Vito Furgon: zuzycie paliwa: 6,8-8,0 1/100 km (cykl mieszany); emisja CO;: 178-210 g/km (cykl mieszany). Sprinter Furgon: zuzycie paliwa: 8,7-9,6 1/100 km (cykl mieszany);
emisja COz: 280-251 g/km (cykl mieszany). Podane wartosci ustalono zgodnie z przewidziang przepisami procedurg pomiarowa. Sg to ,warto$ci CO, WLTP”

w rozumieniu art. 2 pkt 3 rozporzadzenia wykonawczego (UE) 2017/1153. Warto$ci zuzycia paliwa obliczono na bazie tych danych. Dane nie dotycza konkretnego pojazdu

i nie sg czescig oferty, lecz stuza jedynie poréwnaniu réznych typow pojazdu. Warto$ci te sa zmienne w zalezno$ci od wyposazenia dodatkowego.

100% wsparcia dla Twojej firmy
za 1% ceny samochodu miesiecznie.

Wszechstronny Vito, niezawodny Sprinter i pozostate modele vanow Mercedes-Benz dostepne
od reki i gotowe, by dac z siebie 100% dla Twojej firmy. Teraz mozesz je mie¢ za 1% ceny
samochodu miesiecznie. Tylko nie daj sie wyprzedzi¢ - liczba aut jest ograniczona.

Vito Furgon

juz za 1295 PIN netto*

Sprinter Furgon

juz za 1485 PLN netto*

Zapraszamy do salonow.

*Rata miesieczna netto w promocji Lease&Drive 1%. Rata miesieczna netto wynosi 1% ceny
katalogowej brutto pojazdu. Warunki kalkulacji: wptata wstepna wynoszaca 5% wartosci
pojazdu, okres realizacji umowy 48 miesiecy, Srednioroczny przebieg 20 000 km, mozliwos¢
zwrotu pojazdu po zakonczeniu umowy. Oferta Mercedes-Benz Leasing Polska Sp. z 0.0.

dla przedsiebiorcow.

Mercedes-Benz

Vans. Born to run.

Nasz dekarz 11-12/2019
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Ilwona Szczepaniak

Drodzy Czytelnicy!

Koniec sezonu dekarskiego na ogot wyznacza czas szkolen. Wiekszosc firm zdaje sobie sprawe z tego,
jak istotne jest aktualizowanie wiedzy i umiejetnosci pracownikow. Czesto jednak problemem sa

kwestie organizacyjne — szkolenie oznacza nie tylko koszty, ale czesto takze ,odcigganie” pojedynczych
pracownikow od codziennych zadan. Warto jednak tak przeorganizowac prace, aby kazdy mogt podniesc
swoje kwalifikacje. Tym bardziej, ze szkoler nie brakuje. Tradycyjnie z koricem roku w osrodkach
ksztafcenia i oddziatach Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy ruszyty cykle praktycznych kursow dla dekarzy.
Sa mniej i bardziej intensywne, podstawowe | zaawansowane, teoretyczne i praktyczne. Podczas

szkolen uczestnicy maja okazje zapoznac sie z technikami montazu kluczowych elementow dachu oraz
w praktyce przec¢wiczy¢ ich wykonanie na stelazach szkoleniowych. To z pewnoscig nie jest stracony czas
Zaprocentuje w przysztosci, utatwiajac i przyspieszajgc wykonanie prac na dachu

Koniec roku kojarzy sie nie tylko ze szkoleniami, ale takze z intensywnymi przygotowaniami do targow
BUDMA 2020. My rowniez planujemy wiele atrakgji, ale nie zdradzimy szczegotow.

Po prostu zapraszamy do Strefy Dachow.

Korzystajgc z okazji wszystkim Czytelnikom i Partnerom redakcja magazynu sktada zyczenia spokojnych

i radosnych Swigt Bozego Narodzenia oraz sukceséw w nadchodzacym Nowym Roku

@ www.dekarz.com.pl/nasz-dekarz/
n www.facebook.com/naszdekarz/
(©) www.instagram.com/najpiekniejsze_dachy/
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NAKEAD KONTROLOWANY
IWIAZEK KONTROLI DYSTRYBUCJI PRASY

ZDJECIA NA OKLADCE:
Butyl AIB - tasma kominowa pokryta od spodu
butylem AIB. Jej zastosowanie zapewnia fatwy
i szybki montaz oraz dobre przyleganie do
powierzchni komina i pokrycia
dachowego. Dzieki temu,
potaczenie potaci dachowej
z kominem jest trwate
i szczelne. Wiecej informa-
cji na str. 46
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Produkty

Aluminiowe okno dachowe Alusky,
rynny KROP w ofercie Blachotrapez,
opaska docieplajgca XWT Plus

firmy Fakro, blachodachowka

LOARA firmy Blachy Pruszynski,
kotnierz VELUX EDQ, zakoniczenia
Gasioréw Kalenicy Skosnej do GS-LUX
i GSM-FLAT firmy Budmat, Classic Star
- dachowka betonowa BMI Braas,
elementy bezpieczenstwa dachowego
RUUKKI

26

Ludzie sukcesu:
Rafat Michalski

30

Kalendarium

32

Wzorowa firma:

DACHEXPERT Tomasz Bykowski
W Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy
dziata wielu fachowcoéw. Kazdy z nich
specjalizuje sie w wybranej czesci prac
dekarskich i ma w swoim portfolio
wiele realizacji. Prezentujemy dachy
wykonane przez firme Tomasza
Bykowskiego z Oddziatu Kujawsko-
-Pomorskiego.

64

Gadzety

66

Wydarzenia PSD
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Wspétpraca z Polskim
Stowarzyszeniem Dekarzy

WARSZTAT PROFESJONALISTY

36

Wsparcie kierownika budowy

w sporze z inwestorem

Choc relacje inwestor — wykonawca
reguluje zawarta miedzy stronami
umowa, to zdarza sie, ze nawet najlepsi
wykonawcy maja ktopoty z inwesto-
rem lub deweloperem. Czy w takich
sytuacjach kierownik budowy moze by¢
wsparciem dla wykonawcy?

42

Dachéwki ceramiczne i betonowe
w Wytycznych dekarskich
Podczas Budmy 2020 swojg premiere
bedzie miat kolejny zeszyt Wytycznych
Dekarskich (w skrécie WD), zawierajacy
zasady krycia dachow dachéwkami. Da-
chowki sa najstarszymi pokryciami trwa-
tymi i dlatego najlepiej opracowanymi.

W trakcie wielowiekowych zastosowan
zebraty najwiecej doswiadczen i odkad
istnieje druk, najwiecej publikacji. Jak

sie jednak okazato tych informaciji jest
na tyle duzo, ze zebranie ich w formie
zalecert wymagato uporzadkowania
wielu nazw i okreslen. Dodatkowo

ciagle zmieniajgce sie normy w Unii
Europejskiej spowodowaty koniecznosé
dostosowania zalecer dotyczacych
mocowania dachéwek do obowigzuja-
cych w Polsce zasad.

Technika wykonania dolnej
obrébki komina

Obrobka komina jest jednym z najtrud-
niejszych elementéw do wykonania.
Nalezy jg tak wyprofilowac, aby byta
nie tylko szczelna, ale takze utatwiata
odprowadzenie wody opadowe;j.
Poniewaz gorng obrébke juz prezento-
wali$émy na tamach ,Naszego Dekarza’,
pora na czes¢ dolna.

50

Praktyczne narzedzia:
kowadetka dekarskie

52

Narzedziownik: kupujemy
odkurzacz mobilny

Odkurzacze mobilne to urzadzenia
pozwalajgce pracowac w czystych
warunkach, a przede wszystkim pozwa-
lajace zadbac o zdrowie.

FIRMA

o4

Nowy sposéb rozliczania
podatku VAT

0d 1 listopada 2019 r. obowigzujace
wczesniej szczegdlne rozwigzania rozli-
czania podatku VAT — czyli mechanizm
odwrotnego obcigzenia i mechanizm
odpowiedzialnosci podatkowej nabyw-
cy (w formie sprzed 31 pazdziernika br.)
- zostaty zastgpione stosowanym
obowigzkowo (obligatoryjnie) mechani-
zmem podzielonej ptatnosci (MPP).

W2
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58

Czy kolejny rok przyniesie
zmiany na rynku dekarskim?
Zastanawiajac sie nad przysztoscia ryn-
ku dekarskiego warto przeanalizowa¢
stan obecny z punktu widzenia dekarzy
i inwestorow oraz okresli¢ trendy panu-
jace w catym sektorze.

60

Jak zatrzymac klienta

W jednym z wczesniejszych artykutdw
pisalismy o obronie ceny i negocjacjach
z inwestorami. Wspominalismy w nim,
Ze préby wptywania na cene przez
klientow to do$¢ powszechne zjawisko,
a branza dachowa nie jest tutaj oczywi-
Scie wyjatkiem.

62

Ubezpieczenie
Odpowiedzialnosci Cywilnej
firmy dekarskiej

Tym razem zwrécimy szczegolng
uwage kazdego dekarza (wtasciciela/
udziatowca firmy dekarskiej) na pod-
stawowe walory uméw ubezpieczenia
Odpowiedzialnosci Cywilnej (OC)

— przypominajac takze w czesci kwe-
stie poruszone juz wczesniej — przesa-
dzajace o tym, iz zawarcie ubezpiecze-
nia OC jest rzeczywistg koniecznoscig
dla kazdego dekarza.
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DOLACZ DO KLASY DEKARSKIEJ

ZOSTAN DEKARZEM

CIESZ SIE WYSOKIMI ZAROBKAMI
| PEWNYM ZATRUDNIENIEM!

Zawdd Przysztosci Dekarz to kampania edukacyjna Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy
skierowana do mtodziezy, rodzicéw i nauczycieli. W szkotach z klasami dekarskimi i placéwkach,
ktére planujg tworzenie takich klas, prowadzimy dziatania obejmujgce:

= wsparcie merytoryczne = zaopatrzenie w niezbedne publikacje
. ) . techniczne

= doposazenie pracowni do praktycznej

nauki zawodu = program stypendialny dla najlepszych uczniéw
= szkolenia produktowe
Organizator: Partner strategiczny: Patronat honorowy:
A POLSKIE THE VELUX FOUNDATIONS pjg. MINISTER
I | Is)Eax’RAZRYZYSZENIE VILLUM FONDEN < VELUX FONDEN NARODOWEJ



P“Rmﬂx HYBRYDOWA JAKOSC W PRZYSTEPNEJ CENIE

Powtoka blachodachowki jest bardzo waznym aspektem tego wyrobu.

To dzigki odpowiednim lakierom mozemy liczy¢ na trwate pokrycie dachowe na lata,

ktore nie ulegnie korozji badz odbarwieniu. Firma Blachy Pruszynski siegneta po nowe rozwigzania
w te] dziedzinie i rozszerzyta swojg oferte o powtoke hybrydowg PURMAX.



blachodachéwka REN
z powtoka hybrydowa PURMAX

Nominalna grubos¢ powtoki: 40 pm
Elastycznosc: <0,8T
Potysk: max 10 GU
Klasa korozyjnosci: Cé

Odpornos¢ na dziatanie wilgoci: 1500
Wspétczynnik UV RUVA
Odpornos¢ na zarysowania 22500

> \»\&\m
N
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Powtoka ta jest potgczeniem poliestru o grubosci 25 ym i poliu-
retanu o grubosci 15 pm. Charakteryzuje sie bardzo duza odpor-
noscig na uszkodzenia mechaniczne dzigki innowacyjnym spo-
sobom utwardzania lakieréw przy pomocy promieniowania UV.
Takie rozwigzanie zabezpiecza réwniez blachodachéwke przed
niekorzystnym dziataniem warunkéw atmosferycznych. Farby
sa wyjatkowo odporne na fotochemiczne procesy starzenia -
zapewnia to estetyke, wytrzymatosc i trwatos¢ kolorystyczna.
Poza zachowaniem dekoracyjnych aspektow powtoki, wazna
jest takze wysoka odpornos¢ na korozyjne dziatanie srodowiska,
co powtoka PURMAX w zupetnosci zapewnia. Nie ma wiec zna-
czenia czy inwestycja jest umiejscowiona w obszarach miejskich,
przemystowych czy nadmorskich. Dlatego tez taki lakier spraw-
dzi sie znacznie lepiej niz powtoka poliestrowa. Dodatkowo
Firma Blachy Pruszynski zapewnia powtarzalnosc¢ odcienia.

A
AT

PURMAX dostepny jest w czterech kolorach: braz, cegta, czern
oraz ciemny grafit. Firma udziela na nig 20-letniej gwarancji.
Potacznie najlepszej jakosci blachy stalowej z najnowsza propo-
zycja lakieru zadowoli najbardziej wymagajacych inwestorow,
co bezposrednio przektada sie na rynek blaszanych pokry¢ da-
chowych i elewacyjnych. Zawdzieczaja one swojg popularnos¢
przede wszystkim niskiej wadze, trwatosci, ale tez estetyce
wykonania. Réwniez prostota montazu jest dodatkowym atutem.

RO
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www.pruszynski.com.pl



AKTUALNOSCI/WYDARZENIA FIRMOWE

Blachy Pruszynski Ambasadorem Polskie] Gospodarki 2019

tre Club miat na celu wytoni¢ przedsigbiorcow

zaangazowanych w gospodarke miedzynaro-
dowa i promujacych polskie produkty poza granica-
mi kraju.

Firma Blachy Pruszyniski zostata wyrézniona w te-
gorocznym zestawieniu, dzieki rosngcemuekspor-
towi pokryé/przekryé dachowych i elewacyjnych.
Prezes przedsiebiorstwa — Krzysztof Pruszynski
- stawia na ciagty rozwdj, dlatego angazuje sie w co-
raz to wieksze i dalsze projekty. Aktualnie okoto 25%
przychodéw firmy pochodzi z eksportu. Jej spotki
znajduja sie w takich miejscach jak Ukraina, Wegry,
Rumunia i Czechy. Swoich sit prébuje réwniez na
rynkach zachodnich - Francja, Niemcy oraz kraje
skandynawskie. Zdarzaja sie takze dalsze wyprawy
w kierunku Afryki czy Ameryki Potudniowej, gdzie
przesytane sg raczej gotowe konstrukcje dostarcza-
ne w modutach. Jest to na razie mata czes¢ dzia-
talnosci firmy, jednak zapowiada sie jako obiecujacy
poczatek. Wyrdznienie tytutem Ambasadora Polskiej
Gospodarki jest duzym osiggnieciem i powodem do
dumy dla zarzadu oraz dla pracownikéw Blachy Pru-
szynski — skutecznie motywuje do dziatania.

|/< onkurs przeprowadzony przez Business Cen-

FOT. BLACHY PRUSZYNSKI

FAKRO uczestnikiem Forum Sukcesu Polskiego Biznesu

anusz Komurkiewicz,
J Cztonek Zarzadu ds.

Marketingu FAKRO re-
prezentowat polskiego pro-
ducenta okien dachowych
i schodéw strychowych pod-
czas Forum Sukcesu Pol-
skiego Biznesu 1989-2019.
Pomystodawca i inicjatorem
wydarzenia, ktére odbyto sie
24 wrzesnia br. na terenie
Miedzynarodowych Targéw
Poznanskich, byta minister
Jadwiga Emilewicz.

Podczas spotkania podsumowa-
no trzydziesci lat rodzimej przedsie-
biorczosci. Forum Sukcesu Polskiego
Biznesu to nasz sposob na uczczenie
30-lecia wolnej gospodarki w Polsce.
Nasi przedsiebiorcy sg bowiem praw-
dziwymi autorami sukcesu gospodar-
czego naszego kraju — mowita podczas
Forum Jadwiga Emilewicz, minister
przedsiebiorczosci i technologii.

Celem wydarzenia byto zaprezento-
wanie potencjatu polskich firm, ktére

z powodzeniem radzg sobie nie tylko
na rynku krajowym, ale i za granica.
Nie mogto zabrakng¢ firmy FAKRO,
wicelidera na swiatowym rynku okien
dachowych. Podczas panelu pn. ,Jak
budowa¢ silng Marke Polskiej Gospo-
darki?” dyskutowano na temat wspoét-
pracy na linii Rzad — przedsigbiorcy.
Janusz Komurkiewicz, Cztonek Za-
rzadu FAKRO podkreslit role polskie-
go panstwa w umozliwieniu réwnych
szans konkurowania polskich firm na

rynku miedzynarodowym.
Rzad moze poméc polskim
przedsiebiorcom tworzac ma-
dre prawo konkurencji, wspie-
rajgce rodzimych producen-
téw — mowit. Polskie firmy sa
innowacyjne i maja swietne
produkty, ktdre sg atrakcyjne
dla europejskich konsumen-
téw. W starciu z koncernami
zachodnimi, nie mamy jednak
szans na réwnag konkurencje.
Koncerny zachodnie posiada-
FoT:RkRO @ 0gromng przewage kapi-
tatu, ogromne korzysci z efektu skali,
doswiadczenie rynkowe, lojalnosé ro-
dzimych konsumentéw oraz wspierane
sg przez wtasne rzady — dodat Janusz
Komurkiewicz.

W spotkaniach uczestniczyt takze
Jakub Zapata, wiceprezes Fundacji
Pomysl o Przysztosci, ktéra zrzesza
czotowych polskich przedsiebiorcéw.
Forum towarzyszyta takze wystawa,
na ktorej zaprezentowano najlepsze
polskie marki, produkty i ustugi.

listopad-grudzier/2019



Pigta edycja MONTERIADY coraz blize)!

ajnowsza odstona MONTERIADY

N zbliza sie wielkimi krokami. Juz za
dwa miesigce odwiedzajacy Targi
Budownictwa i Architektury BUDMA 2020
w Poznaniu bedg mieli szanse po raz kolej-
ny zobaczy¢ na zywo prawidtows instalacje
rozwigzan z zakresu stolarki budowlanej.
Czeka na nich réwniez wiele nowych atrakcji.
Stoisko MONTERIADY na przetomie
ostatnich lat stato sie jednym z najchetniej
odwiedzanych miejsc na Targach Budow-

nictwa i Architektury BUDMA w Poznaniu.
Na pokazy prawidtowej instalacji stolarki
budowlanej i towarzyszacych jej rozwia-
zan nie tylko patrzy sie z zaciekawieniem
jak na dobre widowisko, lecz takze za ich
posrednictwem wiele mozna sie nauczyc.
Uswiadamiajg odbiorcom, ze dobry mon-
taz odgrywa ogromna role w realizacji in-
westycji. Dzieki niemu zyskujemy bowiem
gwarancje satysfakcji bezproblemowego
uzytkowania budynku.

FOT.: ZWIAZEK POID

Najnowsza MONTERIADA bedzie reali-
zowana na powierzchni 300 m?, podzielo-
nej na cztery gtéwne strefy. Od frontu be-
dzie miescié sie nowoczesna platforma,
na ktérej zaprezentowane zostang monta-
ze nowosci produktowych Partneréw ini-
cjatywy. Obok niej znajdzie sie specjalnie
wydzielony sektor miedzy innymi dla mon-
teréw - tu beda do zdobycia atrakcyjne
szkolenia zawodowe. Z boku z kolei zosta-
nie usytuowana zupetna nowos¢ - strefa
budowy domu na zywo. Zas w sercu sto-
iska, za przeszkleniem, znajdzie sie czes$¢
kawiarniana dla biznesu, gdzie w $rode
- 5lutego 2020 roku, odbedzie sie réwniez
konferencja prasowa Zwigzku POID.

MONTERIADA
2020

Nowy salon sprzedazy Milwaukee

ilwaukee, przodujacy producent
elektronarzedzi heavy-duty,

M przenosnych elektronarzedzi

i akcesoriow dla profesjonalistéw nie-

Miwosges,

Cthing but HEAVY puTy-

ustannie rozwija sie¢ sprzedazy. Na
poczatku wrzesnia 2019 r. odbyto sie
otwarcie nowego salonu firmowego
w Warszawie przy ulicy Ostrobramskiej
73D/U4. Urzadzenia sprzedawane przez
AKSERT salon firmowy Milwaukee skiero-
wane sg do wszystkich firm, dziatajacych
w roéznych branzach, ktore ktadg nacisk
na przepisy BHP. Oferta kierowana jest
do duzych i mniejszych firm oraz klien-
téw indywidualnych.

W tym nowoczesnym, perfekcyjnie
zaopatrzonym salonie, klienci uzyskaja
wszelkie porady oraz dowiedzg sie o ak-
tualnych promocjach narzedzi Milwaukee
i Ryobi. Wyr6znikiem tego salonu jest sala
do testow, gdzie przed zakupem kazdy
bedzie mégt przetestowaé wybrane elek-
tronarzedzie.

Nowy salon jest bardzo dobrze sko-
munikowany, ma bezptatny wielosta-
nowiskowy parking. Czynny jest od
poniedziatku do pigtku w godzinach
8.00-17.00. Dodatkowo z doswiadczony-
mi konsultantami narzedziowymi mozna
skontaktowaé sie pod numerem telefonu

+48 606 842 542 oraz mailowo aksert@
aksert.pl. Czytelnicy ,Naszego Dekarza"
na hasto ,Nasz Dekarz" otrzymajg dodat-
kowe 5% upustu.

{Dekarz

FOT.(2): MILWAUKEE
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22 Konferencja Monitoring Rynku Budowlanego 2019

listopada br. pm
5 w Warszawie po

raz 22 odbyta sie
konferencja Monitoring
Rynku Budowlanego.
Wydarzenie zorganizo-
waty ASM i Polska Izba
Budownictwa pod ho-
norowym patronatem
Ministerstwa Inwestycji
i Rozwoju.

Podjeto temat bu-
downictwa w szerokim
zakresie, a wsrdd prelegentow znalezli
sie zarowno eksperci eksperci zewnetrzni
prof. dr hab. Elzbieta Adamowicz (Instytut
Rozwoju Gospodarczego Szkoty Gtéwnej
Handlowej), Grzegorz Btachnio (Euler Her-
mes), Stawomir Nosal (Biuro Informacji
Kredytowej), Krystyna Gataszewska (Na-
rodowy Bank Polski), jak i eksperci ASM —
Centrum Badan i Analiz Rynku: Beata Tom-
czak-Majewska (Gtéwny Analityk Rynku,
Kierownik Zespotu Analitycznego), Joanna
Florczak-Czujwid, Agnieszka Wojcik-Za-
chorska, Agnieszka Olejniczak. W debacie
moderowanej przez Matgorzate Walczak-
-Gomute (ASM) wzieli udziat: Mariola Gala-
-de Vacqueret (Sekocenbud), mec. Joanna
Gasowski (Wolf Theiss), Konrad Ptochocki
(Polski Zwigzek Firm Deweloperskich), dr
Damian Kazmierczak (Polski Zwigzek Pra-
codawcow Budownictwa) oraz Pawet Babij
(Polska Izba Budownictwa).

W wydarzeniu uczestniczyli producenci
i dystrybutorzy materiatéw budowlanych,
deweloperzy, stowarzyszenia branzowe
i media.

Eksperci na podstawie danych po Il
kwartale 2019 r. nakreslili aktualng kon-
dycje sektora oraz ogtosili prognozy dla
poszczegodlnych segmentéw rynku bu-
dowlanego — budownictwa inzynieryjne-
go, niemieszkalnego i mieszkaniowego.
Przedstawiono ponadto aktualne trendy
i obszary mogace odgrywac¢ kluczowa role
w budownictwie.

Oceny branzy budowlanej we wrzesniu
2019 roku wskazujg na spadek nastrojéw
przedsiebiorcow. Wzrost cen materiatow
i ustug budowlanych, brak wykwalifikowa-
nych pracownikéw powoduje zwieksze-
nie pesymizmu wsréd firm budowlanych.
Pomimo tych trudnosci branza budowla-

Budownictwo
DO raz kolejny
znalazto sie pod
lupg ekspertow
— branza
przezywa
boom, ale grozi

jej kryzys

na odnotowuje rekordowe wartosci pro-
dukcji budowlano-montazowej, zaréwno
w budownictwie inzynieryjnym, niemiesz-
kalnym, jak i mieszkaniowym. Warto
skupi¢ sie na rynku mieszkaniowym, na
ktérym z roku na rok wzrasta liczba prze-
kazywanych do eksploatacji budynkdw.
Rynek mieszkaniowy nie zwalnia tem-
pa i bije kolejne rekordy. Po pierwszych
trzech kwartatach do uzytkowania oddano
0 12,2% wiecej mieszkan niz w analogicz-
nym czasie 2018 roku i az 0 17,2% wiecej
niz w roku 2017. Co wiecej w samym wrze-
$niu br. do uzytkowania oddano az 0 27,4%

wiecej mieszkan niz w analogicznym mie-
sigcu poprzedniego roku.

Oczywiscie po kazdym okresie znako-
mitej sprzedazy i wzrostu cen, nastepuje
uspokojenie rynku, co jest naturalng kole-
ja rzeczy. Biorac jednak pod uwage ciggle
wysokie zapotrzebowanie na mieszkania
w Polsce, coraz lepsza sytuacje finansowa
Polakéw oraz dobre otoczenie makroeko-
nomiczne i przede wszystkim niskie sto-
py procentowe, przewiduije sie, ze kolejne
kwartaty beda charakteryzowalty sie po-
dobnym, wysokim poziomem sprzedazy.
Sytuacja finansowa Polakéw jest coraz
lepsza, dzieki czemu chetniej podejmuja
oni dziatania inwestycyjne zwigzane z za-
kupem wiasnego M. W najblizszym czasie
nie ma co liczy¢, ze ceny mieszkan zaczna
szybko spadac. Ceny pozostang wysokie
dopoki bedzie utrzymywat sie wysoki po-
pyt, a ten w szczegolnosci zalezy od kosz-
tow kredytu i nastawienia inwestoréw, co
do przysztosci. Co wiecej, wedtug szacun-
kow NBP w Il kw. br. ponad 42% sprzeda-
nych mieszkan na rynku pierwotnym wyge-
nerowat popyt inwestycyjny. Budownictwo
mieszkaniowe coraz
bardziej staje sie za-
tem metoda na in-
westycje i lokowanie
kapitatu.

Kolejne lata bez
watpienia przynio-
sg spowolnienie, co
bedzie konsekwen-
cja z jednej strony
0golnego spowolnie-
nia w gospodarce,
a z drugiej wysokiej
bazy odniesienia.
Wskazniki charakteryzujace przysztosé
rynku mieszkaniowego, a wiec liczba roz-
poczynanych budéw i wydanych pozwolen
sg na dodatnim poziomie. Dodatkowo na
koniec wrzesnia w budowie pozostawato
0 3,2% wiecej mieszkan niz przed rokiem.
Trzeba jednak podkresli¢, iz rynek miesz-
kaniowy, podobnie, jak pozostate sektory
budownictwa, nadal bedzie mierzyt sie
z wieloma trudnosciami: brak wykwalifi-
kowanych pracownikéw, wzrost cen mate-
riatéw budowlanych, ustug wykonawcéw,
kosztéw pracy, gruntéw itd. Wiecej infor-
macji na stronie www.asm-poland.com.pl.

=)
4
=
=
ae
N
=
=
=
=
=
<
o
<
o
=
=}
&
=
=
o}
o

|

=
7]
<<

o
=
o
[

listopad-grudzier/2019



TARGI KONSTRUKCJI
DREWNIANYCH,
DACHOW | $CIAN

Roben Polska
stawia na iInnowacyjnosc!

R}I‘L_\grl'rl]’g:'i'gnlﬁ NASZE TARGI.
NASZA SHA.

- | TERENY TARGOWE W STUTTGARCIE

28.-31.01.2020 | wtorek — piatek

www.dach-holz.com

w Polsce, przeprowadzita modernizacje dachéwczarni,

czyli Zaktadu Produkcyjnego nr 2. Dzigki przeprowadzo-
nym zmianom, stat sie on jednym z najbardziej innowacyjnych,
nowoczesnych i wydajnych w Polsce. Prace modernizacyjne oraz
remont dachéwczarni — Zaktadu Produkcyjnego nr 2 - to ogrom-
ny krok na przéd w rozwoju firmy Rében. Dzieki wprowadzonym
zmianom fabryka wykorzystuje obecnie najnowsze rozwigzania
techniczne i technologiczne do produkcji ceramiki budowlanej.
Wszystko to w potaczeniu z nowoczesnym oprogramowaniem
przektada sie na jeszcze wyzszga jakos¢ produkowanych da-
chowek ceramicznych, a takze pozwala na wigekszg wydajnos¢
produkcyjnag. Modyfikacje dotyczg tez usprawnienia i uproszcze-
nia pracy operatoréw urzadzen, dzieki wprowadzeniu najnowo-
czesniejszego oprogramowania z zakresu automatyki. Jednym
z wazniejszych aspektow modernizaciji jest znaczne zwiekszenie
energooszczednosci na nowo zainstalowanych urzadzeniach,
bez utraty wydajnosci zaktadu. To kolejny krok, ktéry pokazuje jak
wazna dla firmy Roben jest troska o ekologie. Produkcja materia-
téw odbywa sie przy wykorzystaniu rozwigzan, ktére minimalizujg
wptyw na srodowisko naturalne.

‘ irma Roben przy okazji jubileuszu 25-lecia dziatalnosci

Do zobaczenia
w Stuttgarcie!

| DEUTSCHES DACHDECKERHANDWERK @ HOLZBAU G H M
¥ Zentralverband DEUTSCHLAND
BUND DEUTSCHER v
ZIMMERMEISTER
P
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Nowa marka w portfolio Grupy Kapitatowej Blachotrapez

iedzynarodowy producent pokry¢
M dachowych i elewacji rozszerzyt

swojg oferte o zupetnie nowy
segment produktéw — systemy rynnowe
KROP ze stali i PVC. Tym samym portfolio
marki stato sie kompletnym zapleczem
dla dekarza, architekta i klienta. Na po-
trzeby tego przetomowego przedsiewzie-
cia firma zainwestowata kilkadziesiat
milionéw zt w budowe nowoczesnej hali
produkcyjnej.

Nowy produkt jest juz dostepny w fir-
mowej sieci sprzedazy na terenie catego
kraju, a takze u wybranych dystrybutoréw
zagranicznych. W grudniu trafi do punktéw
dystrybutoréw zewnetrznych w Polsce.
W pierwszej kolejnosci producent udo-
stepni system rynnowy KROP PVC.

Wieloletnia wspdtpraca z dekarzami
pozwolita zaprojektowac innowacyjny pro-
dukt, ktdry poza wysoka szczelnoscig, trwa-
toscia i sprawnym odprowadzaniem wody
deszczowej, zapewnia przede wszystkim
intuicyjny montaz, a to dla fachowca naj-

wieksza wartos¢ — wyjasnia Janusz Tumi-
dajewicz, Dyrektor Zaktadu KROP i dodaje
— System sktada sie z kilkunastu elemen-
tow, ktére mozna ze soba dowolnie taczyé

~

w zaleznosci od potrzeb i projektu dachu.
Dzieki temu, spetnia on swoje zadanie za-
réwno w domach rodzinnych, jak i budyn-
kach uzytecznosci publicznej.

Pod jednym dachem — grupa dekarska VELUX

esli jestes profesjonalnym deka-
J rzem lub montazystg okien dacho-
wych i caty czas chcesz sie roz-
wija¢? Mozesz dotgczy¢ do grupy ,Pod
jednym dachem” na portalu spoteczno-
$ciowym Facebook. Jest to platforma

wymiany doswiadczen najlepszych deka-
rzy w Polsce, ktéra umozliwia rozwijanie
swoich umiejetnosci w zakresie sztuki
dekarskiej oraz nawigzywanie kontaktéw.
Na profilu grupy zamieszczane sg mate-
riaty szkoleniowe, porady. Na biezaco

mozna uzyska¢ odpowiedzi na zadawa-
ne pytania od sprzedawcéw i doradcow
technicznych firmy VELUX. Dla cztonkéw
grupy regularnie organizowane sg konkur-
sy, w ktérych mozna wygra¢ atrakcyjne
nagrody.

listopad-grudzier/2019
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Sy Koramic Rozwigzania dachowe

Dachowka ceramiczna Orea 9

Ptaska dachowka, wiele korzysci

@ TrwatosC na lata Szeroka paleta barw
% Mrozoodpornosc Ekonomiczne rozwigzanie | L2
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Targi BUDMA 2020. Dachy w centrum uwadgi,

uz na poczatku lutego, w Poznaniu,
J ponownie bedziemy mieli okazje zo-
baczy¢ najnowsze, innowacyjne roz-
wigzania dla branzy dekarskiej. Targi BUD-
MA jak co roku zapewnig mndstwo atrakcji
dla dekarzy. Producenci, pokry¢ i akceso-
riow dachowych, systemdw izolacji i od-
wadniania, osprzetu dekarskiego, maszyn
do obrébki blach, wyrobéw metalowych, ele-
mentéw mocujacych i tarcicy przywioza do
stolicy Wielkopolski swoje najnowsze roz-
wigzania. Nie tylko zobaczymy najbardziej
aktualng, petng oferte wystawcéw targoéw,
ale przede wszystkim bedziemy mieli oka-
zje poznac¢ prawidtowe techniki uzytkowa-
nia i montazu prezentowanych produktéw.
Cata dekarska branza zajmie pawilon
nr 6, potezng przestrzen, gdzie zaprezen-
tujg sie znane i od wielu lat biorgce udziat
w targach marki, ale takze te debiutujgce
lub powracajace po kilkuletniej przerwie.
| tak podczas BUDMY, po raz pierwszy w jej
historii, zobaczymy kompleksowg oferte
firmy Blachotrapez, ktéra zapowiedziata
mocne wejscie w targowa strefe dekarska.
Warto bedzie zwréci¢ uwage na m.in. oferte
firmy Pol-Sver, czyli maszyn do plastycznej

obrdbki blach. Do Swiata klasycznie pieknej
i trwatej ceramiki zaprosi nas Roben, a sys-
temy dachowe zobaczymy miedzy innymi
na stoisku firmy Braas. Nalezy takze pod-
kresli¢ obecnos¢ tak uznanych marek jak
Pruszynski, Budmat, Prefa czy Balex Metal.
To oczywiscie tylko wybrani przedstawiciele
dekarskiej branzy. W ,dachowym” pawilonie
trzeba podczas BUDMY zwiedzi¢ ponad sto
stoisk! Zarezerwujcie sporo czasu...

Tradycyjnie juz, podczas targéw BUDMA,
bedziemy dopingowa¢ mtodych dekarzy,
ktérzy zaprezentujg swoje umiejetnosci
podczas X Mistrzostw Polski Mtodych De-
karzy, organizowanych przez Polskie Sto-
warzyszenie Dekarzy. Zawody bedg jedno-
czesnie eliminacjami do Mistrzostw Swiata
Mtodych Dekarzy IFD, ktére w pazdzierniku
przysztego roku odbeda sie w Pekinie. To
daje gwarancje naprawde emocjonujacej
rywalizacji, a my oczywiscie zachecamy
do mocnego dopingu! Strefa Mistrzostw
bedzie réwniez stuzyta za arene pokazow
prawidtowego montazu, narzedzi i wyko-
rzystania akcesoriow dachowych.

Nie tylko dekarstwem BUDMA stoi, choé
to naturalnie najwazniejszy i obowigzko-

4-7.02.2020, POZNAN
www.budma.pl @

Miedzynarodowe
Targi Poznanskie

NAJWAZNIEJSZE MIEJSCE

KONTAKTU BRANZY BUDOWLANEJ

PREMIERY RYNKOWE I NOWOSCI
MISTRZOSTWA POLSKI MLODYCH DEKARZY

POKAZY I KONKURSY

Organizator
wydarzen dla dekarzy

L/

/ »'/'/

wy punkt wizyty w Poznaniu. Nie wypada
jednak nie wspomnieé o pozostatej czesci
ogromnej i wielowatkowej ekspozycji bran-
zy budowlanej. To tutaj zobaczymy setki
najnowszych produktéw, narzedzi, rozwig-
zan i technologii, niemal z kazdej gatezi
budowlanki, ktére zaprezentuje blisko 1000
wystawcédw z kilkudziesieciu krajéw z cate-
go $wiata. O najnowszych przepisach, tren-
dach i kierunkach rozwoju budownictwa do-
wiemy sie dzieki blisko stu dedykowanym,
tematycznym konferencjom i prelekcjom.
Szczegodlnie warto wspomnie¢ o Forum
Gospodarczym Budownictwa Build 4 Fu-
ture, w ktérym udziat wezma najwazniejsi
przedstawiciele sektora, stowarzyszen
i administracji panstwowej. Z kolei dla za-
interesowanych tematyka architektury przy-
gotowane jest Forum Designu i Architektury
D&A, gdzie spotkamy sie ze $wiatowe;j sta-
wy architektami, a takze przedstawicielami
biur i pracowni architektonicznych.

Koniecznie zarezerwujcie w swoim ka-
lendarzu 4-7 lutego 2020. Wtedy trzeba
obra¢ kierunek na Poznan i wzigé udziat
targach BUDMA - to obowigzkowy punkt
spotkan dla kazdego dekarza!

ZAPRASZA




—

NARZEDZIU PROSTEMU PROGRAMOWI
DO SPORZADZANIA KREATOROWI PARTNERSKIEMU
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Trwajg jesienne
cykle szkolen dla dekarzy!

ekarze, zainteresowani praktycznymi szkoleniami dotycza-
D cymi dachow skosnych i dachow ptaskich, korzystajg z ko-

lejnych cykli szkoler uruchomionych przez firmy BMI Braas
i BMI Icopal. Udziat w szkoleniach Grupy BMI to szansa i okazja
na zdobycie wiedzy i specjalistycznych umiejetnosci w zawodzie
dekarza, profesji tak bardzo pozadanej w branzy budowlanej. Dzie-
lenie sie wiedzg i doswiadczeniem jest bardzo waznym elementem
w dziatalnos$ci Grupy BMI. Wprowadzanie na rynek nowoczesnych
technologii powinno i$¢ w parze z fachowymi szkoleniami. Jest to
istotne ze wzgledu na wcigz rosngce zapotrzebowanie na zatrud-
nienie specjalistow, ktérym wtasciciele doméw moga bez obaw
powierzy¢ budowe dachu. A przede wszystkim — ciggtym poszu-
kiwaniem ekspertow, ktorzy poza rzemiostem znajg nowosci na
rynku i sg partnerami w kwestii doboru odpowiednich, najbardziej
optymalnych rozwigzan.

Szkolenia organizowane przez BMI Icopal sg poswigcone po-
kryciom dachéw ptaskich, wykonywanym w technologiach pap
bitumicznych oraz w technologiach membran syntetycznych
TPO/PVC. Zakres tematow praktycznych obejmuje miedzy innymi
osadzenie wytazu dachowego KOMINIARCZYK, obrébke komina

Najwazniejszg korzyscig
dla uczestnikow jest mozliwosé
pracy z materialem i wymiany
doswiadczen z trenerami.

dymowego/wentylacyjnego, obrobke przepustu rurowego oraz do-
datkowo wykonywanie potgczen podtuznych i poprzecznych w obu
technologiach: bitumicznej i syntetycznej. Przewidziane jest row-
niez szkolenie BHP z tematyki pozarowej z uwzglednieniem pokry¢
dachowych i prac na dachu.

Z kolei szkolenia prowadzone przez BMI Braas dotyczg pokryé
dachéw skosnych i podzielone sg na szkolenie podstawowe oraz
pakiet szkolen specjalistycznych. Kazde z nich jest poswiecone
innemu zakresowi tematycznemu - instalacji dachéwek betono-
wych, ceramicznych i blachodachéwek panelowych. Szkolenia
obejmujg miedzy innymi zasady prawidtowego wykonywania
trudnych detali dachéw, zasady uktadania karpiéwek Opal w tuske
i koronke, zasady uktadania karpiéwek na stozkach i krzywiznach
oraz specyfike uktadania dachéwek ptaskich, samodzielne kon-
struowanie w dwdéch wariantach sciany czotowej wolego oka oraz
tatowanie i uktadanie karpiowek na wolim oku. W zakres szkolen
wchodzi réwniez wiedza na temat funkcjonowania przegrody da-
chowej i rozwigzan systemowych Braas, a w szczegdlnosci syste-
mow Decra i Quadro.

Forma potwierdzenia podnoszonych kwalifikacji zawodowych
sg wydawane dekarzom certyfikaty oraz udziat w programie wspot-
pracy. Ale najwazniejszg korzys$cig wymieniang przez uczestnikow
dotychczasowych szkolen Grupy BMI jest mozliwos$¢ realnej pracy
z materiatem i wymiany doswiadczen z trenerami BMI Braas i BMI
Icopal w czasie wykonywania zaplanowanych zadan.

Aluminiowe okno dachowe

izolacyjnoscig termiczng (U, wynosi 1,0 W/mK), trzy-

szybowym pakietem w standardzie. Profile z kt6rych
jest wykonane okno (skrzydto i rama), sg wypetnione mate-
riatem izolacyjnym. Zastosowanie aluminium w konstrukcji
okna gwarantuje najwyzszg jako$¢ uzytkowania, sztywnosc i jed-
noczesnie lekkos¢ konstrukcji, odpornos¢ na rdze.

Okna dachowe Alusky dostepne sg w petnej gamie koloréw RAL,
anodzie oraz w kolorach imitujgcych strukture drewna — sosna,
zloty dab, orzech oraz winchester . Oto najwazniejsze cechy okien:
+ potrojny pakiet szybowy w standardzie: 4H-12-4-12-4T, zewnetrz-

na szyba hartowana o grubosci 4 mm, ramka tworzywowa

(ciepta TGI) 12 mm poprawiajgca izolacyjno$¢ termiczng, wy-

petnienie argonem, szyba wewnetrzna termoizolacyjna, o prze-

nikalnosci cieplnej Ug =0, 7 W/mK,

+ lekka konstrukcja o duzej sztywnosci;

+ szczelno$é okna zapewniona przez system czterech uszczelek
odpornych na promienie UV i niskg temperature,

+ klamka w dolnej czesci skrzydta umozliwiajgca otwarcie w po-
zycji wietrzenia,

+ centralna o$ obroty;

mozliwy montaz okna na dachu o kacie nachylenia od 15° do

nawet 809,

+ estetyczny, zaokraglony profil, odporny na starzenie, zabrudze-
nie, gnicie;

+ system wyrdznia sie najwyzszg zywotnoscig, bez koniecznosci
skomplikowanej konserwacjj;

+ mozliwos¢ lakierowania profili aluminiowych w petnej gamie ko-
loréw RAL, anoda oraz kolory imitujgce strukture drewna (wood
colour);

+ mozliwosci produkcji okien w nietypowych rozmiarach na zamo-
wienia indywidualne.

O kna dachowe Alusky charakteryzujg sie doskonatg

’ , ALUSKY
| luch ki
ALUSKY i’

tel.: +48 81 527 78 76;
kontakt@alusky.pl, www.alusky.pl
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Zakonczenia Gasiorow Kalenicy Skosnej

do GS-LUX 1 GSM-FLAT

— lementy mocowane do ggsioréw na kraricach kalenicy
—— skosnej firmy BUDMAT zapewniajg estetyczne i funk-
| cjonalne wykonczenie dachu zachowujac jednorod-
nos$¢ materiatu. Idealne fabryczne Zakonczenia Gasioréw
Kalenicy Skosnej do GS-LUX i GSM-FLAT stanowig znakomi-
te zabezpieczenie przed dostawaniem sie pod gasiory opa-
dow atmosferycznych i zanieczyszczen. Ksztatty dopasowa-
ne do gasioréw GS-LUX i GSM-FLAT eliminujg koniecznosé
wtasnorecznego wykonywania elementow na placu budowy.
Szybki i tatwy montaz elementéw za pomocg wkretéw far-
merskich, TORX lub nitéw powlekanych. Wykonane z jed-
nego elementu w procesie gtebokiego ttoczenia. Wysoka
jakos¢ materiatu i precyzja wykonania produktu gwarantuje
idealne, trwate i wyjatkowo estetyczne wykonczenie dachu.
Gwarancja kompatybilnosci i spéjnosci kolorystycznej z Ga-
siorami GS-LUX i GSM-FLAT. Elementy stanowig integralng
czesc¢ pozostatych obrébek blacharskich dachu.

Budmat Bogdan Wiecek

ul. Otolinska 25, 09-407 Ptock
tel.: +48 502 197 197
www.budmat.com

N Budmat

Unikalny kotnierz
VELUX EDQ

otnierz EDQ to wyjatkowe rozwigzanie, ktore gwarantuje
|/< maksymalny poziom elegancji — jego subtelny wyglad ide-
alnie komponuije sie z oknem dachowym. Jednoczesnie
zapewnia wysoka estetyke montazu, dzieki zastosowaniu pta-
skiego modutu podokiennego. Jest wykonany z lakierowanego
aluminium w kolorze szarym RAL 7043, w tym samym kolorze
co oblachowania okien VELUX, w spdjnej tonacji z dostepnymi na
rynku pokryciami z blachy na rabek. Dzieki dodatkowym bocznym
ociepleniom oscieznicy zapewnia lepszg izolacyjno$¢ montazu.
Kotnierz VELUX EDQ zostat przygotowany z mysla o metalowych
panelach dachowych na rgbek firmy RUUKKI lub innego producen-
ta o wysokosci rgbka w przedziale 25-40 mm. Produkt jest solid-
ny i trwaty, nie wymaga konserwacji oraz ma wzmochnienia, ktére
chronig go przed korozjg. Mozliwe zastosowanie przy wszystkich
rodzajach okien dachowych VELUX samodzielnie lub w potaczeniu
w zestawach poziomych na dachach o nachyleniu 15-90°. Kotnierz
jest dostepny w 26 rozmiarach, w dwdch wariantach: standardowy
EDQ 0000 lub z pakietem cieptego montazu EDQ 2000.

VELUX Polska Sp. z o.0.

ul. Krakowiakéw 34,

02-255 Warszawa

tel.: +48 22 33 77 000
kontakt@velux.pl, www.velux.pl
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System
modutowych
obrébek
blacharskich

Wiatrownica
modutowa Gasior
Venecja GS-LUX
Lew. Venecja
A Bella Sara
Rialto
Ferrara
Dtugoé¢ catkowita
1145 mm
Dtugoé¢ krycia
920 mm
Nowosc¢! Nowos¢!
Zakor!czenie ’Gqfiora Zakonczenie Gasiora
::lemcy Skosnej Gs M _To P
budmat.com as-Lux

Budmat.

Dachy Modutowe

REWOLUCJA
NA DACHU

Gasior

GSM-TOP

Murano

cccccccccccccccc

Dtugosc krycia

Nowosé!
Zakorczenie Gasiora
Kalenicy Skosnej

do
GSM-FLAT

Gasior

GSM-FLAT

Murano
oooooooooooooooo

2000 mm

Dtugosc krycia
1950 mm

Nowos¢!

Zakoriczenie Gasiora
GSM-FLAT Q




AKTUALNOSCI/PRODUKTY

Rynny KROP w ofercie Blachotrapez

ynny KROP charakteryzuja sie kla-
R sycznym, potokragtym ksztattem,

ktéry zapobiega przelewaniu sie
wody i utatwia jej odprowadzanie nawet
przy skomplikowanej konstrukcji dachu
czy obfitych opadach. Solidne wykonanie
i wysoka odpornos¢ materiatéw zapewnia
precyzyjne taczenie wszystkich elementow
systemow bez wzgledu na roczne skoki
temperatur. System stanowi estetyczne
uzupetnienie kazdego rodzaju pokrycia
dachowego z oferty firmy Blachotrapez.
Tym samym skompletowanie wyposazenia
dachu w jednym kolorze staje sig duzo ta-
twiejsze. Dodatkowo produkty z linii KROP
sg dostepne w dwdéch wariantach surowco-
wych - stal i PVC.

Marka KROP wychodzi naprzeciw oczeki-
waniom wszystkich, ktdrzy cenig sobie lekki
materiat zapewniajgcy prosty montaz, wy-
trzymatos¢ i niezawodnosé nawet w wyjat-
kowo trudnym klimacie. Rynny z tworzywa
sztucznego zostaty wyposazone w specjal-
na wielowargowa uszczelke, ktéra solidnie

faczy wszystkie elementy, zapewniajac pet-
ng szczelnos¢ catego systemu.

Blachotrapez stynie ze wspotpracy z re-
nomowanymi dostawcami stali oraz wie-
loletnich gwarancji na swoje produkty. Te
standardy zostaty utrzymane réwniez w no-
wej linii stalowych rynien KROP. Ich wytrzy-
matos¢ i wysoka odpornos¢ na obcigzenia
dynamiczne oraz mechaniczne potwierdza
gwarancja do 40 lat. Stabilnos¢ konstrukc;ji
zapewnia specjalnie zaprojektowana obej-
ma wykorzystywana do mocowania rury
spustowej do $ciany budynku. Produkt na-
daje sie do ponownego przetworzenia, dla-
tego jest przystosowany do nowoczesnego
budownictwa wykorzystujgcego proekolo-
giczne rozwigzania. Profesjonalny rozwdj
nowego segmentu portfolio zapewni nowa,
w petni zautomatyzowana hala produkcyjna
stuzgca wytgcznie wytwarzaniu komponen-
téw do systemu orynnowania KROP.

Nowy system rynnowy KROP jest juz do-
stepny w sprzedazy. Wiecej informacji na
stronie https://www.kropsystem.eu/

wowew kropsystem eu

BLACHOTRAPEZ Sp. z 0.0.
ul. Kilinskiego 49a

34-700 Rabka-Zdroj

tel..+ 48 18 26 85 200
biuro@blachotrapez.eu
www.blachotrapez.eu

Opaska docieplajgca XWT Plus firmy FAKRO

ostatnim czasie bardzo wzrosta Swiadomos¢ inwestorow
w zakresie stosowania energooszczednych produktéw do

wznoszenia budynkoéw. Firmy podazajg za tym trendem

n

i wprowadzajg produkty o coraz lepszych parametrach termicznych.
FAKRO oferuje najcieplejsze okno dachowe na rynku z pojedynczym
pakietem szybowym FTT U8 Thermo, ktére sprzedawane jest z komple-
tem kotnierzy izolacyjnych oraz kotnierzem uszczelniajgcym Thermo.
Taki zestaw mozemy jeszcze lepiej zabezpieczy¢ przed ryzykiem po-
wstawania mostkdw termicznych stosujgc opaske docieplajgcg XWT
Plus. Specjalnie zaprojektowany profil nowej opaski pozwala na syste-
mowe potaczenie jej z kotnierzem Thermo co przyczynia sie do obnize-
nia strat ciepta. Opaska docieplajgca XWT Plus zbudowana jest z pianki
polietylenowej. Materiat ten charakteryzuje sie niskim wspétczynnikiem
przewodzenia ciepta. Opaska XWT Plus sktada sie z dwéch elemen-
téw taczonych ze sobg w narozach za pomoca zbrojonej tasmy alu-
miniowej. Potgczenie z oscieznicg okna dachowego zapewnia tasma
dwustronna o szerokosci 25 mm. Na opasce zastosowano specjalne
naciecia pozwalajgce na dostosowanie opaski do szpalety wewnetrznej
okna dachowego.

& FAKRO

FAKRO Sp. z 0.0.

ul. Wegierska 144a, 33-300 Nowy Sacz

tel.: +48 18 444 0 444, infolinia: 800 100 052,
fakro@fakro.pl, www.fakro.pl

listopad-grudzier/2019



Blachodachowka LOARA
firmy Blachy Pruszyniski

OARA to symetryczna blachodachéwka dostepna zaréwno
L w wersji panelowej, jak i cietej na wymiar. Wyzsze przettocze-

nie jest interesujgca kontynuacja serii, ktéra cieszy sie bar-
dzo duza popularnoscig wsréd inwestoréw i dekarzy. Ten model
blachodachoéwki wyréznia sie nie tylko gustownym, nowoczesnym
i atrakcyjnym wygladem, ale tez tatwym montazem. Wykonana
z najlepszych surowcéw odznacza sie znakomitg odpornoscia na
promieniowanie UV, Scieranie, zabrudzenia oraz wysoka odporno-
$cig antykorozyjna.

Nowy produkt Blachy Pruszynski to idealne rozwigzanie dla do-
mow jednorodzinnych, budynkéw w zabudowie szeregowej, jak
i wielorodzinnych. Blachodachéwka LOARA dostepna jest w petnej
gamie kolorystycznej, sprawdzi sie wigc w nowym budownictwie

oraz na dachach starych czy zabytkowych obiektéw. Panelowa bla-
chodachéwka LOARA pozwala na pokrycie prostych, jak i bardzo
skomplikowanych dachéw w sposéb ekonomiczny, gdyz podczas
montazu wykorzystuje sie optymalng liczbe arkuszy i, co bardzo
istotne, nie jest konieczne ich przycinanie. Oznacza to oszczed-
nos¢ czasu i mniejsze koszty przy zachowaniu wszystkich zalet
blachodachéwek panelowych.

~_BLACHY
PRUJSZYNSKI
S

Blachy Pruszynski

ul. Sokotowska 32b, Sokotéw, 05-806 Komorow

tel.: +48 22 738 60 00;

pruszynski@pruszynski.com.pl, www.pruszynski.com.pl

PASY
MONTERSKIE

PASY
PRACOWNICZNE

UCHWYTY

BONA S.C.
ul. Staromiejska 10C, 26-600 Radom
tel.: +48 384 78 66, 602 674 482

TORBY
MONTERSKIE

TORBY
DEKARSKIE

{Dekarz




AKTUALNOSCI/PRODUKTY

Classic Star — gwiazda wsrod dachéwek betonowych

yboér pokrycia dachowego to nie
lada wyzwanie zwtaszcza przy
tak bogatej ofercie, jaka do-

stepna jest na rynku. Jednak mimo zmie-
niajgcych sie trenddéw, od lat niezmiennie
duzg popularnoscig cieszg sie dachdéwki
betonowe. Nie ma sig¢ co dziwi¢ — sg one
wyjagtkowo mocne, odporne na pekanie
i dziatanie mrozu.

Mito$nikom betonowych rozwigzan po-
lecamy przyjrzenie sie dachéwce Classic

Star, klasyce w nowoczesnym wydaniu,
ktéra nieprzerwanie sprawdza sie w bran-
zy dachdéw spadzistych. Wzér tego modelu
dachéwki od lat przycigga oko ksztattem,
ktéry potrafi zaspokoi¢ oczekiwania na-
wet najbardziej wymagajgcych klientéw.
Przekonuje zaréwno tradycjonalistow,
jak i fanéw nowoczesnej architektury. Jej
wywazony profil nadaje potaci swoistej
filigranowosci, a dach wyglada lekko i ele-
gancko.

Jedno z nowoczesnych rozwigzan, w kto-
re wyposazone sg dachowki z linii Classic,
to uzyta do jej wykonania technologia Star,
ktora pozwala stworzy¢ dachéwke betono-
wa o krysztatowym potysku. Do produkgc;ji
dachéwek Classic Star stosowane sg pig-
menty odbijajgce promieniowanie podczer-
wone, co wptywa na zmniejszenie nagrze-
wania sig¢ catego dachu a w zwigzku z tym,
zwieksza komfort mieszkancow, zwtaszcza
podczas upalnego lata.

W wersji Star dachéwka Classic jest
dostepna w dwdch unikatowych kolorach
— szary krysztat i mocca.

m BRAAS

BMI BRAAS Sp. z o.0.

ul. Wschodnia 26, 45-449 Opole
infolinia: 801 900 555, 22 481 39 86
info-braas.pl@bmigroup.com
www.braas.pl

Elementy bezpieczenstwa dachowego RUUKKI

irma Ruukki we wrzesniu tego roku,
’: wprowadzita do oferty najwyzszej
jakosci, finskie elementy bezpie-
czenstwa dachowego. Oferte zabezpie-
czen przeciws$niegowych stanowig rurowe
bariery przeciwsniegowe wraz z akceso-
riami, ktérych zadaniem jest ochrona nizej
potozonych elementéw budynku oraz oséb
przebywajgcych w poblizu budynku, przed
niekontrolowanym zsuwaniem sie mas
$niegu. Bariery przeciwsniegowe sg odpo-
wiednio przystosowane do pfaskiej blacho-
dachéwki Ruukki Hyygge, do blach na ra-
bek stojacy, a takze do innych modutowych
oraz tradycyjnych blach dachéwkowych
i trapezowych. Bariery ztozone sg z rur
barier przeciwsniegowych o dtugosci 3 m
oraz 1 m, a takze kompletéw odpowiednich
mocowan zaleznie od pokrycia dachowe-
go. W ofercie Ruukki znajduja sie tawy ko-
miniarskie o dtugosci 3000 mm i 600 mm,
stopnie kominiarskie oraz drabiny $cienne
i dachowe, ktére pozwalajg na tworzenie
funkcjonalnych i bezpiecznych ciggéw ko-
munikacyjnych na scianach i dachach.
Wszystkie elementy komunikacji da-
chowej oraz akcesoria przeciwsniegowe

wystepujg w kolorach dopasowanych do

koloréw pokryé dachowych Ruukki, a takze

odpowiadajg wszystkim obowigzujgcym

w Polsce wymogom prawnym i regula-

cjom. Zestawy elementdw bezpieczenstwa

dachowego Ruukki wyréznia:

+ wykonanie elementow z jednego kawat-
ka stali (niespawane);

+ idealnie dopasowanie do profilu pokrycia;

+ wykonczenie wysokiej jakosci powtoka
lakierniczg;

rUULKI

+ testowanie wewnetrzne oraz przez finska
jednostke certyfikujacg;

+ komplet elementéw zwierajacy niezbed-
ne s$ruby, uszczelki, podktadki oraz ele-
menty montazowe;

+ jeden, uniwersalny uchwyt do barier prze-
ciwsniegowych oraz taw kominiarskich;

« prosty i szybki montaz;

+ duza szerokos$¢ taw kominiarskich;

+ bardzo mocna i jednoczesnie lekka kon-
strukcja.

Ruukki Polska Sp. z o.0.
ul. Jaktorowska 13, 96-300 Zyrardéw,
tel.: 046 85 81 600, www.ruukkidachy.pl
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Dziecinnie proste
Jeden dach
Jedna gwarancja

ﬁva rancja
Systemowa Braas

Wybierajgc oryginalny dach w systemie Braas,
utozony przez jednego z naszych certyfikowanych
dekarzy, otrzymasz wyjagtkowa gwarancje

systemowag na jego bezawaryjne dziatanie.

www.GwarancjaSystemowa.pl



Promocja

Snickers Workwear
— bgdz przygotowany na chiodne dni

Prace dekarskie w zimowych warunkach to nie lada wyzwanie. tatwo ubrac sie
ciepto w chtodne i mrozne dni, ale wiasciwe ubranie do pracy fizycznej wymaga
gtebszego zastanowienia. W kolekcji odziezy roboczej Snickers Workwear mozna
znalez¢ produkty zaprojektowane w sposob skutecznie chronigey przed niskimi
temperaturami, wiatrem i wilgocia.

odstawg wtasciwej ochrony
w zimne dni jest ubiér warstwo-
wy. Snickers Workwear zacheca
do korzystania z warstwy bazowe;j,
izolacyjnej i wierzchniej, ktdre w potgczeniu
zapewnig optymalny komfort cieplny oraz
pozwolg na utrzymanie efektywnosci pracy.

WARSTWA BAZOWA

Wsréd trzech rodzajow bielizny termicznej
Snickers Workwear mozna znalez¢ kaleso-
ny, koszulki i skarpety z linii LiteWork 37.5®
(odpowiednio modele: 9409, 9418, 9217).
S3 one wykonane z materiatu wykorzystu-
jgcego nowoczesng technologie 37.59,
zapewniajgca kontrole warunkéw panuja-
cych na powierzchni ciata przez efektyw-
ne odprowadzanie wilgoci od powierzchni
skory. Co wazne, technologia 37.5° przede
wszystkim ogranicza pocenie sie. Im bar-
dziej rozgrzewa sie ciato, tym efektywniej-
sze staje sie odprowadzanie wilgoci. Tym
samym taka warstwa jest szczegodlnie
odpowiednia podczas intensywnej pracy.
Bielizne termiczng mozna wykorzysta¢ ze
spodniami roboczymi Snickers Workwear,
na przyktad z najmocniejszej serii RuffWork
- model 6214.

WARSTWA IZOLACYJNA

Snickers Workwear oferuje szerokg game
bluz i polaréw, ktore pozwalajg na wtasci-
wa izolacje, dzieki utrzymywaniu warstwy
cieptego powietrza przy ciele. Wsrdd pro-
duktéw znajduje sie miedzy innymi kurtka
polarowa 8004 z kolekcji AllroundWork
37.5%. Wykonana z poliestru 37.5%, ktory
jest szczotkowany od wewnatrz, gwarantu-
je optymalne odprowadzanie wilgoci pod-
czas pracy przy jednoczesnym komforcie

Snickers Workwear oferuje
wysokiej jakosci, funkcjonalna odziez
roboczg, dostosowana do zmiennych

warunkow atmosferycznych.
Poza nowoczesnym wygladem,
ktéry moze mie¢ wpltyw na
pozytywny odbior u klientow,
przektada sie ona na pozytywnie
na wydajnos¢ pracy.

termicznym. Zapinana na suwak, z wyso-
kim kotnierzem i detalami odblaskowymi,
znakomicie sprawdzi sie jako druga war-
stwa lub warstwa zewnetrzna w pracach
pod dachem.

WARSTWA WIERZCHNIA

Dla oséb potrzebujgcych dobrego zabez-
pieczenia przed chtodem sg przeznaczone
kurtki robocze z serii AllroundWork 37.5°.
Kurtka 1100 to podstawowa wersja tej
kolekcji. Jej rozwinieciem sg wersje 1102
i 1800 (parka) z odpinanym kapturem
i certyfikowang ochrong przed deszczem
(norma EN 343). Charakteryzuja sie one
zaawansowang funkcjonalnoscia oraz
nowoczesng izolacja. Dzieki zastosowa-
niu w podszewce technologii 37.5° wyko-
rzystujgcej w tkaninie czgsteczek wegla
aktywnego kurtki utatwiajg efektywny
transport wilgoci generowanej przez ciato
nawet podczas intensywnej pracy w zim-
ne dni oraz podtrzymujg optymalny mi-
kroklimat ciata, aby organizm byt bardziej
wydolny. Dlatego kurtki ocieplane serii
AllroundWork 37.5® z wyprzedzeniem ,wie-
dzg", czego potrzebuje organizm. Dzieki
profilowanym rekawom z wysunietymi
mankietami, z otworami na kciuk, chronig-
cym przed wnikaniem wiatru oraz elastycz-
nym panelom z tytu pod ramionami umoz-
liwiajg znakomitg swobode poruszania
ramion przy zachowaniu dopasowanego
do ciata kroju. Zwiekszong izolacje i ciepto
utrzymuje gesta, siatkowa podszewka na
plecach. Dopetnieniem catosci jest wysoki
kotnierz z podszewka polarowa, ktéry do-
skonale chroni przed wiatrem, co zwieksza
komfort pracy podczas niesprzyjajgcych
warunkéw pogodowych.
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WORKWEAR

2905 Pulower wetniany

przeciwdeszczowa
a AllroundWork 37.5°

#invent
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9579 Rekawice
eather Dry

Snickers Workwear, wiasnos$¢ szwedzkiego koncernu Hultafors Group wytwarzajacego produkty dla profesjonalistow, jest jedna
i zwiodacych marek w branzy odziezy roboczej w Europie. Oferuje zaawansowane ubrania robocze dla rzemiesInikow ceniacych
i maksymalna ochrone i funkcjonalnosé, a takze ponadprzecietna jakosé i nowatorski design. W asortymencie Snickers Workwear
znajduija sie cztery nowatorskie grupy produktow dostosowanych do rodzaju i specyfiki wykonywanych prac.

EXI ALLROUND 4

: W O R K W O R KE '
0 CIEZKICH ODZIEZ 0 WYJATKOWEJ 0DZIEZ DO CELOW g/
YCH ZADAN SWOBODZIE RUCHU UNIWERSALNYCH




AKTUALNOSCI/LUDZIE SUKCESU

Rafat

Michalski

Rozmawiata INONA SZCZEPANIAK

Blachotrapez to jeden z najszybciej rozwi-
jajacych sie producentéw pokryé dacho-
wych w Polsce. Jak firmie udaje sie wy-
znaczac nowe kierunki rozwoju na rynku?
Wspotczesng gospodarke napedzajg nowe
technologie, natomiast kierunek innowacji
wyznaczajg nhiezmiennie potrzeby odbior-
cow ustug czy produktéw. Idgc tym tropem,
stale poszukujemy przestrzeni, aby udosko-
nali¢ doswiadczenie wynikajgce z kontaktu
z markami Blachotrapez i KROP. Przy czym
przyjmujemy szeroki horyzont — myslimy
o kazdym ogniwie, od dekarza i przedsta-
wiciela handlowego po partnera biznesowe-
go. Oznacza to zdolnos$¢ do ciggtej zmiany,
ale taka jest cena innowacyjnosci.

Obecna kondycja firmy to zastuga zmiany
sposobu zarzadzania firma? W branzy de-
karskiej trudno szukaé innego przyktadu
tak ptynnej wspotpracy miedzy wtascicie-
lami a profesjonalnym zarzadem.

A

=
Ira

b

Blachotrapez w ostatnich latach przeszedt
droge od prywatnego przedsiebiorstwa
okresu transformacji do miedzynarodowej
korporacji. Naturalnym celem i kierunkiem
rozwoju jest z pewnoscia rozszerzanie za-
siegu na kolejne rynki, ale takze systema-
tyczne wzmacnianie pozycji m.in. poprzez
rozbudowe portfolio w postaci tak $miatych
posunie¢, jak nowy segment i linia KROP
czy nowe inwestycje. Tworcy i wiasciciele
firmy Blachotrapez powierzyli nowej kadrze
przysztos¢ wtasnego biznesu. To wyraz
ogromnego zaufania, ale takze szczegdl-
nego rodzaju dojrzatosci. Niewielu przed-
sigbiorcow pokolenia transformacji zde-
cydowato sie na takie posuniecie. W 2014
roku objatem firme w rozkwicie, gotowa na
podbdj miedzynarodowy. Ten skok rozwo-
jowy, jaki p6zniej nastapit, jest niewatpliwie
wypadkowa sity, charyzmy i wiedzy catej
naszej kadry zarzgdzajacej oraz ogromne;j
pracy, jaka przez lata wtozyli w firme Bla-

chotrapez jej wtasciciele. Dzi$ konsekwent-
nie realizujemy naszg strategie i pracujemy
na pierwszy miliard ztotych przychodu.

Skad pomyst na wprowadzenie nowego
segmentu do portfolio Grupy Blachotra-
pez? Czy to zapowiedz nowego kierunku
rozwoju?

Dzi$ Blachotrapez ma ponad 200 wtasnych
punktoéw sprzedazy w catej Europie, bar-
dzo mocno rozbudowang sie¢ Oddziatéw
Partnerskich, ktdre prowadzimy wspdlnie
z naszymi klientami, a takze silng i wcigz
rosnacy sie¢ dystrybutoréw B2B. Mamy
potezny rynek do zagospodarowania. Do-
szlismy do wniosku, ze w segmencie syste-
méw rynnowych zdecydowanie jest dla nas
miejsce i pora w tym obszarze podja¢ po-
wazne kroki. Linia KROP jest najnowszym
produktem w systemach rynnowych na
rynku, doskonale uzupetniajgcym pokrycia
dachowe. Podobnie jak one, rynny KROP s3
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FOT.: BLACHOTRAPEZ

wytwarzane z wysokojakosciowych surow-
c6éw zgodnie z obowigzujgcymi normami —
gwarantuje to trwato$¢ systemow, odpor-
nos$¢ na zmienne warunki atmosferyczne
i korozje. Dodatkowo uzyte materiaty sg
przyjazne dla $rodowiska — pozbawione
szkodliwych zwigzkéw chemicznych, pod-
legaja w 100% recyklingowi. Linia powstata
we wspotpracy z dekarzami, dzieki czemu
juz w fazie koncepcyjnej udato sie wyeli-
minowac¢ powtarzalne btedy i wprowadzi¢
pozadane usprawnienia. Miedzy innymi
przektada sie to na intuicyjny, a wiec prosty
i szybki montaz systemdw, niewymagajacy
uzycia skomplikowanych, specjalistycznych
narzedzi. Dla przyktadu montaz ksztattek
zrynng dokonuje sie na zatrzask z uzyciem
uszczelki wielowargowej, zapewniajace;j
niezawodng szczelno$é. Rynny dostepne
w wariancie PVC i STAL maja klasyczny,
potokragty ksztatt o gtebokim profilu. Jesli
chodzi o r6znorodnos¢ rozmiaréw od razu
oddajemy w rece klientow peten wachlarz
rozwigzan dopasowanych do matych bu-
dynkow, takich jak garaze, balkony, jak
rowniez do duzych obiektéw mieszalnych
i przemystowych.

Na wielu rynkach zagranicznych firma
przetarta szlaki dla nowego segmentu
produktéw, jakim sa blachodachéwki. Jak
ocenia Pan odbior produktow przez deka-
rzy i klientéw zagranicznych?

Na rynkach zagranicznych jestesmy obecni
od 2004 roku. Po 15 latach w Europie mamy
ponad 200 wtasnych punktéw obstugi
i wspotpracujemy z ponad 1000 autoryzo-
wanych dystrybutoréw. Stale wzmacniamy
pozycje swojg i naszych partneréw. Od
poczatku dziataliSmy z mysla, ze jesteSmy
ambasadorem polskiej jakosci zagranica.
To tym argumentem — a nie niskg ceng —
zdobywalismy rynek. Dzis$ klienci spoza
Polski wybierajg nasze produkty wtasnie
ze wzgledu na jakos¢. Przewaga technolo-
giczna jest z catg pewnos$cig argumentem
najskuteczniej przemawiajgcym do klienta.

Budujac silng pozycje marki na tak konku-
rencyjnym rynku, czasem trzeba is¢ pod
prad. Jak firma dba o to, by do produkgcji
byt stosowany najlepszy materiat?

W chwili obecnej wszystkie polskie hale
obejmujg powierzchnie blisko 14 000 m2.
Jednoczesnie rozwijane sg zagraniczne
spotki — w zesztym roku w Czechach odda-

no do uzytku centralny magazyn, a obecnie
powstaje hala produkcyjno-magazynowa.
Nasze zaplecze produkcyjne spetnia wy-
magania zagranicznych partneréw, takich
jak TATA Steel czy thyssenkrupp, z ktérym
taczy firme 20 lat wspétpracy. To wazny wy-
znacznik jakosci — w Polsce Blachotrapez
jest wytgcznym dystrybutorem produktu
tego miedzynarodowego lidera. Jednocze-
$nie rozwijamy technologie, ktére pozwala-
ja maksymalnie dtugo zachowac najlepsze

To dekarz
jest ostatnim
ogniwem
| sprawia,
ze obietnice
producenta
stajq sie
rzeczywistoscia,
a produkt pracuje
w maksymalnym
zakresie, tak
jak zatozono
wczesnig)

W laboratoriach.

witasciwosci surowca. W produkcji blacho-
dachéwek stosowany jest Safe Profiling
System, ktéry miedzy innymi pozwolit za-
pewnic¢ dla 6 powtok pisemng gwarancje
przekraczajgcag badz réwna 35 lat. SPS
pozwala produkowac¢ blachodachdéwki
o wszelkich wzorach i przettoczeniach. In-
nymi stowy, rozwdj firmy na wielu ptaszczy-
znach jest podporzadkowany przekonaniu,
ze musimy by¢ wartosciowym partnerem
dla najlepszych w tej branzy.

A cena produktu? Jaka role ten aspekt od-
grywa na rynku pokry¢ dachowych?

W ostatnich latach branza budowlana prze-
zywa boom, co przektada sie na kilkudzie-
siecioprocentowe wzrosty cen materiatow
budowlanych i ustug. Producenci musza
sprostaé wysokim oczekiwaniom klienta.
Problemy na rynku pracy oraz wysokie kosz-
ty produkcji temu nie sprzyjaja. Sytuacja nie
bedzie jednak trwata wiecznie. Spadek ko-
niunktury w 2020 roku sprawi, ze przetrwa-

ja najlepsi — firmy elastyczne i innowacyjne,
odpowiadajgce na potrzeby klienta. Tym
samym cena nie jest juz az tak istotna. Jak
juz wspominatem na poczatku, to jakos¢,
przewaga technologicznairelacje z klienta-
mi ksztattuja i beda ksztattowaé rynek.

Nawet najlepszy efekt uzyskany na etapie
produkcji moze by¢é zmarnowany w wy-
konawstwie. Czy Blachotrapez stara sie
wptlywaé na jakosé wykonawstwa? W jaki
sposob? Jaka jest rola dekarzy w budowa-
niu firmy produkujacej pokrycia dachowe?
Czy rzemiesInicy uczestnicza w projekto-
waniu produktow lub rozwigzan?
Zaawansowany technologicznie produkt
to w zasadzie koncept, dopoki nie zostanie
osadzony w rzeczywistosci uzytkownikéw
przez doswiadczonego i profesjonalnego
wykonawce. To dekarz jest ostatnim ogni-
wem i sprawia, ze obietnice producenta
stajg sie rzeczywistoscig, a produkt pra-
cuje w maksymalnym zakresie, tak jak za-
tozono wczesniej w laboratoriach. Dlatego
o dekarzach i specyfice ich pracy myslimy
na samym poczgtku — na poziomie projek-
towania produktéw i ustug. Nie tylko kon-
sultujemy rozwigzania z praktykami tego
zawodu, ale takze tworzymy produkty tak,
aby byty one efektowne i zarazem intuicyjne
w montazu, a przez wysoka jakos¢ mate-
riatbw wsadowych — bezawaryjne. W ten
sposéb powstat system KROP, ale takze
szereg innowacji wdrozonych, miedzy inny-
mi w Germanii Simetric, Panelu High-Tech
czy Goncie blaszanym Janosik. Dzieki
wspotpracy z dekarzami i partnerskim rela-
cjom mozemy by¢ ambasadorami jakosci
w segmencie pokry¢ dachowych i syste-
mow rynnowych. Wspétpraca z Polskim
Stowarzyszeniem Dekarskim odgrywa tutaj
ogromna role, dlatego od 2015 roku anga-
zujemy sie w jego flagowe inicjatywy, takie
jak Mistrzostwa Swiata Mtodych Dekarzy
i Mistrzostwa Polski Mtodych Dekarzy.
Poza sezonem organizujemy rowniez wiele
szkolen prowadzonych przez nasz zespot
ekspertéw. Zapisy odbywaja sie miedzy
innymi przez indywidualne konto dekarza
w Programie Partnerskim.

W jaki sposéb firma Blachotrapez wspiera
wykonawcow i profesjonalne rzemiosto?

W Europie wyzwaniem byto konkurowanie
z zachodnimi producentami i udowodnie-
nie dekarzom, ze lekkie pokrycia dachowe

{Dekarz




AKTUALNOSCI/LUDZIE SUKCESU

moga pod wzgledem designu, trwatosci
i tatwosci montazu doréwnywac tradycyj-
nie stosowanym rozwigzaniom. Obecnie na
rynku kanadyjskim nasze zadanie jest duzo
bardziej skomplikowane. Nie tylko buduje-
my sie¢ sprzedazy od podstaw i wprowa-
dzamy produkt dotad nieznany, ale takze
szkolimy fachowcéw. Tutaj oczywiscie naj-
wazniejsza role odgrywaja polscy dekarze,
ktérzy pomagajg w przekazaniu wiedzy.
Na kazdym z rynkéw zagranicznych prze-
cieraliSmy szlaki wraz z nimi. Stawiamy ich
za wzér, poniewaz ich praca jest sktadowa
wysokiej jakosci naszej oferty. Jak widag,
z roku na roku zainteresowanie naszymi po-
kryciami rosnie tak, jak zapotrzebowanie na
profesjonalnych mistrzéw dekarstwa.

Na rynku dekarskim brakuje rak do pracy.
Czy Pan jako specjalista od motywacji ma
sprawdzony sposob na zachecenie mto-
dych ludzi do wyboru tego zawodu?

W dzisiejszym dynamicznym Swiecie trud-
no moéwi¢ o sprawdzonych sposobach,
bo stale pojawiaja sie nowe mozliwosci.
Mtodzi ludzie majg dzisiaj duzo tatwiejszy
dostep do wiedzy, niz kiedys. Urzadzenia
mobilne s3 ich nieodtgcznym atrybutem.
Warto wzig¢ to pod uwage, zrozumie¢ ich
potrzeby i styl zycia. Mysle, ze obecnie mi-
sjg catej branzy jest stworzenie nowego,
autentycznego wizerunku zawodu. W obec-
nej sytuacji rynkowej, dekarz — jak niemal
kazdy rzemiesIniczy fach — jest doceniany
i wyceniany wysoko. Polscy profesjonalisci
szkolg kolegéw na catym $wiecie. Coraz
czesciej sg rowniez zapraszani na miedzy-
narodowe mistrzostwa. Racjonalne argu-
menty sg zatem w naszych rekach. Brakuje
jednak emocji, ktore najskuteczniej przema-
wiajg do mtodego pokolenia. Wypracowa-
nie nowej formuty to absolutne minimum,
na ktére musimy sie zdecydowac.

A jak zmobilizowaé¢ dekarzy do szkolen
i statego rozwoju?

Che¢ statego rozwoju to cecha, kt6rg powi-
nien pielegnowac w sobie kazdy. To jednak
wyjatkowo indywidualna sprawa. Inspiracja
do zmian moga by¢ wysokie wymagania
klientéw. Wieksza satysfakcje bedziemy
miec jednak, jesli sami wskazemy inwesto-
rowi nowatorskie rozwigzania, ktérych nie
moze zaproponowac nikt inny. Inspiracja,
samoksztatcenie i rozmowa z innymi fa-
chowcami jest zatem niezbedna. Szkole-

Mysle, ze obecnie misjg catej branzy
jest stworzenie nowego, autentycznego
wizerunku zawodu. W obecnej sytuacji

rynkowej, dekarz -

jak niemal kazdy

rzemieslniczy fach - jest doceniany
i wyceniany wysoko.

nia sg ku temu fantastyczng okazjg. Wraz
z naszym zespotem szkoleniowym dbamy
o ich wysoki poziom. Staramy sie réwniez
maksymalnie utatwi¢ do nich dostep. Jak
wspomniatem, dekarze uczestniczacy
w Programie Partnerskim otrzymujg do-
step do indywidualnego profilu, w ktérym
zgromadza certyfikaty, zdjecia realizacji,
ale moga réwniez zapisac¢ sig na szkolenie
lub sprawdzi¢ terminarz spotkan. W kazdej
chwili, z poziomu telefonu lub komputera.
Oczywiscie, dodatkowa zachetg s punkty,
ktdre wymieniamy na atrakcyjne nagrody.
Szkolenia sg otwarte, konieczne jest wcze-
$niejsze zgtoszenie udziatu. Informacji
o nich udzielaja takze nasi handlowcy, kt6-
rych jest ponad 500 w Polsce.

W jednym z wywiadow z przedstawicie-
lami firmy mozna wyczytacé, ze sport jest
bardzo wazny dla Blachotrapezu, rowniez
dla jej pracownikéw? Sa Paristwo aktywni
sportowo réwniez w czasie wolnym?

Z catg pewnoscia jestesmy aktywnymi kibi-
cami Polskiej Reprezentacji w pitce noznej
mezczyzn! Wspieramy rowniez wiele lokal-
nych druzyn o bardzo zréznicowanym pro-
filu sportowym. Sponsoring sportowy jest
waznym elementem naszej strategii.

Wystawiacie sie na licznych imprezach tar-
gowych branzy budowlanej. Jaki potencjat

marketingowy maja wedtug Was imprezy
wystawiennicze w dobie cyfrowej komu-
nikac;ji?

W latach 90. na mapie Polski mozna byto
zaznaczy¢ ponad czterdziesci miast orga-
nizujgcych réznorodne targi. W kraju dzia-
tato kilkuset wystawcow. Wraz ze zmiang
paradygmatu miedzynarodowej gospodar-
ki, wzrostem popularnosci Internetu, ale
takze zatamaniem gospodarczym korca
lat 90. sytuacja ulegta zmianie. Branza
skurczyta sig, ale na arenie pozostali najsil-
niejsi. Dzisiaj organizacjg targéw zajmuje
sie profesjonalna kadra, prawdziwi znawcy
rynku. Jednoczes$nie targi nie sg juz miej-
scem bezposredniej sprzedazy, szybkiego
zawierania umow. Coraz bardziej przypomi-
najg inwestycje marketingowa, ktéra przy-
nosi efekty po dtuzszym czasie. Sprzyjaja
nawigzywaniu kontaktéw biznesowych,
ale sg tez przestrzenia spotkan z klientami
ostatecznymi. Z pewnoscig jednak nowe
media nie zagrazajg targom, a raczej je
wzmachniaja. Pod znakiem zapytania pozo-
staje ich ksztatt w przysztosci. Obserwujgc
rynek zachodnioeuropejski i amerykanski,
nabieram przekonania, ze bez dtugofalowej
komunikacji organizatorzy targow, ale takze
konferenciji, nie beda w stanie zapetni¢ listy
gosci. Dzi$ kazdy poszukuje wyjatkowych
dos$wiadczen - targi zdecydowanie powin-
ny ich dostarczac.
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GRUDZIEN 2019
[ 5-0]

Blachodachéwki Quadro i Decra.
Zasady uktadania (2)
O0SRODEK BMI BRAAS, Gdarisk

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL LUBELSKI PSD

1zolacja z ptyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

(70|

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

Komin, kosz i okap
OSRODEK BMI BRAAS, Radom

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

1zolacja z ptyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejéow

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL MALOPOLSKI PSD

Komin, kosz i okap
0SRODEK BMI BRAAS, Gdarisk

I1zolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL KUJAWSKO-POMORSKI PSD

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL £ODZKI PSD

Spotkanie wigilijne
0ODDZIAL WARMINSKO-MAZURSKI PSD

(14|
Spotkanie wigilijne
ODDZIAL POMORSKI PSD

A
Spotkanie wigilijne
ODDZIAL PODKARPACKI PSD

1zolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL MAZOWIECKI PSD

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkéw

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL SLASKI PSD

Spotkanie wigilijne
ODDZIAL ZACHODNIOPOMORSKI PSD

Papa termozgrzewalna
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

SZKOLENIAW OSRODKU KSZTALCENIA W PRUSZKOWIE WYMAGAJA REZERWACJI. KONTAKT TELEFONICZNY: +48 509 447 590
SZKOLENIA W LUBELSKIM OSRODKU KSZTAtCENIA W CZERNIEJOWIE WYMAGAJA REZERWACJI. KONTAKT TELEFONICZNY: +48 503 123 889

STYCZEN 2020

Szkolenie blacharskie
- blachodachéwki i panele na klik
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

9-0
Technologia rabka stojacego
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

1zolacja z ptyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

(70

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

(70|

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

1zolacja z ptyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

Blachodachéwka modutowa
RUUKKI, Zyrardéw

(74 ]

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

[ 74 ]
Blachodachéw} .
RUUKKI, Zyrardéw

Szkolenie blacharskie
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

(76

Szkolenie blacharskie
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkéw

(76|

Izolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

(76
Blachodachéwl ik
RUUKKI, Zyrardow

Szkolenie blacharskie
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

I1zolacja z plyt z rdzeniem PIR
LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

Blachodachéwka modutowa
RUUKKI, Zyrardéw

Okno dachowe. Montaz
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

[ 20 |
Blachodachéwka modut
RUUKKI, Zyrardéw

Blachodachéwl ut
RUUKKI, Zyrardéw

Blachodachéwka modutowa
RUUKKI, Zyrardow

5
S

Blachodachéwk prae

RUUKKI, Zyrardow

N
N

Izolacja z ptyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

2/

Blachodachéwl -
RUUKKI, Zyrardéw

o,
[ 28]
Izolacja z ptyt z rdzeniem PIR
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

[ 28]

o,

Blachodachéwl -
RUUKKI, Zyrardow

il

Okno dachowe. Montaz
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkow

(30

Blachodachéwka modutowa
RUUKKI, Zyrardow

Blachodachéwka modutowa
RUUKKI, Zyrardow

 30-37

Dachéwka z posypka

LUBELSKI OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Czerniejow

1 30-31-1 Jytego |

Blacha tytanowo-cynkowa
na rabek stojacy
OSRODEK KSZTALCENIA
DEKARZY, Pruszkéw

SZKOLENIA W OSRODKU KSZTALCENIA W PRUSZKOWIE WYMAGAJA REZERWACJI. KONTAKT TELEFONICZNY: +48 509 447 590
SZKOLENIA W LUBELSKIM OSRODKU KSZTAt.CENIA W CZERNIEJOWIE WYMAGAJA REZERWACJI. KONTAKT TELEFONICZNY: +48 503 123 889
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AKTUALNOSCI/WZOROWA FIRMA

Pasja rodzi profesjonalizm,
profesjonalizm daje jakos¢

W Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy dziata wielu fachowcow. Kazdy

Z nich specjalizuje sie w wybranej czesci prac dekarskich i ma w swoim
portfolio wiele realizacji. Prezentujemy dachy wykonane przez firme
Tomasza Bykowskiego z Oddziatu Kujawsko-Pomorskiego.

DOSSIER FIRMY

Nazwa: DACHEXPERT Tomasz Bykowski

Adres: ul. Komarowa 2a, 87-800 Wioctawek

Rok zatozenia: 2016

Profil dziatalnosci: raczkujaca firma z wagonem umiejetnosci, wieloletniego do$wiadczenia, z naciskiem na doksztatcanie sig, szko-
lenia i zdobywanie wiedzy, praktyki wsrdd najlepszych. Specjalizacja firmy sg dachy skosne lekkie (blaszane) i ciezkie (dachdwka).
Naszg dewizg jest hasto "Pasja rodzi profesjonalizm, profesjonalizm daje jako$¢”. Wykonujemy duzo dachéw stalowych: blachy
modutowe, blachy ptaskie na klik, blachodachéwki. Mamy porzadnie wypracowane wykorczenia, detale i nietypowe, pracochtonne
obrébki blacharskie. Nowoscig, jaka wprowadzamy na wtoctawski rynek, jest mycie i konserwacja dachéw, wazne dziatanie majace
na celu zwiekszenie zywotnosci i trwatosci kazdego pokrycia.

DACH Z PANELI Z BLACHY PLASKIEJ NA KLIK

Dach z paneli tagczonych na klik z rynnami o przekroju kwadratowym Galeco Stal2
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DACH KRYTY DACHOWKA CERAMICZNA

Dach kryty dachéwka ceramiczng otrzymat wyréznienie w konkursie ,Pochwal sie Titanig”, przygotowanym przez firme Creaton. Jury
docenito detale, doktadnos$¢ i wykonanie wedtug stosowanych zasad krycia. Prosty, dwuspadowy dach pokryty dachéwka Titania
Nuance miedziang angobowang z oknami dachowymi Velux, wyposazono w stopnie i tawy kominiarskie, instalacje odgromowa,
bariery przeciwsniezne i Swietlik rurowy.

MYCIE DACHOW

-y - A SNR
Duza wage przyktadamy do jakos$ci wykonywanych przez nas dachéw. Dlatego postanowili$my wprowadzi¢ do oferty firmy przeglady
dachéw i profesjonalng konserwacje pokry¢ dachowych

TOMASZ BYKOWSKI
dekarz; cztonek Oddziatu Kujawsko-Pomorskiego PSD. Prowadzi firme DACHEXPERT Tomasz Bykowski

{Dekarz




Ptyta budowlana MFP STWORZONA DLA DEKARZY

6 POWODOW, DLA KTORYCH WARTO KORZYSTAC

Z PLYTY BUDOWLANEJ PremiumBoard MFP P5:

tatwa obrébka Wilgocioodpornoscé

o Gtadkie krawedzie e Niskie specznienie
e Brak rozwarstwien

Zapraszamy do sieci profesjonalnych partnerow handlowych:

DOLNOSLASKIE

Bielawa

e DAGMA, ul. Asnyka 2

Dzierzoniow

* PSB-FAGO, ul. Pitsudskiego 13
| Groblice k/Wroctawia |

e VIA INVEST, ul. Opolska 21

« PAGED, ul.Kuziennicza 5

« PSB-FAGO, ul. Budowlana

e PSB-FAGO, ul. Bystrzycka 11
Swiebodzice
e PSB-FAGO, ul. Watbrzyska 21

« BUDUS, al. Aleksandra Brucknera 51
* SOTEX, ul. P6tnocna 15-19

» CEBUD, Ztotniki 17

e Sztywne poszycie
niezaleznie od
kierunku montazu

Wytrzymatosc Trudnozapalnosc

e Bezpieczenstwo -
lepsze zabezpieczenie
przed ogniem

o Klasa reakcji na ogien
D-s1,d0

KUJAWSKO-POMORSKIE

* BAUSTOFF+METAL COLOR SP. Z 0.0.

ul.Putaskiego 47
« MAT-BUD, ul. Przemystowa 27
» SIG, ul. Mokra 32

¢ SIG, ul. Warynskiego 84

« MAT-BUD, ul. Swierkocinska 38C

« PAGED, ul. Budowlana 29

« NOW-BUD NOWAKOWSCY,
ul. Przemystowa 3

« EM3DACH S.C., ul. Polna 134

e Troska o zdrowie
domownikoéw

o Niska emisja
formaldehydu

WYTRZYMALA WILGOCIOODPORNA TRUDNOZAPALNA

Ekonomia

=

e Optymalizacja kosztow

e Mniejsza ilos¢ odpadow,
dzieki wielokierunkowej
wytrzymatosci

Ekologia

LUBELSKIE

Lublin
« AB BECHCICKI
ul. Franciszka Stefczyka 30
* INTER GIPS, ul. Budowlana 20
¢ SIG, ul. Chemiczna 13

LUBUSKIE

« PEAMCO MATERIALY BUDOWLANE
TOMCZAK SP. J., ul.1 Maja 3

« PEAMCO MATERIALY BUDOWLANE
TOMCZAK SP. J., ul. Kolejowa 1A
Zielona Goéra

« TAMAR, ul. Batorego 126A

www.pfleiderer.pl
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todz
*« PAGED, ul. Brukowa 26
*« GIPS BUD, ul. Lodowa 107A
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« BK BUSINESS
Orchow 178A / k. tasku

¢ SAIPOL, ul. Tuszynska 31
Skierniewice
« MULTIECO, ul.Przemystowa 23
| Tomaszéw Mazowiecki |
¢ PSB-JOKA, ul. Warszawska 128/130

MALOPOLSKIE

« BELMEB, Izdebnik 542

* PSB-ATTIC, ul.Zawita 50

« RZEPISKO, ul. J6zefa Pitsudskiego 51

« BUDMAX, ul.Miechowska 77

MAZOWIECKIE

« PAGED, ul. Terespolska 109

Nieporet

+ KUBIK, ul. Jana Kazimierza 235
| Nowe Gulczewo|

« BUDROL, ul. Skrzetuskiego 7

¢« PAGED, ul. Tysiaclecia 7
Radom
e PAGED, ul. Wernera 61/63

« BAUSTOFF+METAL SP.Z 0.0.
ul. Poloneza 93
* PAGED, ul. Krakowiakow 91/101
* PAGED, ul. Matuszewska 14
« PSB-ELMAS SP. J.,
ul. Szosa Lubelska 32

e EFEKT SKOWRONSCY,
ul. Marecka 55

OPOLSKIE

« FLAXPOL, ul. Wtadystawa Jagietty 21

PODKARPACKIE

Debica
« PSB-SUFIGS, ul. Drogowcow 1

« AB BECHCICKI, ul. Wetlinska 3A
e PSB-SUFIGS, ul. Krakowska 156

PODLASKIE

Biatystok

« MODERN BUD INT GROUP S.C.
ul. Elewatorska 13/22

« WIOR, ul. Generata Andersa 38

Ciechanow
e RAJ, ul. Smiecinska 1

« BOMAR, ul. Elewatorska 9

* RAJ, ul. Mickiewicza 5
tomza

¢ OKLEINA, ul. Akademicka 48

« RACZ, ul. Szkolna 8

POMORSKIE

Chojnice
e BAUSTOFF+METAL COLOR
SP.Z 0.0., ul. Strzelecka 9
« DREW-TRANS I1I, ul. Sktadowa 12
Czarna Woda
« DREW-TRANS I1I, ul. Mickiewicza 10

« BOMAR, Kazimierzowo 8A

* BAUSTOFF+METAL COLOR
SP.Z 0.0., Galaktyczna 37
« BOMAR, ul. Meteorytowa 15
Reda
« BOMAR, ul. tososiowa 2
| starogard Gdanski |
e DREW-TRANS I1I, ul. Prusa 43

SLASKIE

« PAGED, ul. Centralna 56
| Konczyce Wielkie |
¢ ZAKLAD UStUGOWO-HANDLOWY

JERZY KOTERBICKI, ul. Ks. Kukli 10

todygowice
« PAGED, ul. Zywiecka 66

« PSB-BUSTER, ul. Rymera 9
Radzionkow

« AG-ROLBUD, ul. Swietego Wojciecha

Tworkow

¢ SAFER J.SBECZKA G.SBECZKA SP.J.

ul. Raciborska 100

SWIETOKRZYSKIE

* PSB-ELTOR, ul. Gorna 20

WARMINSKO-MAZURSKIE

e GOM, ul. Olsztyrnska 14G

®

« MURBET SP. J.,, ul. Towarowa 9

e MAZUR SP. J., ul. Lidzbarska 3

« PAGED, ul. Zeromskiego 21
Olsztyn
« DACHLAND SP.Z 0.0,
ul. Lubelska 41E
« PAGED, ul. Cementowa 3
« PHU FAL-BUD, ul. Towarowa 15

* PAGED, ul. Kwiatowa 1

WIELKOPOLSKIE

Chocicza
o "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Sktadowa 14

« “"WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Dworcowa 2A

e "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
Mtynki Krasnickie 5

Gostyn

« PEAMCO MATERIALY BUDOWLANE
TOMCZAK SP. J, ul. Poznanska 200

Jarocin

« KMIEC, ul. Zaciszna 1

e CHATA, ul. Czestochowska 185
e "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Jozefa Pitsudskiego 17

e PSB-LUXKON, ul. Kolska 45

Leszno

« PEAMCO MATERIALY BUDOWLANE
TOMCZAK SP. J, ul. Obronicow Lwowa 19

« DREW-TRANS 11, ul. Lotnicza 10/32
e "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Motylewo, ul. Poznarska 208
| Poznan-Wysogotowo|
« BAUSTOFF+METAL COLOR SP.Z 0.0.
ul. Skérzewska 20

« PEAMCO MATERIALY BUDOWLANE
TOMCZAK SP. J, ul. Kilinskiego 70

e "WESOLEK"” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Rolna 1A

[ Sroda Wielkopolska|
e "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Brodowska 27

e TAMAR, ul. Kaliska 3
e "WESOLEK” MATERIALY BUDOWLANE
ul. Sikorskiego 40

ZACHODNIO-POMORSKIE

Dartowo
« PSB-MROWKA, ul. Portowa 15
Kotobrzeg
« SKLAD DREWNA ZUZIAK
ul. Grybowska 12

e APA 2, ul. Bowid 7
e ELWI, ul. Wenedow 3E
« KPPD, ul. Boh. Warszawy 5

« BPLUSB, ul. Cukrowa 10E
¢« SOTEX, ul. Transportowa 1

BPFLEIDERER



WARSZTAT PROFESJONALISTY/TECHNOLOGIE

Wsparcie kierownika budowy

W sporze z Inwestorem

Choc¢ relacje inwestor — wykonawca reguluje zawarta miedzy stronami umowa, to
zdarza sie, ze nawet najlepsi wykonawcy maja kltopoty z inwestorem lub deweloperem.
Czy w takich sytuacjach kierownik budowy moze by¢ wsparciem dla wykonawcy?

Tekst TOMASZ RYBARCZYK

poczatek przyktad z zy-
cia wziety. Po wykona-
a niu budynku i oddaniu
go do uzytkowania

okazato sie, ze na obudowie z ptyt gipso-
wo-kartonowych na poddaszu pojawity sie
mokre plamy. Zawilgocenia byty na tyle
duze, ze ptyty i potozona na nich gtadz gip-
sowa ,spuchty”. W efekcie tych uszkodzen
zabudowe poddasza nalezato wykonaé
ponownie. Inwestor upatrywat przyczyny
zawilgocenia w nieprawidtowo wykonanym
pokryciu i zgtosit to deweloperowi, od kt6-
rego kupit dom. Deweloper jednoznacznie
stwierdzit, ze przyczyna tkwi w zle wyko-
nanym pokryciu dachu. Zazadat, by dekarz
przyznat sie do btedu i naprawit pokrycie,
ponoszac koszty catego remontu. Ten sie
jednak nie zgodzit, bo byt pewien dobrze wy-
konanego pokrycia i obrébek blacharskich.
Zlecit wykonanie opinii technicznej przez
uprawnionego rzeczoznawce. Okazato sie,
ze w warstwach dachu nie byto paroizolacji.
Dekarze nie zajmowali sie wykarczaniem
poddasza. Btad popetnit inny wykonawca,
na innym etapie robét.

Przyktad jasno pokazuje, ze wykonanie
pokrycia nie jest jedynym etapem decydu-
jacym o poprawnosci budowy dachu. To,
na czym nam zalezy, czyli szczelnos$¢ da-
chu, moze by¢ zapewniona, a mimo to po-
jawiaja sie problemy z wilgocia. Przyczyna
ich powstawania pod dachem nie zawsze
tkwi w Zle wykonanym pokryciu. Jak zatem
do tego podejsé, by nie byto takich sytuacji?
Jak sie broni¢, gdy wing za przeciekajacy
dach inwestor probuje obarczy¢ dekarza?
Na jakie wsparcie moga liczy¢ dekarze ze
strony kierownika budowy i inspektora nad-
zoru inwestorskiego, a na jakie wsparcie
moga liczy¢ ze strony rzeczoznawcy w spo-
rach z inwestorem lub deweloperem?

listopad-grudzier/2019



PO PIERWSZE:
WIELE WARSTW DACHU
- WIELU WYKONAWCOW

Dach jest nie tylko dzietem dekarza. Po-
niewaz ma strukture wielowarstwowa,
zazwyczaj wykonuje go wiecej niz jedna
ekipa. Bardzo czesto roboty na budowie
dachu prowadza r6zni wykonawcy. W ko-
lejnosci sa to wykonawcy:

+ konstrukcji wigzby dachowe;j,

+ pokrycia,

+ ocieplenia poddasza,

+ wykonczenia poddasza.

Pierwszy etap polega na postawieniu
wiezby dachowej. Powinien on by¢ zleco-
ny dekarzom, ktérzy maja szerokg wiedze
i doswiadczenie. W kontekscie dachu wy-
konuja najczesciej nie tylko konstrukcje
wiezby drewnianej. W ich zakresie jest
montaz warstw wstepnego krycia (MWK
lub papy na petnym deskowaniu), obrébek
blacharskich, pokrycia dachowego.

Wiezbe dachowa moze wykonac¢ osob-
na, wyspecjalizowana w konstrukcjach da-
chowych ekipa ciesielska. Ci wykonawcy
zajmuja sie jednak tylko wiezbg. Nie mu-
szg by¢ oni dekarzami (chociaz moga tez
nimi by¢) i nie zajmuja sie kryciem dachu.

Jak juz jest wykonana konstrukcja da-
chu, wéwczas prace przejmuje ekipa de-
karska. Jej zadaniem jest utozenie pokry-
cia i obrébek blacharskich oraz montaz
systemu orynnowania. Wczesniej jednak
dekarze przygotowujg podkonstrukcje
w postaci kontrtat i tat. Niekiedy tez
w zakresie robét dekarskich jest wstep-
ne krycie (jesli nie zostato ono wczesniej
wykonane). tacenie jest Scisle powigzane
z precyzyjnym przygotowaniem podkon-
strukcji do specyfiki pokrycia, wiec nikt
inny nie przygotuje go tak dobrze, jak wita-
$nie ekipa dekarzy.

Warstwe wstepnego krycia wykonata ekipa dekarzy i oni s pewni tego, ze zrobili to
dobrze. Sprawdzili z kierownikiem budowy jej szczelno$¢ i poprawnos¢ utozenia. Warstwa
wstepnego krycia jest jednym z wielu elementow, ktory decyduje o szczelnosci dachu.

W zakresie robot dekarskich jest row-
niez wykonanie wszelkich obrébek bla-
charskich. One dopetniajg, uzupetniaja
i zamykajg roboty zwigzane z wykonaniem
pokrycia. Pokrycie budynku dachem kon-
czy etap wykonania stanu surowego
otwartego. Na tym etapie dach nie jest
jeszcze skonczony.

W trakcie wykanczania budynku sg pro-
wadzone kolejne roboty zwigzane z da-
chem. Wykonywane jest ocieplenie potaci
dachowych. To juz zadanie odmienne niz
roboty dekarskie. Zajmuje sie tym firma

Dekarze to najczesciej ekipa
wyspecjalizowana w wykonywaniu
pokry¢ dachowych, obrébek
blacharskich i orynnowania.
Niekiedy jednak zajmujg sie on
wiekszym zakresem robot, miedzy
iINnNymil przygotowujg wiezbe dachowa.

wykonawcza, majgca doswiadczenie
w stanach surowych i wykonczeniu. Ocie-
plenie poddasza najczesciej wykonuja fir-
my specjalizujgce sie w zabudowach pod-
dasza. To dosy¢ skomplikowany etap, bo
od tego wykonawcy zalezy, czy dach be-
dzie wtasciwie funkcjonowac. Jesli na tym
etapie robdt zostang popetnione btedy, to
inwestor bedzie narazony na ucigzliwosci.
Rzecz w tym, ze warstwa termoizolacyjna
powinna by¢ dobrze dobrana i zamonto-
wana, by nie byto mostkéw termicznych.
Trzeba tez wiedzie¢, ze niewtasciwe wyko-
nanie paroizolacji moze zniweczy¢ dobra
robote wykonang wczesniej przez ciesli
i dekarzy.

Jak widac, roboty zwigzane z budowa
dachu sg prowadzone od stanu surowego
do wykonczenia przez rézne i niezalezne
od siebie ekipy wykonawcze. Popetnienie
btedéw moze sie zdarzy¢ kazdej z nich,
cho¢ nie powinno. Jesli pod dachem po-
jawi sie wilgo¢ i woda, to wtedy bez za-
stanowienia wing obarcza sie dekarzy, co
skutkuje wezwaniami do usuniecia usterki.
Jednak nie zawsze przyczyna powstania
bteddéw lezy po ich stronie.

{Dekarz
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PO DRUGIE:
USTERKI

dachuy, ktory jest juz wykonany wraz

z ociepleniem i wykonczeniem po-
taci dachowej i poddasza, znalezienie
usterki jest bardzo ktopotliwe. To, co moz-
na w pierwszej kolejnosci pomyslec jesli
pojawi sie woda pod dachem, to nieszczel-
ne pokrycie. Jednak przyczyny moga byé
gdzie indziej. Ich zdiagnozowanie zwykle
bywa bardzo trudne i kosztowne. Jesli
juz dojdzie do sporu z inwestorem i nie
mozna zatatwic¢ tego polubownie, sprawa
czesto konczy sie w sadzie. Ciggnie sie to
zwykle latami. Wina nie lezy po stronie sa-
dow. Orzekajg one przeciez na podstawie
materiatu dowodowego, jaki przedstawig
strony postepowania. Sad nie moze sa-
modzielnie szuka¢ dowodéw na korzy$é
jednej ze stron. Jezeli strona nie przed-
stawi solidnych argumentéw na poparcie
swoich racji nie ma szans na wygranie
sprawy. Postepowanie przedtuza sie, gdy
trzeba zasiegna¢ opinii biegtych. Jesli opi-
nia jest niekorzystna dla wykonawcy, za-
zwyczaj stara sie on jg podwazyé, sktada-
jac nowe wnioski dowodowe. Sprawnos¢
postepowania sgdowego w duzej mierze
zalezy od samych stron. Warto, wiec gro-
madzi¢ dokumenty i inne dowody Swiad-

tacenie przygotowuja sobie de-
karze. Zrobig to precyzyjnie, gdyz
wiedzg, ze sami beda uktadaé
pokrycie dachu

Ocieplenie potaci dachowej nie zawsze wykonuja dekarze. Na tym etapie budowy popetnia-
ne bywaja btedy, pézniej niesprawiedliwie przypisywane dekarzowi

czace o przedmiocie i sposobie realizacji
inwestycji. Dowodami takimi sg faktury,
dziennik budowy, protokoty odbioru robét,
opinie i ekspertyzy techniczne, a takze
zdjecia zrobione w trakcie realizacji prac
budowlanych. Na ich podstawie tatwiej
jest wykazaé poprawnosé i solidnosé wy-
konania prac.

Znalezienie przyczyny czesto trzeba
zlecié¢ niezaleznemu ekspertowi. Moze
to by¢ uprawniony rzeczoznawca budow-
lany lub/i orzecznik techniczny Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy. Najlepiej, jak
bedga to te dwie osoby, poniewaz ich do-
$wiadczenie bedzie sie uzupetniaé, wiec
razem maja szersze spektrum oceny sy-
tuacji. Sprawdzajg oni wéwczas przyczy-
ny powstania usterki wielokontekstowo.
Sporzadzenie tego typu opracowania
eksperckiego jest zawsze niejako ma-
tym ,$ledztwem” — analizg przypadku, bo
sprawdza sie wéwczas, czy byt nadzér nad
poszczegdlnymi robotami, czy poszcze-
golne roboty zostaty skontrolowane przez
kierownika budowy, w jakich warunkach
byty prowadzone roboty, czy byty prowa-
dzone wedtug projektu i zalecen producen-
téw materiatéw i technologii, ktére zostaty
zastosowane.
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PO TRZECIE:
PRZYCZYNA

obrzy, znajacy sie na rzeczy i solidni

dekarze sg niezbedni, by roboty dacho-
we zostaty wykonane dobrze. Jest jeszcze
jedna istotna kwestia: wtasciwy nadzér na
budowie. Podczas wykonywania dachu
kierownik budowy i inspektor nadzoru
inwestorskiego (jesli jest ustanowiony)
powinni skontrolowa¢ dach kilka razy na
réznych etapach jego wykonania. Spraw-
dzenie tych robét powinno by¢ zakontrak-
towane miedzy inwestorem a kierowni-
kiem budowy oraz inspektorem nadzoru
inwestorskiego.

Jednak realia na budowie zazwyczaj
- niestety — wygladajg inaczej. Ze wzgledu
na ciecie kosztéw w ramach Zle pojetego
oszczedzania inwestorzy decyduja sie na
zatrudnienie kierownika budowy, ktéry
pojawia sie sporadycznie. To nierozwaz-
ne, poniewaz w ten sposob decydujg sie
i dziatajg na swojg niekorzysc¢, godzac sie
na to, ze tych robét nikt nie sprawdzi. Jesli
efektem tego beda usterki, wéwczas kosz-
ty wykonania opinii lub ekspertyzy, wyko-
nania napraw sg o wiele wyzsze niz gdyby
wszystkie prace miato sie zrobi¢ dobrze
za pierwszym razem pod kontrolg czesto
wizytujgcego budowe kierownika i inspek-
tora nadzoru inwestorskiego.

Nieszczelna obrébka wokét komina spowodowata przecieki, gdyz zostata nieprawidtowo
wykonana

WAZNE USTALENIA NA WSTEPIE PROWADZONYCH ROBOT
| PO ZAKONCZENIU ROBOT DEKARSKICH

stotnym elementem na budowie jest ko-

munikacja. Jest ona wazna przy omawia-
niu robot przed ich rozpoczeciem, o ile nie
najwazniejsza. Dobrze by byto, gdyby dekarz
juz na etapie zawierania umowy komuniko-
wat inwestorowi, ze wykonanie pokrycia to
nie wszystko, ze wazne jest prawidtowe wy-
konanie kazdego elementu dachu, ktéry jest
skomplikowang czescig budynku oraz to,
ze za nie sg odpowiedzialne réwniez inne,
niezalezne ekipy. To powinno by¢ wpisane
do umowy miedzy dekarzem a inwestorem.
Warto zawrze¢ w niej klauzule, ze roboty

polegajace na wykonaniu pokrycia nie de-
cyduja o finalnej jakosci wykonania dachu,
ze rowniez inne roboty sg istotne i moga
mie¢ wptyw na efekt koricowy. W trakcie
budowy i po zakonczeniu robét dekarz po-
winien to samo zakomunikowac inwestoro-
wi i kierownikowi budowy, by byli Swiadomi
i pamietali, ze o efekcie koncowym beda
réwniez decydowac kolejne roboty, ktére
nastgpig na innym etapie wykonywania bu-
dynku. To powinno wyostrzy¢ uwage inwe-
stora i kierownika budowy, by kontrolowaé
kolejne etapy budowy zwigzane z dachem.

FOT.(4): TOMASZ RYBARCZYK
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Architekt i inzynier budownictwa z 23-letnim doswiadczeniem; ma uprawnienia do projektowania i kierowania budowa
bez ograniczen w zakresie konstrukcyjno-budowlanym oraz uprawnienia budowlane do projektowania bez ograniczen

w specjalnosci architektonicznej; petni funkcje kierownika budowy lub inspektora nadzoru inwestorskiego; rzeczoznawca
budowlany w zakresie projektowania i wykonawstwa; projektuje, opracowuje ekspertyzy, opinie techniczne, wykonuje
Swiadectwa charakterystyki energetycznej.
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Docieplenie poddasza
ptytami Thermano.
Prace montazowe,
ktore mozna wykonac
W sezonie jesiennym

i zimowym.

System docieplenia dachu ptytami Thermano od strony
poddasza to doskonate rozwigzanie, gdy potrzebna jest
dodatkowa warstwa termoizolacji bez koniecznosci
ingerencji w poszycie dachowe. Jest to najlepszy sposob by
szybko i skutecznie zmniejszyc ilos¢ ciepta, ktore "ucieka"
z budynku. Bardzo niski wspotczynnik przewodnosci
termicznej lambda ptyt Thermano (A=0,023 W/mK)
pozwala znacznie zwiekszyc izolacyjnosS€ termiczng
budynku, przy wykorzystaniu mozliwie cienkiej warstwy
docieplenia. Jest to szczegodlnie wazna informacja dla tych
wiascicieli poddaszy, ktorym zalezy na uzyskaniu jak
najwiekszej przestrzeni uzytkowej. Podkrokwiowy system
montazu ma jeszcze jedng, praktyczna zalete. Docieplenie
ptytami Thermano mozna zaplanowac rowniez w sezonie
jesiennym oraz zimowym.

taczenie materiatow termoizolacyjnych

Rézne materiaty termoizolacyjne (PIR, PUR, EPS, XPS,
wetna mineralna, wetna szklana i in) mozna ze soba
taczyg, a opor termiczny R sumowac dla poszczegolnych
warstw. Z uwagi jednak na aspekty wilgotnosciowe i opor

KorzySci montazu termoizolacji Thermano podkrokwiowo:

Montaz wetny miedzy krokwiami

dyfuzyjny poszczegolnych materiatéw, nalezy trzymac sie
waznej i podstawowej zasady. Od wewnatrz, w kierunku
zewnetrznym montujemy materiaty o coraz mniejszym
oporze dyfuzyjnym. Zgodnie z ta reguta np. instalacja folii
paroizolacyjnej musi byc wykonana od strony poddasza
tj. pod wetna. W znakomitej wiekszosci przypadkow para

THERM/ \NO

SUPERIZOLACJA

v

v

Szybki i tatwy montaz.

Nie ma koniecznosci
ingerencji w poszycie
dachowe.

Praca z ptyta PIR jest
wolna od szkodliwych

Mozliwos¢ przeprowadzenia
montazu jesienig oraz zima.

pytow i ucigzliwych

wtokien.

A 4
Instalacja ptyt o niewielkiej
grubosci, ale znakomitych
wiasciwosciach izolujgcych
cieplnie pozwoli na uzyskanie
jak najwiekszej przestrzeni
uzytkowej.

Redukcja zuzycia energii cieplnej
to mniej trujgcych substangji
w atmosferze.

v

Znaczne zmniejszenie
rachunkow za ogrzewanie
domu zima lub
schtadzanie latem.



Wypetnienie szczelin
pianka niskopreznag

wodna przemieszcza sie wraz z przenikajagcym cieptem
w strone nizszej temperatury. Powietrze zawierajace jakas
ilos¢ pary wodnej wskutek schtodzenia moze stac sie t3
para ,przesycone” i spowodowac jej kondensacje w posta-
ci wilgoci.

Wykraplanie wilgoci z powietrza?

Zadaniem paroizolacji jest ograniczenie strumienia pary
wodnej, jaki przedostawatby sie do wetny, gdzie wskutek
dalszej migracji i schtodzenia spowodowatby powstanie
kondensatu. W tym modelu docieplenia, ptyty Thermano
stanowia doskonata paroizolacje z dodatkowa funkcja
termoizolacyjna z uwagi na niski parametr A=0,023 W/mK.
Przewaga Thermano nad folig paroizolacyjna to nie tylko
termoizolacyjnosg, ale rowniez gazoszczelnosc, czyli para-
metr znacznie wykraczajacy poza standardowe rozumie-
nie ,paroizolacyjnosci” Pod tym wzgledem Thermano
bedzie stanowito taka przeszkode dla pary wodnej, jak 150
+ 500 warstw ,zwyktej” paroizolacji PE.

Przy tego typu uktadzie pada czesto stwierdzenie, ze
.skoro Thermano jest gazoszczelne i nic nie przepuszcza,
to musi sie na nim wykropli€ wilgo€ z powietrza" Nie, nie
musi. A nawet nie moze. Para wodna w warunkach poko-
jowych (temp. +20 °Ci50% wilgotnosci) kondensuje sie na
elementach zimnych tj. chtodniejszych od punktu rosy
(+10,7 °C). Tak samo, jak nie wykrapla sie na folii paroizo-
lacyjnej pod wetng, rowniez nie wykropli sie na Thermano,
ktorego powierzchnia bedzie miata ok. +20 °C.

Mocowanie ptyt
Thermano pod krokwiami

Listwy systemowe montowane
poprzez Thermano do krokwi

Zaklejenie tasma aluminiowa
stykow miedzy ptytami PIR

Mocowanie ptyt GK
za pomocg wkretow

Montaz

Po zamontowaniu ptyt Thermano pod krokwiami i zakleje-
niu stykdw pomiedzy nimi tasma aluminiowa, mozna za-
montowac poprzecznie do przebiegu krokwi listwy drew-
niane lub systemowe. Postuzg one do montazu ptyt GK.
Na ogot montuje sie je co ok. 40-50 cm dtugimi wkretami
poprzez Thermano do krokwi. Do tak przygotowanego
stelazu mozna zamocowac juz ptyty GK, przy uzyciu
czarnych wkretéw w rozstawie co ok. 15 cm.

Tak wykonane docieplenie poddasza przy uzyciu ptyt Ther-
mano stanowi takze doskonaty ,ratunek” dla istniejacego
ocieplenia, najprawdopodobniej wykonanego przy pomocy
wetny mineralnej. Nawet jezeli jest zawilgocona (np.
w wyniku degradacji paroizolacji), to po dodaniu gazo-
szczelnej termoizolacji Thermano pod krokwiami nie
bedzie juz narazona na powstanie nowego kondensatu
w kolejnych sezonach jesienno — zimowych. Dzieki temu
bedzie mogta wyschnac i stac sie ponownie efektywna.

“% BALEXMETAL OFX00)

BUDUJEMY RAZEM

n Superizolacja E h o

D Balex Metal / Thermano www.balex.eu
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Dachowki ceramiczne i betonowe

w Wytycznych dekarskich

Podczas Budmy 2020 swojg premiere bedzie miat kolejny zeszyt Wytycznych Dekarskich

(w skrocie WD), zawierajgey zasady krycia dachow dachdwkami. Dachowki sg
najstarszymi pokryciami trwatymi i dlatego najlepiej opracowanymi. W trakcie
wielowiekowych zastosowan zebraty najwiecej doswiadczen i odkad istnieje druk,
najwiecej publikacji. Jak sie jednak okazato tych informaciji jest na tyle duzo,

ze zebranie ich w formie zalecen wymagato uporzgdkowania wielu nazw i okreslen.
Dodatkowo ciggle zmieniajgce sie normy w Unii Europejskiej spowodowaty koniecznosc
dostosowania zalecen dotyczgcych mocowania dachéwek do obowigzujgcych

w Polsce zasad.

Tekst KRZYSZTOF PATOKA

szyscy wiemy, co oznacza 3. Zaktadki stanowig zamki i sg umieszczo- ;:';"f‘:i';a
sformutowanie: ,dachéwki ne na brzegach dachéwki oraz dzielg sie zamka
zaktadkowe” i ,dachowki na wierzchnie i spodnie na prostej zasa- poziomego
bezzaktadkowe”, ale gdy dzie widocznej na rysunkach.
przyszto okresli¢ wszystkie elementy skta- 4.Dachowki bezzaktadkowe tez moga
dajgce sie na system potgczen w pokry- mie¢ zeberka. —_— z;‘;’;‘:i';a
ciach dachéwkowych z uwzglednieniem Natomiast w dachéwkach cementowych zamka
tego zréznicowania, to okazato sie, ze  zaktadki sg tylko na zamkach pionowych, plonowego
mamy w jezyku dekarskim pewne niedo- a na potgczeniach poziomych sa to zwykte
mowienia i luki. Stosowalismy czesto okre-  zaktady lub na dole dachéwki, od jej spodu,
Slenia: zamek gorny, zamek dolny, zamek  wystepujg zeberka, ktore sg usztywnieniem
boczny, zaktadka, zaktad. Niby wszystko ~dachowki i jednoczesnie uszczelnieniem
byto jasne, ale bez precyzyjnego okreslenia  zaktadu. Zdecydowana wiekszo$é daché- m :v?lé::gmia
wzajemnych powigzan pomiedzy tymina- wek cementowych jest przesuwna, czyli zamka
zwami, precyzyjny podziat dachéwek iich  ma zmienny rozstaw 1at. pionowego
elementéw okazat sie trudny i zawodny. Warto pamietaé, ze zaktadka to nie za- .
Z tego powodu nalezato ujednolié te nazwy  ktad. Zaktadki stanowia duzo bardziej zto- Zamek poziomy ﬁ'ﬁ:gmia
i je powigzac. W efekcie mamy w "Stowniku  Zony system zazebien, a zaktad to proste zamka
nazw i terminéw dekarskich" i w omawia- natozenie jednego elementu na drugi. poziomego
nym Zeszycie 3 WD kilka nowych haset.
Z oczywistych powodéw, najlepiej jest przy- MOCOWANIA DACHOWEK
jete nazewnictwo zdefiniowaé za pomocg  Wazng czescig Zeszytu 3 WD sg zalecenia
rysunkoéw. Wida¢ to wyraznie w publikowa-  dotyczgce mocowaniu dachéwek, bedace
nym zestawie rysunkéw od nr 1 do 5. adaptacja zasad zawartych w Regutach saktadka
Najwazniejsze jest abysmy zapamietali, Niemieckiego Zwigzku Dekarzy z 2012 spodnia
ze w dachéwkach ceramicznych: roku [1]. W dotychczasowych zaleceniach ;22}';‘;1 ego
1. Zamki stanowig potaczenia poszczegdl-  niektérych producentéw dachdwek z Polski
nych dachowek zrealizowane na zasa- zasady mocowania dachéwek oparte byty . zakladka
dzie naktadajagcych sie ksztattek wytto- o Reguty wydane w 1997 roku [2]. Te nowe Zamek pionowy P ;v;ﬁ:ﬁghnia
czonych na brzegach dachowki tak, ze  zasady r6znig sie dos¢ znaczaco w liczbie pionowego
tworzgce zaktadki zeberka i rowki zacho-  mocowan dachéwek w stosunku do zale- / l \
dzg na siebie. cen opartych o to stare wydanie. Jednocze-
2.Zamki dzielimy na pionowe i poziome —  $nie, wiele elementéw merytorycznych jest zaktadka
zgodnie z ogdlnie znanym znaczeniem  podobnych lub identycznych. W zwigzku zg&dkrga
tych okreslen. z tym, warto je przypomniec. Rys. 1 pionowego
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zeberko

rowek

>dprowadzenie
wody
zeberko < seberko —]
fala
_—
&~
zakladka zaktadka
spodnia spodnia
zamka zamka
pionowego pionowego
przerywana mulda
fala
u l zaktadka spodnia
zamka pionowego
Rys. 2 Rys. 3

NIEZMIENNE PODSTAWY
TEORII MOCOWANIA DACHOWEK
Wedtug starych i nowych zalecen da-
chéwki ceramiczne i betonowe sg mo-
cowane do tat za pomocg metalowych
klamer lub spinek (rzadziej $rub) zabez-
pieczajacych przed sitg ssgcag wiatru
przewyzszajaca wage dachowek. Sposéb
mocowania okresla sie obecnie podajac,
co ile dachéwek ma by¢ mocowanych
(kazda, co druga, co trzecia lub zadna).
Dawniej okreslano liczbe dachéwek mo-
cowanych na 1 m? pokrycia, co wymaga-
to przeliczania i mocowania zaleznego
od liczby dachéwek przypadajacych na
1 m? pokrycia (dawniej byto 15, 13, dzisiaj
11, 10 dachéwek zaktadkowych). Jednak
bez wzgledu na wersje zalecen ilos¢ mo-
cowan dachdéwek zalezy od:
+ kata nachylenia potfaci dachowej;
+ strefy wiatrowej, w ktérej znajduje sie
budynek;
+ obszaru potaci dachu, w ktérym znajduje
sie dachowka;
+ ksztattu dachu;
+ wysokosci budynku, mierzonej w kalenicy;
* rodzaju dachowki;
« typu konstrukcji dachu (zamkniety lub
otwarty) istotnego dla penetracji wiatru.

zaktadka
gggﬁ‘rﬂga zeberko spodnia
zamka / zamka
poziomego poziomego
przerywana

rowek <

Bez wzgledu na podang w tabelach licz-
be niezbednych mocowan nalezy moco-
wac kazdg dachowke gdy:

+ znajduje sie na krawedzi szczytu dachu
lub na krawedzi innych stref brzegowych
dachy;

+ dach ma kat nachylenia potaci powyzej
65°.

Zaleca sie rowniez mocowanie wszyst-
kich gasiorow na dachu oraz dachowek
wokot przejsé (komin itp.) i lukarn. Bardzo
istotne znaczenie dla sit ssacych wiatru
ma to, czy dach jest pulpitowy (jednospa-
dowy), czy dwuspadowy. W dachu pulpito-
wym, ktéry ma réwniez wersje dwuspado-
wa (z uskokiem na kalenicy) sity ssgce sa
duzo wiegksze niz w dachu dwuspadowym,
w ktérym potacie tgczg sie na kalenicy.
Réwnie wazny jest rodzaj dachéwki. Im sa
ciezsze, tym lepiej odpierajg ataki wiatru.
Wazne jest réwniez jak wiele dachéwek
przypada na pokrycie 1 m? dachu.

Wszystkie te zaleznosci sg ujete w tabe-
lach (rys.7), ktérych w Zeszycie 3 WD jest
duzo. Miedzy innymi dlatego, ze ze wzgle-
du na sposéb dziatania wiatru rozréznia
sie kilka typéw konstrukcji wewnetrznej
dachow: podktady zamykajgce pokrycia,
warstwy hamujgce przeptyw powietrza, wi-

mulda
/7
/ fala

mulda

N\

zaktadka wierzchnia
zamka pionowego

szgce warstwy wstepnego krycia [4]. Daw-
niej podziat byt prostszy i wyrézniat: kon-
strukcje zamkniete i konstrukcje otwarte.
Ten stary podziat warto przypomnie¢, aby
czytelnicy mogli tatwiej skojarzy¢ nowy
podziat dachow w tej kategorii. Jest to
tym bardziej sensowne, ze te poprzednie
podziaty nadal mozna stosowac.

Konstrukcje zamkniete to: wszystkie
poddasza uzytkowe z nieprzepuszczaja-
cym powietrza obtozeniem wewnetrznym,
wszystkie zawierajgce warstwe wstepnego
krycia o szczelnych taczeniach, jak réw-
niez konstrukcje uszczelnione paroizola-
cja z MWK nieklejonymi na zaktadach, ale
usztywnionymi warstwa termoizolacji.

Natomiast konstrukcje otwarte to
wszystkie poddasza nieuzytkowe bez war-
stwy wstepnego krycia, wszystkie zawiera-
jace MWK/FWK nieklejone na tgczeniach
i bez usztywniajgcej warstwy termoizolacji
stykajacej sie MWK [4], wieZby z przestrze-
niami stworzonymi przez filary lub stupy
(na przyktad ganki, wiaty).

Nowy podziat okresla dachy wedtug
sztywnosci i szczelnosci warstw wstepne-
go krycia. Przy czym podktady zamykajgce
pokrycia w rozumieniu zalecen z Zeszytu
3 stanowig na przyktad: masa betonowa

{Dekarz
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- . fuga skierowana fuga skierowana
wylewana na miejscu budowy, poszycie w bok ku gérze

drewniane z uszczelnieniem sztywnym
i dachem spodnim, poszycie z ptyt drewno-
podobnych, ptyty dachowe z potgczeniem
deszczoszczelnym, blachy stalowe tra-
pezowe z uszczelnieniami w obszarze sty-
kow. Zas za warstwy hamujgce przeptyw
powietrza uznaje sie konstrukcje z war-
stwami nieprzepuszczajgcymi powietrza
(na przyktad powierzchnie otynkowane,
szczelna, sklejona paroizolacja).

Z oczywistych powodéw, bardzo waz-

Rys 4

o : o emmmma rmmme zakladka
ne dla skutecznosci mocowania dacho- I wierzchnia
wek majg obszary dachu, ze wzgledu na zgmka
zréznicowanie obcigzen wynikajacych pionowego,

dziatania sit 2 ) yW dJ{a Y zaktadka
z dziatania sit ssgcych wiatru. Wedtug za- kryjaca

sad zaprezentowanych w Zeszycie 3 WD
dachy dzieli sie na cztery obszary: (1) Ob-
szar szczytowy, (2) Obszar wewnetrzny, (3)
Obszar okapu, (4) Obszar kalenicy. Numery
w nawiasach sg na state przyporzgdkowa-
ne do opisanych obszaréw i za ich pomocg  zaktadka
obszary te sg przywotane w tabelach mo- spodnia
cowan. Zasady wymiarowania tych obsza- zgmka '
' ywy y pionowego RN R\
row sa fatwo okreslone przez krétszy boku  zaktadka
obrysu (rzutu) potaci (pokazujg to rysunki Wodna
w Zatgczniku 1). zeberka dolne

Rys. 5

STREFY WIATROWE

Wraz z wprowadzeniem w Unii Europejskiej

Eurokoddéw (EN 1991-1-4) istniejg obecnie

jednolite zasady oceny obcigzen wiatrem

w catej Europie. W normie tej, przy obliczaniu

oczekiwanego obcigzenia wiatrem uwzgled-

niono kilka parametréw:

1. Strefa wiatru. W Niemczech sg to 4 strefy,
a w Polsce 3 strefy o réznych podstawo-
wych predkosciach wiatru.

2.Kategoria terenu. W Niemczech 4,
aw Polsce jest 5 kategorii.

3. Wysokos$¢ nad poziomem morza i wyso-
kos¢ obiektu.

Poréwnujemy te parametry w obu kra-
jach z oczywistych powodoéw. Zasady mo-
cowania dachéwek pokazane w Zeszycie
3 WD musza uwzgledniaé zasady obowig-
zujgce w Polsce a pochodzg z opracowan
zrobionych w Niemczech. W Niemczech
podstawowe predkosci wiatru i jego ci-
$nienia sg podzielone w sposob pokazny
w tabeli 1.

Jak z tego wynika nasze strefy wiatrowe
dopuszczajg wyzsze wartosci obcigzen
pochodzacych od wiatréw. Dodatkowo,
numery stref w Niemczech nie pokrywaja
sie z numerami w Polsce, poniewaz zawar- Rys. 6. Mapa stref wiatrowych w Polsce

RYS.: PN-EN-1991-1-4: 2008 " ODDZIALYWANIA NA KONSTRUKCJE - CZESC 1-4: ODDZIALYWANIA OGOLNE - ODDZIALYWANIA WIATRU"

listopad-grudzier/2019



Tabela 1.3a. Dachy dwu- i czterospadowe — strefa wiatrowa 1 — grupa K-l z podktadem zamy-

te sg w nich inne wartos¢ obcigzen, mimo
kajacym pokrycia i/lub warstwa hamujaca przeptyw powietrza zgodnie z rozdziatem 4.4.1 (6)

mﬁ%ﬁsﬁ N:acg\r{llje[rlie =10 dachéwekna1m? | =12 dachéwek na1m? | =14 dachéwek na 1 m?
1 213|412 ]3]|4]|1 2|13 ]| 4
1020 |12 0 |1:2(1:3(1:2] 0 |1:2({1:3]|1:2| 0 [1:2]1:3
E 2144 (121 0 [1:22| 0 [1:2] 0 (1:22| 0 |1:2| O [1:2| O
[y 4565 (12| 0|0 |0 [12/0|0|0[12|0|0]o0
(STS7/Z< T e Ot e 1 et e 1 I Y e 1 I % A I I
020 |1:22( 0 |1:2(1:2(1:2] 0 |1:22(1:2]|1:2| 0 [1:2]1:2
£ 2125 (12 0 [1:2|13|1:2| 0 [1:2|1:3|1:2| 0 |[1:2(1:3
% 2644 [ 1:2( 0 [1:22] 0 |[1:2] 0 (1:22| 0 |1:2| O [1:2| O
Z 4553 | 1:2| 0 [ O[O0 |12 0| 0|0 (12 0]0]|O0
° 5465 | 1:1|1:3|1:83|1:3(1:2|1:3|1:3]|1:3|1:2(1:3]|1:3|1:3
(CTCSVA-IN I I e e 1 e 1 e 1 1 e 1 A I R I 651 A 6
1013 |11 0 | 1:2(1:2(1:2] 0 |1:22(1:2]1:2| 0 [1:2]1:2
1426 [1:1) 0 |1:2|1:2(1:21 0 |1:22]1:2|1:2| 0 |1:2]1:2
§ 2744 (11 0 [1:22] 0 [1:2] 0 (1:22| 0 |1:2| O [1:2| O
= as50 [11] 0] 0|0 [12]0]0]0[12]0]0]o0
; 5160 | 1:1 [ 1:83 13 1:3|1:1]1:3|1:3[1:3]|1:2|1:3|1:3]|1:3
61-65 | 11| 1:2|1:2(1:2 |11 1:2(1:2]1:2(1:2(1:2]1:2]|1:2
66-75 | T | T | 1 [ T | T e e [ e 1T a1 | 21

Rys. 7. Przyktad jednej z bardzo wielu tabel pokazujacych zalecane mocowania dachéwek

Tabela 1
Strefa Predkos¢ wiatru Clsn_leme predkosci
[m/s] wiatru [kN/m?]
1 22,5 0,32
2 25,0 0,39
3 27,5 0,47
4 30,0 0,56
Tabela 2
Strefa Predkosé¢ wiatru Cisnienie predkosci
[m/s] wiatru [kN/m?]
1 22 > 0,30
26 >0,42
3 >22 (do 47)* > 0,35*

Przetozenie stref wiatrowych

Obszar $rédlgdowy

r
(t;aEZ? Nazwa strefy w ORYGINALE Nazwa strefy w Zeszyt 3 WD
1 Strefa wiatrowa 1 Strefa wiatrowa 1
fa wi 2
2 Strefa wiatrowa Strefa wiatrowa 2

Strefa wiatrowa 2 Wybrzeze
3 i wyspy Morza Battyckiego i strefa
wiatrowa 3 Obszar $rédlgdowy

Strefa wiatrowa 2
w obszarze 5 km od wybrzeza
Morza Battyckiego i duzych jezior

Strefa wiatrowa 3 Wybrzeze
4 i wyspy Morza Battyckiego i strefa
wiatrowa 4 Obszar srédlagdowy

Strefa wiatrowa 1
w obszarze 5 km od granicy
ze strefg wiatrowa 3

Strefa wiatrowa 4 Wybrzeze
i wyspy Morza Battyckiego

Strefa wiatrowa 3

ze w obu krajach podstawa do okresle-
nia stref wiatrowych jest ta sama norma
(EN 1991-1-4 ), wchodzaca w sktad Euro-
kodéw.
W zwigzku z tym, po poréwnaniu wielkos$ci
pokazanych w tabelach 1i2 dokonalismy
prostego przetozenia stref wiatrowych
wprowadzajgc do Zeszytu strefy posrednie
uzupetniajgce te podstawowe. Jest to uza-
sadnione z dwoch powodow:

1. Wyraznie, w podziale Polski na trzy strefy
wiatrowe brakowato wyréznienia dwoch
obszaréw: a - stref brzegowych nadmor-
skich i wokot duzych jezior; b — stref po-
$rednich na granicy miedzy strefg 1i 3,
miedzy ktorymi wystepowaty duze réznice
obcigzen i dodatkowo okreslenie granicy
jest mato precyzyjne.

2. W zawartych zaleceniach mocowania jest
procedura, w ktérej gdy nie mozna zreali-
zowac¢ odpowiedniego mocowania za
pomoca klamer przyjetych dla okreslonej
tabeli, przechodzi sie do tabeli przygoto-
wanej dla lepszych klamer lub do wyzszej
strefy wiatrowej.

Dzigki tym zabiegom uzyskalismy dobre
wypetnienie zatozonych celdw, dla ktérych
powstaty tabele mocowan.
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und Dachsteinen” - Rudolf Muller 2012

[2] ,Deutsches Dachdeckerhandwerk. Regeln fur
Dachdeckungen. Ausgabe September 1997”
- ,Fachregel fur Dachdeckungen mit Dachci-
geln und Dachsteinen” - Rudolf Muller 1997

[3] PN-EN 1991-1-4: 2008 ma tytut: ,0ddziatywa-
nie na konstrukcje. Cze$¢ 1-4: Oddziatywania
ogolne — Oddziatywania wiatru”.

[4] ,Wytyczne dekarskie PSD. Zeszyt 1", tabela 6.1.
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Promocia

Butyl — clastyczna

DrzysSztoSC dekarstwa

Nawet najmniejsza przerwa w ciggtosci izolacji pokrycia dachowego moze
skutkowac powstawaniem zawilgocenia, co z kolei prowadzi do rozwoju
zagrzybienia i ostabienia konstrukcji dachu. W nowoczesnej technice dekarskiej
coraz czesciej wykorzystuje sie wyroby na bazie butylu, ktérego wtasciwosci
zapewniajg trwate uszczelnienie oraz tatwosc i szybkos¢ montazu.

-

Wstega butylowa

utyl to uniwersalny materiat izo-

lacyjny, ktéry zachowuje state pa-

rametry i jest wysoce plastyczny.

Produkty na jego bazie charakte-
ryzuja sie paroszczelnoscia, bardzo dobrym
przyleganiem do réznych powierzchni oraz
odpornoscig na grzyby. Z powodzeniem
wykorzystywane sg wiec w pracach dekar-
skich. Dekarze doceniajg tatwosé i szyb-
kos¢ ich montazu, na co ma wptyw duza
elastycznos$¢ butylu. Mozna go rozciggaé
w réznych kierunkach narzuconych ksztat-
tem danego elementu.

Jeden materiat — wiele zastosowan
Szerokie zastosowanie w technice dekar-
skiej znajduja wyroby na bazie butylu firmy
AIB. Do uszczelnienia obrobek dekarskich
przy kominach, swietlikach oraz oknach
i koszach dachowych stuzg tasmy butylo-
we, zbudowane z powtoki klejgcej z butylu
oraz warstwy zewnetrznej z cienkiej blachy
(zazwyczaj aluminium) lub tworzyw sztucz-
nych (na przyktad folii polietylenowe;).
Oprocz tasm, do dyspozycji dekarzy
sg rowniez wstegi i sznury butylowe. Do-

Sznur butylowy

stepne w ofercie AIB sznury butylowe wy-
ttaczane w formie profilu o przekroju kota
i zabezpieczone nosnikiem, sprawdza sie
przy uszczelnianiu warstw wstepnego kry-
cia dachu i izolacji pomiedzy segmentami
blachodachéwek.

Butyle s3 takze waznym elementem tasm
gwozdziowych. Tasmy gwoZdziowe stosuje
sie do uszczelnienia miejsc mocowania kon-
trtat do krokwi. Tasmy mocowane sg bezpo-
Srednio do kontrtaty — od strony skierowanej
ku krokwi — lub wzdtuz krokwi na membrane
dachowa. Po dokreceniu kontrtat, zabezpie-
czajg przed wnikaniem wilgoci do potaczenia
— méwi dr inz. Karol Kozuch z firmy AIB.

Szczelnie wokét komina

Wygodnym sposobem na uszczelnienie
miejsca styku potaci dachowej z kominem
jest uzycie tasmy kominowej, najczesciej
wykonanej z tasmy aluminiowej, z jednej
strony pokrytej farba, a z drugiej powle-
czonej klejem butylowym. Przy zachowa-
niu precyzji wykonania taka obrobka jest
trwata i bardzo szczelna. Z tasmy wycina
sie odpowiedniej wielkosci fragmenty, kto-

FOT.(3): AIB

Tasma kalenicowa

re nastepnie nalezy doktadnie przyklei¢ do
powierzchni komina i dachéwek. Fragmen-
ty boczne taczy sie z tylnym i przednim po-
przez jednoczesne zagiecie zespalanych
czesci w rabek stojacy. Zwieiczeniem ob-
robki jest montaz listwy wykonczeniowej
oraz jej uszczelnienie odpowiednim prepa-
ratem. Przy pracy z wyrobami butylowymi
nie ma potrzeby zgrzewania ani uzycia
dodatkowych klejow czy specjalistycznych
narzedzi, co znacznie przyspiesza prace.
W miejscach wystawionych na bezposred-
nie dziatanie promieniowania stonecznego,
dobrym rozwigzaniem jest zastosowanie
tasm butylowych pokrytych aluminium, co
ogranicza ryzyko sztywnienia materiatu.

AIB Sp. z 0.0. sp.k.

44-190 Knuréw, ul. Przemystowa 22
tel.: +48 3233579 00
firma@aib.com.pl, www.aib.com.pl
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WARSZTAT PROFESJONALISTY/TECHNIKA MONTAZU

Omawiana obrobka zastosowana zaréwno przy kominie, jak i zakonczeniu attyki

Technika wykonan

d

dolnej obrobki komina

Obrobka komina jest jednym z najtrudniejszych elementow do wykonania.
Nalezy jg tak wyprofilowac, aby byta nie tylko szczelna, ale takze utatwiata
odprowadzenie wody opadowej. Poniewaz gorng obrobke juz prezentowalismy
na tamach ,Naszego Dekarza®, pora na czesc dolna.

,Naszym Dekarzu” 46/2019
prezentowali$my jeden
z popularnych sposobéw
wykonania gérnej obrébki
komina, zwanej kotyska. W tym wydaniu

,przechodzimy” na druga strone komina
i zajmiemy sie dolng czescig obrdbki
blacharskiej wykonywang popularng me-
toda, pozwalajacag zachowaé gwaranto-
wang szczelnos$¢ (bez nacinania blachy),

Tekst ARKADIUSZ GNAT

stosowang we wszelkiego rodzaju przej-

$ciach technicznych przez dach: komin,
okno potaciowe, wytaz.

Podstawa obrobki dolnej jest odpowied-

nio wyprofilowana i zamocowana blacha

listopad-grudzier/2019
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Mocowanie haftrami i falcowanie na pierwszy rabek Montaz héftrami obrébek bocznych

Gotowa obrébka. Falc przeciwwodny, widoczna fatda z falcem taczacym dwa elementy

$rodkowa, tgczgca boczne elementy obrob-
ki, przegieta w miejscu spotkania ptaszczy-
zny potaci dachu i frontowej $ciany komina.
Aby wykonac taki element bez nacinania
materiatu nalezy na bocznych, pionowych
Sciankach tej obrébki wykonac fatde. Fatde
wykonujemy w taki sposob, aby sptywaja-
ca woda nie penetrowata w gtab obrdbki.
Pionowe $cianki boczne omawianej czesci
obrébki, w miejscu fatdy, wycinamy po tuku,
a nastepnie tgczymy z obrobka boczng ko-
mina. Potgczenie tych elementéw wykonu-
jemy w technologii rgbka stojgcego. Gor-
ne zakonczenie pionowej Scianki obrobki
frontu komina zaginamy, tworzymy falc
przeciwwodny, ktéry dodatkowo usztywnia
blache. Falc ten moze by¢ p6zniej wykorzy-
stany do mocowania blaszanego obtozenia
$cian komina. Dolng czes$¢ obrébki srodko-
wej taczymy z blaszanym pokryciem dachu
albo nakrywamy nig elementy pokryciowe.

Narzedzia niezbedne do wykonania tej
obrébki: nozyce blacharskie, fatdownik,
miotek do obrébek, kowadto, dachcegi pta-
skie, gietarka lub bender, miarka, otowek.

Zaprezentowany rodzaj obrébki jest
podstawowym elementem szkolen dekar-
sko-blacharskich dostepnych na naszym
rynku. Obrébke komina w technologii rgb-
ka czesto stosujg dekarze cenigcy sobie
jakos¢ i precyzje.

Po wiecej informacji i szczegétowe oméwienie tema-
tu, zapraszamy na szkolenia praktyczne organizowa-
ne przez Osrodek Ksztatcenia Dekarzy w Pruszkowie.
Szkolenia odbywaja sie przez caly rok.

Osrodek Ksztatcenia Dekarzy w Pruszkowie

tel.: +48 509 447 590

e-mail: okd@dekarz.com.pl, www.szkoleniadekarzy.pl
www.facebook.com/OsrodekKsztalceniaDekarzy

{Dekarz




WARSZTAT PROFESJONALISTY/PRAKTYCZNE NARZEDZIA

owadetka dekarskie

Tekst JAN GRYCUK

Zestaw kowadetek dekarskich.

owadetka dekarskie w przedstawionym zestawie stuzg

wykonywaniu potgczen blach na rgbek, miedzy inny-

mi w obrebie okapu lub w miejscach przejscia blachy

z dachu na $ciane. Kowadetko o symbolu SR_4 zostato

znacznie zmienione w stosunku do poprzedniej wersji (wzmocnio-

ne) oraz wycieto blache po tuku w czesci przedniej. Dzieki krzywiz-
nie doklepywanie tgczonych blach jest znacznie fatwiejsze.

Drugi element zestawu kowadetko MK_15 jest przeznaczone

do odtworzenia ksztattu rgbka dolnego i gérnego. Jego ksztatt

oraz wymiary sg dostosowane do wymiaréw profilowanych blach.

Kowadetko MK 15

Kowadetko dekarskie SR 4

Przednia czesci narzedzia jest podparciem dla blach, a uchwyt
umozliwia wktadanie i wyjmowanie kowadetka bez wysitku.

Narzedzia wykonane sg ze stali nierdzewnej i opatrzone znakiem
polskiego producenta.

Kowadetka dekarskie sa wzorem zastrzezonym.
Wiecej informaciji udziela:

Jan Grycuk,

tel.: +48 502 274 707, nowydach@wp.pl

RYS.: JAN GRYCUK
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Kowadetka SR_4 (po lewej) i MK_15 (po prawej)

KROK 2. Wyznaczenie kata giecia blachy

KROK 5. Poprzeczne giecie paneli

KROK 8. Przygotowanie do taczenia blach
z uzyciem praski okapu

KROK 3. Giecie krawedzi zewnetrznej

KROK 6. Odtworzenie rgbka dolnego kowadet-
kiem MK_15

KROK 9. Kowadetko SR_4 podpiera blache
podczas doginania

KROK 4. Giecie krawedzi wewnetrznej

KROK 7. Odtworzenie rabka gérnego kowadet-

kiem MK_15

KROK 10. Podwajne zagiecie blachy na kowa-

detku SR_4

{Dekarz
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odkurzacz mobilny
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Odkurzacze mobilne

to urzgdzenia pozwalajgce
pracowac w czystych
warunkach, a przede
wszystkim pozwalajgce
zadbac o zdrowie.

Tekst RADOSLAW KUPIS

odczas wszelakich prac elektro-
narzedziami powstajg pyty drobne
i grube. Sg one zazwyczaj efektem
ubocznym danej obrébki. Chcac
czy nie chcac operator urzadzenia jest
narazony na ich wdychanie. Mamy swia-
domos¢, ze w wiekszosci obrabianych ma-
teriatéw znajduja sie zwigzki niekorzystnie
wptywajgce na nasze zdrowie. Dlatego
tez odpowiedni dobér odkurzacza i jego
prawidtowe zastosowanie jest tak wazne
i odgrywa bardzo istotng role w codziennej
pracy z uzyciem elektronarzedzi. Ponadto
stosujgc odkurzacz optymalizujemy prze-
bieg proceséw technologicznych.
Powstajgce podczas pracy pyty dzieli sie
na trzy klasy. Wedtug nich dobiera sie od-
kurzacze o wtasciwosciach odpowiednich
dla danego rodzaju pytu i wyznacza jego
dopuszczalne stezenie na stanowisku pra-
cy (MAC). Klasy te sg tez decydujgce przy
wyborze stopnia usuwania w systemach
filtrujgcych. Wazne jest to, aby klasa od-
kurzacza mobilnego odpowiadata mate-
riatowi, ktéry bedzie poddawany obrébce.
Odkurzacze przemystowe dzielimy na trzy
klasy oznaczone literami L, M, H. Oznacze-
nia literowe odpowiadaja klasie pytu zgod-
nie z normg EN60335-2-69, zatgcznik AA.
Klasa pytu L — odpowiada pytom zagra-
zajacym zdrowiu o wartosciach granicz-




nych > 1 mg/mé. Odkurzacze w tej klasie
stosujemy do prostych i nieszkodliwych
pytéw, takich jak kurz domowy, czy wap-
no. W klasie L filtr odkurzacza wychwytuje
ponad 99% pytéw.

Klasa pytu M odpowiada pytom za-
grazajagcym zdrowiu o wartosciach gra-
nicznych > 0,17 mg/m?. Odkurzacze w tej
klasie stosujemy do wszystkich pytéw
drzewnych, pytow z masy szpachlowej,
wypetniaczy, lakieréw, gipsu, cementu,
betonu, zaprawy klejowej, farb (na przy-
ktad lateksowych i olejnych) oraz materia-
téw kwarcowych, takich jak piasek i zwir.
W klasie M odkurzacz wytapuje ponad
99,9% pytéw szkodliwych. Ponadto odku-
rzacze majg czujnik przeptywu powietrza
oraz wyposazone sg w sygnat dzwiekowy
informujacy uzytkownika o zaktéceniach
W pracy maszyny.

Klasa pytu H - pyty zagrazajace zdro-
wiu o wartosciach granicznych < 0,1 mg/
m?. Odkurzacze w tej klasie stosujemy do
pytow rakotwérczych i chorobotwdrczych,
na przyktad azbestu i plesni. W klasie H
odkurzacz wytapuje ponad 99,995% pytéw
szkodliwych.

Analizujgc wspomniang norme widzimy,
ze podstawowym odkurzaczem stosowa-
nym przy wiekszosci prac jest odkurzacz
w klasie M.

Na rynku jest duza ilo$¢ odkurzaczy,
réznigcych sie wielkoscia i parametrami,
takimi jak sita ssania, wytwarzane podci-
$nienie, wielkos¢ oraz przeznaczenie. Mo-

zemy je podzieli¢ na kilka grup. Uwazam,
ze jednym z wazniejszych jest podziat na
odkurzacze pracujgce w systemie otwar-
tym i zamknietym. Mam tu na mysli prace
z workiem filtrujgcym lub bez worka.

W pracach stolarskich, lakierniczych,
przy zabudowach targowych lub drob-
nych pracach domowych ze wzgledu na
rodzaj pytu zastosujemy odkurzacze pra-
cujace z workami. Przy tego typu pracach
powstaty pyt i urobek jest stosunkowo
lekki, dlatego nalezy zbiera¢ go w worki
jednorazowe. Takie odkurzacze zwykle sg
wyposazone w filtry papierowe.

Druga grupa odkurzaczy to odkurzacze
pracujgce w systemie otwartym - czyli
bez worka. Dedykowane do prac budow-
lanych do odsysania pytow mineralnych,
na przyktad gipsu, betonu, jastrychu. Od-
kurzacze te sg wyposazone w systemy
oczyszczajace filtr podczas pracy. Filtry
zwykle wykonane sg z réznego rodzaju
tworzyw sztucznych — czasem réwniez
pokryte teflonem, ktéry nadaje gtadkosg,
dzieki czemu pyt nie ,tapie sie” do filtra.

Aby odsysac¢ wode odkurzaczem, musi-
my pamietac¢ o zmianie filtra na filtr ggb-
czasty zabezpieczajacy serce odkurzacza
(turbine) przed dostaniem sie wody.

Dobry odkurzacz powinien byé wypo-
sazony w automatyke wtgczania poprzez
urzadzenie do niego podpiete. Przy pracy
urzadzeniami elektrycznymi polega to na
podtaczeniu urzadzenia do gniazda elek-
trycznego wbudowanego w korpus od-

kurzacza. Uruchomienie elektronarzedzia
uruchamia odkurzacz.

Rozwdj branzy elektronarzedzi aku-
mulatorowych wprowadzit na tym polu
technologie Bluetooth®. Dzieki Blueto-
oth® mamy bezprzewodowga komunika-
cje miedzy narzedziem akumulatorowym
a odkurzaczem. Technologia BT pozwala
zatgczaé odkurzacz poprzez akumulator
wyposazony w nadajnik BT. Dzieki temu
pracujac narzedziami akumulatorowymi
zapominamy o recznym sterowaniu odku-
rzaczem, a stanowisko pracy jest zawsze
czyste.

Nieliczne firmy wyposazajg swoje od-
kurzacze w pakiet antystatyczny — waz,
ktéry podczas prac nie bedzie sie ,elektry-
zowat”, drobne pyiki nie beda sie ,przykle-
jaty”, a tadunki elektrostatyczne zostang
prawidtowo odprowadzone.

Czes¢ dostepnych odkurzaczy pracuje
w systemie danego producenta. Dzieki
temu mozna ich uzywaé jako wozkéw
transportowych do przewozu elektrona-
rzedzi.

Na rynku pojawity sie réwniez gtadkie
weze ssgce. Pozwala to uniknac¢ efektu
zaczepiania o krawedz materiatu. Dobrze
jest, kiedy waz ma swoje miejsce i moz-
na go w tatwy sposéb zwing¢ i schowaé
w korpusie odkurzacza. Ponadto niektére
weze mozna ze sobg taczy¢ bez koniecz-
nosci uzywania dodatkowych ztgczek.

{Dekarz




NOWY SPOSOD

rozliczania podatku VAT

.

\

Od 1 listopada 2019 r. obowigzujgce wczeshiej szczegolne rozwigzania
rozliczania podatku VAT — czyli mechanizm odwrotnego obcigzenia i mechanizm
odpowiedzialnosci podatkowej nabywcy (w formie sprzed 31 pazdziernika br.)

— zostaty zastgpione stosowanym obowigzkowo (obligatoryjnie) mechanizmem

podzielonej ptatnosci (MPP).

echanizm podzielonej ptat-
nosci (ang. split payment)
funkcjonuje jako dobro-
wolna metoda regulowania
ptatnosci juz od 1 lipca 2018 r. Obowig-
zek jego stosowania po 1 listopada br.
dotyczy wytacznie konkretnych towaréw
i ustug, wymienionych w nowym zatgcz-
niku (nr 15) ustawy VAT. Jednoczes$nie
nadal funkcjonuje dobrowolny system

podzielonej ptatnosci na pozostate towa-
ry i ustugi oraz rozliczenia na zasadach
ogdlnych.

Obowigzkowy mechanizm podzielo-
nej ptatnosci jest stosowany dla faktur
dokumentujgcych transakcje, ktérych
jednorazowa wartos¢ brutto przekracza
15 000 zt lub jest rownowartoscia tej
kwoty, i wykazanych transakcji w zakre-
sie towardw lub ustug, wymienionych

Tekst DANUTA STANOK

w zatgczniku nr 15. Zatgcznik ten zasta-
pit dotychczasowe zatagczniki nr 11, 13,
i 14 do ustawy. Chodzi miedzy innymi
o wyroby ze stali, aluminium, miedzi,
wegiel, wyroby elektroniczne, paliwa,
odpady réznego rodzaju, a takze ustugi
budowlane.

MPP obejmuje przede wszystkim do-
stawy towaréw i ustug, wobec ktérych
wczesniej nakazany byt mechanizm od-
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wrotnego obcigzenia, ptatnosci za dosta-
wy w relacjach B2B (biznes dla biznesu).

Przyjeta warto$¢ 15 000 zt jest zbiez-
na z limitem transakcji, po przekroczeniu
ktérego przedsiebiorcy sg obowigzani do
dokonania ptatnosci za posrednictwem ra-
chunku bankowego (art. 19 ustawy z dnia
6 marca 2018 r. — Prawo przedsiebiorcow).

Transakcje opiewajace na kwoty ponizej
15 000 zt podlegaja rozliczaniu na ogdl-
nych zasadach. Zatem czes$¢ transakcji,
ktore przed zmiang ustawy byly rozliczane
przy uzyciu odwrotnego obcigzenia, obec-
nie nie jest objeta obowigzkiem stosowa-
nia mechanizmu podzielonej ptatnosci.

Wytgczone z obowigzku stosowania
MPP sa naleznosci wynikajace z faktur
dokumentujgcych transakcje realizowane
w ramach umdw o partnerstwie publiczno-
-prywatnym oraz umow z konsumentami
(osobami nieprowadzacymi dziatalnosci
gospodarczej).

Obowiazki zwigzane z MPP

Obowigzek zastosowania mechanizmu
podzielonej ptatnosci (MPP) do danej
transakcji ma jasno wynika¢ z odpowied-
niej informacji zamieszczonej na fakturze
VAT. Na takiej fakturze, co do zasady, po-
winien znalez¢ sie napis ,mechanizm po-
dzielonej ptatnosci” (art. 106e ust. 1 pkt
18). Brak tej informaciji nie zwalnia jednak
nabywcy od obowigzkowej zaptaty po-
dzielong ptatnoscia. Nawet, gdy faktura
zawiera¢ bedzie jedng pozycje objeta za-
kresem wskazanym w zatgczniku nr 15,
podatnik ma obowigzek zamieszczenia
na niej informacji ,mechanizm podzielonej
ptatnosci”. Nie ma przy tym znaczenia, ze
wartos¢ wykazanych na danej fakturze
towaréw lub ustug objetych tymze zatgcz-
nikiem jest nizsza niz 15 000 zt.

Dla przyktadu: jezeli kwota naleznosci
za towar z zatgcznika nr 15 wynosic be-
dzie 1230 zt brutto (1000 zt netto + 230 zt
VAT), a wartos$¢ brutto catej faktury réwna
15000 zt lub wiecej, woéwczas taka faktu-
ra powinna mie¢ oznaczenie ,mechanizm
podzielonej ptatnosci”.

Czy faktura obligatoryjnie podlega me-
chanizmowi podzielonej ptatnosci, czy
nie, decyduje limit 15 000 zt oraz fakt, ze
dokumentuje ona sprzedaz towaréw lub
ustug wymienionych w zatgczniku nr 15
do ustawy. Te dwa warunki muszg wysta-
pi¢ tacznie.

Obowigzek zastosowania MPP przy
regulowaniu faktury obejmuje wytgcznie
kwoty naleznosci za towary lub ustugi
wymienione w zatgczniku nr 15. Moze
wiec zdarzy¢ sie, ze dotyczy¢ bedzie tyl-
ko jednej pozycji wskazanej na fakturze.
Nabywca ma mozliwos$¢ optacenia catej
faktury, stosujgc MPP. Nie ma jednak ta-
kiego obowigzku.

Mechanizm podzielonej ptatnosci pole-
ga na zaptacie naleznosci odpowiadajacej
kwocie podatku VAT wynikajgcej z faktury,
na rachunek VAT, natomiast zaptata war-
tosci sprzedazy netto jest dokonywana na
rachunek rozliczeniowy albo jest rozlicza-
na w inny sposdb. Zasady te nie ulegaja
zmianie w odniesieniu do obowigzkowej
podzielonej ptatnosci.

Komisja
Furopejska
oraz Rada Unii
Europejskie)
zQodzity sie na
ODOWIgZkows
podzielong
otatnosc.
Zastrzegtly
jednak, ze to
zgoda czasowa
— do konca
lutego 2022.

Konsekwencje dla podatnikow

Wystawcy faktury bedzie grozita sankcja
w wysokosci 30% kwoty podatku VAT wy-
kazanego na fakturze, jezeli nie umiesci
specjalnego oznaczenia ,mechanizm po-
dzielonej ptatnosci”. Przy czym, sankcja ta
bedzie naliczana od kwoty podatku przy-
padajagcej na dostawe towaréw lub ustug
wymienionych w zatgczniku nr 15.

Jezeli zatem dana faktura o wartosci
brutto przekraczajgcej 15 000 zt zawiera
jedng pozycje dokumentujgcg nabycie to-
wardéw lub ustug wymienionych w zatgcz-
niku nr 15, to sankcja bedzie naliczana
wytgcznie od wartosci podatku naleznego
z tej konkretnej pozycji.

Sankcja nie bedzie stosowana w odnie-
sieniu do 0s6b fizycznych, ktére za ten sam

czyn ponoszg odpowiedzialnos$¢ za wykro-
czenie skarbowe albo przestepstwo skar-
bowe. Za jeden czyn nie karze sie dwa razy.

Jezeli mimo braku stosownego ozna-
czenia na fakturze, nabywca ureguluje
w mechanizmie podzielonej ptatnosci
kwote odpowiadajgcag kwocie podatku,
przypadajaca na dostawe towaréw lub
ustug wymienionych w zatgczniku nr 15,
sprzedajgcy nie zostanie ukarany. W sy-
tuacji, gdy pomylimy sie i nie oznaczymy
wymaganym dopiskiem wystawionej
przez siebie faktury, w naszym interesie
jest jak najszybsze powiadomienie nasze-
go kontrahenta o braku oznaczenia, nawet
przed wystawieniem faktury korygujace;j.
Nabywca bedzie miat szanse zrealizowaé
ptatnosé w MPP.

Wystawca ma obowigzek poprawienia
btedu, gdyz brak oznaczenia mechanizmu
podzielonej ptatnosci kwalifikuje fakture
jako wystawiong wadliwie.

Istnieje mozliwos$é poprawienia doku-
mentu notg ksiegowa (przez nabywce).
Ma on przeciez rozeznanie, co jest przed-
miotem transakcji, a ponadto odpowiada
za wybor formy ptatnosci. Kupujacy nie
moze wiec polega¢ wytagcznie na informa-
cjach od sprzedawcy. Musi samodzielnie
przeanalizowaé kazdg fakture oraz spraw-
dzi¢, jakie towary lub ustugi nabyt i czy wia-
73 sie z tym okreslone obowigzki.

Sankcja dla nabywcy, ktory — mimo
obowigzku uregulowania kwoty podatku
VAT wykazanej na fakturze w mechani-
zmie podzielonej ptatnosci — ureguluje te
kwote w inny sposdb, jest taka sama jak
dla dostawcy.

Bez wzgledu na to czy sprzedawca za-
miescit na fakturze informacje ,mecha-
nizm podzielonej ptatnosci”, czy nie, na-
bywca ma obowigzek uregulowania kwoty
podatku VAT przypadajacej na dostawe to-
wardw i ustug, wymienionych w zatgczniku
nr 15 w formie MPP.

Sankcja nie bedzie stosowana w odnie-
sieniu do os6b fizycznych, gdy mimo ure-
gulowania faktury w inny sposéb dostaw-
ca towardw lub ustugodawca rozliczyt caty
nalezny podatek, wynikajacy z tej faktury.

Mozliwosci regulowania ptatnosci
w MPP

Mechanizm podzielonej ptatnosci polega
na dokonywaniu ptatnosci przez nabyw-
céw ustug lub towaréw z wykorzystaniem
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specjalnego rachunku. Przelana kwota
trafia na konto rozliczeniowe dostawcy,
gdzie jest dzielona — ostatecznie pozosta-
je na nim wartos¢ netto, natomiast kwota
podatku VAT jest przekazywana na odpo-
wiedni rachunek bankowy VAT, utworzony
na potrzeby MPP.

Transakcje objete mechanizmem po-
dzielonej ptatnosci musza byc¢ realizowane
przez rachunki rozliczeniowe zatozone dla
dziatalnosci gospodarczej — otwarte konta
firmowe. Te rachunki widniejg na ,biatej li-
Scie podatnikéw VAT”. Nie jest mozliwe do-
konywanie rozliczen na rachunki oszczed-
nosciowo-rozliczeniowe (ROR).

Kupujacy bedzie ptacit nam za transak-
cje objetg obowigzkiem podzielenia ptat-
nosci (jestesmy dostawca ustug), musimy
wigc mie¢ konto VAT, zeby te wptate przy-
jgé. Nasz bank lub SKOK otworzyt takie
konto automatycznie, kiedy weszly w zycie
przepisy o dobrowolnym MPP (w 2018 1.),
o ile korzystamy z konta firmowego. Nie
musimy znac¢ jego numeru ani umieszczac
go na fakturze — rozdzielenie naleznej
ptatnosci na kwote netto i VAT nastepuje
w systemie banku, na podstawie komuni-
katu zawartego na przelewie.

Istnieje jeszcze jeden wazny element
tej uktadanki: w przypadku faktury, kté-
rej wartos¢ brutto bedzie mniejsza niz
15000 zt i dokumentuje dostawe towaréw
wymienionych w zatgczniku nr 15 ustawy
o VAT (bez ustug), nabywca jest solidarnie

odpowiedzialny za rozliczanie VAT, jesli nie
dokona zaptaty sposobem split payment.
Zwolnimy sie z tej odpowiedzialnosci, gdy
zaptacimy w MPP, przynajmniej VAT wyni-
kajacy z objetych fakturg towaréw "wrazli-
wych". W celu ochrony swoich interesow,
powinnismy dochowac nalezytej staranno-
$ci w doborze kontrahentéw oraz warun-
koéw, na jakich zawieramy transakcje.

WARTO ZAPAMIETAC

FOT.: SHUTTERSTOCK.COM

Nowe przepisy wprowadzajg réwniez
mozliwosé:

+ stosowania podzielonej ptatnosci do za-
liczek wptacanych przed wystawieniem
faktury,

+ dokonywania jednym komunikatem
przelewu ptatnosci za wiecej niz jedng
fakture VAT,

- optacania z rachunku VAT (poza po-
datkiem VAT) takze naleznosci z tytutu
podatkéw dochodowych, sktadek ZUS,
akcyzy, cta, podatku VAT od importu itd.
Ma to zniwelowaé negatywny wptyw
mechanizmu na ptynno$¢ finansowa
przedsigbiorcéw.

Do ustawy o VAT wprowadzono funda-
mentalne zmiany: obowigzkowy mecha-
nizm podzielonej ptatnosci, nowa matryca
stawek VAT i Wigzaca Informacja Stawko-
wa (WIS). WIS ma na celu okreslenie pra-
widtowej stawki VAT dla danego towaru/
ustugi i ochrone podatnika, ktéry taka
stawke prawidtowo zastosuje. Skoncza
sie wreszcie interpretacje, przeciez nicze-
go nam nie gwarantowaty. Po 1 listopada
br. mozemy wystepowac¢ do Urzeddw
Skarbowych o wydanie WIS. Jednakze
ochrona obowigzywa¢ bedzie, podobnie
jak nowy system stawek VAT, od 1 kwiet-
nia 2020 roku.

Z naszego punktu widzenia najwazniejsze zmiany w ustawie o VAT:
1. wprowadzenie obowigzku stosowania MPP dla konkretnych transakcji,
2. wprowadzenie sankcji i kar dla firm objetych obowigzkowym MPP
za niewtasciwe dokumentowanie transakcji lub ptacenie poza systemem
MPP (na przyktad zwyktym przelewem lub z rachunku prywatnego),
3. szersze niz dotad mozliwosci wykorzystania srodkéw zgromadzonych

na koncie VAT,

4. zastgpienie odwrotnego obcigzenia VAT (stosowanego w obrocie towarami

wrazliwymi) obowigzkowym MPP.

Jestes podatnikiem VAT, jesli:

1. wystawiasz fakture dokumentujgca sprzedaz towaréw lub ustug objetych
obowigzkowym MPP; musisz jg opisa¢ zwrotem ,mechanizm podzielonej
ptatnosci” oraz umozliwi¢ nabywcy zaptaty podzielong ptatnoscis;

2. kupujesz towary lub ustugi objete MPP; musisz mie¢ rachunek rozliczeniowy
zatozony dla dziatalnosci gospodarcze;j;

3. w komunikacie przelewu podajesz kwote podatku VAT (lub czes¢), kwote
sprzedazy brutto (lub czesc), numer faktury, w zwigzku z ktérg dokonywana

jest ptatnos¢, NIP dostawcy;

4. Swiadczytes ustugi podwykonawcy, pamietaj, mechanizm podzielonej ptatno-
$ci dotyczy wszystkich wykonujacych ustugi z zatgcznika nr 15, niezaleznie
od statusu (gtéwny wykonawca/podwykonawca);

5. po 1 stycznia 2020 r. ptacisz za fakture z pominigciem MPP, taki wydatek
(ptatnosc¢) nie bedzie zaliczony do kosztu uzyskania przychodu.
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Centrum Badan i Analiz Rynku

MONITORING RAPORT
RYNKU BUDOWLANEGO PRENUMERATA

KU PUJAC RAPORT ZYSKASZ:

Prezentacje aktualnej sytuacji gospodarczej kraju oraz branzy
budowlanej ze ztozong ekspercka analiza obrazujaca rzeczywisty
obraz rynku. Interpretacja danych przez ekspertéw ASM znajacych
specyfike branzy budowlanej.

Narzedzie do weryfikowania planéw strategicznych oraz budzetéw
przy wykorzystaniu prognozy rozwoju branzy budowlane;j.

W kazdym raporcie kwartalnym prezentowane sa prognozy
poszczegolnych sektoréw rynku w perspektywie krétko- i $rednio-
okresowej. Dodatkowo w IV numerze kwartalnym prezentowana
jest 10-letnia projekcja rynku.

Narzedzie do weryfikowania planéw sprzedazowych w poszczegdl-
nych regionach - dane w podziale na wojewddztwa i powiaty.
Narzedzie do identyfikacji potencjatu rozwoju firmy oraz budowa-
nia planéw strategicznych w oparciu o realny obraz sytuacji

\4/ Sektorze' @Centrum Badan i Analiz Rynku
Mozliwo$¢ taczenia analiz rynkowych z wynikami finansowymi
przedsiebiorstw dzieki bazom danych, ktére sg przekazywane

wraz z raportami. Umozliwia to przeprowadzenie spersonalizowa-
nych analiz.

Dywersyfikacje ryzyka w prowadzeniu dziatalnosci gospodarczej
dzieki ztozonej analizie szans i zagrozen w branzy uwzgledniajacej
opinie wykonawcéw i producentéw w zakresie najwiekszych trudno-
$ci na rynku.

Monitoring Rynku Budowlanego

www.asm-poland.com.pl

RYNKOWY HIT!

& 4 raporty kwartalne

I 12 miesiecznych aktualizacji

4F' COROCZNA KONFERENCJA
DLA PRENUMERATOROW

4 INFORMACJE O RYNKU
ORAZ PROGNOZY

Informacji o raporcie udziela Beata Tomczak-Majewska
tel. kom. +48 603 765 304,
e-mail: b.tomczak@asm-poland.com.pl

WWW.ASM-POLAND.COM.PL




Czy kolejny rok przyniesie zmiany

Na rynku dekarskim®

Zastanawiajgc sie nad przysztoscig rynku dekarskiego warto przeanalizowac
stan obecny z punktu widzenia dekarzy i inwestorow oraz okresli¢ trendy

panujgce w catym sektorze.

achowiec w branzy budowlanej to nie tylko specjalista od
wykonawstwa okreslonych prac, ale tez ekspert i fachowy
recenzent produktéw, z ktérymi pracuje. To rowniez wazny
klient, ktory na podstawie wtasnych doswiadczen oraz fa-
chowej wiedzy kupuje oraz poleca swoim klientom zakup okreslo-
nych marek i produktéw. Wykonawca to autorytet, ktérego opinie
nie pozostajg bez znaczenia w procesie decyzyjnym ostatecznych
klientéw. Poprzez osad fachowca firmy producenckie moga zy-
skac lub straci¢ klientéw. Oceny wykonawcow dotyczace okreslo-
nych produktéw to dla producentéw rzetelna informacja na temat
jakosci wytwarzanych wyrobéw oraz swietne zrédto informacji
o mozliwych do wprowadzenia zmianach, przektadajacych sie na
doskonalenie wytwarzanych towaréw. Kim zatem sg dekarze?

ZLECENIA DLA DEKARZY

Wstrukturze prac dekarskich z podziatem na typ klienta,
w 2018 roku, wiekszo$¢ zlecen (61,1%) realizowana byta na
zlecenie klienta indywidualnego (klient instytucjonalny — 38,9%).
Najwiekszy odsetek zlecen dla inwestordw instytucjonalnych odno-
towano w regionach pétnocnym (46,2%), potudniowo-zachodnim
(45,2%) oraz pétnocno-zachodnim (43,4%). Najnizszy zas w cen-
tralnej czesci kraju (32,9%).

Wykonawcy niezmiennie wskazujg, iz najwiekszy potencjat prac
zwigzanych z wykonawstwem pokryé dachowych wystepuje w bu-
downictwie mieszkaniowym. W 2018 roku 73,2% catkowitej ilosci
zamontowanych pokry¢ dachowych zanotowano w tym typie bu-
downictwa. 75,1% prac w zakresie krycia dachéw w budownictwie
mieszkaniowym dotyczyta budownictwa jednorodzinnego. Dla
poréwnania w 2016 roku odsetek ten wynosit 73,1%. Przewaga
zlecen w budownictwie mieszkaniowym dotyczyta wszystkich
regionow kraju. Najwiekszy udziat budownictwa niemieszkalne-

PLANY W ZAKRESIE LICZBY ZLECEN
W ZAKRESIE PRAC DEKARSKICH NA LATA 2019-2020
WSKAZANIA WYKONAWCOW (ROK POPRZEDNI=ROK BAZOWY)

Tekst BEATA TOMCZAK-MAJEWSKA

Wedtug najnowszego raportu ASM dla branzy dekarskiej: ,Rynek
pokry¢ dachowych 2019" az 63,7% wykonawcow zajmujacych sie
uktadaniem pokry¢ dachowych pracuje w firmach zatrudniajgcych
do 9 pracownikéw. Podstawowym profilem dziatalnosci firm zaj-
mujacych sie wykonaniem pokryé dachowych sg prace dekarskie.
Wskazato na nie 73,5% badanych. Tylko16,5% fachowcéw specja-
lizuje sie w pracach ogélnobudowlanych.

Warto zwréci¢ uwage na fakt, iz wykonawey mocno dywersyfiku-
ja swdj obszar prowadzenia dziatalnosci. Blisko, co drugi respon-
dent ma szeroki zakres swojej dziatalnosci obejmujacy caty region
(9,8%) lub wojewddztwo (37,5%). Czesciej niz co pigty fachowiec
deklaruje makrozasieg swoich ustug. 30,1% dekarzy ogranicza
swojg aktywnos$¢ do gminy (7,8%) lub powiatu (22,3%).

go, w catkowitej strukturze prac w 2018 roku, dotyczyt pétnocno-
-zachodniej Polski (30,8%). Analizujgc wytgcznie strukture prac
w zakresie pokry¢ dachowych w budownictwie mieszkaniowym
nalezy zauwazy¢ istotng przewage budownictwa jednorodzinnego
- 75,1% (budownictwo wielorodzinne — 24,9%), w ktérym wystepu-
je najwiekszy potencjat dla prac dekarskich.

W budownictwie jednorodzinnym prace zwigzane z wykona-
niem pokry¢ dachowych w znacznej wigkszosci prowadzone byty
na dachach skos$nych, niezaleznie od tego, czy byty to nowe in-
westycje, czy te zwigzane z renowacja. W budownictwie wieloro-
dzinnym mamy réwniez do czynienia z przewaga prac na dachach
skosnych, przy czym ich wigkszy udziat wystepuje w przypadku
nowych inwestycji.

Dominujgcym typem obiektow w budownictwie niemieszkalnym,
w ramach ktérych wykonywano pokrycia dachowe w 2018 roku,
byty budynki magazynowe i przemystowe (36,3%).

WIELKOSC FIRMY (W %)
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STRUKTURA WYKONANIA POKRYC DACHOWYCH ZE WZGLEDU
NA TYP BUDOWNICTWA | CHARAKTER INWESTYCJI (W %)

OBSZAR DZIALANIA

Zrédto: ASM - Centrum Badari i Analiz Rynku, na podstawie badania CATI, N=400 wykonawcdéw zajmujacych sie montazem pokryé dachowych

TRUDNOSCI NA RYNKU

decydowana wiekszos¢ fachowcéw na co dzien mierzy sie

z licznymi trudnos$ciami wystepujgcymi na rynku. Najwieksze
bariery dostrzegajg w szczegdlnosci dekarze z potudniowo-za-
chodniej (95,5%) oraz pétnocno-zachodniej (93,4%) czesci naszego
kraju. Przy czym kluczowym wyzwaniem na rynku pokry¢ dacho-
wych jest niedobér wykwalifikowanych pracownikéw. Na prze-
strzeni ostatnich lat rynek pracy ulegat dynamicznym przemianom
- niegdys rynek pracodawcy, dzis staje sie rynkiem pracownika.
Wspétczesnie, oprécz rekordowo niskiego bezrobocia, charakte-
ryzuje go wigkszy popyt na pracownikéw, niz ich podaz. Prowadzi
to do presji ptacowej odczuwanej przez pracodawcow i wiekszej
trudnosci zaréwno z pozyskaniem, jak i utrzymaniem przez nich
sity roboczej. Ksztatt obecnego rynku pracy jest zwigzany nieroze-
rwalnie z systemem edukacji — rosnaca liczba absolwentéw wyz-
szych uczelni, przy jednoczesnym spadku oséb konczacych nauke

CO Z PRZYSZLOSCIA?

T rzeba podkresli¢, ze prognozowanie dtugoterminowe w ak-
tualnych czasach jest bardzo trudne, bowiem rynek bardzo
dynamicznie sig zmienia. W przesztosci wszystkie zmiany wcho-
dzity zdecydowanie dtuzej i trwaty dtuzej (zmiana trwata na rynku
2-3 lata). Aktualnie proces ten jest zdecydowanie szybszy, dlate-
go dynamicznie nalezy reagowac na wszystkie sygnaty ptynace
z otoczenia. Na rynku jest wiele szans do wykorzystania. Wzrost
wynagrodzen, zatrudnienia, dostepnos¢ ,tanich” kredytéw i im-
pulsy fiskalne spowodowaty wzrost zasobdw finansowych spote-
czenstwa. Dodatkowo pozytywne nastroje inwestycyjne na rynku,
w potgczeniu z wiekszymi budzetami gospodarstw domowych,
doprowadzity do wzrostu zainteresowania zakupem lub budowag
domu, czy tez wykonaniem remontu. Renowacje stanowig bo-
wiem ogromna szanse dla catej branzy budowlanej. Wykorzysta-
nie tych szans moze sie jednak okazac¢ trudne, bowiem powaz-
nym problemem jest niedob6r wykwalifikowanych pracownikow.
Doszlismy do sytuacji, w ktérej spoteczenstwo chce podejmowac
dziatania inwestycyjne, ma na ten cel niezbedne srodki, ale nie
moze znalez¢ ekipy wykonawczej. W konsekwencji odktada swo-
je plany inwestycyjne na pozniej i wstrzymuje sie z dziataniami

w szkotach zawodowych i technikach. Sprawia to, ze odno-
towywane sg spadki liczby fachowcéw zwigzanych z branzg
budowlang. Wspomniane problemy sg nieobce zaréwno produ-
centom, jak i monterom pokry¢ dachowych. Az 76,5% dekarzy
zadeklarowato, iz brak wykwalifikowanych pracownikéw jest
jedna z gtéwnych barier na rynku. Dla poréwnania we wczesniej-
szej edycji badania trudnos¢ te wskazywato 68,1% wykonawcow
(2017 rok). Skala tego problemu ciggle ro$nie. Drugg najczesciej
wskazywana trudnoscig, z jaka borykaja sie wykonawcy, sg kosz-
ty zwigzane z zatrudnieniem. Bariera ta powigzana jest w gtéwnej
mierze z brakiem rgk do pracy. Presja na wzrost wynagrodzen
zwieksza znaczaco koszty pracy, a to w konsekwenciji przektada
sie na koszt ustug wykonawcow oraz catej inwestycji. Warto jed-
nak zaznaczy¢, iz wzrost wynagrodzen bedzie coraz mniej odczu-
walny przez pracownikéw ze wzgledu na wzrost inflacji.

budowlanymi, zwiekszajac niewykorzystany potencjat branzy.
Potwierdzajg to wyniki badania panelowego ASM, ktérego celem
byta weryfikacja przeprowadzenia dziatari remontowych planowa-
nych przez gospodarstwa domowe na lata 2016-2017. Okazuje
sie, ze 77,1 tys. gospodarstw domowych nie przeprowadzito dzia-
tan renowacyjnych ze wzgledu na brak fachowcéw.

Jak wyglada najblizsza perspektywa na rynku pokry¢ dacho-
wych w Polsce? Wiekszo$¢ dekarzy deklaruje, ze rok 2019, pod
wzgledem liczby zlecen, bedzie podobny do roku 2018. Wiek-
szo$¢ fachowcoéw nie byta w stanie okresli¢ jednoznacznie swo-
ich planow na 2020 rok w zakresie liczby zlecen. Bez watpienia
jest to zwigzane z aktualng sytuacja rynkowa i perspektywa za-
rowno wielu szans do wykorzystania i tylu samo zagrozen.

BEATA TOMCZAK-MAJEWSKA
Kierownik Zespotu Analitycznego
Gtowny Analityk Rynku

w ASM - Centrum Badan i Analiz Rynku
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Jak zatrzymac klienta

W jednym z wczesniejszych artykutow pisatem o obronie ceny i negocjacjach
z inwestorami. Wspominatem w nim, ze proby wptywania na cene przez klientow
to dos¢ powszechne zjawisko, a branza dachowa nie jest tutaj oczywiscie wyjgtkiem.

astrzezenia, w tym takze te cenowe, nalezy traktowacé

jak szanse, poniewaz $wiadczg one o zainteresowaniu

zakupem. Co wiecej, jesli poradzimy sobie z zastrzeze-

niami, to mamy wiekszg szanse na zbudowanie swojej
pozycji w oczach klienta, dzieki czemu rosnie prawdopodobien-
stwo sprzedazy.

Czy podobnie jest w przypadku tak zwanych ,ucieczek” inwe-
storéow? Co robié¢ w sytuacji, gdy klient nie zgtasza zastrzezen,
a wrecz deklaruje, ze ztozona propozycja mu sie podoba, jednak
musi sie jeszcze zastanowic¢? Przeciez dach to spora inwesty-
cja, ciezko bedzie mi podja¢ decyzje juz dzisiaj, na pierwszym
spotkaniu — to zdanie, ktére prawdopodobnie kazdy styszat juz
wielokrotnie. Jak zwiekszy¢ swoje szanse na uzyskanie dekla-
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racji lub ewentualny powrdt klienta? Na te pytania postaram sie
odpowiedzie¢ w dalszej czesci artykutu.

W trakcie szkolen czy wizyt w salonach, czy na sktadach bu-
dowlanych bardzo czesto spotykam sie z powszechnym zjawi-
skiem, jakim jest co$ w rodzaju konkursu ofert, ktéry ,organizujg”
inwestorzy, a udziat w nim bierze kilku konkurujacych ze soba
dekarzy czy handlowcéw. Klient w dzisiejszych czasach ma sze-
reg mozliwosci uzyskania odpowiedzi na pytanie ofertowe. Moze
zadzwoni¢, wysta¢ maila czy po prostu przyjechac osobiscie do
salonu. W przypadku dwoch pierwszych opciji, kluczowe — biorgc
pod uwage interes sprzedajgcego - jest uzyskanie danych kon-
taktowych inwestora. Dzieki temu mozemy sami skontaktowaé
sie z klientem. W przeciwnym razie tracimy na niego wptyw - to
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od inwestora zalezy, czy podejmie kolejng probe i wréoci do nas.
Warto réwniez w taki sposéb poprowadzi¢ rozmowe, aby w jej
wyniku konieczne byto pojawienie sie klienta osobiscie w salo-
nie. Jesli inwestor uzyska wszystkie informacje przez telefon lub
mailowo, jego motywacja do wizyty jest znikoma. Wéwczas ist-
nieje duze prawdopodobienstwo, ze wybierajgc wykonawce be-
dzie kierowat sie na przyktad ceng. Dekarz czy handlowiec zde-
cydowanie wieksze szanse na satysfakcjonujaca sprzedaz maja
w trakcie bezposredniego spotkania z inwestorem, w zwigzku
z tym kluczowym zadaniem podczas rozmowy telefonicznej czy
korespondencji mailowej jest doprowadzenie do wizyty klienta.

Obecnie klienci czesto przychodza do salonu przygotowani,
bardziej kompetentni, Swiadomi. Bywa, ze odrobili zadanie do-
mowe, polegajgce na wstepnym rozeznaniu u konkurencji, czy-
taniu opinii w Internecie czy artykutach prasowych. Inwestorzy,
ktorzy sg na etapie wybierania wykonawcy swojego dachu maja
juz tez doswiadczenie z poprzednich etapéw budowy. Moze by¢
ono lepsze lub gorsze i zdecydowanie wptywa na zachowania
samych inwestoréw przy szukaniu wykonawcéw do kolejnych
etapach budowy. Moze tez okazac sie, ze klient wydat wiecej
pieniedzy niz zaktadat, wiec dodatkowo bywa ostrozniejszy przy
kolejnych wyborach. Wykonawcy powinni mie¢ te czynniki na
uwadze prowadzgc rozmowy ze swoimi klientami. To wazne,
biorgc pod uwage przygotowanie i reakcje na etapie ewentual-
nych ,ucieczek” inwestoréw. Nie mozemy sie przeciez ztoscic,

Jesli inwestor uzyska
wszystkie informacje
przez telefon lub mailowo,
jego motywacja do wizyty
w salonie jest znikoma.
Wowczas istnieje duze
orawdopodobienstwo, ze
wybierajgc wykonawce bedzie
kierowat sie cena.

ze inwestor chce dobrze przemysle¢ swoj wybdr i upewnic sig,
ze podejmuje najlepsza decyzje.

W mojej ocenie o ewentualnym sukcesie lub porazce w zatrzy-
maniu klienta u siebie decyduje przede wszystkim praca, jaka
zostata wykonana w trakcie rozmowy. Zdecydowanie waznym

MATEUSZ CEPKO

biznesowo warsztat.

Uzyskujgc nawet niewielkg
deklaracje zobowigzania
klienta, zwiekszamy szanse
na to, ze wroci do nas,
aby podpisa¢ z nami
umowe lub ewentualnie
negocjowag.

jej elementem powinno by¢ doktadne zapoznanie sie z sytuacja,
inwestycja i oczekiwaniami inwestora. Im lepiej wykonawca po-
zna swojego rozmoéwce i jego inwestycje, tym wieksza szansa na
sprzedaz. Jesli dekarz jest w stanie prezentujgc swojemu klien-
towi wybrane rozwigzania, opisa¢ docelowy wyglad dachu czy
poddasza, z ktérego klient i jego rodzina beda korzystali wiele lat,
z calg pewnoscig zblizy sie do pozyskania klienta. Pomocne bywa
réwniez zadanie nieoczywistych dla inwestoréw pytan, jakich
wczesniej (lub pézniej) nikt inny nie zadat. Taka sytuacja daje do
myslenia klientowi, gdyz nabiera on zaufania do osoby, ktéra jako
jedyna zadata mu pytanie. W przypadku dachu moze to by¢ na
przyktad pytanie Ktdre pomieszczenia skierowane sg na pofudnie?

W sytuaciji, w ktérej dochodzi do wycofywania sie inwestora,
bez podania powoddw innych niz cheé zastanowienia sieg, czy
rozejrzenia u konkurencji, warto zastosowac sie do kilku wska-
zowek. Na poczatek ustalmy tryb decyzji inwestora. Jako sprze-
dajacy zawsze powinnismy zadbac o to, aby wiedzieé¢ kto i co ma
wptyw na decyzje naszego klienta. Dzigki temu wiemy, jak przy-
gotowac sie do kolejnego spotkania lub mozemy zareagowaé od
razu. Kolejnym waznym aspektem jest potwierdzenie stusznosci
tej decyzji. Pokazujemy tym samym, ze rozumiemy klienta i jego
sytuacje, tym samym budujemy zaufanie.

Kazde spotkanie dobrze jest rowniez zakonczy¢ probg za-
mknigcia sprzedazy lub uzyskaniem zobowigzania inwestora.
Uzyskujac nawet niewielkg deklaracje klienta, zwiekszamy szan-
se na to, ze wréci do nas, aby podpisa¢ z nami umowe lub ewen-
tualnie negocjowac. Ostatnim krokiem jest doktadne uméwienie
kolejnego spotkania lub kontaktu. Wazne, aby nie zapomnie¢
o ustaleniu konkretnego dnia i godziny, a takze sktadu spotkania
(czy przyjdzie sam, czy z zong). Tylko w ten sposob zapewniamy
sobie wptyw na decyzje inwestora. Nie nalezy réwniez obawia¢
sie sugestii osobistego kontaktu. W taki sposéb dajemy sobie
mozliwos¢ utrzymania kontaktu z inwestorem bez obaw o to,
czy on sam na pewno zadzwoni.

Konsultant i trener Mitura Academy. Inspirujgcy entuzjasta posiadajgcy wiedze, umiejetnosci
i doswiadczenie sprzedazowe, ktore zamieniajg prowadzone przez niego szkolenia w wartosciowy
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Ubezpieczenie Odpowiedzialnosci Cywilnej

firmy dekarskig]

Tym razem zwrocimy szczegolng uwage kazdego dekarza (wtasciciela/udziatowca
firmy dekarskiej) na podstawowe walory uméw ubezpieczenia Odpowiedzialnosci
Cywilnej (OC) — przypominajgc takze w czesci kwestie poruszone juz wczesnie;

— przesagdzajgce o tym, iz zawarcie ubezpieczenia OC jest rzeczywistg
koniecznoscig dla kazdego dekarza.

Kaidy dekarz powinien pamietac,

iz:

+ przedmiotem ubezpieczenia w ramach
ubezpieczenia OC nie jest okreslony
sktadnik majatkowy ubezpieczonego.
Ubezpieczenie moze by¢ zawarte nawet
przez ubezpieczajgcego (ubezpieczone-
go) nie posiadajgcego zadnego majatku.
Z tych powoddéw ubezpieczenie OC na-
zywane jest ubezpieczeniem pasywoéw,
czyli zobowigzan Ubezpieczonego, jakie
moga powstaé w przysziosci — w okresie
ubezpieczenia, a wynika¢ beda z odpo-
wiedzialno$ci odszkodowawczej (OC)
za szkody wyrzadzone poszkodowanym.

+ ewentualne przyszte zobowigzania wy-

nikajace ze szkdd wyrzgdzonych innym
osobom lub podmiotom sg trudne do
oszacowania. Jednak prawdopodobien-
stwo wyrzadzenia takich szkéd kontra-
hentom lub innym osobom (podmiotom)
niezwigzanym zadng umowa w ramach
prac dekarskich jest do$¢ duze i to po-
mimo dotozenia przez ubezpieczonego
nalezytej starannosci w trakcie realizacji
swojej dziatalnosci. Powyzsze prowadzi
do jednego podstawowego wniosku, po-
mimo ze zawarcie umowy ubezpieczenia
OC nie jest nakazane prawem, to kazdy
przedsiebiorca prowadzacy dziatalnos¢

Tekst JACEK BARANOWSKI
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gospodarcza (a firma dekarska w sposéb

szczegolny) powinien korzystac¢ z ochro-

ny ubezpieczeniowej w ramach ubezpie-
czenia OC w zwigzku z prowadzong dzia-
falnoscig lub posiadanym mieniem.

+ zawarcie umowy ubezpieczenia OC
zapewnia dodatkowe korzysci oprécz
wspolnych dla wszystkich rodzajow ubez-
pieczenia.

Zwracamy uwageg, iz wyptata odszkodo-
wania lub $wiadczenia za ubezpieczonego
to nie jedyna (cho¢ najistotniejsza) korzys¢
z zawarcia umowy omawianego ubezpie-
czenia OC. Warto pamiegtac¢, ze w ramach
udzielanej ochrony ubezpieczeniowe;j
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ubezpieczyciel, w granicach sumy ubezpieczenia, zobowigzany

jest takze do:

+ zbadania zasadnosci wysuwanych przeciwko ubezpieczonemu
roszczen odszkodowawczych;

* poniesienia kosztéw wynagrodzenia rzeczoznawcoéw powota-
nych za zgodg ubezpieczyciela w celu ustalenia okolicznosci

i wysokosci szkody;

+ poniesienia kosztéw obrony sgdowej w sporze cywilnym prowa-
dzonym zgodnie z zaleceniami ubezpieczyciela.
Dodatkowe wazne uwagi dla firm dekarskich zwigzane z zawiera-
niem umoéw ubezpieczenia OC:
1 Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majatkowego
e firmy dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest przerwa
w ochronie ubezpieczeniowej wywotana na przyktad brakiem wzno-
wienia wczesniej zawartej umowy ubezpieczenia OC przed termi-
nem korica dotychczasowego okresu ubezpieczenia. Poniewaz
prace dekarskie (szczegdlnie o szerokim zakresie) wigza sie z na-
turalng sezonowoscig, to niektdrzy dekarze Swiadomie przesuwa-
ja w czasie decyzje o zawarciu umowy ubezpieczenia OC na czas
rozpoczecia faktycznego przyjmowania zlecen na ustugi dekarskie.

Opisana sytuacja w praktyce skutkuje tym, ze na przyktad szko-
da zalaniowa, ktéra ma zwigzek z wadliwie wykonanymi pracami
dekarskimi w poprzednim sezonie, a powstata w okresie, w ktérym
firma dekarska nie posiada jeszcze zawartej biezgcej umowy ubez-
pieczenia OC nie zostanie pokryta przez ubezpieczyciela. Wynika to
z faktu, iz w umowach ubezpieczenia oprécz okresu ubezpieczenia
zapisanego w dokumencie ubezpieczenia, ma takze znaczenie tzw.
zakres czasowej odpowiedzialnosci zaktadu ubezpieczen. W wigk-
szosci dostepnych na polskim rynku ubezpieczeniowym warunkéw
ubezpieczenia OC oferowanych przez ubezpieczycieli o ich odpo-
wiedzialnosci decyduije to, zeby szkoda (na przyktad zalanie) po-
wstata w okresie ubezpieczenia. Nie ma wiec znaczenia kiedy firma
dekarska wykonywata swoje prace, ktore okazaty sie wadliwe, a to
doprowadzito do ww. szkody (na przyktad zalaniowej).

2 Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majgtkowego

o firmy dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest takze za-
warcie umowy ubezpieczenia OC z zbyt niskg wysokoscig Sumy
Gwarancyjnej (S.G.), ktéra zawsze stanowi gérna granice odpowie-
dzialnosci zaktadu ubezpieczen w finansowym pokrywaniu rosz-
czen poszkodowanych.

Czesto zdarza sie, iz dekarze kierujac sie czesto btednie rachun-
kiem ekonomicznym, starajg sie dostosowaé wysokosci S.G. do
wartosci przecietnie realizowanych prac dekarskich i na tej podsta-
wie podejmujg decyzje o wyborze wysokosci S.G. Niestety moze
to okazac sie bardzo dotkliwym btedem, szczegdlnie gdy w trakcie
wykonywania swoich prac firma dekarska doprowadzi do powaz-
nej szkody wielokrotnie przewyzszajacej swa wartoscia (wartoscia
roszczen odszkodowawczych) przychdéd firmy dekarskiej, na jaki
moze ona liczy¢ w zwigzku z wykonaniem zlecenia. Szczegdlnie
powinni na to zwraca¢ uwage dekarze (firmy dekarskie), ktorzy re-
alizujg swojg dziatalnosci na obiektach czynnych, w ktorych jest
prowadzona dziatalnosci gospodarcza przez zleceniodawce lub
inne podmioty gospodarcze (na przyktad najemcoéw). W takich
okolicznosciach wyrzadzenie powaznej szkody rzeczowe;j, ale tak-
ze nastepczych szkdéd finansowych zwigzanych z uniemozliwie-
niem prowadzenia dziatalnosci gospodarczej poszkodowanym lub

jej powaznym ograniczeniem jest realnym zagrozeniem dla firmy
dekarskiej. Negatywne skutki z tym zwigzane dla odpowiedzialnej
za taka szkode firmy dekarskiej moga by¢ pokryte tylko z umowy
ubezpieczenia OC z odpowiednio wysokg Suma Gwarancyjna.
Program ochrony ubezpieczeniowej w zakresie omawianego
e ubezpieczenia OC dla firm dekarskich cztonkéw PSD pozwala
uzyskac szeroki zakres ochrony ubezpieczeniowej przy relatywnie
niewysokich kosztach tego ubezpieczenia. Uzyskanie podobnych
efektéw w pojedynczych umowach ubezpieczenia OC dla firmy
dekarskiej moze okaza¢ sig trudne do osiggniecia zaréwno w wy-
miarze samego bezpiecznego zakresu ochrony ubezpieczeniowej,
jak i zwigzanych z nim kosztéw ubezpieczenia (wysokosci sktadek
ubezpieczeniowych).

Oprdécz innych obszaréw zabezpieczenia interesu majgtkowego
firmy dekarskiej (jej wtasciciela) — ubezpieczenie OC pozwala takze
na zabezpieczenie pracodawcy w zwigzku z mozliwymi w profes;ji
dekarskiej wypadkami osobowymi jej pracownikéw i realnymi rosz-
czeniami (pracownika lub jego spadkobiercéw) do firmy dekarskiej
jako pracodawcy odpowiedzialnego za taki wypadek.

Program ochrony
ubezpieczeniowej
w zakresie ubezpieczenia
OC dla firm dekarskich
cztonkéw PSD
pozwala uzyskac
szeroki zakres ochrony
ubezpieczeniowe)
orzy relatywnie
niewysokich kosztach
tego ubezpieczenia.

Przypomniec¢ nalezy, iz w okresie przetomoéw poszczegodlnych
lat kalendarzowych juz od wielu lat Zarzad Gtéwny Polskiego Sto-
warzyszenia Dekarzy (PSD) we wspotpracy z Pierwszym Polskim
Domem Brokerskim SAGA Brokers Sp. z 0.0. (polskim brokerem
ubezpieczeniowym z ponad 28-letnim doswiadczeniem rynkowym)
przygotowuje i wdraza specjalny program ochrony ubezpieczenio-
wej w zakresie ubezpieczenia OC firm dekarskich Cztonkéw PSD.
Warto jednak wyraznie zaznaczyc, iz zawieranie uméw ubezpiecze-
nia powinno by¢ realizowane przez podmioty gospodarcze przy
wspotpracy i za posrednictwem brokera ubezpieczeniowego, ktory
jako profesjonalista dostosuje zakres ochrony ubezpieczeniowej do
faktycznych potrzeb ubezpieczajgcego i doradzi jak maksymalnie
zminimalizowa¢ skutki ewentualnych btednych decyzji zwigzanych
z zawarciem umowy ubezpieczenia — w tym ubezpieczenia OC.

JACEK BARANOWSKI

wiceprezes zarzadu Pierwszego Polskiego Domu Brokerskiego
SAGA Brokers Sp. z o.0., ul. Stoneczna 15A, 60-286 Poznan;
www.sagabrokers.pl
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Mercedes Vito

ercedes Vito jest skonstruowa-

ny tak, aby spetnit wysokie

wymogi stawiane pojazdom

eksploatowanym w ramach
dziatalnos$ci gospodarczej. A dzieki kom-
pleksowemu zabezpieczeniu antykorozyjne-
mu z catkowicie ocynkowanym nadwoziem
bedzie sie doskonale prezentowac nawet
po wielu latach jako wizytéwka firmy.

Ten model dostepny w trzech dtugo-
$ciach mozna dostosowa¢ do indywidu-
alnych potrzeb przestrzennych. W wersji
dugiej ma jedynie 1910 mm wysokosci,
dzieki czemu bezproblemowo wjedzie do
wiekszosci garazy, myjni oraz parkingow
wielopoziomowych i podziemnych.

Specjalnoscig Vito Furgon jest przewo-
zenie tadunkdéw: dysponujac przestrzenia
o dtugosci do 3061 mm i maksymalnej
objetosci 6,6 m?, Vito Furgon zabiera do
niej miedzy 779 a 1250 kg fadunku, zas po
zwiekszeniu dopuszczalnej masy catkowitej
do 3200 kg moze zabraé¢ nawet od 1179 do
1346 kg.

Masa to jednak nie wszystko: dzieki du-
zym otworom w przestrzeni tadunkowej
i niskiej krawedzi rowniez zatadunek Vito
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GADZETY

Mozesz to miec

Na rynku jest wiele nietypowych
produktow, ktére okazuja sie bardzo
przydatne réwniez w pracy dekarza

Furgon jest bardzo tatwy. Wraz z opcjonal-
nymi drzwiami przesuwnymi po lewej stro-
nie do dyspozyc;ji sg trzy drogi dostepu do
przestrzeni tadunkowej, umozliwiajgce na
przyktad zatadunek trzech europalet. Szyny
mocujgce w podtodze przestrzeni tadunko-
wej oraz szyny w Scianie bocznej umozli-
wiajg elastyczne zabezpieczanie fadunku.
Doskonate wyposazenie Vito w elemen-
ty bezpieczenstwa obejmuje standardowo
migdzy innymi asystenta bocznego wiatru
i asystenta wspomagania koncentracji.
Oproécz standardowej poduszki powietrz-

i nie tylko. Oto kilka
wybranych przez nas.

-urgon
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nej dla kierowcy jako opcja dostepna jest
poduszka powietrzna dla pasazera z przo-
du, a takze poduszka powietrzna boczna
chronigca klatke piersiowg i biodra oraz
poduszka powietrzna nadokienna z przo-
du. Na zyczenie bezpieczenstwo zwieksza
system ostrzegania przed kolizjami, a takze
asystent utrzymania pasa ruchu i asystent
martwego punktu.

Vito jako pierwszy samochdéd dostawczy
w swojej klasie dostepny jest z trzema ro-
dzajami napedu do wyboru: napedem na
przednie, tylne, a takze na wszystkie kota.




hcecie postawi¢ w salonie tele-

. n
Telewizor 8K 55
C wizor 8K, ale ogranicza was prze-
strzen lub budzet? A moze decy-

dujac sie na tak duza rozdzielczos¢ nie
chcecie psu¢ efektu rozcigganiem jej na
olbrzymim ekranie? Osoby zainteresowa-
ne kupnem telewizora QLED 8K do tej pory
miaty do wyboru modele o przekatnych 98,
82,75 65 cali. Teraz dotgczyt do nich ko-
lejny, a zarazem najmniejszy: 55-calowy
Samsung QES5Q950RBT. Jest on mniejszy
od swoich braci, ale moze pochwali¢ sie
réwnie dobrym wyposazeniem. Méwimy

o wysokiej jakosci panelu LCD z warstwa
kropek kwantowych, bezposrednim stre-
fowym podswietleniem i odswiezaniem
120 Hz, obstudze formatu HDR10+ oraz
bogatej kolekcji technologii poprawiaja-
cych jakos$¢ obrazu i komfort uzytkowania.

Ten model wyswietla obraz ztozony
z ponad 33 milionéw pikseli na pane-
lu o przekatnej zaledwie 55 cali. Na te
ostatnig sktadajg sie miedzy innymi:
zwiekszajace rozdzielczos¢ inteligentne
skalowanie do 8K, zapewniajace wierne
odwzorowanie barw 100% natezenie ko-

Elektryczna

skrobaczka do szyb

ho¢ listopadowa pogoda jeszcze
C nas rozpieszcza, to nieuchronnie

zbliza sie zima. Nie zawsze zosta-
wiamy samochod w garazu lub przynaj-
mmniej pod wiatg. Bywa wiec, ze czasem
trzeba zeskrobaé z szyb 16d. Walka z nim
w zimowy poranek przy pomocy zwykiej
skrobaczki do szyb nie nalezy do najprzy-
jemniejszych. Mozna wiec probowac po-
moc sobie odmrazaczem do szyb albo
zakupi¢ elektyczng skrobaczke. Wbudo-
wana grzatka btyskawicznie roztapia 16d,
ktoéry w skut szyby auta. Wystarczy wpigé
wtyczke w gniazdko zapalniczki i po chwili
skrobaczka jest gotowa do pracy — oczy-
$cisz szybe bez wysitku i w duzo krotszym
czasie. Ptaska koncéwka skutecznie usu-
wa szron i 16d, a mozliwos$¢ witaczenia
funkcji roztapiania dodatkowo usprawnia
proces oczyszczania samochodu. | nie
mysl, ze wydasz na nig majatek. Koniec
wiec z sitowaniem sig z oblodzong szyba.

loréw czy doceniany przez rodzine i grup-
ki znajomych ultra szeroki kat widzenia.
Jest tez tryb, w ktorym telewizor stanowi
jednos¢ ze $ciang oraz potgczenie jed-
nym prawie niewidocznym przewodem.
Do dyspozycji uzytkownikéw oddane sg
tez 4 gniazda HDMI i 3 porty USB, a zwo-
lennicy opc;ji ,bez kabli”, moga skorzystac
z technologii Wi-Fi oraz Bluetooth. Nie
zabrakto tez naturalnie systemu Smart
TV oraz kompletu tuneréw telewizyjnych,
a 60-watowe gtosniki stanowig dopetnie-
nie catosci.

FOT.(2): CRONOS HEATERS
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WYDARZENIA PSD

Oddziat Pomorski na Targach Mieszkanie Dom Ogroéd
U] B
I ’

raz kolejny w centrum wysta-
|:> wienniczym Amber Expo, 14-15

wrzesnia br., Oddziat Pomorski
Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy na swo-
im stoisku zorganizowat pokaz sztuki de-
karskiej. Na targach MDO przyblizylismy od-
wiedzajgcym, czym zajmuije sie dekarz oraz
to, jak istotny jest wybdr fachowca z odpo-
wiednig wiedzg i doswiadczeniem. Nasi pro-
fesjonalisci udzielili wiele porad w sprawach
budowy dachu i doboru pokrycia dachowe-
go. Whasnie poprzez pokaz sztuki dekarskiej
i blacharskiej udowodnilismy, jak wazne sg
detale przy budowaniu dachu.

Podczas targéw mozna byto réwniez zo-
baczy¢ jak od podstaw powstaje dom drew-
niany. W pokazie wykorzystano prefabryko-
wang konstrukcje mini domu szkieletowego
firmy INERLERS. Taki szkielet z elementéw
przygotowanych w cieptej i suchej hali pro-
dukcyjnej skraca czas pracy na placu budo-
wy, a uzycie struganego i impregnowanego
drewna klasy C24 zapewnia wytrzymatos¢
i stabilno$¢ konstrukcji. Jako termoizolacji

Partnerzy:
INTER-LERS < AL XMETAL Mm}-: s‘vsm
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uzyto ptyt Thermano produkowanych przez
firme BALEX METAL. Thermano jest twarda
poliizocyjanurows (PIR) ptyta termoizolacyj-
ng, ktéra zapewnia bardzo dobre parametry
wytrzymatosciowe i wyjgtkowa izolacyjnos¢
cieplna. Uniwersalnosc¢ ptyty pozwala na
uzycie jej zaréwno na dachy skosne, dachy
ptaskie, Sciany tréjwarstwowe, jak i i posadz-
ki. Na powierzchni 20 m? mogli$émy zapre-
zentowacé pokrycie dachowe dwdch firm.
Ponownie uzyli§my materiatéw firmy BALEX
METAL - dachdéwke stalowg Panorama, kt6-
ra nadaje ponadczasowy charakter, a bryta
domu zyskuje na lekkosci. Funkcjonalnosci
dachu dopetnit system rynnowy Zenit.

Na drugiej potowie dachu firma RUUKKI
zaprezentowata dwa rodzaje pokrycia. Wy-
sokiej klasy blache Classic M, o unikalnym
wygladzie przypominajgcym tradycyjny dach
na ragbek stojacy. Profil tej blachy podkresla
nowoczesny i elegancki styl dachu oraz
usztywnia panele, dzieki czemu sg mniej
podatne na falowanie. Drugim zastosowa-
nym systemem byta blachodachéwka mo-
dutowa Frigge, ktéra doskonale wpisuje sie
we wspotczesne trendy architektoniczne

R AT

N i
ZAWOD PRZYSZLOSCI

DEKARZ

i potrzeby klientow dzieki duzemu wyborowi
powtok i koloréw. Do budowy orynnowania
uzyto stalowego systemu Siba z 30-letniag
gwarancjg. RUUKKI zaprezentowata réwniez
swoje akcesoria dachowe, takie jak ptotki
$niegowe, elementy komunikacji dachowe;j.

Specjalizujgca sie w profilowaniu blach fir-
ma METAL SYSTEM przygotowata na miej-
scu profile do utozenia fasady naszego dom-
ku. Zastosowano dwa systemy: oryginalne
panele karo oraz podtuzne panele z blachy
ptaskiej, ktore doskonale wspétgrajg z pozo-
statymi elementami elewacyjnymi i facza sie
w niepowtarzalne kompozycje.

W czasie targéw mozna tez byto przygla-
dac sie jak mistrzowie sztuki blacharskiej
wykonujg réze z miedzi. Blacharstwo arty-
styczne i dekarstwo dekoracyjne wymaga
duzej inwenciji tworczej. Poprzez precyzyjna
obrobke mozna wykonac dzieta sztuki.

Stoisko nie powstatoby bez wsparcia part-
neréw, ktorzy zapewnili materiaty potrzebne
do pokazu. Dziekujemy firmie INTERLERS,
RUUKKI, BALEX METAL i METAL SYSTEM
za czynny udziat w targach. Zaangazowanie
przedstawicieli firm i dekarzy pozwolito na
przeprowadzenie wielu interesujgcych roz-
mow z przybytymi gosémi.

{Dekarz




WYDARZENIA PSD

W Olsztynle ruszyta Centralna Akademia Dekarska

uz od kilku lat zawod dekarza, podob-
J nie jak blacharza i ciesli budowlanego,

jest zawodem deficytowym. Oznacza
to, ze wiecej jest ofert pracy niz fachowcow
na rynku. Z inicjatywa ksztatcenia mtodych
0s06b z catej Polski w fachu dekarskim i pod-
noszenia ich kwalifikacji wyszli dekarze z
Oddziatu Warminsko-Mazurski Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy oraz Fundacja Se-
rapian. Projekt pod nazwg Centralna Aka-
demia Dekarska wystartowat 2 wrzesnia br.
w Olsztynie i daje szanse na nauke fachu,
ktory gwarantuje statg i dobrze ptatng pra-
ce. Projekt zaktada ksztatcenie mtodych
dekarzy, uczniéw klas dekarskich i adeptow
zawodu. W planach jest réwniez stworzenie
miejsca spotkan, wymiany doswiadczen
i podnoszenia kwalifikacji oraz organizacja
kurséw na czeladnika i mistrza.

Chcemy szkoli¢ zgodnie z potrzebami ryn-
ku pracy i zapotrzebowaniem w budownic-
twie, ktdre przezywa obecnie boom — méwi
Arkadiusz Skawski, prezes Fundacji Sera-
pian. — W pierwszej potowie roku zostata
przeprowadzona kampania informacyjna,
majgca zacheci¢ mtodziez do skorzystania
z szansy jaka oferuje Akademia Dekarska.
Oferte bezptatnego ksztatcenia skierowali-

smy nie tylko do mtodziezy koriczacej szkote
podstawowa, ale rowniez do oséb dorostych
poprzez uczestnictwo w kwalifikacyjnych
kursach zawodowych. Akademia Dekarska
to dobry wybdr dla wszystkich ludzi poszu-
kujacych swojej zawodowej drogi.

W listopadzie wygralismy konkurs na dofi-
nansowanie ze srodkéw unijnych z programu
Odbudowa dziedzictwa regionalnego zwig-
zanego z produkcja i ustugami na odbudo-
we dziedzictwa zwigzanego z dekarstwem
w regionie — moéwi Arkadiusz Skawski.
Dzieki tym srodkom zostaty juz zakupione
nowoczesne narzedzia i maszyny do nauki
zawodu.

Obecnie inicjatorzy akcji stoja przed wy-
zwaniem kompleksowej modernizacji bu-

I

Partnerzy strategiczni:

icopal [lllsrasas

~~BLACHY
PRUSZYNS}

dynku, ktéry sptonat w 2010 roku i do dzis$
pozostaje zniszczony i bez dachu.

Wkrétce planujemy rozpocza¢ remont
— wyjasnia Skawski. Mamy duzo szczescia,
bo w Olsztynie znalazto si¢ wielu wspania-
tych ludzi i firm, ktérzy wspierajg nas w na-
szych dziataniach. Na czas remontu Marek
Maleszka, Prezes firmy Dachland, udostepnit
nam lokal i przystosowat go do prowadze-
nia zaje¢ praktycznych. Dzieki jego pomocy
Akademia ksztatci juz adeptow w zawo-
dach dekarz, blacharz . Zajecia teoretyczne
odbywaja sie Zespotu Szkét Budowlanych
w Olsztynie. Docelowo praktyczna nauka
zawodu ma odbywac sie w zabytkowym bu-
dynku w kompleksie dawnych Koszar Drago-
ndw znajdujgcym sie w rejonie ulic Dgbrow-
skiego i Gietkowskiej.

Partnerami strategicznymi w projekcie s
firmy: Dachland, Velux, Blachy Pruszynski,
BMI Icopal, BMI Brass, a partnerem firma
Fakro.

Absolwenci beda mieli szanse zostac
zatrudnieni w najlepszych firmach i mie¢
pewne i dobre zarobki — méwi Arkadiusz
Skawski. Dekarz to zawdd pozadany przez
pracodawcdw. Dobry fachowiec w tej dzie-
dzinie zawsze znajdzie dobrze ptatna prace,
niekoniecznie za granica. Srednie wynagro-
dzenie na rynku pracy w tym zawodzie wy-
niosto w 2018 roku 104% sredniej krajowej
i w dalszym ciggu rosnie (razem ze sredniag
krajowa). Mamy nadzieje, Ze to réwniez za-
checi mtodziez do skorzystania z ksztafcenia
w Centralnej Akademii Dekarskiej i wyboru
tej Sciezki zawodowey.

FOT.: ODDZIAL WARMINSKO_MAZURSKI PSD
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IV zawody w wedkowaniu spta

nicjatywa wedkowania w duchu sportowej

rywalizacji oraz szeroko pojetej zasady

Lfair play” spowodowata, ze 14 wrzesnia
tego roku do Czestochowy przyjechali de-
karze z kilku oddziatéw PSD. W tym roku
mieli oni mozliwos$¢ rozegrania IV Zawoddw
Wedkarskich Oddziatu Slaskiego Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy w wedkowaniu
sptawikowym nad zbiornikiem Adriatyk
w parku Lisieniec.

W mistrzostwach wzieto udziat 12 oséb
reprezentujgcych Oddziat: Slaski, Lédzki
i w Nowym Saczu. Zawody zostaty rozegra-
ne w klasyfikacji indywidualnej. Po ponad
trzygodzinnych zmaganiach wedkarskich
zakonczono wspotzawodnictwo i przysta-
piono do liczenia ryb, ustalajgc tym samym
kolejnosé zajetych miejsc. Miejsca na po-
dium wywalczyli:

+ Jacek Bogusz (I miejsce),
« Zbigniew Kalicinski (Il miejsce),
+ Pawel Tomczyk (Ill miejsce).

wikowym

Dodatkowsq atrakcjg dla uczestnikéw za-
woddw byt rodzinny piknik, ktéry byt Swietng
okazjg do wymiany doswiadczen oraz inte-
gracji. Wzieto w nim udziat 60 oséb.

Dzigkujemy firmom: Blachotrapez, B.Pro,
Velux, Fakro, Florian Centrum, Europanels,
BMI Braas, Wienerberger, Izohan, MD Cen-
trum, Piastek. Nagrody dla zwyciezcow
ufundowaty firmy: Blachotrapez, B.Pro,
Florian Centrum. Dziekujemy wszystkim za
wspoIng zabawe i mile spedzone chwile.

FOT.(7): ODDZIAL SLASKI PSD
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67 Kongres IFD w Edynburgu

dniach 24-27 wrzesnia odbyt
sie w Edynburgu 67 Kongres
IFD. ktorego gospodarzem byt

National Federation of Roofing Contractors
(NFRC). Wydarzenie przyciggneto 100 spe-
cjalistow od pokry¢ dachowych z 21 kra-
jow cztonkowskich z Europy, Ameryki i Azji
(w tym Chin). Nie zabrakto réwniez delegacii
Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy.

W trakcie dwoch dni odbyto sie wiele cie-
kawych konferencji i wyktadow. Podczas

nich omowiono szereg zagadnien zwigza-
nych z pokryciami dachowymi, od tolerancji
na fasadach, przygotowan do ekstremal-
nych warunkow pogodowych, po bezpie-
czenstwo podczas pracy, ochrone zdrowia
I swiadomosc¢ zdrowia psychicznego. Po-
ruszone zostaty rowniez kluczowe kwestie
zwigzane z Mistrzostwami Swiata Mtodych
Dekakarzy IFD w Pekinie, a takze propozy-
cje rozwoju i kierunki dziatania Dekarskich
Stowarzyszer Swiatowych na kolejne lata.

Uczestnicy mieli okazje do miedzynarodowej
wymiany wiedzy specjalistycznej. Wreczone
rowniez zostaty nagordy w konkursie IFD
Awards.

Sekretarz Generalny Chiriskiego Stowarzy-
szenia CWA, Dongging Zhu, zaprosit na 68.
Kongres IFD 1 28. Mistrzostwa Swiata IFD dla
Mtodych Dekarzy 2020 w Pekinie w Chinach.
Wydarzenia odbeds sie w 27-31 pazdzierni-
ka 2020 . w Chinskim Narodowym Centrum
Kongresowym CNCC

Welcome to Beijing

3 L
Willkamm in Beijing =" i
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FOT.(4): ANNA DERAN

AANBUD wspiera PSD

grona Cztonkow Wspierajgcych
D O Polskie Stowarzyszenie Deka-

rzy dotaczyta firma HANBUD,
ktora dziata na rynku juz od poczatku lat 90.
Obecnie w swojej bogatej ofercie ma pokrycia
dachowe i elewacyjne, profile do suchej za-
budowy, profile konstrukeyjne 7 i C, ogrodze-
nia i billboardy reklamowe. Firma rozpoczeta
produkcje od blachy trapezowej T-18. Obecnie
ma w sprzedazy 8 rodzajow tego asortymen-
tu (T-3, -7, T-8, T-14, T-18 N, T-18 Eko, T-35,
T-55). Oferte blach trapezowych uzupetnia li-
nia Revolution. Blachy trapezowe T 14 R oraz
T 35 R opracowane zostaty przez naukow-
cow z renomowangj uczelni technicznej, kto-
rych gtownym zadaniem byto stworzenie bla-
chy trapezowej, ktdra pozwala na produkcje
dtuzszych arkuszy, zachowujac pozadane pa-
rametry wytrzymatosciowe bez koniecznosci
zwiekszania grubosci materiatu wsadowego.
W tym celu zastosowano modyfikacje blach
poprzez wprowadzenie trojkgtnych przetto-
czen. W dolnej, szerszej pofce umieszczo-
no dwa, natomiast w gornej, wezszej jedno
przettoczenie. Zachowano przy tym parame-
try geometryczne przekroju poprzecznego

blachy. Pozwolito to na kilkukrotne, a w skraj-
nych przypadkach nawet szesnastokrotne,
zwiekszenie wartosci naprezen krytycznych
dolnej i gornej potki. Sg one rowniez prawie
trzykrotnie, a w niektorych przypadkach
nawet siedmiokrotnie wyzsze niz granica
plastycznosci stali S280 GD. Wprowadzenie
dodatkowych przettoczen wptyneto rowniez
na walory estetyczne blach trapezowych T
14 R oraz T35 R Unikalny wyglad zostat za-
strzezony w Urzedzie Patentowym RP. Nowy
ksztaft | forma przetfoczen sprawia, iz modele
blach trapezowych z linii Revolution to dosko-
nate i bardzo funkcjonalne pokrycie dachowe
i elewacyjne.

W ofercie firma Hanbud ma réwniez bla-
chodachowki (Vena, Malta), panele dacho-
we na rgbek (PH310, PH510) oraz blacho-
dachowke modutowg Moderno. Nowoscig
w asortymencie sg nowe wzory blachoda-
chowki modutowe] Retto oraz blachoda-
chowki Argilla.

Oferte produktow firma Hanbud znacza-
co rozszerzyta w 2010 roku, wprowadzajac
na rynek sztachety metalowe Standard,
Emka i Estetic, a w kolejnych latach jesz-
cze trzy nowe wzory: Sigma, Astra i Vigo.
W zakresie rozwoju tej gatezi dziatalnosci
znaczacym krokiem byto tez rozpoczecie
produkcji nowoczesnych ogrodzen zaluzjo-
wych.

Hanbud ma réwniez nowoczesne Stalo-
we Centrum Serwisowe, w ktorym swiadczy
kompleksowe ustugi w zakresie prefabryka-
¢gji stali ocynkowanej i powlekane]. W ramach
ustug firma oferuje przewijanie kregow, folio-
wanie blach, ciecie wzdtuzne i poprzeczne
oraz wszelkiego rodzaju obrobki blacharskie
i profilowanie blach.

Firma wykorzystuje do produkcji najwyz-
szej jakosci stal, a cheac nadazyc za prez-
nie rozwijajacym sie rynkiem wprowadzita
do oferty powfoke Hard, ktdra ma 30-letnig
gwarancie.

HANBLID
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bliza sie termin X Mistrzostw Polski
Z Mtodych Dekarzy, ktore odbeds sie

4-7 lutego 2020 roku podczas Mie-
dzynarodowych Targow Budownictwa i Ar-
chitektury BUDMA 2020. Mistrzostwa Polski
Mtodych Dekarzy odbywajg sie cyklicznie co
dwa lata. Dwudniowe zawody majg na celu
wytonienie najlepszych druzyn dekarskich
w kraju. Ich uczestnicy — mtodzi dekarze do
26 roku zycia — rywalizowac bedg w czterech
kategoriach konkursowych: dachy strome,
dachy ptaskie, dachy metalowe oraz fasady.
Zwycieskie druzyny Mistrzostw Polski beda
reprezentowaty nasz kraj podczas Miedzyna-
rodowych Mistrzostw Swiata Mtodych Deka-
rzy IFD, ktére odbedg sie 28-31 pazdziernika
2020 roku w Pekinie (Chiny).

Rekrutacja druzyn na X MPMD zostata za-
mknieta juz w potowie pazdziernika. O tytut
mistrzow w poszczegolnych kategoriach ry-
walizowac beda:

+ dach metalowy — druzyny z Oddziatow

Wielkopolskiego, t odzkiego, Bitgorajsko-

-/amojskiego, Podlaskiego;

+ dach stromy — druzyny z Oddziatow Ku-
jawsko-Pomorskiego, Bitgorajsko-Zamoj-
skiego, Warminsko-Mazurskiego, Pomor-

skiego, Podlaskiego;

* dach ptaski — druzyny z Oddziatow Wiel-
kopolskiego, Matopolskiego, Kujawsko-Po-
morskiego, Pomorskiego, Bitgorajsko-Za-

mojskiego.

« fasady — druzyny z Oddziatow Bitgorajsko-
-/amojskiego, Podlaskiego, Pomorskiego,

Kujawsko-Pormaorskiego.

'y

|

X Mistrzostwa Polski Mtodych Dekarzy
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Hullo daflight!

Nietatwego zadania, sedziowania MPMD
020, podjeli sie:

Stefan Wilus, Oddziat Kujawsko-Pomorski,

sedzia gtowny;

+ Pawet Tynka, Oddziat Matopolski, sedzia

w kategorii dach metalowy:

+ Pawet Francuz, Oddziat Matopolski, sedzia

w kategorii dach ptaski,

+ Maciej Roszman, Oddziat Pomorski, sedzia

w kategorii dach stromy;

+ Kamil Muszynski, Oddziat Podlaski, sedzia

w kategorii fasady.

04-07 lutego 2020, Hala 6, Miedzynarodowe Targi Poznariskie, ul. Gtogowska 14, Poznan

* X Mistrzostwa Polski Mtodych Dekarzy:
* XIX Kongres Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy:

* Uroczyste przejscie z orkiestra deta:

04-05.02.2020
06.02.2020
06.02.2020

09:00-17:00 Hala 6A
13:00 Hala 5, pierwsze pietro
12:00 Hala 6

{Dekarz
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Organy zarzadzajgce Polskiego

ZARZAD GLOWNY

I. WALNE ZEBRANIE CZLONKOW

Bogdan Kalinowski (prezes)

Ryszard Gotebiowski
Zbigniew Kowalski
Ryszard Piwowski

Stefan Wilus

Oddziat w Biatymstoku
Zarzad:

Jan Grycuk (prezes)

Kamil Muszynski

Jan Olizarowicz

Rafat Szymczak

Komisja Rewizyjna:

Dariusz Gtédz (przewodniczacy)
Michat Dudzinski

Pawet Pacewicz

[O$rodek Ksztatcenia Dekarzy]

Oddziat w Bitgoraju

Zarzad:

Dariusz Moszczyszyn (prezes)
Antoni Kucharski

Wiestaw Niemiec

Arkadiusz Szado

Andrzej Warpas

Komisja Rewizyjna:

Jerzy Koziara (przewodniczacy)
Jacek Matyca

Stanistaw Wojnar

Oddziat w Bydgoszczy
Zarzad:
Ryszard Piwowski (prezes)

KOMISJA REWIZYJNA

Witold Boguszewski (przewodniczacy)

Tomasz Barabas

tukasz Bryzik

Wojciech Ozdyk

tukasz Staniszewski

Komisja Rewizyjna:

Ryszard Stanok (przewodniczacy)
Mirostaw Roszko

Mirostaw Szwarc

Oddziat w Czestochowie

Zarzad:

Cezary Langner (prezes)

Grzegorz Cichon

Pawet Tomczyk

Andrzej Wojcik

Komisja Rewizyjna:

Grzegorz Warwas (przewodniczacy)
Jacek Bogusz

Zygmunt Mista

Oddziat w Gdarsku

z siedzibg w Gdyni
Zarzad

Zenon Roszman (prezes)
Patryk Bianga

Maciej Roszman

Marek Szczesny

Krzysztof Baranski
Lech Faliszewski

Il. WALNE ZEBRANIE CZLONKOW ODDZIALU

Komisja Rewizyjna:

Pawet Roszman (przewodniczacy)
Janusz Szreder

Henryk Tabor

Oddziat w Krakowie
Zarzad:

Wojciech Buczek (prezes)
Krzysztof Sadel

Jacek Seweryn

Wojciech Tekieli

Pawet Tynka

Komisja Rewizyjna:
Kazimierz Nowak (przewodniczacy)
Marek Francuz

Mirostaw Minorczyk

Oddziat w Lublinie

Zarzad:

Grzegorz Jabtonski (prezes)
Mirostaw Katuzny

Artur Marczewski

Artur Wierzchowski

Grzegorz Wypych

(nie wybrano Komisji Rewizyjnej)

CZLONKOWIE KOMISJI TECHNICZNYCH POLSKIEGO STOWARZYSZENIA DEKARZY (2019)

Oddziat w Biatymstoku

Jan Grycuk (przewodniczacy)
Kamil Muszynski

Jan Olizarowicz

Oddziat w Bitgoraju
Wistaw Niemiec (przewodniczacy)
Antoni Kucharski

Oddziat w Bydgoszczy
Stefan Wilus (przewodniczacy)
Henryk Krakowski

Ryszard Piwowski

Krzysztof Polewczynski
Ryszard Stanok

Henryk Trojanek

Oddziat w Gdarisku z siedziba w Gdyni

Zenon Roszman (przewodniczacy)
Jan Dykta

Maciej Roszman

Piotr Lisek

Oddziat w Krakowie

Marek Tynka (przewodniczacy)
Wojciech Buczek

Marek Francuz

Adam Kaczmarczyk

Janusz Kukla

Jan Stozek

Pawet Tynka

Krzysztof Kosek

Pawet Francuz

Oddziat w Lublinie

Zbigniew Karas (przewodniczacy)
Krzysztof Baranski

Grzegorz Jabtonski

Tomasz Jabtonski

Marek Janeczko

Oddziat w Lodzi

Marcin Solarek (przewodniczacy)
Robert Gtowacki

Daniel Balifiski

Dariusz Similski

Krzysztof Gwiazda

0Oddziat w Czestochowie
Pawet Tomczyk



SAD KOLEZENSKI

Ryszard Stanok (przewodniczacy)
Woijciech Buczek
Rafat Jarecki

Stowarzyszenia Dekarzy (2019)

Woijciech Ozdyk
Emil Skarzynski
Wojciech Wierzbicki

0Oddziat w Lodzi

Zarzad:

Dariusz Similski (prezes)
Daniel Balinski

Pawet Galor

Krzysztof Gwiazda
Marcin Solarek

Komisja Rewizyjna:
Jacek Mikotajczyk (przewodniczacy)
Roman Pawlak

Andrzej Wilhelmi

0Oddziat w Nowym Saczu
Zarzad:

Jarostaw Styputa (prezes)
Mieczystaw Homoncik
Jacek Idzik

Krzysztof Pres

Mariusz Swiderski
Komisja Rewizyjna:
Henryk Kléska (przewodniczacy)
Stawomir Kosciotek
Andrzej Szczygiet

Oddziat w Olsztynie
Zarzad:
Andrzej Gawet (prezes)

0Oddziat w Nowym Saczu
Jarostaw Styputa (przewodniczacy)
Krzysztof Pres

Oddziat w Olsztynie
Arkadiusz Skawski
Tomasz Kotek
Jarostaw Masiak
Janusz Tomaszewicz

0Oddziat w Poznaniu

Tomasz Jurga (przewodniczacy)
Roman Krawczak

Jakub Mackowiak

Roman Rosiak

Tomasz Siepa

Arkadiusz Skawski

Daniel Gotdowski

Jarostaw Masiak

Zbigniew Jachacy

(nie wybrano Komisji Rewizyjnej)

Oddziat w Poznaniu

Zarzad

Tomasz Jurga (prezes)

Roman Krawczak

Kuba Mackowiak

Roman Rosiak

Mariusz Szymkowiak

(nie wybrano Komisji Rewizyjnej)

Oddziat w Rzeszowie
Zarzad:

Andrzej Kurnik (prezes)
Daniel Piszko

Pawet Skrzypek
Czestaw Tomkdw

Jan Zych

Komisja Rewizyjna:
Adrian Sipiora (przewodniczacy)
Krzysztof Basamania
Dariusz Przypek

Oddzial w Rzeszowie

Andrzej Kurnik (przewodniczacy)
Wiestaw Demkowicz

Daniel Piszko

Pawet Skrzypek

Grzegorz Zieba

Jan Zych

Oddziat w Szczecinie

Wojciech Cichecki (przewodniczacy)
Ryszard Gotebiowski

Jacek Karwowski

Piotr Polanski

Oddziat w Szczecinie

Zarzad

Wojciech Cichecki (prezes)
Marek Bieniewicz

Ryszard Gotebiowski

Jacek Karwowski

Piotr Polanski

(nie wybrano Komisji Rewizyjnej)

Oddziat w Warszawie

z siedziba w Pruszkowie
Zarzad:

Witold Boguszewski (prezes)
Zbigniew Buczek

Emil Skarzynski

Jozef Szmyd

Wojciech Wierzbicki

Komisja Rewizyjna:

Jacek Kara$ (przewodniczacy)
Krzysztof Kluj

Dariusz Tyminski

[O$rodek Ksztatcenia Dekarzy]

Oddziat w Warszawie

z siedzibg w Pruszkowie
Zbigniew Buczek (przewodniczacy)
Ryszard Bartoszewicz
Witold Boguszewski
Stanistaw Gniadowicz
Jozef Klimczuk

Michat Olszewski
Waldemar Piela

Jozef Szmyd

Stanistaw Szmyd



NASZA PASJA SA DACHY

OFERTA WSPOLPRACY
. POLSKIE
dla Nowego Cztonka Wspierajacego STOWARZYSZENIE
i . DEKARZY
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
RAZEM MOZEMY WIECEJ!

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy jest najstarsza organizacjg zrzeszajaca dekarzy z catej Polski. Jestesmy cztonkiem
Miedzynarodowej Federacji Dekarzy IFD. Razem walczymy o to, aby zawé6d Dekarza byt rozpowszechniany i szanowany.
Podnosimy kwalifikacje zawodowe, szkolimy dekarzy, walczymy z szarg strefa, negocjujemy najlepsze ubezpieczenia OC
i integrujemy sSrodowisko Dekarzy i Producentéw. Promujemy najlepsze materialy dachowe. Prowadzimy kampanie reklamowe
dla Naszych Cztonkéw Wspierajacych. Za nasze dziatania zostaliSmy wyréznieni nagrodg Fundacji Godta Polskiego Teraz Polska!
PSD zatozone zostato przez Dekarzy i dla Dekarzy, poniewaz Naszg pasja sg dachy!

Jakie korzysci daje przynaleznos¢ do PSD?

A Prestiz przynalezenia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy i mozliwosé korzystania z Tytutu Cztonka Wspierajacego Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy.

A Mozliwosc¢ legalnego postugiwania sie znakiem handlowym ,Cztonek wspierajgcy PSD”, ,Partner Polskiego Stowarzyszenia Deka-
rzy” oraz logiem PSD.

A |nform acja na stronie internetowej www.dekarz.com.pl o przynalezno$ci do Stowarzyszenia, informacja o wspieraniu PSD, nota PR

o firmie oraz informacje z zycia firmy w zaktadce oddziatu.

Logotyp firmy w zaktadce Cztonkowie Wspierajacy PSD oraz logotyp firmy na pasku Partneréw PSD.

Newsletter Aktywne PSD - darmowe noty PR w newsletterze dla wszystkich Cztonkéw PSD lub do wybranej grupy docelowej, na

przyktad architektow, developeréw, hurtowni dachowych w regionie i w catej Polsce (mailing do Dekarzy, Zarzadéw i Oddziatéw PSD,

Punktéw Handlowych, Grupy Dekarskiej, Partneréw Biznesowych).

Mailing dedykowany firmie, produktom, promocjom, programom lojalno$ciowym — 4 strony A4 informacji o Partnerze do dekarzy.

MozliwoS¢ wykupu reklam lub artykutéw sponsorowanych na stronie internetowej (ustuga mozliwa tylko dla Cztonkéw PSD).

Informowanie wszystkich Cztonkéw PSD oraz Partneréw biznesowych o produktach partnera, aktualnych promocjach, dziata-

niach, wydarzeniach z zycia Firmy poprzez wszystkie dostepne kanaty komunikacyjne.

Mozliwosc dotarcia do dekarzy i przeprowadzenie ankiety dotyczacej firmy, produktu itp i przedstawienie wynikéw w formie raportu.

Mozliwos¢ udziatu i wykupienia pakietéw sponsorskich podczas wydarzen organizowanych przez PSD, na przyktad Targi BUDMA,

Dzien Dekarza, Gala Dekarska, Mistrzostwa Mtodych Dekarzy (zgodnie z aktualng ofertg dotyczacag wydarzenia, oferta dostepna

tylko dla Cztonkéw PSD).

A |nform acje o firmie, wydarzeniach, szkoleniach na fan page'u Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy (Social Media: Facebook,

Instagram)

Zaproszenia na strony www i informacja w zaktadce ,Te firmy zaufaty PSD”.

Mozliwos¢ skorzystania z rekomendacji produktu wystawionej przez PSD (tylko dla Cztonkéw PSD).

MozliwoS¢ wziecia udziatu w dziataniach promocyjnych za posrednictwem PSD, dystrybucji materiatéw promocyjnych podczas

wydarzen branzowych, zaplanowanych akcji informacyjnych.

MozliwoS¢ przeprowadzenia szkolenia, prezentacji lub pokazu produktu w Osrodku Ksztatcenia Dekarzy, nalezgcego do Polskiego

Stowarzyszenia Dekarzy (tylko dla Cztonkéw PSD).

MozliwoS¢ dostarczenia materiatéw promocyjnych firmy i dystrybucja ich za pomoca oddziatéw PSD lub przez Biuro Zarzadu

Gtéwnego PSD.

Zaproszenia do udziatu w inicjatywach, takich jak wydawanie wspélnych publikacji, stownika, ksigzki.

Mozliwos¢ wykupienia reklamy w prasie branzowej na preferencyjnych warunkach - magazyn ,Nasz Dekarz".

Wspotpraca z najlepszymi dekarzami w Polsce.

INne — w zaleznosci od pomystéw przekazywanych przez Cztonka Wspierajgcego.

>

>

> )

>

> )

> > )

>

>

> > > )

Kontakt:

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
ul. Putawska 405 (1l pietro)
02-801 Warszawa

Kierownik Biura ZG PSD:
Agnieszka Motas

tel.: +48 509 447 587
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Deklaracja Cztonka Wspierajagcego

Deklaruje che¢ przystapienia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy w charakterze cztonka wspierajacego.
Oswiadczam, ze zapoznatem sie ze Statutem Organizacji, akceptuje cele i metody dziatania Stowarzyszenia
oraz zobowiazuje sie do czynnego uczestnictwa w pracach Stowarzyszenia.

Deklarowana wysoko$¢ sktadki cztonkowskigi.............cccveeeeereeenenne..ZH/NELIO (STOWNIE....co o)
optacane;j:
[0 Miesiecznie [0 Rocznie

DANE FIRMY

E-mail ... W ettt et e et e e et e e e

DANE OSOBY REPREZENTUJACEJ FIRME

I i NAZWISKO . . . o e e e e
ZaJmowane STaNOWISKO . . . ... ittt e e e e e e e
Telefon KontaKtowy . . . . ..o e e e
E-mail ..o e

Zakres dziatalnosci firmy:

[0 dachéwka ceramiczna [0 papa termozgrzewalna [0 swietliki dachowe

[0 dachéwka betonowa [0 gont bitumiczny O klapy dymowe

O blachodachéwka O membrany PVC O folie dachowe/membrany dachowe
[0 blacha miedziana [0 membrany EPDM [0 akcesoria dachowe

O blacha cynkowo-tytanowa O system orynnowania O konstrukcje dachowe

[ materiaty izolacyjne O okna dachowe O narzedzia

1. Przyjecie Firmy w poczet Cztonkéw Wspierajacych organizacji nastapi po przyjeciu uchwaty wprowadzajacej przez Zarzad
PSD w terminie od 7 do 14 dni.

2. Rozwigzanie umowy nastepuje w terminie 3 miesiecy od ztozenia pisemnego wniosku o wystapienie z organizacji.
Wszystkich Cztonkéw Wspierajacych obowigzuje 3 miesieczny okres wypowiedzenia umowy.

3. Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji
(zgodnie z Ustawa z dnia 29.08.1997 roku o Ochronie Danych Osobowych; tekst jednolity: Dz. U. 2016 r. poz. 922).

Uchwatanr.......... ... .. ... Zdnia . . e

{Dekarz




NASZA PASJA SA DACHY

FIRMY WSPIERAJACE ODDZIALY POLSKIEGO STOWARZYSZENIA DEKARZY

POLSKIE
STOWARZYSZENIE
DEKARZY

ODDZIAL KUJAWSKO-POMORSKI
ul. Dworcowa 87, 85-009 Bydgoszcz, tel.: +48 500 098 631, e-mail: bydgoszcz@dekarz.com.pl

= A-RDACH sp. z 0.0. = INTER-LERS sp. z 0.0.

= PPH. ANDREXIM Andrzej Dylik = Z.U.HiB Krzysztof Wisniewski

= BHP BEHAPEX Zenona Osowska = Przedsiebiorstwo Wielobranzowe MAT-BUD sp. z 0.0. sp. k.
= BLACHY PRUSZYNSKI = NOVATECH sp. z 0.0.

= PH. CEGPOL Leszek Basikowski = Firma Stowinski

= DACH I STYL sp. z 0.0. = SIG sp. z 0.0.

= DORADO Sylwia Nyks = PPH.U. WAL-MAR sp. z 0.0.

= GENDERKA sp. z 0.0. = AHI ROOFING Kft. sp. z 0.0.

ODDZIAL LUBELSKI I
Czerniejow 49A, 23-114 Jabtonna, tel.: +48 503 123 889, e-mail: lubelski@dekarz.com.pl

= GALECO sp. z 0.0. = RUUKKI Polska sp. z o.0.

= DACH-SERWIS sp. z .0.0. = LUB-DACH SPOLKA JAWNA
= KOALA Farby Lakiery sp. z 0.0. = AHI ROOFING Kft.

= SAWE Wojciech Sikora = INWESTOR Sp. J.

= P W. WAT sp. z 0.0. =SIG Sp.zo.0.

= BUDMAT Bogdan Wiecek

PODODDZIAL BILtGORAJSKI I
ul. Cegielniana 24 (pok. 13), 23-400 Bitgoraj, tel.: +48 609 516 063, e-mail: erni702@wp.pl

ODDZIAL £ODZK| I
ul. Kopcinskiego 5/11, 90-242 £6dz, tel.: +48 515 137 040, e-mail: k.galor@dekarz.com.pl, lodzkie@dekarz.com.pl

= EXTRADACH sp. z 0.0. sp.k.

= BLACHOTRAPEZ

= FLORIAN CENTRUM S.A.

= PBN INVEST sp. z 0.0.

ODDZIAL MALOPOLSKI
Plac Na Stawach 1 (p. 600), 30-107 Krakdw, tel.: +48 516 028 125, e-mail: malopolski@dekarz.com.pl

= TRAPEZ-CARBO Il sp. zo.0.

= SIG sp. z0.0.

= ABITO J. Deren, M. Deren sp.j.

= KRAK-ZINC s.c. Edyta Tobiasz Dominik Tobiasz

= ALTATERRA KFT

ODDZIAL MAZOWIECK! I
ul. Promyka 24/26, 05-800 Pruszkéw, tel.: +48 509 447 590, e-mail: mazowieckie@dekarz.com.pl, www.dekarzemazowsza.pl

= GRUPA DEKARSKA sp. z 0.0.

= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.

= ALTATERRA POLSKA sp. z 0.0.

= STYROPMIN sp. z 0.0.

= TEGOLA POLONIA LTD.

= METAL-DASS SEBASTIAN PIEPRZYK

= BLACH-POL KRZYSZTOFIK, PALYGA SP. J.

= BUDMAN CERAMIKA BUDOWLANA MIROSEAW MANKO

ODDZIAL W NOWYM S A CZ U I ——
Nowy Sacz tel.: +48507656821, e-mail: nowysacz@dekarz.com.pl

= RUUKKI POLSKA sp. z 0.0.

= BLACHOTRAPEZ
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ODDZIAL WARMINSKO-MAZURSKI I
ul. Dworcowa 63/100, 10-437 Olsztyn, tel.: +48 518 928 768, e-mail: biuro@psd.mazury.pl

= PHU ,FALBUD”

= RUUKKI Polska sp. z o.0.

= DACHLAND sp. z.0.0.

= Przedsiebiorstwo TOOLCO Kazimierz Mitroszewski

= BUDMAT Bogdan Wiecek

= PFLEIDERER Polska sp. z 0.0.

= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.

ODDZIAL PODKARPA CK | i ——
ul. Ogrodowa 93, 38-420 Korczyna, tel.: +48 798 463 271, e-mail: a.zych@dekarz.com.pl
= BRATEX DACHY sp. z 0.0. sp.k.

= ,DACH SYSTEM" sp.j. Roman Kotra Jan Smigiel

= FAKRO sp. z 0.0.

= RUUKKI Polska sp. z 0.0.

= AHI ROOFING Kft. sp. z 0. 0.

= NEVADA S.C. Krzysztof Zajchowski, Dariusz Przypek

= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.

= REGAMET sp.j. K. Boron, W. Tryba

= BPOLSKA sp. z 0.0.

= PRZEDSIEBIORSTWO WIELOBRANZOWE ,MANSARD-BIS” RENATA PIETRYKA

ODDZIAL POMORSK| I
ul. C. K. Norwida 47, 84-240 Reda, tel.: +48 503 123 907, e-mail: pomorskie@dekarz.com.pl

= TOMASZCZYK | SYNOWIE Piotr Tomaszczyk

= RUUKKI Polska sp. z 0.0.

= INTER-LERS sp. z 0.0.

= PREMIUMDACH Szymon Biatk

= BALEXMETAL

ODDZIAL SLASK |
ul. Marysia 39a, 42-200 Czestochowa, tel.: +48 570 120 662, e-mail: lan-dach@wp.pl, k.galor@dekarz.com.pl

= PHPU ,SEMEX" sp.j.

= MD CENTRUM Mariusz Biernacki

= Firma Produkcyjno-Handlowo-Uslugowa ,Piastek” Tomasz Piestrzynski

= Blachotrapez sp. z 0.0.

ODDZIAL PODLASK | I —
ul. Tysigclecia Paristwa Polskiego 8, 15-111 Bialystok, tel.: +48 502 274 707, e-mail: biuro@dekarzepodlasia.pl, www.dekarzepodlasia.pl
= BLACHY PRUSZYNSKI

= NEXMAR sp. z 0.0.

= ROBEN Polska sp. z 0.0. i wspélnicy sp.k.

ODDZI AL WIELKOP O LS K| | —
ul. Jeleniogdrska 4/6, 60-101 Poznan, tel.: +48 512 361 270, e-mail: wielkopolski@dekarz.com.pl

= TERMO-DEK SPOLKA JAWNA Roman Bartczak, = TOMDACH Mateusz Tomczak

Andrzej Markowski = DACH BUD PMT sp. z 0.0. CENTRUM POKRYC DACHOWYCH
= METZINK sp. z 0.0. = PREBENA
= WA.SZ.DACH sp. z 0.0. HURTOWNIA POKRYC DACHOWYCH = PAROTEC sp. z 0.0. Membrany i akcesoria dachowe
= FH.U. KAS-BUD Jacek Kasperski = ,PIMAR” POKRYCIA DACHOWE MALECCY — SPOLKA JAWNA
= PPHU Dach-Bud Dariusz Tomczak = PRZEDSIEBIORSTWO HANDLOWO USLUGOWE ,OLSTAL"
= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0. Mirostaw Rygus

= EGGER Polska sp. z 0.0.
= JK Surgical sp. z 0.0.

ODDZIAL ZACHODNIOPOM ORS K I i —
Al. Wyzwolenia 7 (Il pigtro, pok. 30), 70-552 Szczecin, tel.: +48 503 122 565, e-mail: szczecin@dekarz.com.pl

= Veldach Niemcewicza sp. z 0.0.

= EXTRADACH sp. z 0.0. sp.k.

= Przedsigbiorstwo PARTNER sp. z 0.0.

= Kudra & Spdtka

= Swiat Drzewa

= PSB-MROWKA-MARBUD sp. z 0.0. sp.k.

{Dekarz




NASZA PASJA SA DACHY

FIRMY WSPIERAJACE POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY
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BLECHDACH

PRODUCENT METALOWYCH
SYSTEMOW RYNNOWYCH

POtOKRAGLYCH | PROSTOKATNYCH

B miedziane

B tytanowo - cynkowe
B powlekane

B aluminiowe

B ocynkowane

B malowane proszkowo

(1) www.blechdach.pl
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