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Solidna konstrukcja dachowa powinna służyć przez dłu-
gie lata. Dlatego szczególnie ważna – zarówno w nowo 
wznoszonych, jak i modernizowanych budynkach – jest 
staranność wykonania, ale przede wszystkim dobór 

wysokiej jakości materiałów. Niezależnie od stopnia degradacji 
pokrycia ważnym etapem jest również przygotowanie podłoża. 

Jak idealnie przygotować podłoże?
Podłoże przed aplikacją musisz odpylić, elementy niezwiąza-

ne usunąć oraz zabezpieczyć wszelkie pęknięcia i ubytki. Po-
wierzchnia powinna być wolna od smarów, tłustych zabrudzeń 
i rdzy. W tym celu powierzchnie gładkie przemyj wodą z deter-
gentem, rozpuszczalnikiem lub zmatuj za pomocą szczotki 
drucianej. Podłoże nie może być zmrożone, oszronione, mokre 
czy posiadać zastoin wody, ale może być wilgotne. Usuń luźne 
elementy, ostre krawędzie, zanieczyszczenia i pył, a części me-
talowe musisz wcześniej odrdzewić. W wypadku gruntowania 
pap nawierzchniowych z posypką mineralną, zlikwiduj nadmiar 
niezwiązanej posypki, a także mchy i porosty oraz inne naloty 
zmniejszające przyczepność.

Gruntowanie – Evomer Szybki Grunt
Grunt EVOMER dzięki swoim właściwościom głębokiej pene-

tracji poprawia sczepność kolejnych warstw hydroizolacyjnych 
z podłożem. 
Dlaczego warto używać Szybkiego Gruntu Evomer?
• Jest szybkoschnący i odporny na deszcz – nawet po 20  

minutach.
• Można go stosować również na wilgotnych powierzchniach. 

• Świetnie zwiększa przyczepność do podłoża.
• Jest wysokowydajny oraz bezpieczny dla środowiska.
Do czego używać Szybkiego Gruntu Evomer?
• Do gruntowania podłoży mineralnych (beton, cement, ce-

ramika, gips), drewna w tym płyt OSB oraz powierzchni bi-
tumicznych i metalowych. 

• Do przygotowania podłoża pod pokrycia dachowe – bi-
tumiczne (papy samoprzylepne i termozgrzewalne, masy 
bitumiczne, powłoki dekarskie). 

• Do gruntowania pod termozgrzewalne i samoprzylepne papy 
fundamentowe oraz masy hydroizolacyjne. 

• Do zabezpieczenia przeciwwilgociowego elementów beto-
nowych i stalowych infrastruktury drogowej, kolejowej itp. 

• Do poprawy przyczepności i nośności podłoży niespójnych, 
na przykład remontowanych pokryć bitumicznych. 

Jak aplikować Szybki Grunt Evomer?
Grunt nanoś na oczyszczone podłoże za pomocą szczotki, 

pędzla, wałka lub za pomocą natrysku hydrodynamicznego.

Zabezpieczenie pęknięć i ubytków  
– Evomer Masa Szpachlowa

Masa szpachlowa EVOMER, to gęsta masa polimerowo- 
-bitumiczna przeznaczona do szpachlowania asfaltowych po-
kryć dachowych. 
Dlaczego warto używać Masy Szpachlowej Evomer?
• Jest szybkoschnąca i odporna na deszcz już po 2 godzinach. 
• Ma podwyższoną odporność na promienie UV. 
• Tworzy trwałe i plastyczne wypełnienie, mostkujące rysy  

do 2 mm.

NOWA LINIA POLIMEROWO-BITUMICZNA DO DACHÓW

TYTAN PROFESSIONAL EVOMER
Remont dachu płaskiego może sprowadzać się do kilku miejscowych napraw, jak 
również wymiany całego pokrycia. Do kompleksowej renowacji dachów bitumicznych 
idealne będą nowoczesne masy polimerowo-bitumiczne TYTAN Professional EVOMER.

FOT.: SELENA
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• Jest odporna na temperatury – zachowuje elastyczność przy 
-20ºC, nie spływa z pionowych powierzchni w temp. +90ºC. 

• Ma doskonałą przyczepność. 
• Jest bezpieczna dla styropianu, jak i całego środowiska.
• Nie zawiera rozpuszczalników organicznych; jest niepalna, 

bezwonna.
Do czego używać Masy Szpachlowej Evomer?
• Do szpachlowania ubytków. 
• Do wypełniania pęknięć. 
• Do miejscowych napraw i uszczelnienia pokryć dachowych. 
• Do podklejania płyt termoizolacyjnych. 
Jak aplikować Masę Szpachlową Evomer?
• Nanoś warstwami o grubości do 10 mm.
• Przy wysokich temperaturach i silnym nasłonecznieniu apli-

kuj cieńsze warstwy.
• Jeśli szpachlowanie przebiega na połączeniu dwóch materia-

łów, wzmocnij je pasem zatopionej włókniny poliestrowej o gra-
maturze ok. 80 g/m2 z wywinięciem po 15 cm na każdą stronę.

• Miejsca szpachlowane możesz pokrywać papą lub masą po-
włokową Evomer po wyschnięciu.

• Zużycie: ok 1,2 kg/m2 przy grubości 1 mm.
• Czas schnięcia: wstępnie 2 godziny, zależy od grubości wy-

pełnienia – około 2 mm na dobę w temp. +20°C.

Konserwacja lub odtworzenie powłoki 
hydroizolacyjnej – Szybka Powłoka Evomer

Szybka Powłoka EVOMER to płynna powłoka polimerowo- 
-bitumiczna przeznaczona do renowacji bitumicznych pokryć 
dachowych i wykonywania powłok wodoszczelnych. 
Dlaczego warto używać Szybkiej Powłoki Evomer?
• Jest szybkoschnąca – w sprzyjających warunkach schnie 

nawet w 30 minut. 
• Jest odporna na deszcz już po 120 minutach.
• Ma podwyższoną odporność na promienie UV – do 5 lat.
• Tworzy powłokę trwale elastyczną, pokrywającą drobne pęk-

nięcia i szczeliny.

• Jest odporna na temperatury – zachowuje elastyczność przy 
-20ºC, nie spływa z pionowych powierzchni w temp. +90ºC. 

Do czego używać Szybkiej Powłoki Evomer?
• Do renowacji i konserwacji pokryć bitumicznych. 
• Do wykonywania bezszwowych membran dachów płaskich. 
• Do wykonywania powłok wodoszczelnych na powierzch-

niach poziomych i pionowych. 
• Do zabezpieczenia elementów budowlanych przed działa-

niem wilgoci. 
Jak aplikować Szybką Powłokę Evomer?
Powłokę nanoś na oczyszczone podłoże za pomocą szczotki, 
pędzla, wałka lub za pomocą natrysku hydrodynamicznego. 
Konserwacja pokryć dachowych:
• Na przygotowane podłoże nanieś 1 warstwę Szybkiej Powłoki 

EVOMER o grubości około 0,3-0,4 mm.
• Zużycie około 0,35 kg/m². Nierówności posypki mogą zwięk-

szyć zużycie.
• Czas schnięcia w temp. +20ºC wynosi 2 godziny.
Izolacje wodochronne:
• Na przygotowane podłoże nanieś 2 warstwy Szybkiej Powłoki 

EVOMER o grubości około 0,3-0,4 mm każda.
• Zużycie całkowite na 2 warstwy około 0,7 kg/m².
• Drugą warstwę nanoś po przeschnięciu pierwszej, tak by jej 

nie uszkodzić.
• W przypadku gdy wykonujesz izolację na mało stabilnym pod-

łożu lub/i chcesz wzmocnić przejścia pionowe i poziome, za-
top w pierwszej warstwie włókninę poliestrową o gramaturze 
ok. 80g/m2, później wyrównaj wałkiem lub szczotką upewnia-
jąc się, że włóknina jest dokładnie nasączona powłoką.

• Pozostaw do wyschnięcia na czas około 2 godzin. 
• Po wyschnięciu pierwszej warstwy z włókniną nałóż drugą 

warstwę powłoki poprzecznie do pierwszej.
• W celu dodatkowego wydłużenia żywotności, w miejscach 

narażonych na bezpośrednie działanie słońca, powłoki mo-
żesz zabezpieczyć dodatkowo materiałem ochronnym w po-
staci posypki mineralnej lub powłoki TYTAN Alubit.
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List  
od redaktor  
naczelnej
Drodzy Czytelnicy!

Od kilku lat obserwujemy rynek dachowy, wyciągając wnioski z panującej na nim sytuacji. W polskim 

budownictwie obowiązują przepisy w zakresie projektowania i wykonawstwa konstrukcji budowlanych, 

wyrobów budowlanych, a także wielu związanych z tym zagadnień. Wśród nich są tylko dwie normy 

dotyczące projektowania dachów. Dlatego każdy z producentów materiałów wykorzystywanych do ich 

wykonania ma własne – mniej lub bardziej szczegółowe – zalecenia. Postanowiliśmy to uregulować, 

tworząc Reguły Dekarskie do wykonania dachów skośnych. Mają one zawierać obowiązujące zasady, 

wymagania i parametry materiałów, wykorzystywanych do budowy dachów, zgodnie z aktualnym 

stanem wiedzy i techniki. Normy zostaną wydane pod egidą PSD. Do współpracy zaprosimy mistrzów 

dekarstwa, blacharstwa i ciesielstwa z całego kraju oraz przedstawicieli renomowanych firm 

producenckich. Przygotowanie takich wytycznych wymaga czasu, ale już w tym numerze zamieszczamy 

pierwszy zapowiadający je materiał – Teoria szczelności dachów (str. 40). 

Brak jednolitych przepisów, to nie jedyny problem dekarzy. Obecnie nie bez znaczenia jest pogoda. 

Deszczowe dni utrudniają – a czasem wręcz uniemożliwiają – prowadzenie prac na dachach. Z tego 

wynikają opóźnienia na budowach, przesuwanie się terminów rozpoczęcia kolejnej inwestycji i związane 

z tym roszczenia inwestorów, którzy pozostają obojętni na argumenty dekarzy. Zgodnie z danymi 

Instytutu Meteorologii i Gospodarki Wodnej deszczowych dni w 2016 roku było aż 174. To ponad 60 dni 

więcej niż w Londynie. W tym roku statystycznie dni z opadami jest już statystycznie więcej. Pogoda 

nie sprzyja, a pracy cały czas przybywa. Dekarze twierdzą, że to najgorętszy okres w branży od 10 lat 

i wszystko byłoby dobrze, gdyby tylko nie padało i nie brakowało ludzi do pracy. W kolejnym numerze 

przedstawimy pełny raport meteorologiczny, który – mamy nadzieję – ułatwi rozmowy z inwestorami. 
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od odpowiedzialności cywilnej, wie 
każdy właściciel firmy dekarskiej. 
Wiadomo, że branża ta jest szcze-
gólnie narażona na różnego rodzaju 
nieprzewidziane zdarzenia. Dlatego, 
aby zabezpieczyć się przed ewentual-
nymi kosztownymi ich skutkami, warto 
zawczasu pomyśleć o wykupieniu 
ubezpieczenia OC lub o jego przedłu-
żeniu.
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te wymagają odpowiedniego nadzoru  
i stosowania środków ochronnych. 
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– z wyboru strażak OSP
Kamil Muszyński – dekarz i nauczyciel 
w klasie dekarskiej. Jako mentor repre-
zentacji Polski poprowadził podlaski ze-
spół do zwycięstwa w 26. Mistrzostwach 
Świata Młodych Dekarzy w kategorii dach 
metalowy. Wszyscy, którzy go znają wie-
dzą też, że jest strażakiem ochotnikiem. 
To wymagająca i niebezpieczna służba  
z wpisanym na stałe bohaterstwem. Daje 
możliwość ratowania ludzkiego życia,  
ale też stwarza ryzyko utraty własnego.
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zasadnicze jest uszczelniane pokryciem 
wstępnym – podkładowym. Zasada ta 
ma szczególne znaczenie dla pokryć na 
łatach. Wówczas o odporności  
na opady całego pokrycia decyduje  
warstwa wstępna, uszczelniająca  
pokrycie zasadnicze. 
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w połaci sprawnie, właściwie  
i zaizolowane tak, aby dach w tym  
miejscu nie przeciekał.
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Jest ono drugim, tuż po bezpieczeństwie 
konstrukcji, spośród 7 wymagań. Tak 
ważnym dlatego, że potencjalne skutki 
pożarów bywają tragiczne i niezwykle 
kosztowne. Można je porównywać tylko 
z innymi klęskami żywiołowymi: huraga-
nami, powodziami, trzęsieniami ziemi, 
na które mamy jeszcze mniejszy wpływ.
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zdobycia zawodu dekarz. Wybór zależy 
nie tylko od chęci przyszłego adepta, 
a uzyskanie uprawnień nie należy do 
łatwych. Nie oznacza to jednak, że nie 
można zostać dobrym dekarzem.
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Kosz dachowy to ważny element kon-
strukcji dachu, a jednocześnie jeden 
z najtrudniejszych w montażu. Od 
jego prawidłowego wykonania zależy 
szczelność i trwałość dachu oraz... 
spokojny sen dekarza.
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Ściągawka przed egzaminem 
– łączniki do drewna
Do montażu elementów więźby da-
chowej najczęściej stosuje się długie 
gwoździe, zwane też krokwiakami. 
Sposób ten ma kilka mankamentów, 
które można łatwo wyeliminować, sto-
sując  zamiast gwoździ nowoczesne 
wkręty do drewna. Trzeba je 
tylko odpowiednio dobrać.
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AKTUALNOŚCI/WYDARZENIA PSD

Dzień Dekarza jest jednym z najważniej-
szych wydarzeń dla wszystkich wykonują-
cych ten zawód. To święto na stałe wpisało 
się w kalendarz spotkań. Jest bowiem do-
skonałą okazją do integracji całego środo-
wiska i promowania zawodu dekarz. W tym 
roku obchodzono je już po raz 18. 

W ostatnią sobotę lipca dekarzy z całej 
Polski gościł w Olsztynie nad Jeziorem 
Krzywym oddział Warmińsko-Mazurski 
PSD. Całość odbyła się w przystani przy 
ul. Olimpijskiej w sprawdzonej już formu-
le rodzinnego wypoczynku na świeżym 
powietrzu. Na gości czekało wiele atrak-
cji przygotowanych przez biuro Zarządu 
Głównego PSD, Oddział Warmińsko- 
-Mazurski i Partnerów Wspierających 
PSD. Uczestnicy Pikniku poznali nowo-
ści rynkowe najlepszych producentów, 
mogli skorzystać z pływania motorów-
ką, skuterami wodnymi, ekstremalnymi 
dmuchańcami, mogli „polatać” na flyboar-
dach, przespacerować się po dnie jeziora 

lub zrelaksować na leżakach. Podczas 
Pikniku Dekarskiego odbyły się również 
konkursy związane z tematyką dachów.
Najwięcej emocji wzbudziły jednak Woj-
ny Oddziałów. Do rywalizacji przystąpi-
li reprezentanci Oddziałów: Łódzkiego, 
Wielkopolskiego, Pomorskiego, Mazo-
wieckiego, Podkarpackiego, Biłgorajsko-
-Zamojskiego, Kujawsko-Pomorskiego, 
Małopolskiego i Lubelskiego. Walka była 
bardzo zacięta i wymagała od uczestni-
ków wykazania się nie tylko wiedzą, ale 
również szybkością. Najlepsi okazali się 
reprezentanci Oddziału Łódzkiego, któ-
rzy jednym punktem wygrali z Oddziałem 
Mazowieckim. Na trzecim miejscu upla-
sował się Oddział Biłgorajsko-Zamojski.

Tegoroczny Piknik Dekarski był również 
okazją do przedstawienia wiodących ma-
teriałów i urządzeń niezbędnych do wyko-
nania dachów. Łącznie na pikniku pojawiło 
się siedemnastu wystawców, udział w nim 
wzięło około 600 dekarzy. 

Jak na 18. urodziny przystało zwieńcze-
niem aktywnego dnia była Gala Dekarska, 
która odbyła się wieczorem w hotelu Przy-
stań. Wzięli w niej udział Dekarze, Przedsta-
wiciele Producentów oraz Gość Honorowy 
– Pan Piotr Grzymowicz, Prezydent Miasta 
Olsztyna. Galę mistrzowsko poprowadzili 
Anna Deran – Dyrektor Operacyjny PSD  
i Andrzej Pieńko – aktor teatralny i filmowy.

W podniosłej atmosferze wręczone 
zostały nagrody osobom, które poprzez 
swoją postawę, zaangażowanie, działania 
i pomysły wpłynęły znacząco na rozwój or-
ganizacji.

Za opracowanie pierwszej na polskim 
rynku pozycji merytorycznej z zakresu 
fachowego nazewnictwa w dekarstwie  
– „Słownika terminów i nazw dekarskich” 
nagrody otrzymali:
• Pan Stefan Wiluś – Wiceprezes Zarzą-

du Głównego PSD,
• Pan Przemysław Spych – specjalista do 

spraw technicznych MONIER BRAAS, 

18 LAT POLSKIEGO STO 

Organizator: Partner Złoty: Partnerzy Srebrni:
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• Pan Krzysztof Patoka – specjalista do 
spraw wentylacji dachowej MARMA 
POLSKIE FOLIE.

Za opracowanie materiałów i stworzenie 
prototypu Książki serwisowej dachu nagro-
dę otrzymał Pan Marcin Similski – dekarz  
z Oddziału Łódzkiego PSD. 

Z kolei za udaną reaktywację Oddziału, 
zjednoczenie dekarzy oraz zaangażowa-
nie w akcje prowadzone przez PSD nagro-
dę otrzymał Pan Andrzej Kurnik – Prezes  
Oddziału Podkarpackiego PSD.

Za aktywne wspieranie Oddziału, poświę-
cany czas, czynny udział w wydarzeniach 
oddziałowych nagrody otrzymali:
• Pan Zbigniew Jachacy – dekarz  

z Oddziału Warmińsko-Mazurskiego,
• Pan Mariusz Durka – dekarz z Oddziału 

Warmińsko-Mazurskiego.
Przez 18 lat działalności Polskiego 

Stowarzyszenia Dekarzy funkcję preze-
sa organizacji pełniło 7 osób. PSD razem  
z Dyrektorem Sprzedaży firmy VELUX  
Polska Panem Krzysztofem Wypychem, 
wręczyli podziękowania dla:
• Pana Zygmunta Leśniaka – Prezesa 

PSD od 1999 roku,
• Pana Waldemara Pieli – Prezesa PSD 

od 2003 roku,
• Pana Jerzego Romanowa – Prezesa 

PSD od 2005 roku,

• Pana Tomasza Balcerowskiego – Pre-
zesa PSD w 2006 roku,

• Pana Stanisława Dudka – Prezesa PSD 
w 2006 roku,

• Pana Michała Olszewskiego – Prezesa 
PSD od 2007 roku,

• Pana Bogdana Kalinowskiego – obec-

nego Prezesa PSD, pełniącego funkcję 
od 2013 roku.

Prezes firmy BLACHY PRUSZYŃSKI 
Pan Krzysztof Pruszyński złożył na ręce 
prezesa PSD podziękowania dla Polskie-
go Stowarzyszenia Dekarzy za lata udanej 
współpracy, podejmowane wspólne ini-
cjatywy, życzył dalszego prężnego rozwo-
ju, sukcesów w promocji zawodu dekarz 
oraz wielu udanych przedsięwzięć. Firma  
BLACHY PRUSZYŃSKI była ZŁOTYM 
PARTNEREM 18. GALI DEKARSKIEJ.

Dzięki przynależności do Międzynaro-
dowej Federacji Dekarzy IFD Polskie Sto-
warzyszenie Dekarzy od 2003 roku bierze 
czynny udział w wydarzeniach, targach, 
szkoleniach, spotkaniach grup roboczych 
i kongresach na arenie międzynarodowej. 
W latach 2003-2016 funkcję prezydenta 
IFD pełnił Polak z ogromną charyzmą. 
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy wraz  
z Członkiem Zarządu firmy FAKRO Panem 
Januszem Komurkiewiczem przekazali 
gratulacje dla Pana Michała Olszewskie-
go za zaangażowanie i promocję dekar-
stwa na świecie. 

Firma FAKRO podziękowała również ca-
łemu zespołowi biura Zarządu Głównego 
za lata udanej współpracy i wspólnie po-
dejmowane inicjatywy.

Zgodnie z wcześniejszymi zapowiedzia-
mi pierwszy raz w historii Polskie Stowa-
rzyszenie Dekarzy wyłoniło Króla i Królową 
Balu. Osoby te zachwyciły swoją charyzmą, 
niebagatelną stylizacją oraz perfekcyjnymi 

ruchami na parkiecie. Zwycięzcami zostali 
Patryk Bianga – dekarz z oddziału Pomor-
skiego i Kamila Dąbrowska. Fundatorami 
nagród dla Króla i Królowej Balu była firma 
FAKRO oraz ASM – Centrum Badań i Analiz 
Rynku. 

Punktem kulminacyjnym była prezenta-
cja nowego logo PSD. W prezencie goście 
otrzymali pozycje stworzone z inicjatywy 
PSD – „Słownik terminów i nazw dekar-
skich”, „Książkę serwisową dachu”, maga-
zyn „Nasz dekarz” i pamiątkowy album.

18 LAT POLSKIEGO STO 

FO
T.

(5
): 

PO
LS

KI
E 

ST
OW

AR
ZY

SZ
EN

IE
 D

EK
AR

ZY

Partnerzy wydarzenia:

WARZYSZENIA DEKARZY 
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Tam, gdzie ludzie znają się i lubią 
pracuje się lepiej. Wiedzą o tym de-
karze Oddziału Pomorskiego PSD, 
którzy po raz kolejny spotkali się 15 
lipca 2017. Tym razem na terenie 
Muzeum Techniki Wojskowej Gryf 
w Dąbrówce koło Luzina, gdzie cze-
kało na wszystkich wiele atrakcji. 
W ramach integracji zaproszeni zo-
stali także przedstawiciele firm wpie-
rających RUUKKI, METAL SYSTEM,  
UNIWERSAL SYSTEM, TOMASZCZYK 
I SYNOWIE, a także przedstawiciele 
firm IPACK, VELUX, RÖBEN, KEMPER  
SYSTEM i DÖRKEN. 

W programie znalazły się: pokaz 
ratownictwa przygotowany przez Pa-
ramedyków z Samodzielnego Podod-
działu Antyterrorystycznego Policji 

w Gdańsku; sprawdzenie swoich umie-
jętności strzelania z broni palnej – ka-
łasznikowa, glocka i strzelby gładko-
lufowej, przejażdżka po lesie jednym 
z wojskowych pojazdów (czołgiem 
T-55A, Pantera, motocyklem z koszem, 
„rydwanem antygrawitacyjnym”, pojaz-
dem gąsienicowym BAT-M), a także 
krótka wyprawa off-road 4 x 4 Merce-
desami G „Wolf”. 

Podczas wspólnego biesiadowania 
przy ognisku zaprezentowane zosta-
ły nowe produkty przeznaczone do 
uszczelnień dachów – i nie tylko – fir-
my KEMPER SYSTEM. Produkt KEM-
PEROL K2 PUR wzbudził duże zainte-
resowanie wśród dekarzy, a rozmowy 
o jego zaletach i zastosowaniach trwa-
ły jeszcze długi czas. 

Dzień dekarzy z Pomorza

Oddział Lubelski w ramach integracji 
wyruszył 3 czerwca na dwudniową wy-
cieczkę do Lwowa. Tam, pod opieką prze-
wodnika uczestnicy zwiedzali Cmentarz 
Łyczakowski, Orląt Lwowskich oraz wspa-
niałą Starówkę, gdzie znajduje się wiele 
ciekawych zabytków, w tym wiele związa-
nych z historią Polski. Mieli okazję zoba-
czyć między innymi:  Katedrę Ormiańską, 
Katedrę Łacińską, Kaplicę Boimów, Czarną 
Kamienicę, plac rynkowy i przepiękną Ope-
rę Lwowską. Dzień zakończono uroczystą 
kolacją, gdzie nie zabrakło muzyki, tańców 
i dobrej zabawy. Drugiego dnia zwiedzano 
Stare Miasto, Rynek, zabytkowe kamie-
nice, klimatyczne kawiarenki, urokliwe 
restauracje oraz jedną z największych ka-
wiarń w mieście – Kopalnię Kawy.

Podziękowania za wspólnie spędzo-
ny czas należą się dekarzom z Oddziału, 
ich osobom towarzyszącym, a szczegól-
nie Państwu MARIOLI I TOMASZOWI  
WIDERLIK (Członkowie Wspierający).

Wycieczka  
do Lwowa
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Przed Nami IX Mistrzostwa Polski Młodych Dekarzy, które 
odbędą się podczas Międzynarodowych Targów Budownictwa i Ar-
chitektury BUDMA 2018 w Poznaniu. Już 30 stycznia rozpoczną ry-
walizację młodzi dekarze w wieku maksymalnie 26 lat. W tym roku 
konkurować będą ze sobą w czterech kategoriach konkursowych: 
dachy strome, dachy metalowe, dachy płaskie i – po raz pierwszy! 
– fasady. Spośród startujących drużyn zostanie wyłoniona repre-
zentacja Polski na Mistrzostwa Świata Młodych Dekarzy, które 
odbędą się na Łotwie jesienią 2018 r. Wyniki zmagań ogłoszone 
zostaną podczas Kongresu Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy  
w czwartek 1 lutego 2018 r. 

Zgłoszenia drużyn przyjmowane są od 10 września. 
Udział dla dekarzy z PSD jest bezpłatny. Zapewniony bę-
dzie transport,  nocleg w Poznaniu podczas Mistrzostw, wy-
żywienie i opieka organizatora na miejscu. Dla wszystkich 
uczestników wydarzenia PSD wraz z Partnerami przygotuje 
cenne nagrody rzeczowe. 

Aby wziąć udział w zmaganiach, wystarczy wypełnić formu-
larz zgłoszenia zamieszczony na stronie www.dekarz.com.pl. 

IX Mistrzostwa Polski Młodych Dekarzy
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POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY  
REKRUTUJE
Stanowisko:  Kierownik Oddziału PSD  

w Częstochowie

Oferujemy:
•  Możliwość rozwoju zawodowego
•  Pracę w młodym dynamicznym zespole
•  Szkolenia zawodowe
•  Elastyczny czas pracy
•  Miłą atmosferę pracy
•  Zatrudnienie po okresie próbnym na podstawie umowy o pracę
 

Szukamy osób kreatywnych i otwartych.  
W naszej branży najważniejsza jest komunikacja i zaangażowanie.
Osoby zainteresowane niniejszą ofertą pracy proszone są o przesłanie  
swojego CV na adres e-mail: a.deran@dekarz.com.pl

POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY  
REKRUTUJE
Stanowisko:  Kierownik Oddziału PSD  

w Olsztynie

Oferujemy:
•  Możliwość rozwoju zawodowego
•  Pracę w młodym dynamicznym zespole
•  Szkolenia zawodowe
•  Elastyczny czas pracy
•  Miłą atmosferę pracy
•  Zatrudnienie po okresie próbnym na podstawie umowy o pracę
 

Szukamy osób kreatywnych i otwartych.  
W naszej branży najważniejsza jest komunikacja i zaangażowanie.
Osoby zainteresowane niniejszą ofertą pracy proszone są o przesłanie  
swojego CV na adres e-mail: a.deran@dekarz.com.pl

POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY  
REKRUTUJE
Stanowisko:  Kierownik Oddziału PSD  

w Białymstoku

Oferujemy:
•  Możliwość rozwoju zawodowego
•  Pracę w młodym dynamicznym zespole
•  Szkolenia zawodowe
•  Elastyczny czas pracy
•  Miłą atmosferę pracy
•  Zatrudnienie po okresie próbnym na podstawie umowy o pracę
 

Szukamy osób kreatywnych i otwartych.  
W naszej branży najważniejsza jest komunikacja i zaangażowanie.
Osoby zainteresowane niniejszą ofertą pracy proszone są o przesłanie  
swojego CV na adres e-mail: a.deran@dekarz.com.pl
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Polskie Stowarzyszenie Dekarzy ogła-
sza II edycję konkursu DOM NA MEDAL, 
która odbędzie się podczas Międzyna-
rodowych Targów Budownictwa i Archi-
tektury BUDMA 2018. Konkurs jest skie-
rowany do dekarzy, blacharzy i cieśli. 
Zadaniem jest wykonanie makiety domu 
wraz z elementami dodatkowymi, na 
przykład oknami, drzwiami, kominami, 
balkonami, a nawet aranżacją otoczenia 
domku. Wszystkie elementy powinny 
być wykonane własnoręcznie z materia-
łów dachowo-budowlanych. 

Gotowe makiety powinny zostać do-
starczone osobiście na stoisko PSD  
w dniach 30.01-31.01.2018 lub przesła-
ne na adres:
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy 
Międzynarodowe Targi Poznańskie 
ul. Głogowska 14
60-734 Poznań 
Hala nr 6. 

Maksymalny wymiar makiety: podsta-
wa 60 x 60 cm, wysokość do 50 cm.
Technika: dowolna
Uczestnicy: można zgłaszać się indywi-
dualnie lub w drużynach 2 osobowych.
Termin przygotowania prac: 
od 01.09.2017 do 31.01.2018.
Kryteria oceny: jury będzie oceniało es-
tetykę wykonania, pomysłowość, zasto-
sowanie różnorodnych technik. 
Nagrody: I MIEJSCE – nagrody rze-
czowe o wartości 5 000 zł; II MIEJSCE 
– nagrody rzeczowe o wartości 2 500 zł;  
III MIEJSCE – nagrody rzeczowe o war-
tości 1 000 zł.

Aby wziąć udział w konkursie DOM 
NA MEDAL należy wypełnić formularz 
zgłoszeniowy i przesłać go na adres: 
dekarz@dekarz.com.pl w dniach od 
01.09.2017-26.01.2018. Formularz do-
stępny jest na stronie internetowej 
www.dekarz.com.pl. 

Rusza II edycja konkursu DOM NA MEDAL

Siatkówka w Polsce to po piłce nożnej najpopularniejsza 
dyscyplina zespołowa. Kochają ją tysiące wiernych kibiców,  
a polscy siatkarze odwdzięczają się zapewniając niezapo-
mniane emocje podczas meczy. Po trzech latach od Mi-
strzostw Świata, w których polska drużyna po spektakularnym 
turnieju została najlepszą drużyna globu, byliśmy gospoda-
rzem kolejnej wielkiej imprezy Mistrzostw Europy, które odby-
ły się w sierpniu i wrześniu. Firma FAKRO, światowy wicelider  
w produkcji okien dachowych i schodów strychowych, była Ofi-
cjalnym Sponsorem CEV Mistrzostw Europy w Piłce Siatkowej 
Mężczyzn – EUROVOLLEY POLAND 2017.

FAKRO to firma globalna, której produkty dostępne są na ca-
łym świecie. Mistrzostwa Europy w Polsce były wyjątkowym 
sposobem na zaprezentowanie FAKRO na arenie międzyna-
rodowej oraz doskonałą promocją marki FAKRO. Transmisje  
z meczy prezentowane były w 70 krajach, nie tylko w Europie, 
ale także Ameryce Północnej, Ameryce Południowej, Afryce, 
Australii czy w Azji. 

– Rywalizacja sportowa przypomina rywalizację w świato-
wej gospodarce. Sponsorowanie Siatkarskich Mistrzostw Eu-
ropy sprzyja kojarzeniu marki FAKRO z dynamiką, zdrowiem 
i wolą zwycięstwa. Konkurencja w biznesie prowadzi do roz-
woju, dzięki czemu klient otrzymuje coraz lepszy i bardziej za-

awansowany produkt, który czyni życie bardziej komfortowym, 
komentuje Janusz Komurkiewicz – Członek Zarządu FAKRO.

W związku z tym wydarzeniem FAKRO wprowadziło do ofer-
ty Oficjalny Produkt Turnieju – roletę ARF. Roleta stanowi bar-
dzo dobrą ochronę przed światłem słonecznym zapewniając 
zaciemnienie pomieszczenia. Dzięki jej zastosowaniu nawet 
podczas słonecznych dni na poddaszu może „zapanować 
przyjemny mrok” w chwilach, gdy potrzebujemy odpoczynku. 
Oficjalny produkt turnieju dostępny jest w trzech, limitowanych 
wzorach.

FAKRO Oficjalnym 
Sponsorem CEV Eurovolley 
Polska 2017 
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Zaproś świat do domu

Poddasze kreuje wiele ciekawych możliwości architekto-
nicznych i aranżacyjnych. W dachu skośnym bez ścian-
ki kolankowej można przeszklić całą ścianę wielkimi 
oknami balkonowymi, które dają mnóstwo naturalnego 

światła, panoramiczny widok na okolice oraz – co najważniejsze 
– możliwość stworzenia balkonu na poddaszu. 

Okno balkonowe FGH-V Galeria to nowatorskie, dwuskrzydłowe 
okno, w którym otwarte skrzydła tworzą balkon. Górne otwierane 
jest uchylnie do góry, a dolne – uchylane do przodu, co umożliwia 
swobodny dostęp do jego wnęki. Skrzydło górne jest podtrzymy-
wane przez innowacyjny mechanizm wspomagający, który po-
zwala pozostawić je w dowolnej pozycji. Boczne barierki ochron-
ne zintegrowane są ze skrzydłem dolnym i wysuwają się podczas 
jego otwierania. Aby zamknąć skrzydło, należy jedynie zwolnić 
specjalne blokady. W trakcie zamykania barierki balkonu chowają 
się w oknie i nie są widoczne ponad połacią dachu, dzięki czemu 
nie brudzą się oraz nie zakłócają estetyki dachu. Po otwarciu bal-
konu barierki są zawsze suche i czyste, co zapewnia bezawaryjne 
ich użytkowanie. Otwierając okna balkonowe zyskujemy dodat-
kową przestrzeń na poddaszu oraz bliski kontakt z otoczeniem. 
Otwieramy nasze wnętrze na otaczający nas świat, a my możemy 
cieszyć się bezpośrednim kontaktem z przyrodą.

Zastosowane w oknie Galeria specjalny system topSafe zapew-
nia podwyższone bezpieczeństwo antywłamaniowe i użytkowe 
okna. Standardowo okno wyposażone jest w jednokomorowy, 
bezpieczny pakiet szybowy z wewnętrzną szybą laminowaną i an-
tywłamaniową klasy P2A. W razie jej uszkodzenia, kawałki szkła 
pozostają sklejone z folią, eliminując ewentualne zagrożenie. 
Na zewnątrz pakietu zamontowana jest szyba hartowana z wie-
czystą gwarancją odporności na grad. Bezpieczeństwo okna Ga-
leria zagwarantowane jest na najwyższym poziomie.

Kolejnym ważnym elementem zastosowanym w oknie Galeria 
jest automatyczny nawiewnik V40P, który poprzez automatyczną 
regulację wielkości kanału przepływu dostarcza optymalną ilość 
powietrza, zapewniając zdrowy mikroklimat na poddaszu oraz 
oszczędność energii cieplnej. Otwierając szeroko okno balkono-
we Galeria zapraszamy otaczający nas świat do naszego domu. 
W prezencie otrzymujemy mnóstwo naturalnego światła, kontakt 
z otoczeniem oraz piękne widoki, co zdecydowanie pomaga w co-
dziennym, aktywnym życiu.

Człowiek coraz częściej i dłużej przebywa w pomieszczeniach zamkniętych, 
lecz instynktownie poszukuje kontaktu z przyrodą. Chce jak najdłużej cieszyć się 
otaczającym go środowiskiem i czerpać jak najwięcej z tego, co stworzyła natura. 
Pomaga to w odpoczynku i regeneracji do dalszej aktywności. Dlatego warto 
wykorzystać każdą nadarzającą się możliwość do stworzenia warunków, które 
będą spełniać te oczekiwania. Jednym z takich rozwiązań jest montaż na poddaszu 
dużych okien balkonowych Galeria.

PROMOCJA

Infolinia: 0800 100 052, www.fakro.pl
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W sobotę, 29 lipca 2017 r. na olsztyńskiej Plaży Miejskiej  
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy zorganizowało Piknik Dekarski  
z okazji 18. Ogólnopolskiego Dnia Dekarza. Wydarzeniu towa-
rzyszyła moc atrakcji zarówno dla najmłodszych, jak i dla ich 
rodziców. 

Piknikowe gry i zabawy przeplatały się więc ze spotkaniami 
z fachowcami i przedstawicielami największych producentów 
branży dachowej. Na specjalnie wyznaczonych stoiskach pa-
troni i sponsorzy wydarzenia prezentowali swoje firmy oraz 

nowości produktowe. Dużym zainteresowaniem cieszyło się 
zwłaszcza stoisko marki RÖBEN, gdzie – obok otrzymania fol-
derów czy katalogów – można było „zmierzyć się z Gortatem”. 
Przy ściance z podobizną Ambasadora tej marki licznie zgro-
madzeni goście Pikniku robili sobie pamiątkowe zdjęcia.

Ogólnopolski Dzień Dekarza zwieńczyła uroczysta Gala De-
karska, która odbyła się w Hotelu Przystań. Podsumowano na 
niej historię polskiego dekarstwa, wspominając najważniejsze 
dla rozwoju branży wydarzenia.

Piknik Dekarski w Olsztynie

Grupa VELUX od lat zajmuje się propagowaniem idei zdro-
wych domów. To powód, dla którego była głównym sponsorem 
i aktywnym uczestnikiem paneli dyskusyjnych międzynarodo-
wej konferencji naukowej Healthy Buildings 2017 – Europe.  
W jej ramach, w dniach 2-5 lipca, na Politechnice Lubelskiej 
spotkało się ponad 200 naukowców i praktyków z 38 krajów.

Podczas konferencji przedstawiciele firmy podzielili się 
wiedzą, wynikami najnowszych badań i wnioskami w ramach 
trzech obszarów. Jednym z nich była prezentacja koncepcji  
Circadian House, czyli wizji zdrowych budynków przyjaznych 
dla człowieka. Ich integralną częścią jest życie w budynku 
zgodnie z naturą (zgodnie z cyklem dziennym i cyklami pór 
roku), możliwość dostosowania się do zmieniających się wa-
runków (w zależności od pory dnia, pory roku) i potrzeb oraz 
możliwość ochrony przed szkodliwymi substancjami. 

Kolejnym obszarem była prezentacja wyników badania „Ba-
rometr zdrowych domów”, czyli opinii Europejczyków na temat 
zdrowego styl życia. W 2016 roku dzięki temu badaniu określo-
no pięć głównych cech zdrowego domu (dobre warunki do snu, 
komfortowa temperatura wnętrza, świeże powietrze, dostęp do 
światła dziennego oraz odpowiednia wilgotność). Ostatnia edy-
cja 2017 pokazała, że jeden na sześciu Europejczyków mieszka 
w budynkach o niezdrowym klimacie, w których panuje wilgoć, 
brakuje światła dziennego, niedogrzewanych zimą i przegrze-

wanych latem. Wyniki badań mogą wpływać na decyzje inwe-
storów i mieć kluczowe znaczenie dla sposobu projektowania 
domów, szkół, szpitali i biur.

W ramach aktywności Grupy VELUX na konferencji odbyły 
się również warsztaty „Jak efektywnie i w przystępny sposób 
wyremontować budynek mieszkalny”, a także została zapre-
zentowana koncepcja niedrogiej i zrównoważonej przebudo-
wy socjalnych budynków mieszkalnych w oparciu o projekt  
RenovActiv. Służy ona jako wzorzec i inspiracja do przebudowy 
kolejnych podobnych domów socjalnych w brukselskiej dzielni-
cy Anderlecht.

Naukowcy o zdrowych 
domach
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Płyty do izolacji cieplno-akustycznej produkowane z natu-
ralnych włókien drzewnych są jednym z najbardziej zna-
nych i sprawdzonych w praktyce rozwiązań dla wstępne-
go krycia dachu. W samej tylko Polsce płyty tego rodzaju 

są produkowane już od ponad 50-ciu lat w fabryce STEICO (nazwy 
handlowe płyt to STEICOuniversal, STEICOspecial). Jednocześnie 
warto dodać, iż Polska zajmuje trzecie miejsce na świecie w pro-
dukcji takich właśnie materiałów, dostarczając co roku na rynek 
światowy płyty do izolacji kilkudziesięciu tysięcy dachów. Oto ich 
zalety, które przekonują zarówno dekarzy, jak i inwestorów: 

 ⚫ płyty pełnią funkcję izolacji termicznej przez cały rok; 
 ⚫ stanowią świetną izolację akustyczną, chroniącą przed 

dźwiękami uderzeniowymi (na przykład deszcz) i powietrzny-
mi (na przykład hałas miejski);

 ⚫ płyty po przymocowaniu do krokwi tworzą dachy otwarte 
dyfuzyjnie – nie ma konieczności stosowania kosztownej 
i kłopotliwej pustki wentylacyjnej pod płytą, co jest wyma-
gane przy sztywnym poszyciu (z desek, płyt OSB lub sklejki) 
krytym papą; 

 ⚫ boczne krawędzie płyt mają fabrycznie wykonany profil  
pióro-wpust, który umożliwia bardzo szybkie krycie dachu; 

 ⚫ po złożeniu na profil pióro-wpust płyty pełnią funkcję wiatroizo-
lacyjną – brak konieczności stosowania membrany dachowej;

 ⚫ płyty pełnią funkcję warstwy odprowadzającej wodę przy ką-
cie nachylenia dachu już od 16°.

Termoizolacja nakrokwiowa  
z włókien drzewnych  
– czyli dach otwarty dyfuzyjnie 

Dostępne formaty

Typ płyty Grubość [mm] Format [mm]

STEICOuniversal 24, 35, 52, 60 600 x 2500 /  
600 x 1880

STEICOspecial 60, 80, 100, 120, 140, 
160, 180, 200 600 x 1880 

FOT.: STEICO
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AKTUALNOŚCI/WYDARZENIA FIRMOWE

Powodzenie inwestycji budow-
lanej uwarunkowane jest w głów-
nej mierze właściwym doborem 
partnerów i podwykonawców. 
Potwierdzeniem wiarygodności  
i rzetelności biznesowej, jak rów-
nież świadectwem wysokiej jako-
ści wykonawstwa oraz standardu 
dostarczonych i stosowanych 
materiałów budowlanych zgodnie 
z obowiązującymi wymagania-
mi technicznymi i prawem bu-
dowlanym jest Certyfikat DAFA 

– Stowarzyszenia Wykonawców Dachów Płaskich i Fasad DAFA. 
Korzystanie z usług firmy certyfikowanej niesie same korzyści  
– inwestor i generalny wykonawca zyskuje przede wszystkim pew-
ność wyboru rzetelnych partnerów, wysokiej jakości produktów i 
realizacji inwestycji na najwyższym poziomie. Do grona firm z cer-
tyfikatem DAFA należą wykonawcy dachów płaskich i fasad oraz 
producenci i dostawcy materiałów i urządzeń techniki budowlanej 
oraz projektanci i rzeczoznawcy.

Zanim zostanie podjęta decyzja o wyborze partnera, warto 
sprawdzić, czy firma należy do DAFA. Wystarczy zamówić lub po-
brać Katalog Członków DAFA: www.dafa.com.pl

Firma z certyfikatem DAFA

GRUPA SELENA istnieje na rynku od 25 lat, ma 30 spółek 
w 17 krajach, w których pracuje prawie 1800 pracowników. 
Kluczem do jej sukcesu są dwie powiązane ze sobą wartości 
– wyróżniająca się jakość oferowanych produktów oraz lu-
dzie. To dzięki nim, SELENA jest międzynarodową firmą, która 
zyskała miano lidera w branży chemii budowlanej na świecie. 
W tym roku firma świętuje 25. jubileusz. Jego obchody miały 
miejsce we Wrocławiu i były doskonałą okazją do nagrodzenia 
zasłużonych pracowników SELENY, a także uhonorowania tych 
z najdłuższym stażem. Podczas głównych uroczystości zapre-
zentowano kluczowe drogi rozwoju na najbliższe lata oraz pod-
sumowano dotychczasowe sukcesy. W wydarzeniu wzięli udział 
również zaproszeni goście, partnerzy firmy i przedstawiciele lo-
kalnych władz – Prezydent Wrocławia – Rafał Dutkiewicz oraz 
Skarbnik Województwa Dolnośląskiego – Elżbieta Berezowska.

25. Jubileusz Grupy SELENA

Nowy moduł, w który zostały wyposażone okna do pła-
skiego dachu, został wykonany w unikalnej technologii  
CurveTech. Zakrzywione, odporne na zarysowania szkło sku-
tecznie usuwa wodę, liście i inne zanieczyszczenia, zbierają-
ce się na szybie. Dzięki temu okno doprowadza do pomiesz-
czenia jeszcze więcej światła. Co więcej, szkło jest odporne 
na zarysowania, co pozwala klientom jeszcze dłużej cieszyć 
się doskonałym widokiem na zewnątrz.

Wyjątkowy design sprawia, że okno z nowym modułem ide-
alnie nadaje się nie tylko do płaskich dachów wykończonych 
tradycyjnie papą, ale również zielenią. 

Użytkownicy z pewnością docenią możliwość wyposażenia 
go w markizę lub roletę elektryczną bądź solarną, które pozwo-
lą na utrzymanie optymalnego klimatu wewnątrz budynku.

Okna do płaskiego dachu VELUX wyposażone w sferyczny 
moduł szklany zachowują dotychczasowe zalety, między in-
nymi dobre parametry izolacyjne, pakiet wyciszania deszczu, 
4. najwyższą klasę szczelności oraz możliwość zainstalowa-
nia akcesoriów.

Produkt jest dostępny w 8 rozmiarach, w wariancie nie-
otwieranym i otwieranym elektrycznie. Przeznaczony jest do 
montażu w dachach o kącie nachylenia od 0 do 15°.

Okna do płaskiego  
dachu VELUX ze sferycznym  
modułem szklanym

VELUX Polska Sp. z o.o.
ul. Krakowiaków 34, 02-255 Warszawa
tel.: +48 22 33 77 000, kontakt@velux.pl, www.velux.pl
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AKTUALNOŚCI/PRODUKTY

Obróbka kominowa GZK 
firmy FAKRO

Obróbka kominowa to systemowy kołnierz uszczelniający. 
Umożliwia łatwe wykonanie szczelnej i estetycznej obróbki 
blacharskiej wokół komina. Specjalnie zaprojektowane i precy-
zyjnie wykonane elementy szczelnie łączą komin z pokryciem 
dachowym i znacznie skracają czas wykonania obróbki. Może 
być stosowana w dachu o nachyleniu od 15 do 70°. Elastyczny 
fartuch w dolnej części pozwala na zastosowanie obróbki we 
wszystkich typach pokryć dachowych. Kołnierze są wykonane  
z blachy aluminiowej zabezpieczonej modyfikowanym polie-
strem o wysokiej trwałości i odporności na czynniki atmosferycz-
ne. Obróbka kominowa GZK oferowana jest w dwóch wersjach.

Uniwersalna obróbka kominowa GZK-AV — pozwala okuć 
komin o maksymalnej szerokości 95 cm i długości 180 cm 
(wymiar mierzony po długości połaci). Możliwe jest to poprzez 
zastosowanie regulowanych elementów kołnierza. Jeśli komin 
ma mniejsze rozmiary, blachy kołnierza można łatwo przyciąć 
na dowolny wymiar.

Stała obróbka kominowa GZK-AS — występuje w dwóch sta-
łych rozmiarach dostosowanych do najpopularniejszych wymia-
rów komina stosowanych na rynku. Stała obróbka kominowa 
GZK-AS 38 umożliwia montaż na kominie o stałej szerokości  
38 cm, a GZK-AS 51 – o szerokości 51 cm. Maksymalna dłu-
gość komina, liczona po połaci dachu w obu przypadkach,  
nie może być większa niż 100 cm. 

FAKRO Sp. z o.o
ul. Węgierska 144a, 33-300 Nowy Sącz
tel.: +48 18 444 0 444
infolinia: 800 100 052
fakro@fakro.pl, www. fakro.pl

Szyk i elegancja ciemnego 
dachu

Czerń kojarzy się z luksusem, dobrym smakiem i przede 
wszystkim – z elegancją. Takie same skojarzenia budzi da-
chówka ceramiczna, która od dziesiątek lat uznawana jest za 
szlachetny, a przy tym wyjątkowo trwały materiał budowlany. 

W ofercie dachówek ceramicznych marki RÖBEN znaleźć 
można aż trzy kolekcje w głębokim, czarnobrązowym odcieniu 
Tobago, dodającym połaci eleganckiego, wyrafinowanego szny-
tu. Duży rozmiar dachówek MONZAplus sprawdza się przede 
wszystkich na dużych dachach o niewielkim stopniu skompliko-
wania, umożliwiając ich szybkie i ekonomiczne krycie. 

Pogłębione łukowate wygięcie „esówek” BORNHOLM tworzy 
wyjątkowy efekt światłocienia, dobrze komponując się z projek-
tami nawiązującymi do stylistyki klasycznej, zwłaszcza w stre-
fach narażonych na działanie silnych wiatrów. 

Z kolei planując renowację dachu i wymianę pokrycia, najle-
piej sięgnąć po dachówki PIEMONT. Ich wyjątkowo duża tole-
rancja między maksymalnym zsuwem a rozsuwem wynosi aż 
38 mm, a niewielka masa (około 3,97 kg) bezpośrednio wpływa 
na małe – jak na ceramikę – obciążenie powierzchni dachu.

Wszystkie te linie dachówek ceramicznych RÖBEN wyróż-
niają się eleganckim wzornictwem i najwyższymi parametrami 
technicznymi, potwierdzonymi 30-letnią pisemną gwarancją.

RÖBEN POLSKA Sp. z o.o. 
ul. Ceramiczna 2, 55-300 Środa Śląska
tel.: +48 71 39 78 100
biuro@roben.pl, www. roben.pl
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Blachodachówka TYSENIA to nowoczesne rozwiąza-
nie dachowe dla inwestorów poszukujących wyjąt-
kowego efektu wizualnego. Minimalistyczny, surowy 
wygląd blachodachówki harmonizuje z aktualnymi 

trendami architektonicznymi, a płaski kształt gwarantuje uni-
wersalne zastosowanie. Prostolinijną formę TYSENII zdobi fi-
nezyjne, potrójne przetłoczenie dodające elegancji całej połaci 
dachu. Dodatkowo, cechą charakterystyczną produktu jest ni-
ski – 2,5 mm profil. TYSENIA może być montowana zarówno 
jako pokrycie dachowe, jak i oryginalne wykończenie elewacji. 
Ponadto płaska blachodachówka jest wyjątkowo lekka, dzięki 
czemu sprawdzi się idealnie nie tylko w nowoczesnym budow-
nictwie, ale również w przypadku renowacji dachów starych 
budynków. 

Po prostu doskonała jakość i ochrona dachu
Nowość w ofercie BLACHOTRAPEZU wyróżnia się wysoką 

jakością wykonania. Najwyższej klasy blacha – dostarczana 
przez renomowane koncerny hutnicze thyssenkrupp (lidera 
światowego rynku) czy TATA STEEL – gwarantuje trwałość na 
lata. Materiał wsadowy blachodachówki zabezpiecza wyjątko-
wo trwała powłoka o grubości nawet 200 μm. Dzięki czemu 
produkt jest wyjątkowo wytrzymały na uszkodzenia mecha-
niczne i ekstremalne warunki pogodowe, stanowiąc doskona-
łą ochronę dachu. TYSENIA to precyzja w każdym szczególe  
i jakość potwierdzona pisemną gwarancją, która może wyno-

sić nawet do 40 lat. Produkt dostępny jest w trzech powłokach,  
zarówno w wersji matowej, jak i z połyskiem: Pladur Wrinkle® 
thyssenkrupp, Pladur® Relief iceCrystal thyssenkrupp, Colorcoat 
HPS200®Ultra Tata Steel oraz w bogatej gamie kolorystycznej.

 
Po prostu uniwersalna 
TYSENIA jest dostępna jako blachodachówka jednomodułowa  

i może być układana na dachach o pochyleniach już od 25°. Jedno-
modułowość umożliwia krycie zarówno w sposób tradycyjny, jak  
i na cegiełkę, dzięki czemu ograniczamy ilość odpadów przy mon-
tażu pokrycia. TYSENIA jest niesymetryczna i powinna być ukła-
dana od strony lewej do prawej. Dodatkowo posiada niewidoczny 
system mocowania, dzięki czemu pokryty nią dach prezentuje się 
wyjątkowo minimalistycznie. Niski profil gwarantuje szeroką po-
wierzchnię krycia, co korzystnie wpływa na ekonomiczność pro-
duktu. Udogodnieniem jest także łatwy transport na plac budowy, 
a następnie na dach. Ponadto dach pokryty modelem TYSENIA 
jest trwały i nie wymaga tak częstych zabiegów konserwacyjnych, 
jak pokrycie z dachówki ceramicznej. 

Po prostu kompletny system dachowy
Aby zapewnić optymalne funkcjonowanie pokrycia, firma  

BLACHOTRAPEZ oferuje elementy do kompleksowego wykoń-
czenia dachu. Najwyższą jakość krycia zapewniają kompletne 
systemy akcesoriów dachowych, elementów wykończeniowych, 
blach płaskich, uszczelnień i mocowań.

Dachówka czy blacha? To dylemat, przed którym staje większość osób budujących 
dom. Jednak coraz więcej marzących o własnych czterech ścianach stawia  
na nowoczesne, minimalistyczne bryły, a dla tych lepszym uzupełnieniem jest 
blachodachówka. TYSENIA to jednomodułowa blachodachówka 
płaska, która doskonale wpisuje się w założenia współczesnej 
architektury.

Nowoczesny dom, 
nowoczesny dach. 
Po prostu!

PROMOCJA

FOT.(2): BLACHOTRAPEZ



wrzesień-październik/2017

20
AKTUALNOŚCI

5
Rozpoczęcie prac remontowych 
w CENTRALNEJ AKADEMII  
DEKARSKIEJ W OLSZTYNIE

5-6
Papa termozgrzewalna  
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY 
W PRUSZKOWIE

5-7
Konferencja naukowo- 
-techniczna „Bezpieczne ciepło”
CECH KOMINIARZY POLSKICH  
W OPOLU

12-13
Obróbki blacharskie blacha 
stalowa (rąbek stojący) 
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY 
W PRUSZKOWIE

18-19-20
Tytan Cynk szkolenie podstawowe
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY 
W PRUSZKOWIE

20
Karpiówka Opal, karpiówka Opal 
wieżowa na wieżach, stożkach  
i krzywiznach. 
Ocieplenia DivoDamm oraz 
specyfika układania dachówek 
płaskich
MONIER BRAAS/Zakopane

23-24 
Łupek/BOGEN
AKADEMIA DEKARSKA  
W POZNANIU

26
Komin, kosz i okap. Zasady 
prawidłowego wykonywania 
trudnych detali dachów
MONIER BRAAS/ Gdańsk,Opole

27
Karpiówka Opal, karpiówka Opal 
wieżowa na wieżach, stożkach 
i krzywiznach. Ocieplenia Divo-
Damm oraz specyfika układania 
dachówek płaskich 
MONIER BRAAS/Zakopane 

28-29
Dach płaski/ SUEZ
AKADEMIA DEKARSKA 
W POZNANIU

8-9-10
Tytan Cynk szkolenie podstawowe
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY 
W PRUSZKOWIE 

16
Komin, kosz i okap. Zasady 
prawidłowego wykonywania 
trudnych detali dachów
MONIER BRAAS/Gdańsk, Radom

17-18
Membrany EPDM
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY  
W PRUSZKOWIE

18-19
Dach płaski/ SUEZ
AKADEMIA DEKARSKA 
W POZNANIU

21-22
Papa termozgrzewalna
OŚRODEK SZKOLENIA DEKARZY 
W PRUSZKOWIE

23
Komin, kosz i okap. Zasady 
prawidłowego wykonywania 
trudnych detali dachów
MONIER BRAAS/Opole

25- 26
Łupek/BOGEN
AKADEMIA DEKARSKA  
W POZNANIU

29
Karpiówka Opal na wolim oku
MONIER BRAAS/Gdańsk

30
Komin, kosz i okap. Zasady 
prawidłowego wykonywania 
trudnych detali dachów 
MONIER BRAAS/Radom
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SZKOLENIA W OŚRODKU SZKOLENIA W PRUSZKOWIE ODBYWAJĄ SIĘ, JEŚLI ZBIERZE SIĘ GRUPA 
CO NAJMNIEJ 10 OSÓB.

SZKOLENIA W OŚRODKU SZKOLENIA W PRUSZKOWIE ODBYWAJĄ SIĘ, JEŚLI ZBIERZE SIĘ GRUPA 
CO NAJMNIEJ 10 OSÓB.
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AKTUALNOŚCI

CHAJZER buduje

Na budowie domu Filipa Chajze-
ra prace toczyły się ustalonym  
w harmonogramie rytmem. 
Więźba dachowa została po-

stawiona w pierwszych trzech tygodniach 
lipca. Ze względu na płaską dachówkę 
Teviva firmy MONIER BRAAS musiała 
być zrobiona precyzyjnie. Płaskie da-
chówki są bowiem bardziej wymagające 
w montażu niż faliste. Wyjątkowo waż-
na była dokładność przy rozmierzeniu 
dachu, wykonaniu więźby i deskowania  
– odległości i kąty pomiędzy elementami 
miały być równe, a płaszczyzna połaci nie 
mogła mieć większego przesunięcia niż  
2-3 mm na łacie o długości 3 m. A przecież 
przy każdej – nawet poprawnie wykonanej 
więźbie – mogą się zdarzyć nierówności, 
które wynikają z naturalnych właściwości 
drewna. Przed ułożeniem dachówek wszel-
kie nierówności i niedociągnięcia powinny 
być odpowiednio wyprowadzone. 

Na budowie u Filipa nie było takiej ko-
nieczności. Poprzednia ekipa solidnie 
wywiązała się ze swojego zadania. Wy-
starczyło ułożyć wstępne krycie i dachów-
ki. Dla Filipa – jak dla każdego inwestora  
– wybór wykonawcy nie był łatwy. Musiał 
wybrać najbardziej optymalną dla niego 
opcję zarówno pod względem finansów, 
jak i terminu. Do ostatniej chwili nie było 
wiadomo, kto wykona dach. Ostatecznie 
pod koniec lipca na plac budowy wkroczy-
ła ekipa Certyfikowanego Dekarza BRAAS 
Rafała Pajora.

Tekst IWONA SZCZEPANIAK

Filip Chajzer od wielu miesięcy planował budowę własnego domu. 
W malowniczym miejscu pod Warszawą jego marzenie powoli nabiera realnych 
kształtów. Polskie Stowarzyszenie Dekarzy doradza i pomaga przy fachowym 
wykonaniu dachu.

FOT.: FILIP CHAJZER
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Okna dachowe GLL VELUX 
Prace przy montażu okien znacznie 

ułatwiło zastosowanie zestawu VELUX 
BDX. Zanim zamontowano ościeżnice, 
w każdy otwór na okno wstawiono ramy 
izolacyjne. Po ich zamocowaniu na ze-
wnątrz ułożono kołnierze paroprzepusz-
czalne dopasowane do rozmiarów każ-
dego z osadzanych okien. 

Ponieważ okna połaciowe były monto-
wane w dachu krytym dachówką płaską, 
ważny był odpowiedni dobór kołnierza 
uszczelniającego. Wykorzystano naj-
nowsze rozwiązanie – kołnierze VELUX 
EDZ ze zintegrowaną elastyczną gąbką 
uszczelniającą. Dopasowuje się ona do 
kształtu pokrycia dachowego. Nie trzeba 
było więc jej docinać. 

Okna połaciowe były zaplanowane 
na dość dużej wysokości. Dla wygody 

przyszłych mieszkańców są one stero-
wane elektronicznie – każde z nich zo-
stało wyposażone w system sterowanie 
VELUX INTEGRA. Składa się on z trzech 
elementów: silnika KMG 100 z czujni-
kiem deszczu, sterownika KUX 110 i do-
tykowego panelu sterowania KLR 200. 
Silnik montuje się pod oblachowaniem 
i pozostaje on niewidoczny, gdy okno 
jest zamknięte. Umożliwia on uchylanie 
skrzydła na szerokość 20 cm i otwiera-
nie klapy wentylacyjnej. Czujnik deszczu 
zamontowany na zewnętrznym oblacho-
waniu w razie opadów zamknie okno au-
tomatycznie. Sterownik wielofunkcyjny 
umożliwia podłączenie innych elektrycz-
nych akcesoriów VELUX, takich jak mar-
kiza lub roleta. Dotykowy panel sterowa-
nia montuje się wewnątrz domu.

Dachówka betonowa Teviva Cisar MONIER BRAAS 
O funkcjonalności pokrycia świad-

czy nie tylko rodzaj zastosowanej 
dachówki, ale również zestaw wyko-
rzystanych akcesoriów dachowych. 
Dopasowane kształtem i kolorystyką 
elementy pozwalają na estetyczne 
i technicznie poprawne wykonanie każ-
dego dachu. Oprócz dachówki Teviva 
zastosowano wszystkie niezbędne ak-
cesoria dachowe BRAAS, które są ze 
sobą w pełni kompatybilne i spełniają 
wszelkie wymagania zawarte w pol-
skich i europejskich normach. Na tej 
budowie wykorzystano m.in. membra-
nę wysokoparoprzepuszczalną Top RU, 
kratkę wentylacyjną, taśmę wentylacyj-
no-uszczelniającą Figaroll Plus, kosz 
aluminiowy ryflowany, zaczepy klamro-
we do ciętych dachówek, taśmę do ob-
róbki komina Wakaflex, ławy i stopnie 

kominiarskie oraz odpowietrzniki insta-
lacji sanitarnej. 

Przed ułożeniem dachówek dokład-
nie rozmierzono dach, by właściwie 
rozmieścić kontrłaty i łaty. To podsta-
wa właściwego rozplanowania połaci. 
Dachówki Teviva układane były naprze-
miennie, tak aby ich zamki w kolejnych 
rzędach mijały się. W tym celu w co 
drugim rzędzie zastosowano dachówki 
połówkowe. Taki sposób ułożenia za-
pewnia szczelność pokrycia podczas 
silnych opadów deszczu. 

Zostały więc spełnione wszystkie 
warunki niezbędne do uzyskania Gwa-
rancji Systemowej BRAAS, która obej-
muje nie tylko poszczególne elementy, 
ale zapewnia funkcjonalność CAŁEGO 
systemu dachowego przez co najmniej 
15 lat. 

System orynnowania Niagara BLACHY PRUSZYŃSKI
Zanim zamontowano rynny i rury spu-

stowe wykonano z blachy cynkowo-tyta-
nowej obróbki okapu – pas podrynnowy 
i nadrynnowy. Poszczególne pasy blachy 
zostały docięte na odpowiednią długość, 
zagięte i ze sobą skręcone. Następnie do 
deski czołowej zamocowano doczołowe 
haki rynnowe typu combi z wykonaniem 
spadku 2,5 mm na 1 m rynny w kierunku 
rury spustowej. 

Po zamontowaniu haków rynnowych, 
docinane były na pożądaną długość ryn-
ny. Przed ich osadzeniem w hakach wy-
cięto otwory na sztucery. Zostały również 
założone denka. Po dopasowaniu każde 
z nich wstępnie przylutowano do rynny 
w trzech miejscach, ustalając dokładne 
położenie. Przed nałożeniem cyny lu-
towniczej powierzchnie odtłuszczono za 

pomocą specjalnego płynu do lutowania 
miękkiego.

Tak przygotowane rynny zostały 
umieszczone w hakach. Do scalenia po-
szczególnych elementów rynien również 
zastosowano lutowanie miękkie z uży-
ciem cyny o specjalnym składzie i opty-
malną temperaturą grota około 250°C.

Elementy przygotowano do lutowa-
nia, przycinając je tak, aby nachodziły 
na siebie z zakładem 2-3 cm. Szerokość 
szczeliny lutowniczej wynosiła mniej niż  
0,5 mm. Tak jak w przypadku denka, ryn-
na najpierw była odtłuszczana i lutowana 
w trzech, czterech punktach, a dopiero 
na koniec wykonano spoinę zarówno 
wewnątrz, jak i na zewnątrz. Za pomocą 
wilgotnej szmatki usuwano pozostałości 
po płynie lutowniczym. 

FOT.: IWONA SZCZEPANIAK

FOT.: IWONA SZCZEPANIAK

FOT.: CFORUM
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Wydawać by się mogło, że droga 
zawodowa układa się następu-
jąco: młody człowiek zaczyna 

jako uczeń szkoły zawodowej w klasie de-
karskiej lub ogólnobudowlanej, a następnie 
odbywa praktyki zawodowe i staż w firmie 
dekarskiej. Po ukończeniu edukacji szkol-
nej, odbyciu zajęć praktycznych i zdaniu 
egzaminu otrzymuje tytuł czeladnika. Roz-
poczyna pracę zawodową na najniższym 
szczeblu w hierarchii firmy. Stopniowo zdo-
bywa doświadczenie praktyczne i bierze 
udział w kursach i szkoleniach podnoszą-
cych kwalifikacje zawodowe. Jeśli chce 
zostać mistrzem przystępuje do kolejnego 
egzaminu zawodowego. Jednak nie za-
wsze tak jest. 

Dekarstwo od podstaw
W Polsce jest ponad 120 szkół budowla-

nych, ale w kilku są utworzone klasy dekar-
skie (między innymi w Częstochowie, Byd-
goszczy, Biłgoraju, Warszawie, Poznaniu, 
Białymstoku, Katowicach, Gdańsku, Elblą-
gu). To za mało, zwłaszcza że zapotrzebo-
wanie na kształcenie w tym zawodzie jest 
duże. Dlatego właśnie niełatwo znaleźć 
grupę. Bywa, że akurat w danej szkole nie 
zbierze się odpowiednia liczba chętnych.

Jest więc jeszcze inne wyjście – samo-
dzielna, choć pod okiem fachowca, nauka 
od podstaw na budowie. Większość ludzi 
trafia do zawodu tak po prostu z przypad-
ku. Jeśli im się spodoba – zostają. Dekarz 
to trudny zawód, ale jak ktoś poczuje satys-

fakcję z wykonanej roboty, zwłaszcza tej 
trudniejszej, to rodzi się w nim jakaś pasja. 
Jeśli dodatkowo trafią pod „dobre skrzy-
dła” i będą zdeterminowani, aby nadrobić 
brakujące umiejętności, osiągają więcej 
niż osoby po szkole budowlanej. Powoli 
można też zauważyć, że do zawodu przy-
chodzą synowie starszego pokolenia. 

Grunt to praktyka
Podobnie jak w innych rzemiosłach za-

wód dekarza wymaga wiedzy nie tylko 
teoretycznej, ale przede wszystkim – prak-
tycznej. Tę można zdobyć na warsztatach, 
praktykach i stażach. Tajniki zawodu dobrze 
jest poznawać pod okiem najlepszych fa-
chowców z branży. Niektóre szkoły zapew-

Jak zostać dobrym 
dekarzem
Tekst IWONA SZCZEPANIAK

Nie ma jednej wytyczonej ścieżki do zdobycia zawodu dekarz. Wybór zależy nie tylko 
od chęci przyszłego adepta, a uzyskanie uprawnień nie należy do łatwych. Nie oznacza 
to jednak, że nie można zostać dobrym dekarzem.
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OŚRODKI SZKOLENIA DEKARZY PSD

BIAŁYSTOK  
ul. Tysiąclecia Państwa Polskiego 8 
15-111 Białystok 
tel.: +48 509 468 722

BYDGOSZCZ  
ul. Dworcowa 87 
85-009 Bydgoszcz 
tel.: +48 500 098 631

PRUSZKÓW 
ul. Promyka 24/26  
05-800 Pruszków 
tel.: +48 509 447 590 
okd@dekarz.com.pl 
www.szkoleniadekarzy.pl

niają szkolenia zawodowe we własnych 
warsztatach. To jednak wyjątki – najczę-
ściej trzeba szukać firm dekarskich, które 
zechcą zatrudnić na staż. Z chęcią przyjmu-
ją one pomocników dekarzy na praktyki za-
wodowe, przyuczając do pracy młode poko-
lenie. Idealnie, gdy odbywa się je pod okiem 
osób, które traktują swoją pracę z szacun-
kiem, dbają o detale, dobrą komunikację  
z inwestorami i dają przykład, by nigdy nie 
poprzestawać na poziomie raz zdobytych 

umiejętności – biorą udział w szkoleniach 
produktowych, podejmują się studiów bu-
dowlanych, dokształcają się. Jeżeli młody 
dekarz będzie pracował pod nadzorem rze-
telnego i doświadczonego dekarza, będzie 
powielał jego dobre wzorce.

Niektórzy z wykonawców współpracują 
ze szkołami i przyjmują na płatne staże 
podczas wakacji. Bystra i pracowita osoba 
szybko da się poznać i z pomocnika sta-
nie się robotnikiem, następnie majstrem, 
a być może – menadżerem i dekarzem  
w pełni tego słowa znaczeniu. Klucz tkwi 
w tym, aby przejść przez każdy etap, rozu-
mieć obowiązki każdego wykonawcy na 
budowie, nabywać wiedzy i rozwijać umie-
jętności manualne, a – docelowo – pojąć 
pełne spektrum prawidłowego funkcjo-

nowania dachu wykonanego w różnych 
technologiach. Szacuje się, że aby posiąść 
minimum wiedzy fachowej, trzeba przepra-
cować jako dekarz minimum rok. Dobrze 
jest uczestniczyć w różnych projektach,  
a nie zawężać się do określonego spo-
sobu kładzenia dachu. Może się bowiem 
okazać, że młody człowiek jest naprawdę 
dobry w pokrywaniu dachu papą, ale z bla-
chodachówką już sobie nie radzi.

Od czeladnika do mistrza
Po ukończeniu szkoły uczniowie mają 

wykształcenie, ale nie mają kalifikacji do 
wykonywania zawodu dekarza. By po-
twierdzić swoje umiejętności, muszą zdać 
egzamin czeladniczy w formie pisemnej  
i praktycznej, przeprowadzany pod nad-
zorem Centralnej Komisji Egzaminacyjnej  
w Warszawie. Do takiego egzaminu ekster-
nistycznie mogą tez podejść osoby, które 
przez ponad trzy lata pracowały jako de-
karz i mają udokumentowany staż pracy. 

W zależności od wcześniejszych wy-
borów egzamin można zdawać w szkole,  
w Ośrodkach Kształcenia Dekarzy lub  
w Izbie Rzemiosła. Dla wielu uczniów waż-
ne jest to, że dokumenty poświadczające 
tytuł czeladnika honorowane są za granicą  
i otwierają możliwości podjęcia pracy zarob-

Szacuje się, że aby 
posiąść minimum 

wiedzy fachowej, trzeba 
przepracować jako dekarz 

co najmniej 1 rok. 
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kowej za granicą. Nie jest potrzebna proce-
dura uznania (nostryfikacji) dyplomu.

Choć dekarze bardzo często są również 
cieślami i blacharzami, to jednak są to 
dwie różne specjalizacje. Dlatego, by mieć 
wybrane lub wszystkie kwalifikacje, trzeba 
zdać osobne egzaminy czeladnicze. 

Czeladnik może rozwijać się zawodo-
wo i zostać mistrzem. Jest to możliwe 
po kolejnych trzech latach spędzonych  
w zawodzie, posiadaniu minimum zawodo-
wego wykształcenia i zdanym egzaminie. 
Mistrz – jeśli zyska również kwalifikacje 
pedagogiczne, będzie mógł w przyszłości 
sam szkolić w zawodzie dekarza. 

Młodzi dekarze mogą sprawdzić swoje 
umiejętności podczas Mistrzostw Polski 
Młodych Dekarzy. Polscy mistrzowie z ko-
lei reprezentują nasz kraj na mistrzostwach 
świata, które odbywają się co roku w in-
nym miejscu (w 2018 roku gospodarzem 
mistrzostw będzie Łotwa, a w 2020 roku  
– Chiny). To sprawia, że mają kontakt  
z całą zagraniczną branżą, mogą ciągle 
podnosić swoje umiejętności i korzystać 

ze wszystkich nowinek technicznych i pro-
duktowych dostępnych na świecie.

Ciągła nauka
 Nie wystarczy jednak raz nauczyć się 

zawodu i zdać egzaminy, aby zostać do-
brym dekarzem. Warto się szkolić. Choć 
wydaje się, że w rzemiośle dekarskim nie-
wiele się zmienia, to wciąż pojawiają się 
nowe technologie i materiały, a to często 
skutkuje właśnie koniecznością zdobycia 
nowej wiedzy na ich temat. Mało tego, są 
pewne zagadnienia techniczne, do których 
sięga się rzadziej. Warto sobie co pewien 
czas je przypomnieć na szkoleniu.

Szkolenia dla dekarzy z całego kraju. 
prowadzone są w Ośrodkach Kształcenia 
Dekarzy PSD. Dzięki temu każdy zaintere-
sowany może uzupełniać już posiadane 
kwalifikacje i nabywać nowe umiejętności 
w zawodzie dekarz, blacharz i cieśla pod 
okiem specjalistów i doradców technicz-
nych z firm producenckich. W szkolenia 
angażują się również członkowie Polskie-
go Stowarzyszenia Dekarzy, którzy mają 

kwalifikacje i uprawnienia pedagogiczne, 
pozwalające im na pełnienie funkcji na-
uczycieli. Część z nich jest także etatowy-
mi nauczycielami w klasach dekarskich.

Ośrodki Kształcenia Dekarzy są jednymi 
z najlepiej wyposażonych tego typu obiek-
tów w Polsce. Na ich zaplecze szkolenio-
we składa się kilkadziesiąt stelaży przy-
stosowanych do prezentacji produktów 
pokryciowych we wszystkich dostępnych 
aktualnie na rynku technologiach.

Do dyspozycji kursantów są nowocze-
sne narzędzia ręczne, narzędzia pneu-
matyczne, zaginarki, windy dekarskie, au-
tomaty do bicia łat, palniki gazowe oraz 
narzędzia ciesielskie. Szkolenia organi-
zowane są przy współudziale firm produ-
cenckich oraz dekarzy zrzeszonych w PSD. 

Podobne szkolenia – z tą różnicą, że  
z zastosowania własnych produktów  
– prowadzą również producenci materia-

łów do krycia dachów i okien połaciowych.  
W zależności od zakresu materiału do 
omówienia trwają od jednego do trzech 
dni. Najczęściej są to szkolenia kierunko-
we i tematyczne, na przykład z układania 
karpiówki na wolim oku czy sposobów 
zakładania okna dachowego. Wiedzę zdo-
bytą na szkoleniach i tak trzeba utrwalić  
w codziennej pracy.

W kolejnym wydaniu: 
Jaką wybrać specjalizację

W jednym sezonie 
szkoleniowym w jednym 

Ośrodku Szkolenia 
Dekarzy przeprowadza 

się kilkadziesiąt spotkań, 
podczas których szkoli się 

około 300 dekarzy  
z całego kraju. 
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CZĘSTOCHOWA  
ul. Orlik-Ruckemanna 57/38  
42-200 Częstochowa  
tel.: +48 602 748 202

AKADEMIA DEKARSKA ZDZ 
POZNAŃ  
ul. Grunwaldzka 152  
60-309 Poznań 
tel.: +48 512 361 270  
/oficjalne otwarcie 14.10.2017 r./

CENTRALNA AKADEMIA DEKARSKA 
OLSZTYN 
To obiekt, który dopiero powstaje na 
powierzchni ponad 2000 m2. 
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Jakie, Pana zdaniem, argumenty przemawiają-
ce za wyborem klasy dekarskiej mogą trafić  
do młodzieży, która dopiero szuka swojej dro-
gi? Tradycja tego zawodu i dążenie do perfekcji 
może brzmieć zbyt górnolotnie...

Faktycznie, tradycja nie jest wskazywana 
jako najważniejszy argument, ale perfekcja wy-
konawstwa jest kojarzona przez młodych ludzi  
z ciągłością zleceń i, co za tym idzie, z wysokimi 
zarobkami oraz stabilnością zatrudnienia. Przy 
okazji szkoleń dla mistrzów dekarskich, które 
odbywają się w warsztatach PSB, nasi ucznio-
wie mają okazję zobaczyć, jakimi samochodami 
przyjeżdżają właściciele firm dekarskich. Po ko-
mentarzach uczniów mogę wnioskować, że wy-
soki status materialny jest ważnym argumentem 
przy wyborze zawodu. 

W jaki sposób program kształcenia młodych 
dekarzy ma im pomóc wejść śmiało na rynek 
pracy? 

Obecnie obowiązujące podstawy programo-
we są tak skonstruowane, aby uczeń szkolił się 
we wszystkich zagadnieniach związanych z za-
wodem, natomiast wybór szczegółowych tema-
tów należy do nauczyciela. Pozwala to na wpro-
wadzanie do nauczania najnowszych rozwiązań 
technologicznych, a u uczniów zdobycie takich 
umiejętności, które są oczekiwane przez praco-
dawców na ciągle zmieniającym się rynku pracy.

Jaką widzi Pan rolę producentów, jak na 
przykład Braas w promocji tego zawodu wśród 
młodzieży?

To właśnie firmy producenckie wprowadzają 
innowacje i nowe technologie do branży bu-
dowlanej. Dla szkoły są to najbardziej cenni 
partnerzy, którzy wspierają edukację uczniów 
organizując szkolenia, na których prezentowane 

są technologie wchodzące aktualnie na rynek. 
Najlepszym przykładem takiej współpracy jest 
właśnie Braas, którego przedstawiciele dosko-
nale rozumieją potrzeby obecnego rynku pracy 
i w swoich działaniach wspierają naszą szkołę. 
Mamy w warsztatach szkolnych do dyspozycji 
uczniów pracownię dekarską, która jest całko-
wicie wyposażona w materiały i narzędzia przez 
Braasa. Ważną częścią współpracy są szkolenia 
dla nauczycieli i wsparcie merytoryczne dorad-
ców technicznych firmy. Kierownictwo Braasa 
podejmuje wiele inicjatyw związanych z propa-
gowaniem zawodu dekarza, przykładem są filmy 

promocyjne czy inicjowanie i propagowanie pro-
gramu Certyfikowany Dekarz Braas, nobilitujący 
na rynku budownictwa firmy solidne, które są 
godne polecenia.

W jaki sposób będą Państwo łączyć naukę  
i wiedzę, tak niezbędną w pracy dekarza,  
z nauką praktyczną? Jaki jest plan (procen-
towo) odnośnie praktyk w każdym kolejnym 
roku kształcenia? Atutem Państwowych Szkół 
Budownictwa jest posiadanie własnych warsz-
tatów szkolnych z Ośrodkiem Szkolenia Dekarzy 
Braas. W ośrodku znajduje się konstrukcja 
dachu, która pozwala na prowadzenie przez cały 
rok w bezpiecznych i komfortowych warunkach 
szkoleń w wykonawstwie wszystkich elementów 
poszycia dachu. Uczeń w zawodzie dekarz ma 
do dyspozycji dwa dni w tygodniu przeznaczone 
na naukę praktyczną. Stanowi to 60% z ogólnej 
liczby godzin przeznaczonych do nauki. 

Jaką widzi Pan różnicę w programie i sposobie 
kształcenia uczniów dekarzy dawniej i dziś,  
w nowo otwieranej klasie?

Główna różnica dotyczy sposobu kształcenia. 
Dawniej uczniowie klas pierwszych nie wykony-
wali prac na konstrukcji dachu ze względu na 
zakaz pracy na wysokości małoletnich pracow-
ników. Z tego powodu zakres tematyczny zajęć 
był ograniczony do prac pomocniczych. Obecnie 
mamy obniżoną konstrukcję dachu do ćwiczeń, 
co pozwala nam prowadzić bezpieczne zajęcia 
w pełnym zakresie dla uczniów klas pierwszych. 
Ważną częścią oferty dla uczniów są szkolenia 
finansowane z grantów wspierających szkolnic-
two zawodowe, w ramach których uczniowie 
mogą uzyskać dodatkowe uprawnienia opera-
torów maszyn lub wziąć udział w szkoleniach  
i stażach. 

Ryszard Oleńczuk  
– Kierownik Warsztatów 

Szkolnych  
w Państwowych 

Szkołach Budownictwa  
w Gdańsku
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Festool od zawsze tworzy narzędzia dla profesjonalistów, a najważniejsze 
wartości to jakość i niezawodność oraz innowacyjne pomysły.  
Czyli szczegóły, które przyczyniają się do podwyższenia komfortu pracy.  
Niezależnie od tego gdzie pracujesz, w budynku czy na wysokości, 
możesz polegać na narzędziach Festool. Pilarki tarczowe,  
dzięki prowadnicom tworzą system cięcia, który imponuje sprawnością  
i precyzją. Właśnie dzięki systemowi Festool.

Zarejestruj swoje narzędzie do usługi
Service all-inclusive i korzystaj ze wszystkich jej zalet. 

Więcej szczegółów u Autoryzowanego Partnera Handlowego Festool        
lub na www.festool.pl/ciesielstwo.

Moc i wytrwałość                       
w każdej sytuacji.
Systemowe rozwiązanie Festool dla budownictwa drewnianego.
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Kosz dachowy

Kosz dachowy to – według defi-
nicji ze "Słownika nazw i termi-
nów dekarskich" – linia dwóch 
połaci dachowych, leżących 

obok siebie i patrząc od zewnątrz budynku 
przenikających się pod kątem mniejszym 
niż 180° (forma wklęsła dachu). Połacie 
w koszu mogą być połączone ze sobą 
na różne sposoby, w zależności od rodza-
ju pokrycia, w jakim są zamontowane i… 
klasy rzemieślnika, który wykonuje daną 
pracę. Każdy kosz wymaga starannej ob-

róbki. Największym zagrożeniem dla tego 
miejsca jest woda spływająca z obydwu 
przylegających do siebie połaci. Jeśli nie 
zostanie ona we właściwy sposób odpro-
wadzona do rynien i rur spustowych lub 
znajdzie na swojej drodze szczelinę może 
dojść do przenikania wilgoci, która dla da-
chu jest szczególnie szkodliwa. Dotyczy to 
nie tylko skomplikowanych dachów wie-
lospadowych, ale również prostych dwu-
spadowych, urozmaiconych zadaszonymi 
lukarnami. 

Kosz wymaga więc wyjątkowo sta-
rannego wykonania – od zaplanowania 
jego szerokości, przez wybór materiałów, 
aż po ich zamontowanie. Na układane 
w nim obróbki blacharskie – nazywane 
rynną koszową – należy użyć trwałego 
materiału i ukształtować go w odpowiedni 
sposób. Niezwykle ważne są również wła-
ściwe przygotowanie podkładu i mocowa-
nie rynny koszowej. Im szczelniej to będzie 
zrobione, tym mniejsze ryzyko przecieka-
nia dachu.

Kosz dachowy to ważny element konstrukcji dachu, a jednocześnie jeden  
z najtrudniejszych w montażu. Od jego prawidłowego wykonania zależy  
szczelność i trwałość dachu oraz... spokojny sen dekarza.

Tekst ZBIGNIEW BUCZEK
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Konstrukcja kosza
W miejscu styku połaci najpierw należy 

przygotować podkład pod kosz i ułożyć 
w nim warstwę wstępnego krycia. To jest 
to, co klient widzi przez chwilę podczas wy-
konania tych warstw dachu, a co zapewnia 
spokojny sen dekarzowi. 

Podkład. Jego rodzaj należy dostosować 
do długości kosza, kąta nachylenia dachu, 
wielkości połaci oraz strefy obciążenia śnie-
giem (przeciętnych opadów śniegu). Zwykle 
wykonuje się podkłady z kilku desek zamo-
cowanych do krokwi koszowej i skróconych 
krokwi (kulawek). Deskowanie powinno być 
nieco szersze niż rynna koszowa.

Wstępne krycie. W zależności od mate-
riału, z którego jest wstępne krycie, kosz 
można wykonać troszkę inaczej, ale tylko 
pod względem wizualnym. Obowiązuje 

przy tym jedna zasada – zawsze musi być 
perfekcyjnie szczelnie! I to niezależnie od 
tego, czy wstępne krycie wykonane jest 
z membrany dachowej (MWK), folii wstęp-
nego krycia (FWK), czy też papy asfaltowej 
lub modyfikowanej na sztywnym poszyciu.

Producenci membran w swych instruk-
cjach podają, że najpierw na krokwiach lub 
deskowaniu układamy warstwę folii z góry 
na dół (lub odwrotnie), następnie przekła-
damy membranę lub folię z lewej strony 
na prawą i z prawej na lewą (lub odwrotnie). 

Przy kryciu papą zasada jest podobna, 
lecz nie daje się spodniej warstwy papy 
z góry na dół. Przy zastosowaniu w koszu 
papy bardzo często (w zależności od rodza-
ju zastosowanej papy) ,,fachowcy” przekła-
dają ją tylko raz, a drugą wartwę docinają 
w koszu. I tu następuje problem, ponieważ 

papa nie powinna być docięta w koszu tylko 
przed osią kosza około 2-3 cm. Takie cięcie 
zapewni szczelność dachu w koszu. Nie 
wystarczy jednak tylko odpowiednio przy-
ciąć papę, musi być ona również odpowied-
nio zamontowana (przybita). 

Podczas montażu wstępnego krycia czy 
to z folii czy pap, należy pamiętać o tym 
że na tak przygotowane wstępne krycie 
zostaną nabite kontrłaty i łaty, najlepiej 
w zagęszczonym rozstawie. I tu powstaje 
problem. Często się zdarza, że prawidłowo 
wykonane foliowanie czy też papowanie 
kosza podczas wykonywania łacenia jest 
dziurawione. Prawidłowo wykonany kosz 
we wstępnym kryciu nie może być prze-
dziurawiony na szerokości około 15 cm 
z każdej strony. To gwarancja szczelności 
dachu w tym miejscu. 

Właściwie wykonany kosz w dachu skośnym

krokiew

krokiew koszowadeska koszowa

kontrłaty

dodatkowe łaty

rynna koszowa skrócone krokwie  
(kulawki) 

łaty 

membrana  
wysokoparoprzepuszczalna

Rys.
: M

ONIER BRAAS
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ZBIGNIEW BUCZEK
mistrz blacharstwa, mistrz dekarstwa; dekarz z 26-letnim doświadczeniem; członek Oddziału Mazowieckiego Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy; nauczyciel zawodu dekarstwa i blacharstwa, członek komisji egzaminacyjnej Mazowieckiej 
Izby Rzemiosła; orzecznik techniczny w Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy; rzeczoznawca SITPMB przy NOT;
właściciel firmy AL-FI, Nowy Żylin 14, 96-513 Nowa Sucha; tel.: 602 331 907, biuro@al-fi.pl

Obróbka kosza
Kosze mogą być połączone ze sobą na 

różne sposoby, w zależności od rodzaju po-
krycia w jakim są zamontowane. 

Blachodachówki. W tym przypadku mamy 
do czynienia z blachą koszową, która podło-
żona jest pod zachodzącą na nią blachoda-
chówkę. Pod spodem ranty blachy koszowej 
powinny być zagięte tworząc tak zwany rant 
wodny. Niezwykle ważne jest mocowanie 
rynny koszowej. Nie wolno do tego stosować 
gwoździ ani wkrętów! Przytwierdza się ją do 
łat za pomocą specjalnych klamer (zwanych 
haftrami lub żabkami).

Przy połączeniu dwóch połaci, z których 
jedna ma dużo większe nachylenie niż dru-
ga, wykonujemy kosz z klinem. Zapobiega 
on przelewaniu wody z jednej połaci dachu 
pod drugą. Następnym rodzajem kosza 
jaki się stosuje przy blachodachówkach 
może być (raczej rzadziej stosowany) kosz 
wpuszczany. Kosze tego rodzaju odbierają 
bardzo duże ilości wody z dachu tworząc na 
dachu swoistą rynnę.

Do uszczelnienia połączenia kosza  
z blachodachówką często stosowane są 
uszczelki klinowe lub rozprężne. Te drugie 
mają dużo większą trwałość. Należy jednak 
pamiętać o tym, że pokrycie na łatach jest 
szczelne pod spodem (na poziomie wstęp-
nego krycia). W związku z tym uważam, że 
stosowanie uszczelek w koszach przynosi 
więcej złego niż pożytku. Przez jakiś czas 
uszczelki będą działać (raczej ich żywot-
ność jest ograniczona) i woda nie będzie 
się dostawać pod pokrycie. ale całkowicie 
blokują wentylację, która jest niezbędna  
do prawidłowego funkcjonowania pokrycia 
dachu, a w szczególności z wstępnym kry-
ciem wykonanym z FWK. Należy pamiętać 
także o tym, że prawidłowo zamontowane 
wstępne krycie gwarantuje szczelność ca-
łego dachu. To wstępne krycie jest i musi 
być szczelne, a nie pokrycie, które widzimy  
na co dzień. To po co te uszczelki? 

Dachówki cementowe i ceramiczne. Do 
takich dachówek stosowane są przeważnie 
takie same rodzaje koszy, jak do blachoda-
chówek. Mogą się one różnić między sobą 

na przykład tylko rodzajem zastosowanej 
blachy lub jej szerokością. 

Przy wykonywaniu koszy nie sposób 
wspomnieć o królowej dachówek – karpiów-
ce. To małogabarytowe ceramiczne płytki 
(dachówki) leżące obok siebie, dachówki te 

w poziomych rzędach nie zachodzą na sie-
bie, lecz leżą jedna obok drugiej stykając się 
bocznymi krawędziami. W związku z tym, 
że są to elementy małogabarytowe można 
z nich robić rzemieślnicze "cuda". Są to róż-
nego rodzaju kosze miękkie. W zależności 
od zastosowanego rodzaju krycia – w łuskę 
czy koronkę – można wykonać różne rodza-
je miękkich koszy – nadając tym samym 
dachowi piękną i niepowtarzalną formę. 
Mogą to być też kosze wykonane na nokach, 
czyli w osi kosza w odpowiednich miejscach 
podkłada się pod dachówki specjalne paski 
blachy. Kosz taki nie odstaje, ale wymaga za-
chowania idealnej linii cięcia.

Dachówki bitumiczne. Zwane są inaczej 
gontami bitumicznymi lub papodachówką. 
Jest to płaskie pokrycie dachowe, które jest 
szczelne na wierzchu. Oznacza to, że nie 
jest tu potrzebne spodnie wstępne krycie, 
a tylko dobrej jakości wykonany montaż 
gontu. Przy tym pokryciu kosze można wy-
konać na kilka sposobów. W związku z tym, 
że pokrycie montowane jest bezpośrednio 
na podłożu litym drewnianym, może być 
to płyta wodoodporna OSB 3, sklejka lub 
też rzadziej stosowane deskowanie. Wy-

konując podłoże z tych materiałów należy 
bardzo starannie dobić elementy drewnia-
ne w osi kosza. Elementy te nie mogą mieć 
możliwości pracy. Dodatkowo na wierzchu 
kosz musi być wzmocniony albo przez 
wyłożenie go blachą o szerokości około  

20 cm z każdej strony, albo przez wyłożenie 
go specjalną papą, która jest przeznaczona 
w to miejsce. Papy koszowe mogą mieć 
kolor gontu i być zamontowane w spo-
sób widoczny lub mogą być montowane  
w sposób niewidoczny pod spodem gontu. 
Jeśli papa koszowa jest widoczna, wtedy 
gont montuje się po około 20 cm od osi 
kosza. Jeśli natomiast papa w koszu jest 
zamontowana jako mocne podłoże, wte-
dy na wierzchu kosz wykonujemy z gontu. 
Może być to kosz wyplatany (stosuje się go 
przeważnie przy dachówkach w formie ce-
giełki i przy połaciach, które mają to samo 
nachylenie. Może być to kosz jednostronnie 
docinany, bądź też kosz z blachy, do które-
go są docinane z obu stron gonty. Czy taki, 
czy inny kosz, tak jak przy montażu FWK,  
po minimalnie 15 cm na stronę nie wolno 
wbijać w kosz żadnych gwoździ. 

Oczywiście, piękno wykonania kosza uza-
leżnione jest od klasy rzemieślnika, który 
wykonuje daną pracę – używam tu świado-
mie określenia rzemieślnik bo ,,fachowców” 
na rynku pracy nie brakuje.

W kolejnym wydaniu: Obróbka komina
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W 2017 roku firma przeniosła całą produkcję do 
nowo powstałego zakładu. To krok milowy na 
drodze do totalnego zarządzania jakością we 
wszystkich obszarach jej działalności. Zrealizo-

wana inwestycja Bratex Dachy stawia firmę w zupełnie nowym 
świetle. Na powierzchni 11 500 m2 pod jednym dachem nowo-
czesnej hali, znajduje się magazyn wszystkich kręgów blachy, 
maszyny produkcyjne do blach dachowych i systemów rynno-
wych oraz regały wysokiego składowania.

Jednym z głównych zamierzeń firmy było ulokowanie całe-
go zapasu magazynowego pod dachem, w celu zapewnienia 
kręgom blachy najlepszych warunków składowania, co daje 
możliwość ich błyskawicznego przeznaczenia do produkcji. 
Według zaleceń hut, kręgi składowane w temperaturze 15-30°C 
posiadają optymalne właściwości do celów dalszej obróbki. 
Przy przechowywaniu pod dachem unika się też zawilgocenia 
i zanieczyszczenia pyłami, które dostają się do zwojów blachy 
podczas składowania na zewnątrz. W aktualnym okresie se-
zonu w magazynie firmy znajduje się ponad 5 000 ton blachy,  
w większości pochodzącej ze skandynawskich hut SSAB.
Firma realizuje następujące procesy produkcyjne:

• przetwarzanie blach płaskich – cięcie poprzeczne, cięcie 
wzdłużne, cięcie na formatki oraz przewijanie kręgów nieroz-
ciętych. Bratex obsługuje kręgi o masie całkowitej do 12 ton;

• produkcja blach dachowych długich – to cztery rodzaje blach 
trapezowych oraz pięć rodzajów blachodachówek. Procesowi 

automatyzacji poddano transport wyprodukowanych arkuszy, 
załadunek palet pakowanie oraz relokację wyrobu na zewnątrz 
hali produkcyjnej;

• produkcja blachodachówek modułowych – firma posiada 
trzy najnowocześniejsze linie produkcyjne wytwarzające 
klasyczny wzór blachodachówki Bratex Scandinavia® oraz 
ultranowoczesny Bratex Savanna® o zupełnie płaskiej cha-
rakterystyce. Produkcja jest na etapie pełnej automatyzacji  
w oparciu o roboty przemysłowe, system transportu i pako-
wania w kaptury rozciągliwe;

• produkcja blach na rąbek stojący – Bratex Snap Lock®, to 
najbardziej zaawansowany rąbek zatrzaskowy posiadający 
szereg innowacyjnych cech, funkcji likwidujących ryzyko pofa-
lowania powierzchni oraz posiadający opcję fizeliny wygłusza-
jącej odgłos deszczu, aplikowanej po procesie produkcyjnym;

• produkcja systemów rynnowych – Struga® to sprawdzony 
system rynnowy wytwarzany od 2008 roku tylko i wyłącznie 
na bazie szwedzkiej blachy. Firma jest przed etapem produkcji 
systemu poziomego o rozmiarze 135 mm i maksymalnej na 
rynku głębokości efektywnej 85 mm.

Spółka Bratex Dachy prowadzi profesjonalne szkolenia z za-
kresu oferowanych rozwiązań. Wraz z nowym zakładem firma 
otworzyła własne, zaawansowane centrum szkoleniowe. Am-
bicją załogi przedsiębiorstwa Bratex Dachy jest zabezpieczanie 
potrzeb rynkowych w możliwie najlepsze technicznie produkty 
oraz serwis na najwyższym poziomie.

Bratex Roofing Systems  
– polska marka, europejska jakość

Spółka Bratex Dachy jest od 26 lat producentem pokryć dachowych i systemów 
rynnowych. Firma jest pierwszym bezpośrednim importerem lakierowanych blach  
w kręgach produkowanych przez skandynawski koncern SSAB, który do dnia 
dzisiejszego jest czołowym dostawcą firmy.

FOT.: BRATEX

PROMOCJA
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Łączniki do drewna

Tradycyjnie wykonywana więźba 
dachowa może być wzmocnio-
na lub prawie w całości moco-
wana łącznikami ciesielskimi. 

Są one rzadko używane, a szkoda, po-
nieważ mają wiele zalet. Ich konkretne 
zastosowanie w konstrukcji drewnianej 
zależy w dużej mierze od wykonawcy.

Wkręty do drewna
Na rynku jest bardzo wiele wkrętów do 

drewna, spośród których w ciesielstwie 
zwykle stosuje się wkręty ocynkowane  
o częściowym gwincie. Dociągają one 
mocowane elementy do siebie i gwaran-
tują ich ścisłe przyleganie po połącze-
niu. Wkręty te mają średnicę Ø6, Ø8 lub 
Ø10 mm i łeb stożkowy lub talerzykowy 
(podkładkowy). Choć wyglądają one 
prawie identycznie, to różnice między 
nimi (na przykład sposób nagwintowa-
nia) określają ich zastosowanie. 

Wkręty o łbie stożkowym stosowane 
są w połączeniach, w których łeb wkrę-

ta ma zostać zlicowany z powierzchnią 
elementu dokręcanego, na przykład przy 
skręcaniu ścian drewnianych, do których 
będą w późniejszym etapie montowane 
warstwy wykończeniowe.

Wkręty o łbach talerzykowych mają 
zdecydowanie lepszą nośność na prze-
ciągnięcie łba. Stosowane są z reguły 
w miejscach niewidocznych, gdzie nie 
jest konieczne uzyskanie płaskiej po-
wierzchni. Tego rodzaju wkręty można 
również ukryć wykonując nafrezowane 
gniazda w miejscach ich montażu. 

Ważną kwestią jest ochrona antyko-
rozyjna. Najczęściej stosowane wkręty 
są ocynkowane elektrolitycznie warstwą 
cynku o grubości 5 µm. Takie wkręty 
mogą być stosowane wyłącznie w śro-
dowisku suchym. Do zastosowania  
w miejscach narażonych na wilgoć lub 
bezpośredni kontakt ze środowiskiem 
zewnętrznym przeznaczone są wkręty 
ocynkowane ogniowo lub wykonane ze 
stali nierdzewnej.

Wielkość wkrętów 
Do montażu więźby dachowej prze-

znaczone są wkręty:
• Ø10 i długości 300-400 mm, służące 

do mocowania krokwi koszowych 
i narożnych do murłat lub szczytu;

• Ø8 i długości 240-300 mm, służące 
do mocowania krokwi do murłat;

• Ø6 i długości 140-160 mm, służące 
do mocowania mieczy;

• Ø5 i długości 100 mm, służące do 
mocowania jętek.

Zalety nowoczesnych 
łączników do drewna

• Trzykrotnie szybsze wykonanie pra-
cy w porównaniu z tradycyjną me-
todą zbijania konstrukcji drewnianej 
młotkiem.

• Uzyskanie mocnego połączenia i wy-
soki ego poziomu wytrzymałości na 
złamania.

• Wyeliminowanie rozszczepień i pęk-
nięć w połączeniach drewnianych. 

Do montażu elementów 
więźby dachowej 
najczęściej stosuje 
się długie gwoździe, 
zwane też krokwiakami. 
Sposób ten ma kilka 
mankamentów, 
które można łatwo 
wyeliminować, stosując 
 zamiast gwoździ 
nowoczesne wkręty  
do drewna. Trzeba je  
tylko odpowiednio dobrać.

Tekst KAMIL MUSZYŃSKI

KAMIL MUSZYŃSKI
mistrz dekarstwa, mistrz ciesielstwa. Mentor drużyny, która zdobyła złoty medal w Mistrzostwach Świata Młodych Dekarzy 
w 2016 roku w kategorii dach metalowy. Nauczyciel praktycznej nauki zawodu w Zespole Szkół Zawodowych nr 5  
w Białymstoku. Prowadzi firmę POLKAM-DACH, 16-061 Juchnowiec Kościelny, Brończany 43; tel.: +48 502 909 293
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W budowie konstrukcji drewnianych, a zwłaszcza elewacji 
i wnętrz, liczy się moc, wytrzymałość i swoboda, jaką 
zapewniają narzędzia bezprzewodowe. System 18 V 

Festool obejmuje szeroką gamę akumulatorowych elektronarzę-
dzi do wykonywania prac w drewnie. Szczególnie przy budowie 
drewnianych konstrukcji i rozbudowie wnętrz niezastąpionymi to-
warzyszami są akumulatorowa ręczna pilarka tarczowa HKC 55, 
akumulatorowa wiertarko-wkrętarka udarowa PDC 18/4 oraz aku-
mulatorowa wyrzynarka PSC 420 Li. O muzykę w miejscu pracy 
zadba wytrzymałe i wodoodporne radio budowlane Sysrock BR 10 
DAB+, również należące do systemu 18 V.

Elewacje: dokładne cięcie bez kabla
Podczas montażu szkieletu drewnianej elewacji idealnym partne-
rem okazuje się być akumulatorowa ręczna pilarka tarczowa HKC 
55. Tą kompaktową pilarką można szybko i czysto ciąć drewniane 
belki i ramy o grubości 30 do 40 mm. Do mocowania belek drew-
nianych służy akumulatorowa wiertarko-wkrętarka udarowa PDC 
18/4. Funkcja udarowa jest szczególnie przydatna zwłaszcza przy 
murowanym podłożu. Dużą pomocą w pracach montażowych są 
wszechstronne nasadki: przy pomocy głowicy kątowej AU-43 FFP 
można na przykład skręcać elementy elewacji w trudnych miej-
scach i pod różnymi kątami. Po zakończeniu montażu elewacji, 
narożniki są równo przycinane. „Zwłaszcza podczas cięcia na-
rożników ściany zewnętrznej wymagana jest absolutna precyzja” 
– wyjaśnia Sławomir Trojan, trener i ekspert zastosowań Festool 
i dodaje – „Szyna prowadząca FS/2 jest tu niezbędna, aby zapew-
nić równomierne cięcie wzdłuż krawędzi, gdyż ma możliwość re-
gulacji długości od 800 do 5000 mm. Szyna ta stanowi również 
dużą pomoc podczas cięcia ościeży okiennych”. Do tworzenia pre-

cyzyjnych wycięć na kanały wentylacyjne lub kominy Pan Trojan 
poleca akumulatorową wyrzynarkę PSC 420 Li.

Rozbudowa wnętrz: bez kabla i bez komplikacji 
Na czas rozbudowy wnętrz osprzęt przenoszony jest do środka 
budynku. Dzięki Systainerom i narzędziom bezprzewodowym 
takie ruchy można przeprowadzić sprawnie i bez komplikacji.  
A podczas przerwy na posiłek za pomocą szybko działającej ła-
dowarki SCA 8 z technologią Airstream ładowane są akumula-
tory: BP 18 Li 5,2 AS Ah i BP 18 Li 6,2 AS. Dzięki inteligentnemu 
systemowi chłodzenia już po bardzo krótkim czasie dostępne 
jest ponad 80% mocy baterii. Wracając do narzędzi: do mocowa-
nia drewnianej konstrukcji w suchej zabudowie konieczne jest 
użycie licznych drewnianych belek. Przycina się je za pomocą  
HKC 55 – a przykręca przy użyciu PDC 18/4. Po przycięciu płyt 
gipsowo-włóknowych lub karton-gipsowych, przykręca się je do 
konstrukcji za pomocą akumulatorowej wkrętarki budowlanej 
DWC 18-2500. Podczas pracy ponad głową, DWC z podajnikiem 
sprawdza się dzięki swojemu niewielkiemu ciężarowi. Polecamy 
połączenie jej z bardzo lekkim, kompaktowym akumulatorem  
BP 18 Li 3,1 o wadze 400 g. Razem: 2,0 kg. 

Kolejną zaletą akumulatorowej wkrętarki budowlanej DWC jest 
inteligentna funkcja Start/Stop. Dzięki niej bezszczotkowy silnik 
elektryczny nie pracuje na biegu jałowym pomiędzy przykręca-
niem kolejnych śrub. Rezultat: do 40% większa wydajność wkrę-
cania przy jednym naładowaniu akumulatora. Dzięki podajnikowi 
śruby są przykręcane sprawnie, jedna za drugą – po zakończeniu 
pracy pozostaje więcej zasłużonego czasu wolnego, podczas któ-
rego przyda się jeszcze jedno „elektronarzędzie“: radio budowlane 
Sysrock BR 10 DAB+.

Moc i wytrwałość  
w każdej sytuacji

Bezprzewodowe, elastyczne w zastosowaniu, a jednocześnie trwałe i mocne:  
przy budowie elewacji drewnianych oraz wnętrz elektronarzędzia akumulatorowe 
są niezastąpione. System 18 V Festool obejmuje perfekcyjne narzędzia do budowy 
elewacji. 
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Kamil Muszyński 
– z wyboru strażak OSP Rozmawiała  

IWONA SZCZEPANIAK

Kamil Muszyński – dekarz, nauczyciel praktycznej nauki zawodu w klasach o profilu 
dekarz. Jako mentor reprezentacji Polski, prowadził podlaski zespół w kategorii dach 
metalowy na podium w Mistrzostwach Polski Młodych Dekarzy w roku 2012 (II miejsce), 
2014 i 2016 (I miejsce) oraz w Mistrzostwach Świata Młodych Dekarzy 2014 (II miejsce)  
i 2016 (I miejsce). Wszyscy, którzy go znają wiedzą też, że jest strażakiem ochotnikiem.  
To wymagająca i niebezpieczna służba z wpisanym na stałe bohaterstwem. Daje 
możliwość ratowania ludzkiego życia, ale też stwarza ryzyko utraty własnego.

FOT.: ARCHIWUM KAMILA MUSZYŃSKIEGO 
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Jak to się stało, że zostałeś strażakiem?  
Co Cię do tego skłoniło? 

W dzieciństwie jak każdy mały chłopiec chciałem zostać 
strażakiem. Miałem czerwone samochody, którymi jeździłem 
na sygnałach. To była fajna zabawa, która później przerodziła 
się w prawdziwą trwającą do dziś pasję. W wieku 16 lat zapi-
sałem się do młodzieżowej drużyny pożarniczej w naszej jed-
nostce. Wtedy dopiero poznałem tę służbę od środka. Jako 
niepełnoletni strażak nie mogłem brać udziału w wyjazdach, 
w tym czasie uczyłem się i obserwowałem starszych kole-
gów. Brałem też udział w zawodach sportowo-pożarniczych 
w naszej gminie. 

Ile lat już służysz jako strażak?
 Czynnie od 2001 roku, a jako kierowca wozu pożarnicze-

go od 2011 roku. Prowadzenie wozu strażackiego to bardzo 
niebezpieczne i odpowiedzialne zadanie. Wiąże się z tym 
konieczność uzyskania uprawnień. Oprócz prawo jazdy ka-
tegorii C musiałem zdobyć prawo do prowadzenia pojazdu 
uprzywilejowanego, przewozu rzeczy osób i zdać psychote-
sty dla kierowców zawodowych. Moim zadaniem jest teraz 
obsługa wozu strażackiego i całego sprzętu znajdującego się 
na wyposażeniu, ale przede wszystkim bezpieczne dowiezie-
nie załogi na miejsce zdarzenia. Czasem jest to bardzo trudne  
w ruchu drogowym i wymaga ostrożności przy takim ciężkim 
pojeździe. Trzeba mieć stalowe nerwy, żeby jak najszybciej 
dojechać na miejsce zdarzenia. 

Jak wyposażony jest wóz strażacki?
Wyposażenie pojazdu strażackiego zależy od jego prze-

znaczenia. Nasza jednostka ma średni samochód ratowni-
czy. Jest on najbardziej uniwersalny. Na jego wyposażeniu 
znajdują się między innymi węże, „szybkie natarcie”, pilarki 
spalinowe, aparaty powietrzne, torba medyczna, drabiny, 
pompa szlamowa i pływająca, agregat prądotwórczy, agregat 
oddymiający, tłumice, maszt oświetleniowy.

Czym różni się Ochotnicza Straż Pożarna  
od Państwowej Straży Pożarnej?

Najważniejsza różnica jest taka, że w Państwowej Straży 
Pożarnej strażacy pełnią służbę 24 godziny na dobę i są przez 
całą dobę w jednostce. My, ochotnicy, jesteśmy pod telefo-
nem 365 dni w roku, ale na co dzień pracujemy, uczymy się, 
studiujemy, a gdy otrzymamy wezwanie zrywamy się z pracy, 
a nawet z ważnych uroczystości. Wystarczy zawiadomienie 
od dyspozytora MSK (miejskie stanowisko kierowania) w Bia-
łymstoku i pędzimy ile sił do remizy!

Poza sposobem pracy, nie różnimy się od PSP. Mamy taki 
sam sprzęt jak Straż Państwowa, który wykorzystywany jest 
w akcjach drogowych, powodziowych, przy usuwaniu skut-
ków nawałnic. Jesteśmy jednostką podmiejską – mamy do 
miasta około 6 km. Mamy dużo szkoleń, kursów specjali-
stycznych – badania wysokościowe, przechodzenie przez 
różne komory dymowe. 

Średnio wyjeżdżamy 20-25 razy rocznie. Jeśli jesteśmy 
pierwsi, to my zaczynamy pomagać, ale jak tylko pojawią się 

zawodowi strażacy, to nasz dowódca przekazuje wszystkie in-
formacje ich dowódcy i oni przejmują kierowanie akcją. Jeżeli 
przyjeżdżamy po nich i nie jesteśmy potrzebni, to wracamy. 

Ile osób pracuje w OSP w Koplanach?
To jest podzielone różne kryteria. Są strażacy honorowi, 

którzy już nie biorą udziału w akcjach. Są aktywni, jak my,  
i są młodzieżowe drużyny pożarnicze. Wszystkich jest 25-30 
osób, ale aktywnych jest 14-18, w tym dwóch kierowców. 

W jakich akcjach bierzecie udział? 
To nie tylko pożary. Tych akurat jest coraz mniej. Najczę-

ściej, gdy jest susza palą się lasy. W tym roku mało do po-
żarów wyjeżdżaliśmy. Najwięcej zgłoszeń jest do wypadków 
drogowych i do usuwania skutków nawałnic (powalonych 
drzew, zalanych wodą ulic). Ostatnio mieliśmy taką nocną ak-
cję, która trwała 7 godzin. Trudno było po niej zebrać siły do 
pracy na następny dzień. 

Jak wygląda zazwyczaj taka akcja?
Jesteśmy powiadamiani telefoniczne. Informacje o zdarze-

niu dostają najważniejsze osoby, czyli kierowcy. To od nas 
przecież zależy, czy jednostka wyjedzie na akcję. Kierowcy 
zostają zawiadamiani telefonicznie, a druhowie – smsami 
(sytuacja alarmowa proszę pomoc).

Nie ma jednego schematu poza tym, że dyspozytor podaje 
adres miejsca docelowego i ogólną informację o sytuacji, na 
przykład że jest to wypadek drogowy, albo powalone drzewo. 
Każda akcja jest inna. Nigdy nie było takiej samej, żadna ni-
gdy się nie powtórzyła. Każda z nich to walka, o ludzkie życie, 
mienie, o ważny cel. Zawsze też jadą inni ludzie. 

Akcję koordynuje dowódca. To on po przybyciu ocenia sy-
tuację, sprawdza czy są ranni, mówi nam, jak mamy działać, 
podejmuje decyzję o wezwaniu kolejnych jednostek, policji, 
pogotowia. 
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Które momenty są najtrudniejsze? 
Trudno wytypować jeden. Było kilka takich, głównie tych 

dotyczących ratowania ludzkiego życia, co przecież jest wpi-
sane w charakter pracy strażaków. Dla mnie są to pożary 
domów, w których ludzie się dogrzewają starymi piecykami  
i giną w płomieniach lub zaczadzają się w czasie snu.

Jednymi z moich gorszych wspomnień są też te z zabez-
pieczania akcji wyciągania przez nurków topielców. Nie da się 
uodpornić na taki widok.

Nietrudno się też domyślić, że nie-
przyjemne są także wypadki drogowe. 
Starsi strażacy są bardziej obyci z dra-
stycznymi widokami, ale i tak zawsze po 
takich akcjach dużo rozmawiamy. 

Przykro jest też patrzeć na „krajo-
braz” po nawałnicach. W ubiegłym roku 
mieliśmy jedną taką akcję 7-8 godzin,  
w której w pobliskiej miejscowości zo-
stały zniszczone domy. Burza zabrała 
wtedy wielu ludziom dorobek całego 
życia. To są prawdziwe ludzkie dramaty. 
To jest trudne nawet dla zawodowców,  
a nasza służba jest przecież dorywcza, 
a więc bardziej emocjonalna.

Co w tej pracy lubisz 
najbardziej? Co Ci daje?

Lubię pomagać innym, bezinteresownie. To zrozumie tylko 
ten, kto ma taką pasję jak ja i moi koledzy. Zżyłem się też z 
nimi. Wspólnie się spotykamy i wspieramy zwłaszcza po trud-
niejszych akcjach. Jednak nie każdy się do tego nadaje. To 
trzeba czuć. 

Czy wyjazdy do zdarzeń to już dla Ciebie 
rutynowe postępowanie? 

Nigdy to nie jest rutyna. Wyjeżdżając na akcję mniej więcej wie-
my już, czego możemy się spodziewać. Mimo wszystko jednak  
w wozie zawsze czuć napięcie, jest cisza i skupienie. Nikt nie wie, 
co może go spotkać. Jak wracamy już jest spokojnie, atmosfera 
jest luźniejsza. Weryfikujemy, co mogliśmy zrobić inaczej, szyb-
ciej, lepiej. Każde zdarzenie jest inne i – poza tym, że pozwala się 
rozwijać – uczy niesienia pomocy potrzebującym.

Czy każdy może zostać 
strażakiem? Poleciłbyś tę służbę 
innym?

Nie każdy się nadaje do tego, żeby zostać 
strażakiem. Decyduje o tym siła charakteru, 
odwaga, umiejętność szybkiego podejmo-
wania decyzji, rozsądek i niewątpliwie em-
patia. Widoki trudne nie mogą paraliżować  
i przerażać, muszą motywować. 

STRAŻAK to brzmi dumnie.
To prawda. Nasz mundur budzi szacunek  

i zaufanie w społeczeństwie. To cieszy, że lu-
dzie wiedzą, że zawsze mogą na nas liczyć, 
że nigdy nie odmówimy pomocy, a ratowanie 
ich dobytku, zdrowia i życia przekładamy nad 
nasze własne bezpieczeństwo! Bycie straża-

kiem zobowiązuje. To nie jest praca. To służba drugiemu czło-
wiekowi. TO WIELKI ZASZCZYT BYĆ STRAŻAKIEM.

Zatem bezpiecznej służby.  
Tylu powrotów do domu, co wyjazdów. 

FOT.: ARCHIWUM KAMILA MUSZYŃSKIEGO 

FOT.: ARCHIWUM KAMILA MUSZYŃSKIEGO 
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Kupując produkty Röben, 

zasilasz fundację Marcina 

Gortata MG13 „Mierz wysoko”.

Jeśli cenisz elastyczność, szybkość układania 

i ponadczasową estetykę, to śmiało sięgaj po 

dachówki ceramiczne MONZAplus. 
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Usługi budowlane można wyko-
nać na wiele sposobów uzysku-
jąc różny standard. Prace mogą 
spełniać podstawowe lub wyższe 

wymagania, ale do ich oceny potrzebna jest 
konkretna wiedza. Z tego względu okre-
ślanie jakości wykonanych robót zawsze 
powinno odbywać się według precyzyjnych 
wzorców. Dotyczy to szczególnie dekar-
stwa, ponieważ dachy należą do bardzo 
ważnych, a jednocześnie trudnych do wy-
konania elementów budynku. Dodatkowo 
współczesne technologie operują wyspe-
cjalizowanymi materiałami, a ilość możli-
wych do zaakceptowania standardów jest 
duża. Dlatego wymagane prawem od pro-
ducentów materiałów dachowych zalece-
nia wykonawcze często nie wystarczają do 
prawidłowego ich wbudowania. 

Dobrym i praktycznym rozwiązaniem 
tych problemów byłoby stworzenie zasad 
układania pokryć dachowych akcepto-
wanych przez ich producentów i dekarzy. 
Z tych wszystkich powodów Polskie Sto-
warzyszenie Dekarzy przystąpiło do przy-
gotowania Reguł Dekarskich. Na dobry 
początek PSD otrzymało od IFD wzorzec 
takich reguł opracowanych przez Niemiec-
ki Związek Dekarzy. Tego typu prace trwa-
ją długo i nigdy się nie kończą, ponieważ 
wciąż pojawiają się nowe techniki i materia-
ły. Dlatego opracowanie reguł rozpoczęto 
od sformułowania najważniejszych zasad, 

jakimi należałoby się kierować przy tworze-
niu wytycznych dekarskich. 

Niewątpliwie należy do nich teoria 
szczelności pokryć dachów pochyłych, 
ukształtowana w trakcie wielowieko-
wych, praktycznych doświadczeń, które 
określiły optymalne techniki układania 
dostępnych materiałów. Do najstarszych 
należą dachówki stosowane od czasów 
starożytnych. Dachówki były i są wytwa-
rzane z różnych materiałów, ale stanowią 
rodzaj pokrycia, który ma najlepiej opraco-
waną technikę ich stosowania. Z tych po-
wodów powstałe później pozostałe pokry-
cia są układane na łatach na podobnych lub 
identycznych zasadach jak dachówki. 

Do takich podstawowych reguł odwo-
łuje się teoria szczelności tych pokryć. 
Jej podstawy wynikają z doświadczeń, 
które spowodowały, że pokrycia układane 
na łatach działają w systemie podwójnym: 
pokrycie zasadnicze (górne) jest uszczel-
niane od spodu dodatkowymi materiałem 
nazywanym warstwą wstępnego krycia. 
Ta „podwójność” okazała się genialnym 
rozwiązaniem, umożliwiającym spełnienie 
wielu współczesnych wymagań. Dzięki niej 
dachy pochyłe mają dużą trwałość i są bar-
dzo skuteczne również jako osłona przed 
ucieczką ciepła, ponieważ szybko pozby-
wają się wilgoci, bo łatwo się wentylują. 

Teoria szczelności określa dobór mate-
riałów uszczelniających w zależności od:

• rodzaju pokrycia zasadniczego;
• kąta nachylenia dachu;
• sposobu wykorzystania poddasza;
• kształtu dachu i innych mniej ważnych 

czynników (między innymi regionu, tra-
dycji, przeznaczenia budynku).

Czym kąt nachylenia jest mniejszy i czym 
więcej dodatkowych warunków musi speł-
nić dach, tym warstwa wstępna musi być 
mocniejsza i szczelniejsza.

Stopnie szczelności 
W Polsce teorię szczelności opracowa-

ną przez Niemiecki Związek Dekarzy jako 
pierwsza wprowadziła do swoich zale-
ceń[1] firma RuppCeramika, a po niej inne, 
lecz nie wszystkie działające na rynku pol-
skim. W tych zaleceniach zostały podane 
dla każdej dachówki odpowiednie techniki 
uszczelniania, określone dla kilku grup po-
chyleń. Ten podział został nazwany „stop-
niami szczelności”[1]. 

W obecnych zaleceniach, jakie zostaną 
zaproponowane przez Polskie Stowarzy-
szenie Dekarzy, będzie użyta inna meto-
da oparta o klasy szczelności, które będą 
uwzględniały więcej materiałów stosowa-
nych w dachach, a mających znaczenie 
dla szczelności całego pokrycia. Drugą 
różnicą między tymi klasyfikacjami jest 
kolejność klasyfikacji. Stopnie szczelności 
były numerowane od 1 (dla najprostszych 
metod) do 5 (dla najszczelniejszego dachu 

Specyfika pokryć dachów pochyłych polega na tym, że są one układane  
w systemie podwójnym: pokrycie zasadnicze jest uszczelniane pokryciem 
wstępnym – podkładowym. Zasada ta ma szczególne znaczenie dla pokryć  
na łatach. Wówczas o odporności na opady całego pokrycia decyduje warstwa 
wstępna, uszczelniająca pokrycie zasadnicze. 

Tekst KRZYSZTOF PATOKA

Teoria szczelności 
dachów pochyłych
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spodniego). Natomiast klasy szczelności 
są ustawione odwrotnie: dach spodni to nu-
mer 1, a najprostsze uszczelnienie wiszące 
na krokwiach (na przykład FWK) to numer 
6. Klasy szczelności posługują się jeszcze 
podklasami.

Stopnie szczelności zostały opracowane 
na samym początku XXI w. i są znane wielu 
dekarzom. Z powodu ich prostoty postano-
wiliśmy przypomnieć je, ponieważ ich opis 
doskonale wprowadzi wszystkich Czytelni-
ków w ten już bardziej złożony obowiązują-
cy obecnie system klas szczelności. 

W firmie RuppCeramika podzielono me-
tody uszczelniania na stopnie uzyskiwane 
w zależności od rodzaju i sposobu zamon-
towania materiałów użytych do wykona-
nia warstwy wstępnego krycia. Określenie 
stopnia uszczelnienia ma swoje zastoso-
wanie przy wyborze dachówki na dachach 
o niskim kącie pochylenia połaci. Wyższa 
szczelność pokrycia dachu jest potrzebna 
wtedy, gdy musi on spełniać wyższe wyma-
gania od podstawowych. 

Podwyższone wymagania szczelności 
dla dachu występują gdy :
• poddasze wykorzystywane jest dla ce-

lów mieszkalnych;
• nachylenie połaci dachu jest mniejsze 

od najniższego zalecanego pochylenia 
(NZP) określanego przez producenta 
dachówki;

• budynek znajduje się w strefie o trud-
nych warunkach klimatycznych, czyli 
o podwyższonej sile wiatrów lub ilości 
opadów;

• dach ma konstrukcję zwiększającą wy-
magania: długie krokwie, dodatkowe in-
stalacje (na przykład wymienniki lub ko-
lektory cieplne), skomplikowany kształt 

(na przykład wole oka lub dużą liczbę 
lukarn);

• inwestor lub lokalne prawo narzucają 
specjalne warunki dla budynku w zależ-
ności od jego przeznaczenia.

Wartość najniższego zalecanego pochy-
lenia (NZP) połaci dla danej dachówki okre-
ślana jest dla dachu, pod którym poddasze 
nie jest wykorzystywane dla celów miesz-
kalnych, a jego konstrukcja nie stwarza 
żadnych podwyższonych wymagań. Dla 

takiego dachu, którego kąt nachylenia poła-
ci jest nie mniejszy od najniższego zaleca-
nego pochylenia (NZP) dachówka stanowi 
dostateczną osłonę nawet bez warstwy 
wstępnego krycia.

Jeżeli dach musi spełnić niektóre z wy-
mienionych wyżej wymagań, to zależnie od 
ich liczby jego warstwa wstępnego krycia 
powinna charakteryzować się odpowied-
nim stopniem szczelności. Zależności te 
określane są w tabelach dla każdego ro-
dzaju dachówki. Ze spadkiem pochylenia 
dachu wzrastają stopnie izolacyjności. 

Jeżeli dach musi sprostać więcej niż 
trzem z pięciu podwyższonych wymagań, 
warunki określające izolacyjność warstwy 
wstępnego pokrycia są już jednakowe. 

Stopnie szczelności określone w tabeli 
numerami rzymskimi dotyczą sposobów 
wykonania warstwy wstępnego krycia oraz 
materiałów, z których powinna być ona wy-
konana. 

Warstwy wstępnego krycia o izolacyjno-
ści od I do III stopnia mogą być wykonane 
z elastycznych wyrobów wodochronnych 
(FWK lub MWK). Natomiast dla stopni IV 
i V materiałami, z których powinna być wy-
konana warstwa wstępnego krycia są papy 

bitumiczne lub specjalne folie hydroizola-
cyjne (na przykład PCV, EPDM itp.).

Każdy model dachówki ma określony kąt 
NZP i dlatego odpowiadająca mu tabela 
zalecanych stopni szczelności warstwy 
wstępnego krycia ma inne kąty graniczne.

Literatura:
[1] – „Technika i Detale. ABC systemu dachowe-
go. 2001” – RuppCeramika 2001.
[2] – „Deutsches Dachdeckerhandwerk. Regeln 
fur Dachdeckungen. Ausgabe September 1997” 
– „Merkblatt fur Unterdacher, Unterdeckungen 
Und Unterspannungen” – Rudolf Muller 1997 
[3] – „Słownik nazw i terminów dekarskich”  
– Polskie Stowarzyszenie Dekarzy 2017

Nachylenie połaci Wymagania dla dachu

[°] [%] Warunki 
normalne

Jedno  
podwyższone wymaganie

Dwa 
podwyższone wymagania

Trzy 
podwyższone wymagania

10° 17,60 Najniższe dopuszczalne pochylenie połaci dla dachówek ceramicznych

< NZP –10° IV V V V

≥ NZP –10° IV IV IV V

≥ NZP – 6° I I II III

≥ NZP° I I II 

Klasy szczelności są numerowane odwrotnie  
niż stopnie: dach spodni to numer 1,  

a najprostsze uszczelnienie wiszące na krokwiach  
(na przykład FWK) to numer 6.  

Klasy szczelności posługują się jeszcze podklasami.
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I stopień szczelności
Warstwę wstępnego krycia mogą tworzyć MWK lub FWK ułożone na krokwiach i dociśnięte kontrłatami. MWK trzeba układać  

z lekkim napięciem, a FWK z lekkim zwisem (ze względu na perforacje umożliwiającą przepuszczanie pary wodnej). 
W dachach nad poddaszami mieszkalnymi FWK (niskoparoprzepuszczalne folie) wymagają szczeliny wentylacyjnej między nimi 

a termoizolacją. W takim dachu muszą więc być dwie szczeliny: górna – nad FWK utworzona przez kontrłaty i dolna – pod FWK. 
Jeśli MWK jest zastosowana w dachu o poddaszu mieszkalnym, to wtedy styka się z termoizolacją i jest to już wyższy stopień 

szczelności dachu.

II stopień szczelności
W tym uszczelnieniu warstwa wstępna musi być już szczelniejsza niż w I stopniu szczelności, co uzyskuje się przez usztyw-

nienie podłoża, na którym jest ona układana. W dachach z MWK wystarczy termoizolacja, która się z nią styka lub deskowanie.
W dachach nad poddaszem mieszkalnym zastosowanie poszycia z paroizolacyjnych płyt OSB wymaga realizacji dolnej (dru-

giej) szczeliny wentylacyjnej pod tymi płytami. 
Jeżeli na deskowaniu przybitym luźno, ze szparami leży MWK, to wełnę mineralną można ułożyć na styk z tymi deskami. Czym de-

ski są szersze, tym szpary między nimi powinny być większe (deska 10 cm – szpara około 1 mm; deska 13 cm – szpara około 5 mm).

III stopień szczelności
Ten stopień uszczelnienia uzyskuje się przez zastosowanie tych samych materiałów i sposobów zamocowania co w stopniu II,  

ale z dodatkowym zaklejeniem zakładów pomiędzy poszczególnymi pasmami materiału uszczelniającego.

MWKkrokwie kontrłaty FWKkrokwie kontrłaty

FWK

krokwie kontrłaty górna szczelina wentylacyjna

dolna szczelina wentylacyjna

krokwie

kontrłaty

MWK

krokwie

kontrłatyzakład klejony MWKMWK

krokwie

kontrłatyzakład klejony zakład klejony MWK kontrłaty

krokwie

wełna mineralna

krokwie

zakład klejony

wełna mineralna

kontrłaty

MWK
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Membrana 
fundamentem dachu
Pierwszym etapem podczas budowy domu jest wykona-

nie solidnego fundamentu, którego zadaniem będzie 
przejęcie obciążeń własnych i użytkowych obiektu oraz 
przekazanie ich na warstwy gruntu. Nie warto oszczę-

dzać na tym etapie budowy. Dobrze zaprojektowany i wykonany 
fundament zagwarantuje wytrzymałość konstrukcji, a co za tym 
idzie – bezawaryjne użytkowanie budynku przez wiele lat.

Analogicznie sytuacja wygląda na dachu, którego fundamen-
tem – poza oczywistą konstrukcją – jest odpowiednia ochrona 
przeciwwodna i przeciwwilgociowa. Membrana to pierwszy ele-
ment, który dekarz układa na dachu. Następnie montuje on kon-
trłaty, łaty, okna połaciowe, obróbki detali dachowych, a na samym 
końcu – ostateczne pokrycie dachowe. W efekcie w trakcie eks-
ploatacji przegrody dachowej stosunkowo niewielkim kosztem 
można wymienić okno połaciowe na bardziej energooszczędne, 
rynny na bardziej estetyczne, a obróbkę komina na szczelniejszą. 
Wymiana membrany też jest możliwa. Należy jednak pamiętać, że 
koszt tego przedsięwzięcia znacząco, często nawet dwu- lub trzy-
krotnie przewyższy cenę ułożenia nowego pokrycia dachowego. 
Dlatego jakakolwiek oszczędność przy zakupie membrany dacho-
wej to oszczędność pozorna. W dłuższej perspektywie uzyskane 
oszczędności mogą stanowić jedynie promil kosztów związanych 
z jej wymianą. Wybierając membranę warto zwrócić szczególną 
uwagę na nowoczesne rozwiązania techniczne. 

Do takich niewątpliwie należy membrana EUROTOP TPU 
210T firmy FAKRO. Składa się ona z monolitycznego, termo-

plastycznego poliuretanowego (TPU) filmu funkcyjnego, eks-
trudowanego bezpośrednio na poliestrową (PES), igłowaną 
włókninę absorpcyjną. Monolityczny film funkcyjny wykonany 
z poliuretanu (TPU) charakteryzuje się wysoką odpornością na 
promieniowanie UV i starzenie. Jest również odporny na olej 
z pił łańcuchowych oraz wiele innych substancji chemicznych. 
Warstwa funkcyjna z TPU odpowiedzialna jest za to, by mem-
brana była wodoszczelna, odprowadzając równocześnie parę 
wodną na zewnątrz przegrody. Igłowana włóknina poliestrowa 
(PES) stanowi natomiast warstwę nośną dla filmu TPU. Cha-
rakteryzuje się ona wysoką wytrzymałością i zdolnością do ab-
sorpcji pary wodnej.

Zaawansowana technicznie membrana EUROTOP TPU 210T za 
sprawą bardzo wysokiej odporności i elastyczności daje gwaran-
cję bezpieczeństwa dla pracujących na dachu dekarzy. Trwałość 
i odporność na procesy starzeniowe przekłada się na długi okres 
bezproblemowego funkcjonowania przegrody dachowej i niskie 
koszty eksploatacji budynku. Dzięki membranie firmy FAKRO za-
montowana izolacja termiczna pozostaje sucha, co przekłada się 
na trwałość konstrukcji dachowej oraz obniżenie kosztów ogrze-
wania domu.

Nowoczesna membrana EUROTOP TPU 210T wyposażona jest 
w systemowy pas klejący na zakładzie. Bezpośrednio wpływa to 
na zwiększoną szczelność przed wodą oraz śniegiem, a także 
pozwala spełnić wymagania zawarte w Rozporządzeniu Ministra 
Infrastruktury* dotyczące szczelności na przenikanie powietrza.

*Rozporządzenie Ministra Infrastruktury z dn. 12 kwietnia 2002 r. w sprawie Warunków Technicznych, jakim powinny odpowiadać budynki i ich usytuowanie (Dz.U. z 2015 r. poz. 1422) - tekst jednolity.

Zastosowanie i budowa membrany dachowej EUROTOP TPU 210T firmy FAKRO

Monolityczny 
poliuretanowy 
film funkcyjny

Włóknina PES

FOT.(2): FAKRO

PROMOCJA
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KRZYSZTOF PATOKA 
ekspert z wieloletnim doświadczeniem współpracujący z Polskim Stowarzyszeniem Dekarzy;  
rzeczoznawca SITPMB przy NOT

IV stopień szczelności
Na pełnym poszyciu (deski, płyty na styk) układa się jednowarstwowo materiał hydroizolacyjny (na przykład papy, membrany PVC, 

EPDM itp.) z zaklejonymi lub zgrzanymi zakładami. Taki sposób nazywany jest dachem spodnim deszczoszczelnym.

V stopień szczelności
Ten stopień uszczelnienia uzyskuje się przez zastosowanie tych samych materiałów i sposobów zamocowania jak w stopniu IV,  

ale z dodatkowym obklejeniem kontrłaty. Przy stosowaniu pap sugeruje się ułożenie ich w dwóch warstwach. Taki sposób nazywany jest 
dachem spodnim wodoszczelnym.

CO TO ZNACZY?

FWK – skrót od pierwszych liter terminu folia wstępnego kry-
cia; folia układana pod właściwym pokryciem dachowym. Folia 
wstępnego krycia (w skrócie FWK) jest rozumiana jako foliowa 
warstwa wstępnego krycia o niskiej paro-przepuszczalności, 
której współczynnik Sd świadczący o poziomie paroprzepusz-
czalności jest większy niż 0,3 m i nie osiąga wartości takich jak 
dla folii paroizolacyjnej.

MWK – skrót od pierwszych liter terminu membrana wstęp-
nego krycia; wysokoparoprzepuszczalna (otwarta dyfuzyjnie) 
warstwa wstępnego krycia, dla której współczynnik Sd (równo-
ważna dyfuzyjnie grubość powietrza) jest mniejszy niż 0,3 m. 
Kiedyś nazywana folią wysokoparoprzepuszczalną. 

NZP – skrót od terminu najmniejszy zalecany kąt pochylenia; 
jest to kąt nachylenia połaci dachowej, poniżej którego układa-
nie pokrycia dachowego jest możliwe po zachowaniu pewnych 
dodatkowych warunków technicznych (stopnie szczelności). 
Jest określany przez producentów dla konkretnych modeli 
dachówek.

NDP – skrót od pierwszych liter terminu najmniejszy dopusz-
czalny kąt pochylenia dachu; kąt nachylenia połaci dachowej, 
poniżej którego nie wolno układać pokrycia dachowego. 
Określany jako NDP. Dla dachówek jest niższy od NZP dlatego, 
że dachówki można układać na tak zwanym dachu spodnim, 
czyli na warstwie wstępnego krycia o maksymalnej szczelno-
ści (stopnie szczelności). Jest określany przez producentów 
dla poszczególnych rodzajów pokryć dachowych oraz dla 
konkretnego modelu dachówki.

folia paroizolacyjna

wełna mineralna

krokwie

kontrłaty

sztywne poszycie

łaty

pokrycie zasadnicze, np. z dachówek

krokwie

sztywne poszycie

papa w dwóch warstwach

zakład klejony

krokwie

sztywne poszycie

papa w jednej warstwie

zakład klejony

papa w jednej warstwie

kontrłaty oklejone papą

zakład klejony
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Stosowanie membran wstępnego 
krycia na dachach o nachyleniu 
poniżej 20º

Większość dachów pochyłych 
ma spadek 30º-45º. Sposób ukła-
dania MWK (wysokoparoprzepusz-
czalnych membran wstępnego kry-
cia) w takich dachach jest ogólnie 
znany. Jednak od czasu do czasu 
membrany są również stosowane 
przy niższym pochyleniu. Warto  
w związku z tym wiedzieć, że na da-
chach o spadku mniejszym niż 20º 
układanie MWK ma zwiększone 
wymagania. Jest to zgodne z ogól-
ną teorią szczelności dachów sko-
śnych obowiązującą dla wszyst-
kich pokryć.

Membrany wstępnego krycia 
(MWK) w swoim podstawowym 
zastosowaniu wymagają wentylo-
wania przestrzeni znajdującej się 
nad nimi. Najczęściej jest to prze-
strzeń utworzona przez system 
mocowania pokrycia zasadniczego 
(na przykład przez kontrłaty i łaty).  
W tej przestrzeni musi przemiesz-
czać się powietrze atmosferyczne, 
które zabiera parę wodną pocho-
dzącą z wnętrza dachu i przecho-
dzącą przez membranę. Z tego 
powodu sprawność działania 
membran zależy od sprawności 

przepływu powietrza, czyli od wen-
tylacji pokrycia zasadniczego. 

W związku z tym, że przepływ 
powietrza wentylującego jest wy-
wołany działaniem dwóch rodza-
jów sił – ciągiem termicznym i par-
ciem wiatru – to sprawność tego 
przepływu zależy od nachylenia 
dachu. Przy kątach mniejszych od 
10º zanika ciąg termiczny, co po-
garsza wentylację. Jednocześnie 
ze zmniejszaniem się nachylenia 
wzrasta prawdopodobieństwo po-
wstania na powierzchni membran 
lokalnych zagłębień utrzymujących 
wodę z topniejącego śniegu, skro-
plin lub przecieków. Membrany są 
materiałem elastycznym podlega-
jącym zmianom kształtu w zależ-
ności od: dokładności wykonania 
konstrukcji dachu i ułożenia mem-
brany, osiadania termoizolacji oraz 
od działania sił ssących wywoła-
nych przez wiatr. 

Z wyżej wymienionych powodów 
trzeba spełnić specjalne warunki 
przy zastosowaniu membran na 
dachach o niskich kątach nachy-
lenia: 5º-19º. Normalne układanie 
membran wstępnego krycia pole-

gające na łączeniu ich na zwykły 
zakład jest celowe tylko dla pochy-
leń połaci dachowych większych 
od 19º (czyli dla kątów ≥ 20º). Przy 
niższych pochyleniach wszelkie 
szczeliny, zakłady i dziury montażo-
we łatwo mogą stać się przyczyną 
przecieków. Wielkość przecieków 
i ilość skroplin zależą również od 
szczelności pokrycia zasadni-
czego. Dlatego w takich dachach 
membrany powinny być układane z 
zachowaniem specjalnych warun-
ków, które muszą być przewidziane 
już na etapie projektowania. 

Uwzględniając szczelność po-
kryć i warunki wentylacji należy 
podzielić niskie nachylenia dachów 
na dwa zakresy. Pierwszy to pochy-
lenia  5º-10º, a drugi – 11º-19º.  

W tym pierwszym stosowanie 
membran jest możliwe tylko pod 
pokryciami bardzo szczelnymi na 
przykład pod blachami arkuszowy-
mi łączonymi na rąbki podwójne 
lub papami. W takim dachu mem-
branę należy układać na klejony 
zakład i z uszczelnioną kontrłatą, 
a wentylację należy wykonać zgod-
nie z ogólnymi zaleceniami lub 
wytycznymi producenta pokrycia 
(to musi być przestrzeń wyższa niż 
zwykłe szczeliny wentylacyjne).

Natomiast pod pokryciami po-
wszechnie stosowanymi (blachy 
profilowane, płytki i dachówki bla-
szane itp.) na dachach pochyłych 
o katach nachylenie 11º-19º MWK 
należy układać według zasad 
przedstawionych w tabeli powyżej. 

Kontrłata uszczelniona – najlepsze rezultaty daje przykleje-
nie do spodniej strony listwy piankowej taśmy samoprzylep-
nej (Marma K2); można też nakleić na wierzch i boki kontrłaty 
membranę lub szeroką taśmę samoprzylepną w taki sposób, 
aby osłaniała całą kontrłatę, a jej krawędzie były przyklejone 
na membranie zasadniczej.
Klejone zakłady – zakłady min. 15 cm i zaklejone od góry 
jednostronną taśma samoprzylepną lub od środka (między 
stykającymi się pasmami) dwustronną taśmą samoprzylepną.
Deskowanie – czyli poszycie wykonane ze zwykłych desek 
calowych (bez pióra i wpustu) o szerokości max. 11 cm, przy 
większych szerokościach trzeba zwiększyć wielkość szczeliny 
między deskami do kilku centymetrów proporcjonalnie do ich 
szerokości.
Wysokość kontrłaty – uwzględnia akceptowalne nierówności 
w wykonaniu dachu oraz wypychanie membrany przez wełnę 
termoizolacyjną.
Na rys.1 podano kąt nachylenia 20º, ponieważ rysunek po-
kazuje wlot powietrza zalecany przy takich nachyleniach dla 
wszystkich rodzajów pokryć dachów pochyłych leżących na 
łatach. Natomiast na rys.2 pokazującym kalenicę, podano kąt 
nachylenia 25º, ponieważ poniżej tego kąta pokrycia blaszane 
powinny mieć „wysoką kalenicę”, czyli dodatkową konstrukcję 
pod gąsiorem zabezpieczającą przed blokowaniem wylotu 
szczeliny wentylacyjnej przez zalegający śnieg. Na dachach o 
połaciach nachylonych pod kątem mniejszym niż 20º zasada 
ta obowiązuje również inne pokrycia układane na łatach.

Pokrycia dachówkowe nie mają takich zaleceń, a ich 
producenci bardzo rzadko dopuszczają ich zastosowania na 
dachach poniżej 25º uszczelnionych elastycznymi warstwami 
wstępnego krycia (w tym MWK).
Inne zalecenia 
1. Wlot do szczeliny wentylacyjnej musi być na zakończeniu 
kontrłaty  (rys.1), a membrana musi leżeć na krokwiach (lub 
belkach im odpowiadającym) do ich samego końca w okapie. 
Wlot powinien być osłaniany przez przewiewne (w ok.50%) 
taśmy lub siatki osłonowe oraz znajdować się za rynną tak, 
aby zalegający śnieg nie zasłaniał go. Wielkość powierzchni 
czynnej wlotu powinna być wykonana zgodnie z zasadami 
wentylowania dachów.
2. Wylot szczeliny wentylacyjnej na kalenicy musi wychodzić 
ponad płaszczyznę pokrycia  tak aby wysokość osłon wylotu 
nie była mniejsza niż 15 cm (rys.2).
3. W dachach o większych rozmiarach – o dłuższych niż  
10 m krokwiach (max 15m) wysokość szczeliny wentylacyjnej 
czyli wysokość kontr łaty powinna być większa od podanej 
w tabeli, proporcjonalnie do długości krokwi (według zasad 
normy DIN 4108 – 3: 1996). 
4. Listwy: łaty i kontrłaty mogą być impregnowane tylko 
próżniowo preparatami rozpuszczalnikowymi. Wyklucza się 
użycie impregnatów solnych.
5. Wszystkie pozostałe niezbędne do ułożenia MWK czynno-
ści powinny być wykonane według podstawowej instrukcji 
układania MWK (tak jak na dachach o nachyleniu ≥ 20º).

Marma Polskie Folie, www.dachowa.com.pl 

Zakres stosowania 5º-19º (8,7%-34,4%)
Zakres nachylenia 5º-10º (9%-17%) 11º-15º (18%-26%) 16º-19º (27%-35%)

Wymagania wykonawcze kontrłata uszczelniona; 
klejone zakłady

kontrłata uszczelniona; 
klejone zakłady

kontrłata uszczelniona; 
klejone zakłady

Wymagania materiałowe membrana min. 160 g/m² membrana min.  
160 g/m²

membrana min.  
115 g/m²

Wysokość kontrłaty minimum 12 cm dla krokwi 
o długości do 10 m

minimum 10 cm dla kro-
kwi o długości do 10m

minimum 8 cm dla kro-
kwi o długości do 10m

Uwagi dodatkowe mocowanie wstępne  
tylko  samoprzylepną 
taśmą dwustronną  
przyklejoną do desek

mocowanie wstępne 
tylko samoprzylepną 
taśmą dwustronną  
przyklejoną do krokwi
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Klimat podlega nieustannym zmianom, jednak jeszcze 
nigdy nie był tak surowy dla mieszkańców środkowej 
Europy, jak teraz. W ostatnich kilku latach obserwuje-
my szczególne nasilenie gwałtownych zjawisk pogo-

dowych. Wystarczy wspomnieć trąby powietrzne i wichury, któ-
re w lecie tego roku spowodowały olbrzymie szkody w Polsce, 
między innymi zrywając dachy z wielu domów mieszkalnych. 
Wszystko to sprawia, że zarówno architekci, jak i wykonawcy 
oraz inwestorzy, powinni na nowo zastanowić się nad przepisa-
mi regulującymi zasady układania pokrycia dachowego. Wiele  

z nich należy zaostrzyć, ponieważ eksperci prognozują kolejne 
ekstremalne zjawiska pogodowe w naszej, dotychczas spokoj-
nej, strefie klimatycznej. 

Konieczność przeciwdziałania
Szalejący wiatr oraz burze powodują, że system norm i zasad 

dotyczących pokryć dachowych musi zostać zaostrzony. Coraz 
więcej uwagi poświęcają temu zagadnieniu producenci pokryć 
dachowych; o konieczności zmian w sposobie układania da-
chów informują także towarzystwa ubezpieczeniowe, które od-

Silny wiatr a krycie dachów

Gwałtowne zmiany w stosunkowo łagodnym klimacie środkowej Europy wymuszają  
na architektach oraz wykonawcach wprowadzenie dodatkowych zabezpieczeń 
przeciw ekstremalnym zjawiskom pogodowym.
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notowują znacznie więcej szkód związanych z występowaniem 
porywistego wiatru niż w latach 50-tych. Ze strony wykonaw-
ców, problem dostrzegł i wziął pod rozwagę Centralny Związek 
Niemieckiego Rzemiosła Dekarskiego. Po intensywnych dysku-
sjach, w marcu 2011 roku weszła w życie przygotowana przez 
to stowarzyszenie informacja fachowa „Obciążenie wiatrem na 
dachach pokrytych dachówkami ceramicznymi i betonowymi”, 
która nakłada na wykonawców podwyższone wymogi odnośnie 
zabezpieczenia przed burzami i wiatrem dachów pochyłych.

Obciążenie wiatrem
Przygotowując ten dokument, zwrócono przede wszystkim 

uwagę na fakt, że zagrożenie silnym wiatrem czy trąbami po-
wietrznymi nie jest jednolite na całym obszarze kraju. Istnieją 
strefy dużo bardziej narażone na gwałtowne wichury niż inne. 
Określono to na podstawie tak zwanego wiatru 50-lecia, czyli 
wartości siły wiatru mierzonej przez 50 lat w ponad 250 sta-
cjach pomiarowych. Notabene, wartość ta stale rośnie. Me-
teorologiczne obserwacje doprowadziły do wyodrębnienia na 
obszarze Niemiec czterech stref wiatru. Zalecenia dla dekarzy 
w każdej strefie są inne – tam, gdzie średnia siła wiatru jest sto-
sunkowo niska, nie są one tak surowe, jak na obszarach o wyso-
kiej średniej sile wiatru, zlokalizowanych przede wszystkim na 
północy Niemiec. Dla określenia strefy wiatru w danym miejscu 
wykonawcy mają do dyspozycji specjalne tabele.

Obliczanie liczby i rodzaju klamer
Dlaczego strefy wiatru są tak istotne? Ich kluczową zaletą jest 

pomoc w zdefiniowaniu liczby, rodzaju i umiejscowienia klamer, 
za pomocą których przypina się dachówki do więźby, zapewnia-
jąc tym samym lepsze mocowanie. Przy obliczeniach należy 
oczywiście uwzględnić też inne parametry, w tym: geometrię  
i wymiary budynku (wysokość, szerokość, długość), kształt oraz 
kąt nachylenia dachu, materiał pokryciowy z przynależnymi 
klamrami, jak również konstrukcję dachu pod pokryciem. We 
wspomnianej informacji dla dekarzy zawarto nowy podział da-

chu na cztery obszary: okap, dachówki skrajne, gąsior i połać. 
Dla każdej z tych stref można wyliczyć potrzebną liczbę oraz 
rodzaj klamer (w Niemczech stosowane są trzy odrębne grupy), 
posługując się wzorem lub specjalnie opracowanymi tabelami. 
Istnieją jednak lokalizacje oraz typy budynków, które wymagają 
zupełnie odrębnych obliczeń – należą do nich między innymi 
obiekty wysokie (powyżej 25 m) oraz położone w miejscach 
szczególnie zagrożonych, takich jak wyspy Morza Północnego.

Uczyć się od innych
Zasady uwzględnione w omawianym dokumencie odnoszą 

się wprawdzie do terenu Niemiec, ale są to wytyczne uniwersal-
ne, które warto uwzględnić także w Polsce. Wyznaczenie stref 
wiatru w innych krajach Europy Środkowej pozwoliłoby na wpro-
wadzenie spójnych zaleceń dla dekarzy na poszczególnych ob-
szarach. Ze względu na brak takich uregulowań dziś sytuacja 
nie wygląda dobrze. Nie wszyscy dekarze klamrują dachówki,  
a ci, którzy o tym pamiętają, mają problemy z określeniem wy-
miaru klamrowania – które dachówki oraz w jakiej liczbie powin-
ny być klamrowane. 

Z pomocą przychodzą tu wprawdzie producenci dachówek 
– na przykład firma RÖBEN zaleca na połaci klamrowanie co 
trzeciej dachówki po skosie – ale nie wszyscy wykonawcy się 
do tego stosują. Co więcej, należałoby zróżnicować te wartości. 
Tak jak to jest w Niemczech, niektóre rejony wymagają klamro-
wania większej liczby dachówek. W takich miejscach warto też 
rozważyć zastosowanie mniejszych dachówek, które w bada-
niach wykazują lepszą odporność na działanie sił wiatru niż po-
krycia o dużych formatach, ponieważ mniej się unoszą. Przez 
uchodzące przy tym powietrze redukowane jest znacznie ssa-
nie wiatru (tak zwane wyrównanie ciśnienia), a to właśnie działa-
nie sił ssania wiatru jest odpowiedzialne za zrywanie dachówek. 

Aby zabezpieczyć się przed szkodami powodowanymi przez 
ekstremalne burze, wichury oraz trąby powietrzne, musimy do-
brze przyjrzeć się temu zjawisku i określić – na wzór Niemiec  
– nasze własne zasady związane ze skuteczniejszym mocowa-
niem dachówek. 

Firma RÖBEN zaleca na połaci klamrowanie co trzeciej dachówki  
po skosie. Warto, aby wszyscy wykonawcy się do tego stosowali
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Zagrożenie silnym wiatrem czy trąbami powietrznymi nie jest jedno-
lite na całym obszarze kraju. Istnieją strefy dużo bardziej narażone 
na gwałtowne wichury niż inne



wrzesień-październik/2017

48
WARSZTAT PROFESjONALISTY/TEChNOLOgIE

wrzesień-październik/2017

Okna dachowe to jeden z naj-
bardziej lubianych sposobów 
doświetlania poddaszy użytko-
wych. Nic więc dziwnego, że 

producenci wciąż udoskonalają swoje pro-
dukty i prześcigają się we wprowadzaniu 
na rynek nowości. Większość z nich jest 
projektowana z myślą o inwestorach – do-
tyczy głównie parametrów okien, estetyki 
i funkcjonalności. Jednak ze względu na 
osadzenie okien w dachu, coraz częściej 
producenci zwracają uwagę również na 
ułatwienie ich montażu. Kluczowe jest 
to, aby okna po osadzeniu były szczelne i 
zapewniały parametry deklarowane przez 
producentów. 

Dotyczy to głównie izolacyjności cieplnej 
okien, które jeszcze kilka lat temu nie cie-
szyły się opinią okien energooszczędnych. 
W pierwszych budowanych w Polsce do-
mach energooszczędnych specjaliści czę-
sto odradzali ich montowanie w dachu na 
rzecz okien tradycyjnych, umieszczanych 
w ścianach szczytowych. W ostatnich la-
tach sytuacja jednak się znacznie się zmie-
niła na korzyść okien połaciowych. Dlatego 
największym zainteresowaniem cieszą 
się rozwiązania energooszczędne. Najno-
wocześniejsze modele pomagają obniżyć 
zużycie energii, mają nowocześniejszy de-
sign i zapewniają większy komfort użytko-
wania. Same okna dachowe nie wystarczą 

do tego, by uzyskać pożądany poziom mi-
nimalnego zapotrzebowania na ciepło. Na-
wet okno o najwspanialszych parametrach 
termoizolacyjnych, gdy zostanie zamonto-
wane nieprawidłowo i niedokładnie, będzie 
w efekcie najsłabszym punktem domu, je-
śli chodzi o izolacyjność termiczną. Dlate-
go większość okien dachowych oferowana 
jest wraz z zestawem elementów, które nie 
tylko upraszczają prace montażowe, ale 
też gwarantują szczelność i trwałość po-
łączeń. Do zwiększenia izolacyjności ter-
micznej okna połaciowego można zasto-
sować dodatkowe akcesoria montażowe. 
Każdy producent ma własne rozwiązania.

Osadzenie okien w dachu jest bardziej skomplikowane od montażu okien 
fasadowych. Dlatego też producenci starają się tak ulepszać swoje wyroby,  
aby każde okno zostało zamontowane w połaci sprawnie, właściwie i zaizolowane 
tak, aby dach w tym miejscu nie przeciekał.
Opracowanie IWONA SZCZEPANIAK

Rozwiązania  
ułatwiające  
montaż okien dachowych

FOT.: SHUTTERSTOCK.COM
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Rozwiązania  
ułatwiające  
montaż okien dachowych

FIRMA FAKRO

Ułatwiają osadzenie okna oraz zwięk-
szają możliwość regulacji okien dacho-
wych podczas ich montażu. Usprawnia 
go dodatkowo stosowanie wkrętów Torx.

Nowe kątowniki montażowe

Dodatkowa uszczelka w profilu przy-
szybowym zabezpiecza przed przedo-
stawaniem się do wnętrza wody między 
innymi z topniejącego śniegu i poprawia 
właściwości akustyczne okna.

Dodatkowa uszczelka

Dodatkowe otwory w dolnych naroż-
nikach ościeżnicy umożliwiają odpływ 
wody, która może dostać się pod profile 
w wyniku ich uszkodzenia bądź błędnego 
montażu. Nie ma konieczności stosowa-
nia kabli grzejnych pod oknem.

Otwory w narożnikach ościeżnicy

Daje możliwość wyższego posadowie-
nia okna w dachu, powodując, że wystaje 
ono ponad połać. Taki montaż jest zaleca-
ny w rejonach o obfitych opadach śniegu  
i w dachach o niewielkim kącie nachyle-
nia, gwarantując lepszą szczelność okna.

Montaż na głębokości N

Umożliwia montaż okna dachowego 
na łatach i krokwiach na trzech głęboko-
ściach: N (+3 cm), V (0 cm) i J (-3 cm). 
Głębsze wpuszczenie okna w połać (V, 
J) pozwala na lepsze docieplenie okna  
i poprawę estetyki całego dachu.

Uniwersalny system montażu

Elementy z tworzywa, znajdujące się 
w narożach skrzydła i ościeżnicy zapew-
niają dobrą współpracę uszczelek i pro-
fili, a także umożliwiają szybki montaż  
i demontaż okna nawet bez konieczności 
wyjmowania skrzydła. 

System naprowadzania skrzydła

Służy do szybkiego i szczelnego wyko-
nania izolacji termicznej i paroprzepusz-
czalnej wokół okna. Zestaw składa się  
z kołnierza paroprzepuszczalnego wyko-
nanego z membramy wysokoparoprze-
puszczalnej oraz materiału termoizolacyj-
nego z naturalnej wełny owczej w postaci  
bloków o wymiarach 150 x 50 mm  
i 70 x 50 mm oraz warkocza o przekroju 
okrągłym ø50 mm. Zestaw XDP to goto-
wy sposób docieplenia i uszczelnienia 
okna dachowego.

Zestaw izolacyjny XDP
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FIRMA ROTO

Zwykle okna dachowe montowane 
są powyżej warstwy izolacyjnej dachu. 
Aby uzupełnić niewystarczającą ochro-
nę, jaką daje konstrukcja dachu w połą-
czeniu z oknem dachowym, firma Roto 
Okna Dachowe zaprojektowała zestaw 
przyłączeniowy MDA. Zestaw ten jest 
zbudowany z profili termoizolacyjnych 
wykonanych z bardzo twardego i wy-
trzymałego konstrukcyjnie styropia-
nu EPS. Profile te zostały dodatkowo 
wzmocnione drewnianymi listwami.  
W skład zestawu wchodzą także: śruby 
mocujące, rolka taśmy uszczelniającej, 
4 odcinki taśmy klejącej Primur oraz 
instrukcja montażu. Zestaw zapewnia 
poprawę parametru cieplnego całego 
okna nawet o 0,1 W/(m2K). Montaż 
zestawu MDA gwarantuje dodatkową 
wiatro-, hydro- i termoizolację. Pozwa-
la również na ograniczenie ryzyka po-
wstawania kondensatu pary wodnej na 
ościeżnicy. 

Termo-blok WD to jeden z głównych ele-
mentów ciepłego montażu okna. Jest to 
fabrycznie montowany systemem izolacji 
termicznej okna dachowego, wykonany  
z materiałów odpornych na promieniowa-
nie UV i proces utleniania (polipropylen lub 
polietylen). Charakteryzuje się bardzo dobrą 
termoizolacyjnością. Poprawia parametr 
cieplny całego okna nawet o 15% oraz sta-
nowi skuteczną barierę dla niepożądanych 
dźwięków docierających do wnętrza przy 
zamkniętym oknie. Termo-blok WD zamon-
towany jest na całej wysokości ramy okien-
nej, dzięki czemu skutecznie minimalizuje 
mostki termiczne na całym jej obwodzie, za-
pewnia wyjątkową szczelność połączenia 
oraz jednocześnie eliminuje zjawisko kon-
densacji pary wodnej na elementach okna. 

Integralnym elementem Termo-bloku 
WD jest fartuch z folii paroizolacyjnej. 
Zapewnia on szczelne połączenie okna  
z izolacją przeciwwilgociową dachu. Fa-
brycznie zamontowany Termo-blok WD 
wraz z fartuchem paroizolacyjnym, to duże 
ułatwienie dla wykonawców odpowiedzial-
nych za docieplenie wnęki okiennej i wyko-
nanie szczelnej izolacji przeciwwilgociowej. 
Jeśli okno nie jest wyposażone w te elemen-
ty, to prawidłowe docieplenie ramy okiennej, 
zamontowanej w wąskiej przestrzeni mię-
dzykrokwiowej stanowi nie lada wyzwanie. 
Wciskanie materiału izolacyjnego w szcze-
liny o szerokości: 2-3 cm jest trudnym zada-
niem i nie gwarantuje zachowania ciągłości 
izolacji. Szczelne połączenie wewnętrznej 
izolacji przeciwwilgociowej z ramą okienną, 
to również trudna i pracochłonna czynność, 
jeżeli okno nie jest fabrycznie wyposażone  
w odpowiedni fartuch.

Termo-blok WD

Podstawowa różnica pomiędzy tym 
montażem a montażem tradycyjnym 
polega na niższym umieszczeniu okna 
w konstrukcji dachu. Dla osiągnięcia 
takiego efektu stosowany jest specjalny 
kołnierz z dodatkowymi akcesoriami. 
Pozwala on na montaż okna do 12 cm 
głębiej niż przy standardowej zabudo-
wie. Takie rozwiązanie, sprawia, że okno 
jest w mniejszym stopniu narażone  
na wpływ czynników atmosferycznych, 
w szczególności niskich temperatur. 
Dzięki temu maleje ryzyko powstawa-
nia mostków termicznych w zabudowie 
okna, co przekłada się na lepsze para-
metry cieplne. Obniżony montaż okien 
nie ogranicza ich funkcjonalności. Nie 
powoduje także żadnych ograniczeń  
w montażu akcesoriów zewnętrznych, 
takich jak rolety lub markizy. 

Firma Roto oferuje trzy rodzaje koł-
nierzy do pogłębionego montażu. 
Dla okien z serii Designo i dachów 
o nachyleniu 30-65° rekomendowa-
ny jest kołnierz ETL, który pozwala 
na montaż o 6 cm lub 12 cm poniżej 
standardowego poziomu. Z kolei, dla 
najnowszej linii okien RotoQ przy-
gotowano dwa kołnierze: EDJ i EDN, 
które pozwalają na obniżony montaż  
w dachach o nachyleniu 20-90°o 4 cm.

Obniżony montażZestaw przyłączeniowy MDA
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Elastyczna gąbka uszczelniająca w koł-
nierzach przyspiesza i ułatwia montaż. Do 
tej pory kołnierze uszczelniające były wy-
posażone w gąbkę o jednolitej strukturze 
i kształcie. Dla dekarza oznaczało to do-
datkową pracę. Aby zapewnić szczelność 
przylegania gąbki do pokrycia dachowego 
trzeba było precyzyjnie ją docinać i dopa-
sowywać do kształtu każdej dachówki. Po 
zmianie w większości sytuacji nie ma ko-
nieczności regulowania gąbki. Nowy pro-
dukt „współpracuje” z kształtem pokrycia 
dachowego idealnie dopasowując się do 
jego kształtu. Docinanie gąbki do wysoko-
ści jest niezbędne tylko w wtedy, gdy okno 
montowane jest w płaskiej dachówce lub 
gdy gąbka znajduje się pod najniższą czę-
ścią dachówki profilowanej.

Gąbka uszczelniająca w kołnierzach 

Opakowanie okna jest tak zaprojekto-
wane, aby do jego otwierania nie trzeba 
było używać ostrych narzędzi. Zmniejsza 
to ryzyko zarysowania szyby lub innego 
uszkodzenia okna jeszcze przed jego 
montażem. Rozłożony karton można wy-
korzystać podczas instalacji jako wygod-
ne stanowisko pracy, które będzie chroniło 
okno przed kontaktem z niewykończoną 
podłogą. Opakowanie wyróżniają koloro-
we etykiety, dzięki którym dekarz z łatwo-
ścią sprawdzi typ i rozmiar okna oraz jego 
wagę. Wszystkie drobne elementy zostały 
spakowane osobno, co ułatwia ich identy-
fikację i zapobiega ich pogubieniu. 

Wygodne opakowanie

Firma VELUX opracowała prostszy  
i mniej obciążający dla dekarza sposób 
wyjmowania skrzydła okna z ościeżnicy. 
Wystarczy nacisnąć bolec, aby odbloko-
wać zawias obrotowy. 

Dzięki zatrzaskom również montaż 
i demontaż elementów oblachowania 
okna dachowego jest znacznie szybszy 
i łatwiejszy. Liczba widocznych wkrętów 
została zmniejszona z 12 do 4. Mniej 
wkrętów węższe górne oblachowania,  
a także zmienione kształty poprawiają 
również estetykę okna od zewnątrz.

Wyjmowanie skrzydła z ościeżnicy

Żeby uniknąć błędów przy montażu 
kątowników montażowych, w ościeżni-
cy zostały fabrycznie wywiercone otwory 
pod wkręty. Dzięki temu, dekarz nie musi 
wykonywać ich samodzielnie, a jeśli źle 
ustawi kątownik, to od razu będzie to dla 
niego widoczne. Okna można zamontować  
w poziomie standardowym lub obniżonym. 
Oznaczone kolorowymi liniami poziomy 
montażu i otwory pod wkręty w zasadzie 
uniemożliwiają popełnienie błędu na waż-
nym, bo początkowym etapie montażu.

Okna Velux można instalować na jed-
nym z dwóch poziomów – standardo-
wym lub obniżonym o 4 cm. Do montażu 
obniżonego okien pojedynczych przezna-
czone są kołnierze EDJ lub EDN, do mon-
tażu okien w zestawach – kołnierz EKJ. 
Kątownik dokładnie wyznacza wysokość 
montażu. Umieszcza się go we wrębie 
na ościeżnicy, w miejscu zaznaczonym 
czerwoną (poziom standardowy) lub nie-
bieską (poziom obniżony) linią. 

Instalacja okna na dwóch poziomach

Otwory na kątowniki montażowe

W kolejnym wydaniu: Drewno na więźbę - tarcica, 
KVH czy belki dwuteowe?
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Szybszy i pewniejszy 
montaż okien 
dachowych VELUX  
z nowymi kołnierzami 
Popularne kołnierze VELUX do pokryć profilowanych EDW i EDZ od sierpnia tego 
roku zyskały nowy element – innowacyjną elastyczną gąbkę uszczelniającą.  
Kolejne typy będą wyposażane w nowość sukcesywnie. Dla dekarza oznacza to 
szybszy i łatwiejszy montaż okna, a dla inwestora jest gwarancją wysokiej jakości, 
szczelnej instalacji i trwałości na wiele lat.

Do tej pory kołnierze uszczelniające były wyposa-
żone w gąbkę o jednolitej struk-
turze i kształcie. Dla dekarza 
oznaczało 

to dodatkową pra-
cę – aby zapewnić 
szczelność przyle-
gania gąbki do po-
krycia dachowego 
musiał precyzyjnie 
ją docinać i dopa-
sowywać do kształtu każdej 
dachówki. Po zmianie, w większości 
sytuacji nie musi regulować gąbki. Nowy produkt „współpracuje” 
z kształtem pokrycia dachowego idealnie dopasowując się do 
jego kształtu. Docinanie gąbki na wysokość jest konieczne tylko 
wtedy, gdy okno montowane jest w płaskiej dachówce lub gąbka 
znajduje się pod jej najniższą częścią.

Oprócz nowego elastycznego materiału w gąbce wykonano 
innowacyjny system ukośnych nacięć, który gwarantuje szczel-
ne połączenie okna z dachem, zapobiegając wnikaniu wilgoci 
w jego konstrukcję. Dzięki takiemu rozwiązaniu, klienci mają 
pewność, że warstwy izolacji i konstrukcja okna są zabezpie-
czone przed nadmierną infiltracją powietrza, a woda deszczowa 
i śnieg nie dostaną się poza obrys okna. 

Elastyczna gąbka uszczel-
niająca VELUX od sierpnia 
tego roku będzie zastosowa-
na w kołnierzach do profilo-
wanych materiałów pokry-
ciowych – EDW i EDZ oraz  
w kołnierzach do wymiany 
okien EW i EW6000, a od paź-

dziernika tego roku także w koł-
nierzach EDJ do montażu obniżonego. 

Prawidłowy montaż okna dachowego
Gwarancją poprawnego montażu jest postępowanie zgodnie 

z instrukcją, która dołączona jest do każdego produktu. W trak-
cie montażu należy odtworzyć warstwy izolacji przeciwwilgocio-
wej i termicznej, które zostały usunięte podczas przygotowania 
otworu w dachu i prawidłowo połączyć je z oknem. Poprawne 
wykonanie tych czynności jest kluczowe, gdyż to właśnie błędy 
montażowe (a nie jakość materiałów) są najczęstszą przyczyną 
reklamacji. Do montażu najlepiej wykorzystać gotowe zestawy 
izolacyjne, na przykład VELUX BDX dopasowane do rozmiaru 
okna dachowego, które zapewniają trwałość i szczelność okien. 

Przed montażem okna należy zdecydować, na jakim pozio-
mie – standardowym czy obniżonym o 4 cm – zostanie za-
montowane okno i wybrać odpowiedni kołnierz. 

VELUX Polska Sp. z o.o.
ul. Krakowiaków 34, 02-255 Warszawa, tel.: +48 22 33 77 000, kontakt@velux.pl, www.velux.pl

FOT.: VELUX
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e KROK 1. W przygotowanym otworze  
zamontuj ramę termoizolacyjną z zestawu  
VELUX BDX. Następnie umieść ościeżnicę  
w otworze. Po wstępnym dokręceniu  
kątowników sprawdź ustawienie skrzydła 
okna względem ościeżnicy i wyreguluj  
szczeliny zgodnie z instrukcją montażu. 
Pamiętaj, że możesz to zrobić tylko na tym 
etapie montażu.

Montaż okna krok po kroku 

Przygotuj otwór w konstrukcji dachu. Zwróć szczególną uwagę na prawidłowe rozmieszczenie łat montażowych. W zależności 
od wyboru wysokości montażu, przymocuj kątowniki montażowe na poziomie standardowym lub obniżonym.

KROK 2. Kolejny etap to zaizolowanie okna 
przed wilgocią z zewnątrz – w tym celu  
możesz użyć folii paroprzepuszczalnej,  
która znajduje się w zestawie izolacyjnym  
VELUX BDX lub skorzystać z gotowej,  
sprzedawanej jako osobny produkt folii 
VELUX BFX. W zestawie znajduje się również 
rynienka odwadniająca, którą należy  
zamontować pod pokryciem dachowym,  
nad oknem.

KROK 3. W kolejnym etapie ułóż pokrycie 
dachowe pod oknem oraz rozpocznij montaż 
kołnierza uszczelniającego od jego dolnej 
części. W przypadku pokryć profilowanych, 
pamiętaj o wstępnym przegięciu fartucha 
kołnierza w stronę pokrycia dachowego. 
Dzięki temu będzie prawidłowo i estetycznie 
przylegał do profilu pokrycia. 

KROK 4. Zamontuj boczne elementy kołnierza 
i oblachowania okna, a w kolejnym etapie 
górną część kołnierza.

KROK 5. W ostatnim etapie ułóż pokrycie 
dachowe wokół okna. Dzięki zastosowaniu 
nowych kołnierzy z elastyczną gąbką  
nie musisz już jej docinać i dopasowywać  
do każdej dachówki. Dzięki ukośnym  
nacięciom gąbka idealnie dopasowuje się  
do kształtu pokrycia dachowego. Zwróć 
uwagę na zachowanie prawidłowej odległości 
pomiędzy pokryciem dachowym a oknem.  
Po bokach 3-6 cm, nad oknem 6-15 cm.

FOT.(10): VELUX
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Bezpieczeństwo pożarowe ma bar-
dzo wysoką pozycję w rankingu 
wymagań podstawowych* stawia-
nych budynkom. Jest ono drugim, 

tuż po bezpieczeństwie konstrukcji, spo-
śród 7 wymagań. Tak ważnym dlatego, że 
potencjalne skutki pożarów bywają tragicz-
ne i niezwykle kosztowne dla ludzi, gospo-
darki i środowiska. Można je porównywać 
tylko z innymi klęskami żywiołowymi: hu-
raganami, powodziami, trzęsieniami ziemi, 
na które mamy jeszcze mniejszy wpływ. 
Fakt, że pożary nie są naszym codziennym 
doświadczeniem, zawdzięczamy głównie 
doświadczeniu i powszechnie stosowanym 
środkom prewencyjnym. 

Być mądrym przed szkodą
W Polsce, jeszcze po drugiej wojnie świa-

towej zdarzały się pożary, w których z dy-
mem szły całe wioski drewnianych, krytych 
strzechą, domów. Eliminując łatwopalne 
materiały, wprowadzając inne wymagania 

(na przykład dotyczące minimalnych od-
ległości między budynkami) ograniczono 
liczbę i skutki pożarów. Taki system działał 
niezmiennie i skutecznie do końca lat 80. 
w warunkach zcentralizowanej gospodarki, 
powtarzalnych rozwiązań realizowanych 
według typowych projektów, wykorzystują-
cych głównie materiały odporne na ogień,  
a tym samym na ludzkie błędy i zaniedbania.

Tymczasem w 1989 roku nastąpił gwał-
towny transfer, a następnie rozwój nieobec-
nych wcześniej w Polsce technologii. Nie 
towarzyszył mu równie szybki powszechny 
wzrost wiedzy, a nade wszystko świadomo-
ści. Problemem są przestarzałe przepisy. 
Ostatnie lata i zdarzające się coraz częściej 
pożary dużych obiektów, wzniesionych  
w ostatnim 15-leciu wskazują potrzebę pil-
nego nadrobienia wielu zaległości.

Warto przybliżyć podstawowe informa-
cje na temat bezpieczeństwa pożarowego,  
w szczególności dachów płaskich, po-
wszechnie stosowanych we współczesnych 

obiektach usługowych, produkcyjnych  
i magazynowych. Znajomość tych zagad-
nień przez wszystkich uczestników proce-
su inwestycyjnego, a także użytkowników 
i administratorów budynków ma kluczowe 
znaczenie dla zapewnienia bezpieczeństwa, 
ponieważ to właśnie działania człowieka nie 
tylko są przyczyną – źródłem ognia – prawie 
wszystkich pożarów, ale również wielkość  
i rodzaj strat pożarowych są wprost skut-
kiem decyzji i akcji podejmowanych przez 
ludzi, na wszystkich etapach od decyzji in-
westycyjnych i projektowania przez budowę 
aż po eksploatację obiektów budowlanych.

Kilka faktów o pożarze
Pożar może zdarzyć się tylko wtedy, gdy 

jednocześnie występują 3 czynniki:
• paliwo,
• tlen, w ilości dostatecznej do spalenia 

paliwa, oraz 
• źródło ognia (w postaci płomienia i/lub 

wysokiej temperatury).

Bezpieczeństwo 
pożarowe dachów 
WYTYCZNE STOWARZYSZENIA DAFA 
Artykuł ekspercki STOWARZYSZENIA WYKONAWCÓW DACHÓW PŁASKICH I FASAD
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*Podstawowe wymagania dotyczące obiektów budowlanych są przedmiotem Załącznika I do Rozporządzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 
Nr 305/2011 z dnia 9 marca 2011 ustanawiające zharmonizowane warunki wprowadzania do obrotu wyrobów budowlanych i uchylające dyrektywę 
Rady 89/106/EWG
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Paliwem potencjalnie może być każdy 
palny przedmiot lub materiał. Może zapalić 
się bezpośrednio od płomienia albo ulec 
samozapłonowi lub samozapaleniu. Je-
śli paliwa jest więcej, a ogień nie zostanie 
ugaszony na tym wczesnym etapie, może 
dojść do jego dalszego rozprzestrzeniania 
i rozwoju pożaru. W pożarze, poza płomie-
niami i wysoką temperaturą, istotnymi czyn-
nikami niebezpiecznymi są dym i toksyczne 
gazy. Mając świadomość zagrożeń, ludzie 
mogą zarówno ograniczyć możliwość wy-
stąpienia pożarów, jak również wpływać na 
zmniejszenie ich możliwych szkodliwych 
skutków:
• dla zdrowia i życia,
• mienia i gospodarki,
• środowiska naturalnego.

Ten ostatni aspekt staje się coraz istot-
niejszy, zwłaszcza w pożarach dużych hal 
magazynowo-przemysłowych. W Holan-
dii już przed laty szacowano, że szkody  
w środowisku spowodowane rocznie 
przez pożary są porównywalne z tymi, któ-
re są skutkiem transportu samochodowe-
go. W Polsce również zdarzało się już, że 
trwające wiele godzin pożary dużych hal 
nie tylko zanieczyszczały atmosferę, ale  
i prowadziły do długotrwałych skażeń 
wód gruntowych. Wystarczy, że pozosta-
łości po pożarze wraz z wodą używaną 
podczas akcji gaśniczej dostaną się do 
gruntu.

Wymagania przeciwpożarowe  
a klasyfikacja ogniowa

Powszechnie obowiązujące wymagania 
techniczno-budowlane, w szczególności 
zawarte w „Rozporządzeniu Ministra Infra-
struktury w sprawie warunków technicz-
nych, jakim powinny odpowiadać budynki  
i ich usytuowanie” (w skrócie WT) dotyczą-
ce materiałów, wyrobów, całych rozwiązań 
lub elementów budowlanych wyrażane są 
poprzez różne klasyfikacje ogniowe:
• reakcję na ogień wyrobów budowla-

nych,
• określenia dotyczące stopnia rozprze-

strzeniania ognia, w tym odporność 
dachów na ogień zewnętrzny,

• klasyfikację w zakresie odporności 
ogniowej.

Zasady poszczególnych klasyfikacji 
opisane są szczegółowo w normach (re-
akcja na ogień, odporność ogniowa) lub  
w normach i przepisach (rozprzestrzenia-
nie ognia). Każda z klasyfikacji jest jedno-
znacznie związana z określoną metodą lub 
metodami badawczymi i związanymi z tym 
kryteriami. 

Zakresy zastosowania każdej klasyfikacji 
są ograniczone. Aby zastosowane rozwią-
zanie było równie skuteczne jak uzyskana 
przez nie klasyfikacja ogniowa, należy ściśle 
przestrzegać zakresów, dla jakich klasyfika-
cje zostały wydane oraz uwzględniać pod-
czas realizacji wszelkie zapisy i wymagania 

zawarte w raportach z badań i klasyfikacji. 
Mogą one dotyczyć wszelkich parametrów 
związanych z poszczególnymi materiałami 
i wyrobami (takich jak kompozycja, gęstość, 
zużycie, grubość, retardanty etc) oraz kon-
strukcyjno-montażowych (takich jak prze-
kroje, rozpiętości, usytuowanie, orientacja, 
nachylenie, sposób mocowania, rodzaj  
i rozstaw łączników etc).

Więcej o klasyfikacjach
Reakcja na ogień wyrobów budowla-

nych, odpowiada w przybliżeniu dawnej 
polskiej klasyfikacji palności/niepalności 
materiałów znanej jako opisowa klasyfi-
kacja cech palności: Materiały budowlane 
(a nie wyroby) określano jako niepalne lub 
palne (w tym niezapalne, trudno zapalne, 
łatwo zapalne i samogasnące). Te nazwy 
wciąż znajdują sie w niezmienionych od lat 
przepisach techniczno-budowlanych, które  
w swym ogólnym zarysie pochodzą z lat 80. 
ubiegłego wieku. Najniezbędniejsze uzupeł-
nienia zostały do nich wprowadzone drogą 
kolejnych nowelizacji i załączników. Tak 
stało się również z klasyfikacjami ognio-
wymi. Dlatego wymagania wpisane w tekst 
główny WT należy czytać i interpretować 
w powiązaniu z odpowiednimi normami, 
wyszczególnionymi w Załączniku nr 1 do 
WT i Załącznikiem nr 3 do WT, który tłuma-
czy jak należy przypisywać odpowiednim 
współcześnie uzyskiwanym klasom stare 

Określenia dotyczące palności stosowane  
w rozporządzeniu Klasy rekcji na ogień zgodnie z PN-EN 13501:2008;

Niepalne  A1
 A2-s1,d0 A2-s2,d0 A2-s3,d0

Palne

niezapalne

 A2-s1,d1 A2-s2,d1 A2-s3,d1
 A2-s1,d2 A2-s2,d2 A2-s3,d2
 B-s1,d0 B-s2,d0 B-s3,d0
 B-s1,d1 B-s2,d1 B-s3,d1
 B-s1,d2 B-s2,d2 B-s3,d2

trudno zapalne

 C-s1,d0 C-s2,d0 C-s3,d0
 C-s1,d1 C-s2,d1 C-s3,d1
 C-s1,d2 C-s2,d2 C-s3,d2
 D-s1,d0 D-s1,d1 D-s1,d2

łatwo zapalne

 D-s2,d0 D-s3,d0
 D-s2,d1 D-s3,d1
 D-s2,d2 D-s3,d2
 E 
 E-d2
 F

Niekapiące

 A1
 A2-s1,d0 A2-s2,d0 A2-s3,d0
 B-s1,d0 B-s2,d0 B-s3,d0
 C-s1,d0 C-s2,d0 C-s3,d0
 D-s1,d0 D-s2,d0 D-s3,d0

Samogasnące co najmniej E

Intensywnie dymiące

 A2-s3,d0 A2-s3,d1 A2-s3,d2
 B-s3,d0 B-s3,d1 B-s3,d2
 C-s3,d0 C-s3,d1 C-s3,d2
 D-s3,d0 D-s3,d1 D-s3,d2
 E  E-d2
 F
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określenia w WT. Utrudnieniem jest przywo-
łanie w Załączniku nr 1 norm datowanych, 
co powoduje, że w bardzo wielu sytuacjach, 
gdy dostępne są nowsze wersje norm, for-
malnie przepisy nakazują korzystanie z wer-
sji nieaktualnych.

Określenia dotyczące stopnia rozprze-
strzeniania ognia odnoszą się do całych 
elementów budynków (na przykład ścian, 
ociepleń, dachów, przekryć) i instalacji 
(przewodów wentylacyjnych, rurociągów) 
oraz materiałów pokryciowych. Podsta-
wowe definicje tych określeń znajdują się  
w § 208a WT. Ocena tej właściwości pole-
ga na sprawdzeniu, czy w razie pojawienia 
się niewielkiego płonącego przedmiotu  
w sąsiedztwie elementu budowlanego, ten 
ostatni ulegnie zapaleniu i w konsekwen-
cji doprowadzi do dalszego rozwoju ognia 
(pożaru). Znajomość tego poziomu oddzia-
ływania ma kluczowe znaczenie dla zrozu-
mienia, że element określony jako „nie roz-
przestrzeniający ognia” wcale nie oznacza, 
że nie rozprzestrzenia on ognia w żadnych 
warunkach. Wprost przeciwnie, z założenia 
będzie go rozprzestrzeniał, gdy pierwotne 
źródło ognia będzie większe lub gdy w rze-
czywistości wystąpią inne warunki różne niż 
podczas badania klasyfikacyjnego.

Pewną odmianą tej klasyfikacji, odnoszą-
cą się do pokryć lub przekryć dachów jest 
odporność dachów na ogień zewnętrzny,  
w Polsce oceniana według metody nr 1 (t1), 
jednej z czterech opisanych w tymczasowej 
normie europejskiej. Sprawdza się w tak 
możliwość rozprzestrzeniania ognia przez 
pokrycie/przekrycie dachu przy oddziaływa-

niu ognia w postaci żagwi odpowiadającej 
wielkością 600 g płonącej wełny drzewnej.

Klasyfikacja w zakresie odporności 
ogniowej elementów budynków (ściany, 
stropy, dachy) lub wyposażenia (klapy dy-
mowe, świetliki, przeszklenia) odnosi się do 
warunków pożarowych i wskazuje w minu-
tach, jak długo element zachowuje właści-
wości użytkowe ze względu na określone 
kryteria, takie jak:
• nośność ogniowa R,
• izolacyjność I,
• szczelność ogniowa E,
• dymoszczelność S,
• promieniowanie W,
• samozamykalność C,
• odporność na „pożar sadzy” G,
• zdolność do zabezpieczenia 

ogniochronnego K.
Wymagania zawarte w przepisach mogą 

się nakładać i dotyczyć wszystkich lub tyl-
ko niektórych właściwości; tym samym 
dla ich potwierdzenia konieczne może być 
posłużenie się w odpowiednim zakresie 

wszystkimi wymienionymi klasyfikacjami. 
Na przykład dach będzie musiał jednocze-
śnie odpowiadać określeniu „nierozprze-
strzeniający ognia” (czyli BROOF(t1) zawierać 
niepalną izolację cieplną (czyli co najmniej 
A2-s3,d0) i mieć konstrukcję o odporności 
ogniowej R 30, a przekrycie o odporności 
ogniowej EI 30.

Czemu służą wymagania 
przeciwpożarowe w przepisach 
techniczno-budowlanych?

Wprawdzie pośród wymagań podstawo-
wych dotyczących właściwości użytkowych 
budynków – bezpieczeństwo pożarowe jest 
na wysokim, drugim miejscu, tuż po bez-
pieczeństwie konstrukcji, jednak odnosi się 
ono do ludzi, ich zdrowia i życia. 

Poziom bezpieczeństwa pożarowego bu-
dynku nie jest wyłącznie sprawą prywatną 
jego właściciela, bo skutki ewentualnego 
pożaru mogą dotyczyć wszystkich użyt-
kowników tego obiektu, jak również innych 
osób, na przykład podczas rozprzestrze-
nienia się pożaru na inne obiekty. Dlatego 
każde państwo stara się chronić obywateli 
przed konsekwencjami pożarów, tworząc 
odpowiednie przepisy przeciwpożarowe 
oraz organizując i utrzymując wyspecjali-
zowane służby. Jednak żadne państwo nie 
przejmuje na siebie odpowiedzialności za 
skutki pożaru, odnoszące się do mienia, 
czy funkcjonowania firm. Troskę o majątek, 
firmę, pozostawia się właścicielom, którzy 
samodzielnie decydują, czy i jak chcą swe 
dobra chronić, między innymi stosując roz-
wiązania lepsze niż wymagane przepisami 
przeciwpożarowymi i ubezpieczając je.

Powszechnie obowiązujące przepisy 
mają zapewnić, by podczas pożaru budy-
nek zachował w określonym czasie swoje 
właściwości użytkowe, bo to umożliwia 
bezpieczną ewakuację ludzi z płonącego 

Określenia wg WT
Badanie wg PN-ENV 1187:2004

Klasyfikacja wg PN-EN 13501-5:2006 + tab. 3 Zał 
3 do WT

Nie rozprzestrzeniający ognia BROOF (t1)

Słabo rozprzestrzeniający ogień
spełnia kryteria testu 1 w zakresie  

penetracji ognia do wewnątrz;
nie spełnia któregoś z kryteriów  

rozprzestrzeniania powierzchniowego

Silnie rozprzestrzeniający ogień FROOF (t1)

W przeszłości pożary zdarzały się bardzo często. W skrajnych sytuacjach nisz-
czyły nawet całe miasta. Na przykład podczas opisanego w Quo Vadis pożaru 
Rzymu w roku 64 kompletnie spłonęło 10 spośród 14 dzielnic, a 2 milionowe mia-
sto praktycznie przestało istnieć.
W bliższym nam 1666 roku, w pożarze Londynu spaliło się 2/3 miasta: 13 200 
budynków, 87 spośród 100 kościołów. To zdarzenie, mimo że pociągnęło za sobą 
zaledwie kilkanaście ofiar śmiertelnych, wywarło tak wielkie wrażenie na współ-
czesnych, że spowodowało ustanowienie pierwszych powszechnych przepisów 
ochrony przeciwpożarowej.
Po drugiej stronie Atlantyku jednym z bardziej spektakularnych był trwający po-
nad 2 dni pożar Chicago. Od 8 do 10 października 1871 roku doszczętnie spło-
nęła zabudowa miasta na powierzchni ponad 10 km2, a śmierć poniosły setki 
mieszkańców.
Również w Polsce wiele miast mocno ucierpiało w wyniku pożarów, na przykład 
160 lat temu Kraków. Pożar 1850 roku strawił dziesiątki budynków mieszkalnych, 
zabudowania klasztorów Franciszkanów i Dominikanów, drukarnię, szkołę tech-
niczną, a wiele obiektów zostało zniszczonych podczas prowadzenia akcji ra-
towniczej (między innymi zrzucono dach Sukiennic i wielu innych budynków, aby  
w ten jedyny dostępny wówczas sposób ograniczyć rozprzestrzenianie ognia). 

Zestawienie klasyfikacji BROOF(t1) z określeniami dotyczącymi rozprzestrzeniania ognia
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obiektu oraz przeprowadzenie akcji ratowni-
czo-gaśniczej. 

Ochrona przeciwpożarowa 
majątku – czy to tylko prywatna 
sprawa?

 Ograniczanie ryzyka strat materialnych 
spowodowanych ogniem oraz ewentual-
nej odpowiedzialności cywilnej pozostaje  
w gestii właścicieli obiektów budowlanych. 
To właściciel decyduje, czy poprzestaje na 
minimalnym poziomie ochrony, wynikają-
cym z obowiązujących przepisów, a tym sa-
mym ponosi zwiększone ryzyko znacznych 
strat w przypadku pożaru, czy woli wybudo-
wać lepiej niż wymagają przepisy, czasem 
również nieco drożej, ale bezpieczniej, by 
lepiej chronić ludzi, obiekt i swój biznes. 
Jednak konsekwencje pożaru w przypadku 
firm, zwłaszcza produkcyjnych, ale również 
usługowych, zniszczenie w pożarze budyn-
ków i wyposażenia technologicznego ozna-
cza bowiem coś więcej niż tylko straty zwią-
zane z jego odtworzeniem. Utrata ciągłości 
funkcjonowania firmy na czas potrzebny do 
odbudowania lub wyposażenia tymczaso-
wego obiektu, w każdym przypadku powo-
duje czasowe wypadnięcie firmy z rynku,  
a to nierzadko kończy się jej bankructwem. 
Jest to również problem dla pracowników 
i społeczności lokalnych, bo może skutko-
wać większym bezrobociem. 

Dlatego w krajach bardziej rozwiniętych, 
z większym doświadczeniem, dużą rolę  
w zwiększaniu bezpieczeństwa pożaro-
wego odgrywają firmy ubezpieczeniowe. 
Wysokość składki uzależniają od zastoso-
wanych rozwiązań przestrzennych, instala-

cji, wyposażenia. Zdarza się, że odmawiają 
ubezpieczenia, nawet gdy spełnione są 
formalno-prawne wymagania przeciwpoża-
rowe jeżeli uznają, że zastosowane rozwią-
zania nie zabezpieczają w sposób wystar-
czający mienia. W Polsce takie podejście 
ubezpieczycieli nie jest jeszcze powszech-
ne, bo rynek ubezpieczeń wciąż się kształtu-
je, ale już można zaobserwować pojawiania 
się podobnych tendencji. 

O bezpieczeństwie decyduje 
praktyka

Nie wystarczy poprawnie zaprojektować 
obiekt, użyć materiałów i wyrobów o za-
deklarowanych właściwościach, z wyma-
ganymi klasyfikacjami ogniowymi i dobrej 
jakości. Jeżeli na etapie realizacji wystąpią 
pozornie nawet drobne odstępstwa od skla-
syfikowanych układów, efektem może być 
nieuzyskanie oczekiwanych właściwości 
ogniowych i niższy niż zakładany, poziom 
ochrony i bezpieczeństwa pożarowego.

Podobnie na etapie użytkowania obiektu. 
Wykonanie dodatkowych, nawet niewielkich 
otworów w ścianach może zupełnie zmie-
nić właściwości i klasyfikacje ogniowe ca-
łych elementów budowlanych. Na przykład 
używanie otwartego ognia podczas prac re-
montowych w sąsiedztwie lub przebudowy 
elementów zawierających palne materiały, 
mimo ich deklarowanego nierozprzestrze-
niania ognia i odporności ogniowej – może 
skończyć się rozwiniętym pożarem ze 
wszystkimi tego konsekwencjami.

Do bezpieczeństwa pożarowego budyn-
ków przyczyniają się na równi: 
• projekt zgodny z przepisami i innymi 

wymaganiami, np. ubezpieczyciela, 
• staranność na każdym etapie realizacji, 
• użytkowanie budynku w sposób zapew-

niający utrzymanie obiektu, instalacji, 
w tym wszystkich biernych i czynnych 
zabezpieczeń przeciwpożarowych w 
stanie pełnej sprawności i skuteczności, 
zgodnie z wymaganym instrukcjami. 

Z uwagi na duże pole interpretacyjne przepisów, Stowarzyszenie 
DAFA podjęło się opracowania praktycznych wytycznych określają-
cych jednolite wymogi z zakresu bezpieczeństwa pożarowego, zasa-
dy doboru materiałów, dobre praktyki sztuki budowlanej i zalecenia 
dla wykonawców. W tym celu powołano w Stowarzyszeniu grupę 
Merytoryczną PPOŻ, skupiającą ekspertów – praktyków reprezentu-
jących branżowe firmy członkowskie, która opracowała autorską pu-
blikację: „Bezpieczeństwo pożarowe dachów”. Zawiera ona zarówno 
wiedzę teoretyczną, jak i praktyczną. 

W części teoretycznej: znajdziemy definicje, przepisy techniczno-
-budowlane, klasyfikacje ogniowe dla całych elementów i komponen-
tów, wymagania i praktyki ubezpieczycieli.

W części praktycznej omówiono tematykę dachów, skupiając się 
na projektowaniu w kontekście dobrych praktyk sztuki budowlanej  
i zaleceń dla wykonawców, omówiono szczególne przypadki i ich in-
terpretacje oraz zestawienie rozwiązań dachów wraz z klasyfikacjami 
ogniowymi. W kolejnym etapie planowane jest rozszerzenie opraco-
wania o zakres ścian.

KRZYSZTOF BAGIŃSKI, MERCOR 
MARIA DREGER, ROCKWOOL 
Autorzy są ekspertami Stowarzyszenia DAFA – organizacji działającej aktywnie na rzecz ujednolicenia 
i podniesienia standardów wykonawczych oraz rozwoju wiedzy o technologiach i funkcjonowaniu 
dachów płaskich i fasad. Treść artykułu jest zwiastunem publikacji technicznej, opracowanej przez 
ekspertów DAFA: Bezpieczeństwo pożarowe dachów. Wytyczne Stowarzyszenia DAFA w postaci publi-
kacji technicznych dostępne są na: www.dafa.com.pl.

Detal połączenia przekrycia dachu ze ścianą – blacha trapezowa układana prostopadle do at-
tyki w przypadku, gdy klasyfikacja ogniowa nie wymaga opaski obwodowej z izolacji cieplnej
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Jak wynegocjować 
dobrą cenę? Tekst TOMASZ KALKO

Dekarz jest człowiekiem od monta-
żu, ale też od sprzedaży – swoich 
usług i produktów, które montuje. 
Dlatego ważna jest jego pozycja 

na rynku. Jak ją zbudować? Co takiego po-
zwala jednej firmie zarobić dwa razy więcej 
niż innej? Składa się na to kilka czynników:

1. Jakość świadczonych usług.
2. Staż na lokalnym rynku, a nawet bardziej licz-

ba zrealizowanych inwestycji.
3. Umiejętność wypromowania firmy (temat 

„marketingu dekarskiego”, opiszemy bardziej 
szczegółowo w kolejnym numerze).

4. Umiejętność mądrej współpracy z firmami 
handlowymi (temu tematowi również poświę-
cimy oddzielny artykuł).

5. Umiejętność rozmawiania z klientem, która 
moim zdaniem ma największe znaczenie.

Budowanie wizerunku
Czym jest wizerunek firmy? To obraz 

stworzony na podstawie tego, co się mówi  
o nas i naszej firmie na rynku. Wpływają na 

to opinie naszych klientów, którzy nas po-
lecają (lub nie), wśród swoich znajomych. 
Klienci mogą na przykład mówić, że jeste-
śmy firmą dobrą i tanią. I to jest chyba naj-
gorszy rodzaj polecenia. Jeżeli rzemieślnik 
poświęca swojej pracy dużo uwagi, jest rze-
telny, używa drogich materiałów, szkoli się, 
„rozumie” każdy element dachu pod wzglę-
dem fizyki i konstrukcji, a jednocześnie 
wykonuje swoje usługi tanio, to może to 
świadczyć, o niewykorzystanym potencjale 
wizerunkowym i w efekcie ekonomicznym. 

Najlepszym poleceniem, jakie znam jest 
przekazywanie informacji, że firma jest dro-
ga, ale jest tak dobra, że warto jej zapłacić 
tyle, ile oczekuje. Co zrobić, aby zbudować, 
taki wizerunek? Można po prostu robić pro-
fesjonalnie „swoje” i liczyć na to, że pozy-
tywna opinia o naszej firmie w końcu do nas 
przylgnie. Możemy jednak ten proces świa-
domie przyspieszyć mądrze prowadząc 
proces sprzedaży usługi. 

I tak właśnie, po kilku latach pracy nad 
własnym wizerunkiem, jeden z właścicieli 
firmy dekarskiej mówi: Jestem drogi, ale 
mam dużo klientów. A inny na tym samym 
rynku, powie: Wszyscy klienci pytają tylko o 
cenę. Jeśli nie zrównam się z najniższymi 
stawkami, to nie będę miał zleceń.

Kilka zasad prowadzenia 
rozmowy z klientem

Opiszę model, który może nie dotyczyć 
firm z silną pozycją. Jeżeli wszyscy klienci 
trafiający z zapytaniem są klientami z po-
lecenia, chcą, abyś to Ty wykonał ich dach, 
są w stanie za to godziwie zapłacić i będą 

W trakcie jednej z biesiad wieńczą-
cych szkolenie montażowe dwóch 
młodych rzemieślników w coraz bar-
dziej „dynamiczny” sposób ustalało 
cenę minimalną, za którą powinno 
się świadczyć usługi. Jeden z nich 
miał pretensje, że nie powinno się 
pozyskiwać klientów zaniżając cenę, 
o co oskarżał swojego kolegę po fa-
chu. Siedzący obok mnie inny uczest-
nik spotkania – również dekarz z wie-
loletnim doświadczeniem, pracujący 
w rejonie lubelskim, uważanym za 
rynek raczej niskich cen – powie-
dział: Wie Pan, te „koguty” biorą się 
za łby o złotówkę różnicy. A ja robię 
za dwukrotnie wyższą stawkę i mam 
tylu klientów, że nie jestem w stanie 
dla wszystkich pracować.
Obserwacja rynku usług dekarskich 
doprowadza do zaskakujących wnio-
sków. Różnice w stawkach sięgają 
nawet 100%. Paradoksalnie firmy 
najdroższe mają najwięcej klientów. 

Oczekiwania klienta są zawsze takie same – zapłacić jak 
najmniej. Tylko, że on nie jest specjalistą, nie wie, co jest 
ważne. Nie rozumie, czym się różni źle wykonana usługa 
od profesjonalnego rzemiosła. Jakie to ma znaczenie dla 
wyceny dachu i jakie są tego konsekwencje?
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gotowi czekać aż Twoja firma będzie miała 
dla nich czas. W takiej sytuacji oczywiście, 
część zaleceń z tego tekstu będzie zbędna 
lub nieadekwatna do sytuacji, z którymi ma-
cie do czynienia sprzedając swoje usługi. 
To, co jest opisane poniżej dotyczy sytuacji, 
w której klient trafia do Ciebie inaczej niż  
z polecenia. Będzie to też ważne, jeśli Twoja 
firma ma klientów, ale jest pod dużą presją 
podania jak najniższej ceny.

Pierwsze chwile z klientem
Warto pamiętać, że klient który trafia do 

nas może mieć uzasadnione obawy: 

1. Czy nie zostanie oszukany?
2. Czy nie zapłaci zbyt wysokiej ceny?
3. Czy zaproponujemy rozwiązania najlepsze 

dla niego, czy może takie, które są wygodne 
i opłacalne dla nas?

Myślę że każdy z nas wie o czym mowa…
Trzeba też pamiętać, że klient może mieć 
też negatywne doświadczenia z innymi 
wykonawcami. To wszystko może powodo-
wać jego nastawienie na walkę o swoje in-
teresy. Dlatego nie warto zaczynać od kon-
kretów, a już na pewno nie od sprzedaży. Te 
pierwsze chwile, służą do budowania relacji, 
poczucia bezpieczeństwa klienta, budowa-
nia zaufania, a nie do sprzedaży usługi.

Cena to ostatni argument
Jeśli zaczniesz od ceny, to skończysz na 

cenie! Oczekiwania klienta będą zawsze 
takie same – zapłacić jak najtaniej! Tylko, 
że klient nie jest specjalistą i nie wie, co 
jest ważne. Nie rozumie, czym się różni źle 
wykonana usługa od profesjonalnego rze-
miosła. Jakie to ma znaczenie dla wyceny 
dachu i jakie są tego konsekwencje? 

Jeżeli klient przed rozmową z nami trafi 
na firmę zaniżającą cenę – taką, która aby 
zarobić musi wszystko uprościć, przyspie-
szyć, wykonać przy użyciu jak najmniejszej 
ilości nakładów własnych lub taką, która 
nie umie, nie wie, nie zna się, nie potrafi  
– usłyszy od jej właściciela: Będzie Pan 
zadowolony... Przecież nikt nie powie: nie 
wiem, nie umiem, nie potrafię, zrobię byle 
jak, aby szybko i dlatego jest... tanio. To na-
szym zadaniem, jako profesjonalisty, jest 
wytłumaczenie, dlaczego warto zapłacić 
więcej za rzetelnie wykonaną usługę. 

Nie gniewajmy się na klientów, że mają 
wątpliwości, że chcieliby wydać jak naj-
mniej. Najważniejsze jest zrozumienie, 
że nie zaczynamy rozmowy o cenie, 
ponieważ jeżeli podamy jakąś wartość  
– za całą usługę, za metr, za cokolwiek 
– i w ocenie klienta będzie to drogo, to 
przestanie nas słuchać.

Przejęcie prowadzenia
Na początku rozmowy klient będzie miał 

tendencję do przechodzenia natychmiast 
do konkretów, a więc do kosztów. Już wie-
my, że nie powinniśmy odpowiadać na „te” 
pytania. Jednak warto zrobić to delikatnie, 
nie prowokując go. To krótki, ale bardzo 
ważny etap, w trakcie którego zamienimy 
się z klientem rolami. Na początku, to on 
zadaje pytania, bywa nastawiony konfron-
tacyjnie. Na tym etapie, należy w sposób 
miękki, przejąć prowadzenie w rozmowie. 
Jeśli klient od razu pyta o orientacyjny koszt, 
warto zmienić tok rozmowy: 

–  Zanim podam cenę chciałbym zadać 
kilka pytań? 

–  Czy zanim zrobimy rzetelną wycenę, 
mogę najpierw dowiedzieć się, czego 
Pan oczekuje? 

–  Zanim porozmawiamy o kosztach mo-
żemy najpierw…?

Przejęcie prowadzenia ustawia nam roz-
mowę na torach, które doprowadzą nas do 
poznania prawdziwych i głębokich potrzeb 
klienta, da możliwości zbudowania relacji  
i wizerunku. To ostatecznie ma trzy cele:

1. Klient ma otrzymać od nas, to co najlepiej 
spełni jego potrzeby i zapłacić za to adekwat-

DWAJ BRACIA
Pod koniec 2009 roku zostałem zaproszony 

na rozmowę przez właściciela firmy wykonawczej. 
Firma rodzinna, średniej wielkości, realizująca 
kompleksowe zlecenia, najczęściej samodzielnie 
z niewielkim udziałem podwykonawców. Właści-
ciel potrzebował pomocy twierdząc, że jeżeli nic 
nie zmieni się na rynku, to jego firma zbankrutu-
je. Zauważył, że od kryzysu w 2007 roku klienci 
bardzo twardo negocjowali ceny. Efekt był taki, 
że pracował poniżej własnych kosztów. Oczywi-
ście mógł obniżyć jakość usługi, zwolnić część 
doświadczonych, a więc drogich pracowników, 
używać najtańszych materiałów, ale to spowodo-
wałoby reklamacje, a tego nie chciał. Tam, gdzie 
klient powinien zapłacić 900 tys., konkurencja 
proponowała 600 tys., a czasem nawet 500. Efekt 
był taki, że miał zlecenia, ale utrzymując wysoki 
standard dokładał do biznesu.

Nie potrafiłem udzielić prostej i szybkiej od-
powiedzi. Kryzys w budownictwie był faktem. 
Klienci albo wycofali się z inwestowania w budowę 
nieruchomości, albo realizowali to, co zaczęli, ale 
starając się wydawać jak najmniej. Wiedziałem też, 
że ten człowiek ma brata, który prowadził bliźnia-
czą firmę. Aby uzyskać więcej informacji, spotka-
łem się z nim.

Biznes 20 lat wcześniej założył ich ojciec. 
Bardzo wcześnie zaangażował synów we wszelkie 
możliwe prace. Po skończeniu studiów pomagali 
mu w prowadzeniu firmy. Kiedy ojciec chciał odejść 
na emeryturę zdecydowali ze podzielą przedsię-
biorstwo. Odbyło się to bez sporów. Firmy działały 
na tym samym rynku i według tych samych warto-
ści wpojonych przez rodziców. 

Podczas rozmowy ze starszym z braci, o tym 
jak radzi sobie z kryzysem, usłyszałem że… ten 
nie widzi żadnego kryzysu! Przez chwilę byłem 
przekonany, że firma realizuje wcześniejsze umo-
wy, ale okazało się, że po prostu działa, zarabia 
i ma klientów. Ciekawe jak bardzo różne było 
postrzeganie przez nich rzeczywistości bizneso-
wej i uwarunkowań. Tym, co różniło tych dwóch 
biznesmenów był sposób prowadzenia rozmowy 
z klientem. 

Młodszy z braci robił to, co wielu wykonaw-
ców. Przedstawiał ofertę, warunki cenowe, a na-
stępnie tłumaczył, z czego one wynikają. Tylko 
że, klient jak usłyszał cenę, przestawał słuchać. 
Efekt był taki, że – mimo wysokiego poziomu 
świadczonych usług – firma musiała wykonywać 
je tanio. Klient nie widział różnicy między ofer-
tami. Jedyne co rozumiał to to, że musi wydać 
więcej pieniędzy. 

Starszy z braci intuicyjnie wypracował sobie 
inną metodę. Zanim przedstawił klientowi ofertę 
zbierał go na przejażdżkę w celu pokazania swoich 
realizacji lub zapraszał do biura na kawę i zaczy-
nał od zaskakującego, ale ważnego stwierdze-
nia: Chciałbym uprzedzić, że moja wycena będzie 
droższa niż u konkurencji, ale chciałbym również 
żeby Państwo wiedzieli dlaczego. Tę firmę założył 
jeszcze mój ojciec. I nauczył mnie, że to, co się robi, 
trzeba robić najlepiej jak się potrafi. I ja tak dzia-
łam. Jeżeli będziemy realizowali Państwa inwesty-
cje, to zrealizujemy ją tak, że będziecie mieli spokój, 
nie na 3 gwarancyjne lata, ale na 30 lat. Budując 
używamy najlepszych, a więc najdroższych mate-
riałów i rozwiązań. U mnie pracują ludzie po 10-20 
lat, są dobrze przeszkoleni. My budujemy jak dla 
siebie i robimy to dla siebie. Bo to są nasze zasady. 
A dzięki nim, za 20 lat będziecie Państwo naszym 
działem marketingu. Nikt już nie będzie pamiętał 
ceny, ale będzie widać, że inwestycja została do-
brze wykonana. Po kilku minutach takiej rozmowy 
klient wiedział, że znalazł właściwego wykonawcę. 
Wiedział, że to ten człowiek będzie wykonawcą 
jego zlecenia.

Kryzys pokazał, jakie znaczenie w pozycji 
firmy na rynku i jej rentowności daje umiejętność 
prowadzenia rozmowy z klientem.
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TOMASZ KALKO
Dyrektor ds. Rozwoju, Dyrektor Regionalny i trener wewnętrzny w firmie BLACHY PRUSZYŃSKI. Szkoleniowiec i menadżer 
z 20-letnim stażem. Przeszkolił ponad 20 000 osób. Oprócz szkoleń produktowych, jako jeden z pierwszych w branży budow-
lanej, wprowadził dedykowane szkolenia sprzedażowe dla handlowców oraz szkolenia z marketingu i negocjacji dla właścicieli 
firm monterskich. Członek Stowarzyszenia Profesjonalnych Mówców. 
Prowadzi własną firmę szkoleniową Arati – Tomasz Kalko; tel.: +48 600 302 266; e-mail: tomasz.kalko@pruszynski.com.pl, 
www.tomaszkalko.pl

ną cenę. Wcześniej musimy poznać te potrze-
by (oczekiwania już znamy – najlepiej, żeby 
było tanio).

2. Klient ma zapłacić za profesjonalną usługę ze 
świadomością, że jest to dla niego opłacalne.

3. Po wykonaniu usługi klient ma być zadowo-
lony, ma budować nasz pozytywny wizerunek 
wśród swoich znajomych. Ma namawiać in-
nych do tego, że warto zapłacić nam więcej 
za profesjonalne rzemiosło.

Prawdziwe potrzeby  
i możliwości klienta

To jest etap wymagający bardzo dokład-
nej obserwacji zachowań klienta i pewnej 
dozy intuicji. Jeszcze nie wiemy, co jest dla 
niego ważne. Nie wiemy, jakie pieniądze 
przeznaczył na swoją inwestycję. Możliwe, 
że stać go praktycznie na każdą ekstrawa-
gancję, ale równie możliwe jest, że ma ogra-
niczony budżet. Może już miał problemy z 
wykonawcami, a więc ma obawy, ale już 
wie, że tanio nie znaczy dobrze i jest go-
tów zapłacić za profesjonalizm. Może jest 
ograniczony czasem (na przykład wyjeżdża 
za granicę lub musi się szybko przeprowa-
dzić). Na tym etapie powinniśmy się tego 
wszystkiego dowiedzieć.

Na początku mogą pomóc zdania, które 
wydają się ogólne, ale pogłębiają naszą wie-
dzą o kliencie i jego sytuacji. Najważniejsze 
na tym etapie jest nastawienie na słuchanie 
i obserwację. Pytania mają dwa cele: pozna-
nie klienta i jego potrzeb oraz zasugerowa-
nie ważnych tematów, których może sobie 
on nie uświadamiać, a które pomogą nam 
na następnym etapie budować nasz wizeru-
nek i uzasadnią cenę, którą zaproponujemy.

–  Co oprócz ceny, jest dla Państwa istotne? 
– Jakiej trwałości Państwo oczekujecie?
–  Jak długo chcieliby Państwo eksploato-

wać ten dach?
–  Czy ważne są dla Państwa, koszty eksplo-

atacji dachu?
–  Czy jesteście Państwo zadowoleni z do-

tychczasowych wykonawców?

To tylko przykłady, na podstawie których 
najlepiej stworzyć własną listę pytań dopa-

sowanych do firmy, poziomu usług i ocze-
kiwanej ceny. 

Prezentacja oferty
Jeżeli zebraliśmy już wystarczającą ilość 

danych na temat potrzeb klienta, możemy 
przejść do prezentacji. Poniżej kilka zasad 
które warto stosować.

1. Skupmy się na tym, co usłyszeliśmy od klien-
ta, na etapie poznawania jego potrzeb. Najle-
piej odnieść się do tych konkretnych, określo-
nych jako priorytetowe. Jeżeli klient stwierdził, 
że ważna jest dla niego trwałość opiszmy, co 
konkretnie zrobimy (na przykład sposób wy-
konania konkretnych obróbek, użytych mate-
riałów), aby dach funkcjonował bezawaryjnie 
przez długie lata. Jeśli znaczenie ma koszt 
eksploatacji, to opowiedzmy o tym, jakie roz-
wiązania stosujemy, aby dach i termoizolacja 
były suche, co obniża koszty eksploatacji.

2. Najlepsze efekty w prezentacji osiągniemy, 
opowiadając historie byłych klientów, które 
mają na celu pokazanie korzyści płynących  
z zakupu stosowanych przez nas produktów, 
współpracy z nami, lub też historie klientów, 
którzy próbowali zaoszczędzić, a wygenerowa-
li wysokie koszty.

3. Pamiętamy, że klient nie kupuje usługi, ale ja-
kiś rodzaj emocji. Poczucie bezpieczeństwa, 
godności, czasem nawet wyższości. Prezen-
tacja powinna skoncentrować się na spełnia-
niu emocjonalnych potrzeb klienta. 

Zamknięcie sprzedaży
W budowaniu wizerunku i sprzedaży 

usługi obowiązuje żelazna zasada: zawsze 
działamy na korzyść klienta. Nie oznacza to 
jednak, że spełniamy wszystkie jego ocze-
kiwania. Oznacza to, że zawieramy kontrakt 
i otrzymamy za to godziwe wynagrodzenie. 
Aby to założenie zrealizować, warto znać 
kilka narzędzi wywierania wpływu bez wy-
wierania presji.

Najprostszym narzędziem jest propozy-
cja sfinalizowania transakcji. Niektórzy de-
karze czekają aż klient wyjdzie z propozycją 
zamknięcia kontraktu. Jeśli po rozmowie 
jest przekonany, że chce abyśmy to my 
wykonali dach, rzeczywiście prawdopodob-
nie sam podejmie temat. Ale bywa, że jest 

zdecydowany na 50%. Zdarzają się ludzie, 
którzy mają problem z podjęciem decyzji. 
W takich właśnie sytuacjach propozycja 
zamknięcia jest niezwykle potrzebna. Służą 
do tego proste zwroty, sugerujące:

– Rozumiem, że ustalamy termin na…
– Rozumiem, że cena Panu/Pani pasuje. 
Czy wpisywać prace w kalendarz?
– Rozumiem, że kwota… jest ok?
– Jak podpiszemy umowę… 
–  To jest umowa o prace dekarskie, więc 

można zamawiać produkty…

Negocjacje
Załóżmy, że przekonaliśmy klienta do sie-

bie, swojej firmy, naszego profesjonalizmu. 
Czy to oznacza, że nie ma on prawa nego-
cjować? Jeżeli rozmawiając z nami daje 
sygnały, że jest zainteresowany, ale jednak 
inna firma obiecała, że zrobi to taniej (cza-
sem dużo taniej), czy musimy od razu scho-
dzić do ceny sugerowanej przez klienta albo 
kończyć rozmowę, wychodząc z założenia, 
że przekroczył granice w negocjacjach? 
Otóż nie. Klient ma prawo sprawdzać, nego-
cjować, a nawet blefować. A my mamy pra-
wo bronić własnych interesów. Jeżeli klient 
sprawdza, czy jest przestrzeń do negocjacji, 
pozwólmy mu wyjść z twarzą. Zaproponuj-
my niewielkie ustępstwo, ale nie mające nic 
wspólnego z tym, co sugeruje. W wielu sy-
tuacjach okazuje się, że to była tylko próba 
sił. Że klient powie: No dobrze. Jeżeli tylko to 
mogę uzyskać, to trudno… szukajmy terminu 
w Pańskim kalendarzu.

A co jak się nie dogadamy? Nie zawsze 
decyzja jest dla nas korzystna. Warto pa-
miętać o szacunku do klienta. Nie wiemy 
czemu nie zdecydował się na nasze usługi. 
Może nie dysponuje odpowiednimi środka-
mi, albo ma nadzieję, że tańszy wykonawca, 
jest w stanie dobrze wykonać jego zlecenie. 
Jeżeli ten „inny rzemieślnik” nie wywiąże się 
ze zobowiązań, to klient będzie polecał nas, 
pomimo tego że nie wykonaliśmy dachu. 
Wystarczy uszanować jego decyzję.

W kolejnym wydaniu: Marketing dekarski
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Rodzaj prac Cena

Montaż więźby dachowej – dach prosty, dwuspadowy kopertowy  20-30 zł/m2

Montaż więźby dachowej – dach skomplikowany  35-50 zł/m2

Założenie folii dachowej  4-8 zł/m2

Łacenie standardowe, co 35 cm  15-30 zł/m2

Łacenie pod karpiówkę  20-30 zł/m2

Deskowanie  12-30 zł/m2

Układanie papy bez zgrzewania  5-15 zł/m2

Obróbki blacharskie z zagięciem  12-20 zł/mb

Położenie deski czołowej i koszowej  10-25 zł/mb

Krycie dachówką ceramiczną karpiówką  od 60-75 zł/m2

Krycie dachówką zakładkową  od 35-45 zł/m2

Krycie blachodachówką  od 20-30 zł/m2

Krycie blachą płaską na rąbek  od 35-100 zł/m2

Krycie blachą tłoczoną  od 15-40 zł/m2

Krycie gontami papowymi  od 25-35 zł/m2

Montaż okien połaciowych – pokrycia profilowane  200-370 zł/szt.

Montaż okien połaciowych – dachówka karpiówka  400-500 zł/szt.

Montaż wyłazów dachowych zwykłych  250-300 zł/szt.

Montaż ław kominiarskich  50-80 zł/szt.

Montaż drabinek przeciwśniegowych  30-40/mb

Montaż dachówki kominkowej wraz z przyłączem  50-150 zł/szt

Montaż kominka wentylacyjnego  50-300 zł/szt.

Opierzenie komina  300-1000 zł/szt.

Obróbka blachą komina na felc – obwód do 3 m  250-350 zł/szt.

Obróbka blachą komina na felc – obwód powyżej 3 m  300-450 zł/szt.

Obróbka blachą komina na felc – obwód powyżej 3 m, szerokość powyżej 1,5 m  350-600 zł/szt.

Obrabianie daszka na kominie blachą  150-200 zł/szt.

Montaż rynien i rur spustowych  od 12-25 zł/m

Podbitka dachowa  od 25-40 zł/m2

Montaż dużej jaskółki  2500-5000 zł

Montaż małej jaskółki  2000-4000 zł

Montaż ocieplenia z wełny  od 8-40 zł/m2

Montaż folii paroizolacyjnej  4-5 zł/m2

Ustawienie rusztowania 4-6 m  100 zł/m

Montaż papy termozgrzewalnej  15 zł/m2

Gruntowanie podłoża na dachu płaskim  5-7 zł/m2

Montaż izolacji nakrokwiowej  od 20 zł/m2

Obróbka attyki (z materiałem)  120 zł/m

Usuwanie starej papy  6-30 zł/m2

Demontaż eternitu  10-25 zł/m2

Demontaż, wywiezienie i utylizacja eternitu  80-160 zł/m2

Doradztwo w sprawach dachowych (opinie, reklamacje, nadzór) + dojazd  od 15 zł/m2 lub od 100 zł/h

Opinia techniczna  od 1000-2000 zł

Odśnieżanie dachów  od 4-20 zł/m2

Cennik usług dekarskich
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Zwiększenie wykrywalności 
zmów cenowych to jedno z naj-
ważniejszych zadań urzędu. Dla-
tego chcemy wprowadzać nowe 

narzędzia poprawiające naszą skutecz-
ność. Jedną z nich jest instytucja sy-
gnalistów – mówi prezes UOKiK Marek 
Niechciał. I wyjaśnia, że chodzi o anoni-
mowe informacje od osób, które osiada-
ją wiedzą o niedozwolonych działaniach. 
UOKiK uruchomił w tym celu numer te-
lefonu (22 55 60 500) i adres meblowy 

(sygnalista@uokik.gov.pl), pod którymi 
można przekazać dowody na praktyki 
ograniczające konkurencję. Dodajmy, 
że sygnalistą może być każdy kto wie 
o niedozwolonym porozumieniu.

– Często osoby, które są świadkami ta-
kich działań nie zdają sobie sprawy, że są 
one niezgodne z prawem. Przykładowo, 
detaliści którzy stosują ceny minimalne 
lub sztywne ustalone przez producenta, 
nie wiedzą, że mają do czynienia ze zmo-
wą cenową – tłumaczy Marek Niechciał.

Przypomnijmy, że uruchomienie pilota-
żowego program pozyskiwania informa-
cji o zmowach cenowych od sygnalistów 
prezes UOKiK zapowiedział w czasie mar-
cowej konferencji Muratorplus.pl, którą 
została zainaugurowana akcja „Chcemy 
uczciwego budownictwa”.

Dlaczego zmowy cenowe 
trzeba bezwzględnie tępić?

W UOKiK podkreślają, że ofiarą zmów 
cenowych padają nie tylko przedsiębiorcy, 

Zmowa cenowa 

Urząd Ochrony Konkurencji i Konsumentów (UOKiK) uruchomił pilotażowy program 
pozyskiwania informacji o zmowach cenowych od sygnalistów. Tym, którzy zgłoszą 
zmowę cenową UOKiK gwarantuje anonimowość. 

Tekst MAREK WIELGO
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którzy działają zgodnie z prawem, ale także 
konsumenci, bo nie mają możliwości tań-
szego zakupu produktów. Ponadto podział 
rynku może sprawić, że dany towar nie bę-
dzie dostępny na określonym terenie.

W 2016 r. UOKiK wydał 13 decyzji do-
tyczących niedozwolonych porozumień 
przedsiębiorców, na przykład zmów ce-
nowych czy przetargowych. Taką zmowę 
cenową – według UOKiK – zawarł między 
innymi producent kotłów gazowych i pod-
grzewaczy wody Termet ze swoimi dystry-
butorami. Nie mogli oni sprzedawać towa-
rów po cenach niższych niż z góry ustalone 
przez producenta. Prezes UOKiK nałożył 
więc na spółkę Termet karę finansową 
w wysokości blisko 213 tys. zł. Ta decyzja 
nie jest jednak ostateczna, ponieważ Ter-
met odwołał się do Sądu Ochrony Konku-
rencji i Konsumentów. Dodajmy, że upiekło 
się dystrybutorom tej spółki, bo w trakcie 
postępowania wycofali się z niedozwolone-
go porozumienia.

Rekompensata  
dla poszkodowanych  
wskutek zmowy cenowej

W przyszłości nieuczciwym firmom gro-
zić będzie dodatkowa kara, jaką jest wy-
płacenie rekompensat tym, którzy stracili 
na zmowie cenowej.

– Dotychczas dochodzenie roszczeń 
przez poszkodowanych było trudne – 
przyznaje Marek Niechciał. I dodaje, 
że może się to zmienić po wejściu w ży-
cie ustawy „o roszczeniach o naprawienie 
szkody wyrządzonej przez naruszenie 

prawa konkurencji”, której projekt rząd 
już skierował do Sejmu. Pozew mogły-
by – za zgodą pokrzywdzonych – złożyć 
również organizacje zrzeszające przed-
siębiorców lub konsumentów. Sprawy 
rozpatrywane będą przez sądy okręgowe 
niezależnie od kwoty jakiej będzie doma-
gał się skarżący. Sąd ma być związany 

ustaleniami zawartymi w prawomocnej 
decyzji UOKiK, dotyczącej na przykład po-
rozumienia ograniczającego konkurencję 
czy nadużywania pozycji dominującej.

Dodajmy, że UOKiK prowadzi również 
prace nad zmianami przepisów, które 
wprowadzą na trwałe instytucję sygnali-
stów do prawa antymonopolowego. Takie 

regulacje istnieją między innymi w Niem-
czech, na Słowacji i Węgrzech. Dużą wagę 
przykłada się tam do ochrony danych in-
formatorów. Na przykład, w Niemczech 
istnieje elektroniczny system umożliwiają-
cy składanie anonimowych zawiadomień 
o naruszeniach, który gwarantuje całkowi-
tą anonimowość.

Konferencja „Chcemy uczciwego budow-
nictwa” umożliwiła zaprezentowanie inicja-
tywy szerokiemu gronu odbiorców. Grupa 
w najbliższym czasie będzie podejmować 
działania lobbingowe wśród władz.

W kolejnym wydaniu: 
Rozmiar szarej strefy w branży dekarskiej

KOALICJA „CHCEMY UCZCIWEGO 
BUDOWNICTWA”  
Cztery redakcje oraz kilkanaście orga-
nizacji branżowych podpisało 8 maja 
2017 r. list intencyjny o współpracy w 
ramach koalicji „Chcemy uczciwego 
budownictwa”. Jej celem jest walka z 
szarą strefą oraz wszelkimi patologiami 
w budownictwie. Z inicjatywą stworze-
nia takiej koalicji wystąpił budowlany 
serwis dla profesjonalistów Murator-
plus.pl. Swoimi działaniami koalicja dąży 
do wywołania publicznej dyskusji na 
ten temat, czego efektem będą między 
innymi propozycje zmian prawnych oraz 
kształtowanie postaw uczestników rynku 
budowlanego – brzmi preambuła listu 
intencyjnego, który podpisały także inne 
redakcje: Rynekinfrastruktury.pl,  

Materiały Budowlane oraz Inżynier 
Budownictwa. Ponadto do koalicji 
przystąpiły:
• Polskie Stowarzyszenie Dekarzy, 
• Związek Polskie Okna i Drzwi,
• ASM-Centrum Badan i Analiz Rynku,
• Polska Izba Inżynierów Budownictwa,
• Polska Izba Przemysłowo-Handlowa 

Budownictwa, 
• Ogólnopolska Izba Gospodarcza 

Drogownictwa, 
• Polska Federacja Budownictwa, 
• Stowarzyszenie Producentów  

Cementu, 
• Stowarzyszenie Producentów  

Betonów, 
• Stowarzyszenie Producentów Wełny 

Mineralnej: Szklanej i Skalnej, 
• Polski Związek Producentów  

i Przetwórców Izolacji Poliuretano-
wych PUR i PIR „SIPUR”, 

• Stowarzyszenie na rzecz Systemów 
Ociepleń Polskie Stowarzyszenie 
Producentów Styropianu,

• Fundacja Wszechnicy Budowlanej 
• Forum Kolejowe Railway Business 

Forum.
Koalicja ma charakter otwarty, a hono-
rowy patronat nad tym przedsięwzię-
ciem objęło Ministerstwo Infrastruktury 
i Budownictwa. W liście intencyjnym 
uczestnicy koalicji zobowiązali się 
między innymi do merytorycznego 
wsparcia mediów w przygotowywaniu 
analiz, komentarzy i opinii w obszarach 
objętych akcją, na przykład zmiany 
legislacyjne, sytuacja na rynku budow-
lanym i na rynku pracy.
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Konferencja serwisu Muratorplus.pl – „Chcemy uczciwego budownictwa”. Od lewej: Ryszard 
Kowalski, prezes Związku Pracodawców Producentów Materiałów dla Budownictwa; Jacek Szer, 
główny inspektor nadzoru budowlanego; Marek Niechciał, prezes UOKiK; Andrzej Adamczyk, 
minister infrastruktury i budownictwa
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W poprzednich artykułach wspólnie zastanawialiśmy 
się między innymi nad tym, dlaczego warto się 
ubezpieczać w zakresie ubezpieczenia Odpowie-
dzialności Cywilnej (OC), ale także nad rolą i prak-

tycznym zaznaczeniem umów ubezpieczenia OC firmy dekarskiej. 
Kiedy niniejszy numer „Naszego Dekarza” trafi do Państwa w za-
sadzie zbliżymy się do końca 2017 roku i każda firma dekarska 
zrzeszona w Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy (PSD) stanie przed 
koniecznością zadbania o ochronę ubezpieczeniową w tym zakre-
sie na kolejny, 2018 rok. Tym razem zwrócimy szczególną uwagę 
każdego dekarza (właściciela/udziałowca firmy dekarskiej) na 
najistotniejsze kwestie związane z zachowaniem ciągłości lub 
przerwaniem ochrony w ramach umów ubezpieczenia OC. Przy-
pomnimy również w części kwestie już wcześniej poruszone.

Podstawowe zasady 
Każdy dekarz powinien pamiętać, że:

• przedmiotem ubezpieczenia OC nie jest określony składnik 
majątkowy ubezpieczonego. Ubezpieczenie może być za-
warte nawet przez ubezpieczającego (ubezpieczonego) nie 

posiadającego żadnego majątku. Z tych powodów ubezpie-
czenie OC nazywane jest ubezpieczeniem pasywów, czyli 
zobowiązań ubezpieczonego, jakie mogą powstać w przy-
szłości (w okresie ubezpieczenia), a wynikać będą z odpo-
wiedzialności odszkodowawczej (OC) za szkody wyrządzo-
ne poszkodowanym.

• ewentualne przyszłe zobowiązania, wynikające ze szkód 
wyrządzonych innym osobom lub podmiotom trudno jest 
oszacować, jednak prawdopodobieństwo wyrządzenia ta-
kich szkód kontrahentom lub innym osobom (podmiotom) 
niezwiązanym żadną umową w ramach prac dekarskich jest 
dość duże i to pomimo dołożenia przez ubezpieczonego na-
leżytej staranności w trakcie realizacji swojej działalności. 
Prowadzi to do jednego podstawowego wniosku: pomimo 
iż zawarcie umowy ubezpieczenia OC nie jest nakazane pra-
wem, to warto, aby każdy przedsiębiorca prowadzący dzia-
łalność gospodarczą – a firma dekarska w sposób szcze-
gólny – korzystać z ochrony ubezpieczeniowej w ramach 
ubezpieczenia OC w związku z prowadzoną działalnością 
lub posiadanym mieniem.

Ubezpieczenie 
firmy dekarskiej 
O tym, jak ważne jest ubezpieczenie od odpowiedzialności cywilnej, wie każdy 
właściciel firmy dekarskiej. Wiadomo, że branża ta jest szczególnie narażona  
na różnego rodzaju nieprzewidziane zdarzenia. Dlatego, aby zabezpieczyć się przed 
ewentualnymi kosztownymi ich skutkami, warto zawczasu pomyśleć  
o wykupieniu ubezpieczenia OC lub o jego przedłużeniu.

Tekst JACEK 
BARANOWSKI
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• zawarcie umowy ubezpieczenia OC w związku z prowadzo-
ną działalnością lub posiadanym mieniem zapewnia do-
datkowe korzyści z oprócz tych wspólnych dla wszystkich 
rodzajów ubezpieczenia. 

Dodatkowe korzyści z ubezpieczenia OC 
Wypłata odszkodowania lub świadczenia za ubezpieczonego 

to nie jedyna (choć najistotniejsza) korzyść z zawarcia umowy 
omawianego ubezpieczenia OC. Warto pamiętać, że w ramach 
udzielanej ochrony ubezpieczyciel w granicach sumy ubezpie-
czenia zobowiązany jest także do:
• zbadania zasadności wysuwanych przeciwko ubezpieczo-

nemu roszczeń odszkodowawczych;
• poniesienia kosztów wynagrodzenia rzeczoznawców powo-

łanych za zgodą ubezpieczyciela w celu ustalenia okoliczno-
ści i wysokości szkody;

• poniesienia kosztów obrony sądowej w sporze cywilnym 
prowadzonym zgodnie z zaleceniami ubezpieczyciela.

Szkody objęte ubezpieczeniem
Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majątkowe-

go firmy dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest przerwa 
w ochronie ubezpieczeniowej, na przykład wywołana brakiem 
wznowienia wcześniej zawartej umowy ubezpieczenia OC przed 
terminem końca dotychczasowego okresu ubezpieczenia. Po-
nieważ prace dekarskie (szczególnie o znacznych zakresach 
wykonywanych prac) wiążą się z naturalną sezonowością, to 
niektórzy dekarze świadomie przesuwają w czasie decyzję  
o zawarciu umowy ubezpieczenia OC na czas rozpoczęcia fak-
tycznego przyjmowania zleceń na usługi dekarskie. W praktyce 
skutkuje tym, że na przykład szkoda zalaniowa, która ma zwią-
zek z wadliwie wykonanymi pracami dekarskimi w poprzednim 
sezonie, a powstała w okresie, w którym firma dekarska nie ma 
jeszcze zawartej bieżącej umowy ubezpieczenia OC nie zostanie 
pokryta przez ubezpieczyciela. Wynika to z tego, że w umowach 
oprócz okresu ubezpieczenia zapisanego w dokumencie ma tak-
że znaczenie zakres czasowej odpowiedzialności firmy ubezpie-
czeniowej. W Polsce w większości warunków ubezpieczenia OC 
o odpowiedzialności ubezpieczycieli decyduje to, żeby szkoda (na 
przykład zalanie) powstała w okresie ubezpieczenia. Nie ma więc 
znaczenia kiedy firma dekarska wykonywała swoje prace, które 
okazały się wadliwe i doprowadziły do szkody.

Wysokość zabezpieczenia 
Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majątkowego firmy 

dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest także zawarcie umo-
wy ubezpieczenia OC z zbyt niską wysokością Sumy Gwarancyj-
nej (S.G.), która zawsze stanowi górną granicę odpowiedzialności 
zakładu ubezpieczeń w finansowym pokrywaniu roszczeń poszko-
dowanych. Często zdarza się, iż właściciele firm dekarskich, kieru-
jąc się często błędnie rachunkiem ekonomicznym, starają się do-

stosować wysokości S.G. do wartości przeciętnie realizowanych 
prac dekarskich i na tej podstawie podejmują decyzję o wyborze 
wysokości S.G. Niestety, może to okazać się bardzo dotkliwym błę-
dem, szczególnie gdy w trakcie wykonywania swoich prac firma 
dekarska doprowadzi do poważnej szkody wielokrotnie przewyż-
szającej swą wartością (wartością roszczeń odszkodowawczych) 
przychód firmy dekarskiej, na jaki może ona liczyć w związku  
z wykonaniem zlecenia na prace dekarskie. Szczególnie powinni 
zwracać to uwagę dekarze (firmy dekarskie), którzy realizują swo-
ją działalność na obiektach czynnych, w których jest prowadzona 
działalności gospodarcza przez zleceniodawcę lub inne podmioty 
gospodarcze (na przykład najemców). W takich okolicznościach 
realnym zagrożeniem jest wyrządzenie poważnej szkody rzeczo-
wej, ale także następczych szkód finansowych związanych z unie-
możliwieniem prowadzenia działalności gospodarczej poszko-
dowanym lub jej poważnym ograniczeniem. Negatywne skutki  

z tym związane mogą być pokryte tylko z umowy ubezpieczenia OC  
z odpowiednio wysoką Suma Gwarancyjną.

Program w zakresie omawianego ubezpieczenia OC dla firm 
dekarskich zrzeszonych w PSD pozwala uzyskać szeroki zakres 
ochrony ubezpieczeniowej przy relatywnie niewysokich kosz-
tach. Uzyskanie podobnych efektów w pojedynczych umowach 
ubezpieczenia OC dla firmy dekarskiej może okazać się trudne 
do osiągnięcia zarówno w wymiarze samego bezpiecznego za-
kresu ochrony ubezpieczeniowej, jak i związanych z nim kosztów 
ubezpieczenia (wysokości składek ubezpieczeniowych). Oprócz 
innych obszarów zabezpieczenia interesu majątkowego firmy 
dekarskiej (jej właściciela) – ubezpieczenie OC pozwala także na 
zabezpieczenie pracodawcy w związku z możliwymi w profesji 
dekarskiej wypadkami jej pracowników i realnymi roszczeniami 
(pracownika lub jego spadkobierców) do firmy dekarskiej jako 
pracodawcy odpowiedzialnego za taki wypadek.

Warto jednak wyraźnie zaznaczyć, iż zawieranie umów ubez-
pieczenia powinno być realizowane przez podmioty gospodar-
cze przy współpracy i za pośrednictwem brokera ubezpiecze-
niowego, który jako profesjonalista dostosuje zakres ochrony 
ubezpieczeniowej do faktycznych potrzeb ubezpieczającego  
i doradzi jak maksymalnie zminimalizować skutki ewentualnych 
błędnych decyzji związanych z zawarciem umowy ubezpiecze-
nia – w tym ubezpieczenia OC.

JACEK BARANOWSKI
wiceprezes zarządu Pierwszego Polskiego Domu Brokerskiego SAGA Brokers Sp. z o.o., ul. Słoneczna 15A, 60-286 Poznań; 
www.sagabrokers.pl

Ubezpieczenie OC dla firm 
stowarzyszonych w PSD realizuje firma 

Gothaer TU SA. Jej oferta pozwala 
uwzględnić faktyczne potrzeby każdej 

firmy dekarskiej.
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System ochrony 
przed upadkiem 
z wysokości 

W sytuacji, gdy niemożliwe 
jest zorganizowanie pracy  
w taki sposób, aby pracowni-
cy znajdowali się poza strefą 

zagrożenia upadkiem z wysokości, należy 
dokonać wyboru najbardziej odpowied-
niego sprzętu, który zapewni bezpieczne 
warunki pracy. Stosuje się przy tym zasa-
dę pierwszeństwa środków ochrony zbio-
rowej (balustrady, obarierowanie, siatki 
ochronne) nad środkami ochrony osobi-
stej (indywidualny sprzęt chroniący przed 
upadkiem z wysokości).

Realizacja systemów ochrony zbioro-
wej z przyczyn technicznych lub ekono-

micznych jednak nie zawsze jest możliwa. 
W takiej sytuacji jedynym właściwym i ko-
niecznym rozwiązaniem jest zastosowa-
nie środków indywidualnej ochrony przed 
upadkiem. Zasadnicze funkcje jakie speł-
nia indywidualny sprzęt chroniący przed 
upadkiem z wysokości to:

1. W sytuacji zaistnienia upadku – zatrzyma-
nie upadku w powietrzu i ograniczenie siły 
towarzyszącej zatrzymaniu   oraz umożli-
wienie poszkodowanemu na bezpieczne 
oczekiwanie na nadejście pomocy zgodnie 
z PN-EN 363:2005 („Indywidualny sprzęt 
chroniący przed upadkiem z wysokości  
– Systemy powstrzymywania spadania”);

2. Ustalanie pozycji podczas pracy lub niedo-
puszczanie do przyjęcia przez pracownika 
położenia, w którym istnieje możliwość 
upadku z wysokości, zgodnie z PN-EN 
358:2002 („Indywidualny sprzęt ochron-
ny ustalający pozycję podczas pracy  
i zapobiegający upadkom z wysokości”).  
W grupie tej znajdują się systemy niedo-
puszczające pracownika do strefy zagro-
żenia upadkiem.

System powstrzymywania spadania 
musi zawierać trzy podstawowe składniki: 
szelki bezpieczeństwa, podzespół łączą-
co-amortyzujący, punkt kotwiczący.

Tekst Jacek Sosnowski

Pracownicy pracujący na wysokości podlegają obowiązkowym okresowym 
badaniom lekarskim oraz muszą przejść właściwe przeszkolenie. Prace te 
wymagają odpowiedniego nadzoru i stosowania środków ochronnych. 

FOT.: PROTEKT 
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Szelki bezpieczeństwa

Szelki bezpieczeństwa, czyli inaczej 
uprząż, są niezbędnym, wymaganym 
przez przepisy składnikiem indywidual-
nego sprzętu chroniącego przed upad-
kiem z wysokości. Ich podstawowym 
zadaniem jest utrzymanie ciała człowie-
ka w trakcie spadania oraz bezpieczne 
rozłożenie sił dynamicznych towarzy-
szących temu procesowi.

Ponadto już po zatrzymaniu spadania, 
konstrukcja szelek powinna umożliwić 
bezpieczne i w miarę wygodne oczeki-
wanie na nadejście pomocy.

Ponieważ zasadniczą funkcją szelek 
jest bezpieczne powstrzymanie spada-
nia, konstrukcja szelek została ściśle 
określona normą europejską PN-EN 
361. Tylko szelki oznaczone tą normą 
oraz posiadające certyfikat bezpieczeń-

stwa CE mogą być stosowane przez 
pracowników jako sprzęt ochronny. Nie-
dopuszczalne jest stosowanie pasów 
biodrowych, pasów  monterskich oraz 
alpinistycznych uprzęży udowych.

Obecnie produkuje się szereg modeli 
szelek bezpieczeństwa, znacznie róż-
niących się konstrukcją. Wynika to ze 
specyfiki stanowisk pracy. Zasadniczą 
cechą wyróżniającą jest umiejscowie-
nie klamer zaczepowych, które określa 
współpracę z innymi elementami in-
dywidualnego systemu ochrony przed 
upadkiem. 

Najprostsze modele szelek bezpie-
czeństwa mają tylko tylną klamrę zacze-
pową zwaną także grzbietową. Klamra 
ta ma charakter uniwersalny i dostoso-
wana jest do współpracy z większością 
podzespołów łącząco-amortyzujących. 

Bardziej rozwinięte konstrukcje mają 
dodatkowo przednią klamrę zaczepową, 
przeznaczoną głównie do współpracy  
z urządzeniami samozaciskowymi i sta-
łymi systemami asekuracji pionowej.

Szelki bezpieczeństwa wyposażone 
dodatkowo w pas biodrowy są przysto-
sowane do współpracy z urządzeniami 
do stabilizowania pozycji w miejscu pra-
cy „praca w podparciu”. Pas biodrowy 
posiada klamry zaczepowe (najczęściej 
dwie boczne) służące do dołączania 
wspomnianych urządzeń. Klamer tych 
jednak nie można stosować do łączenia 
z podzespołem łącząco-amortyzującym.

Produkowane są także szelki bez-
pieczeństwa z dodatkowym punktem  
zaczepowym przeznaczone do pracy  
w podwieszeniu lub do kontrolowanego 
zjazdu.

Zalecenia Państwowej Inspekcji Pracy
Odzież robocza i ochronna. Do prac dekarskich może przystąpić pracow-
nik ubrany w odzież roboczą, dostosowaną do pory roku, rękawice robocze 
oraz pełne buty z podeszwą antypoślizgową, wkładką antyprzebiciową i 
podnoskiem chroniącym palce. Powinien być również wyposażony w: 

• hełm ochronny z aktualną datą ważności podaną przez producenta;
• okulary ochronne, maseczkę ochronną, ochronniki słuchu niezbędne 

przy mechanicznym cięciu dachówek;
• rękawice ochronne przy stosowaniu mas bitumicznych oraz przy wy-

konywaniu obróbek blacharskich;
• odzież trudnozapalną przy układaniu papy termozgrzewalnej;
• sprzęt chroniący przed upadkiem z wysokości w zależności od orga-

nizacji pracy szelki z odpowiednim do sytuacji osprzętem, tj. linką z 
amortyzatorem lub urządzeniem samohamownym.

Przed rozpoczęciem pracy pracownik powinien przejść instruktaż stano-
wiskowy i zostać zapoznany z instrukcjami bezpiecznej obsługi urządzeń 
wykorzystywanych w pracy oraz informacjami zawartymi w kartach cha-
rakterystyki stosowanych substancji chemicznych.
Przygotowanie stanowiska pracy. Przed przystąpieniem do prac dekar-
skich należy bezwzględnie wygrodzić na dole strefę niebezpieczną i poin-
formować pozostałych pracowników o możliwości upadku z wysokości. 
Na dachu można pracować wyłącznie wtedy, gdy są zastosowane środki 
chroniące przed upadkiem z wysokości, takie jak balustrady ochronne, siat-
ki bezpieczeństwa, rusztowania ochronne, ograniczenie dostępu do krawę-
dzi dachu lub środki ochrony indywidualnej. 

Stosowanie środków ochrony indywidualnej jest możliwe wyłącznie wów-
czas gdy:

• pracę na dachu wykonuje co najmniej dwóch pracowników,
• pracownicy są wyposażeni w hełmy z paskami podbródkowymi,
• pracodawca lub osoba kierująca pracownikami wskazała odpowied-

nio wytrzymały punkt kotwienia sprzętu.,
• długość linki jest dobrana do najmniejszej wysokości, z jakiej może 

spaść pracownik,
• mocowanie linki eliminuje ruch wahadłowy przy upadku pracownika. 

Sprawdź stanowisko pracy. Jeśli na jedno z poniższych pytań odpowiesz 
NIE, zastanów się i podejmij niezbędne działania, aby Twoje miejsce pracy 
było bezpieczne. 

• Czy jesteś ubrany w odzież roboczą i pełne buty podeszwą antypośli-
zgową, wkładką antyprzebiciową i podnoskiem?

• Czy otrzymałeś odpowiednie do obowiązków środki ochrony indy-
widualnej (hełm, rękawice ochronne, okulary ochronne, maseczkę, 
ochronniki słuchu, odzież trudno zapalną, przyłbicę)?

• Czy Twoje stanowisko pracy jest zorganizowane tak, abyś był zabez-
pieczony przed upadkiem z wysokości?

• Czy przełożony wskazał Ci miejsce kotwienia sprzętu chroniącego 
przed upadkiem z wysokości?

• Czy urządzenia, które masz obsługiwać mają osłony elementów ru-
chomych?

• Czy w okresie wysokich temperatur pracodawca zapewnił Ci napoje?
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Szelki tylko z tylną klamrą zaczepową Szelki z tylną i przednią klamrą zaczepową Szelki z pasem biodrowym
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JACEK SOSNOWSKI
doradca techniczno-handlowy w firmie PROTEKT, ul. Starorudzka 9, 93-403 Łódź; tel. 601 725155, e-mail: jacek@protekt.com.pl
www.protekt.com.pl

Punkt kotwiczący
Punkt kotwiczący stanowi pierwsze  

i kluczowe ogniwo indywidualnego sys-
temu ochrony przed upadkiem. Jest on 
związany ze stanowiskiem pracy i jego za-
daniem jest zaczepienie podzespołu łączą-
co-amortyzującego do konstrukcji nośnej. 
Jeżeli stanowisko pracy nie jest wyposa-
żone w stałe,  oznaczone i certyfikowane 
punkty kotwiczące, dach trzeba w takowe 
wyposażyć. 

Szczegółowe wymagania, jakie musi 
spełniać punkt kotwiczący określa norma 
PN-EN 795 oraz norma EN-516 i EN-517. 
W praktyce jednak każdy użytkownik musi 
umieć określić czy wybrany punkt kotwicze-
nia ma odpowiednią: wytrzymałość, stabil-
ność i lokalizację. 

\Właściwe dobranie i zastosowanie 
punktu kotwiczenia to jedno z najtrudniej-
szych zagadnień związanych z użytkowa-
niem indywidualnego sprzętu chroniącego 
przed upadkiem z wysokości.

Dużym ułatwieniem dla użytkowników są 
stałe systemy asekuracji poziomej –  z liną 
stalową, służące do kotwiczenia podzespo-
łów łącząco-amortyzyjących, zapewniające 
jednocześnie swobodę przemieszczania 
się po dachu, lub systemy szynowe. Podob-
ną funkcję spełniają również pojedyncze 
słupki kotwiczące.

Należy pamiętać, że znajomość technik 
ochrony przed upadkiem oraz przestrze-
ganie zasad bezpieczeństwa jest obowiąz-
kiem zarówno pracowników, jak i kierow-
ników robót. Ograniczona uniwersalność 

poszczególnych składników sprzętu chro-
niącego przed upadkiem, powoduje ko-
nieczność  dostosowania konfiguracji sys-
temu odpowiednio do specyfiki stanowiska 
pracy oraz do czynności jakie wykonuje 
pracownik. Bardzo ważne jest zatem prze-
prowadzenie odpowiednich szkoleń dla 
pracowników, kadry kierowniczej, a także 
osób odpowiedzialnych za zakupy sprzętu 
BHP w danym zakładzie pracy.

Należy również zwrócić uwagę na ko-
nieczność przeprowadzania niezbędnych  
i wymaganych przeglądów technicznych 
sprzętu (przed każdym użyciem – przez 
użytkownika, jak i okresowych minimum 
raz/rok – przez osoby kompetentne: pro-
ducenta sprzętu lub osobę upoważnioną  
i przeszkoloną przez producenta sprzętu).

Podzespół  
łącząco-amortyzujący

Zadaniem podzespołu łącząco-amor-
tyzującego jest połączenie szelek bezpie-
czeństwa, w które ubrany jest użytkownik 
z punktem kotwiczenia oraz złagodzenie 
siły udarowej działającej na człowieka 
podczas upadku. Podzespół łącząco-
-amortyzujący pochłania energię kine-
tyczną powstającą podczas swobodne-
go spadania i ogranicza siłę działającą 
na klamrę zaczepową szelek bezpieczeń-
stwa do wartości bezpiecznej.

Prawidłowe zadziałanie podzespołu 
łącząco-amortyzującego eliminuje też 

zagrożenia powstania niebezpiecznych 
dla organizmu następstw nagłej utraty 
prędkości spadania.

Typowym przykładem podzespołu łą-
cząco-amortyzującego, zgodnym z nor-
mą PN-EN 354 i PN-EN 355, jest linka 
bezpieczeństwa (lub podwójna linka 
bezpieczeństwa) z amortyzatorem włó-
kienniczym. Amortyzator bezpieczeń-
stwa wykonany jest z odpowiednio szytej 
i złożonej taśmy poliamidowej zakończo-
nej obustronnie pętlami. Podczas upad-
ku amortyzator w kontrolowany sposób 
rozrywa się zwiększając swoją długość 
i pochłaniając energię kinetyczną. Na-

leży pamiętać jednak, że długość  linki 
bezpieczeństwa wraz z amortyzatorem 
i elementami łączącymi może wynosić 
maksymalnie 2 m.

Podzespołem łącząco-amortyzującym 
są także urządzenia samohamowne zgod-
ne z PN-EN 360 i samozaciskowe-prze-
suwne po linie zgodne z PN-EN 353-1.

Czynnikami decydującymi o doborze 
właściwego urządzenia powinna być 
ocena stanowiska pracy, uwzględnia-
jąca sposób przemieszczania się pra-
cownika, położenie punktów kotwiczą-
cych oraz wielkość wolnej przestrzeni 
pod stanowiskiem.
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Linka bezpieczeństwa z amortyzatorem 
włókienniczym

Urządzenie samohamowne Urządzenie samozaciskowe-przesuwne  
po linie 
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Rozwiązanie

Pionowo:
1.  oczyszczona, uszlachetniona, upłyn-

niona glina
2. najwyższa linia dachu
3. inaczej blacharstwo
4. w lukarnie lub w połaci dachu
5.  rzemiosło zajmujące się wyrobami 

z blachy
9. rodzaj nożyc

13. skórzany niezbędnik dekarza
14. ścianka zasłaniająca dach
15. podstawowy składnik pap
16.  niewielkie elementy z blachy wycięte 

z większego arkusza

18. wbijany w mur rodzaj wspornika rury
19. słupy z rozwidleniem u góry
21. stojący, kątowy, leżący
23.  poziomy element odprowadzający 

wodę z dachu

Poziomo:
1. powłoka chroniąca blachę stalową
3. inaczej dachówki betonowe
6. forma karpiówki
7.  okrągłe, eliptyczne okno w połaci 

dachowej
8. zabezpieczanie metalu

10. lekki metal

11. cukierników, krawców, cieśli
12. zamyka nawę główną
15.  w dachu krokwiowym klin drewniany 

tworzący okap 
17. część ołatowania
20.  sposób krycia płytkami lub blachą 

szlachetną
22.  otwarta dyfuzyjnie warstwa wstępne-

go krycia
24. otrzymywana w procesie walcowania
25. łączy dwie rury spustowe w jedną 
26.  rowek w deskach umożliwiający 

łączenie na pióro-wpust
27. wykonuje drewniane konstrukcje
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Rozwiązaniem krzyżówki jest 
hasło, składające się z liter  
ukrytych na zaznaczonych 

cyframi polach w diagramie 
krzyżówki.

Nagradzamy pierwsze  
trzy osoby, które prześlą  

prawidłowe rozwiązanie na 
adres redakcji.

Pierwszą nagrodą jest zestaw 
multinarzędzia + latarka

Drugą nagrodą jest zestaw 
scyzoryk+latarka

Trzecią nagrodą piłka do 
ręcznej z logo EhF. 

Fundatorem nagród jest firma:

Dodatkowymi nagrodami są 
koszulki z logotypem Polskiego 

Stowarzyszenia Dekarzy

Krzyżówka z nagrodami

Prawidłowe rozwiązanie krzyżówki  
z poprzedniego numeru to:

OSIEMNASTKA. Nagrody otrzymali: 
1. Pan Bogdan Kupiec 

2. Pan Paweł Tynka
3. Pan Janusz Wiesiołek
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Pikap klasy premium ma jeszcze więk-
sze „serce” i jeszcze większe możliwości. 
Tak samo sprawnie radzi sobie na asfalto-
wych drogach, jak i w terenie. Zawdzięcza 
to sześciocylindrowemu widlastemu silni-
kowi najnowszej generacji o pojemności  
3 litrów (dokładna pojemność skokowa wy-
nosi 2.967 cm3) w nowym Amaroku można 
wybrać w jednej z trzech wersji różniących 
się mocą: 163 KM, 204 KM lub 224 KM.  
Wszystkie spełniają nową normę emisji 
spalin Euro 6. Zależnie od mocy silnik ten 
jest montowany w różnych wersjach Ama-
roka różniących się rodzajem napędu. Do-
stępne są auta z klasycznym napędem na 
tylne koła, a także z 4MOTION – z napę-
dem na tył i dołączanym napędem przed-
niej osi (z mechaniczną skrzynią biegów), 
albo ze stałym napędem na cztery koła i 
z mechanizmem różnicowym typu torsen 
(z 8-stopniową automatyczną skrzynią 
biegów).

Masywny przód nadwozia i zupełnie 
nowa tablica rozdzielcza nadają Amaro-

kowi szczególnego charakteru. Sprawiają, 
że wydaje się bardziej elegancki, a to wra-
żenie wzmacniają również nowe ergono-
miczne fotele. Amarok ma nadwozie o dłu-
gości 5,25 m i szerokości 2,23 m (włącznie 
z lusterkami) i spełnia wszelkie wymaga-
nia, jakie stawia się klasycznym pikapom.

Niewątpliwym atutem tego czterod-
rzwiowego auta jest przestrzeń ładunkowa, 
w której tradycyjnie mieści się standardo-
wa europaleta. Zależnie od wersji wyposa-
żenia samochód może przewieźć ładunek  
o masie 1 tony, a nawet pociągnąć przy-
czepę o masie do 3,5 tony.

Volksvagen Amarok

Na rynku jest wiele nietypowych 
produktów, które okazują się bardzo 
przydatne również w pracy dekarza. 
Oto kilka wybranych przez nas.

Możesz to mieć

FOT.(2): VOLKSWAGEN
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Zegarek z informacją o pogodzie

Zegarek Suunto Core został wprawdzie zaprojektowany jako 
niezawodny partner każdej wycieczki, ale ma funkcje które z pew-
nością doceni każdy dekarz. Jest wyposażony w wysokościo-
mierz, kompas i barometr z informacjami o pogodzie. Możliwość 
nawigacji i ustalania położenia pozwala na bezpieczne odnajdy-
wanie drogi w nieznanym terenie.

Jesienią szczególnie przyda się barometr, który umożliwia prze-
widywanie gwałtownych zmian warunków pogodowych na pod-
stawie monitorowania ciśnienia atmosferycznego. Pozwala na 
podjęcie odpowiednich działań z wyprzedzeniem, dzięki czemu 
zapewnia wyższy poziom bezpieczeństwa i daje większą szansę 
na udane prace na dachu. Zegarek ma także określone godziny 
wschodu i zachodu słońca dla ponad 400 miejsc na świecie. Przy-
da się to podczas pracy w nowym miejscu.

Suunto Core Premium to połączenie nowoczesnego wzornic-
twa z podstawowymi funkcjami outdoorowymi. Do wyboru jest 
wersja z niezwykle twardej stali nierdzewnej, z szafirowym szkłem 
zapewniającym większą wytrzymałość lub elegancka aluminiowa 
obudowa, która oznacza mniejszy ciężar noszony na nadgarstku. 

Smartfon Galaxy Note8 to najnowszy 
model z linii Note, ma największy w histo-
rii tej linii ekran Quad HD+ Super AMOLED 
o przekątnej 6,3”. Tak duży rozmiar pozwa-
la zobaczyć jeszcze więcej treści, bez ko-
nieczności przewijania. Mimo tego, Galaxy 
Note8 jest smukły i dobrze leży w dłoni.

Dzięki nowej funkcji App Pair, użytkow-
nicy mogą sparować dwie wybrane aplika-
cje i uruchamiać je jednocześnie w trybie 
podzielonego ekranu. Podczas przesy-
łania wiadomości można jednocześnie 
oglądać wideo lub wykonywać połączenia 
konferencyjne, z widocznym numerem 
i programem spotkania.

Ulepszony rysik S Pen ma cieńszą koń-
cówkę i większą wrażliwość na nacisk. 
Funkcja Always On Display pozwala użyt-
kownikom Galaxy na bieżąco sprawdzać 
powiadomienia bez konieczności odblo-
kowywania telefonu. Screen off Memo 
natomiast pozwala profesjonalistom ro-
bić to, czego nie da się zrobić na innych 
smartfonach, na przykład tworzyć odręcz-
ne notatki na wyłączonym ekranie czy 
szybko opisywać dokumenty i zdjęcia. 

Podczas wyjazdów za granicę lub 
przeglądania witryn internetowych w ob-
cym języku, ulepszona funkcja Tłumacz 
umożliwia szybkie przetłumaczenie za-
równo pojedynczych słów, jak i całych 

zdań w 71 językach. Wystarczy wskazać 
rysikiem na tekst. W ten sposób można 
również przeliczyć jednostki miary i wa-
luty obce.

Dla większości użytkowników kluczo-
wą funkcją, na którą zwracają uwagę 
przy zakupie smartfonu, jest aparat fo-
tograficzny. Galaxy Note8 został wypo-
sażony w dwie 12-megapikselowe tylne 
kamery z optyczną stabilizacją obrazu 
(OIS) zarówno w obiektywie szerokokąt-
nym, jak i w teleobiektywie. Dzięki temu 
aparaty pozwalają robić jeszcze ostrzej-
sze zdjęcia. Galaxy Note8 jest również 
wyposażony w przedni aparat fotogra-
ficzny z matrycą 8MP i funkcją Smart 
Auto Focus, który sprawdza się przy wy-

konywaniu wyraźnych selfie i w czatach 
wideo. 

Najnowszy flagowiec Samsung został 
wyposażony w hybrydowy slot Dual SIM, 

który pozwala na naprzemienne korzysta-
nie z dodatkowej karty Nano SIM lub karty 
Micro SD.

Warto dodać, że Galaxy Note8 jest odpor-
ny na wodę i kurz (można pisać po ekranie 
nawet wtedy, gdy jest on mokry), ma funkcję 
ładowania bezprzewodowego oraz uwierzy-
telniania przez skanowanie linii papilarnych 
i bezdotykowo poprzez skanowanie tęczów-
ki oka. To rozwiązanie doskonale sprawdza 
się na budowie, kiedy trzeba odblokować 
telefon bez możliwości przesunięcia ekranu 
palcem czy zeskanowania linii papilarnych.

Biznesowy smartfon
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NASZą PASją Są DAChY

OFERTA WSPÓŁPRACY 
dla Nowego Członka Wspierającego  
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
RAZEM MOŻEMY WIĘCEJ!

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy jest najstarszym stowarzyszeniem zrzeszającym dekarzy z całej Polski. Jesteśmy członkiem Mię-
dzynarodowej Federacji Dekarzy IFD. Razem walczymy o to, aby zawód Dekarza był rozpowszechniany i szanowany. Podnosimy kwalifi-
kacje zawodowe, szkolimy dekarzy, walczymy z szarą strefą, negocjujemy najlepsze ubezpieczenia OC i integrujemy środowisko Deka-
rzy i Producentów. Promujemy najlepsze materiały dachowe. Prowadzimy kampanie reklamowe dla Naszych Członków Wspierających. 
Za nasze działania zostaliśmy wyróżnieni nagrodą Fundacji Godła Polskiego Teraz Polska! PSD założone zostało przez Dekarzy i dla 
Dekarzy, ponieważ Naszą pasją są dachy!

Jakie korzyści daje przynależność do PSD?

Prestiż przynależenia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy i możliwość korzystania z Tytułu Członka Wspierającego Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy.
Możliwość legalnego posługiwania się znakiem handlowym „Członek wspierający PSD”, „Partner Polskiego Stowarzyszenia De-
karzy” oraz logiem PSD.
Informacja na stronie internetowej www.dekarz.com.pl o przynależności do Stowarzyszenia, informacja o wspieraniu PSD, nota 
PR o firmie oraz informacje z życia firmy w zakładce oddziału. 
Logotyp firmy w zakładce Członkowie Wspierający PSD oraz logotyp firmy na pasku Partnerów PSD.
Newsletter Aktywne PSD – darmowe noty PR w newsletterze dla wszystkich Członków PSD lub do wybranej grupy docelowej, na 
przykład architektów, developerów, hurtowni dachowych w regionie i w całej Polsce (mailing do Dekarzy, Zarządów i Oddziałów 
PSD, Punktów Handlowych, Grupy Dekarskiej, Partnerów Biznesowych).
Mailing dedykowany firmie, produktom, promocjom, programom lojalnościowym – 4 strony A4 informacji o Partnerze do dekarzy.
Możliwość wykupu reklam lub artykułów sponsorowanych na stronie internetowej (usługa możliwa tylko dla Członków PSD).
Informowanie wszystkich Członków PSD oraz Partnerów biznesowych o produktach partnera, aktualnych promocjach, działa-
niach, wydarzeniach z życia Firmy poprzez wszystkie dostępne kanały komunikacyjne.
Możliwość dotarcia do dekarzy i przeprowadzenie ankiety dotyczącej firmy, produktu itp i przedstawienie wyników w formie 
raportu.
Możliwość udziału i wykupienia pakietów sponsorskich podczas wydarzeń organizowanych przez PSD, na przykład Targi BUDMA, 
Dzień Dekarza, Gala Dekarska, Mistrzostwa Młodych Dekarzy (zgodnie z aktualną ofertą dotyczącą wydarzenia, oferta dostępna 
tylko dla Członków PSD).
Informacje o firmie, wydarzeniach, szkoleniach na fan page’u Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy (Social Media: Facebook, 
Google+)
Zaproszenia na strony www i informacja w zakładce „Te firmy zaufały PSD”.
Możliwość skorzystania z rekomendacji produktu, wystawionej przez PSD (tylko dla Członków PSD).
Możliwość wzięcia udziału w działaniach promocyjnych za pośrednictwem PSD, dystrybucji materiałów promocyjnych podczas 
wydarzeń branżowych, zaplanowanych akcji informacyjnych.
Możliwość przeprowadzenia szkolenia, prezentacji lub pokazu produktu w Ośrodku Kształcenia Dekarzy, należącego do Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy (tylko dla Członków PSD). 
Możliwość dostarczenia materiałów promocyjnych firmy i dystrybucja ich za pomocą oddziałów PSD lub przez Biuro Zarządu 
Głównego PSD.
Zaproszenia do udziału w inicjatywach, takich jak wydawanie wspólnych publikacji, słownika, książki.
Możliwość wykupienia reklamy w prasie branżowej na preferencyjnych warunkach – dwumiesięcznik Nasz Dekarz.
Współpraca z najlepszymi dekarzami w Polsce.
Inne – w zależności od pomysłów przekazywanych przez Członka Wspierającego.

Kontakt:
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
ul. Puławska 405 (II piętro)
02-801 Warszawa
Kierownik Biura ZG PSD: Agnieszka Mołas
tel.: +48 509 447 587
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…………..…………., dnia……………..

Deklaracja Członka Wspierającego

Deklaruję chęć przystąpienia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy w charakterze członka wspierającego.  
Oświadczam, że zapoznałem się ze Statutem Organizacji, akceptuję cele i metody działania Stowarzyszenia  
oraz zobowiązuję się do czynnego uczestnictwa w pracach Stowarzyszenia.

Deklarowana wysokość składki członkowskiej………………………………zł/netto (słownie…………………………………………)
opłacanej w okresach:

□ Miesięczny  □ Roczny

Wyrażam zgodę na przechowywanie i przetwarzanie danych osobowych w zakresie niezbędnym do realizacji celów statutowych
Stowarzyszenia.

Nazwa firmy* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Miejscowość* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Kod* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Ulica*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . nr budynku*  . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Fax . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
E-mail*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . www*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Regon . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . NIP . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Rok założenia firmy. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Liczba zatrudnionych osób . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Podpis osoby reprezentującej firmę
. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

pieczątka firmy

Dane osoby reprezentującej firmę:
Imię*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Nazwisko* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Stanowisko zajmowane w firmie* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Fax . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
e-mail*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Zakres działalności firmy:
□ dachówka ceramiczna
□ dachówka betonowa
□ blachodachówka
□ blacha miedziana
□ blacha tytanowo-cynkowa
□ materiały izolacyjne

□ papa termozgrzewalna
□ gont bitumiczny
□ membrany PCV
□ membrany EPDM
□ orynnowanie
□ okna dachowe

□ świetliki dachowe
□ klapy dymowe
□ folie dachowe
□ akcesoria dachowe
□ konstrukcje dachowe
□ narzędzia dekarskie

* przyjęcie firmy w poczet Członków Wspierających organizacji nastąpi po przyjęciu uchwały wprowadzającej przez Zarząd PSD  
w terminie od 7 do 14 dni. 
* rozwiązanie umowy następuje w terminie 3 miesiące od złożenia pisemnego wniosku o wystąpienie z organizacji.  
Wszystkich Członków Wspierających obowiązuje 3 miesięczny okres wypowiedzenia umowy. 

Uchwała nr . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . z dnia . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
 Pieczęć podpis Prezesa Zarządu Głównego PSD

*Uprzejmie prosimy o czytelne uzupełnienie deklaracji i dokładne wpisanie danych w polach oznaczonych gwiazdką.

#
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ODDZIAŁ. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
miejscowość/data. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Deklaracja Członka Zwyczajnego

Imię*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Nazwisko*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Adres do korespondencji
Miejscowość* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Kod* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Ulica*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . nr budynku*  . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . E-mail . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Kwalifikacje zawodowe potwierdzone egzaminami państwowymi:

Zatrudnienie:
Nazwa firmy* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Miejscowość* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Kod* . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Ulica*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . nr budynku*  . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Fax:  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
E-mail*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . www*  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Rok założenia firmy. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Liczba zatrudnionych osób . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Zakres działalności firmy:

□ dachówka ceramiczna
□ dachówka betonowa
□ blachodachówka
□ blacha miedziana
□ blacha tytanowo-cynkowa
□ materiały izolacyjne

□ papa termozgrzewalna
□ gont bitumiczny
□ membrany PCV
□ membrany EPDM
□ orynnowanie
□ okna dachowe

□ świetliki dachowe
□ klapy dymowe
□ folie dachowe
□ akcesoria dachowe
□ konstrukcje dachowe
□ narzędzia dekarskie

Wnioskuję o przyjęcie w poczet członków zwyczajnych Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy. Oświadczam, że zapoznałem się z treścią  
Statutu PSD i zobowiązuję się do przestrzegania jego postanowień. Wyrażam zgodę na przechowywanie i przetwarzanie danych osobowych 
w zakresie niezbędnym do realizacji celów statutowych Stowarzyszenia. Zobowiązuję się pod rygorem odrzucenia deklaracji przystąpić  
do ubezpieczenia OC w Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy. Zrozumiałem i akceptuję , iż w odniesieniu do uchwały nr 09/2009 i postanowień 
statutowych warunkiem członkostwa w PSD jest regularne opłacanie składek członkowskich i ciągłość ubezpieczenia OC, zawartego  
w Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy.

Członkowie wprowadzający z ramienia PSD
1.  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   2.  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Podpis osoby kandydującej

Potwierdzenie przyjęcia w poczet członków zwyczajnych PSD na podstawie uchwały Zarządu Głównego Polskiego Stowarzyszenia De-
karzy.

Uchwała nr . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . z dnia . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
 Pieczęć podpis Prezesa Zarządu Głównego

*Uprzejmie prosimy o czytelne uzupełnienie deklaracji i dokładne wpisanie danych w polach oznaczonych gwiazdką.

#

DEKARZ
□ Czeladnik
□ Mistrz

CIEŚLA
□ Czeladnik
□ Mistrz

BLACHARZ
□ Czeladnik
□ Mistrz
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ODDZIAŁ BIŁGORAJSKI
ul. Cegielniana 24 (pok. 13), 23-400 Biłgoraj

tel.: +48 609 516 063,  
e-mail: erni702@wp.pl

ODDZIAŁ KUJAWSKO-POMORSKI
ul. Dworcowa 87, 85–009 Bydgoszcz

tel.: +48 500 098 631,  
e-mail: bydgoszcz@dekarz.com.pl

Firmy wspierające: P.H. CEGPOL Leszek Basikowski 
• BLACHY PRUSZYŃSKI • DACH I STYL Sp. z o.o. 

• P.P.H.U. WAL-MAR Sp. z o.o. • Z.U.HiB Krzysztof Wiśniewski 
SIG Sp. z o.o. • GENDERKA Sp. z o.o. • P.P.H. ANDREXIM Andrzej 
Dylik • Przedsiębiorstwo Wielobranżowe MAT-BUD Spółka z o. 

o. • Spółka Komandytowa BHP BEHAPEX Zenona Osowska

ODDZIAŁ LUBELSKI
ul. Czerniejów 49A, 23-114 Jabłonna

tel.: +48 503 123 889, 
e-mail: lubelski@dekarz.com.pl

Firmy wspierające: GALECO Sp. z o.o.  
• DACH-SERWIS Sp. z .o.o.• STALMET Sp. z o.o.  

• SAWE Wojciech Sikora Zakład Produkcji Wiązarów • KOALA 
Farby Lakiery Spółka z o.o. • Przedsiębiorstwo Wielobranżowe  

WAT Sp. z o.o. • POLSTAL Z.P.M.B. Wojciech Dudek

ODDZIAŁ ŁÓDZKI
ul. Kopcińskiego 5/11, 90–242 Łódź

tel.: +48 515 137 040,  
e-mail: lodzkie@dekarz.com.pl

Firmy wspierające: EXTRADACH Sp. z o.o. S.K.A. 

ODDZIAŁ MAŁOPOLSKI
Plac Na Stawach 1 (p. 600), 30–107 Kraków

tel.: +48 516 028 125,  
e-mail: malopolski@dekarz.com.pl

Firmy wspierające: TRAPEZ-CARBO II Sp. z o.o. • SIG Sp. z o.o. 
• F.P.U.H. TRAKMIR • ABITO J. Dereń, M. Dereń Sp.J. 
• KRAK-ZINC S.C. Edyta Tobiasz Dominik Tobiasz 

ODDZIAŁ MAZOWIECKI
ul. Promyka 24/26, 05–800 Pruszków

tel.: +48 509 447 590,  
e-mail: mazowieckie@dekarz.com.pl

Firmy wspierające: GRANDE Sp. z o.o. 
• GRUPA DEKARSKA Sp. z o.o.

 
ODDZIAŁ PODKARPACKI

ul. Ogrodowa 93, 38-420 Korczyna
tel.: +48 798 463 271,  

e-mail: a.zych@dekarz.com.pl
Firmy wspierające: BLACH STAL SP. Z O.O. • „DACH SYSTEM” SJ 

Roman Kotra Jan Śmigiel • BRATEX DACHY Sp. z o.o. s.k. 
• SUEZ Izolacje Budowlane Sp. z o.o. • INES SYSTEM Sp.z o.o. 

• FAKRO Sp. z o.o. • HOCH SYSTEMY KOMINKOWE Sp. z o.o. Sp.k. 
• RUUKKI Polska Sp. z o.o.

ODDZIAŁ POMORSKI
ul. C. K. Norwida 47114, 84–240 Reda
tel.: +48 503 123 907, 
e-mail: pomorskie@dekarz.com.pl
Firmy wspierające: TOMASZCZYK I SYNOWIE Piotr Tomaszczyk  
•  P.H.U. METAL-SYSTEM Grzegorz Okraj 
•  UNIVERSAL SYSTEM Sp. z o.o. Sp. komandytowa 
• KRONO PLAST Januszka Tadeusiak Spółka Jawna 
• PHU KRONOS II Januszka Bartłomiej 
• RUUKKI Polska Sp. z o.o. • INES SYSTEM Sp. z o.o.

ODDZIAŁ ŚLĄSKI
ul. Orlik-Ruckemanna 57/38, 42-200 Częstochowa
tel.: +48 602 748 202
e-mail: lan-dach@wp.pl
Firmy wspierające: PHPU „SEMEX” Spółka Jawna

ODDZIAŁ WARMIŃSKO-MAZURSKI
ul. Dworcowa 63/100, 10-437 Olsztyn
tel.: +48 518 928 768,  
e-mail: biuro@art-dach.olsztyn.pl
Firmy wspierające: PHU „Fal-Bud” • ANITECH Sp. z o.o.  
• RUUKKI Polska Sp. z o.o.

ODDZIAŁ PODLASKI
ul. Tysiąclecia Państwa Polskiego 8, 15–111 Białystok
tel.: +48 509 468 722,  
e-mail: podlaskie@dekarz.com.pl
Firmy wspierające: BLACHY PRUSZYŃSKI 
• PUNTO PRUSZYŃSKI Sp. z o.o. • NEXMAR Sp. z o.o. 
• RÖBEN Polska Sp. z o.o. i wspólnicy Sp. k. 
•  PHU „KONAR” Wojciech Stasiełuk Remmer Polska Sp. z o.o.

ODDZIAŁ WIELKOPOLSKI
ul. Grunwaldzka 152, 60-309 Poznań
tel.: +48 512 361 270,  
e-mail: wielkopolski@dekarz.com.pl
Firmy wspierające: P.P.H.U. „MAAD” 
•  X-BUD ORPEL JAGODZIŃSKA SPÓŁKA JAWNA 
• TERMO-DEK SPÓŁKA JAWNA Roman Bartczak, Andrzej 
Markowski • METZINK Sp. z o.o. 
•  WA.SZ.DACH Sp. z o.o. HURTOWNIA POKRYĆ DACHOWYCH 
•  SUEZ Izolacje Budowlane Sp. z o.o. 
•  T&T PROENERGY Sp. z o.o. 
•  FIRMA „STYLL-GROM” OCHRONA ODGROMOWA 
•  PRZEDSIĘBIORSTWO HANDLOWO USŁUGOWE „OLSTAL” 
Mirosław Rygus • F.H.U. KAS-BUD Jacek Kasperski 
•  PPHU Dach-Bud Dariusz Tomczak

ODDZIAŁ ZACHODNIOPOMORSKI
Al. Wyzwolenia 7 (II piętro, pok. 30), 70–552 Szczecin
tel.: +48 503 122 565
e-mail: szczecin@dekarz.com.pl
Firmy wspierające: Veldach Niemcewicza Sp. z o.o. 
• Przedsiębiorstwo PARTNER Sp. z o.o. 
• EXTRADACH Sp. z. o.o. S.K.A

POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY
ul. Puławska 405 (II piętro), 02-801 Warszawa

kierownik biura ZG PSD: Agnieszka Mołas 
tel. +48 509 447 587

email: dekarz@dekarz.com.pl, www.dekarz.com.pl
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FIRMY WSPIERAjąCE POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY
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AKADEMIA DEKARSKA WARSZTAT PROFESJONALISTY

• Rozwiązania ułatwiające  
montaż okien dachowych

• Bezpieczeństwo pożarowe  
dachów płaskich

FIRMA

• Jak wynegocjować dobrą cenę?

• Cennik usług dekarskich 

• Ubezpieczenie OC 

• Środki ochrony osobistej

• Jak zostać dobrym dekarzem?

• Mistrzowskie detale – kosz dachowy

• Ściągawka przed egzaminem  
– łączniki do drewna

STOPNIE SZCZELNOŚCI DACHÓW 


