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Uprzejmie informujemy, że POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY z siedzibą w Warszawie, ul. Puławska 405, 02-801 
Warszawa, jako administrator przetwarza informacje ze źródeł publicznych i ogólnodostępnych (w tym z Internetu) oraz 
z własnych zbiorów. Wśród tych informacji mogą znaleźć się dane, które na gruncie Rozporządzenia Parlamentu Europej-
skiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób fizycznych w związku z przetwarzaniem 

danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (dalej jako „Ogólne 
rozporządzenie o ochronie danych” lub „RODO”), mają charakter danych osobowych.

W związku z powyższym, zgodnie z obowiązującymi przepisami dotyczącymi ochrony danych osobowych, w szczególności Ogól-
nym rozporządzeniem o ochronie danych, w celu zapewnienia osobom, których dane dotyczą realizacji przysługujących im praw, 
administrator danych jest zobowiązany podać informacje dotyczące przetwarzania ich danych osobowych, określone w art. 13 
lub 14 RODO. W świetle powyższego pragniemy poinformować Państwa, iż:

1.  Administratorem Państwa danych osobowych zgodnie z RODO jest: POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY z siedzibą w War-
szawie, ul. Puławska 405, 02-801 Warszawa, wpisane do rejestru stowarzyszeń prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla m.st. 
Warszawy w Warszawie XIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego pod nr KRS: 0000154618, REGON: 016025097, 
NIP: 5272241453, dalej nazywane Administratorem.

2.  Z Administratorem można kontaktować się pod nr tel. 570 400 313, adresem e-mail redakcja@dekarz.com.pl lub na adres do 
korespondencji: ul. Puławska 405, 02-801 Warszawa.

3.  Państwa dane osobowe są lub mogą być przetwarzane przez Administratora w następujących celach:

1)  podjęcia działań przed zawarciem, zawarcia i zrealizowania zawartej z Państwem umowy, w tym obsługi ewentual-
nych reklamacji związanych z realizowanymi świadczeniami (w szczególności w związku z prenumeratą czasopisma) 
– podstawą prawną jest niezbędność przetwarzania dla celów związanych z zawartą umową (zgodnie z art. 6 ust. 1 
lit. b RODO);

2)  ewentualnego zabezpieczenia oraz dochodzenia roszczeń – podstawą prawną przetwarzania danych jest niezbęd-
ność przetwarzania dla realizacji prawnie uzasadnionego interesu Administratora (zgodnie z art. 6 ust. 1 lit f RODO), 
jakim jest zapewnienie bezpieczeństwa płatności oraz realizacji zobowiązań stron;

3)  dodania nowych kontrahentów do baz i kartotek - podstawą prawną przetwarzania danych jest niezbędność prze-
twarzania dla realizacji prawnie uzasadnionego interesu Administratora (zgodnie z art. 6 ust. 1 lit f RODO), jakim jest 
zapewnienie sprawnej organizacji Administratora oraz utrzymywanie współpracy; 

4.  Państwa dane osobowe mogą być przekazywane podmiotom przetwarzającym dane osobowe na zlecenie Administratora: 
podmiotom świadczącym usługi pocztowe i kurierskie, podmiotom zajmującym się obsługą prawną Administratora, osobom 
prowadzącym jednoosobową działalność gospodarczą pozostającym z Administratorem w stałym stosunku zlecenia.

5.  Państwa dane osobowe będą przetwarzane przez czas:

1)  istnienia prawnie uzasadnionego interesu Administratora, chyba że wyrażą Państwo sprzeciw wobec przetwarzania 
danych w celu marketingowym;

2)  przez czas niezbędny do wykonania zawartej umowy, w szczególności przez czas trwania prenumeraty czasopisma, 
przedawnienia wynikających z tego tytułu roszczeń oraz przez okres przechowywania związanych z nią dokumentów 
rozliczeniowych (o ile taka umowa została zawarta).

6.  Mają Państwo prawo żądania od Administratora dostępu do swoich danych osobowych, ich sprostowania, usunięcia lub ogra-
niczenia przetwarzania oraz przenoszenia danych, a także wniesienia sprzeciwu wobec przetwarzania.

7.  Przysługuje Państwu prawo wniesienia skargi do Prezesa Urzędu Ochrony Danych Osobowych.

8.  Podanie danych osobowych jest dobrowolne, jednakże wymagane w celu otrzymywania materiałów marketingowych oraz 
zawarcia i wykonania umowy. 

9.  Administrator nie podejmuje decyzji w sposób zautomatyzowany, w tym nie stosuje profilowania.

R O D O  
– obowiązek informacyjny
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naczelnej

Drodzy Czytelnicy!

Mistrzostwa, mistrzostwa i po… mistrzostwach. Postawa polskiej reprezentacji młodych dekarzy była 

wzorowa. Starali się jak najlepiej do nich przygotować, poświęcając swój cenny czas, rezygnując  

z dobrze płatnych zleceń i odpoczynku. Startowali w tych zawodach pełni zapału i wiary w wygraną. 

Trudno powiedzieć, co ostatecznie przesądziło o nagrodzie tylko dla jednego zespołu. Wierzę jednak, 

że nie zniechęci to młodych dekarzy ani do udziału w kolejnych mistrzostwach, ani do tego zawodu. 

Jest to o tyle ważne, że sytuacja na rynku staje się trudna. Z badań przeprowadzonych przez  

ASM – Centrum Badań i Analiz wynika jednoznacznie, że wzrost cen materiałów budowlanych  

i kłopoty z ich dostępnością, wzrost kosztów pracy, brak wykwalifikowanych pracowników, wzrost 

kosztów usług podwykonawców, problemy z płynnością finansową firm budowlanych mogą 

doprowadzić do kryzysu w budownictwie. Na szczęście jeszcze nie w nadchodzącym roku. 

Warto jednak o tym wiedzieć i dobrze przygotować na kolejne lata. My wciąż wytrwale będziemy 

promować zawód dekarz, między innymi podczas zbliżających się Targów Budma w Poznaniu. 

Już dziś zapraszamy do strefy Turbo Dekarza.
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zaplanowanych oszczędności w użyt-
kowaniu domu czy mieszkania. Każda 
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Polega to na tym, że pasy lub arkusze 
blachy łączy się przez zaginanie jej 
brzegów. Zależnie od potrzeb stosuje 
się jeden z kilku rodzajów rąbków.



wnętrza, budowa,
instalacje, ogrody,
przeglądy produktów,
porady ekspertów.
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AKTUALNOŚCI/WYDARZENIA FIRMOWE

Od ponad 25 lat firma AIB produku-
je najwyższej jakości rozwiązania 
izolacyjne, stawiając na partnerską 

współpracę ze swoimi kontrahentami i oto-
czeniem. Partnerzy AIB licznie wzięli udział 
w 25-leciu firmy, które odbyło się w dniach 
27-28 września 2018 roku w Hotelu Gołę-
biewski w Wiśle. Zgodnie z filozofią dzia-
łania AIB opartą na haśle: „Chemia między 
nami” wydarzenie było doskonałą okazją do 
wzmocnienia wzajemnych relacji.

W jubileuszu 25-lecia AIB uczestniczyli 
partnerzy firmy, reprezentanci władz samo-
rządowych i organizacji branżowych, przed-
stawiciele Wydziału Wzornictwa Akademii 
Sztuk Pięknych w Warszawie, dziennikarze 
i pracownicy AIB. 

Wydarzenie rozpoczęły zawody AIB 
RACE, czyli sportowe zmagania na świeżym 
powietrzu. Podzieleni na drużyny uczestnicy 
konstruowali oryginalne pojazdy, które w fi-
nale uczestniczyły w wyścigu. Zawody były 
pełne pozytywnych emocji, a do sportowej 
rywalizacji zagrzewał drużyny niepowtarzal-
ny komentator Tomasz Zimoch. 

Jubileusz zwieńczyła wieczorna Gala  
– jej ważnym punktem były przemówienia 

zaproszonych gości oraz wystąpienie Ma-
cieja Ślączki, Prezesa Zarządu AIB, który 
barwnie opowiadał o funkcjonowaniu firmy. 
Gdyby połączyć wszystkie wytwarzane przez 
AIB uszczelki, taśmy i wstęgi butylowe pro-
dukowane co roku, to można by nimi opasać 
naszą planetę. W ciągu tych 25 lat wyprodu-
kowaliśmy około 800 000 km wyrobów. To 
mniej więcej dwukrotna odległość Ziemi od 
Księżyca – powiedział Maciej Ślączka. Nie 
zabrakło również ciepłych słów skierowa-
nych do partnerów przedsiębiorstwa. To, 
kim dziś jesteśmy, jest zasługą Państwa za-
ufania i łączącej nas chemii. Ciepłe podzię-
kowania kieruję więc do wszystkich, których 
zaangażowanie i wsparcie na różnych eta-
pach, przyczyniło się do powstania i rozwoju 
marki AIB. Wyrażam nadzieję, że dzisiejszy 
dzień wzmocni nasze relacje. Że po raz 
kolejny pojawi się „Chemia między nami”, 
na której wciąż opierać będziemy przyszłą, 
partnerską współpracę – zakończył Prezes 
Zarządu AIB.

Gala była również doskonałą okazją do 
uhonorowania partnerów firmy i uczestni-
ków AIB RACE – jury złożone z przedstawi-
cieli AIB oraz Tomasza Zimocha, przyznało 

12 nagród. Ogłoszono także wyniki kon-
kursu „DESIGN LAB. SZTUKA TWORZO-
NA Z CHEMII”, zorganizowanego przez 
AIB i Wydział Wzornictwa Akademii Sztuk 
Pięknych w Warszawie. Zadaniem konkur-
sowym było zaprojektowanie nowej formy 
(na przykład przedmiotu sztuki użytkowej) 
z wykorzystaniem wybranych materiałów 
z oferty AIB, przygotowanie projektu z zakre-
su designu lub wynalezienie nowego zasto-
sowania dla produktów i technologii marki. 
Studenci bardzo kreatywnie podeszli do 
tematu. Spośród 10 prac finałowych jury 
wyłoniło 3 najlepsze, których autorzy zostali 
nagrodzeni na uroczystości.

Zwieńczeniem oficjalnej części Gali był ju-
bileuszowy tort. Oprawę muzyczną zapew-
niał kwartet smyczkowy, a niezapomnia-
nych wrażeń dostarczyły występy zespołu 
tancerek w stylu Moulin Rouge. 

Zgodnie ze znanym powiedzeniem, każdy 
koniec jest nowym początkiem. Jubileusz 
25-lecia AIB był więc nie tylko doskonałą 
okazją do podsumowań i podziękowania 
partnerom firmy, lecz również do dalszego 
wzmacniania wzajemnych partnerskich re-
lacji, które są podstawą działalności firmy.

FO
T.(
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AIB – 25 lat „Chemii między nami”
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Jeżeli dach ma charak-
teryzować się niepo-
wtarzalnym designem, 

który dodatkowo spełniać 
będzie najwyższe oczekiwania 
pod względem jakości, warto sko-
rzystać z promocji przygotowanej 
przez markę CREATON. Decydując 
się na dachówkę ceramiczną FUTURA® 
w dniach od 1 października do 15 grud-
nia 2018 pasujące gąsiory lub dachówki 
boczne otrzymuje się w promocyjnej cenie. 

Dachówka ceramiczna FUTURA® to wy-
jątkowy produkt premium, który wyróżnia się 
wieloma cechami, dającymi mu przewagę nad 
konkurencyjnymi rozwiązaniami. Jest to przede 
wszystkim kompozycja idealnego formatu, ponad-
czasowego designu, a także wysokiej jakości, połą-
czona z paletą 15 kolorów. – Dachówka ceramiczna 
FUTURA® to produkt idealny dla osób, które cenią sobie 
ponadczasowość, a także wyjątkowy wygląd połaci da-

chowej. Jej duży format i charakterystyczna falistość 
robią naprawdę ogromne wrażenie na inwestorach.  

– mówi Mikołaj Górny, Doradca Handlowo-Tech-
niczny firmy CEATON Polska. 

Zastosowane rozwiązania konstrukcyjne to 
gwarancja wyjątkowej trwałości dachówki. Na 

szczególną uwagę zasługuje perfekcyjny układ 
zamków, w którym zastosowano zaawan-

sowaną technikę labiryntową. Do listy jej 
wielu zalet, należy dodać także stosunek 

jakości do ceny, co możliwe jest dzięki 
użyciu ponad 10 sztuk dachówki na 

1 m2 oraz możliwość stosowania na 
dachach o małym kącie nachylenia 

– nawet już od 7°. 
Wszystkie informacje doty-

czące promocyjnej kalkulacji 
można otrzymać w punk-
tach dystrybucyjnych marki 

 CREATON. Pełna lista jest dostępna na 
 stronie www.creaton.pl/dystrybutorzy.

Południe Polski to zapierające dech krajobrazy z górami w tle, 
poprzecinane licznymi rzekami przepływającymi przez zie-
lone lasy i łąki. W jednym z takich malowniczych miejsc 

możemy natknąć się na Pasterską Chatę – dom położony nad 
Jeziorem Czorsztyńskim, który zaskakuje formą oraz mieszanką 
nowoczesności i tradycji. Kompleksowa realizacja architektonicz-
no-wnętrzarska powstała w Grupie Projektowej HOLA, która za ten 
projekt otrzymała prestiżowe wyróżnienie Red Dot Award 2018. 

Pasterska Chata to dom utrzymany w stylu góralskim, położony 
nad samym brzegiem jeziora z niesamowitym widokiem na zamki 
w Czorsztynie i Niedzicy. Budynek idealnie wtapia się w lokalny, 
malowniczy krajobraz, a został wzniesiony z poszanowaniem 
lokalnej tradycji. Zarówno bryła chaty, jak i jej wnętrza stanowią 
unikalną interpretację tradycyjnej architektury południowego re-
gionu Polski. Dach oraz fasada budynku zostały pokryte wiórem 
osikowym, a drewniane drzwi wejściowe udekorowane ornamen-
tem nawiązującym do miejscowej sztuki. Całość projektu to kolaż 
motywów przeszłości przeplatających się z nowoczesnymi, obec-
nymi trendami i rozwiązaniami charakteryzującymi się otwartymi 
przestrzeniami czy wielkimi przeszkleniami. 

Również na poddaszu projektanci zadbali o dużą ilość natural-
nego światła. Oprócz okien w ścianach szczytowych, w dachu za-
montowane zostały okna połaciowe FTP-V firmy FAKRO. Obrotowa 
konstrukcja okien z zawiasem umieszczonym w połowie ościeżni-
cy daje możliwość przewietrzenia pomieszczeń, a także pozwala 
na dopływ naturalnego światła. Okna dachowe zapewniają także 
widok na niesamowitą panoramę ciągle zmieniającej się okolicy. 

Pasterska chata uwalnia ogromny potencjał polskiej architek-
tury, która niewątpliwie zaskakuje, zachwycając cały świat swoją 
formą i oryginalnością. 

Okna dachowe FAKRO w Pasterskiej Chacie

Promocja marki CREATON na dachówkę FUTURA®
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Marzenia się spełniają i nigdy nie 
jest za późno na ich realizację” – 
o tym przekonał się Pan Zbigniew 

Załęski z Ostrołęki, zwycięzca konkursu 
#mojaFinnera, zorganizowanego przez 
firmę Ruukki Polska, producenta kom-
pletnych systemów dachowych. Główną 
nagrodą w konkursie był projekt aranżacji 
wybranego wnętrza wykonanego przez 
Dorotę Szelągowską oraz 20 000 zł na 
jego realizację. 

Państwo Załęscy zdecydowali się na 
aranżację swojej nowej łazienki. Zanim 
jednak zostali laureatami konkursu #mo-
jaFinnera podjęli jedną z ważniejszych de-
cyzji życiowych, a mianowicie postanowili 
ziścić marzenie o własnym domu. Budo-
wa ruszyła w 2016 roku, kiedy to wylano 
fundamenty. Rok później budynek miał już 
ściany. Ważnym, brakującym elementem 
był dach zapewniający ochronę domu 
przed skutkami zmiennej pogody, ale tak-
że oznaczający dla Państwa Załęskich 
koniec pewnego etapu i rozpoczęcie ko-

lejnego. Po przeprowadzeniu rozmów ze 
znajomymi, którzy zakup dachu mieli już 
za sobą, jak również po licznych konsulta-
cjach ze sprzedawcami materiałów dacho-
wych, wybór padł na kompletne pokrycie 
dachowe Ruukki Finnera. Ważnymi ele-
mentami, które zadecydowały o wyborze 
tego modelu blachodachówki były zarów-
no względy estetyczne, jak i właściwości: 
40-letni okres gwarancji, 
jakim produkt jest obję-
ty oraz łatwy i szybki 
montaż. 

Państwo Załęscy zdecydowali się na 
dach w kolorze antracytowym, ponieważ 
wygląda nowocześnie i doskonale pasuje 
do planowanej wizji całego domu.  

Radość z dokonanego zakupu była po-
dwójna: zyskali nowy dach, a dzięki udzia-
łowi w konkursie organizowanym przez 
firmę Ruukki także dodatkowe środki na 
wykończenie wybranego pomieszczenia. 

Z dachem Finnera marzenia się spełniają

FO
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Wraz z nadejściem jesieni rozpoczyna się kolejny etap 
szkoleń dla dekarzy realizowanych przez Monier Braas. 
To okazja do zdobycia specjalistycznych umiejętności 

w dziedzinie sztuki dekarskiej oraz ważny krok do otrzymania Cer-
tyfikatu Braas. Obecnie Monier Braas ma w Polsce cztery ośrodki 
szkoleniowe położone w Gdańsku, Poznaniu, Radomiu i Zakopa-
nem. W ośrodkach tych są przeprowadzane dwudniowe szkolenia 
teoretyczne i praktyczne dla różnych grup zawodowych związa-
nych z branżą dachową. 

Dla dekarzy, którzy dopiero rozpoczynają swoją drogę do mistrzo-
stwa w swoim fachu adresowane jest szkolenie podstawowe. To 
instruktaż, który pozwoli każdemu uczestnikowi zdobyć komplekso-
wą wiedzę na temat rodzajów dachówek, akcesoriów, zasad doboru 
warstw wstępnego krycia i rozmierzania połaci. Co ważne, omawiane 
są także normy i zasady prawidłowej wentylacji oraz korzyści płynące 
z implementacji systemu fotowoltaicznego. Zdobyta wiedza utrwala-
na jest podczas zajęć praktycznych. Szkolenie organizowane na indy-
widualne zamówienie grup dekarskich nie przekraczających 12 osób.

Dla bardziej doświadczonych dekarzy marka Braas przygotowa-
ła szkolenia specjalistyczne. Każde z nich jest poświęcone innemu 
elementowi pokryć dachowych:
• Komin, kosz i okap. Zasady prawidłowego wykonywania trud-

nych detali dachów.
• Karpiówka Opal, karpiówka Opal wieżowa na wieżach, stożkach 

i krzywiznach. Ocieplenia DivoDamm oraz specyfika układania 
dachówek płaskich.

• Karpiówka Opal na wolim oku.

Dzielenie się wiedzą i doświadczeniem jest bardzo ważnym ele-
mentem naszej działalności. Zależy nam na tym, aby Certyfikowani 
Dekarze Braas stanowili prawdziwą elitę w swojej branży zarówno 
w kwestii umiejętności, jak i kultury pracy – mówi Łukasz Nowa-
kowski, Doradca Techniczny Monier Braas.

Certyfikacja jest odpowiedzią na rosnące zapotrzebowanie 
wśród inwestorów na specjalistów, którzy poza rzemiosłem znają 
nowości na rynku i są partnerem dla inwestora w kwestii doboru 
odpowiednich rozwiązań. W szkoleniach specjalistycznych Braas 
uczestniczyli między innymi zwycięzcy Mistrzostw Polski Młodych 
Dekarzy 2017, którzy w listopadzie reprezentowali Polskę podczas 
międzynarodowych zawodów na Łotwie. Ważne, że szkolenie ma 
formę konwersacji, dzielimy się doświadczeniami, uczymy się nie 
tylko od prowadzących, ale też od siebie nawzajem – podkreślają 
Marcin i Kamil Gratkowski.  

Na szkolenia zgłaszać się można za pośrednictwem formularzy 
na stronie: ww.monier.pl/szkolenia-braas/szkolenia-braas.html

Ruszają szkolenia Braas dla dekarzy

FO
T.:

 M
ON

IE
R 

BR
AA

S



11

7.listopada tego roku odbyła się w Warszawie 21. edycja konfe-
rencji Monitoring Rynku Budowlanego. Wydarzenie było zor-
ganizowane przez ASM i Polską Izbę Przemysłowo-Handlową 

Budownictwa pod honorowym patronatem Ministerstwa Inwestycji 
i Rozwoju. Podjęto temat budownictwa w szerokim zakresie, a wśród 
prelegentów znaleźli się zarówno eksperci ASM – Centrum Badań 
i Analiz Rynku: Beata Tomczak (Główny Analityk Rynku, Kierownik 
Zespołu Analitycznego), Joanna Florczak-Czujwid, Agnieszka Wójcik-
-Zachorska, Joanna Łebkowska; jak i eksperci zewnętrzni: prof. dr hab. 
Marek Bryx (Szkoła Główna Handlowa), Michał Modrzejewski (Euler 
Hermes), Małgorzata Skonieczna (Grupa Pracuj), Wioletta Fabrycka 
(RD bud), dr Andrzej Topiński (Biuro Informacji Kredytowej), Konrad 
Płochocki (Polski Związek Firm Deweloperskich) oraz w debacie 
przedstawiciele stowarzyszeń branżowych: Marek Bolek (Stowarzy-
szenie Budowniczych Domów i Mieszkań), prof. dr hab. inż. Jan Deja 
(Stowarzyszenie Producentów Cementu), dr Damian Kaźmierczak 
(Polski Związek Pracodawców Budownictwa), Hanna Milewska-Wilk 
(Stowarzyszenie Mieszkanicznik) oraz Andrzej Kozłowski (Polski Kla-
ster Eksporterów Budownictwa). Wśród 100 uczestników wydarzenia 
znaleźli się producenci i dystrybutorzy materiałów budowlanych, de-
weloperzy, stowarzyszenia branżowe i media. 

Eksperci na podstawie danych po III kwartale 2018 r. nakreślili ak-
tualną kondycję sektora oraz ogłosili prognozy dla poszczególnych 

segmentów rynku budowlanego – budownictwa inżynieryjnego, 
niemieszkalnego i mieszkaniowego. Przedstawiono także aktualne 
trendy i obszary mogące odgrywać kluczową rolę w koniunkturze.
Branża budowlana przeżywa prawdziwy boom. Od początku roku od-
notowywane są wzrosty wartości produkcji budowlano-montażowej. 
Po pierwszych trzech kwartałach 2018 roku wartość produkcji bu-
dowlano-montażowej wyniosła 66,9 mld PLN, a więc o 22,9% więcej 
niż w analogicznym okresie 2017 roku i o 5,5% więcej niż po trzech 
kwartałach 2011 roku, w którym odnotowano historycznie najwyższy 
wolumen produkcji w branży budowlanej – 97,1 mld PLN. Szczególny 
wpływ na wzrosty w branży determinowało budownictwo inżynieryj-
ne, którego udział w tworzeniu wolumenu produkcji wynosił 49,1%. 

 Analitycy ASM prognozują, że pierwszy raz w historii w 2018 i 2019 
roku wartość produkcji budowlano-montażowej przekroczy 100 mld 
PLN (w cenach bieżących). Jednak mimo tego branża budowlana bę-
dzie mierzyła się z szeregiem wyzwań, które zwiększają błąd predyk-
cji. W 2016 roku mieliśmy do czynienia z luką inwestycyjną projektów 

infrastrukturalnych, czego odzwierciedleniem był zarówno spadek 
branży budowlanej o 14,4% r/r, jak również ogólny spadek nakładów 
brutto na środki trwałe o 8,2% r/r. Teraz staramy się odbudować ten 
dołek inwestycyjny zasypując rynek nowymi kontraktami, głównie 
infrastrukturalnymi. To wszystko prowadzi do napięć i może dopro-
wadzić do kryzysu w budownictwie, który już teraz podsyca: 
• wzrost cen materiałów budowlanych (spowodowany między inny-

mi kumulacją przetargów), ale również kłopoty z ich dostępnością 
w szczególności kruszyw w branży infrastrukturalnej,

• wzrost kosztów działalności przedsiębiorstwa, w szczególności 
wzrost kosztów pracy. Należy podkreślić, że zadowolenie ze wzro-
stu wynagrodzeń będzie i już jest mniej odczuwalne ze względu na 
zwiększenie się inflacji,

• brak wykwalifikowanych pracowników przekłada się na brak mocy 
przerobowych i wynikające z tego opóźnienia w realizacji projektów,

• wzrost kosztów usług podwykonawców,
• problemy z płynnością finansową firm budowlanych oraz spadek 

ich rentowności – wycena notowanych spółek budowlanych w cią-
gu 6 miesięcy tego roku zmniejszyła się aż o 38%.

• duża presja na marżę – niektóre kontrakty realizowane są na skraju 
opłacalności (lub są nieopłacalne finansowo), gdyż nie uwzględnia-
ły w swoich kosztorysach jednoczesnej kumulacji, między innymi  
czynników przedstawionych wcześniej. 

Nie zanosi się na to, aby czynniki te zostały zniwelowane w przy-
szłym roku. To wszystko może doprowadzić do tego, że realizowa-
ne projekty okażą się nierentowne dla firm, czego skutkiem będzie 
seria bankructw. Już teraz zadłużenie branży budowlanej na koniec 
czerwca br. przekroczyło 4,7 mld zł. Pomimo tych trudności branża 
budowlana odnotuje rekordowy wolumen produkcji, głównie za spra-
wą dobrej sytuacji gospodarczej kraju oraz projektom infrastruktu-
ralnym. Wzrost wartości produkcji będzie wspierany również wzro-
stem wolumenu w budownictwie niemieszkalnym i mieszkaniowym. 
Warto w tej niepewnej sytuacji skorzystać z cyklicznych opracowań 
analitycznych ASM w formie prenumeraty raportu Monitoring Rynku 
Budowlanego, w skład którego wchodzą 4 raporty kwartalne i 12 ak-
tualizacji miesięcznych. 

Więcej informacji na stronie  
www.asm-poland.com.pl

21. edycja konferencji Monitoring Rynku Budowlanego
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Okno do płaskiego dachu DXW to 
znakomite rozwiązanie w zabudo-
wie dachu czy tarasu, pozwalające 

na uzyskanie idealnie płaskiej powierzchni 
stropodachu z zachowaniem właściwo-
ści okna dachowego. Zastosowanie okna 
DXW pozwala na wykonanie użytkowej 
powierzchni na dachu płaskim, której nie 
zakłócają wystające ponad dach okna czy 
świetliki. Zrównanie powierzchni szyby 
z wykończeniem dachu daje doskonały 
efekt wizualny i użytkowy. Dzięki specjalnej 
konstrukcji o wzmocnionej nośności oraz 
zastosowanej antypoślizgowej powłoce 
umożliwia swobodne chodzenie po nim, 
pozwalając na bezproblemowe przemiesz-
czanie się na tarasach czy stropodachach. 
Dzięki temu zdecydowanie poprawia się 
funkcja użytkowa dachu czy tarasu.

Ościeżnica okna wykonana jest z wielo-
komorowych profili PVC wypełnionych ma-
teriałem termoizolacyjnym. Górną część 
okna stanowi innowacyjny płaski pakiet 
szybowy. Standardowo zestaw zawiera pro-
file dociskające materiał pokryciowy, które 

ułatwiają wykończenie połączenia okna 
z pokryciem dachu.

Okno dostępne jest z dwukomoro-
wym, pasywnym pakietem szybowym 
i charakteryzuje się doskonałą termoizo-
lacyjnością Uw = 0,70 W/(m2K) według 
EN 14351-1. Może być ono  osadzone na 
dodatkowej podstawie XRD/W o wysoko-
ści 15 cm, która pozwala na podniesienie 
okna, umożliwiając jego montaż na przy-
kład na zielonym dachu.

Okno do płaskiego 
dachu DXW FAKRO

FAKRO Sp. z o.o.
ul. Węgierska 144a, 
33-300 Nowy Sącz 

tel.: +48 18 444 0 444, 
infolinia: 800 100 052

fakro@fakro.pl, www.fakro.pl

F irma Blachy Pruszyński 18 września 
otrzymała nagrodę Ambasadora 
Polskiej Gospodarki 2018. Kon-

kurs ma na celu zaangażowanie polskich 
przedsiębiorców w promocję Polski poza 
granicami kraju. Firmy otrzymujące to 
wyróżnienie osiągają sukcesy na rynkach 
międzynarodowych oraz charakteryzują 
się wysokim standardem ekonomiczno-
-finansowym i dobrymi praktykami biz-
nesowymi w kontaktach zagranicznych. 
Przywiązują dużą wagę do promowania 
polskiej gospodarki, kultury i inicjatyw spo-
łecznych. Konkurs jest ogólnopolskim nie-
komercyjnym przedsięwzięciem, którego 
zadaniem jest: wyróżnianie oraz promocja 
przedsiębiorców osiągających sukcesy na 
rynkach międzynarodowych, promowanie 
wysokich standardów ekonomiczno-finan-
sowych i dobrych praktyk biznesowych 
w kontaktach zagranicznych, zacieśnianie 
współpracy przedsiębiorców z przedstawi-
cielami polskich instytucji odpowiedzial-
nych za promowanie Polski, polskiej go-

spodarki, kultury i inicjatyw społecznych, 
polegającej między innymi na rozwoju 
wzajemnych kontaktów i wymianie infor-
macji. Przedsiębiorcy mogą ubiegać się 
o tytuł „Ambasador Polskiej Gospodarki” 
w sześciu kategoriach: Eksporter, Firma 
Globalna, Kreator Rozwiązań XXI Wieku, 

Marka Europejska, Najwyższa Jakość, 
Partner Firm Zagranicznych. Pruszyński 
Sp. z o. o. została wyróżniona w kategorii 
„partner firm zagranicznych”. Jesteśmy nie-
zwykle dumni i wzruszeni. Mamy nadzieję, 
że będziemy w stanie bronić tytułu przez 
lata. Dziękujemy serdecznie za uznanie.

Ambasador Polskiej Gospodarki 2018



 CREATON TRIO Longlife Extra  
  270 g/m2

• Najwyższej jakości membrana z trwałą 
powłoką akrylową

• Wysoka ognioodporność oraz dożywotnia 
odporność na promieniowanie UV

• Możliwość stosowania na dachach  
o nachyleniu nawet 10° oraz elewacjach 
wentylowanych

 CREATON TRIO Extra  
  210 g/m2

• Czterowarstwowa membrana  
o wszechstronnym zastosowaniu 

• Wysoka trwałość oraz odporność  
na uszkodzenia mechaniczne 

• Możliwość stosowania na dachach  
o minimalnym nachyleniu 12° 

• Dwa zintegrowane, wytrzymałe paski 
klejące

 CREATON DUO Classic / Extra 
  150 g/m2

• Ekonomiczna trójwarstwowa 
membrana o bardzo wysokiej 
oddychalności

• Świetny stosunek jakości do ceny  

• Dostępna w wersji Extra z paskami 
klejącym z wysokiej jakości klejem 
butylowym lub Classic – bez pasków

 CREATON UNO Classic  
  120 g/m2

• Podstawowy model lekkiej 
membrany o wysokiej 
oddychalności

• 3 zintegrowane warstwy

Membrany dachowe CREATON to linia nowoczesnych, funkcjonalnych i trwałych produktów przeznaczonych na 

dachy skośne oraz elewacje. Wyróżnia je wysoka oddychalność, szczelność i odporność na uszkodzenia oraz łatwy 

i szybki montaż. Idealnie sprawdzają się zarówno w przypadku pokryć z dachówki ceramicznej i cementowej, jak 

i pokryć wykonanych z płytki dachowej oraz blachodachówki.

www.creaton.pl

MEMBRANY DACHOWE CREATON

Trwałość i bezpieczeństwo dachu

13
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VELUX ACTIVE to system bazujący na 
danych z czujników jakości powie-
trza w pomieszczeniu oraz aktualnej 

pogodzie na zewnątrz. Inteligentne czujniki 
wewnętrzne nieustannie mierzą temperaturę 
i wilgotność powietrza oraz stężenie CO2 i na 
tej podstawie zamykają lub otwierają okna. 
Jeśli system wyczuje, że w pokoju jest zbyt 
ciepło, automatycznie zasłoni elektrycznie 
sterowane rolety lub markizy. System wen-
tyluje pomieszczenie co najmniej 3 razy 
dziennie. 

Dodatkowo aplikację VELUX ACTIVE 
można zainstalować na swoim smartfonie. 
Dostępna jest ona dla użytkowników syste-
mu iOS oraz Android. System jest intuicyjny 
i jego instalacja nie wymaga wsparcia spe-
cjalisty. W opakowaniu użytkownik może 
znaleźć wszystkie niezbędne akcesoria do 
konfiguracji:  wewnętrzny czujnik klimatu, 
przycisk „wyjście”, bramkę internetową, prze-
wody, baterie, mocowanie oraz instrukcję. 
Istotny jest również dostęp do sieci Wi-Fi, 
a także smartfon. 

Pierwszym krokiem jest pobranie mo-
bilnej aplikacji VELUX ACTIVE na smatfon 
oraz utworzenie w niej konta użytkownika. 
Następnie trzeba skonfigurować bramkę 
internetową, podłączyć przewód do bramki 
i poczekać aż na tylnej ściance będzie migać 
światełko. To oznacza, że zostało ustano-
wione połączenie między bramką interneto-
wą a lokalną siecią Wi-Fi. 

Kolejnym krokiem jest konfiguracja czuj-
nika oraz przycisku z bramką internetową. 
W tym celu zdejmuje się tylną pokrywę czuj-
nika i umieszcza w nim załączone do zesta-
wu baterie. Teraz aplikacja będzie mogła 
wykryć czujnik oraz przycisk. 

Konieczne jest jeszcze skonfigurowanie 
zdalnie sterowanych produktów VELUX do 
bramki internetowej za pomocą klawiatury 
naściennej lub panelu sterowania. Należy 
postępować zgodnie z instrukcjami wyświe-
tlanymi w aplikacji. Następnie wyszukuje się 
i wybiera w aplikacji wszystkie posiadane 
produkty elektryczne VELUX. Ostatnim kro-
kiem konfiguracji jest wybór pomieszczeń 

dla urządzeń. Z listy wybiera się typ po-
mieszczenia. Na koniec wewnętrzny czujnik 
klimatu mocuje się w miejscu nienarażonym 
na bezpośrednie działanie słońca. 

AKTUALNOŚCI/PRODUKTY

VELUX Polska Sp. z o.o.
ul. Krakowiaków 34, 02-255 Warszawa

tel.: +48 22 33 77 000
kontakt@velux.pl, www.velux.pl

Instalacja inteligentnego systemu VELUX ACTIVE

B lachy na rąbek stojący są jedną z najstarszych techno-
logii stosowanych w budownictwie. Są jedyne w swoim 
rodzaju i nie naśladują innych pokryć dachowych, z tego 

też powodu są nadal bardzo popularne. Jednym z modeli są 
oferowane przez firmę Blachy Pruszyński panele na rąbek 
NANOFALA. Ułożone na dachu wyglądają lekko i kojarzą się 
z nowoczesną architekturą. Sprawdzą się zarówno na nowo 
budowanych domach jednorodzinnych, jak i dużych obiektach, 
a także budynkach zabytkowych i poddawanych renowacji.

Panele można układać na dachach o minimalnym, a także 
bardzo dużym kącie nachylenia połaci dachowej. Przetłocze-
nia faliste służą wzmocnieniu długich arkuszy blachy i mini-
malizują efekt jej falowania, pojawiający się czasami w skutek 
oddziaływania wysokiej temperatury. Szeroka gama barw oraz 
różnych powłok sprawia, że dach łatwo jest dopasować do 
koncepcji projektanta. 

Nowoczesny system łączenie paneli odbywa się na zatrzask 
bez konieczności zaginania rąbka. Rozwiązanie to znacznie 
ułatwia pracę dekarzom i skraca czas montażu pokrycia. Pa-
nele produkowane są na dowolną długość w zależności od 
potrzeb. Pokrycie to dzięki charakterystycznemu rąbkowi 
i specjalnym przetłoczeniom nie tylko zapewnia piękno kla-
sycznego dachu, ale też tworzy artystyczny minimalizm.

Blachy Pruszyński
ul. Sokołowska 32b, Sokołów, 

05-806 Komorów; tel.: +48 22 738 60 00; 
pruszynski@pruszynski.com.pl, www.pruszynski.com.pl

Panele na rąbek  
NANOFALA  
firmy Blachy Pruszyński
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Ceramiczna dachówka płaska SIM-
PLA® marki CREATON debiutuje 
w nowej powłoce. Model, produ-

kowany dotychczas w kolorze czarnym 
w wersji angobowanej NUANCE, obecnie 
jest dostępny z powierzchnią glazurowa-
ną FINESSE. Na jakim dachu sprawdzi się 
nowość? SIMPLA® FINESSE czarna glazu-
rowana wyróżni budynki, których fasada 
utrzymana jest w minimalistycznym stylu. 

Głęboka czerń, zgodnie z obecnie panują-
cymi trendami, idealnie sprawdzi się w kon-
trastowym zestawieniu z jasną kolorystyką 
elewacji, wykończeniem z betonu, cegły lub 
szkła. Podkreśli nowoczesny charakter bryły. 

Ochrona połaci dla marki CREATON jest 
najważniejsza. Glazura FINESSE chroni dach 
przed działaniem czynników otaczającego 
środowiska. Na szczelność wpływa per-
fekcyjna konstrukcja zamków stanowiąca 
przeciwdeszczową barierę dla wody, nie do 
pokonania nawet przy bardzo silnych wia-
trach. Powierzchnia glazurowana FINESSE 
utrudnia osadzanie się na dachu zabrudzeń, 
dzięki czemu nie ma potrzeby mycia połaci 
w przyszłości. Gładkość powierzchni glazu-
rowanej sprzyja oczyszczaniu pokrycia z ku-
rzu i mchu przez wodę opadową. 

Warto wspomnieć, że udoskonalona 
SIMPLA® ma wzmocnioną konstrukcję że-
ber, które gwarantują maksymalną wytrzy-
małość na uszkodzenia mechaniczne oraz 
szybkie odprowadzanie skroplin powstają-
cych pod połacią dachu. Wpływa to także 
na zwiększenie stabilności kształtu pod-

czas procesu wypału. Dla modelu SIMPLA® 
z nową powierzchnią glazurowaną FINESSE 
marka CREATON oferuje pełną gamę roz-
wiązań ceramicznych dachówek funkcyj-
nych, akcesoriów i systemów montażu.

Dachówka SIMPLA® w kolorze FINESSE 
czarnym glazurowanym spotka się z zain-
teresowaniem fanów prostej architektury, 
szukających rozwiązań – trwałych i nowo-
czesnych. Preferujących dach, obok którego 
nie można przejść obojętnie.

Nowy kolor na mapie dachów CREATON

CREATON Polska Sp. z o.o.
ul. Wspólna 6, 32-300 Olkusz

tel.: +48 32 624 95 42-48, www.creaton.pl

Zapraszamy do odwiedzenia stoiska Ruukki Polska 
podczas Międzynarodowych Targów Budownictwa i Architektury BUDMA 2019 w Poznaniu, 

które odbędą się w dniach 12-15.02.2019 roku. 
Zapoznaj się z naszą nową płaską blachodachówką modułową Ruukki® Hyygge  

na stoisku firmowym. 

Ruukki® Hyygge to innowacyjny produkt dachowy, który dzięki prostej, niebanalnej formie 
doskonale wpisuje się w nowoczesne trendy architektoniczne. 
Zawiera on szereg innowacyjnych rozwiązań, które sprawiają,  

że dach jest wyjątkowy pod względem zarówno wyglądu jak i funkcjonalności.

Podczas wizyty na stoisku uzyskasz wszystkie informacje 
niezbędne do prawidłowego montażu Ruukki® Hyygge 

i odkryjesz tajniki jego instalacji. 

Hala numer 6, stoisko 17
Zapraszamy!

Ruukki Polska 
zaprasza na targi BUDMA 2019! 
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Już dziś, firma Budmat zaprasza na targi BUDMA 2019, 
na których zaprezentuje między innymi swoje nowości  
– modułowe obróbki blacharskie – wiatrownicę moduło-

wą Venecja oraz gąsior dachowy GS-LUX. Motywem przewod-
nim firmy będzie hasło „REWOLUCJA NA DACHU”. Oprócz tego, 
nie zabraknie pokazów montażowych w strefie TURBO DEKARZ 

– firma Budmat została Złotym Partnerem zawodów. Jedno jest 
pewne – będzie się działo! 

Dwie lokalizacje stoisk, nowości produktowe, rywalizacja pod-
czas gry VR i wiele innych – to wszystko będzie czekało na Was 
podczas targów BUDMA 2019 w dwóch strefach firmy Budmat. 
Serdecznie zapraszamy!

Firma Budmat zaprasza na targi BUDMA 2019

S ystem Wakaflex 2 służy do wy-
konania szczelnej i estetycz-
nej obróbki kominów, ścian 

i innych elementów przechodzących 
przez połać dachu. Samospajające się 
właściwości materiału i odporność na 
odkształcenia zapewniają długotrwa-
le mocne połączenia. Boczne pasma 
kleju butylowego dodatkowo uszczel-
niają połączenie, skutecznie zabezpie-
czając przed wnikaniem wody, śniegu 
czy kurzu pod pokrycie. Wakaflex 2 
charakteryzuje się wysoką odporno-
ścią na działanie promieni UV i innych 
czynników atmosferycznych. Dzięki 
wysokiej jakości została dopuszczo-
na jako produkt systemowy Braas dla 
pokryć dachów o kącie nachylenia 
od 10°. 

Taśma Wakaflex 2 jest dostarczana 
w rolkach o długości 5 m i 10 m. Moż-
na ją ciąć nożycami i ręcznie formować. Przy montażu – poza 
rolką dociskającą, nożycami i miarką – nie są potrzebne żadne 
inne narzędzia. Dostępna jest w sześciu kolorach dopasowa-
nych do dachówek Braas. Dzięki temu wykonywane na dachu 

połączenia są spójne, powstaje 
harmonijne wrażenie stanowiące 
widoczny wyraz wysokiej jakości 
wykonania. 

Figarol l® Plus jest taśmą 
uszczelniająco-wentylacyjną 
o innowacyjnym, dwukanało-
wym systemie wentylacji, uła-
twiającym idealną wentylację 
przy jednoczesnej ochronie 
przed deszczem i śniegiem. 
Mocne, a jednocześnie łatwe do 
plastycznego formowania alum-
iniowe krawędzie boczne taśmy 
zapewniają rozciągliwość na poziomie około 50%, co umożli-
wia optymalne pokrycie nawet wysokoprofilowanych dachó-
wek. Niewątpliwym atutem taśmy jest szybki, łatwy i czysty 
montaż bez użycia specjalistycznych narzędzi. 

Taśmy uszczelniająco-wentylacyjne BRAAS

MONIER BRAAS Sp. z o.o.
ul. Wschodnia 26, 45-449 Opole

infolinia: 801 900 555, 22 481 39 86
info.pl@monier.com, www.monier.pl

DANE TECHNICZNE
• Materiał: 

Poliizobutylen (PIB) 
z siatką aluminiową 
oraz pasmami kleju 
butylowego

• Temperatury 
stosowania: –40°C 
do +100°C

• Wymiary: rolka 
5 m o szerokości 
28 cm, rolka 10 m 
o szerokości 28 cm.

    DANE TECHNICZNE
• Minimalne pochylenie 

dachu: 15°
• Przekrój wentylacyjny: 

150 cm2/m
• Ognioodporność: klasa E
• Szerokość: 280 mm 

( rozciągalne do 320 mm)
• Długość: 10 m
• Kolory: czerwony, brązo-

wy, antracytowy.
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Polskie Stowarzyszenie Dekarzy zaprasza 
na zawody TURBO DEKARZ

W trakcie Międzynarodowych Targów Budownictwa i Ar-
chitektury BUDMA w Poznaniu, Polskie Stowarzyszenie 
Dekarzy rozegra drugie w historii otwarte zawody dekar-

skie „TURBO DEKARZ”. Może wziąć w nich udział każdy niezależnie 

od wieku. Jedynym warunkiem jest zgłoszenie dwuosobowej druży-
ny. Zadania konkursowe wymagają od zawodników przede wszyst-
kim sprawności, umiejętności technicznych, podstawowej wiedzy 
z zakresu dekarstwa, szybkości i umiejętności pracy w  grupie. 

Druga edycja konkursu „Dom na medal” odbędzie się podczas 
Międzynarodowych Targów Budownictwa i Architektury BU-
DMA 2018. Konkurs jest skierowany do dekarzy, blacharzy 

i cieśli. Zadaniem jest wykonanie makiety domu wraz z elementami 
dodatkowymi, na przykład oknami, drzwiami, kominami, balkonami, 
a nawet aranżacją otoczenia domku. Wszystkie elementy powinny 
być wykonane własnoręcznie z materiałów dachowo-budowlanych. 
1.  Wymiary makiety: podstawa maksymalnie 60 x 60 cm, wyso-

kość do 50 cm.
2.  Makieta powinna zawierać elementy dodatkowe np: okna, drzwi, 

kominy, balkony, aranżacja otoczenia domku.
3.  Wszystkie elementy powinny być wykonane ręcznie z dostęp-

nych materiałów budowlanych.
4.  Technika wykonania dowolna.
5.  Do przygotowania projektu można zgłaszać się indywidualnie 

lub w drużynach dwuosobowych.

Aby wziąć udział w konkursie należy:
1.  Zapoznać się z Regulaminem Konkursu.
2.  Wypełnić i przesłać do dnia 11.01.2019 formularz zgłoszenio-

wy na adres: biuro@dekarz.com.pl. Formularz zgłoszeniowy 
oraz pełny regulamin są dostępne na stronie internetowej  
www.dekarz.com.pl

3.  Dostarczyć gotową makietę na stoisko Polskiego Stowarzysze-
nia Dekarzy, w dniu 12.02.2019, Targi BUDMA, Hala 6, Między-
narodowe Targi Poznańskie Sp. z o.o., ul. Głogowska 14, 60-734 
Poznań, Polska, w godzinach 09.00-15.00.

DO WYGRANIA CENNE NAGRODY! 

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy ogłasza  
II edycję konkursu na wykonanie makiety domu
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System zielonego dachu  
z oknami FAKRO
Zielone dachy to już nie projekcja 
przyszłości, lecz konieczność i wymóg 
współczesnej architektury. Ludzie łakną 
kontaktu z naturą, szczególnie  
w przestrzeni miejskiej, w której ilość 
zieleni jest ograniczona. Jedną  
z możliwości jest zagospodarowanie 
dachów płaskich przy wykorzystaniu 
specjalnego systemu GARDENA 
GREEN ROOF SYSTEM i okien FAKRO 
przeznaczonych do dachów płaskich. 
Taki mariaż gwarantuje kompleksowe 
rozwiązanie, które można zastosować 
w prywatnych domach, budynkach 
wielorodzinnych i komercyjnych, a także 
w obiektach użyteczności publicznej.

Promocja
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GREEN ROOF SYSTEM to odpo-
wiedź na coraz większe ocze-
kiwania inwestorów dotyczące 
poprawy jakości życia w mie-

ście. Bazując na wieloletnim doświadcze-
niu, firma Gardena stworzyła unikatowe 
i ekologiczne rozwiązanie – system dachu 
zielonego w połączeniu z oknami do da-
chów płaskich FAKRO.

Realizacja takiej koncepcji przynosi wie-
le korzyści. Oprócz naturalnego światła, 
które wpada przez okna do pomieszczeń 
pod płaskim dachem, zielony dach wpływa 
także na poprawę miejscowego mikrokli-
matu chroniąc budynek przed wysokimi 
temperaturami latem, a zimą zapobiega 
stratom ciepła, jednocześnie redukując 
koszty ogrzewania i klimatyzacji.

Co więcej, zielony dach filtruje zanie-
czyszczenia z powietrza, pochłaniając 

dwutlenek węgla i produkuje tlen, chroniąc 
także powierzchnię dachu przed uszko-
dzeniami mechanicznymi oraz czynnikami 
atmosferycznymi (takimi jak promieniowa-
nie UV i grad). Dodatkowo zatrzymuje 90% 
wody deszczowej ograniczając koniecz-
ność odprowadzania jej do kanalizacji.

Innowacyjne okna do dachów płaskich 
FAKRO łączą w sobie wysoką funkcjonal-
ność, nowoczesne wzornictwo i doskonałe 
parametry termoizolacyjne. Charakteryzu-
ją się także wysoką odpornością na eks-
tremalne warunki atmosferyczne, a dzięki 
bezpiecznym pakietom szybowym zapew-
niają spokój. W ofercie FAKRO znajdują się 
okna typu F z nowatorskim pakietem szy-
bowym czy okna typu C z kopułą. Dostęp-
ne są one w wersji otwieranej elektrycznie 
lub manualnie oraz w wersji nieotwieranej. 

Na szczególną uwagę zasługuje inno-

wacyjne okno DXW, którego specjalna 
konstrukcja o wzmocnionej nośności 
oraz antypoślizgowa powłoka pozwalają 
na swobodne poruszanie się po nim.

GARDENA GREEN ROOF SYSTEM jako 
zielony dach w połączeniu z oknami do 
dachów płaskich FAKRO to ekologiczne 
i funkcjonalne rozwiązanie, które dzięki 
współpracy wiodących polskich produ-
centów odznacza się najwyższą jakością 
i trwałością. Dodatkowo „zdobyta” prze-
strzeń na płaskim dachu może być wy-
korzystana jako zielony taras, miejsce do 
rekreacji na świeżym powietrzu czy nawet 
mały ogród.
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Promocja

GREEN ROOF SYSTEM POWERED BY FAKRO
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7 
Łupek naturalny
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

10-11 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

13-14  
Papa termozgrzewalna
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

GRUDZIEŃ 2018
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9-10-11 
Tytan-cynk. Podstawy
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

10  
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

11  
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

11  
Izolacje wodochronne  
Firestone EPDM
AKADEMIA DACHÓW PŁASKICH, 
Warszawa

14-15 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

14 
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

15  
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

16-17  
Izolacje wodochronne  
Firestone EPDM
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

17  
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

18  
Układanie płaskiej blachodachów-
ki modułowej Ruukki® Hyygge
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

18
Łupek naturalny
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

21 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

21 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

22 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

22 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

23 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

24 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

24 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

25 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

25 
Izolacje wodochronne  
Firestone EPDM
AKADEMIA DACHÓW PŁASKICH, 
Warszawa

25 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

28 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

28-29  
Papa termozgrzewalna
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

29 
Układanie blach na rąbek stojący 
zatrzaskowy Ruukki Classic  
i Plannja Emka Click
Ruukki Polska Sp. z o.o., 
Żyrardów, ul. Jaktorowska 13

30-1 lutego 
Obróbki blacharskie
OŚRODEK KSZTAŁCENIA  
DEKARZY, Pruszków

STYCZEŃ 2019

SZKOLENIA W OŚRODKU KSZTAŁCENIA W PRUSZKOWIE SĄ PŁATNE. KONIECZNA JEST REZERWACJA I POTWIERDZENIE TERMINU. KONTAKT TELEFONICZNY: 509 447 590

SZKOLENIA W OŚRODKU KSZTAŁCENIA W PRUSZKOWIE SĄ PŁATNE. KONIECZNA JEST REZERWACJA I POTWIERDZENIE TERMINU. KONTAKT TELEFONICZNY: 509 447 590
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O tytuł Mistrzów Świata w Rydze walczyło przez 3 dni 
łącznie 30 drużyn z 11 krajów. Wśród nich były 4 ze-
społy z Polski. Każdy składał się z mentora i dwóch 

zawodników poniżej 26 lat. Młodzi dekarze starannie przygo-
towywali się do rywalizacji. Na początku listopada dwie polskie 
ekipy ćwiczyły w Ośrodku Kształcenia Dekarzy w Pruszkowie, 
dwie kolejne – w Białymstoku. Materiały i narzędzia przekazały 
firmy: Monier Braas, Balex Metal, Enke, Sika, Marcopol, Grupa 

27. Mistrzostwa Świata Mło      dych Dekarzy IFD w Rydze 
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Dekarska, Pfleiderer, Blachy Pruszyński, B.Pro, Leister, Velux, 
Fakro, Rathscheck. 

Ekipa startująca w kategorii dach stromy wykorzystała także 
nagrodę, otrzymaną w Mistrzostwach Polski Młodych Dekarzy 
2018, ufundowaną przez firmę Monier Braas. Były to szkolenia 
z zasad układania karpiówki i prawidłowego wykonywania trud-
nych, a zarazem kluczowych detali dachów (komina, kosza i oka-
pu), które odbyły się w Ośrodku Szkolenia Dekarzy w Gdańsku.

27. Mistrzostwa Świata Mło      dych Dekarzy IFD w Rydze 
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Przygotowanie zawodów na taką skalę jest nie lada wyzwaniem 
nie tyko dla zawodników. Wymaga dobrej organizacji i zaplanowa-
nia dostaw stelaży i wszystkich niezbędnych materiałów. Łotysze 
walczyli z czasem, aby wszystko było na miejscu.   

Mistrzostwa otworzyło 13 listopada oficjalne powitanie i loso-
wanie stelaży, po którym odbyły się odprawy zawodników. Na-
stępnego dnia zaczął się wyścig z czasem. Dobrze przygotowani 
młodzi dekarze zmagali się ze sobą w czterech kategoriach: dach 
stromy, dach metalowy, dach płaski i fasady. Nasza reprezentacja 
robiła wszystko, żeby osiągnąć jak najlepszy wynik. Liczyliśmy na 
podium, a po cichu nawet na złoto. Wszystkie drużyny mocno 
dopingowały delegacje dekarzy z Polski. O zwycięstwo nie było 
jednak łatwo, zwłaszcza w dachu stromym i fasadach. Szwajcarzy 
i Austriacy na bieżąco kontrolowali, na jakim etapie wykonania 
zadań są Polacy. Młodzi pracowali rewelacyjnie! Jesteśmy pełni 
uznania dla ich zaangażowania, wiedzy i pomysłowości. W tym 
roku na podium znalazła się tylko jedna drużyna z Polski w kate-
gorii fasady. Dodatkowo nagrodę specjalną ufundowała dla niej 
firma Fakro. Wszystkim drużynom, także tym, które nie zdobyły 
miejsca na podium, ale dzielnie i z zaangażowaniem walczyły, gra-
tulujemy! Dla nas wszyscy jesteście zwycięzcami!

AKTUALNOŚCI
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OFICJALNE WYNIKI MISTRZOSTW  
MŁODYCH DEKARZY IFD

DACH PŁASKI
Miejsce 1.  Szwajcaria 
Miejsce 2.  Austria
Miejsce 3.  Niemcy
Nagroda prezydenta IFD:  Austria

FASADY
Miejsce 1.  Szwajcaria
Miejsce 2.  Polska 
Miejsce 3.  Estonia
Nagroda Prezydenta IFD:  Szwajcaria

DACH STROMY 
Miejsce 1.  Szwajcaria
Miejsce 2.  Niemcy
Miejsce 3.  Austria
Nagroda Prezydenta IFD:  Wielka Brytania

DACH METALOWY
Miejsce 1.  Łotwa
Miejsce 2.  Szwajcaria
Miejsce 3.  Estonia
Nagroda Prezydenta IFD:  Słowacja
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DACH PŁASKI
Reprezentacja: Mirosław Minorczyk (mentor), Marcin Minorczyk  
(zawodnik) i Krystian Klara (zawodnik).

FASADY
Reprezentacja: Adam Zawada (mentor), Artur Jaśkowski 
( zawodnik) i Bartosz Dudziński (zawodnik).

AKTUALNOŚCI

Makiety wykonane  
przez Reprezentację Polski 
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Partnerzy reprezentacji Polski na 27. Mistrzostwa Świata Młodych Dekarzy 

DACH STROMY 
Reprezentacja: Andrzej Gratkowski (mentor), Marcin Gratkowski 
(zawodnik) i Kamil Gratkowski (zawodnik).

DACH METALOWY
Reprezentacja: Artur Falkowski (mentor), Patryk Żukowski 
(zawodnik) i Roman Szczegryn (zawodnik).
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Stefan Wiluś 
– o koniach

Rozmawiała IWONA SZCZEPANIAK

Pan Stefan Wiluś znany jest ze swego profesjonalizmu i ogromnego 
zaangażowania. Wydawałoby się, że przy tylu zajęciach i napiętym kalendarzu 
spotkań nie znajduje już czasu na nic. Okazuje się jednak, że ma jeszcze jedną 
pasję – wspólnie z żoną prowadzi stajnię.
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Spotkaliśmy się jednego z ostatnich ciepłych dni październi-
ka w Koronowie, gdzie Pan Stefan i jego żona Jolanta prowa-
dzą otwarty na przyjaciół dom pełen rodzinnego ciepła. To tu 
stworzyli Stajnię Przyrzecze – wyjątkowe miejsce, o którym 
opowiadali emocjonalnie i niezwykle interesująco.

W 1993 roku kupił Pan pierwsze dwie klacze – Bafurię i Cem-
browinę.
Stało się tak dzięki młodzieńczemu zapałowi do jazdy konnej 
córki Magdy i syna Tomka. Chcieliśmy, aby młodzież miała wy-
pełniony czas wolny. Z upływem lat Tomek zupełnie przestał 
interesować się końmi, a Magda wyszła za mąż i zmieniły się 
w jej życiu priorytety, choć dalej jest blisko koni. W efekcie oka-
zało się, że kupiliśmy browar, zamiast piwa. I tak już zostało. 
Na świat przyszły pierwsze dwa źrebaki – ogierek Bakszysz 
i klaczka Cyranka. Nie mieliśmy wtedy jeszcze własnej stajni, 
więc wszystko działo się z dala od nas.  Emocje, które temu 
towarzyszyły pamiętam do dziś, chociaż przy pojawieniu się 
każdego kolejnego źrebięcia są one równie ogromne. Klacz zo-
stawiliśmy do odchowu, ogiera sprzedaliśmy. Jako pięciolatek 
zakwalifikował się do finału Mistrzostw Polski Młodych Koni, 
jednej z najważniejszych prób hodowlano‐selekcyjnych w Pol-
sce, gdzie uplasował się na piątej pozycji.

Jest wiele ras koni. Chyba nie ma nikogo, kto nie słyszałby o ko-
niach czystej krwi arabskiej (arabach) ze względu na medialność 
aukcji, odbywających się między innymi w Stadninie Państwowej 
w Janowie Podlaskim. Jakie Państwo macie konie u siebie?
Przede wszystkim trzeba odróżnić  rasę od linii 
hodowlanej. Rasy są bardzo umownym okre-
śleniem, wynikającym najczęściej z miejsca 
pochodzenia zwierząt i powstałymi na tym 
terenie związkami hodowców. Mamy więc 
na przykład konie małopolskie, hanowerskie, 
oldenburskie, trakeny czy wielkopolskie. W ra-
mach poszczególnych ras wyróżnia się kierun-
ki użytkowania koni nazywane liniami hodow-
lanymi. Odbiegają one od siebie zasadniczo 
pod względem typu i eksterieru. Hoduje się 
więc konie do takich dyscyplin sportowych jak 
skoki przez przeszkody, ujeżdżenie, powoże-
nie czy WKKW (wszechstronny konkurs konia 
wierzchowego). W każdej rasie prowadzone są 
księgi hodowlane. Wszystkie konie podlegają 
identyfikacji co oznacza, że mają paszporty za-
wierające między innymi dane hodowcy, rodo-
wód (cztery pokolenia), szczegółowy opis. Po-
nadto mają wszczepione czipy. My hodujemy 
konie w rasie Polski Koń Szlachetny Półkrwi. 
Od dwóch lat zmieniliśmy kierunek hodowlany 
z koni skokowych na ujeżdżeniowe, ponieważ 
córka mojej żony – Karolina – od kilku lat upra-
wia tę dyscyplinę. W tym sezonie nasze trzy 
klacze inseminowaliśmy nasieniem ogierów 
z czołowej europejskiej duńskiej  stacji Hel-
gstranddressage. Generalnie konie hodujemy 

po to, aby je sprzedać. Aktualnie w stajni mamy sześć własnych 
i cztery konie obce w pensjonacie. Dla siebie pozostawiamy naj-
lepsze klacze do dalszej hodowli i wałachy „chodzące” w sporcie. 
Do tej pory wyhodowałem dwadzieścia osiem koni, z czego je-
den wyjechał aż na Tajwan.                                                                                                                  

W Polsce jest wiele związków zrzeszających hodowców koni. 
Należycie Państwo do jednego z nich? Z czym się to wiąże? 
Jestem członkiem Kujawsko-Pomorskiego Związku Hodowców 
Koni, który jest sfederowany w Polskim Związku Hodowców 
Koni. Już czwartą kadencję pełnię funkcję prezesa Terenowego 
Koła Hodowców Koni w Bydgoszczy, zrzeszającego ponad 360 
członków. Jestem również członkiem zarządu Kujawsko-Po-
morskiego Związku Hodowców Koni w Bydgoszczy. W ramach 
działalności związkowej organizujemy między innymi wystawy 
hodowlane będące areną dla porównania wartości hodowlanej 
koni na różnych etapach ich rozwoju oraz sprawdzianem przy-
datności do poszczególnych dyscyplin sportowych. Wystawy 
służą też temu, aby zweryfikować kierunek hodowli oraz spraw-
dzeniu, czy kojarzymy osobniki zgodnie z aktualnymi trendami 
i zapotrzebowaniem rynku.

Jakie macie Państwo osiągnięcia w hodowli lub sporcie? 
Jeśli chodzi o nasze osiągnięcia hodowlane, to jedna z naszych 
klaczy Cheers w 2006 roku została czempionką  Kujawsko-Po-
morskiej Wystawy Koni Ras Szlachetnych. Wystawy są bardzo 
przyjemne, zwłaszcza kiedy się wygrywa albo chociaż zajmuje 
czołowe lokaty, ale podstawową rzeczą jest możliwa weryfika-
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cja rzeczywistej wartości użytkowej konia na tle licznej stawki. 
Oceny dokonuje komisja złożona z wysokiej klasy niezależnych 
krajowych i zagranicznych specjalistów. Nas też najbardziej 
cieszy, jeżeli koń później okazuje się cenny  użytkowo. Dwa 
z naszych ogierów  By The Way i Bel Ami zostały uznane jako 
ogiery rozpłodowe. W Polsce zdobywały one czołowe miejsca 
w wysokich konkursach w skokach przez przeszkody. Jak już 
wcześniej wspomniałem pierwszy nasz wałach  Bakszysz zajął 
piąte miejsce w Mistrzostwach Polski Młodych Koni skokach 
w grupie pięciolatków.  

Od ośmiu lat Karolina trenuje ujeżdżenie (dresaż, dressage). 
W ubiegłym roku na koniu By Me zdobyła w kategorii seniorów 
wicemistrzostwo naszego regionu. W tym roku była w finale. 
Na Zawodach Ogólnopolskich w Sopocie też była w czubie. Po 
rocznej przerwie spowodowanej kontuzją do sportu wraca jej 
drugi koń Brand. 
Przyjęło się, że zawodnik musi być przypisany do klubu, żeby 
brać udział w zawodach. Niedawno założyliśmy więc trzyoso-
bowe stowarzyszenie i klub jeździecki . Będziemy pracować na 
własną markę. To inicjatywa mojej żony. Nie prowadzimy nauki 
jazdy konnej. Niedawno rozbudowaliśmy stajnię o dodatkowe 
boksy. Swoje konie sprowadzili do nich zaprzyjaźnieni jeźdźcy 
ujeżdżeniowi. Dzięki temu powoli powstaje mini środowisko, 
które będzie razem trenować i wzajemnie się wspierać. 

Czym się cechuje dresaż? 
Słyszeliśmy takie opinie, że dresaż jest sztuką cyrkową, mę-
czeniem zwierzęcia. Jest to absolutne nieporozumienie, ponie-
waż wszystkie chody, które prezentowane są na czworoboku, 
czyli arenie konkursowej, są naturalnymi ruchami konia. Rzecz 
w tym, żeby te chody wpisać w pewne ramy. Podczas konkur-
sów mają być one kontrolowane i precyzyjne. Ocenie podlega 
również harmonijna współpraca pary jeździec i koń. Zależnie od 
wieku i stopnia wyszkolenia konia konkursy mają różny stopień 
trudności.

 
Każdego konia trzeba odpowiednio przygotować do zawodów. 
Jak wygląda taki proces?
Praca z koniem zaczyna się tuż po jego przyjściu na świat. 
Źrebię już w pierwszym dniu po urodzeniu przyzwyczajane jest 
do kontaktu z człowiekiem, oswajane z bodźcami zewnętrzny-
mi, dotykiem wrażliwych części ciała takich jak uszy, nozdrza, 
pysk, nogi, aby w przyszłości uniknąć niekontrolowanych i nie-
bezpiecznych reakcji zwierzęcia w trakcie codziennej obsługi 
oraz przy zabiegach weterynaryjnych. Proces ten nazywa się 
„odczulaniem”.

Mniej więcej w wieku dwóch lat zaczyna się praca z ziemi na 
lonży. Konie zależnie od rasy dojrzewają w różnym wieku ale 
praca „pod siodłem” zaczyna się najwcześniej po 3 latach choć 
tę granicę już powoli zaczyna się przesuwać do 4 lat. Podykto-
wane jest to głównie fazą ukształtowania układu kostno-mię-
śniowego. Konie zimnokrwiste, araby i folbluty ze względu na 
wcześniejsze dojrzewanie poddawane są próbom użytkowym 
już w wieku dwóch lat.

W naszej stajni zazwyczaj sami zajeżdżamy swoje konie. 
W razie trudności oddajemy je do wstępnego zajeżdżenia za-
przyjaźnionym fachowcom. Mamy trenera, który zajmuje się 
układaniem koni, które stwarzają problemy w zajeżdżeniu. Są 
takie zwierzęta, które współpracują  od samego początku. To 
jest też wynik wstępnej pracy. Mieliśmy taką klacz – inteligent-
na, efektowna, wydawało się, że nie będzie żadnego problemu 
przy  pierwszych próbach dosiadania, natomiast już podczas 
zakładania siodła buntowała się. Przy wsiadaniu stawała dęba. 
Oddaliśmy ją trenerowi, któremu w dość krótkim czasie udało 
się ją ułożyć i do dziś z powodzeniem startuje w zawodach sko-

Mówi się, że im dłużej konia się 
użytkuje w racjonalny sposób, tym 
dłużej on żyje. Koń nie lubi nudy. 
Nuda go zabija. Konie biorą więc 
udział w zawodach dopóki starczy 
im sił. W tym sporcie są i 20-latki. 
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DRESAŻ (DRESSAGE) W PIGUŁCE
Dresaż to olimpijska konkurencja jeździectwa wspierana 
przez Międzynarodową Federację Jeździecką (FEI). 
W nowoczesnym ujeżdżeniu jeździec i koń wykonują serię 
określonych wcześniej ruchów, zwanych figurami, na 
czworokątnej arenie, zwanej czworobokiem. Znajomość 
podstaw tej dyscypliny jest konieczna przy uprawianiu innych 
dyscyplin jeździeckich, na przykład skoków. Ujeżdżenie jest 
też jedną z trzech prób, jakie obejmuje wszechstronny konkurs 
konia wierzchowego.  
Konkursy ujeżdżenia odbywają się w skali międzynarodowej 
i krajowej. Konkursy krajowe podzielone są na klasy (według 

stopnia trudności): L (lekka), P (pośrednia), N (normalna), C 
(ciężka), CC i CS. Każda klasa dzieli się na programy opisujące 
obowiązkowe ruchy, jakie zawodnik i koń powinni wykonać na 
czworoboku.  
We wszystkich klasach, jeździec i koń prezentują figury i chody 
(zebrane, robocze, pośrednie, wyciągnięte): stęp, kłus i galop, 
płynne przejścia pomiędzy chodami oraz zmiany tempa. 
W zależności od poziomu trudności konkursu, obecne są też 
inne elementy programu, na przykład ciąg, lotna zmiana nogi 
(co cztery/trzy/dwie/jedno foule), pasaż, piaff, piruet.  
(Źródło: Wikipedia)

kowych. Najważniejszą zasadą jest, aby nie zrazić zwierzęcia 
do pożądanej czynności. Nic na siłę. Stopniowanie skali trud-
ności pracy, cierpliwość, spokój i ugruntowanie pożądanych 
reakcji to niezbędne elementy współpracy jeźdźca i konia.

Na stronie internetowej stajni znalazłam informację, że trzy 
z Państwa klaczy są teraz zaźrebione. Czy to oznacza, że po-
większacie Państwo hodowlę?
Tak to prawda. Jest to wynik nawiązania ubiegłorocznego kon-
taktu podczas wizyty w prestiżowej duńskiej stajni ujeżdże-
niowej prowadzonej przez czołowego światowego dresażystę 
Andreasa Helgstranda. Tam też zapadła decyzja o doborze 
ogierów dla naszych klaczy. Z ogromnymi nadziejami oczeku-
jemy narodzin przyszłych czempionów. Nastąpi to w kwietniu 
2019 roku.

Czy śledzicie Państwo losy swoich koni?
Aktualnie dość łatwo można uzyskać informację o karierze 
sportowej czy hodowlanej konkretnego konia, gdyż jak już 
wcześniej mówiłem kilkanaście lat temu wprowadzono po-
wszechną identyfikację tych zwie-
rząt. Cyfryzacja opanowuje rów-
nież końską sferę. Wszystkie wyniki 
sportowe i hodowlane dostępne są 
na poszczególnych portalach i na 
Facebooku. Często utrzymujemy 
też bezpośredni kontakt z aktual-
nymi właścicielami wyhodowanych 
przez nas koni. Naszą podstawo-
wą troską jest, aby zwierzę trafiło 
w dobre ręce, żeby nowi właściciele 
dbali o nie i właściwie użytkowali. 
Ostatnio sprzedaliśmy w okolice 
Lublina dwuletniego ogierka Fa-
rysa syna ogiera MJT Nevados S 
(mistrza świata w kategorii ośmio-
letnich koni skokowych, wyhodowa-
nego przez naszego przyjaciela śp. 
Stanisława Szurika i naszej klaczy 
Fonica S). Niejednokrotnie poże-
gnalne rżenie konia ściskało nas za 
gardło.  

Prowadzenie stajni to zapewne bardzo czasochłonne zajęcie. 
Co więc sprawia, że jest dla Państwa nadal pasją? 
Owszem jest to prawda, ale są też i przyjemne chwile – wspól-
ne spędzanie czasu podczas imprez organizowanych przez 
środowisko „koniarzy”. Jesienią odbywają się tradycyjne 
„Biegi św. Huberta” (czyli pogoń konno za lisem przez pola, 
przez lasy, przez terenowe przeszkody), zakończone myśliw-
ską ucztą. 

W ostatnich latach największe emocje związane są z uczest-
nictwem w zawodach i widok naszej dresażowej pary na po-
dium. To daje mocny impuls do dalszej pracy hodowlanej. 

Innym tematem wzbudzającym nasze silne emocje są eta-
py związane ze śledzeniem pojawiającego się nowego życia 
od momentu zaźrebienia do narodzin. Jesteśmy przy każdym 
badaniu, oglądamy każde zdjęcie usg rozwijającego się płodu, 
cieszy nas zdrowie klaczy i niecierpliwie oczekujemy pojawienia 
się nowego członka stada.

Niestety, są też i przykre chwile. We wrześniu tego roku 
w wieku 26 lat odeszła na wiecznie zielone łąki nasza najbar-
dziej zasłużona w hodowli kasztanka Bafuria.
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Rąbki do blachy płaskiej
Blacha płaska – stalowa, 
aluminiowa, miedziana lub 
cynkowo-tytanowa – tradycyjnie 
jest układana na rąbek. Polega 
to na tym, że pasy lub arkusze 
blachy łączy się przez zaginanie 
jej brzegów. Zależnie od potrzeb 
stosuje się jeden z kilku 
rodzajów rąbków.
Tekst KAMIL MUSZYŃSKI

KAMIL MUSZYŃSKI
mistrz dekarstwa, mistrz ciesielstwa; mentor drużyny, która zdobyła złoty medal w Mistrzostwach Świata Młodych Dekarzy 
w 2016 roku w kategorii dach metalowy; nauczyciel praktycznej nauki zawodu w Zespole Szkół Zawodowych nr 5  
w Białymstoku; prowadzi firmę POLKAM-DACH, 16-061 Juchnowiec Kościelny, Brończany 43; tel.: +48 502 909 293

FOT.: JAN OLIZAROWICZ

Rąbek stojący pojedynczy Rąbek stojący podwójny Rąbek stojący kątowy Rąbek leżący

RYS.(4): P
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W przeciwieństwie do paneli 
blacha płaska w zwojach lub 
arkuszach wymaga wykona-
nia połączeń na dachu. Nazy-

wa się je rąbkami. Do łączenia wzdłużnego 
blachy stosuje się jeden z kilku rodzajów 
rąbków:
• stojący pojedynczy – dwie blachy zała-

muje się w górę na różną wysokość (5 
mm); występ ten zagina się jeden raz 
i zamyka. Niezawodne niewidoczne 
połączenie nie jest tu możliwe, krawędź 
cięcia pasm blach pozostaje widoczna. 
Pojedynczy rąbek stojący nie nadaje się 
do krycia dachów; stosuje się go przede 
wszystkim do nakryw i obramień;

• stojący kątowy – jest dalszym etapem 
rąbka stojącego pojedynczego. Dodat-
kowe zagięcie rąbka o 90° zakrywa wi-
doczną krawędź cięcia pasm;

• stojący podwójny – jest obecnie najczę-
ściej wykonywanym rodzajem krycia. 
Dwie blachy załamane w górę na róż-
ne wysokości są dwukrotnie zaginane 
i zamykane.

Połączenia poprzeczne blachy wyko-
nuje się na zakłady i rąbki leżące. Ro-
dzaj połączeń poprzecznych zależy od 
zastosowania, usytuowania połączenia 
i spadku dachu. Wykonuje się:

• pojedynczy leżący – najczęściej sto-
sowany w strefie kosza i obróbki bla-
charskiej;

• leżący podwójny – jest standardowym 
połączeniem przy kryciu arkuszami bez 
możliwości rozszczelnienia. Dlatego 
stosuje się go przy przejściach przez 
dach.

Wykonanie połączeń
Rąbek stojący uzyskuje się przez odpo-
wiednie profilowanie i zaginanie blachy. 
Rąbki pojedyncze powstają przez zagię-
cie, a rąbki podwójne przez zagięcie i wy-
winięcie sąsiadujących arkuszy blachy 
płaskiej. Do tego wykorzystuje się spe-
cjalnej profilarki i zaginarki, co znacznie 
ułatwia i skraca czas montażu. Maszyny 
te służą do wykonywania niezbędnych 
krzywizn. 

Przy wykonywaniu rąbków należy do-
pilnować, żeby wszystkie stojące były tej 
samej wysokości. Blacha w miejscach 
zakładów nie może odstawać. Arkusze 
muszą być dobrze dopasowane. W innym 
razie woda wleje się pod pokrycie. Z tego 
samego powodu trzeba sprawdzić, czy 
poprzeczne rąbki leżące nie są ustawione 
„pod włos” w stosunku do spadku połaci. 

Mocowanie do podłoża 
Przy kryciu blachą płaską największa sztu-
ka w tym, by nie zablokować możliwości 
ruchu względem siebie pasów blachy, 
które pod wpływem temperatury stale roz-
szerzają się i kurczą. Tak samo ważna jak 
szczelność wzajemnych połączeń blachy 
jest więc swoboda jej ruchów. Do poszy-
cia blachę mocuje się stałymi lub prze-
suwnymi klamrami (żabkami, haftrami). 
Umożliwiają one przesuwanie się pasów 
względem podłoża; bez tego powstawa-
łyby naprężenia powodujące deformację 
blachy, co skutkowałoby rozszczelnianiem 
się, a nawet odrywaniem pokrycia.
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Obróbka dekarska komina 
– z użyciem nowej taśmy wykończeniowej  
CREPFORM Plus® marki CREATON
Połączenie połaci z kominem to newralgiczny 
punkt dachu, wymagający odpowiedniego 
zabezpieczenia. Do obróbki tej przestrzeni  
jest przeznaczona nowa taśma 
wykończeniowa CREATON. Jak wykonać 
prace montażowe z jej wykorzystaniem?
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1.Obróbka przedniej części komina. Pierwszy krok to przygotowa-
nie odpowiedniego kawałka taśmy CREPFORM Plus®. Powinna 
być ona co najmniej 30 cm dłuższa niż szerokość ściany komina. 

Właściwie dopasowaną taśmę zaginamy na krawędziach po obu stronach 
komina tak, aby jej boki były ustawione w pionie (krawędzie taśmy będą 
chronić przed przeciekaniem).

Brzegi taśmy przycinamy 
wzdłuż przedniej części komina, 
a następnie odrywamy folię za-
bezpieczającą i przyklejamy do 
komina oraz do pokrycia dacho-
wego. Pamiętajmy przy tym o po-
zostawieniu w dolnych, bocznych 
częściach taśmy CREPFORM 
Plus® około 3–centymetrowych 
zakładów na połączenie z kolej-
nym jej  fragmentem. 

4.Montaż listew.  Końcowy etap obróbki to montaż 
aluminiowych listew kominowych, które należy 
odpowiednio dociąć i zamocować za pomocą 

wkrętów. Po przykręceniu listew, miejsca ich połączeń 
z kominem uszczelniamy specjalnie do tego przeznaczo-
ną masą uszczelniającą.

2.Obróbka ścian bocznych. 
Od strony okapu taśmę 
przycinamy w taki spo-

sób, aby zostawić zakład o sze-
rokości około 2 cm. Potem usu-
wamy folię ochronną i sklejamy 
taśmę CREPFORM Plus® z frag-
mentem przyklejonym wcześniej 
do przedniej części komina. Pa-
miętajmy o 2-centymetrowym za-
kładzie także w górnej części taśmy na narożniku komina, dzięki czemu 
uzyskamy trwałe połączenie obu fragmentów materiału. 

Następnie przyklejamy taśmę CREPFORM Plus® do połaci dachu – roz-
poczynamy od wewnętrznej krawędzi, znajdującej się najbliżej komina, aby 
następnie odkleić folię ochronną i przykleić zewnętrzną część taśmy. Dzięki 
temu zapobiegniemy tworzeniu się przestrzeni powietrznych pod taśmą.

3.Obróbka krawędzi komina Taśmę CREPFORM 
Plus® przyklejamy do komina oraz podkładu, 
łącząc ją z fragmentami taśmy wcześniej za-

mocowanej do bocznych ścian komina. W zależności od 
kąta nachylenia połaci i powierzchni przeznaczonej do za-
bezpieczenia, konieczne może być zastosowanie taśmy 

o szerokości 300 lub 
450 mm.

Przygotowujemy 
następnie drugi frag-
ment taśmy,  który 
dokładnie przykleimy 
do już zamocowanej 
taśmy. Przed przykle-
jeniem – aby uzyskać 
odporność na przecie-
kanie – zastosujmy 
około 5-centymetrowy 
zakład w miejscu po-
łączenia dwóch frag-
mentów taśmy. Przed 
położeniem dachówek 
zaginamy krawędź 
drugiego fragmentu 
taśmy na około 5 cm, 
aby uzyskać szczelne 
połączenie.

P rzed rozpoczęciem obróbki przygotowujemy podkład tylnej części 
komina, po stronie kalenicy. Może być on wykonany z drewna lub 
innego materiału odpornego na nacisk. Kształt podkładu dopaso-

wujemy do nachylenia dachu oraz przestrzeni pomiędzy sąsiadującymi 
dachówkami.

1

2

3

4

Promocja
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Połączenia ciesielskie 
– kleszcze-krokiew

W więźbie dachowej kleszcze 
– podobnie jak jętki – peł-
nią funkcję łącznika krokwi 
z dwóch przeciwległych 

połaci. Zadaniem kleszczy jest przeciw-
stawianie się siłom rozpierającym dach. 
Montowane są parami obejmując kro-
kiew. Dlatego wstępujące w nich siły są 
przede wszystkim siłami rozciągającymi 
element. Pozwala to stosować znacznie 
smuklejsze przekroje drewna. Najstar-
szym sposobem połączenia kleszczy 
z krokwią jest połączenie gwoździowane 
– na gwoździe lub wkręty.  

Innym rodzajem jest połączenie śrubo-
we. Wykonanie otworów w kleszczach 
i w krokwi pozwala ściągnąć elementy śru-
bą lub prętem gwintowanym. 

Rozwiązaniem specjalnym jest wpusz-
czenie kleszczy w krokiew oraz wykonanie 

odpowiednich obróbek – tylko w krokwi, 
tylko w kleszczach lub w obydwu elemen-
tach. Wymaga to jednak doboru odpo-
wiednich przekrojów. 

Wprowadzenie między parę kleszczy  
przewiązek (czyli kawałków drewna, na 
przykład kawałków krokwi) pozwala zmie-
nić charakter całego wiązara. W ten spo-
sób spięte ze sobą kleszcze zwiększają 
swoją sztywność. Przewiązki znacząco 
zmniejszają ryzyko wyboczenia elemen-
tów z płaszczyzny wiązara. Dzięki temu 
mogą one przenosić zarówno siły rozcią-
gające, jak i ściągające.

Kilkumilimetrowe zmniejszenie długo-
ści kleszczy pozwala zniwelować wszel-
kie niedogodności drewna oraz połączeń. 
Dzięki temu deskowanie połaci lub rozkła-
danie membrany oparte będzie tylko o gór-
ną powierzchnię krokwi.

Każda więźba dachowa wykonana jest z szeregu oddzielnych elementów 
połączonych ze sobą w odpowiedni sposób. Prawidłowo wykonane złącze 
zapewnia przeniesienie z jednego elementu na drugi sił powstających na skutek 
działania obciążeń. Warto wiedzieć, jak właściwie wykonać takie połączenia.

Zależnie od rodzaju więźba dachowa 
składa się podstawowych elementów, 
którymi są krokwie, murłaty, płatwie, 
jętki, słupy, kleszcze i miecze. Aby 
złożona z nich konstrukcja pełniła 
przypisane jej funkcje, elementy te 
należy ze sobą solidnie połączyć 
wykonując odpowiednie złącza 
ciesielskie.  W kolejnych wydaniach 
przedstawimy:
1. Krokwie w kalenicy
2. Krokiew-murłata
3. Krokiew narożna/koszowa  

– płatew/murłata
4. Jętka-krokiew
5. Słup-miecz
6. Kleszcze-krokiew

Tekst PIOTR LEŃ, RADOSŁAW KUPIS

Układ więźby krokwiowo-jętkowy RY
S.
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Układ więźby krokwiowo-kleszczowy 
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Kleszcze i jętki  
W projektach budowlanych często pojawia 
się problem z poprawnym nazewnictwem 
takich elementów jak kleszcze i jętki. Cho-
ciaż oba typy elementów mogą występo-
wać dokładnie w tym samym miejscu, zna-
cząco różnią się między sobą. 
Jętki. To elementy stężające konstrukcję 
dachu w kierunku poprzecznym do jego osi. 
Jętka jest pojedyncza i jest umieszczona 
w płaszczyźnie wiązara. Licuje z krokwia-
mi. Zwykle jętka ma przekrój krokwi. Zwar-
ty przekrój oraz stosowane klasyczne typy 
połączeń z krokwiami sprawiają, że jętka 
optymalnie pracuje na ściskanie. 
POŁĄCZENIE JĘTKA-KROKIEW. Defi-
nicja jętki w systemie Dietrich’s 3D CAD/
CAM umożliwia wykonanie dwóch typów 
połączenia jętki z krokwiami. Najprostszym 
rozwiązaniem jest połączenie doczołowe. 
Jętka jest docięta pod kątem ustawienia 
krokwi. Druga opcja umożliwia wykonanie 
klasycznego połączenia czopowego między 
jętką a krokwią. 

Tradycyjne połączenie jętki z krokwią, 
czyli nakładka z wrębem wymaga wykorzy-
stania modułu D-CAM. W takim przypadku 
ustalamy proste połączenie doczołowe na 
etapie definicji jętki, aby je później zmodyfi-
kować wstawiając nakładkę z wrębem jako 
połączenie docelowe.

Jętki mogą również pracować na rozcią-
ganie, jeśli połączenie z krokwiami zostanie 
wykonane w formie nakładek z płyt drewno-
pochodnych lub płytek perforowanych.

Kleszcze. To elementy stężające konstruk-
cję dachu w kierunku poprzecznym do jego 
osi. Zwykle występują parami obejmując 
krokwie z dwóch stron. Kleszcze wykonane 
są z desek, na przykład 40x140 cm. Smu-
kły przekrój oraz stosowane typy połączeń 
z krokwiami sprawiają, że kleszcze opty-
malnie pracują jako ściągi. Kleszcze mogą 
również pracować na ściskanie po wstawie-
niu specjalnych przewiązek łączących je ze 
sobą.

POŁĄCZENIE KLESZCZE-KROKIEW. Po-
łączenie kleszczy z krokwiami wykonywa-
ne jest w formie inżynierskiej, czyli nakładki 
z łącznikami. Kleszcze obejmując obustron-
nie krokiew tworzą naturalne nakładki. 

Bezpośrednie połączenie jest realizowane 
za pomocą łączników typu gwoździe lub 
wkręty. Dobór typu, liczby oraz sposób roz-
mieszczenia łączników, czyli wzór, wymaga 
obliczeń konstruktora. 

Najczęściej jako łącznik wykorzystywana 
jest pojedyncza śruba lub pręt gwintowany. 
W tym celu generowany jest otwór w klesz-
czach oraz krokwi o średnicy dopasowanej 
do łącznika. Zastosowanie dodatkowych 
okuć w węźle w postaci pierścieni zęba-
tych lub kolczastych pozwala zwiększyć 
nośność i sztywność połączenia.

Definicja połączenia kleszczy z krokwia-
mi w module D-Dach Dietrich’s umożliwia 
kontrolę kształtu zakończenia kleszczy. To 
bardzo istotny, lecz często zaniedbywany 
detal połączenia. 
Ścięcie pionowe końca. Dobrą praktyką jest 
obcięcie ostro zakończonych czół kleszczy 
ze względów bezpieczeństwa. Przypadko-
we uderzenie na budowie cienkim końcem 
kleszcza może również łatwo doprowadzić 
do rozszczepienia drewna wzdłuż włókien 
i zniszczenia elementu. Zwykle wysokość 
ścięcia wynosi 1/3 wysokości kleszczy. 
Odsunięcie od górnej krawędzi krokwi. 
Konstrukcja dachu pod wpływem obciążeń 
podlega odkształceniom. W celu zabezpie-
czenia membrany dachowej przed uszko-
dzeniem, wprowadza się odsunięcia uko-
śnego cięcia kleszcza od górnej krawędzi 
krokwi. Wielkość odsunięcia nie jest duża 
i zwykle waha się w przedziale od 1-2 cm.

WYKONANIE POŁĄCZENIA ZA POMOCĄ ELEKTRONARZĘDZI

Połączenie kleszczy z krokwiami polega na skręceniu klesz-
cza z krokwią. Zazwyczaj wykonuje się je za pomocą śrub 

metrycznych i wkrętów ciesielskich. Wystarczy przyciąć z długo-
ści element kleszcza. Najpierw musimy wytrasować element, na-
stępnie możemy go w prosty i szybki sposób przyciąć na zadaną 
długość. Cięcie z długości możemy wykonać pilarką łańcuchową 
Festool SSU 200 EB z szyną prowadzącą FS. Do tego celu mo-
żemy również użyć pilarki tarczowej HK 85 E z szyną FSK 420 
wykonując cięcia pojedynczych elementów. 

Po wytrasowaniu elementu i jego wycięciu przystępujemy do 
wiercenia otworów pod śruby. Do tego celu użyjemy wkrętarki 
DRC 18/4 Li 5,2 oraz statywu do wiercenia GD 460 A. Dzięki za-
stosowaniu statywu mamy dokładne i precyzyjne wiercenie pod 
kątem prostym do płaszczyzny bocznej kleszczy i krokwi. Sta-

tyw wiertarski GD ma dwa pierścienie redukcyjne o średnicy 43 
i 57 mm, co pozwala na współpracę z większością dostępnych 
urządzeń akumulatorowych i sieciowych.  Do wiercenia możemy 
również użyć wiertarki sieciowej DR 20 E FF. 

W elementach kleszczy dobrze jest wykonać wrąb, w którym 
osadzimy płatew. Wrąb na płatew wykonujemy zwykle na głębo-
kość około 20 mm. Do tego celu użyjemy pilaki HK 85 E  z głowi-
cą do wręgowania VN-HK85 130x16-25 oraz szyną prowadzącą 
FS. Nacinając kleszcze kilka razy otrzymujemy wrąb o szerokości 
płatwi. Wrąb ten możemy również wykonać pilarką tarczową HK 
132 z głowicą do zaciosów RS-HK 160x80. Operacje tę najwygod-
niej wykonać pakietowo, czyli ułożyć wszystkie kleszcze razem 
i przy zastosowaniu szyny prowadzącej odfrezować wrąb, w który 
wpasujemy dolną część płatwi. 

PIOTR LEŃ  
inżynier budownictwa, mistrz ciesielstwa, 
doradca techniczny w Dietrich’s Polska 

RADOSŁAW KUPIS  
mistrz ciesielstwa,  
doradca techniczny w Festool Polska

Połączenie kleszczy z krokwią za pomocą 
śruby. Detal obróbki kleszczy

RYS.: D
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W latach 1995 -2005 i obecnie na domach jednoro-
dzinnych projektuje się pofalowane konstrukcje 
dachowe. Są to dachy bardzo trudne do wykona-
nia. Takich realizacji mogą się podejmować tylko 

mistrzowie ciesielscy i dekarscy. Oprócz dużej wiedzy i doświad-
czenia wykonanie konstrukcji dachowej w technologii tradycyj-
nej wymaga staranności i znajomości wiedzy z zakresu pokryć 
dachowych. Takie konstrukcje przeważnie kryje się bowiem da-
chówkami karpiówkami.

Alternatywą dla tradycyjnej więźby dachowej jest wykonanie 
skomplikowanych konstrukcji z drewnianych wiązarów prefabry-

kowanych  łączonych na płytki kolczaste. W tej technologii i przy 
wykonywaniu konstrukcji dachów pofalowanych najważniejszy 
jest projektant, który ma odzwierciedlić pomysł architekta. Musi 
on poświęcić dużo czasu na opracowanie dokumentacji, gdyż 
praktycznie każdy wiązar jest inny. Na tym etapie wszystko jed-
nak da się zrobić, nawet popełniając błędy w programie do projek-
towania konstrukcji prefabrykowanych, ponieważ można je łatwo 
naprawić. Wykonany projekt można dokładnie obejrzeć w 3D ze 
wszystkich stron. Po zaprojektowaniu i sprawdzeniu uruchamia 
się produkcję, gdyż program, który służy do projektowania steruje 
także  maszynami cyfrowymi do cięcia i prefabrykacji konstrukcji. 

WARSZTAT PROFESJONALISTY/TECHNOLOGIE
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Prefabrykowane wiązary dachowe można porównać do klocków Lego. 
Elementy są precyzyjnie wykonane, ponumerowane, a do całości zestawu dołączona 
jest szczegółowo przygotowana dokumentacja projektowo-montażowa.

Tekst PAWEŁ BELING

Konstrukcje dachów  
pofalowanych
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Montaż wiązarów
Na zdjęciu 1 jest przedstawiona pofalowa-
na konstrukcja dachowa. Jej montaż jest 
bardzo prosty (omówiono go w artykule 
w poprzednim numerze Naszego Dekarza 
42/2018), ale wymaga bardzo dużej sta-
ranności i dokładności wykonania. Wszyst-
kie niezbędne szczegóły są podane w do-
kumentacji montażowej. W tej konstrukcji 
zamontowane są małe wole oczka. Na fot. 
2. przedstawiono technikę wykonania wo-
lego oczka. Konstrukcja tego dachu miała 
być pokryta dachówką karpiówką.

Konstrukcja została zamontowana na 
osiedlu Ursus w Warszawie. Do pokrycia 
dachowego przystąpiła firma dekarska 
z okolic Włocławka. Po kilku tygodniach  
oświadczyli, że zakończyli roboty dekar-
skie i przedstawili protokół odbioru prac 
spisany w obecności kierownika robót. 
Kilka dni później klient poprosił mnie 
o sprawdzenie pokrycia dachowego. Było 
nie do zaakceptowania: dachówki karpiów-
ki sterczały jak kolce na jeżu. Trzeba było 

zdjąć dachówkę i zdemontować ponacina-
ne łaty. Poszukiwania miejscowej firmy de-
karskiej do wykonania pokrycia skończyły 
się fiaskiem. Dwie firmy przystąpiły do 

montażu pokrycia, ale po 2-3 dniach rezy-
gnowały. Nie było wyjścia, musiałem sam 
opanować sztukę układania karpiówki na 
wolich oczkach i pofalowanym dachu, 
choć nigdy osobiście nie wykonywałem 
pokryć dachowych. Mimo tego, że dużo 
czytałem literatury dekarskiej, to najważ-
niejsza była rozmowa z doświadczonym 
dekarzem. Poradził mi, aby jak najmniej 
dachówek ciąć, a jeżeli już będzie taka 
potrzeba to je podszlifować. Zgodnie z tą 
zasadą opracowałem koncepcję układania 
dachówki.

Do pomocy przy montażu zabrałem 
kierowcę, stolarza i betoniarza. Sam roz-
mierzałem łaty (każda składała się trzech 
litewek o wymiarach 13x40 mm moczo-
nych w korycie w roztworze impregnatu 
do drewna). Krokwie miały różną długość. 
Różnica wynosiła do 1,7 m.

Wspólnie układaliśmy dachówki według 
moich wytycznych. Z sukcesem. Efekt 
zaskoczył nawet mnie oraz kolegów mi-
strzów dekarskich. 

Wniosek nasuwa się sam: na dobrze 
przygotowanej konstrukcji dachowej łatwo 
można wykonać pokrycie dachowe.

1. Konstrukcja pofalowanego dachu z prefabrykowanych wiązarów

2. Konstrukcja wolego oka
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PAWEŁ BELING
inżynier budownictwa z ponad 40-letnim 
doświadczeniem. Stworzył jedną z pierwszych firm 
w Polsce zajmujących się konstrukcjami z litego 
drewna łączonego płytkami kolczastymi. Obecnie 
jest związany z firmą Ecoplan, prowadzi szkolenia 
dla firm montujących prefabrykowane konstrukcje 
dachowe; tel.: +48 605 85 22 33, pbeling@post.pl
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Wieża

Realizacja wieży kościoła była ciekawym wy-
zwaniem i wymagała wykonania konstrukcji 
o nietypowym kształcie, a następnie pokry-
cia blachą stalową powlekaną w układzie 

poziomych paneli.
W przekroju poziomym wieża składała się z dwóch 

kwadratów obróconych w poziomie o 45°. Powstał 
wówczas wielobok z ośmioma krokwiami narożny-
mi, ośmioma krokwiami koszowymi i szesnastoma 
płaszczyznami. Podstawa o średnicy około 4 m i wy-
sokość konstrukcji w granicach 15 m stanowiło pew-
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Wieża kościoła św. Floriana w Białymstoku

Połączenie krokwi z królem

Szczegół podparcia krokwi koszowej
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kościoła św. Floriana
w Białymstoku Projekt i wykonanie JAN GRYCUK

Połączenie pomiędzy słupami

Podstawa wieży kościoła

ne utrudnienie, tym bardziej, że budowany kościół 
znajduje się w bezpośrednim sąsiedztwie czynnej 
kaplicy oraz ruchliwej ulicy Wierzbowej. Usztywnie-
nie poziome stanowiły kleszcze, które obejmowały 
krokwie koszowe i króla. 

Do wykonania konstrukcji użyto drewna suszone-
go, struganego klasy C24. Cała konstrukcja została 
podzielona na dwie sekcje i tak zmontowana. Wyko-
nanie opierało się o realizacji dokładnie według pro-
jektu wykonawczego, czyli wymagało umiejętności 
czytania dokumentacji. FO
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W niektórych regionach świata 
złoża kamienia łupkowego 
znajdują się bardzo płytko, 
tuż pod powierzchnią grun-

tu. Budowniczy chętnie sięgali po łupek, 
już wtedy doceniając jego dużą wytrzyma-
łość mechaniczną. Największe tradycje 
stosowania tego materiału w regionach, 
gdzie pokryć z łupka jest najwięcej wyni-
kają bezpośrednio z dostępności surow-
ca. Pierwszym udokumentowany zasto-
sowaniem materiału na dachu było krycie 
nieociosanymi taflami łupka na zakład. 
Później rozwinęło się bardziej klasyczne 
w wyglądzie krycie staroniemieckie.

Rozwój wydobycia szedł w parze z tech-
nologią układania. To, co udało się wypro-
dukować w kopalni należało zabudować 

na dachu bez dużego odpadu. Dla krycia 
staroniemieckiego dekarze wykorzystują 
płytki od dużych rozmiarów przy okapie 
dachu po średnie i mniejsze, im bliżej ka-
lenicy. Wynika to z tego, że przy okapie 
jest najwięcej wody więc wykorzystywano 
duże płyty, przy kalenicy mniej, więc stoso-
wano odpowiednio mniejsze.  

Kształt kamieni połaciowych też ewa-
luował. Producenci zawsze korzystali 
z doświadczeń i podpowiedzi dekarzy. 
Początkowo docinane z małym łukiem 
zamieniono na płytki z większym zaokrą-
gleniem po to, aby krawędzie szybciej 
odprowadzały wodę w kierunku okapu. 
Obecnie krycie staroniemieckie dostępne 
jest w trzech krojach kamienia połaciowe-
go: tępym, normalnym i ostrym.

Łupek z biegiem lat stawał się materia-
łem coraz bardziej powszechnym. Rozwój 
technologii produkcyjnych zaowocował 
większą dostępnością. To, co wcześniej 
było zbyt dużym wydatkiem i zarezerwo-
wane było tylko dla najbogatszych, stało 
się dostępne dla szerszej rzeszy odbior-
ców. Pociągnęło to za sobą dalszy rozwój 
technik układania łupka i dopasowywanie 
produkcji do gustów odbiorców. W niektó-
rych krajach bardziej przyjęły się krycia wy-
korzystujące płytki prostokątne, w innych 
– krycia szablonowe z płytek w kształcie 
łusek. Równolegle rozwijały się  pokrycia 
fasad budynków. Obecnie mamy do wybo-
ru kilkanaście różnych aranżacji ułożenia 
łupka zarówno na dachach, jak i na fasa-
dach.

Krycie dachu łupkiem 
Historia krycia dachów łupkiem sięga czasów jeszcze przed średniowieczem,  
a pierwszymi dekarzami używającymi tego materiału byli rolnicy. Obecnie łupek 
jest jednym z najdroższych pokryć, a wykonawców dachów i fasad zalicza 
się do elity dekarskiej. Układanie łupka wymaga bowiem nie tylko znajomości 
technik i doświadczenia w przygotowaniu materiału, ale także wyobraźni 
i zmysłu artystycznego.

Tekst DAWID KOZIOŁEK

WARSZTAT PROFESJONALISTY/TECHNOLOGIE
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Jakość łupka na dach i fasadę

Łupek dachowy pakowany jest w drew-
niane skrzynie, na których umieszcza 

się informacje o rozmiarze, liczbie sztuk, 
producencie i selekcji materiału. Skrzynie 
bez jakiegokolwiek opisu powinny wzbu-
dzić u dekarza co najmniej niepokój. Ma-
teriał „no name” często jest niskiej jako-
ści. Zabudowanie tego typu łupka zawsze 
niesie za sobą ogromne ryzyko. Pękające 
płytki, wykwity rdzy to często spotykane 
tego następstwa. Bywa, że dekarz mimo 
swego doświadczenia nie jest w stanie 
wysortować wadliwych płytek. Problem 
pojawia się nie od razu po ułożeniu, lecz 
najwcześniej dopiero po kilku miesiącach 
oddziaływania czynników atmosferycz-
nych. Rdzewienie, rozwarstwianie się, 
pękanie to częste następstwa oddziały-
wania wody. Dodatkowo naprzemienne 
zamarzanie i rozmarzanie jesienią i zimą 
jest dobrym egzaminem dla pokryć da-
chowych z łupka.

Jakość łupka i jego selekcja to temat 
rzeka. Wyobraźmy sobie kopalnię odkryw-
kową. Ogromna "dziura" w ziemi o po-
wierzchni kilku tysięcy metrów kwadrato-
wych. Złoże łupka dachowego podzielone 

jest na kilka obszarów: „filetu” (gdzie ja-
kość jest najwyższa), obszarów przejścio-
wych (gdzie złoże jest dobre) i obszarów 
o dużym ryzyku. Naturalnym jest to, iż 
selekcje materiału z danej kopalni różnią 
się między sobą. Stwierdzenie, iż łupek 
łupkowi jest równy i wszystkie łupki po-

chodzą z jednej kopalni bardzo mija się 
z prawdą. Zakup łupka dachowego jest 
i pozostanie kwestią zaufania. To, co 
sprzedawca, który chce sprzedać będzie 
zachwalał jako najlepsze, może okazać 
się „lipą”. Tani łupek nigdy nie będzie do-
bry jakościowo.

45

Przygotowanie podłoża pod łupek

Minimalny kąt nachylenia, dla którego 
w normalnych warunkach dopusz-

czone jest stosowanie tego typu pokrycia to 
odpowiednio: 22° – dla krycia podwójnego 
prostokątnego, 25° – dla krycia w łuskę i 30° 
– dla krycia francuskiego w szpic. 

Podłoże pod łupek powinno być wyko-
nywane zawsze jako konstrukcja wentylo-
wana. Część kryć może być układana na 
łatach i na deskowaniu, część tylko na peł-
nym deskowaniu. Grubość deski zależy od 
rozstawu krokwi w świetle. Im szerzej, tym 
grubsza deska. Na deskowanie układamy 
warstwę hydroizolacji zabezpieczającą 
dach na czas montażu łupka. Po ułożeniu 
właściwego pokrycia to łupek stanowi war-
stwę zabezpieczającą przed warunkami at-
mosferycznymi, a nie warstwa hydroizolacji. 
W sytuacjach wymagających 100% gwaran-
cji szczelności dachu, należy zastosować 
wodoszczelne podłoże. Na łatach układamy 
te krycia, które cechuje równoległe układa-
nie względem okapu. Minimalna grubość 
łaty wynosi 50x30 mm. Większe przekroje 
stosuje się przy większym rozstawie krokwi. FO
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Przygotowanie materiału do krycia

Łupek dachowy jest zazwyczaj do-
starczany jako gotowy do krycia, bez 

konieczności docinania go na miejscu bu-
dowy. Dekarz dziurkuje i sortuje materiał. 
Wysortowane płytki mogą być wykorzysta-
ne na docinki przy okapie lub kalenicy. Duża 
ilość odpadu świadczy o niskiej selekcji do-
starczonego materiału. 

Z zachowaniem wszystkich zasad kry-

cia łupkiem płytki montuje się mechanicz-
nie przy pomocy gwoździ ocynkowanych 
ogniowo lub miedzianych. Dopuszczone są 
również wkręty nierdzewne. W niektórych 
krajach Europy Zachodniej wykorzystuje 
się również haki wbijane do deskowania 
lub wieszane na łaty. 

Niektóre rodzaje krycia łupkiem wyma-
gają od dekarza dodatkowej pracy, na przy-

kład do krycia dzikiego wszystkie płytki 
łupkowe są docinane na miejscu budowy. 
Dla krycia łuskowego, niemieckiego i sta-
roniemieckiego brzeg początkowy, brzeg 
końcowy, okap, kosze są wykonywane 
z dodatkowego materiału, który powinien 
być zabezpieczony przez dostawcę. Nie-
zastosowanie tej zasady może skutkować 
nieszczelnością dachu.

Popularne rodzaje układania łupka 

Łupek można układać na różne sposo-
by, co pozwala łatwo dopasować go do 

każdego dachu. Do wyboru mamy kilka ty-
pów krycia. Oto te najczęściej stosowane.
Krycie podwójne prostokątne. Jedne z naj-
bardziej popularnych w Polsce. Stosowane 
zarówno na dachu, jak i na fasadach. Może 
być układane na dachach łaconych lub de-
skowanych. Opinii na temat tego, czy de-
skować pod krycie podwójne, czy łacić jest 
wiele. Oby dwa sposoby są poprawne. Jed-
nak dla dachów o nachyleniu mniejszym 
niż 30˚warto zastanowić się nad pełnym 
deskowaniem. 

Ten rodzaj krycia szczególnie pasuje do 
nowoczesnych budynków o prostej archi-
tekturze i obiektów stylizowanych w klima-
cie zabytkowym. Jest też wiele budynków 
wpisanych w rejestr zabytków na terenach, 
gdzie przed laty stosowano było pokrytych 
łupkiem właśnie w kryciu podwójnym pro-
stokątnym. 

Dla dachów o nachyleniu od 22˚ do 60˚. 
zwykle stosowane formaty to 60x30 cm, 
50x25 cm, 40x25 cm i 35x25 cm. Ważne 
jest, aby dobrać odpowiedni format do kąta 
nachylenia dachu.
Krycie dzikie. Najbardziej oddające charak-
ter dachów z kamienia. Można powiedzieć, 
że to najstarszy rodzaj krycia łupkiem. Wy-
maga od dekarza dużej wyobraźni i wiedzy. 
Wygląda bardzo efektownie, ale nie każde-
mu się podoba. Dach pod ten rodzaj krycia 
wymaga pełnego deskowania. Średnie 
zużycie na 1 m2 zależy od grubości łupka. 
Dekarz musi każdą płytę dociąć na miejscu 
budowy i umiejętnie ułożyć na dachu z od-
powiednim zakładem kamień na kamień, 
aby zachować szczelność. Wbrew opi-
niom niektórych dekarzy nie liczy się liczba 
warstw papy wstępnego krycia, ponieważ 
szczelność uzyskujemy jedynie przez wiel-
kość zakładu na łupku. 

Krycie staroniemieckie, krycie niemiec-
kie, krycie uniwersalne. Często mylone 
w środowisku dekarzy i architektów. Krycie 
niemieckie jest dużo młodsze niż krycie 
staroniemieckie. Do jego wykonania wyko-
rzystuje się płytki o jednakowym rozmiarze. 
Dla dachu może to być format 30x30 cm 
lub 25x25 cm, w zależności od kąta na-
chylenia. Format kamienia połaciowego 
jest zbudowany na podstawie kwadratu 
z jednym narożnikiem zaokrąglonym w łuk. 
Dzięki zacięciu narożnika otrzymujemy płyt-
ki układane w prawym lub lewym kierunku 
wyglądem nieco zbliżonym do krycia staro-
niemieckiego, ale dużo tańsze ze względu 
na dużo mniejsze zużycie na 1 m2 dachu. 
Krycie uniwersalne. To najmłodszy rodzaj 
krycia. Wykorzystuje się płytki w formacie 
30x30 cm, 25x25 cm i 20x20 cm, w których 
jeden z narożników zaokrąglono symetrycz-
nie względem dwóch krawędzi. Dzięki temu 
jednym rodzajem płytki można kryć dach 
zarówno w prawym, jak i lewym kierunku. 
Warto w tym momencie dopowiedzieć, że 
format 20x20 cm nadaje się wyłącznie do 
krycia fasad.
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JAK DOBRAĆ KOŁNIERZ 
USZCZELNIAJĄCY,  
ABY POPRAWNIE 
ZAMONTOWAĆ OKNO DACHOWE 
W POKRYCIU Z ŁUPKA 
DACHOWEGO

Łupek wykorzystywany jest na 
dachach od stuleci. Wspaniale 

komponuje się on z różnymi 
innymi materiałami zarówno 
w architekturze klasycznej, jak 
i nowoczesnej, nadając elegancji 
i „lekkości” dachom, na których 
został ułożony. Dla klientów, którzy 
chcą mieć dach pokryty łupkiem 
firma FAKRO przygotowała 
przeznaczone specjalnie do 
tego rodzaju pokrycia kołnierze 
uszczelniające (grupa kołnierzy 
EL_) pozwalające w prosty, 
szybki, a przede wszystkim 
szczelny sposób zamontować 
okna dachowe FAKRO w dachach 
krytych łupkiem. Szczególnie 
polecanym rozwiązaniem 
jest kołnierz ELV-T Thermo 
wyposażony w dodatkową 
termoizolację, pozwalającą 
docieplić ościeżnicę okna ponad 
poziomem łat, poprawiając tym 
samym parametry termiczne 
okna. Elementy boczne kołnierzy 
EL_ są dzielone i układane na 
przemian z kolejnymi warstwami 
pokrycia, dopasowując się tym 
samym do zasad krycia łupkiem 
i zapewniając odpowiednią 
szczelność połączenia okna 
z dachem.

ANDRZEJ SZCZYGIEŁ,  
Kierownik Zespołu  
ds. Współpracy  
z Wykonawcami

DAWID KOZIOŁEK
od 10 lat w tematach łupkowych, dyrektor działu pokryć dachowych i systemów elewacyjnych w firmie SKN; przeprowadził setki szkoleń dla deka-
rzy; współtwórca Akademii Dekarstwa Łupkowego

Obróbki blacharskie

Obróbki blacharskie, które towarzyszą 
dachom z łupka nie różnią się zwy-

kle od pokryć z dachówki. Wykonuje się 
między innymi: pas nadrynnowy, obróbkę 
perforowaną zabezpieczającą strefę wlotu 
powietrza przed owadami i gryzoniami, pas 
dorynnowy, obróbki koszy dachowych itd. 
Coraz częściej dekarz musi wiedzieć jak 

wykonać rynnę ukrytą. Wielu architektów 
proponuje inwestorom odwodnienie dachu 
właśnie w tej formie. Membrany EPDM lub 
inne znajdują coraz częściej zastosowanie 
w połączeniu z łupkiem.  Blacha na obrób-
ki powinna mieć żywotność zbliżoną do 
łupka. Najczęściej dekarze wybierają tyta-
nowo-cynkową, miedzianą lub aluminiową.

FOT.(5): SKN
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Aby budynek osiągnął standard energooszczędny NF15 lub NF40, musi być powietrzno-
szczelny. Bez szczelnej „obudowy” – fundamentów, ścian i dachu – nie będzie działał 
odpowiednio system odzysku ciepła i nie da się osiągnąć zaplanowanych oszczędności 
w użytkowaniu domu czy mieszkania. Każda z przegród zewnętrznych musi więc mieć 
odpowiednio wykonaną warstwę odpowiedzialną za szczelność. Dlatego tak ważne jest 
umiejętne osadzenie okien połaciowych. 

Okna dachowe   
 a szczelność powietrzna dachu

Tekst KRZYSZTOF PATOKA

1
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Zaprezentowany na zdjęciach 
dach był budowany w 2016 roku. 
Przykrywa niewielki budynek 
szkieletowy, wzniesiony z uży-

ciem nowych technologii i materiałów. Na 
dachu pokrytym dachówką ceramiczną wy-
konano ocieplenie z płyt PIR, ale w syste-
mie mieszanym. Na krokwiach jest ułożo-
na płyta MFP, a na niej – pierwsza warstwa 
MWK (membrany wstępnego krycia) jako 
warstwy pomocniczej (fot.1). Na niej uło-
żono pierwszą powłokę płyt PIR o grubości 
8 cm. Drugą, również o grubości 8 cm, uło-
żono od środka między krokwiami mocując 
je do płyt MFP. W ten sposób warstwy dachu 
mają łącznie 16 cm płyt PIR + MFP, a współ-
czynnik przenikania ciepła całej przegrody 
wynosi U = 0,14 W/(m²K). Podział płyt miał 
na celu uniknięcie grubego okapu i dzięki 
temu nikt, kto ogląda budynek nie widzi, że 
nad krokwiami jest termoizolacja. 

Naszym zadaniem było wykonanie szczel-
nego powietrznie budynku. W związku z tym, 
że konstrukcje szkieletowe należą do naj-

trudniejszych do uzyskania takiej szczelno-
ści, uszczelniono go w dwóch poziomach 
(i tak to się robi w wielu krajach). Pierwszą 
powłokę antyprzewiewową na ścianach 
i dachu stanowiła MWK (wszędzie klejona) 
a drugą paroizolacja typu regulator pary, na-
klejona na ścianach od środka.

Jednym z trudniejszych do uszczelnie-
nia elementów dachu są okna połaciowe. 
Przy czym trudność ta polega głównie na 
zdecydowanie większej robociźnie niż przy 
normalnym montażu. Technika zaś jest pro-
sta. Na jednej połaci znajdują się dwa okna 
zespolone, a na drugiej dwa pojedyncze 
o tych samych wymiarach. 

Szczelność okien uzyskano przez okle-
jenie ich membraną – MWK. Przy tego ro-
dzaju pracach polecam technikę osłaniania 
okien od góry za pomocą wstawek z mem-
brany (fot.5 i fot.6) podobnych do tych z ry-
sunku pokazującego przejście rurą przez 
dach. Na fot.6 i fot.7 widać wstawki wcho-
dzące na łatę tak, że to, co po nich ścieka, 
spada poza okno. 

Uszczelnienie przed przewiewami znaj-
duje się po tymi rynienkami i też jest wyko-
nane z MWK (fot.3 i fot.4). Widoczne spinki 
nie stanowią zagrożenia, ponieważ wywi-
nięte fragmenty MWK są przyklejone do 

framugi okien specjalnymi taśmami dwu-
stronnymi na całym ich obwodzie. To musi 
kosztować. 

Uszczelnienie paroizolacją od wewnątrz 
to oddzielny temat, ale wymagający dokład-
ności i tak samo pracochłonny.

KRZYSZTOF PATOKA 
ekspert z wieloletnim doświadczeniem współpracujący z Polskim Stowarzyszeniem Dekarzy; 
rzeczoznawca SITPMB przy NOT
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Okno połaciowe 
– w pokryciu z blachy płaskiej

Krycie dachów blachą płaską ma 
wielowiekową tradycję, choć na 
pewien czas o niej zapomniano 
i wykorzystywano przede wszyst-

kim do renowacji dachów krytych szla-
chetnym materiałem – miedzią i cynkiem. 
Ich właściwości pozwalały na dowolne 
kształtowanie blachy – zaginanie, gięcie, 
zwijanie, rozklepywanie, wyciąganie. W ten 
sposób uzyskuje się praktycznie dowol-
ne kształty – skomplikowane krzywizny 
i detale. Między sobą pasy blachy płaskiej 
łączono na rąbek stojący (felc), który otrzy-
mywano po podwójnym zagięciu bocznych 

krawędzi. Gwarantowało to szczelność go-
towego pokrycia dachowego. Sprawdzone 
przez lata rozwiązanie teraz wraca do łask. 
Blacha jest wytwarzana z kilku materiałów, 
a nowe technologie jej produkcji sprawiły, 
że jest nie tylko bardziej trwała, ale też 
oferowana w wielu atrakcyjnych formach 
i kolorach. Dlatego chętnie sięgają po 
nią zarówno inwestorzy, jak i architekci. 
Wykonawcy muszą jednak wiedzieć, jak 
w takim pokryciu zainstalować zaawanso-
wane technologicznie okna dachowe, aby 
funkcjonowały bezproblemowo przez co 
najmniej najbliższe kilkadziesiąt lat. 

Choć okna dachowe 
są w Polsce znane 
i montowane od ponad 
25 lat, to wciąż popełniane 
są przy tym błędy. 
Producenci przyznają, 
że większość reklamacji 
spowodowana jest nie 
wadą samych okien, ale ich 
złym montażem. Dlatego 
w kolejnych numerach 
przedstawimy montaż okien 
w różnych pokryciach.

Tekst MARCIN SOLAREK
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MARCIN SOLAREK
mistrz dekarstwa; orzecznik techniczny PSD; członek Oddziału Łódzkiego PSD;  
od 2006 r. prowadzi firmę MDACH, ul. Rojna 54/ 27, 91-134 Łódź; tel.: 888 384 820, mdach@vp.pl

KROK 1. Po wyjęciu okna z opakowania na 
ościeżnicy zainstalowaliśmy opaskę ociepla-
jącą oraz kątowniki montażowe na odpo-
wiedniej wysokości uwzględniając grubość 
później montowanego deskowania.

KROK 2. Następnym krokiem było wycięcie 
otworu w membranie wstępnego krycia 
i montaż okna. Ważne było ustawienie dolnej 
i górnej krawędzi w poziomie oraz zachowa-
nie jednakowej wielkości szczelin bocznych.

FO
T.(

7)
: M

AR
CI

N 
SO

LA
RE

K

KROK 4. Na tym etapie wykonuje się desko-
wanie i układa szary (pasy blachy płaskiej 
ze zwoju przepuszczonej przez maszynę 
kształtującą krawędzie). Warto wcześniej 
zaplanować ich układ i rozmieścić w taki 
sposób, aby po obrobieniu okno było usytu-
owane  symetrycznie między rąbkami. 

KROK 5. Rąbek pod oknem należy położyć, a 
następnie zamontować na klej i nity wykona-
ną na budowie zetkę oraz zamocować dolną 
część kołnierza (fartuch), dopasowując go 
do bocznych rąbków.

KROK 6. Kolejnym krokiem jest montaż 
obróbek bocznych oraz górnej czapki, 
zamykanie rąbków kluczem do rąbka lub 
wuko lock’n’roller i przykręcenie nakładek. 
 Montując panele nad oknem należy je 
również zaciągnąć za wcześniej zamonto-
waną zetkę. Na końcu należy podomykać 
wszystkie rąbki.

KROK 3. Montaż kołnierza paroprzepusz-
czalnego (w tym przypadku kołnierz XDP 
z wełną owczą) i rynienki odprowadzającej 
skropliny znad okna. Należy zwrócić uwagę 
na to, aby nie zostały zasłonięte otwory 
odwadniające znajdujące się w dolnej części 
ościeżnicy.

Montaż okna dachowego w pokryciu z blachy płaskiej łączonej na rąbek stojący
Przedstawiamy montaż okna połaciowego w dachu skośnym z pełnym deskowaniem z zachowaniem odpowiedniej wielkości szcze-
liny wentylacyjnej i membrany wstępnego krycia (MWK), krytym blachą aluminiową łączoną na rąbek stojący w kolorze miedzianym. 
Ze względu na kolor pokrycia obróbki okien zostały zamówione u producenta z tej samej blachy, z której zostało wykonane pokrycie 
dachowe. Dzięki temu okna harmonijnie wkomponowują się w blachę i stanowią z nią integralną i spójną całość.
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Projektowanie dachów żwirowych i zielonych jest miłe 
i przyjemne, jednak podczas tworzenia projektów dachów 
zielonych należy pamiętać o kilku istotnych aspektach bę-
dących na styku branż, ważnych z punktu widzenia kon-

strukcji czy izolacji dachów budynku. Dlatego też już od samego 
początku tworzenia procesu inwestycyjnego, odpowiedzialny za 
koncepcję budynku architekt powinien uwzględnić formę i przezna-
czenie dachów zielonych oraz wymagania z nimi związane. 

Wyróżniamy trzy główne etapy uczestnictwa w projektowaniu i bu-
dowie dachów zielonych:
• projektowanie dachu zielonego na etapie sporządzania opraco-

wania projektu architektoniczno-budowlanego;
• projektowanie dachu zielonego na etapie sporządzania projektu 

budowlanego wykonawczego;
• uczestnictwo w pracach budowlanych na etapie wykonawstwa. 

Przed rozwinięciem powyższych zagadnień, warto przypomnieć 
podstawowe definicje słów kluczowych do prawidłowego zrozumie-
nia tematu dachów płaskich. Definicje te często źle są rozumiane, 
a nawet mylone.

Dachy płaskie 
– błędy projektowe i eksploatacyjne 

Dachy płaskie z wykończeniem żwirowym lub zielonym ogrodem przeciekają, 
przemarzają, a roślinność gnije lub usycha nie tylko z powodu błędów wykonawczych. 
Przyczyną mogą być także błędy popełnione podczas projektowania i eksploatacji.

Tekst ADAM CHOJNACKI, ROMAN KWIATKOWSKI
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Dach – przegroda ograniczająca budynek od 
góry, chroniąca pomieszczenie przed opadami 
atmosferycznymi, przenosząc obciążenie 
zewnętrzne, nie chroniąca jednak pomieszczenia 
przed zmianami jego mikroklimatu w wyniku 
działania czynników atmosferycznych;
Stropodach – przegroda z izolacją cieplną 
zamykającą budynek od góry i pełniąca jednocześnie 
rolę stropu oraz dachu pod względem konstrukcyjnym 
i funkcjonalnym;
Przekrycie dachowe – przegroda składająca 
się z elementów nośnych, izolacji termicznej 
i izolacji wodochronnej oraz innych warstw 
wykończeniowych, pełniąca rolę dachu zarówno pod 
względem konstrukcyjnym, jak i funkcjonalnym;
Pokrycie dachowe – wierzchnia, wodochronna 
warstwa dachu lub stropodachu, przymocowana do 
podłoża lub podkładu i odporna na działanie czynników 
atmosferycznych
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Błędy projektowe
Na powierzchni dachu temperatura w ciągu roku waha się w prze-
dziale od –30 do +80°C, jest również narażona na działanie pro-
mieniowania UV oraz liczne cykle zamarzania i rozmarzania. Za-
tem rodzaj i właściwości materiałów, z których będzie wykonana 
izolacja przeciwwodna dachu powinny zapewnić jej bezawaryjne 
funkcjonowanie w tych warunkach co najmniej przez 15-20 lat. 
Przeciekanie, zawilgocenie stropu, zagrzybienie ścian i stropów 
są najbardziej widocznymi skutkami nieprawidłowo wykonane-
go dachu. Wady te mogą mieć źródło w błędach powstałych już 
w trakcie opracowywania projektu dachu. A błędy popełnione na 
tym etapie zwykle nie tylko są trudne, a wręcz często niemożliwe 
do usunięcia. O czym więc nie wolno zapomnieć i co powinno zna-
leźć się w projekcie?
Konstrukcja. Przy projektowaniu dachu należy brać pod uwagę 
jego funkcję:
• użytkową – przewidzianą dla ciągłej obecności osób, umieszcze-

nia zieleni z uprawą dachową ekstensywną lub intensywną,
•  nieużytkową – z powierzchnią żwirową, przewidzianą do wej-

ścia tylko w celu konserwacji.
Dla każdej z tych funkcji powinna zostać zaprojektowana nie tyl-

ko odpowiednio wytrzymała konstrukcja dachu, ale także dobrana 
właściwa izolacja przeciwwodna. Dla zapewnienia odprowadzenia 
z niej wody duże znaczenie ma wyznaczenie odpowiedniego na-
chylenia połaci dachu. Niestety, w projektach często zapomina się, 
że przy spadku poniżej 5% (kąt nachylenia mniejszy niż 3°) – z po-
wodu dopuszczalnych tolerancji równości podłoża, grubości ma-
teriałów, zakładów, wzmocnień itp. – możliwe jest powstawanie 
zastoin wody lub co najmniej dochodzi do utrudnień jej odpływu, 
na co powinna być odporna (a często nie jest) wskazana w doku-
mentacji izolacja przeciwwodna.
Warstwy. W projekcie dachu płaskiego, na którym planuje się 
umieszczenie nad izolacją przeciwwodną jeszcze kolejnych warstw, 
należy zapewnić dla nich miejsce. Ich rodzaj i grubość pozwala ob-
liczyć grubość dachu. Tu częstym błędem projektowym jest trak-
towanie trawy jako uprawy ekstensywnej, która nie wymaga co naj-
mniej 20 cm warstwy podłoża. Skutkiem tego jest projektowanie  
zbyt niskich attyk, ścianek świetlików i okien dachowych. To zaś 
z kolei utrudnia, a czasami wręcz uniemożliwia właściwe wykonanie 

obróbek izolacji przeciwwodnej tych elementów. Ważne jest rów-
nież, aby w projekcie były wyszczególnione i ułożone w odpowied-
niej kolejności wszystkie warstwy przekrycia. Poważnym błędem 
jest pominięcie geowłókniny oddzielającej izolację przeciwwodną 
od warstwy znajdującej się powyżej, czyli warstwy drenażowej lub 
dociążającej, które trąc o izolację powodują jej uszkodzenie i nie-
szczelność.

Podczas projektowania dachów zielonych nie można także za-
pominać o zabezpieczeniu izolacji przeciwwodnej przed przerasta-
niem korzeniami. W opracowaniach nierzadko wyszczególniane 
są rzetelnie wszystkie kolejne warstwy dachu nad izolacją wodo-
chronną, bez jednoznacznego wskazania, że mogą być stosowane 
wyłącznie na materiale odpornym na przerastanie korzeniami lub 
po oddzieleniu materiałem odpornym na przerastanie korzeni.
Ochrona cieplna. Dla każdego rodzaju dachu powinny być prze-
prowadzone obliczenia cieplno-wilgotnościowe. Ma to na celu 
nie tylko dobór odpowiedniej grubości izolacji termicznej, ale 
też wyeliminowanie możliwości kondensowania się pary wod-
nej w warstwach dachu i wyeliminowanie warunków sprzyjają-
cych rozwojowi pleśni na stropie i ścianach od strony wnętrza. 
Obliczenia powinny uwzględniać również miejsca wokół okien 
dachowych, świetlików, wyłazów itp. Są to miejsca, w których naj-
częściej występuje przemarzanie i dogodne warunki do rozwoju 
pleśni. Skondensowana w warstwach dachu para wodna, jeśli nie 
ma zapewnionej dostatecznej wentylacji przegrody, pojawia się 
zwykle na suficie i ścianie w postaci zacieków, purchli i łuszczącej 
się powłoki malarskiej, co czasami sprawia wrażenie przeciekania 
izolacji wodochronnej.
Izolacja przeciwwodna. Ta warstwa na każdym dachu płaskim, 
niezależnie od jego funkcji ma kluczowe znaczenie. Bardzo ważne 
jest, aby opisanie jej w dokumentacji projektowej nie ograniczało 
się wyłącznie do wskazania typu materiału lub nazwy systemu 
izolacji przeciwwodnej. Brak w projekcie opracowania detali: wpu-
stów dachowych, odwodnień, dylatacji, przepustów, przebić, ob-
róbek attyk, kominów itp. może świadczyć, że w trakcie projekto-
wania elementy te zostały pominięte. W takiej sytuacji nie wydaje 
się słuszne, aby później za właściwe ich rozmieszczenie i montaż 
całkowitą odpowiedzialność ponosił wykonawca.

Zaprojektowanie zbyt małych spadków powoduje zastoiny wody, 
które niszczą izolację wodochronną

Źle wyprowadzone spadki koryta oraz brak konserwacji dachu powodują 
zamulenie, rozwój mchów i porostów, a nawet wyrastanie samosiejek
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ADAM CHOJNACKI
prowadzi firmę projektowo wykonawczą spe-
cjalizującą się w naprawach i remontach izolacji 
wodochronnych budynków

ROMAN KWIATKOWSKI
doradca techniczny, projektant i szkoleniowiec 
Akademii Dachów Płaskich

Błędy eksploatacyjne
Nie tylko od projektantów i wykonawców, ale także od mieszkań-
ców i użytkowników zależy to, jak długo bez awarii będzie funk-
cjonował dach zielony lub wykończony żwirem. Dlatego każdy 
właściciel domu z takim dachem powinien przestrzegać zaleceń 
dotyczących korzystania z niego i przeprowadzania zabiegów 
konserwacyjnych.
Zmiana funkcji. Niektórzy właściciele domów uważają, że prze-
znaczenie dachu, z uwagi na to, że jest płaski, może być dowol-
nie zmieniane. Bardzo często są więc na nim ustawiane różnego 
rodzaju urządzenia, których montażu nikt nie przewidywał ani 
w trakcie projektowania dachu, ani też w czasie jego wykonywa-
nia. Stawiane są na przykład centrale wentylacyjne, klimatyzacyj-
ne lub anteny telewizyjne. Urządzenia te połączone są z instalacją 
wewnętrzną poprzez wykonywane w tym celu przebicia stropów 
lub attyk, przez które prowadzą nierzadko bezładnie położone 
przewody. Każda z takich ingerencji może mieć negatywny wpływ 
na trwałość izolacji dachu żwirowego lub zielonego, może też 
zwiększyć jego obciążenie.

Zmiana funkcji dachu z nieużytkowej na użytkową powinna być 
zawsze skonsultowana z projektantem, ponieważ zmieniają się 
parametry eksploatacyjne, przede wszystkim obciążenie i warun-
ki cieplno-wilgotnościowe dachu. Ponadto może być konieczne 
przebudowanie lub ocieplenie attyk, podwyższenie kominów itp.
Nieodpowiednia konserwacja. Bardzo częstym błędem jest nie-
właściwa konserwacja dachu lub zupełny jej brak. Skrzynki kon-
trolne, przelewy awaryjne i wpusty dachowe trzeba regularnie 
czyścić i sprawdzać czy właściwie działają. 
Roślinność. Widocznym objawem nieprawidłowego funkcjonowa-
nia dachu zielonego jest usychanie, gnicie i choroby roślin. Naj-
mniej wysiłku wymagają dachy ekstensywne, na których sadzi się 
rozchodniki, rojniki lub sieje mieszanki bylin, ziół i traw. W zupeł-
ności wystarczy, że będą one nawożone zgodnie z zaleceniami, 
regularnie zostaną usuwane obumarłe części roślin i uzupełniane 
ubytki podłoża powstałe w wyniku erozji.

Dachy z warstwą trawy potrzebują odpowiedniej grubości war-
stwy podłoża (co najmniej 20 cm). W uprawie trawa wymaga sys-
tematycznego koszenia i codziennego podlewania. Zbyt obfite 
może spowodować gnicie trawnika, natomiast zbyt skąpe – jego 
usychanie.

Dachy z zielenią intensywną – trawą, krzewami, drzewami – na-
leży systematycznie pielęgnować. Niedopuszczalne jest wbijanie 
w ziemię jakichkolwiek elementów (na przykład drewnianych lub 
metalowych podpór dla drzewek) bez wiedzy i zgody konstruktora. 
Może okazać się, że uszkodzą one warstwę izolacji przeciwwodnej 
i trzeba ją będzie wymienić na nową. A to kosztowne przedsię-
wzięcie.
Odśnieżanie. Usuwanie śniegu powinno ograniczyć się tylko do 
zdjęcia z dachu jego nadmiaru. Na dachach z zielonych lub z po-
kryciem żwirowym, przy odśnieżaniu nawet łopatami bez okuć me-
talowych, łatwo uszkodzić nieosłonięte pionowe izolacje obróbek 
attyk, ścianek rozgraniczających i kominów wentylacyjnych.
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Usychające rozchodniki na dachu ekstensywnym Zaniedbana roślinność 
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Dach z roślinnością intensywną
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Konstrukcje dachowe zawsze zawierają wilgoć. Jej przy-
czyną jest dyfuzja pary wodnej, powstającej podczas 
użytkowania budynku oraz w wyniku przedostania się 
wilgoci z zewnątrz. Wilgoć zawierają również materiały 

budowlane. Jeżeli nie zapewni się właściwej wentylacji warstw 
dachu, wilgotne powietrze z pomieszczeń będzie kondensować 
się na wewnętrznej powierzchni przegrody. Wskutek tego izo-
lacja termiczna może zostać zawilgocona, co może spowodo-
wać pogorszenie jej właściwości cieplnych. To z kolei znacznie 
zwiększa koszty ogrzewania budynku. Można temu zapobiec 
instalując odpowiedni kominek wentylacyjny, który spełnia dwie 
podstawowe zasady „oddychającego” dachu:
• wyprowadza unoszące się do góry wilgotne powietrze, zanim 

zdąży ono zaszkodzić konstrukcji,
• zapobiega powstawaniu pęcherzyków i odwarstwianiu ma-

teriału dachowego, wyprowadzając kondensat z dolnej po-
wierzchni izolacji przeciwwilgociowej.
Zasada działania tego rodzaju niskociśnieniowego kominka 

wentylacyjnego jest oparta na różnicy ciśnienia powstającego 
w warstwach dachu i otoczeniu. Dzięki niskociśnieniowym ko-
minkom wentylacyjnym izolacja cieplna pozostaje sucha, co – 
poza poprawą jakości powietrza w pomieszczeniach – pozwala 
także ograniczyć koszty ogrzewania budynku. Na co w takim 
razie zwrócić uwagę przy doborze właściwego produktu? 

1.  Pierwszy aspekt to wysokość kominka, która powinna za-
pewniać prawidłową pracę nawet przy obfitych opadach 
śniegu i powinna wynosić około 40-50 cm.

2.  Kolejnym jest odpowiedni materiał (tworzywo), z którego ko-
minki są wykonane. Najlepszym jest polipropylen, odporny 
na działanie czynników atmosferycznych w szerokim zakre-
sie temperatury, na przykład od –30°C do nawet +80°C. Taki 
materiał gwarantuje wytrzymałość produktu znacznie dłuż-
szą niż jeden zimowy sezon, bo sięgającą 10 lat, a często 
nawet 15 lat. 

3.  Konstrukcja umożliwiająca prawidłowy montaż. Kominki:
•  powinny mieć szeroki, stabilny kołnierz, co najmniej 12-15 cm,
• powinny być odporne na temperaturę wytwarzaną podczas 

montażu i uszczelnianie gorącą masą bitumiczną, nawet do 
240°C.

 4.  Kolejną ważną i – chyba najistotniejszą kwestią – jest wy-
dajność wentylacyjna kominków. Wybór urządzenia o odpo-
wiedniej charakterystyce wentylacyjnej zmniejsza niezbęd-
ną liczbę kominków na dachu, skraca czas prac monterskich 
i gwarantuje skuteczność działania. W zależności od po-
wierzchni dachu dobieramy urządzenie o średnicy: 

• ø75mm – na powierzchnię dachu około 50 m2,
• ø100 mm – na powierzchnię dachu około 80 m2,
• ø160 mm – na powierzchnię dachu około 120 m2.

Produkty do dachów płaskich
Sposób wyprowadzenia i prawidłowa instalacja wentylacji, odpływowego wpustu 
dachowego, sprawny i szczelny montaż pokrycia, to dekarskie wyzwania przy 
budowie dachu płaskiego. Także i w tym zakresie rynek oferuje kilka sprawdzonych, 
zaawansowanych rozwiązań. 

Tekst ANDRZEJ JANUSZ

FOT.: VILPE
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ANDRZEJ JANUSZ
Development Manager w firmie VILPE/SK Tuote Poland. Od 6 lat popularyzuje skandynawskie rozwiązania wentylacyjne, 
bazujące na zaawansowanych technologicznie produktach wentylacyjnych i akcesoriach przeznaczonych do montażu 
na dachu. Prowadzi szkolenia i konsultacje z zakresu prawidłowego doboru i instalacji tych produktów.

Szczelne przejścia dla dachów 
płaskich
Skoki temperatury i wiatr powodują stały 
ruch materiału dachowego razem z za-
montowanym na dachu urządzeniem, co 
doprowadza do zakłócenia wodoszczel-
ności styków. Dostępne na rynku szczelne 
przejścia dachowe o średnicy od 12 mm 
do 830 mm, zapewniają wodoszczelność 
styków na bitumicznych pokryciach da-
chowych: końcówek rur wyciągowych, 
stojaków, konstrukcji szyldów reklamo-
wych, anten, flagsztoków. Odpowiednie 
wyżłobienie i specjalna obróbka kołnierza 
zapewniają dobre połączenie z bitumicz-
nym materiałem i maksymalnie dużą 
powierzchnię uszczelki. Ważne jest, aby 
kołnierz miał szerokość 150 mm, zgodną 
z europejskimi normami budowlanymi. 

Na rynku dostępne są również szczel-
ne przejścia dachowe, przeznaczone 
dla urządzeń o przekroju kwadratowym. 
A także unowocześniona wersja, roz-
łączalnego, szczelnego przejścia da-
chowego, do hermetyzacji obiektów 
wysokich, masztów, słupów oraz takich, 
na których jest niemożliwe zastosowa-
nie nierozłącznych przejść dachowych. 

Szew uszczelniacza ma kleiste pokrycie, 
zabezpieczone taśmą przed zapyleniem 
i zabrudzeniem. Pionowa część szwu jest 
wzmocniona aluminiowym zaciskiem. 
Szew na kołnierzu uszczelniacza jest pła-
ski, co zwiększa wodoszczelność połą-
czenia kołnierza z materiałem  dachowym.

Odpływowe wpusty dachowe
Wpust dachowy stosowany w komplecie 
wraz z samoregulującym się przewodem 
termicznym zapewnia odprowadzenie 
wody z dachu w okresie jesienno-wio-
sennym i podczas zimowych odwilży. Ten 
zestaw znajduje szczególne zastosowa-
nie w strefach przemysłowych i w zanie-
czyszczonych aglomeracjach. 

Wpusty są wyposażone w okratowane 
systemy syfonowe dla odpowietrzonego 
przepływu, umożliwiające zwiększenie 
zdolności przepustowej podczas gwał-
townej ulewy. 

Wpusty powinny być całkowicie wodo-
szczelne, wykonane z materiałów odpor-
nych na warunki pogodowe, uderzenia 
oraz korozję. Wpusty dachowe stoso-
wane do systemów wewnętrznego rowu 
odpływowego są dostępne w średnicach 
od 50 do 160 mm. Różne wersje kołnie-
rzy umożliwiają zastosowane wpustów 
na pokryciach dachowych z materiałów 
bitumicznych, jednowarstwowych pokryć 
PCW i membran EPDM. Wpusty o naj-
częściej stosowanych średnicach – 110 
i 160 mm – są dostępne także w wersji 
ogrzewanej.

Odpowiednia wysokość kominka, szeroki, stabilny kołnierz i tworzywo odporne na wysoką temperaturę i warunki atmosferyczne, to ważne 
cechy, które powinien spełniać nowoczesny kominek montowany na dachu płaskim

Szczelne przejścia dachowe
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 Do tej pory dach płaski kojarzony 
był głównie z kanciastymi domkami, 
które wyrastały jak grzyby po deszczu 
w dzielnicach wielu polskich miast w 
latach 70. czy 80. XX wieku. Obec-
nie jednak przeżywa renesans, bo ar-
chitekci potrafią odpowiednio zaaran-

żować jego powierzchnię, projektu-
jąc na nim np. zieleń. Dach płaski peł-
ni także funkcje użytkowe. To miej-
sce, gdzie można ustawić kolekto-
ry słoneczne, czy przenieść wentyla-
cję, która szpeci wygląd fasady. Ta-
kie rozwiązanie jest również bardziej 

odporne na wiatr i ewentualne uszko-
dzenia. Nie bez znaczenia jest fakt, 
że wysokość pomieszczeń na piętrze 
nie jest ograniczona, a mniejsza po-
wierzchnia dachu daje również realne 
oszczędności w postaci zmniejszenia 
strat ciepła. 

Dach płaski jest coraz chętniej stosowanym rozwiązaniem nie tylko na przemysłowych obiek-
tach wielkopowierzchniowych, ale także mieszkalnych. Jednak źle wyprofi lowany gromadzi 
na swojej powierzchni wodę, której zaleganie może doprowadzić do zawilgocenia przegrody. 
Nieocieplony jest przyczyną strat energii, sięgających nawet 30% całkowitych strat ciepła 
z budynku. Rozwiązaniem tych problemów jest zastosowanie styropianowego systemu ociepla-
nia i profi lowania dachów płaskich Yetico.

Styropianowy system 
ocieplenia spadkowego 
od Yetico

Fot.  Elementy systemu ocieplenia dachu płaskiego od Yetico, wyprodukowanego na bazie grafi towego styropianu PASSIVE. Styropian Passive Premium Podłoga cechuje się najniższym (λ≤0,030 [W/(m·K)]) 
poziomem współczynnika przewodzenia ciepła wśród styropianów na polskim rynku. 

Kontrspadki
do odwodnienia newralgicznych miejsc na dachu

Izokliny
do połączeń warstw pokrycia dachowego 
z elementami wystającymi ponad powierzchnię 
dachu (m.in. kominy, attyki, nadbudowy)

Płyty bazowe
standardowe płyty 
do termoizolacji 
z oferty Yetico

Płyty spadkowe
z jednokierunkowym 
spadkiem

Płyty korytowe
ze spadkiem 
dwukierunkowym

Płyty grzbietowe
ze spadkiem 
dwukierunkowym

Należymy do:
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Współczynnik przenikania ciepła UC(max) 
dla dachów zgodnie z „Warunkami technicznymi”

od 1.01.2014 0,20 W/(m2.K)

od 1.01.2017 0,18 W/(m2.K)

od 1.01.2021 0,15 W/(m2.K)

Energooszczędność wymagana jest rów-
nież na dachach. Coraz niższa wartość wsp. 
przenikania ciepła wprowadza konieczność 
stosowania przez wykonawców grubszej 
warstwy ocieplenia lub sięgania po produkty 
z bardzo dobrymi parametrami termoziola-
cyjnymi, jak np.: styropian grafi towy 
PASSIVE od Yetico.

Energooszczędność coraz 
ważniejsza
 Kluczowym punktem w projekto-
waniu budynku z dachem płaskim jest 
odwodnienie. Natychmiastowe odpro-
wadzenie wody z dachu płaskiego jest 
podstawowym warunkiem jego efek-
tywności, zwłaszcza w polskim klima-
cie obfitującym w opady deszczu oraz 
śniegu i odznaczającym się sporymi 
wahaniami dobowej temperatury. Za-
leganie wody opadowej może dopro-
wadzić do zawilgocenia lub zagrzybie-
nia dachu.
 Kolejną newralgiczną kwestią w pla-
nowaniu realizacji dachu jest ograni-
czenie strat ciepła. Warto zainwesto-
wać w materiały termoizolacyjne, które 
zapewnią użytkownikowi budynku od-
powiedni komfort cieplny, oszczędno-
ści i jednocześnie podniosą wartość in-
westycyjną nieruchomości. 
 Energooszczędność to obecnie ko-
nieczność. Rosnące wymagania znaj-
dują swoje odzwierciedlenie w ministe-
rialnym rozporządzeniu „Warunki tech-
niczne jakim powinny odpowiadać bu-
dynki i ich usytuowanie”, które suk-
cesywnie obniża współczynnik prze-
nikania ciepła UC(max) dla wszystkich 
przegród. Dla dachów od 1.01.2014 
UC(max) wynosił on 0,20 W/(m2∙K), od 
1.01.2017 wynosi 0,18 W/(m2∙K), a od 
01.01.2021 współczynnik ten ma osią-
gnąć poziom 0,15 W/(m2∙K).

Elementy systemu Yetico
 Wyjściem naprzeciw rosnącym wy-
maganiom ministerialnym, jak i odpo-
wiedzią na zagrożenia, które czyha-
ją na użytkowników dachu płaskiego, 

może być styropianowy system profi-
lowania i ocieplania dachów płaskich 
Yetico. System ten może być wypro-
dukowany na bazie standardowe-
go, białego styropianu lub grafitowe-
go PASSIVE. Styropian Passive Pre-
mium Podłoga cechuje się najniższym 
poziomem współczynnika przewodze-
nia ciepła wśród styropianów na rynku 
polskim - λ ≤ 0,030 W/(m∙K). Można 
z powodzeniem aplikować go w bu-
downictwie energooszczędnym. Wy-
soka wytrzymałość mechaniczna po-
zwala na zastosowanie go w przegro-
dach przenoszących obciążenia użyt-
kowe do 3 t/m2. 
Rozwiązanie proponowane przez Yeti-
co można zastosować na każdym da-
chu płaskim i składa się z elementów: 
• płyt bazowych, które pełnią funkcję 

termoizolacyjną 
• płyt spadkowych, które profi lują 

kształt dachu i nadają mu odpowied-
nie nachylenie. 

 W grupie płyt spadkowych znaj-
dziemy płyty skośne o spadku jed-
nokierunkowym oraz dwukierunko-
wym tzw. grzbietowe i korytowe. Pły-
ty skośne mają za zadanie nadać za-
sadnicze nachylenie. Do odprowa-
dzenia wody z trudnych, newralgicz-
nych miejsc, takich jak kominy, świe-
tliki służą kontrspadki. Izokliny z ko-
lei pozwalają na płynne przejście po-
krycia dachowego z powierzchni po-
ziomej na powierzchnię pionową, 
zmniejszają kąt załamania papy ter-
mozgrzewalnej, co sprawia, że war-
stwa wierzchnia papy nie jest nara-
żona na uszkodzenia.

Od projektu do realizacji 

Ocieplenie spadkowe Yetico to nie tyl-
ko produkt, ale kompleksowy serwis. 
Od doradztwa technicznego poprzez 
zaprojektowanie planu spadkowego, 
z którego uzyskamy listę płyt aż do 
dostarczenia gotowych, opisanych 
elementów systemu do klienta.

• zmniejszenie obciążenia dachu
• łatwy montaż
• rozwiązanie tańsze w porównaniu z innymi
• dostępny również z grafi towych płyt

Zalety 
systemu

ul. Towarowa 17A
10-416 Olsztyn
dachy@yetico.com
www.yetico.com

Przeslij do nas 
rzut dachu  

dachy@yetico.com

Otrzymasz dokładny
plan ocieplenia

Dostarczymy produkt
i instrukcję układania

1

2
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FIRMA

Tylko co zrobić, jeśli firma lub grafik, który się tym zajmu-
je, podaje się za eksperta, a wcale nim nie jest? Jak się 
przed tym uchronić? Niestety, tak samo jak mamy do 
czynienia z amatorami w innych branżach, to samo zda-

rza się w branży reklamowej. Wstyd mi czasem za kolegów, którzy 
potrafią wziąć pieniądze za coś, co zupełnie nie spełnia swojej 
funkcji. Bo bardzo łatwo jest założyć agencję, znając tylko podsta-
wy grafiki i programowania w html. Co nie znaczy, że takie osoby 
znają się na marketingu z prawdziwego zdarzenia. Dlatego dobrze 
się zastanów, zanim zatrudnisz takiego „eksperta” od stron www. 
To nie może być ktoś, kto przeczytał książkę „zrób stronę w 24 
godziny” albo ktoś, kto jest „kolegą syna” i robi „fajne stronki”. Taka 
decyzja będzie miała wpływ na dalsze losy firmy!

Niestety, niewielu „kolegów syna” wie, że stworzenie strony, któ-
ra spełnia założone cele biznesowe, łączy się nie tylko z estetycz-
nym i nowoczesnym designem, najnowszą technologią i super 
rozbudowanym systemem CMS. Przy projektowaniu strony jest 
także wymagana znajomość Web Usability (zasad użyteczności), 
wiedza o marketingu i coś bardzo ważnego – wiedza o firmie 
i klientach. Bo nie robisz przecież strony dla samego siebie, ale 
dla klientów. To oni mają podjąć decyzję o tym, czy chcą z Tobą 
współpracować.

Bardzo ważne jest więc, aby w pełni zrozumieć o co tak napraw-
dę chodzi w projektowaniu stron www. Tylko wtedy taka strona ma 

możliwość stać się źródłem dochodu dla firmy, a nie tylko ładną 
i przy tym totalnie bezużyteczną wizytówką. 

Co się stanie, jeśli nie przemyślisz dokładnie 
swojej strategii? 
Cóż... wyrzucisz pieniądze w błoto, stracisz mnóstwo czasu, a Twój 
biznes przez wiele miesięcy nie będzie przynosił dochodu. A potem 
znów wydasz pieniądze na nową stronę. Osobiście znam bardzo 
dużo takich przypadków.

Jak się przed tym uchronić?
Zazwyczaj firma, do której się zwracasz, powinna zadać Ci kilka 
podstawowych pytań i szczerze z Tobą porozmawiać. Ewentualnie 
sam możesz przygotować sobie taki zestaw gotowych odpowiedzi 
i pójść z tym do agencji. Potem wystarczy wybrać ofertę na podsta-
wie propozycji rozwiązania Twoich problemów. Nigdy nie rób tego 
na podstawie ceny! Mamy tu do czynienia z usługami, a to znaczy, 
że każda z ofert czymś się różni, na przykład poziomem wiedzy ludzi, 
którzy tam pracują, doświadczeniem w podobnych projektach i jako-
ścią samych projektów. Nie można powiedzieć, że firma najtańsza 
zrobi dokładnie to samo, co zrobiłaby firma najdroższa. To nie jest 
wybór pomiędzy identycznym modelem telewizora dostępnym dro-
żej, na przykład w Media Markt i taniej na Allegro – tutaj wybór jest 
oczywisty. Jeśli widzisz w ofercie mnóstwo niezrozumiałej dla sie-

i odnieść sukces
Właściciel firmy ma bardzo wiele spraw na głowie – pilnowanie dokumentacji 
i przebiegu zleceń, kontrolowanie pracowników, spotkania z klientami, dbanie 
o wizerunek firmy.. Ale nie musi wszystkiego wiedzieć! Jego podstawowym 
obowiązkiem jest być ekspertem w tym, co robi. Niektóre sprawy może zlecić 
na zewnątrz ekspertom w innych dziedzinach. Na przykład zaprojektowanie 
strony www. 
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Tekst MONIKA LORYŃSKA

Jak zaplanować 
budowę strony www
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bie terminologii, porzuć ją. Oferta, którą wybierzesz, powinna mówić 
o tym, w jaki sposób Twoje cele marketingowe zostaną zrealizowane.
Korzyści z przemyślanej strony www:

• osiągnięcie zamierzonych celów,
• wzrost przychodów i świadomości marki,
• dobrze zainwestowane pieniądze.

Pytania, na które musisz sobie odpowiedzieć zanim 
przystąpisz do stworzenia strony internetowej

 
1. Jaki jest Twój budżet?
To jest bardzo ważne pytanie i u mnie w firmie najczęściej od tego 
zaczyna się rozmowa z klientem. Żadne z pozostałych pytań nie 
ma wielkiego znaczenia, jeśli nie stać Cię na stworzenie dokładnie 
takiej strony, jaka jest Ci potrzebna. Nie chodzi o to, by wykorzystać 
Twój budżet maksymalnie co do złotówki – dobry partner bizneso-
wy tego nie zrobi. Chodzi o to, by agencja mogła Ci powiedzieć, co 
w tej cenie można, a czego nie można zrobić. Na przykład Twój bu-
dżet może pokrywać koszt hostingu, domeny, grafiki i prac progra-
mistycznych, ale nie pokryje wynajęcia fotografa, podpięcia panelu 
administracyjnego CMS, opracowania tekstów (copywriting) lub 
przygotowania newslettera. Dodatkowe koszty to między innymi 
roczna usługa pozycjonowania strony albo promowania produktu 
na Facebooku. Dlatego tak ważne jest obustronne zrozumienie 
tego, co da się zrobić teraz, a co można zrobić później, gdy pojawi 
się dodatkowy budżet. Szczera rozmowa o pieniądzach oszczędza 
sporo czasu w ewentualnych negocjacjach.

2. Po co Ci strona internetowa?
„Bo wszyscy mają” – to nie jest dobra odpowiedź. „Chcę mieć więk-
szą sprzedaż” – to już coś. „Chcę dotrzeć do nowej grupy docelowej” 
– to też jest powód. A może „chcę zebrać bazę e-maili”? Przy każdym 
z tych powodów należy się dobrze zastanowić, w jaki sposób ten cel 
osiągnąć.

3. Do kogo mówisz?
Podstawowa sprawa: nie robisz tej strony dla siebie, ale dla klien-
tów. Warto więc dobrze poznać Twoją grupę docelową i wiedzieć, 
przed jakimi problemami stoją potencjalni klienci, zanim zdecydują 
się zrobić zakup. Każdy kupujący zawsze nad czymś się zastana-
wia – jeden chce się poczuć bezpiecznie (na przykład chciałby 
wiedzieć, że jeśli coś będzie nie tak, to może zwrócić produkt lub 
go reklamować), drugi potrzebuje materiałów edukacyjnych (chce 
wiedzieć, w jaki sposób taki produkt lub usługa może mu pomóc), 
a trzeci chce najnowszą technologię. Jest też istotna różnica mię-
dzy produktem, a usługą. Na przykład jeśli sprzedajesz produkt, to 
klienci mogą chcieć zobaczyć demo, albo poprosić o udostępnie-
nie próbki. Jeśli znajdziemy rozwiązanie problemu i sprawimy, że 
naszym klientom będzie łatwo znaleźć na naszej stronie to, czego 
potrzebują, to można powiedzieć, że strona spełniła swój bizne-
sowy cel.

4. Co sprawia, że Twój biznes jest inny?
Jeśli Twoja firma nie różni się od konkurencji, staje się niewidocz-
na. Im bardziej się wyróżniamy, tym bardziej oczywiste staje się 
dla klienta, że to właśnie tutaj musi dokonać zakupu. Spróbuj więc 

znaleźć takie cechy, które spodobają się klientowi na tyle, aby nie 
musiał sprawdzać oferty w innych firmach.

5. Czego chcesz od odwiedzających stronę?
W zależności od funkcji, jaką ma spełniać strona, należy starannie 
zaplanować wezwania do akcji (Call To Action). Jeśli chcesz by 
klienci kupili Twój produkt, być może wystarczy tylko duży przycisk 
„Kup teraz”. A może trzeba też przekonać klientów do większego 
zaangażowania w postaci zamówienia newslettera, zarejestrowa-
nia się na jakieś wydarzenie, albo wysłanie prośby o spotkanie. 
W każdej z tych sytuacji, należy zrobić krzykliwe przyciski i na-
główki widoczne w każdej zakładce. Trzeba też pamiętać, by dać 
klientom coś w zamian. Na przykład jeśli prosisz ludzi, by podali 
Ci swój adres e-mail, wyślij im w zamian wartościowe materiały 
edukacyjne albo kupon promocyjny.

6. W jaki sposób zmierzysz efektywność?
Może celem Twojej strony jest „zwiększyć sprzedaż” – ale co 
to dokładnie oznacza? To nie jest dobry cel sam w sobie. Powi-
nieneś być bardziej konkretny, na przykład „zwiększyć sprzedaż 
o 30% w ciągu 3 miesięcy” – to już coś, do czego można dążyć. 
Przy odświeżeniu strony internetowej można sprawdzić czy nowa 
strona spowodowała zwiększenie liczby odwiedzin. Potem można 
sprawdzić, czy udało się to za pomocą statystyk odwiedzin. Jesz-
cze innym celem może być liczba pytań przychodząca dziennie 
od klientów.

7. Kto napisze treść?
I co ta treść mówi o firmie? Czy opowiadasz historię? Przedsta-
wiasz korzyści klientowi? Jeśli nie umiesz napisać takich rzeczy, 
to może warto zatrudnić copywritera?

8. Jak klienci znajdą stronę ?
Google? Adres www wydrukowany na billboardach ? Czy w ogóle 
wyniki w wyszukiwarce się liczą? Może wystarczy kampania vira-
lowa? Poczytaj o sposobach na promocję strony.

9. Kto się będzie opiekował stroną?
Jeśli biznes opiera się tylko na stronie internetowej, to może być 
trudno jednej osobie z marketingu podołać wszystkiemu, co się 
z tym wiąże. Taka strona wymaga regularnych aktualizacji, analizy 
statystyk odwiedzin, odpowiednich przeróbek i testów pod kątem 
efektywności… Może warto pomyśleć nad zatrudnieniem agencji 
do stałej opieki nad stroną?

Za tymi wszystkimi pytaniami kryje się próba zrozumienia celów 
marketingowych Twojej firmy, jej planów rozwoju i tego, w jaki spo-
sób firma powinna być postrzegana przez klientów. 

MONIKA LORYŃSKA
doradca klienta w agencji Pixel PR,
tel.: + 48 535 537 055, 
monika@pixelpr.net; www.pixelpr.net
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W mojej ocenie takie działanie to nie tylko przykład 
realizacji statutowych celów Polskiego Stowa-
rzyszenia Dekarzy (PSD), ale także wymierny 
przejaw dbałości o interesy majątkowe Człon-

ków PSD, prowadzących działalność dekarską oraz dobre uzu-
pełnienie dla wdrażanych dobrych praktyk dekarskich wśród 
Członków PSD.

Mając na względzie, że wydanie niniejszego numeru Naszego 
Dekarza zbiegnie się z okresem wznowienia umowy ubezpie-
czenia OC firmy dekarskiej na kolejny rok polisowy 2019, warto 
przypomnieć i zwrócić uwagę wszystkim przedsiębiorcom pro-

wadzącym działalność dekarsko-budowlaną na konieczność za-
bezpieczenia ich interesów majątkowych. Jest tym niewątpliwie 
umowa grupowego ubezpieczenia OC dla dekarzy.

Należy wyraźnie zaznaczyć, iż omawiany program ochrony 
ubezpieczeniowej jest specjalnie opracowany dla firm dekarskich, 
których właściciele, wspólnicy lub udziałowcy są Członkami PSD 
i możliwość skorzystania z tej oferty ubezpieczeniowej wpisuje 
w szerszych katalog korzyści wynikających z tej przynależności. 

Dodatkowo niniejszy artykuł to dobra okazja dla zwrócenia 
uwagi na ewidentne korzyści ze skorzystania z grupowego ubez-
pieczenia OC dla Członków PSD.

Grupowe ubezpieczenie OC  
dla firm dekarskich w PSD
Zbliża się koniec roku 2018 i warto ponowić przypomnienie, że w okresie przełomów 
poszczególnych lat kalendarzowych już od wielu lat Zarząd Główny Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy we współpracy z Pierwszym Polskim Domem Brokerskim SAGA 
Brokers Sp. z o.o. (polskim brokerem ubezpieczeniowym z 28-letnim doświadczeniem 
rynkowym) przygotowuje i wdraża specjalny program ochrony ubezpieczeniowej 
w zakresie ubezpieczenia Odpowiedzialności Cywilnej firmy dekarskiej.

FOT.: SHUTTERSTOCK.COM

Tekst JACEK BARANOWSKI
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Zalety omawianej ochrony ubezpieczeniowej:
• szeroki zakres działalności objętej ubezpieczeniem, wykraczają-

cy poza standardowy zakres prac dekarskich,
• objęta jest odpowiedzialność cywilna:

 » deliktowa, kontraktowa lub zbieg roszczeń na podstawie Art. 
443 k.c. za szkody rzeczowe i osobowe w związku z prowa-
dzoną działalnością lub posiadanym mieniem z możliwością 
rozszerzenia o czyste szkody majątkowe, czyli takie, które nie 
są związane ze szkodą rzeczową lub osobową,

 » za szkody powstałe na skutek wadliwego wykonania prac lub 
usług z uwzględnieniem wszelkich uzasadnionych kosztów 
poniesionych przez osoby trzecie na poszukiwanie miejsca 
niewłaściwego wykonania prac lub usług, na usunięcie uszko-
dzeń oraz przywrócenie stanu przed wypadkiem, z uwzględ-
nieniem OC za wady produktów,

 » za szkody powstałe po zakończeniu i odebraniu prac lub od-
daniu w użytkowanie odbiorcy wynikłe z ich wadliwego wyko-
nania z uwzględnieniem wszelkich uzasadnionych kosztów 
poniesionych przez osoby trzecie na poszukiwanie miejsca 
niewłaściwego wykonania prac lub usług, na usunięcie uszko-
dzeń oraz przywrócenie stanu przed zdarzeniem,

 » za szkody wyrządzone przez podwykonawców Ubezpieczone-
go (firmy dekarskiej) oraz dalszych podwykonawców z zacho-
waniem prawa regresu przez ubezpieczyciela,

 » za szkody w nieruchomościach użytkowanych przez Ubezpie-
czonego na podstawie umowy najmu, dzierżawy, użyczenia, 
leasingu lub innej umowy o podobnym charakterze,

 » za szkody wyrządzone pracownikom firmy dekarskiej.
 » za szkody powstałe pośrednio lub bezpośrednio z emisji, wy-

cieku, uwalniania się lub innej formy przedostania się do powie-
trza, wody lub gruntu jakiejkolwiek substancji niebezpiecznej,

• zakres terytorialny ochrony ubezpieczeniowej dotyczy wypadków 
ubezpieczeniowych, do których dojdzie na terytorium Europy,

• możliwość wyboru wysokości sumy gwarancyjnej spośród czte-
rech wariantów,

• niewygórowana wysokość podstawowego udziału własnego 
Ubezpieczonego w szkodzie/roszczeniu z możliwością jego 
podwyższenia w zamian za dodatkową zniżkę w składce.

Tak szeroki zakres ochrony ubezpieczeniowej nie wymaga 
od dekarza opłacania wysokich składek – to także efekt grupo-
wej formuły tego ubezpieczenia. Uzyskanie podobnych efektów 
w pojedynczych umowach ubezpieczenia OC dla firmy dekarskiej 
może okazać się trudne do osiągnięcia zarówno w wymiarze 
samego bezpiecznego zakresu ochrony ubezpieczeniowej, jak 
i związanych z nim kosztów ubezpieczenia (wysokości składek 
ubezpieczeniowych).
Dodatkowo przypominamy ważne uwagi dla firm dekarskich zwią-
zane z zawieraniem umów ubezpieczenia OC
1. Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majątkowego firmy 
dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest przerwa w ochronie 
ubezpieczeniowej, na przykład wywołana brakiem wznowienia 
wcześniej zawartej umowy ubezpieczenia OC przed terminem 
końca dotychczasowego okresu ubezpieczenia. Ponieważ prace 
dekarskie (szczególnie o znacznych zakresach wykonywanych 
robót) wiążą się z naturalną sezonowością, to niektórzy dekarze 

świadomie przesuwają w czasie decyzję o zawarciu umowy ubez-
pieczenia OC na czas rozpoczęcia faktycznego przyjmowania zle-
ceń na usługi dekarskie.

Opisana sytuacja w praktyce skutkuje tym, że na przykład szko-
da zalaniowa, która ma związek z wadliwie wykonanymi pracami 
dekarskimi w poprzednim sezonie, a powstała w okresie, w którym 
firma dekarska nie ma jeszcze zawartej bieżącej umowy ubezpie-
czenia OC nie zostanie pokryta przez ubezpieczyciela. Wynika to 
z faktu, że w umowach ubezpieczenia oprócz okresu ubezpiecze-
nia zapisanego w dokumencie, ma także znaczenie zakres cza-
sowej odpowiedzialności zakładu ubezpieczeń. W większości 
dostępnych na polskim rynku ubezpieczeniowym warunków ubez-
pieczenia OC oferowanych przez ubezpieczycieli o ich odpowie-
dzialności decyduje to, żeby szkoda (na przykład zalanie) powstała 
w okresie ubezpieczenia. Nie ma więc znaczenia kiedy firma de-
karska wykonywała swoje prace, które okazały się wadliwe, a to 
doprowadziło do szkody (na przykład zalaniowej).
2. Wrogiem dobrego zabezpieczenia interesu majątkowego fir-
my dekarskiej w ramach ubezpieczenia OC jest także zawarcie 
umowy ubezpieczenia OC z zbyt niską wysokością Sumy Gwaran-
cyjnej (S.G.), która zawsze stanowi górną granicę odpowiedzial-
ności zakładu ubezpieczeń w finansowym pokrywaniu roszczeń 
poszkodowanych.

Często zdarza się, że właściciele firm dekarskich, błędnie kieru-
jąc się rachunkiem ekonomicznym, starają się dostosować wyso-
kość S.G. do wartości przeciętnie realizowanych prac dekarskich 
i na tej podstawie podejmują decyzję o wyborze wysokości S.G. 
Niestety, może to okazać się bardzo dotkliwym błędem, szczegól-
nie wtedy, gdy w trakcie wykonywania swoich prac firma dekarska 
doprowadzi do poważnej szkody wielokrotnie przewyższającej swą 
wartością (wynikającą z roszczeń odszkodowawczych) przychód 
firmy dekarskiej, na jaki może ona liczyć w związku z wykonaniem 
zlecenia. Powinni na to zwracać uwagę szczególnie dekarze (firmy 
dekarskie), którzy realizują prace na obiektach czynnych, w których 
jest prowadzona działalność gospodarcza przez zleceniodawcę 
lub inne podmioty gospodarcze (na przykład najemców). W takich 
okolicznościach wyrządzenie poważnej szkody rzeczowej, ale tak-
że następczych szkód finansowych związanych z uniemożliwie-
niem prowadzenia działalności gospodarczej poszkodowanym lub 
jej poważnym ograniczeniem jest realnym zagrożeniem dla firmy 
dekarskiej. Negatywne skutki z tym związane dla odpowiedzialnej 
za taką szkodę firmy dekarskiej mogą być pokryte tylko z umowy 
ubezpieczenia OC z odpowiednio wysoką Sumą Gwarancyjną.

Warto jednak (jak zawsze przy takich okazjach) wyraźnie zazna-
czyć, iż zawieranie umów ubezpieczenia powinno być realizowane 
przez podmioty gospodarcze przy współpracy i za pośrednictwem 
brokera ubezpieczeniowego, który jako profesjonalista dostosuje 
zakres ochrony ubezpieczeniowej do faktycznych potrzeb ubez-
pieczającego i doradzi jak maksymalnie zminimalizować skutki 
ewentualnych błędnych decyzji związanych z zawarciem umowy 
ubezpieczenia – w tym ubezpieczenia OC.

JACEK BARANOWSKI
wiceprezes zarządu Pierwszego Polskiego Domu Brokerskiego 

SAGA Brokers Sp. z o.o., ul. Słoneczna 15A, 60-286 Poznań; 
www.sagabrokers.pl
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Volkswagen Samochody Użytko-
we zaprezentował w Hamburgu 
nowego e-Craftera1 – beze-
misyjny samochód z napędem 

elektrycznym, przeznaczony do przewozu 
ładunków o masie do 1,72 tony. e-Crafter jest 
pierwszym dużym elektrycznym samocho-
dem użytkowym marki. Został stworzony 
dla tych firm, które działają w centrach miast. 
Nie emituje żadnych szkodliwych substancji 
znakomicie sprawdza się w czystych strefach 
miejskich na całym świecie. Nie musi się tak-
że obawiać zakazów wjazdu do takich miast 
jak Hamburg czy Paryż. 

Zasięg e-Craftera wynosi 173 km (mierzo-
ne wg normy NEDC), a jego prędkość mak-
symalną ograniczono celowo do 90 km/h. 
Odpowiada to rzeczywistym codziennym 
potrzebom firm działających w miastach. 
Parametry te dobrano w wyniku obszer-
nych analiz (210 000 realnych przewozów 
z wykorzystaniem tego rodzaju aut, wyko-
nanych przez ponad 1500 klientów).Vol-
kswagen Samochody Użytkowe wykorzy-
stał konstrukcję dużego auta dostawczego, 
by optymalnie umieścić w niej elementy 
elektrycznego układu napędowego. I tak 

na przykład akumulator litowo-jonowy znaj-
duje się w podłodze e-Craftera, co oznacza 
dużą oszczędność miejsca. Dzięki temu 
można w pełni wykorzystywać całą prze-
strzeń ładunkową auta wynoszącą 10,7 m3. 
Wysokość e-Craftera – furgonu z wysokim 
dachem – wynosi 2590 mm; szerokość 
otworu ładunkowego to 1380 mm, wyso-
kość przedziału ładunkowego wynosi z kolei 
1861 mm. Zależnie od wersji maksymalna 
ładowność sięga od 0,975 do 1,72 tony.

W przedniej części tego modelu znajdu-
je się elektryczny silnik synchroniczny typu 
EEM85. Jego maksymalna moc wynosi 
100 kW (136 KM); maksymalny moment 
obrotowy to 290 Nm. e-Crafter jest samo-
chodem dynamicznym. Dzięki możliwości 
pokonywania wzniesień o nachyleniu 20% 
znakomicie sprawdza się wszędzie, gdzie 
droga wiedzie pod górę. Jest przy tym bar-
dzo oszczędny – zużycie energii elektrycz-
nej przez auto obciążone jednotonowym 
ładunkiem wynosi (w cyklu mieszanym) 
21,54 kW/100 km.

Stacja ładowania prądem przez złącze 
CCS pozwala w ciągu 45 minut naładować 
akumulator do 80% pojemności.

e-Crafter 1

Na rynku jest wiele nietypowych 
produktów, które okazują się bardzo 
przydatne również w pracy dekarza. 

Oto kilka wybranych przez nas.

Możesz to mieć

FOT.(3): VOLKSWAGEN SAMOCHODY UŻYTKOWE
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Zaprojektowany przez brytyjską firmę AlcoSense 
Excel jest podstawowym modelem alkomatu 
elektrochemicznego oferującym niezwykłą 

dokładność i funkcjonalność. Użyty w alkomacie Al-
coSense Excel profesjonalny czujnik elektrochemicz-
ny wielkości 64 mm2 jest mniejszą wersją 200 mm2 
sensora używanego przez policję w Polsce, USA, Wiel-
kiej Brytanii i innych krajach Unii Europejskiej. Wielu 
producentów utrzymuje, że ich wyroby są wyposażone 
w „czujniki policyjne” lub podobne do policyjnych tylko 
dlatego, że za wynik pomiaru odpowiada sensor elek-
trochemiczny. Jednak nie wszystkie czujniki elektro-
chemiczne są takie same. Czujnik Excela jest dokład-
nie tego samego typu, jak te stosowane przez służby 
mundurowe i różni się od nich wyłącznie wielkością 
sensora. Urządzenie zapewnia niezwykłą w tym prze-
dziale cenowym precyzję pomiaru.

AlcoSense Excel mierzy objętość powietrza wy-
dychanego podczas testu i dokonuje pomiaru, gdy 
wyniesie ona równo 1 litr, co zapewnia największą 
dokładność. W celu zapewnienia jeszcze bardziej 
precyzyjnego odczytu, podawane wyniki uwzględniają 
dodatkowo czynnik temperatury. Dzięki temu niezależ-
nie od tego, czy test dokonywany jest w największych 
upałach, czy w środku śnieżycy, wyświetlane dane są 
najdokładniejsze.

Korzystając z intuicyjnego Menu alkomatu Alco-
Sense Excel w łatwy sposób można ustawić limit 
zawartości alkoholu dla kraju, w którym będziemy 
uczestnikiem ruchu drogowego. Aby zmienić limit 

należy wybrać jednostkę miary zawartości alkoholu 
w organizmie – mg/l (zawartość alkoholu w wydy-
chanym powietrzu) lub ‰BAC (zawartość alkoholu we 
krwi) – oraz wartość współczynnika BBR (zależność 
między stężeniem alkoholu we krwi i w wydychanym 
powietrzu). 

AlcoSense Excell wyposażono w 1,8 calowy wy-
świetlacz LCD, który pokazuje klarowny i dokładny 
pomiar zawartości alkoholu w organizmie. Zgodnie 
z preferencjami użytkownika wynik przedstawiany jest 
w postaci zawartości alkoholu w wydychanym powie-
trzu (mg/l) albo promili we krwi (‰BAC). Jeśli wynik 
testu przekracza dozwolony limit lub jest blisko grani-
cy limitu, Excel poinformuje o tym fakcie użytkownika 
alkomatu. Na ekranie pojawi się ikona informująca 
o zakazie prowadzania pojazdu.

AlcoSense Excel alkomat 
elektrochemiczny

Powerbank Mi 16000 mAh

W eleganckiej aluminiowej obu-
dowie zamknięto dwa porty 
USB i wysokiej jakości ogniwa 

litowo-jonowe. Duża pojemność 16000 
mAh od Xiaomi zapewni kilkukrotne na-
ładowanie kilku baterii. Akumulator po-
zwoli 5 razy naładować iPhone 6 albo 
2.5 razy iPada mini do pełnego poziomu 
naładowania. Dwa wyjścia do ładowa-

nia pozwalają na podłączenie więcej niż 
jednego urządzenia. Czterostopniowa 
sygnalizacja LED w porę powiadomi kie-
dy akumulator jest rozładowany, a kiedy 
można nim spokojnie naładować jeszcze 
kilka baterii.

Systemy bezpieczeństwa gwarantują 
ochronę naszym urządzeniom. Zabez-
pieczenia przed dużym napięciem, prze-

ładowaniem, zwarciem, nadmiernym roz-
ładowaniem czy utratą energii pozwolą 
spokojnie korzystać z powerbanku.

Mi Powerbank jest kompatybilny ze 
smartfonami i tabletami od Xiaomi, Ap-
ple, Samsung, HTC, Google i BlackBerry, 
a także z wieloma cyfrowymi aparatami 
fotograficznymi i przenośnymi urządze-
niami do gier.
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Poziomo: 
 1.  zrzesza dekarzy
 3.  wkręt do blachy
 6.  układany na styku połaci z elementami 

pionowymi
 10.  zapobiega wpadaniu liści do rynien
 11.  obróbka blacharska lub jej fragment 

powodujący oderwanie się spływającej 
wody

 13.  wysunięcie krokwi poza obrys murów
14.  część systemu rynnowego
 15.  wmontowywać, osadzać
16.  obróbka nadrynnowa, dorynnowa
20.  linia w miejscu przecięcia się dwóch 

przeciwległych połaci
 21.  na nim wiesza się rynny
22.  może być oparciem dla rynny
26.  obróbka blacharska kosza
 27.  zwieńczenie wieży
31.  najmniejszy zalecany kąt pochylenia 
32.  pozioma belka, na której opierają się 

krokwie

34.  umożliwia zakotwienie warstw izolacji do 
podłoża w dachu płaskim

 36.  stop różnych metali do łączenia blachy
37.  hak rynnowy
 38.  rozszerzone zakończenie górnego końca 

rury spustowej
39.  inaczej naroże
40.  element z ceramiki lub betonu, służący do 

krycia dachów

Pionowo:
 1.  element systemu rynnowego
 2.  rodzaj łączników, służących do 

mocowania formatek lub szarów 
do podłoża

 3.  nieotwierane okno połaciowe
 4.  nożyce do blachy z charakterystycznym 

znakiem 
 5.  element rury spustowej umożliwiający jej 

czyszczenie bez demontażu
 7.  do zaginania blachy w rąbek

 8.  wykorzystuje się ją przy układaniu kosza 
przewiązanego z dachówki karpiówki

 9.  poprawia rozpływanie lutowia
 12.  zaginacz haków
 17.  słupy z rozwidleniem  u góry
 18.  składnik stali
 19.  ozdobne zakończenie rynny
22.  końcówka kolby lutowniczej
 23.  skośna belka usztywniająca połączenie 

słupów i płatwi
 24.  element systemu przeciwśniegowego
 25.  przekrycie wnętrza budynku o przekroju 

krzywoliniowym
 28.  maszyna do wyginania, zaginania arkuszy 

blachy
 29.  minerał stosowany w przemyśle 

ceramicznym
30.  składnik masy do produkcji dachówek 

ceramicznych 
33.  na przykład wentylacyjno-uszcelniająca
35.  inaczej kosz dachowy

Rozwiązanie 1 2 3 4 5  10 6 12 8 117 139

Krzyżówka z nagrodami

Prawidłowe rozwiązanie krzyżówki  
z poprzedniego numeru to:

PANEL IRYD. Nagrody otrzymali: 
1. Pani Kamila Gratkowska

2. Pan Tomasz Boguszewski
3. Pan Rafał Makuch

Rozwiązaniem krzyżówki 
jest hasło, składające się  

z liter ukrytych na 
zaznaczonych cyframi  

polach w diagramie krzyżówki.

Nagradzamy pierwsze  
trzy osoby, które prześlą  
prawidłowe rozwiązanie  

na  adres redakcji.

Do zdobycia są zestawy:

I  miejsce – torba 4F 
+ zestaw narzędzi 

II miejsce – plecak 4F 
+ poduszka montażowa 

III miejsce plecak  
+ nożyk dekarski 

 

Fundatorem nagród jest firma:
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Miałem dziesięć lat, gdy mnie ojciec wziął na dach.
Rusztowaniem był mój strach.
Kumpel blachę zniósł, zaczął ją mosiężnie tłuc,
Nie dał na budowie spać.
Wiatr potwornie wiał, porywał nam styropian,
Znów zaczęli ze mnie piać.
W ten prześmiewczy gwar głos prezesa wnet się wdarł,
Że to ja miałem gnać.
Ojciec, Bóg wie gdzie, kominowi stawiał kiec,
A mi nożyk z papy zszedł.
Z noża został wiór, plotłem milion różnych bzdur,
Nim poznałem, co to Flex.
Ten klinowy szał, każdy z nas ich mnóstwo miał,
Zamiast nowych narzędzi,
A w sobotnią noc człowiek spijał za wszystko
To, czego nie skiepścił.
Stu różnych ról, którymi zająć bym się mógł,
Nauczył mnie dekarz jak nikt.
Na dachach jak ptak przesiedziałem swój czas,
Najlepszy czas.
Wody łyk i dyskusje przez świt

Cierpliwy w nich ciskał się duch,
Ktoś dostał w nos, drugi poprawiał mnie,
Bywało źle.
Poróżniła nas różnica w doświadczeniach,
Każdy by się zabić dał.
W pewny letni dzień wstąpił we mnie wielki leń
I dostałem wnet ochrzan.
Powiedzieli mi, że kłopoty mogą być.
Ja im: „słabą płacę mam”.
Odkręciłem gaz, nie zobaczył nikt na czas,
Że papa... jest krzywa.
Na blachę wzór jak oszczędzić mi ból,
Nauczyli mnie tutaj i tak,
Ciąłem ją tak, że była mi, jak kat,
Już brak mi sił.
Słuchaj mnie tam, przekonałem się sam,
Że to wszystko był jeden pic.
Zamiast swych rąk mogłem użyć do nich...
ostrych nożyc.

Autobiografia dekarza

Dekarzu wstań
Podnieś głowę na dach wysoko
Z dachu spójrz na horyzont szeroko
Polska to najpiękniejszy jest kraj

Dach nad głową nam szczęście przynosi
Zabezpiecza rodziny i nas
Niechaj dekarz radosną pieśń głosi
Nie pozwólmy by gnębił go czas.

Refren: Dekarzu wstań
Podnieś głowę na dach wysoko
Z dachu spójrz na horyzont szeroko
Polska to najpiękniejszy jest kraj

Kolor dachów jak kwiaty polne
Czy dachówka czy to na klik
Bractwo dekarzy zawsze jest wolne
Głowa w górę i równajmy szyk

Refren: Dekarzu wstań
Podnieś głowę na dach wysoko
Z dachu spójrz na horyzont szeroko
Polska to najpiękniejszy jest kraj

Chociaż ciężko i czasem boli
A  skarbówka jak starszy brat
Generalny chce mieć Cię w niewoli
Lecz dekarze jak z bratem brat

Refren: Dekarzu wstań
Podnieś głowę na dach wysoko
Z dachu spójrz na horyzont szeroko
Polska to najpiękniejszy jest kraj

O Królowo polskiej korony
Zdrowie, szczęście i miłość racz dać
By ten dekarz choć strasznie zmęczony
Zawsze wiernie przy Tobie mógł trwać

Refren: Dekarzu wstań
Podnieś głowę na dach wysoko
Z dachu spójrz na horyzont szeroko
Polska to najpiękniejszy jest kraj

Hymn dekarzy
Tekst JÓZEF KLIMCZUK

Tekst KACPER OPALLA
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N a początku września w Krakowie odbyła się pierwsza 
edycja Targów Budownictwa i Aranżacji Mieszkanie, 
Dom, Ogród. Małopolski Oddział Polskiego Stowarzysze-

nia Dekarzy wraz z partnerami uświetnił wydarzenie pokazami 
sztuki dekarskiej i udzielaniem fachowych porad odwiedzają-
cym. Na stoiskach firm Prefa, Velux, Abito, Trapez-Carbo   mieli 
oni możliwość zapoznania się z produktami dachowymi, oferta-
mi sprzedażowymi, ale przede wszystkim skorzystania z wiedzy 
i doświadczenia przedstawicieli wiodących rynkowych marek. 
Szczególnym zainteresowaniem cieszyły się pokazy różnych 
metod obróbki komina aluminiową blachą PREFA, łączoną na 
podwójny rąbek stojący. Ponadto na specjalnie przygotowanych 
stelażach zainteresowani mieli możliwość zobaczyć sposób 
montażu produktów PREFA: dachówkę łupkową, dachówkę kla-
syczną, rąbek stojący prefalc oraz – nowość – dachówkę R16. 

Gratką dla zwiedzających były prezentowane nowości firmy 
Velux: okno drewniano-poliuretanowe GLU 0061 w kolorze bia-
łym z dolnym systemem otwierania oraz okna do dachów pła-
skich ze sferycznym modułem szklanym wyróżniony przez „ar-
chiproduct design awards” w 2017 roku, a także przez „IF design 
awards 2018” oraz sterowane elektrycznie okna Velux Integra 
GGL wraz z roletą wewnętrzną DML i zewnętrzną SML. Podczas 
montażu okna białego GLU MK 08 wraz z ramką ocieplającą 
BDX naszych dekarzy dzielnie wspomagali w pracy najmłodsi 
odwiedzający tegoroczne targi.      

Wydarzenie skierowane było przede wszystkim do klientów 
indywidualnych, którzy niejednokrotnie nie mają rzeczowej wie-
dzy dotyczącej dachów. Wieloletnim doświadczeniem i niesa-
mowitą pasją dzielił się z nimi Pan Mieczysław Dereń właściciel 
firmy Abito, wiodącego dystrybutora materiałów budowlanych. 

Oddział Małopolski na targach w Krakowie

FO
T.(

4)
: K

AR
OL

 T
YN

KA



69

FO
T.(

6)
: O

DD
ZI

AŁ
 M

AŁ
OP

OL
SK

I  
PS

D

Nasi Dekarze wraz z przedstawicielami firmy Trapez-Carbo od-
powiadali na pytania nurtujące zwiedzających, dotyczącepra-
widłowej izolacji, wentylacji oraz elementów konstrukcyjnych 
dachu. 

Targi MDO stały się idealnym miejscem, aby poznać potrze-
by osób niezwiązanych z branżą budowlaną, pokazać im swoje 
produkty, dobry montaż, służyć radą. Cieszymy się, że dachy 
stają się wizytówką domów i że coraz częściej zwraca się uwa-
gę nie tyle na jego oczywistą funkcję, ale również na estetykę 
wykonania i dobór materiału. Na tegorocznych targach wszy-
scy zainteresowani mogli skorzystać z konsultacji dekarskich 
orzeczników technicznych oraz nabyć wydaną przez Polskie 
Stowarzyszenie Dekarzy „Książką Serwisową Dachu”, która cie-
szyła się dużym zainteresowaniem. 

Dziękujemy organizatorom, partnerom oraz odwiedzającym 
tegoroczne Targi Budownictwa i Aranżacji Mieszkanie, Dom, 
Ogród. Do zobaczenia za rok!  
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Spływ kajakowy w  Oddziale Mazowieckim

AKTUALNOŚCI/WYDARZENIA PSD

Końcówka lata to dla wielu jest idealny czas, aby skorzystać 
z ciepłych promieni słońca, spotkać się z rodzinami i bracią 
dekarską. Aby maksymalnie wykorzystać ostatnie letnie dni 

1 września Oddział Mazowiecki PSD tradycyjnie zorganizował spo-
tkanie integracyjne. Uczestniczyło w nim aż 160 osób – dekarze 
oraz producenci z branży pokryć dachowych, izolacji oraz narzędzi: 
Blachotrapez, Dakea/Altaterra, Milwaukee, Blachy Pruszyński, Sty-
ropmin, Velux, Wienerberger, Braas, B.PRO, Blachpol, CWL, Vilpe. To 
zdecydowanie więcej niż w ubiegłym roku, co jest potwierdzeniem 
pozytywnych odczuć wśród uczestników.  
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Spływ kajakowy w  Oddziale Mazowieckim
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Główną atrakcją był 12-kilometrowy spływ kajakami rzeką Bzurą 
oraz konkurencje przygotowane we współpracy z producentami: 
piłka plażowa, wielkoformatowa jenga, rzutki dart, dekarskie kon-
kurencje siłowe. Po wyczerpującym pływaniu można było zregene-
rować się przy grillu i wielu wspaniałych potrawach. 

Spotkanie prowadził Prezes Oddziału Mazowieckiego – Witold 
Boguszewski, który podziękował za całoroczną wzajemną współ-
pracę i zachęcił do dalszego zacieśniania więzów. Prezes i zrze-
szeni dekarze już teraz serdecznie zapraszają na przyszłoroczne 
spotkanie, które odbędzie się 31 sierpnia 2019 r.
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Dziedzictwo Wieków to konkurs ogłoszony przez Mar-
szałka Województwa Kujawsko-Pomorskiego Piotra 
Całbeckiego. Celem konkursu jest wyróżnienie prac kon-

serwatorskich i restauratorskich przy zabytkach województwa 
kujawsko-pomorskiego, cechujących się wysoką jakością oraz 
szczególną dbałością o kompleksowe przywrócenie im świet-
ności i utrwalenie ich kulturowej wartości, promocja dobrych 
wzorów realizacji prac przy zabytku, uhonorowanie autorów 
szczególnych osiągnięć związanych z opieką nad zabytkami 
i ochroną zabytków. Jednym z tegorocznych laureatów została 
firma Perfekt Ryszard  Piwowski. Jej właściciel jest wielolet-
nim członkiem i Prezesem Oddziału Kujawsko-Pomorskiego 
Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy. Jest nam niezmiernie miło 
odnotować zasługi naszego kolegi na forum wojewódzkim. Gra-
tulujemy kunsztu! Warto przypomnieć, że jest to już druga tego 
rodzaju nagroda dla dekarza zrzeszonego w Oddziale Kujawsko-
-Pomorskim PSD. W 2016 roku to samo wyróżnienie otrzymał 
Pan Stefan Wiluś. Oznacza to, że kunszt dekarski w tym regionie 
Polski jest dostrzegany i doceniany. Cieszy nas to wszystkich, 
ponieważ przynosi splendor całej grupie i motywuje do utrzymy-
wania wysokiego poziomu wykonawczego.

Konkurs DZIEDZICTWO WIEKÓW 2018  
w Oddziale Kujawsko-Pomorskim

W drugi weekend września, w  kaszubskiej miejscowości 
Sominy nad jeziorem Jasień, grupa dekarzy z Oddziału 
Pomorskiego wraz z Partnerami (CW Lunberg, Inter-Lers 

Sp. z o.o, RHEINZINK Polska, VELUX, KEMPER oraz RÖben wzięła 
udział w spotkaniu na zakończenie lata. Wydarzenie składało się 
z części poświęconej szkoleniom produktowym Partnerów. Był to 
czas doskonały do zapoznania się z nowoczesnymi materiałami 
i rozwiązaniami oraz sprzyjający dyskusji i wymianie doświadczeń.  

Druga wypoczynkowa część była dobrą okazją do integracji. 
Piękna pogoda zachęcała do aktywnego wypoczynku nad wodą, 
gdzie do dyspozycji uczestników był sprzęt wodny i piękne jezioro. 
Dodatkowych emocji dostarczyły nam rozgrywki paintballowe. Wie-
czorem nie zabrakło też grilla, gdzie przy wspólnym biesiadowaniu 
każdy miło spędził czas.  Dziękujemy naszym partnerom za udział 
w wydarzeniu i przekazaną wiedzę. Takie spotkania sprzyjają w na-
wiązywaniu dobrej współpracy i branżowej więzi.  

Pożegnanie lata w Oddziale Pomorskim 
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Sobotę 13 października dekarze z Oddziału Wielkopolskiego 
PSD spędzili w piłkarskiej atmosferze. W hali sportowej „Her-
kules” w Czempiniu odbył się I Turniej o Puchar Burmistrza 

Gminy Czempiń w Piłce Nożnej. Akcję tę zorganizowali wspólnie 
Oddział Wielkopolski PSD i Stowarzyszenie „Na Tak”, a patronat nad 
nim objął burmistrz gminy Czempiń. Mecze rozgrywane były w sys-
temie ,,każdy z każdym”, a na boisku i trybunach panowała wspania-
ła atmosfera. Pierwsze miejsce wywalczyła drużyna PSD ODDZIAŁ 
WLKP, drugie miejsce zajęła ekipa BLACH-BUD MAĆKOWIAK ŚREM, 
a trzecie – firma Dekarsko-Budowlana ROSIAK.

Celem spotkania nie były jednak tylko sportowe emocje i ak-
tywny wypoczynek, ale przede wszystkim wsparcie Stowarzysze-
nia „Na Tak”. Jego misją jest niesienie wszechstronnej pomocy 
we wszystkich dziedzinach życia osobom niepełnosprawnym, 
a w szczególności osobom z zespołem Downa oraz ich rodzinom. 
W trakcie rozgrywek była prowadzona sprzedaż cegiełek Stowarzy-
szenia „Na Tak”, które cieszyły się dużą popularnością, a dochód 
z całej akcji zastał przekazany przedstawicielowi Stowarzyszenia 
Na Tak – Patrykowi Olejniczakowi. Dzięki hojności ludzi dobrej woli 
stowarzyszenie może wspomóc swoich podopiecznych oraz ich 
rodziców. Do zobaczenia za rok!

Turniej piłki nożnej 
w Oddziale Wielkopolskim

Tegoroczny wypoczynek integracyjny dekarzy Oddziału Lu-
belskiego i ich rodzin miał miejsce w Ulanowie malowniczo 
położonym u zbiegu rzek Tanwi i Sanu. Główną atrakcją na-

szego spotkania był spływ kajakami po rzece Tanew, który cieszył 
się dużym zainteresowaniem. Po trzech godzinach spędzonych na 
wodzie wszyscy bezpiecznie dotarli do celu, aczkolwiek kilku oso-
bom udało się zaliczyć niechcianą kąpiel. Pomyśleliśmy również 
o młodszych uczestnikach wyjazdu, którzy mieli możliwość pływa-

nia galarami (specjalnymi tratwami) pod opieką rodziców i flisaków 
po rzece San. 

Wieczór spędziliśmy w okazałej altanie pośród sosnowego lasu 
uczestnicząc w kolacji z muzyką w tle, która zachęcała do tańca. 
Był oczywiście również czas na słowo wygłoszone przez Prezesa 
Grzegorza Jabłońskiego, podziękowania Zarządu skierowane do 
dekarzy za zaangażowanie w działania Oddziału PSD oraz dla To-
masza Widerlika – obecnego wśród nas Członka Wspierającego.

Spływ kajakowy w Oddziale Lubelskim
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NASZą PASJą Są DACHY

OFERTA WSPÓŁPRACY 
dla Nowego Członka Wspierającego  
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
RAZEM MOŻEMY WIĘCEJ!

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy jest najstarszą organizacją zrzeszającą dekarzy z całej Polski. Jesteśmy członkiem 
Międzynarodowej Federacji Dekarzy IFD. Razem walczymy o to, aby zawód Dekarza był rozpowszechniany i szanowany. 
Podnosimy kwalifikacje zawodowe, szkolimy dekarzy, walczymy z szarą strefą, negocjujemy najlepsze ubezpieczenia OC 
i integrujemy środowisko Dekarzy i Producentów. Promujemy najlepsze materiały dachowe. Prowadzimy kampanie reklamowe 
dla Naszych Członków Wspierających. Za nasze działania zostaliśmy wyróżnieni nagrodą Fundacji Godła Polskiego Teraz Polska! 
PSD założone zostało przez Dekarzy i dla Dekarzy, ponieważ Naszą pasją są dachy!

Jakie korzyści daje przynależność do PSD?

Prestiż przynależenia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy i możliwość korzystania z Tytułu Członka Wspierającego Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy.
Możliwość legalnego posługiwania się znakiem handlowym „Członek wspierający PSD”, „Partner Polskiego Stowarzyszenia Deka-
rzy” oraz logiem PSD.
Informacja na stronie internetowej www.dekarz.com.pl o przynależności do Stowarzyszenia, informacja o wspieraniu PSD, nota PR 
o firmie oraz informacje z życia firmy w zakładce oddziału. 
Logotyp firmy w zakładce Członkowie Wspierający PSD oraz logotyp firmy na pasku Partnerów PSD.
Newsletter Aktywne PSD – darmowe noty PR w newsletterze dla wszystkich Członków PSD lub do wybranej grupy docelowej, na 
przykład architektów, developerów, hurtowni dachowych w regionie i w całej Polsce (mailing do Dekarzy, Zarządów i Oddziałów PSD, 
Punktów Handlowych, Grupy Dekarskiej, Partnerów Biznesowych).
Mailing dedykowany firmie, produktom, promocjom, programom lojalnościowym – 4 strony A4 informacji o Partnerze do dekarzy.
Możliwość wykupu reklam lub artykułów sponsorowanych na stronie internetowej (usługa możliwa tylko dla Członków PSD).
Informowanie wszystkich Członków PSD oraz Partnerów biznesowych o produktach partnera, aktualnych promocjach, działa-
niach, wydarzeniach z życia Firmy poprzez wszystkie dostępne kanały komunikacyjne.
Możliwość dotarcia do dekarzy i przeprowadzenie ankiety dotyczącej firmy, produktu itp i przedstawienie wyników w formie raportu.
Możliwość udziału i wykupienia pakietów sponsorskich podczas wydarzeń organizowanych przez PSD, na przykład Targi BUDMA, 
Dzień Dekarza, Gala Dekarska, Mistrzostwa Młodych Dekarzy (zgodnie z aktualną ofertą dotyczącą wydarzenia, oferta dostępna 
tylko dla Członków PSD).
Informacje o firmie, wydarzeniach, szkoleniach na fan page’u Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy (Social Media: Facebook,  
Instagram)
Zaproszenia na strony www i informacja w zakładce „Te firmy zaufały PSD”.
Możliwość skorzystania z rekomendacji produktu wystawionej przez PSD (tylko dla Członków PSD).
Możliwość wzięcia udziału w działaniach promocyjnych za pośrednictwem PSD, dystrybucji materiałów promocyjnych podczas 
wydarzeń branżowych, zaplanowanych akcji informacyjnych.
Możliwość przeprowadzenia szkolenia, prezentacji lub pokazu produktu w Ośrodku Kształcenia Dekarzy, należącego do Polskiego 
Stowarzyszenia Dekarzy (tylko dla Członków PSD). 
Możliwość dostarczenia materiałów promocyjnych firmy i dystrybucja ich za pomocą oddziałów PSD lub przez Biuro Zarządu 
Głównego PSD.
Zaproszenia do udziału w inicjatywach, takich jak wydawanie wspólnych publikacji, słownika, książki.
Możliwość wykupienia reklamy w prasie branżowej na preferencyjnych warunkach – magazyn „Nasz Dekarz”.
Współpraca z najlepszymi dekarzami w Polsce.
Inne – w zależności od pomysłów przekazywanych przez Członka Wspierającego.

Kontakt:
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy
ul. Puławska 405 (II piętro)
02-801 Warszawa
Kierownik Biura ZG PSD: 
Agnieszka Mołas
tel.: +48 509 447 587
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Deklaracja Członka Wspierającego

Deklaruję chęć przystąpienia do Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy w charakterze członka wspierającego. 
Oświadczam, że zapoznałem się ze Statutem Organizacji, akceptuję cele i metody działania Stowarzyszenia 
oraz zobowiązuję się do czynnego uczestnictwa w pracach Stowarzyszenia.

Deklarowana wysokość składki członkowskiej………………………………zł/netto (słownie…………………………………………)
opłacanej:

¨ Miesięcznie  ¨ Rocznie

DANE FIRMY
Nazwa . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Adres . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
E-mail  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . www . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
NIP  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Regon . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Rok założenia firmy . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

DANE OSOBY REPREZENTUJĄCEJ FIRMĘ
Imię i nazwisko  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Zajmowane stanowisko  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Telefon kontaktowy . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
E-mail  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Zakres działalności firmy:
¨ dachówka ceramiczna
¨ dachówka betonowa
¨ blachodachówka
¨ blacha miedziana
¨ blacha cynkowo-tytanowa
¨ materiały izolacyjne

¨ papa termozgrzewalna
¨ gont bitumiczny
¨ membrany PVC
¨ membrany EPDM
¨ system orynnowania
¨ okna dachowe

¨ świetliki dachowe
¨ klapy dymowe
¨ folie dachowe/membrany dachowe
¨ akcesoria dachowe
¨ konstrukcje dachowe
¨ narzędzia

1.  Przyjęcie Firmy w poczet Członków Wspierających organizacji nastąpi po przyjęciu uchwały wprowadzającej przez Zarząd 
PSD w terminie od 7 do 14 dni. 

2.  Rozwiązanie umowy następuje w terminie 3 miesięcy od złożenia pisemnego wniosku o wystąpienie z organizacji. 
 Wszystkich Członków Wspierających obowiązuje 3 miesięczny okres wypowiedzenia umowy.

3.  Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbędnych do realizacji procesu rekrutacji 
( zgodnie z Ustawą z dnia 29.08.1997 roku o Ochronie Danych Osobowych; tekst jednolity: Dz. U. 2016 r. poz. 922).

Uchwała nr . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . z dnia . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
 Miejscowość i data Pieczęć Firmy – Czytelny podpis

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
 Miejscowość i data Pieczęć Stowarzyszenia – Czytelny podpis

#
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NASZą PASJą Są DACHY

POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY
ul. Puławska 405 (II piętro), 02-801 Warszawa

kierownik biura ZG PSD: Agnieszka Mołas 
tel. +48 509 447 587

email: dekarz@dekarz.com.pl, www.dekarz.com.pl

ODDZIAŁ KUJAWSKO-POMORSKI
ul. Dworcowa 87, 85-009 Bydgoszcz, tel.: +48 500 098 631, e-mail: bydgoszcz@dekarz.com.pl
§ A-R DACH sp. z o.o. 
§ P.P.H. ANDREXIM Andrzej Dylik
§ BHP BEHAPEX Zenona Osowska
§ BLACHY PRUSZYŃSKI
§ P.H. CEGPOL Leszek Basikowski
§ DACH I STYL sp. z o.o. 
§ DORADO Sylwia Nyks 
§ GENDERKA sp. z o.o. 
§ INTER-LERS sp. z o.o.
§ Z.U.HiB Krzysztof Wiśniewski 
§ Przedsiębiorstwo Wielobranżowe MAT-BUD sp. z o.o. sp.k.
§ NOVATECH sp. z o.o. 
§ Firma Słowiński
§ SIG sp. z o.o. 
§ P.P.H.U. WAL-MAR sp. z o.o. 

ODDZIAŁ LUBELSKI
Czerniejów 49A, 23-114 Jabłonna, tel.: +48 503 123 889, e-mail: lubelski@dekarz.com.pl
§  GALECO sp. z o.o. 
§ DACH-SERWIS sp. z .o.o. 
§ STALMET sp. z o.o. 
§ KOALA Farby Lakiery sp. z o.o. 
§ SAWE Wojciech Sikora 
§ P. W. WAT sp. z o.o. 
§ BUDMAT Bogdan Więcek 
§ RUUKKI Polska sp. z o.o. 
§ INWESTOR sp. j.
§ LUB-DACH  SPÓŁKA JAWNA
§ AHI ROOFING Kft.

PODODDZIAŁ BIŁGORAJSKI
ul. Cegielniana 24 (pok. 13), 23-400 Biłgoraj, tel.: +48 609 516 063, e-mail: erni702@wp.pl  

ODDZIAŁ ŁÓDZKI
ul. Kopcińskiego 5/11, 90-242 Łódź, tel.: +48 515 137 040, e-mail: lodzkie@dekarz.com.pl
§ EXTRADACH sp. z o.o. sp.k.
§ BLACHOTRAPEZ 

ODDZIAŁ MAŁOPOLSKI
Plac Na Stawach 1 (p. 600), 30-107 Kraków, tel.: +48 516 028 125, e-mail: malopolski@dekarz.com.pl
§ TRAPEZ-CARBO II sp. z o.o. 
§ SIG sp. z o.o.  
§ F.P.U.H. TRAKMIR 
§ ABITO J. Dereń, M. Dereń sp.j.  
§ KRAK-ZINC s.c. Edyta Tobiasz Dominik Tobiasz 
§ ALTATERRA KFT

ODDZIAŁ MAZOWIECKI
ul. Promyka 24/26, 05-800 Pruszków, tel.: +48 509 447 590, e-mail: mazowieckie@dekarz.com.pl, www.dekarzemazowsza.pl
§ GRUPA DEKARSKA sp. z o.o. 
§ BLACHOTRAPEZ sp. z o.o. 
§ ALTATERRA POLSKA sp. z o.o. 
§ EMPORIAL sp. z o.o. /MILWAUKEE

ODDZIAŁ W NOWYM SąCZU
Nowy Sącz tel.: +48507656821, e-mail: nowysacz@dekarz.com.pl

mailto:dekarz@dekarz.com.pl
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ODDZIAŁ WARMIŃSKO-MAZURSKI
ul. Dworcowa 63/100, 10-437 Olsztyn, tel.: +48 518 928 768, e-mail: biuro@psd.mazury.pl   
§ PHU „FALBUD” 
§ RUUKKI Polska sp. z o.o. 
§ DACHLAND sp. z.o.o.  
§ Przedsiębiorstwo TOOLCO Kazimierz Mitroszewski  
§ BUDMAT Bogdan Więcek 
§ PFLEIDERER Polska sp. z o.o. 
§ BLACHOTRAPEZ sp. z o.o. 
§ KEMCOL sp. z o.o.

ODDZIAŁ PODKARPACKI
ul. Ogrodowa 93, 38-420 Korczyna, tel.: +48 798 463 271, e-mail: a.zych@dekarz.com.pl
§ BRATEX DACHY sp. z o.o. sp.k. 
§ „DACH SYSTEM” sp.j. Roman Kotra Jan Śmigiel  
§ FAKRO sp. z o.o.  
§ RUUKKI Polska sp. z o.o. 
§ AHI ROOFING Kft. sp. z o. o. 
§ NEVADA S.C. Krzysztof Zajchowski, Dariusz Przypek  
§ BLACHOTRAPEZ sp. z o.o. 
§ REGAMET sp.j. K. Boroń, W. Tryba
§ BPOLSKA sp. z o.o.

ODDZIAŁ POMORSKI

ul. C. K. Norwida 47, 84-240 Reda, tel.: +48 503 123 907, e-mail: pomorskie@dekarz.com.pl
§ TOMASZCZYK I SYNOWIE Piotr Tomaszczyk 
§ RUUKKI Polska sp. z o.o. 
§ INTER-LERS sp. z o.o.

ODDZIAŁ ŚLąSKI

ul. Orlik-Ruckemanna 57/38, 42-200 Częstochowa, tel.: +48 602 748 202, e-mail: lan-dach@wp.pl
§  PHPU „SEMEX” sp.j.

ODDZIAŁ PODLASKI

ul. Tysiąclecia Państwa Polskiego 8, 15-111 Białystok, tel.: +48 502 274 707, e-mail: biuro@dekarzepodlasia.pl, www.dekarzepodlasia.pl
§ BLACHY PRUSZYŃSKI 
§ PUNTO PRUSZYŃSKI sp. z o.o. 
§ NEXMAR sp. z o.o. 
§ RÖBEN Polska sp. z o.o. i wspólnicy sp.k. 

ODDZIAŁ WIELKOPOLSKI

ul. Jeleniogórska 4/6, 60-101 Poznań, tel.: +48 512 361 270, e-mail: wielkopolski@dekarz.com.pl
§  P.P.H.U. „MAAD” 
§ X-BUD ORPEL JAGODZIŃSKA s.j.  
§ TERMO-DEK SPÓŁKA JAWNA Roman Bartczak, Andrzej Markowski 
§ METZINK sp. z o.o.  
§ WA.SZ.DACH sp. z o.o. HURTOWNIA POKRYĆ DACHOWYCH 
§ F.H.U. KAS-BUD Jacek Kasperski 
§ PPHU Dach-Bud Dariusz Tomczak 
§ BLACHOTRAPEZ sp. z o.o. 
§ EGGER Polska sp. z o.o.
§ JK Surgical sp. z o. o. 
§ TOMDACH Mateusz Tomczak  
§ DACH-BUD Centrum Pokryć Dachowych
§ PREBENA
§ PAROTEC sp. z o.o. Membrany i akcesoria dachowe

ODDZIAŁ ZACHODNIOPOMORSKI

Al. Wyzwolenia 7 (II piętro, pok. 30), 70-552 Szczecin, tel.: +48 503 122 565, e-mail: szczecin@dekarz.com.pl
§ Veldach Niemcewicza sp. z o.o. 
§ EXTRADACH sp. z o.o. sp.k.  
§ Przedsiębiorstwo PARTNER sp. z o.o. 
§ Kudra & Spółka
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