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Kowadetka dekarskie
Historia dachow
metalowych siega
potowy XIV wieku, kiedy
wraz z rozwojem
metalurgii zaczeto
dodawac elementy
metalowe do architektury
budowlanej. Pierwsze
dachy kryte ,metalem”
powstawaty w Polsce
duzo wezesniej.
Narzedzia, jakich
wowczas uzywano

- nozyce, miotki,
kowadta, przecinaki

- byty wykonywane
recznie przez kowala.

oY

Zazielenianie

dachéw w uprawie
ekstensywnej

Sposdb zazielenienia
dachoéw ekstensywnych
zalezy od kilku czynni-
kow. Przede wszystkim
od tego, z jakim typem
dachu mamy

do czynienia, jak szybko
potrzebny jest efekt
petnego zazielenienia
dachu, jakie sg oczeki-
wania zamawiajgcego,
jakim budzetem dys-
ponujemy oraz w jakiej
porze roku instalujemy
rosliny.

66

Ztudne zasady
sprzedazy?

W procesie
sprzedazy podczas
obstugi klienta
nalezy i warto
stosowac niezliczong
liczbe zasad. Reguty te,
to na ogot $wietny
zbiér wskazoéwek,
ktore prowadzg

do podpisania

umow z klientem

i sfinalizowania
sprzedazy.
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AKTUALNOSCI

Wydarzenia branzowe

Produkty

Rynny Siba firmy Ruukki, membrana
EKRAN IDEA 175 firmy Marma Polskie
Folie, dachéwka ceramiczna MONZAplus
firmy Rében, kurtyna dymowa T35KD
firmy Blachy Pruszynski, okna dachowe
z PVC firmy Fakro

Kobiety w branzy dekarskiej

Mistrz Dekarstwa 2021:
Robert Stupkowski

Wydarzenia PSD

Wspélpraca z Polskim
Stowarzyszeniem Dekarzy

Dekarz i technik dekarstwa.
Rekrutacja 2022/2023

Przed nami kolejna rekrutacja do szkot
branzowych, w czasie ktérej projekt
Zawdd Przysziosci Dekarz bedzie wspie-
ra¢ na wszystkich ptaszczyznach placow-
ki edukacyjne w pozyskaniu chetnych do
nauki. Sie¢ szkét partnerskich rosnie w
coraz wiekszym tempie.

Styk Sciany szczytowej

z potaciag dachu

Miejsce potaczenia Scian szczytowych

z dachem dwuspadowym trzeba odpo-
wiednio zabezpieczy¢ przed ucieczka cie-
pta. Czesto sie o tym zapomina, uktadajac
dach bezposrednio na murze.

WARSZTAT
PROFESJONALISTY

Czy sciany i dachy musza
oddychaé?

Okoto 30 lat temu, kiedy studiowatem

na Politechnice Lubelskiej, wyktadowca
przedmiotu fizyka budowli zwrdcit sie

do nas mniej wiecej tymi stowami:

- Prosze Paristwa, na rynku funkcjonuja
dwie teorie — jedna z nich méwi, ze Sciany
i dachy musza oddychac, a druga, ze
Sciany stuzg do podpierania stropéw i da-
chow, a dachy do ochrony budynku przed
warunkami atmosferycznymi. Polecam te
druga wersjg, poniewaz od oddychania
budynkéw jest sprawna wentylacja.

Promienie UV a membrany
wstepnego krycia

Na tamach ,Naszego Dekarza” poruszali-
$my juz problem oddziatywania promie-
niowania ultrafioletowego na wysokopa-
roprzepuszczalne membrany wstepnego
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krycia (MWK). Wracamy do tego tematu,
poniewaz pojawity sie nowe odmiany tych
popularnych produktéw i warto zastano-
WiC sig, czy sg one lub moga by¢ bardziej
odporne na $wiatto stoneczne.

Akumulatory do fotowoltaiki
Koniecznos$¢ wykorzystywania energii
solarnej stata sie faktem. Rozwdj tech-
nologiczny sprawit, ze zapotrzebowanie
na prad wcigz rosnie i bedzie rosto w
kolejnych latach, jednak z oczywistych
wzgleddw wykorzystywanie paliw kopal-
nych odchodzi do przesztosci.

FIRMA

Opinie w Internecie

- czy maja znaczenie?

Wirtualna rzeczywistos¢ to obszerna baza
wiedzy, gdzie kazdy w sposdb nieskrepo-
wany wyraza swoje zdanie o produktach
czy ustugach, ktére przetestowat. Co
zatem zrobic, aby publikowane w sieci
opinie zachecaty do zakupu rozwigzan

z naszego portfolio? Warto wdrozy¢

- miedzy innymi — dziatania z zakresu
marketingu szeptanego.

Aktualnosci z rynku dekarskiego
Dach to jeden z podstawowych elemen-
tow konstrukeji kazdego budynku. Aby
spetniat swoje wymagania potrzebuje
prawidtowej termoizolacji, ktéra jest nie
tylko gwarancja komfortu cieplnego, ale
przyczynia sie do oszczednosci zwigza-
nych z rachunkami za zuzytg energie.
Dach ma réwniez aspekty wizualne,
poniewaz stanowigc element budynku
wptywa na jego wyglad i estetyke. Az 69%
Polakéw uwaza, ze wyglad dachu wptywa
na wyglad catego budynku.

Rekrutacja do firmy dekarskiej
Pozyskiwanie dekarzy i innych pracowni-
koéw do rozwijajacych sie firm w branzy to
aktualnie jedno z najwiekszych wyzwan
$rodowiska. Jego Zrédtem jest sytuacia,
w ktdrej na rynku jest ograniczona liczba
potencjalnych, dobrych kandydatow,

a zapotrzebowanie znaczaco ja
przekracza.

Wadliwe prace dekarskie

a polisa OC

Tematyka ochrony ubezpieczeniowej
w zakresie ubezpieczenia Odpowie-
dzialnosci Cywilnej (OC) firmy dekar-
skiej nie jest fatwa. A przeciez ubezpie-
czony i zapracowany dekarz oczekuje,
Ze skoro zapfacit okreslong sktadke
ubezpieczeniowa, to ubezpieczyciel
powinien nieomal zawsze pokrywac
roszczenia, z jakimi zwracaja sie do de-
karza na przykfad jego zleceniodawcy.

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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FOT.: BLACHY PRUSZYNSKI

IFD w obliczu wojny w Ukrainie

FD nie jest organizacja polityczng. Zbudo-

wata swojg reputacje na przyjazni miedzy

panstwami cztonkowskimi. W ciggu 70
lat dziatalnosci gtéwnym celem IFD byta
poprawa standarddéw i szkolen w branzy
dekarskiej na catym swiecie. W tym zakre-
sie udato sie wiele osiggnac¢ i wcigz beda
podejmowane takie dziatania.

Ostatnie dwa lata z powodu pandemii wi-
rusa COVID-19 byty dla nas wszystkich nie-
zwykle trudne. Ubiegtoroczny kongres i gala
rozdania nagréd w Marburgu
byty poczatkiem osobistych
spotkan i wydawato sie, ze
wkrétce wszystko wréci
do czasu sprzed pandemii.

Niestety, rosyjska inwazja
na Ukraine zmienita nasze
postrzeganie swiata. Pascal
Civati, sekretarz generalny
IFD, stara sie utrzymywac
kontakt z ukrainskim sto-
warzyszeniem dekarskim,
a IFD bedzie je wspierac jak
tylko tylko mozliwe w tych

trudnych okolicznosciach. W takiej sytuacji
jednym rozsgdnym krokiem byto usuniecie
z IFD Rosyjskiego Zwigzku Dekarskiego.
Nie byta to tatwa decyzja, poniewaz od
wielu lat mieli$my doskonate relacje. Jed-
nak zarzad jednogtosnie zdecydowat, ze
wspieramy naszych ukrainskich przyjaciot
dekarzy i Ukraincéw. W wyniku tej decyzji
Rosja nie bedzie mogta wzig¢ udziatu w Mi-
strzostwach Swiata Junioréw Dekarzy w St.
Gallen w Szwaijcarii w listopadzie tego roku.

FOT:IFD

/1oty Medal Targow BUDMA 2022
dla firmy Blachy Pruszynski

esztoroczna nowos¢ w ofercie fir-
Zmy — kwadratowe rynny NIAGARA

— zostaty wyréznione Ztotym Meda-
lem BUDMA 2022. Ten stosunkowo nowy
produkt to potgczenie precyzji z elegancja.
System Pruszynski z Grupy Pruszynski
dopasowat swojg oferte do oczekiwan

klientéw, dzigki czemu nowoczesny ksztatt
rynien tworzy doskonate dopetnienie mo-
dernistycznych budynkoéw. Stworzony zo-
stat z mysla o estetyce, funkcjonalnosci,
ale przede wszystkim wytrzymatosci. Tym,
co wyroznia kwadratowe rynny NIAGARA
jest jeden uniwersalny rodzaj maskownicy.
Znajdzie ona zastosowanie zaréwno przy
rynnie zamontowanej na gzymsie, jak i na
dachu z podbitka. Niezaleznie od sposobu
montazy, jest idealnie dopasowana do pre-
zentowanego systemu rynnowego. Ztaczka
jest specyficznie mocowana po umiejsco-
wieniu rynien na hakach. Dzieki temu uni-
kamy niewygodnego manewrowania dtuga
rynng — znacznie prosciej jest dopasowac
nieduza ztaczke. W ofercie jest kilka ro-
dzajéw hakdéw. Wyrdzniajg sie one czesto
spinka od spodu tego elementu, ktéra stuzy
do sprawnego i pewnego montazu ma-
skownicy. Kwadratowy system odwadniania
NIAGARA moze by¢ montowany w czterech
systemach: okapowym, bezokapowym,
gzymsowym i ukrytym.

Praktyczne
szkolenia
z lutowania

utowanie jest proste! Podczas kursu
L RHEINZINK zdobedziesz podstawo-
wa praktyke w zakresie lutowania

miekkiego, a przy okazji zaktualizujesz
swoje doswiadczenie z zakresu monta-
zu systemu rynnowego. Kursy lutowania
RHEINZINK sa organizowane rownolegle
do stacjonarnych szkolen blacharskich.
Oprécz znizki na stacjonarne szkolenia
kazdy uczestnik kursu zostaje wyposazony
w obszerny pakiet materiatow, ktére bedzie
magt wykorzystaé w pdzniejszym czasie na
budowie.

Czterogodzinne szkolenie jest podzielo-
ne na teorie i praktyke. Teoria obejmuje:
* narzedzia i akcesoria stosowane do luto-

wania miekkiego;
+ wytyczne i reguty wykonawcze w pracach

blacharskich;
+ rodzaje dylatacji i sposoby tgczenia blach
« plyn, cyna i powierzchnie (w tym patyno-

wane) do lutowania.

Z kolei praktyka w petnym zakresie obejmuje:

+ dobor temperatury, ptynu do lutowania
icyny;

+ prowadzenie grota i wykonanie szwu
lutowniczego;

+ lutowanie blach w ptaszczyznie poziome;j
i pionowej;

+ lutowanie réznych powierzchni blach,
w tym miekkiego cynku;

+ lutowanie powierzchni tukowych (rynny
i denek).
Wszelkie informacje mozna znalez¢ na

stronie internetowej www.rheinzink.pl.

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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— Potgczenie sit
to poczatek,
pozostanie razem
to postep,
wspolna praca
to sukces.
Zgodnie z tym
mottem Henrego
Forda, naszg misja
jest motywowanie
branzy dekarskiej
do dynamicznego
rozwoju. Dlatego
wspieramy
naszych cztonkow
w prowadzonej
przez nich dziatalnosci
— Witold Boguszewski,
prezes Grupy
Dekarskiey.

GRUPAE’DEKARSKA

RAZEM MOZEMY WIECEJ! ‘ tel.: +48 600 57 16 47 ‘ s.wybraniec@grupadekarska.pl | www.grupadekarska.pl
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CREATON Polska
budowlang firma
roku 2021

irma CREATON Polska, lider na rynku
’: dachéwek ceramicznych, po raz ko-

lejny otrzymata w ramach plebiscytu
,Builder Awards” prestizowe wyrdznienie
,Budowlana Firma Roku 2021". Kapituta
docenita innowacyjnos¢ potaczong z wie-
loletnia tradycja i doswiadczeniem, zréwno-
wazony rozwaj, wynikajacy z poszanowania
zasad spotecznej odpowiedzialnosci bizne-
su, a takze podejmowanie licznych inicjatyw
majacych na celu rozwdj branzy.

FOT.: CREATON POLSKA

CREATON Polska przez ponad 20 lat
obecnosci na rynku zyskata uznanie archi-
tektdw, dekarzy i zaufanie tysiecy klientéw.
Oferowanie wysokiej jakosci rozwigzan oraz
podejmowanie licznych, istotnych dla branzy
inicjatyw sprawito, ze CREATON jest dzisiaj
marka, ktéra wyznacza standardy na rynku.
Imponujaca gama dachéwek ceramicznych
i betonowych, wzbogacona wysokiej jakosci
akcesoriami, jest synonimem najlepszego
designu, doskonatej funkcjonalno$ci i naj-
dtuzszej zywotnosci. Ponad 30 dopraco-
wanych w kazdym szczegdle modeli, w po-
taczeniu z szerokim wachlarzem kolorow
i powierzchni daje ponad 250 kombinacji po-
faci dachowych, perfekcyjnie dopasowanych
do indywidualnych oczekiwar inwestoréw.

W dwéch zlokalizowanych na terenie
Polski zaktadach dachéwek betonowych:
w Olkuszu (woj. matopolskie) i w Chojni-
cach (woj. pomorskie) powstaja modele po-
krywane innowacyjna powierzchnig DURA-
TOP PRO, np. ptaska dachéwka KAPSTADT.
W najnowoczesniejszej w Europie fabryce
dachoéwek ceramicznych, zlokalizowanej
w Widziszewie (woj. wielkopolskie), wytwa-
rzane s3: jedna z najpopularniejszych na
rynku — klasyczna dachéwka TITANIA, no-
woczesna SIMPLA i nowos¢ 2021 — KODA.

Ruukki 7 tytutern DOBRA MARKA 20272

irma Ruukki zostata wyrézniona tytu-
’: tem DOBRA MARKA 2022 - Jakos¢,

Zaufanie, Renoma. Wyréznienie jest
przyznawane dynamicznym i najlepiej roz-
poznawalnym markom na polskim rynku.
Kapituta konkursu docenita firme Ruukki
w kategorii: pokrycia dachowe. Przedmio-
tem analiz zostaty objete miedzy innymi
pozycja rynkowa marki i jej sita, jakos¢ pre-
zentowana przez dany produkt lub ustuge
oraz stopien zaufania konsumentéw. Wynik
badania potwierdzit ugruntowana pozycje
marki oraz doskonatlg jakos¢ pokry¢ da-
chowych Ruukki.

Dobra Marka — Jakos¢, Zaufanie, Reno-
ma to ogdlnopolski program, ktéry ma na
celu wybdr najlepszych, cieszacych sie naj-
wiekszym zaufaniem i renoma marek w po-
szczegolnych branzach. W ramach programu
juz po raz trzynasty zostaty przeprowadzone
badania majgce na celu okreslenie wartosci,
aktywnosci oraz rozpoznawalnosci poszcze-
goélnych brandéw. Przedmiotem analiz byty
gtéwnie: pozycja rynkowa poszczegélnych

marek i ich progres, jako$¢ prezentowana
przez dany produkt lub ustuge oraz stopien
zaufania konsumentdw i klientéw.

Tytut Dobra Marka 2022 jest dla firmy
ogromnym wyréznieniem oraz uznaniem dla
oferty produktowej i wartosci, ktore wyznaje.
Ruukki dzigkuje klientom i ekspertom za to
wyréznienie.

Wymiana okien dachowych na FAKRO

kna sprzed kilkudziesieciu
O lat juz dawno nie spetniajag
parametréw termoizola-
cyjnosci, a takze znacznie réznig
sie zastosowanymi rozwigza-
niami technicznymi. Obecnie sg
produkowane na zdecydowanie
wyzszym poziomie — nowe okna
sg energooszczedne, trwate i za-
pewniajg bezpieczenstwo.
Decydujac sie na wymiane
okien dachowych obnizymy ra-
chunki za ogrzewanie dzieki
termoizolacyjnej budowie okna,
ktore jest wyposazone w supere-
nergooszczedny pakiet szybowy. Dodatko-
we ciepto na poddaszu zapewni kotnierz
uszczelniajgcy w wersji Thermo. Bedziemy
bardziej ekologiczni — okna dachowe s3g
wykonywane z najwyzszej jakos$ci drewna
sosnowego, impregnowanego prézniowo
i malowanego ekologicznym lakierem wod-
nym, a to zwieksza ich trwatos¢. W oknach
FAKRO w pakiecie dostaniemy bezpieczen-
stwo — system wzmocnienia konstrukgcji
topSafe, znacznie podnosi odpornosé
okien dachowych na wtamanie oraz chroni

je przed otwarciem podczas przypadko-
wego nadepniecia na skrzydto. Podczas
modernizacji mozemy skorzysta¢ z dofi-
nansowania z Programu Czyste Powietrze
czy ulgi termomodernizacyjne;.

# FAKRO

FAKRO Sp. z 0.0.

ul. Wegierska 144a, 33-300 Nowy Sacz
tel.: +48 18 444 0 400

fakro@fakro.pl, www.fakro.pl

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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Rynny Siba w matowej odstonie

dpowiadajgc na oczekiwania klien-
O tow firma Ruukki Polska wprowa-
dzita do oferty matowy system ryn-
nowy, ktéry wraz z matowymi materiatami
dachowymi i elewacyjnymi podkresli
estetyke budynkéw. Oferta sta-
lowych systemoéw rynnowych
Siba Round zostata rozszerzona
0 nowag, matowg powtoke Green-
Coat RWS Pro BT mat.
Nowy systemu rynnowy
charakteryzuje:
+ doskonata kompaty-
bilnos¢ ze wszystkimi
rodzajami matowych
pokry¢ dachowych
i materiatéw elewacyj-
nych;
+ bardziej przyjazna dla srodowiska nowa
powtoka GreenCoat RWS Pro BT mat
z opatentowang technologig BT ( BioTech-
nology )
+ materiat w catosci nadajacy sie do recy-
klingu;

+ powierzchnia elementéw systemu spraw-

dzona w surowych skandynawskich wa-
runkach;

+ wykonany w Skandynawii — od surowca

po finalny produkt;
+ 30 lat gwarancji;
+ indeks potysku tylko 10;
+ dostepny w kolorze czarnym
w rozmiarze 125/90.
Nowe, matowe wykonczenie
systemu rynnowego Siba sprawi, ze
kazdy budynek zyska wtasny, eksklu-
zywny wyglad.

Ruukki Polska Sp. z o.0.
ul. Jaktorowska 13
96-300 Zyrardow

tel. + 48 46 85 81 600
biuro@ruukki.com
www.rynnysiba.pl

EKRAN IDEA 175

IDEAINa dwustronna membrana wysokodyfuzyjna

ysokoparoprzepuszczalne
membrany wstepnego krycia
(MWK) staty sie standardem

na dachach, wypierajac inne, przestarzate
technologie. W firmie Marma Polskie Folie,
realizujgc misje poszukiwania perfekcyjne-
go produktu, stworzyliSmy przy uzyciu no-
wych tworzyw i innowacyjnych technologii
membrany o jeszcze lepszych parame-
trach. Dzieki temu mozemy zaoferowa¢é
IDEAIny produkt o niespotykanej dotad
paroprzepuszczalnosci, uzyskujac jed-
noczesnie optymalng gramature i wy-
sokie parametry wytrzymatosciowe.
Ekran IDEA 175 ma symetrycz-
ny uktad wtéknin ostonowych, co
zwieksza jego trwatos¢ i umozliwia
uktadanie membran dowolng strona.
Wszystko to sprawia, ze Ekran IDEA
175 jest jedynym tak nowoczesnym
produktem na rynku, ktéry skutecznie
taczy najwazniejsze dla membran zalety.
Innowacyjny film funkcyjny zawarty mie-
dzy dwoma mocnymi, bikomponentowymi

wiokninami przepuszcza pare wodng na
catej swojej powierzchni, wzdtuz wszyst-
kich jego molekut. W momencie pojawie-
nia sie pary wodnej pod membrang, jest
ona btyskawicznie przekazywana na ze-
wnatrz, nawet jezeli réznica cisnien nad
i pod membrang jest minimalna, co ozna-
cza, ze Ekran IDEA 175 pracuje bardzo
szybko. Dzieki temu pozbywamy sie zawil-
gocen, co ma duze znaczenie dla komfor-
tu mieszkancéw budynku chronionego
przez dach z pokryciem uszczelnionym
Ekranem IDEA 175 oraz dla jego kon-
strukgcji i termoizolac;ji.

MARMA POLSKIE FOLIE
Al. Pod Kasztanami 10, 35-030 Rzeszow
infolinia: +48 17 777 62 70

biuro@marma.com.pl, www.marma.com.pl

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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MONZAplus
— szybkie
| ekonomiczne krycie

achowki ceramiczne to materiat, ktory
D jest doceniany przez inwestorow mie-
dzy innymi ze wzgledu na doskonate
parametry techniczne. Oferta jest bardzo
szeroka, jednak uwage warto zwréci¢ na
produkowang w Srodzie Slaskiej dachéw-
ke MONZAplus marki Roben.To dachéwka
ceramiczna o wiekszym formacie, ktéra do-
skonale sprawdza sie na duzych i nieskom-
plikowanych potaciach. Podstawowym wy-
roznikiem tego modelu jest rozmiar — okoto
46,4 cm x 30,4 cm. Jej format sprawia, ze
montaz jest znacznie szybszy, ktadzie sie
ja zdecydowanie krdcej, a na pokrycie 1 m?
potaci wystarczy tylko okoto 9,5 sztuk. Da-
choéwka ma konstrukcje zaktadkows i jest
montowana za pomoca specjalnie zaprojek-
towanych zamkéw umieszczonych na gérnej
i bocznej krawedzi. Zapobiega to przelewa-
niu sie wody deszczowej,
co gwarantuje szczelnos¢
catego pokrycia.

MONZAplus przetrwa
tez najtrudniejsze wa-
runki atmosferyczne
jak, na przyktad
silne wichury, czy
ulewne deszcze.
Dostepna jest
az w siedmiu ko-
lorach: miedziana angobowana,
kasztanowa angobowana, trentino angobo-
wana, maduro glazurowana, antracytowa
angobowana, tobago glazurowana oraz gra-
fitowa angobowana. Tak szeroki wybor spra-
wia, ze dachéwka ta moze by¢ zastosowa-
na zaréwno w inwestycjach nowoczesnych,
jak i tych bardziej tradycyjnych. Ponadto
MONZAplus wykonana jest z naturalnego
surowca — gliny, jest dtugowieczna i ma
30-letnig gwarancje producenta, jednak jej

trwatos¢ jest oceniana na ponad 100 lat.

Rclalben

Roben Polska Sp. z 0.0. i Wspélnicy Sp. k.
55-300 Sroda Slaska, ul. Ceramiczna 2
tel.: +48 71 3978 100

biuro@roben.pl, www.roben.pl

Kurtyna Dymowa T35KD
ze /totym Medalem BUDMA 20272

urtyna dymowa T35KD jest drugim
uhonorowanym wyrobem firmy Bla-

chy Pruszynski.

Produkt jest tak naprawde blachg tra-
pezowg ze specjalng funkcjg zabezpie-
czajaca. Takie przestony maja za zadanie
kontrolowa¢ rozprzestrzeniajacy sie pozar
w obrebie obiektu budowlanego poprzez
tworzenie bariery, ktéra gromadzi dym i gazy
o temperaturze przekraczajacej 600°C. Ta-
kie elementy sprawdzajg sie w pomiesz-
czeniach o duzej powierzchni, takich jak
hale przemystowe, magazynowe, centra
handlowe itp. Jest to staty element syste-
mu oddymiania grawitacyjnego. Blachy sg

produkowane ze stali S250GD o grubosci
0,6 mm, powlekane obustronnie powtoka
organiczng poliestrowg (PS) o maksymalnej
grubosci 35 ym. Wysokos¢ takiej kurtyny
siega 300 cm.

~_BLACHY
PRUSZYNSKI

Blachy Pruszynski

ul. Sokotowska 32b

Sokotéw, 05-806 Komorow
tel.: +48 22 738 60 00
pruszynski@pruszynski.com.pl
www.pruszynski.com.pl

Wybierz eko-logicznie

kna dachowe z PVC od FAKRO ide-
O alnie mozna dopasowac do kazde-

go wnetrza na poddaszu. Dosko-
nale wkomponujg sie w sypialnie, pokoje
dzieciece, a takze w pomieszczenia o pod-
wyzszonej wilgotnosci — kuchnie i tazienki.
Co wiecej, s to ekologiczne produkty po-
niewaz sg wykonane z materiatu przetwo-
rzonego i praktycznie w catosci mozna je
podda¢ ponownemu recyklingowi.

FAKRO od ponad 30 lat tworzy okna, kto-
re gwarantujg bezpieczenstwo i spokdj na
lata. Dajg mnéstwo naturalnego swiatta na
poddaszu, co wptywa na komfort i zdrowie
mieszkancdw, oraz zapobiegajg stratom
ciepta, przyczyniajac sie do znacznych
oszczednosci w ogrzewaniu. Wyposazone
sg w trzyszybowe pakiety podnoszace ich
energooszczednos¢, a montowane wraz
z kotnierzem Thermo zyskujg o nawet 15%
lepszy wspotczynnik przenikania ciepta.

W ofercie FAKRO s3 dostepne okna
w klasycznym kolorze biatym oraz w atrak-
cyjnych okleinach: sosna i ztoty dab, ktére
wygladajg jak naturalne drewno i nadaja
pomieszczeniom wyjgtkowego charakte-
ru. Nowoscig sg okna w kolorze antracytu
preferowane do nowoczesnych stylizacji
wnetrz.

& FAKRO

FAKRO Sp. z 0.0.

ul. Wegierska 144a, 33-300 Nowy Sacz
tel.: +48 18 444 0 400

fakro@fakro.pl, www.fakro.pl

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl



WYBIERZ

EKO-

logicznie

& FAKRO

EKOLOGICZNE OKNA ALUMINIOWO-TWORZYWOWE

Z nami mozesz bezpiecznie planowac Okna PVC FAKRO to:

swoja przysztos¢ i spetniaé marzenia. - trwatos¢ i spokdj na lata - s3 odporne na wilgo¢,

Nasze okna dbaja o $rodowisko, gdyz - mozliwos¢ dopasowania do kazdego wnetrza -

wytwarzamy je z surowcow z recyklin- dostepne w kolorze biatym oraz w okleinach:

gu, a materiaty uzyte do ich produkgji sosna, ztoty dab i antracyt,

moga by¢é ponownie przetworzone - 0szczednosc czasu i pieniedzy - mozliwos¢

praktycznie w 100%. zakupu okna wraz z zamontowana roleta ARS.
Zestaw w kolorze biatym.

Dowiedz sie wiecej o oknach dachowych i pozostatych produktach FAKRO.
Skontaktuj sie z naszym Biurem Obstugi Klienta, tel: (18) 444 0 400 lub
mail: kontaktfafakro.pl
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KOBIETY

w branzy dekarskiej

8 marca, w Miedzynarodowym Dniu Kobiet,
firma VELUX ogtosita rozpoczecie
wyjatkowego projektu. Jego celem jest wspieranie
aktywnych zawodowo kobiet z branzy
dekarskiej i budowlanej. Firma chce podnosic
ich kompetencje oraz budowac pewnosc¢ siebie,
CO z pewnoscig przyczyni sie do rozwoju
branzy dekarskiej w duchu roznorodnosci.
Projekt zaktada wzajemng wspotprace
I integracje kobiet z biznesu budowlanego.

ramach projektu uruchomiono
strone internetowa, na ktérej
mozna obejrzeé filmy o Joan-

nie z wojewddztwa kujawsko-pomorskie-
go oraz Barbarze z wojewddztwa swieto-
krzyskiego, ktére motywujg inne kobiety
do dziatania. Obie z sukcesem od wielu lat
wspotprowadzg firmy dekarskie.

Basia razem z mezem prowadzi firme
dekarskg pod Kielcami. Na co dzien zaj-
muje sie prowadzeniem biura, ale rowniez
obrobka i cieciem drewna, ktérg — jak
twierdzi — kocha. Wézkiem widtowym jez-
dzi lepiej niz niejeden mezczyzna.

— Moim zdaniem, cokolwiek dziewczy-
ny zechcecie, to osiagniecie. Tylko trzeba
chciec. Przede wszystkim nie bac sie pro-
bowac i sprawdzic, czy mi sie to podoba.
Mnie sie wtasnie dekarstwo spodobato
— moéwi Barbara Michalska z firmy Mich-
-Bud.

Asia Ggsecka prowadzi duzg firme de-
karskag pod Bydgoszczg. Wspdlnie z me-

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl



zem produkujg i wysytajg w catg Polske
dachy. Zapewniaja réwniez ekipy dekarskie
do kompleksowego wykonania dachow.
Jest Swietnym menedzerem, doskonale
organizuje prace ludzi i uwielbia z nimi pra-
cowac.

— Uwazam, ze wspieranie kobiet jest
bardzo wazne, wtedy sq one pewniejsze
siebie i moga zrobic wszystko — méwi Jo-
anna Gasecka z firmy Tom Drew.

— Wiele biznesow dekarskich to firmy
rodzinne. Pracujac z dekarzami pozna-
tam bardzo wiele Pan, ktore wspotpro-
wadzg firmy wraz z mezami, partnerami,
bracmi lub ojcami. Czesto pozostajg one
troche w cieniu, a jednoczesnie wnosza
bardzo wiele do rodzinnych biznesow.
Chciatabym, aby ich praca byta bar-
dziej doceniana i mogly sie dalej rozwi-
jac. A takze, aby poznaty inne kolezan-
ki z branzy, by wzajemnie sie wspiera¢
w codziennych wyzwaniach. To zainspi-
rowato mnie do opowiedzenia historii

silnych kobiet — méwi Justyna Sciesiek,
pomystodawczyni inicjatywy. — Oczy-
wiscie wiemy, ze dekarze sg podstawa
branzy i jako firma VELUX wspieramy
ich dziatalnos¢ przez wiele aktywnosci.
Zaobserwowatam, ze Panowie sg dumni
ze swoich Pan i tez chcieliby je wspierac.
Zatem licze, ze zacheca je do aktywnego
uczestnictwa w tej inicjatywie — dodaje
Justyna Sciesiek.

Te dwie historie pokazuja, ze kobiety do-
skonale dajg sobie rade w wielu profesjach,
réwniez tych postrzeganych za typowo
meskie. Branza budowlana, w tym dekar-
ska, jest miejscem pracy i realizacji ambicji
zawodowych kobiet. Wiele Pan z powodze-
niem prowadzi lub wspdtprowadzi firmy
wnoszgac wiele Swiezosci i empatii do bu-
dowlanego Swiata. Jesli jestes zwigzana
z branzg i chciatabys sie przytaczyc¢ do tej
inicjatywy, wystarczy ze odpowiesz na kilka
pytan na stronie internetowej i zapiszesz sig:
www.velux.pl/historiekobiet.

Branza budowlana,
w tym dekarska,
jest miejscem
pracy i realizacji
ambicji
zawodowych
kobiet.
Wiele z nich
Z powodzeniem
prowadzi lub
wspotprowadzi
firmy, wnoszac
wiele swiezosci
empat]
do budowlanego
Swiata.

Firma VELUX jest od 2019 roku sygnata-
riuszem miedzynarodowej Karty R6znorod-
nosci, ktéra wtasnie obchodzi swoje 10-le-
cie w Polsce. Jest ona zobowigzaniem,
podpisywanym przez firmy, ktére decydujg
sie na wprowadzenie zakazu dyskrymi-
nacji w miejscu pracy i dziatania na rzecz
tworzenia i promocji réznorodnosci. Orga-
nizacje decydujace sie na implementacje

tego narzedzia dziataja na rzecz spojnosci
i rbwnosci spotecznej.

Dekarz

FOT,(2): VELUX

15



B AKTUALNOSCI

Mistrz Dekarstwa 2021
ROBERT SLUPKOWSKI
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W konkursie
,Mistrz Dekarstwa 20217,
organizowanym
przez firme Blachotrapez,
dekarze przez kilka
miesiecy rywalizowali
ze sobg
I walczyli o gtosy. Musieli
zmierzyc sie w az trzech
kategoriach i wykazac
Swoje umiejetnosci.
Oto prace nadestane
przez Roberta
Stupkowskiego,
dekarza z Podhala.

MONTAZ RYNNY

Ze wzgledu na lokalizacje i warunki klima-
tyczne obszaréw gorskich mamy wysoko
zawieszong poprzeczke pod wzgledem
prawidtowego montazu rynien. Kazdy inwe-
stor chce by rynny byty trwate i bezproble-
mowe przez dtugie lata. Rynna musi zbie-
ra¢ wode przy matym i ulewnym deszczy,
ale nie moze by¢ przy tym narazona na

uszkodzenia mechaniczne podczas zimy.
Na zdjeciach sg rynny miedziane w rozmia-
rze, 150" oraz rury spustowe réwniez w roz-
miarze, 150"

Nowoczesne trendy i wymagania klientéw
powodujg zanik tak kiedys popularnych rzy-
gaczy z architektury dachdéw. A szkoda, bo
rzygacze sg efektowng ozdobg i zapewniajg
swobodny odptyw wody opadowe;.

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl



OBROBKA KOMINA
Najczesciej do przeciekéw w dachu docho-
dzi w obrebie komina jest to uwazam naj-
bardziej newralgiczny punkt.

Zdjecie z lewej przedstawia obrébke ko-
mina w goéralskim domu pokrytym najbar-
dziej gontopodobng blachg ,Janosik. Zmo-
ra dekarzy, ale nie wszystkich, jest komin
w koszu. Zawsze powinien by¢ obrobiony
z dwdch elementéw, by komin i dach mogty
sobie pracowac osobno.

Zdjecie z prawej ukazuje komin w bardziej
nowoczesnym wydaniu pokrycia, jakim sg
panele na rabek stojacy ,Retro 25” o szero-
kosci okoto 30 cm.

03]

TYLE OSOB ZAGEOSOWALO
NA ROBERTA
StUPKOWSKIEGO WE
WSZYSTKICH ETAPACH
KONKURSU

OBROBKA OKNA DACHOWEGO
Okna dachowe sg w coraz wiekszej ilosci
montowane na dachach. Dzieki zastoso-
waniu i prawidtowemu montazu systemo-
wych kotnierzy okiennych zachowujemy

wieloletnig gwarancje producenta. Na zdje-
ciu z lewej wida¢ dach restauracji pokryty
blachodachowka gontopodobng GERARD
Corona. ZamontowaliSmy w nim ponad 40
sztuk okien dachowych Roto z innowacyj-

nym kotnierzem. Z kolei na zdjeciu z prawej
wida¢ zainstalowane trzy okna zespolone
z belkami firmy Velux w pokryciu na ,klik”
z wykorzystaniem specjalnie do nich prze-
znaczonych kotnierzy.

Dekarz

FOT.(7): ROBERT SLUPKOWSKI
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rojekt Zawod Przysztosci Dekarz
nieustannie dazy do realizacji
swoich celéw. Jednym z nich byto
nawigzanie $cistej wspotpracy
z co najmniej 20 szkotami ksztatcgcymi
w zawodzie dekarz i/lub technik dekarstwa
oraz placéwkami, ktére chciatyby posze-
rzy¢ swojg oferte o te zawody. W ciggu 3 lat
dziatania, projekt przekroczyt juz zaktadana
pierwotnie liczbe szkét partnerskich, ale nie
poprzestaje w staraniu o kolejne instytucje.
W roku szkolnym 2021/2022 do sieci
szkot wspdtpracujacych z Polskim Stowa-
rzyszeniem Dekarzy dotgczyty:
« Elblaskie Centrum Edukacji Zawodowej
CKZiU, kt6re powstato w wyniku przeksztat-
cenia Warsztatow Szkolnych Zespotu Szkét
Zawodowych nr 1 w Elblagu. W Centrum
uczy sie okoto 1000 ucznidw i stuchaczy,
ktorych ksztatci sie w dwudziestu pieciu za-
wodach w branzach: motoryzacyjnej, elek-
tryczno-elektronicznej, drzewnej, budowla-
nej, ustugowej, metalurgicznej. Szkota moze
pochwali¢ sie takze 6 uczniami dekarstwa.
+ Zespot Szkot Branzowych i 0gélno-
ksztatcacych w Labiszynie jest szkota
z ponad 70-letnig tradycja, ktéra ksztatci
mtodocianych pracownikédw w Branzowej
Szkole | Stopnia oraz stuchaczy w Liceum
Ogolnoksztatcacym dla Dorostych (w trybie
zaocznym). W szkole branzowej uczniowie
realizujg nauke przedmiotéw ogdlnoksztat-
cacych, natomiast praktyczng nauke za-
wodu odbywajg u wybranych przez siebie
pracodawcow. Dodatkowo w kazdym roku
nauki oddelegowani zostajg nie miesieczne
kursy doksztatcajgce do osrodkéw dosko-
nalenia zawodowego. Dekarstwa uczy sie
tutaj dwdch ucznidw.
+ Zespot Szkot Budowlanych im. Roge-
ra Stawskiego w Poznaniu to technikum
i branzowa szkota zawodowa w jednym.
Historia szkoty siega 1959 roku i trwa nie-
przerwanie do dzisiaj. W tym czasie placow-
ka rozwijata sie i zdobywata doswiadczenie,
zeby dzisiaj stac¢ sie jedng z najlepszych
szkot branzowych w regionie, ktéra uczy
przysztych specjalistéw. Obecnie do szko-
ty uczeszcza szesciu przysztych dekarzy.
Warto nadmienic¢, ze uczniowie tej pla-
cowki zdobyli I i Ill miejsce w pierwszych
Miedzyszkolnych Zawodach Branzowych
,Mtodziezowy Mistrz Dekarstwa”.
+ Zespot Szkot Budowlanych nr 1 w Ploc-
ku od wielu lat wprowadza i realizuje inno-
wacyjne metody oraz kierunki ksztatcenia,

Laczna liczba
placowek
oswiatowych,

Z ktorymi
dziatamy na rzecz
efektywnego
ksztatcenia
orzysztych dekarzy,
siegneta juz
25 szkot
na terenie kraju.

bedac liderem rozwoju ksztatcenia zawo-
dowego w swoim regionie. Dzigki szcze-
gétowym analizom lokalnego rynku pracy,
w ofercie o$wiatowej szkoty pojawity sie
miedzy innymi takie kierunki jak technikum
chtodnictwa i klimatyzacji oraz technikum
urzadzen i systemow energetyki odna-
wialnej. Na szczegdlng uwage zastuguja
przestronne i $wietnie wyposazone warsz-
taty szkolne, pozwalajace na prowadzenie
w komfortowych warunkach zaje¢ prak-
tycznych na najwyzszym poziomie. Ptoc-
kie ZSB prowadzi rekrutacje na kierunki
dekarz i technik dekarstwa.

taczna liczba placéwek oswiatowych,
z ktérymi dziatamy na rzecz efektywnego
ksztatcenia przysztych dekarzy siegneta
juz 25 szkét na terenie kraju, a w najbliz-

Dekarz

FOT.: RYSZARD PIWOWSKI
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szym czasie zaplanowane sg rozmowy
i spotkania z przedstawicielami kolejnych
instytucji.

HARMONOGRAM
REKRUTACJI 2022/2023
Tegoroczna rekrutacja do szkét ponadpod-
stawowych odbedzie sie wedtug nastepuja-
cego harmonogramu:

+ od 16 maja do 20 czerwca 2022 roku —
uczniowie moga sktada¢ wnioski o przy-
jecie do wybranych szkot;

* od 24 czerwca do 12 lipca 2022 roku
— pojawi sie mozliwos¢ dokonywania
zmian wyboru szkoty i klasy przez kan-

dydatéw; w tym czasie mozliwe bedzie
takze uzupetnienie wnioskéw rekrutacyj-
nych o $wiadectwo ukonczenia szkoty
podstawowej i zaswiadczenie o wyniku
egzaminu 6smoklasisty;

19 lipca 2022 roku - zaplanowano opu-
blikowanie przez komisje rekrutacyjne
list kandydatéw zakwalifikowanych i nie-
zakwalifikowanych do przyjecia do szkot,
od 19 lipca do 25 lipca 2022 roku - za-
kwalifikowani uczniowie bedg mogli po-
twierdzi¢ wole przyjecia do szkoty,

26 lipca 2022 roku — majg zostac¢ ogto-
szone finalne listy kandydatéw przyjetych
i nieprzyjetych do szkot.

Jak co roku, zespét projektu Zawod
Przysztosci Dekarz przygotowuje wieloka-
natowg promocje szkét w mediach trady-
cyjnych i cyfrowych. Wspolnie z przedsta-
wicielami oddziatéw terenowych Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy bedziemy docierac¢
z bannerami reklamowymi i plakatami do
potencjalnych kandydatéw. Ponownie, aby
bezposrednio i skutecznie dociera¢ do grup
docelowych, kampania w duzej mierze pro-
wadzona bedzie na portalach spoteczno-
$ciowych oraz w sieci reklamowej Google
Ads.

Bardzo istotnym elementem przy promo-
cji ksztatcenia branzowego jest dotarcie do
miodziezy podczas dni otwartych i targéw,
a takze bliska wspotpraca z doradcami
zawodowymi. Dzieki znoszeniu obostrzen
zwigzanych z pandemig koronawirusa, tego
typu wydarzenia wracajg w ogromnej ilosci
i przyciagajg rzesze mtodych ludzi stoja-
cych przed wyborem kierunku ksztatcenia.
Oczywiscie, w wiekszosci z nich projekt
Zawdd Przysztosci Dekarz aktywnie bierze
udziat.

Zachecamy placéwki o$wiatowe, lokal-
nych przedsigbiorcéw i instytucje zwigzane
z promocjg ksztatcenia branzowego, do
kontaktu z nami. Dane kontaktowe zna-
lez¢ mozna na stronie www.zawodprzy-
szloscidekarz.pl

Partnerzy Strategiczni ZAWODU PRZYSZL0SCI DEKARZ:

Partnerzy ZAWODU PRZYSZt0SCI DEKARZ:

CREATONZ iz
“hrG s
dakea’ /

% REVOLT
ENERGY
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Chcesz pomac sobie
Chcesz przygotowac zespot
Chcesz wesprzec¢ sie
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PLYTKI KOLCZASTE

Program 3D TrussMe firmy Ristek do wigzaréow dachowych

Sodra Polska z duzym sukcesem juz od ponad p6t roku oferuje Polsce ptytki kolczaste
finskiej firmy Ristek Oy. Obowigzki te obecnie zostaty przekazane firmie Ristek
Polska. Jest ona rowniez dostawcag ptytek na rynku niemieckim. O firmie i jej dziataniu
opowiada inz. dypl. Dietrich Strothotte, pracownik firmy Ristek od wielu lat projektujgcy
dachy w Niemczech wtasnie w oparciu o technologie ptytek kolczastych.

ojawienie sie firmy Ristek Oy

’ na srodkowoeuropejskim rynku

ptytek kolczastych jest pewnego

rodzaju zrzadzeniem losu. Jest

to bowiem dostawca, ktéry ma

do zaoferowania swoim klientom dopraco-

wane portfolio tego rodzaju tgcznikéw do
drewna.

Dzigki swej dalekowzrocznej strategii
w 2019 roku firma Ristek nabyta nowg hale
produkcyjna, w ktérej bezzwtocznie ruszy-
ty niezbedne prace, a po ich zakonczeniu
w 2020 roku przeniesiono produkcje do no-

wej hali. Jednoczesnie poczyniono inwesty-
cje w nowa linie produkcyjna, ktéra pozwo-
lita znacznie zwiekszy¢ wolumen produkc;ji
zaktadu. Obecnie s3 to cztery w petni zauto-
matyzowane linie produkcyjne.

Energia, dynamika i innowacyjnos$¢ to ce-
chy charakteryzujace firme Ristek Oy w kaz-
dym aspekcie jej dziatalnoéci. Swiadome
tych atutow kierownictwo uznato interna-
cjonalizacje dziatan firmy za wielka szanse
na drodze jej dalszego rozwoju.

Zorientowana na potrzeby klienta oferta
ptytek kolczastych w potaczeniu z warunka-

mi operacyjnymi umozliwiajgcymi wysoko-
wydajna produkcje pozwala firmie Ristek na
zaproponowanie wszystkim zaangazowa-
nym stronom cen na atrakcyjnym poziomie.
Portfolio produktéw Ristek obejmuje trzy
gtéwne rodzaje ptytek kolczastych wykony-
wanych z blachy o réznej grubosci. Sa to:

« plytka LL10 z blachy o grubosci 1 mm,

« ptytka LL13 z blachy o grubosci 1,3 mm,
cieszgca sie obecnie najwiekszym popy-
tem na rynku oraz

+ plytka LL20 produkowana z blachy o gru-
bosci 2 mm.

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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Plytka kolczasta LL20 zostata opracowa-
na z myslg o sprostaniu potrzebom nowe-
go rynku. Jest to produkt bedacy efektem
prac prowadzonych we wtasnym zakresie
i na bazie wtasnego know-how. Wszystkie
niezbedne procesy, to jest monitorowanie
procedur badawczych w laboratorium oraz
procedur odbiorczych prowadzonych przez
panstwowe organy nadzoru budowlanego,
zostaly zainicjowane niezaleznie od nas.

Sprawne zarzadzanie logistyka oraz ko-
ordynacja zamoéwien i zakupu surowcéow
réwniez nalezg do kluczowych kompe-
tencji, z ktérymi firma Ristek radzita sobie
bardzo dobrze nawet w trudnym okresie
pandemii wirusa COVID-19 w latach 2020-
-2021. W tych niesprzyjajacych dla biznesu
okolicznosciach optacita sie wieloletnia
i oparta na wzajemnym zaufaniu wspétpra-
ca z wszystkimi podmiotami zaangazowa-
nymi w realizacje tancucha dostaw. Jest
to czynnik, ktérego nie mozna nie docenié,
spogladajagc wstecz na wydarzenia, ktére
miaty miejsce, w trakcie kryzysu spowodo-
wanego pandemia.

Inne podstawowe obszary dziatalnosci
firmy Ristek Oy to wytwarzanie i sprzedaz
urzadzen do produkcji wigzaréow dacho-
wych. Nalezy tu wymieni¢ przede wszyst-
kim prasy typu C oraz stoty z magnesami
statymi.

Jednak sukces, ktéry osiggnelismy
nie bytby mozliwy, gdyby nie 3DTrussMe
- nasze wiasne, autorskie oprogramowanie
do projektowania wigzaréw. Trzy elementy
sktadajace sie na nazwe tego produktu
software'owego odzwierciedlajg jego trzy
nastepujace wiasnosci.

3D to element, ktéry odnosi sie do faktu,
Ze oprogramowanie to opracowano w opar-
ciu o filozofie pracy na kompletnym modelu
3D, obejmujgcym wszystkie elementy kon-
strukcji. Ta nowoczesna technologia umoz-
liwia skonstruowanie przyjaznej dla uzyt-
kownika ,realistycznej” wizualizacji catego
obiektu budowlanego na komputerze biuro-
wym. Praca na modelu 3D stanowi obecnie
podstawe wszystkich nowoczesnych pro-
duktow software'owych wykorzystywanych
w branzy budowlanej. Konstrukcja interfej-
su, miedzy innymi IFC, BTL umozliwia tatwe
przesytanie danych zaréwno do wczesniej-
szych, jak i realizowanych w dalszej kolejno-
$ci procesow planowania i produkcji.

Truss to cze$¢ nazwy nawigzujaca za-
rowno do zaufania, jak i do nieograniczo-

nych mozliwosci, ktére oferuje program
w zakresie projektowania wigzarow, a tak-
ze ich wymiarowania statycznego i ekono-
micznego zgodnie z metoda elementéw
skonczonych. Przy czym podstawe obli-

czen statycznych stanowi zawsze Eurokod
i zatacznik krajowy do niego obowigzujacy
w danym kraju.

| wreszcie, Me to element nazwy pro-
gramu odzwierciedlajacy fakt, ze zgodnie
z intencjami jego tworcéw program ten ma
zapewniaé uzytkownikowi maksymalne
wsparcie w codziennej pracy nad projektem.
Elastycznos¢ w zakresie obrobki obiektow
w ramach stworzonego modelu umozliwia
konstruktorom samodzielne i kreatywne po-
dejmowanie wyzwan inzynierskich.

Program 3DTrussMe tgczy w sobie czte-
ry kluczowe obszary naszej dziatalnosci
w branzy wytwarzania wigzaréw - statyke,
ciecie, produkcje i obrébke rysunkdw.

Zgodnie z zamierzeniami jego autoréow
program 3DTrussMe jest produktem so-
ftware'owym, ktéry zyje, jest bezustannie
i na biezaco rozwijany. Budzet na ten cel
jest uwzgledniany w kazdym rocznym biz-
nesplanie firmy Ristek. Podejscie to uwaza-

my za sensowng, logiczna i konsekwentna
inwestycje w przysztosc.

Nasze dziatania na polu pozyskiwania
nowych klientéw przynoszag doskonate
efekty. Na rynku niemieckim okazaty sie

one bardzo skuteczne, zwtaszcza jesli cho-
dzi o klientéw gotowych na zmiany. W tym
zakresie oczywiscie gwarantujemy dostawy
zamoéwionych towaréw zgodne z oczekiwa-
niami naszych odbiorcéw.

- Na koniec pozwole sobie na osobisty
komentarz. Udana wspdtpraca z Ristek
Oy opiera sie na przyjaznym, pomocnym
i — co szczegdlnie cenne —zorientowanym
na znajdowanie rozwigzan wzajemnym po-
dejsciu. Ciesze sie i czerpie wielka satysfakcje
z faktu, Ze zdecydowatem sie dotfaczy¢ do ze-
spotu firmy Ristek Oy i ze podjatem sie reali-
zacji zadania polegajacego na wprowadzeniu
jej produktow na rynek niemiecki. Mojg moty-
wacja do pracy jest moZliwos¢ stuzenia firmie
swym doswiadczeniem i wiedzg w ksztatto-
waniu i ciaglym rozwijaniu istotnych obszaréw
powierzonej mi odpowiedzialnosci, takich jak
rozwdj, produkcja itp. Zatem wspdlnie ksztat-
tujmy nasza przysztosé! — opowiada inz.
dypl. Dietrich Strothotte.

Dekarz
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Styk sciany szczytowe]
Z POLACIA DACHU

Miejsce potgczenia scian szczytowych z dachem dwuspadowym
trzeba odpowiednio zabezpieczy¢ przed ucieczkg ciepta.
Czesto sie o tym zapomina, uktadajgc dach bezposrednio na murze.

Tekst TOMASZ RYBARCZYK

FOT.: TOMASZ RYBARCZYK
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ciany szczytowe nie lezg w za-

kresie wykonania ani ciesli, ani

dekarzy, poniewaz sg to roboty

murowe i najczesciej sg prowa-
dzone przez wykonawce stanu surowego
otwartego. Niestety, nie zawsze w projek-
cie jest rozwigzany detal potgczenia Scian
szczytowych z dachem. Poniewaz jednak
chodzi o styk muru i dachu, to murarze
oraz ciesle i dekarze powinni wiedziec¢ jak
dobrze go wykona¢. Niewtasciwe przygo-
towanie tej czesci budynku moze powo-
dowac powstanie dosy¢ duzych liniowych
mostkow cieplnych lub problemy z zacho-
waniem geometrii dachu.

Sciany szczytowe sg dopasowane do geo-
metrii dachu. Moga przejmowac obcigze-
nia z dachu, ale nie muszg, gdyz to zalezy
od konstrukcji dachu. Poniewaz na $ciany
szczytowe dziata niekorzystne obcigzenie
wiatrem, wymagaja one odpowiedniego
usztywnienia. Wykonuje sie w nich trz-
pienie zelbetowe, zelbetowy wieniec ob-
wodowy lub zelbetowg belke (nadproze
na przyktad ulokowane nad otworem lub
otworami na stolarke, jesli sg). Uktad tych
elementéw zalezy od projektanta.

Kluczowe w tym wszystkim jest tez
wykonanie szczytéw Scian, w kontekscie
zachowania odlegtosci od konstrukcji
wiezby dachowej. Mianowicie chodzi
o to, by Sciany szczytowe byty wtasciwie
ocieplone od géry. Sama izolacja termicz-
na utozona tylko od zewnatrz $cian szczy-
towych nie wystarczy, poniewaz powinny
by¢ one ocieplone réwniez od géry gruba
warstwa termoizolacji. Najlepiej, by to byta
taka sama grubos¢ lub nieznacznie mniej-
sza od ocieplenia potaci dachowej (czyli
30-40 cm). Zaleca sie réwniez wtedy, gdy
poddasze jest nieuzytkowe.

Wykonawcy dos¢ czesto zapomina-
ja o wtasciwym zakonczeniu szczytéw
$cian, wyprowadzajgc mur rowno z goérng
ptaszczyzng krokwi dachowych. Wtedy
membrana dachowa lub papa na desko-

waniu (sztywnym poszyciu) styka sie ze
skosami $cian szczytowych. Takie roz-
wigzanie moze by¢ stosowane jedynie,
gdy budynek ma ciepte Sciany jednowar-
stwowe. Na wyréwnanych skosach scian
dwu- i tréjwarstwowych konieczne jest
utozenie izolacji cieplnej o grubosci ta-
kiej samej jak ocieplenie poddasza. Aby
byto to mozliwe, $ciana szczytowa po-
winna by¢ wymurowana tak, by jej gorna
powierzchnia znalazta sie na poziomie
dolnej ptaszczyzny krokwi. Wtedy miedzy
wierzchem $ciany a membrang dachowa
lub deskowaniem zostanie wystarczajgco
duzo miejsca na ocieplenie. W ten wiasnie
sposob powstaje ,ciepty tacznik” miedzy
ociepleniem $cian uktadanym od zewnatrz
a ociepleniem poddasza.

tatwos¢ dopasowania Scian szczytowych
zalezy od kolejnosci robét. Sciany szczy-
towe mozna wykonac¢ razem ze wznosze-
niem $cian zewnetrznych (czyli jeszcze
przed postawieniem wiezby dachowej)
albo po wykonaniu wiezby.

Pierwsza metoda jest korzystna ze wzgle-
du na to, ze wykonawcy majg woéwczas
duzg swobode przy robotach murowych
oraz wykonywaniu zelbetu (wzmocnien
$cian szczytowych). Moga wéwczas ta-

two zazbroi¢ elementy Scian szczytowych,
zamontowac szalunki, uktada¢ mieszanka
betonowg. Wymaga to doktadnosci wyzna-
czenia geometrii Scian szczytowych, by za-
chowa¢ wtasciwg odlegtos¢, pozostawiajac
miejsce na ocieplenie od gory.

Mozna tez $ciany szczytowe wykonag,
kiedy bedzie juz gotowa konstrukcja dachu.
Wowczas tatwiej dopasowac ich geometrie,
natomiast trudniejsze moze okazac sie pro-
wadzenie robét murowych oraz elementéw
zelbetowych. Jesli wiezby nie wykonuje
ekipa od stanu surowego otartego, w har-
monogramie jest przewidziana przerwa
w pracy murarzy, ktérzy muszg poczekac na
zakonczenie pracy ciesli. Najczesciej jednak
$ciany szczytowe wykonuije sie ,za jednym
razem”, wraz ze $cianami poddasza.

Bez wzgledu na to, na jakim etapie beda
wykonywane $ciany szczytowe, przed wy-
konaniem robét nalezy poczyni¢ ustalenia
z wykonawcami i kierownikiem budowy. Cza-
sami moze sie nawet okazac, ze rozwigzania
przyjete w projekcie moga by¢ niewtasciwe
lub niewykonalne, chociazby ze wzgledu na
uzyskanie doktadnosci, jaka zatozyt projek-
tant. Wéwczas rolg kierownika budowy jest
ustalenie razem z wykonawcami, co i jak
mozna zrobié, by byto zrobione wtasciwie.

Rys. Schemat potaczenia Sciany szczytowej z konstrukcja dachu. Krokwie ulokowane nad $ciang

szczytowa

o

przestrzen na ocieplenie
Sciany szczytowej
podkrokwiowo

krokiew

obwodowy
wieniec zelbetow!

. widok widok
rkonstrukcji! w miejscu | w miejscu
| $ciany pomiedzy

| szczytowej | krokwiami

ocieplenia miedzykrokwiowe

ocieplenie $cian!
szczytowej od gory

ocieplenie miedzykrokwiowe
2plenie podkrokwiowe
inna zabudowa poddasza,
7 np. z plyt g-k (nie pokazano
=+, stelaza do zamocowania ptyt g-k)
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TOMASZ RYBARCZYK
Architekt i inzynier budownictwa z 28-letnim doswiadczeniem; ma uprawnienia do projektowania i kierowania
budowa bez ograniczen w zakresie konstrukcyjno-budowlanym oraz uprawnienia budowlane do projektowania

bez ograniczen w specjalnosci architektonicznej; petni funkcje kierownika budowy lub inspektora nadzoru
inwestorskiego; rzeczoznawca budowlany w zakresie projektowania i wykonawstwa,; znawca materiatow
i technologii; projektuje, opracowuje ekspertyzy oraz opinie techniczne.

Dekarz
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Jak prawidtowo
WZMOCNIC konstrukcje drewniana?

Konstruowanie wiezby oraz innych drewnianych konstrukgji jest zdecydowanie
tatwiejsze, gdy prace ciesielskie sg wykonywane od podstaw, a wykorzystywany
materiat jest nowy i odpowiednio przygotowany. Czesto jednak wykonawcy
stajg przed wyzwaniem remontow juz istniejgcej konstrukgji, ktéra po latach
uzytkowania wymaga wzmaocnien oraz wymiany lub uzupetnienia niektorych elementow.
Niezastgpione w wykonaniu tego typu prac okazujg sie wkrety WKFC oraz WKFS
z petnym gwintem uzywane do wzmocnien, produkowane przez KLIMAS Wkret-met.

Wzmocnienie belki w miejscu ostabionym
otworem

krety konstrukcyjne

WKFC maja petny

gwint oraz walcowy

teb. Doskonale

sprawdzajg sie
podczas prac przy potgczeniach
konstrukcyjnych, gdzie nie jest zale-
cane Scigganie elementéw drewnianych.
Potgczenia takie stosuje sie przy wzmocnie-
niach. Wkrety WKFS réznig sie them stoz-
kowym, dzieki ktéremu doskonale licujg sie
z drewnem. Oba produkty sg wyposazone
w gniazdo typu TX, ktére efektywnie prze-
nosi moment obrotowy.

Prace utatwig rowniez innowacje techno-
logiczne, jakie KLIMAS Wkret-met wprowa-
dzit w catej rodzinie produktéw ciesielskich.
Pierwszym rozwigzaniem jest nowa kon-
cowka frezujgca, wyposazona w podwajny
gwint, ktéry umozliwia szybsze ztapanie
drewna przy uzyciu mniejszej sity docisku.
Nowa koncoéwka frezujgca dodatkowo re-
dukuje opdr podczas wkrecania. Te funk-
cjonalnosci dopetnia powtoka woskowa
znacznie utatwiajgca i przyspieszajgca
montaz. Cechy nadane wkretom ciesiel-
skim redukuja czas pracy, podnoszg jej

Zabezpieczenie przed peknieciem belki
z weieciem

ergonomie i eliminujg koniecznos¢ wstep-
nego nawiercania nawet twardego drewna.
Wkrety WKFC i WKFS sg przeznaczone
do potaczen, ktére powinny zo-

sta¢ wzmocnione zaréwno

w konstrukcjach nowych,

jak i tych objetych pro-

cesem renowacji.

Dzieki swojej

konstrukcji
wkrety moga by¢
montowane pod réz-
nymi katami 90, 60 czy 45°,
ateb walcowy lub stozkowy za-
gtebia sie wéwczas w materiale.
Doskonatym przyktadem zastosowa-
nia WKFS oraz WKFC s3 otwory i podciecia
w belkach. Zaréwno otwor, jak i podciecie
powodujg ostabienie elementu konstrukcyj-
nego. Kolejng sytuacja, w ktorej warto za-
stosowac wkrety do wzmochnien jest strefa
kalenicowa. W niej rowniez istnieje obawa
o rozwarstwienie sie drewna.
Wiasciwe potaczenie wymaga prawidto-
wego doboru dtugosci wkretéw oraz mon-

Potaczenie dwoch dzwigarow

tazu w odpowiedniej odlegtosci od krawedzi
belki. Wczesniejsze nawiercanie powoduje
zmniejszenie naprezen oraz pozwala na
wkrecenie wkreta blizej krawedzi belki. Mi-
nimalna odlegtos¢ od krawedzi powinna
wynosi¢ 3-krotnos$¢ srednicy wkreta przy
wczesniejszym nawiercaniu lub 5-krotnos$é
Srednicy przy wkrecaniu bez nawiercania.
Wkrety konstrukcyjne — podobnie jak caty
asortyment KLIMAS Wkret-met — zostaty
zaprojektowane i wyprodukowane w pol-
skich zaktadach. Produkty sg poddawane
specjalistycznym badaniom i testom wery-
fikujgcym parametry wytrzymatosciowe,
jakos¢ powtok ochronnych, szyb-
kos¢ i tatwos¢ wkrecania oraz
bezpieczenstwo potaczen.
Zastosowanie wkre-

0?@‘7( téw konstrukceyj-
%,@ nych z petnym
%, gwintem WKFC

%,

i WKFS zapewni
odpowiednig wytrzymatosé zaréwno no-
wym, jak i restaurowanym oraz wzmacnia-
nym konstrukcjom drewnianym. KLIMAS
Wkret-met to gwarancja bezpieczeristwa
i jakosci MOCNEJ NA POKOLENIA.
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MOCNI NA POKOLENIA {( L I M AS

FASTENER TECHNOLOGIES

NA KONCOWKA

FREZUJACA

IDEALNE DO WZMOCNIEN KONSTRUKCJI DREWNIANYCH

0 MNIEJSZY OPOR
. (O PODCZAS WKRECANIA'

0/ SzYBsSZYCzAs
) 0 VIKRECANIA®

PODWOJNY GWINT
Dodatkowe zwoje na szpicu pozwalajg na szybsze ,ztapanie”

drewna w pierwszym etapie wkrecania.

0 DUZY MOMENT SKRECAJACY
@ Umozliwia wkrecanie bez nawiercania nawet w twardych

gatunkach drewna.

POWEOKA WOSKOWA

”‘ ‘ /mnigjsza opdr podczas wkrecania, ogranicza zuzycie baterii
wkretarek - dzigki temu montaz jest szybszy i prostszy.

WKFC
WKFS

wiecej na; www.wkret-met.com

POLSKI PRODUCENT TECHNIK ZAMOCOWAN

KLIMAS
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rzez lata dekarstwo mocno
ewoluowato. Pojawity sie nowe
techniki pokryciowe, zmie-
nity sie tez narzedzia.
Zagladajac do dekarskiej
skrzynki z narzedzia-
mi, jesteSmy w stanie
powiedzieé, jakimi da-
chami zajmuje sie dany
wykonawca. Jego narzedzia
dostosowane sg do rodzaju wykonywane-
go najczesciej pokrycia. U niektérych de-
karzy znajdziemy jeszcze narzedzia, ktére
noszg slady mtota i kowadta z kuzni, ale
wiekszos$¢ narzedzi powstaje juz na sze-
roka skale w wyniku produkcji zautomaty-
zowanej. Jednym z takich narzedzi jest ko-
wadetko dekarskie, zwane tez zaginadtem
dekarskim lub szelajzg — od niemieckiego
stowa Shaleisen — stuzgce zaklepywaniu
i profilowaniu blachy.

Popularnosé obrébek zawierajgcych ele-
menty rgbka podwadjnego i zwigzana z tym
spora liczba szkolen z wykorzystaniem
narzedzi tego typu sprawity, ze szelajzy to
podstawowe narzedzie dekarskie.

Kowadetko ma utatwia¢ wyklepywanie
obrébek. Przy jego uzyciu mozemy wy-
klepywac ksztatty blachy, wykonywac wy-
giecia, zamkniecia rgbka lub za pomoca
odpowiedniego przytozenia ograniczac¢
ruch blachy przy uderzaniu mtotkiem.
Poniewaz to narzedzie, ktére przez caty
cykl uzytkowania przyjmuje setki tysiecy
uderzen motkiem, powinno by¢ wykona-
ne ze stali najwyzszej jakosci, najlepiej
wykuwane na gorgco z jednego kawatka
stali. Takie kowadetko bedzie towarzyszy¢
wykonawcy przez cate zycie, jesli go nie
zgubi.

Na rynku mozna znalez¢ réwniez ko-
wadetka spawane z trzech elemen-
tow. Ich jakos$é nie powinna budzi¢
watpliwosci, tym bardziej ze gru-
bos¢ blach na dachach nie jest juz
taka jak dawniej.

Wielu dekarzy uzywa kowadetek
dekarskich wykonanych wtasnorecznie.
Wielkos¢, ksztatt i styl przystosowujg oni
do swoich wtasnych preferenciji.

Standardowa, najpopularniejsza szelaj-
za swoimi wymiarami powinna by¢ do-
stosowana do wysokosci rgbkéw 25-35
mm z tolerancjg uwzgledniajaca grubosé
blachy, czyli cze$¢ ptaska ma wysokos$é
okoto 25 mm do wyprofilowania rgbka

Wielu dekarzy
uzywa
kowadetek
dekarskich
wykonanych
wilasnorecznie.
Wielkosc,
ksztaft | sty
przystosowujg
oni do swoich
wiasnych
oreferenci.

ARKADIUSZ GNAT

matego, a cze$¢é zaostrzona ma wysokos$¢
okoto 35 mm - do wykonania rgbka zamy-
kajacego.

Do blach powlekanych i blach szlachet-
nych, do wykonywania obrébek, ktére
majg cieszy¢ oko, warto jest wyposazy¢
sie w szelajzy ze zwulkanizowanymi pod-
ktadkami lub wykonane z polietylenu. Po-
pularne tak zwane ,mydetka” lub wersje

z rekojescig znalazty uznanie
wsréd blacharzy zajmujgcymi sie
miekkimi blachami na rgbek stojacy.

W obecnych czasach dostep i oferta
narzedzi jest ogromna, parki maszyno-
wo narzedziowe profesjonalnych wyko-
nawcéw mogg by¢ nieograniczone. Tym
bardziej w kazdej dekarskiej skrzynce
narzedziowej powinny znalez¢ sie
kowadetka dekarskie.

kierownik biura Oddziatu Mazowieckiego Polskiego

Stowarzyszenia Dekarzy; kierownik Osrodka Ksztatcenia Dekarzy
w Pruszkowie; wiasciciel sklepu internetowego www.dachsklep.pl
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Czy sClany | dachy musza

ODDYCHAC?

Okoto 30 lat temu,
kiedy studiowatem
na Politechnice Lubelskiej,
wyktadowca przedmiotu
fizyka budowli zwrdcit sie
do nas mniej wiecej tymi
stowami: Prosze Panstwa,
na rynku funkcjonuja
dwie teorie — jedna
Z nich mowi, ze sciany
I dachy muszg oddychac,
a druga, ze sciany stuzg
do podpierania stropow
I dachow, a dachy
do ochrony budynku
przed warunkami
atmosferycznymi. Polecam
te drugg wersje, poniewaz
od oddychania budynkow
jest sprawna wentylacja.

Tekst JACEK LAZUKA

ineto wiele lat i nic sie w tej

kwestii nie zmienito — obie

teorie maja tyle samo zwolen-

nikéw, co przeciwnikéw. Pro-
blem tkwi jednak nie w fizyce budynkéw, ale
w komunikaciji. Dyskusja bez watpienia jest
podsycana przekazem producentéw ter-
moizolacji ,oddychajgcych” i tych ,innych”,
niekoniecznie w formie btednych informacijj,
ale co najmniej petnym niedomaowien i dwu-
znacznosci. Bo co rozumiemy intuicyjnie
przez zwrot ,dach musi oddychac”? Oczy-
wiscie, ze nalezy stosowacé takie materiaty,
ktére sg przepuszczalne dla powietrza i pary

wodnej, poniewaz w przeciwnym razie gro-
FOT.: BALEX METAL
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zg nam rozne nieszczescia. W ciggu tylko
ostatnich lat wystuchatem réznych wersji
obaw i argumentacji, wsrdd ktérych krolu-
je taka, ze jesli materiat budowlany nie jest
przepuszczalny dla pary wodnej, to na jego
powierzchni skropli sie woda. A dlaczego
miataby sie skropli¢? Telewizor, stojgcy
w pokoju nie jest wykonany z materiatu od-
dychajacego, a jednak nie jest wilgotny. To
samo dotyczy mebli czy chociazby okien od
wewnatrz. W tej sytuacji okno jest réwniez
elementem przegrody zewnetrznej, nie od-
dycha, a mimo to nie pojawia sie na nim, co
do zasady, skroplona para wodna. Owszem,
w przypadku okien takie zdarzenia maja
miejsce, ale wytgcznie jako btagd wykonaw-
czy lub w specyficznych warunkach i przy
braku skutecznej wentylacji.

SKAD SIE BIERZE
KONDENSAT PARY WODNEJ
W SCIANIE LUB DACHU?
Wszyscy pamietamy eksperyment, ktéry
zwykle wykonuje sie w szkole podstawo-
wej, kiedy w szklance z gorgcg wodg roz-
puszcza sie sol, a nastepnie pozostawia do
wystygnigcia. Czesto dodatkowo w roztwo-
rze réwniez zanurza sie nitke. Z obserwacji
wynika, ze wraz ze schtadzaniem sie tej
stonej wody, ktéra w poczatkowym stanie
jest przejrzysta, na sciankach szklanki i na
nitce odktada sie coraz wiecej krysztatow
soli. Dlaczego? Bo woda wraz ze spadkiem
temperatury ma coraz mniejsze mozliwo-
$ci rozpuszczania tej soli: im chtodniejsza
woda, tym mniej soli jesteSmy w stanie
w niej rozpuscié. Podobnie jest z powie-
trzem - im wyzsza jest jego temperatura,
tym wiecej pary wodnej moze zaabsorbo-
wac i skutecznie utrzymac. Dla przyktadu:
powietrze o temperaturze +20°C w 1 m?®
moze zaabsorbowac¢ az 17,3 g pary wod-
nej, ale juz to samo powietrze o tempera-
turze +10°C moze zaabsorbowac jedynie
9,4 g/ms. Co sie zatem stanie, kiedy po-
wietrze o temperaturze +20°C, zawierajgce
powiedzmy 12 g/m?® pary wodnej (69% wil-
gotnosci wzglednej) schtodzimy do +10°C?
Roznica wykropli sie w postaci kondensatu
w miejscu chtodniejszym niz tak zwany
spunkt rosy”. Odbywa sie to w trakcie, kiedy
powietrze wewnetrzne w warunkach jesien-
no-zimowych przenika z cieptego wnetrza
pomieszczen mieszkalnych poprzez dach
lub $ciane w strone zewnetrzng, w kierunku
zimnego powietrza atmosferycznego, ktére

z powodu niskiej temperatury i mniejszych
mozliwosci absorpcji zawiera mniejsza
ilos¢ pary wodnej. Te warunki doskonale
pokazuje wykres Carriera, zwany réwniez
krzywa nasycenia obrazujgcy mozliwosci
absorpcyjne powietrza w zaleznosci od jego
temperatury (rys. 1).

Kolejne rysunki (rys. 2 i rys. 3) obrazujg
ilos¢ pary wodnej, jaka moze by¢ zaabsor-

bowana w 1 m® powietrza o danej tempera-
turze (nadmiar wystepuje w postaci wody
na dnie naczynia — im wyzsza temperatura,
tym wigcej pary wodnej w powietrzu i mniej
wody w stanie ciektym). Dla wigkszego kon-
trastu przyjatem +25°C oraz +5°C:

Zwykle wykroplenie odbywa sie w ter-
moizolacji, gdyz to ona w znakomitej wiek-
szosci sytuacji zawiera w swoim obrebie

Rys. 1. Wykres Carriera — krzywe nasycenia powietrza

Rys. 2. Nasycenie powietrza parg wodng w temperaturze +25°C (23,1 g/m?® przy 100% nasycenia)

Rys. 3. Nasycenie powietrza parg wodng w temperaturze +5°C (6,8 g/m? przy 100% nasycenia)
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Rys. 4. Przegroda otwarta dyfuzyjnie
(ryzyko powstania kondensatu)

obszar o najwiekszej réznicy temperatur
miedzy ptaszczyzng wewnetrzng a ze-
wnetrzng. Jezeli jednak nie doprowadzimy
do schtodzenia sie powietrza, na przyktad
poprzez uniemozliwienie mu przedostawa-
nia sie przez przegrode budowlang z wne-
trza na zewnatrz, to para wodna w nim
zawarta pozostanie w stanie réwnowagi
uzaleznionej wytacznie od parametréow
wewnetrznych.

To wtasnie z powyzszych powodow
ZAWSZE od strony poddasza nalezy insta-
lowa¢ materiat w jak najwiekszym stopniu
izolujacy dyfuzyjnie (paroizolacje), aby unie-
mozliwi¢ przedostawanie sie pary wodnej
do warstw chtodniejszych, w ktérych powie-
trze stanie sie parg wodng przesycone, a jgj
nadmiar wytraci sie w postaci kondensatu
(wilgoci, czyli wody w stanie ciektym). Takg
barierg moze by¢ folia paroizolacyjna lub
inny materiat o wysokim — jak najwyzszym!
— wspdtczynniku oporu dyfuzyjnego. To jest
podstawowy dowdd, ze ,oddychanie” prze-
grod budowlanych jest mitem i to mitem
niebezpiecznym.

Oddychanie przegréd WOLNO i NALEZY
sprowadzi¢ wytgcznie do rozumienia, ze
w razie ryzyka powstania kondensatu pary
wodnej w jednej z warstw przegrody, kolej-
ne warstwy w kierunku zewnetrznym mu-
szg mie¢ coraz nizszy wspoétczynnik oporu
dyfuzyjnego, aby umozliwi¢ wysychanie
powstatej wilgoci. Pozwole sobie powtdrzyé
— w razie ryzyka powstania kondensatul! Dla
zobrazowania oméwmy przyktady.

PRZYKLAD 1. Sciana lub dach z plyty war-
stwowej z dowolnym rdzeniem (PIR, WM,
EPS) w oktadzinach stalowych.

W tym przyktadzie wystepuje uktad warstw:
stal — materiat izolacyjny - stal. Zatem od

Rys. 5. Przegroda zamknieta dyfuzyjnie
od strony wewnetrznej

strony zewnetrznej zawsze wystepuje okta-
dzina stalowa, ktora jest materiatem gazo-
szczelnym o wzglednym wspotczynniku
oporu dyfuzyjnego S,> 1 500 m. Zresz-
tg jak kazdy metal o grubosci minimum
40 um. Oznacza to, ze ta oktadzina ma
taki sam opor dyfuzyjny, jak warstwa po-
wietrza o grubosci co najmniej 1500 m.
To duzo, a nawet bardzo duzo. W sezonie
jesienno-zimowym para wodna nie pokona
takiej przegrody w drodze dyfuzji. Zatem
zamknelismy od strony zewnetrznej dach
warstwa stali, ktéra nie pozwoli na wy-
schnigcie rdzenia izolacyjnego?! Bez obaw
- rdzen pozostanie suchy. Pamigtajmy, ze
od strony wewnetrznej réwniez wystepuje
oktadzina stalowa, ktéra nie dopusci, aby
do rdzenia przedostata sie wystarczajgca
ilos¢ pary wodnej, ktéra mogtaby sie w nim
skropli¢. Pomimo faktu, ze ptyty warstwo-
we w oktadzinach stalowych nie oddychajg,
na ich wewnetrznej powierzchni nic sie nie
wykrapla, ani nie pojawia sie grzyb (w tym
plesn) czy mchy i porosty. Czemu? Odpo-
wiedz jest prosta: powierzchnia wewnetrz-
na jest ciepta, cieplejsza, niz punkt rosy,
ma temperature zblizong do temperatury
wewnetrznej, wiec nie ma powodu, dla kté-
rego para wodna, zawarta w powietrzu we-
wnetrznym miataby sie skrapla¢ w postaci
kondensatu. Czy ta $ciana ,oddycha"? Nie.

PRZYKLAD 2. Sciana dwuwarstwowa, izo-
lowana termicznie od zewnatrz.

W tym przyktadzie zatézmy, ze interesuje
nas uktad zalecany powszechnym przeka-
zem, to znaczy Sciana ,oddychajgca” w ca-
tym przekroju. Uktad warstw wygladatby
nastepujgco: tynk wewnetrzny — Sciana
konstrukcyjna z materiatu ceramicznego
(grubosé 25 cm, A = 0,25 W/mK) — termo-

Rys. 6. Przegroda zamknieta dyfuzyjnie
od zewnatrz izolacja PIR w gazoszczelnych
oktadzinach

izolacja z wetny mineralnej (grubos¢ 15 cm,
A\ =0,031 W/mK) - tynk zewnetrzny. Wska-
zane jest, aby tynk zewnetrzny miat jak naj-
mniejszy opor dyfuzyjny, wiec odrzuémy
tynki akrylowe, a przyjmijmy mineralny.
Wszystko gra! Co sie dzieje — powietrze
wewnetrzne o temperaturze normatywnej
+20°C i wilgotnosci wzglednej 55% zawiera
w sobie 9,5 g/m? pary wodnej. Na zewnatrz
mamy warunki zimowe: —16°C i wilgotnos¢
wzgledng 85%, co oznacza 1,26 g/m? pary
wodnej. Nasza Sciana nie stanowi skutecz-
nej bariery dyfuzyjnej (przeciez ma oddy-
chacd) i powietrze wewnetrzne stosunkowo
swobodnie wraz z zawartg w sobie parg
wodng przenika z wnetrza budynku w stro-
ne zewnetrza. Uktad temperatur w Scianie
wyglada jak na rys. 4. Co z tego wynika?
Po pierwsze — w $cianie konstrukcyjnej nie
pojawi sie kondensat pary wodnej, gdyz
jej temperatura bedzie w catym przekro-
ju wyzsza niz punkt rosy, czyli ta wartosc
temperatury, w ktérej powietrze wewnetrz-
ne (+20°C, 55% wilgotnosci) zaczyna by¢
przesycone parg wodng, co skutkuje jej
wytrgcaniem sie w postaci kondensatu
(wilgoci). Dla wymienionych warunkéw
wartos$é punktu rosy wynosi +10,7°C.
W zwigzku z tym punkt rosy wystapi z pew-
noscig w izolacji z wetny mineralnej. Czy
w termoizolacji powstanie kondensat pary
wodnej? Bardzo mozliwe, poniewaz tam
rozktad temperatur umozliwia ten proces,
ale wszystko zalezy od parametréw tynku
zewnetrznego i mozliwosci odparowania.
W powyzszym przyktadzie punkt rosy wy-
stgpi w wetnie mineralnej juz 1-2 cm poza
$ciang konstrukcyjng, co oznacza, ze az 13
cm warstwy izolacji jest narazone na po-
wstanie kondensatu i gorszg izolacyjnos¢
termiczng. Co mozna zrobi¢, aby wyelimi-
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Promocja

I
SOUDAL

Ciepty dach, ciepty dom

Rosngce koszty energii
i gazu dla wielu z nas
Oznaczajg poszukiwanie
Sposobu na obnizenie
kosztow ogrzewania domul.
Warto wiedziec, ze jedng
z gtownych drog ucieczki
ciepta z budynku jest
nieprawidtowo izolowany
dach. Zastosowanie
innowacyjnych produktow
chemii dekarskiej marki
Soudal do termoizolaciji
dachow umozliwia
ograniczenie strat energii
do minimum.

ach jest nieustannie narazony
na niekorzystne dziatanie czyn-
nikéw atmosferycznych, takich
jak deszcz, wiatr, promienie UV
czy tez niskie i wysokie tempe-
ratury. Aby byt szczelny i wytrzymaty mecha-
nicznie, szczegdlng uwage nalezy zwrécié
na dobdr materiatéw izolacyjnych oraz ich
montaz. Firma Soudal we wspotpracy z pro-
fesjonalnymi ekipami dekarskimi opracowa-
fa innowacyjne rozwigzania, ktére gwaran-
tujg skuteczng i dtugotrwatg termoizolacje
dachéw. Z mysla o dachach ptaskich po-
wstat system Soudatherm Roof, w sktad
ktérego wchodzag wysokowydajne kleje po-
liuretanowe do montazu miedzy innymi ptyt
izolacyjnych ze sztywnych pianek PUR i PIR,
polistyrenu (EPS), sztywnych pianek fenolo-
wych oraz spienianych materiatéw mineral-
nych na typowych podtozach budowlanych.
Kleje te ograniczajg koniecznos$¢ taczen
mechanicznych i w konsekwencji nie do-
puszczajg do powstawania mostkow ter-
micznych. System moze by¢ wykorzystany
zaréwno w nowym budownictwie, jak i pod-
czas renowac;ji starych dachéw. Kleje z ro-
dziny Soudatherm Roof sg dostepne w butli
cisnieniowej (Soudatherm Roof 330), pusz-

ce aerozolowej (Soudatherm Roof 250) oraz
w formie ptynnej (Soudatherm Roof 170).
Soudatherm Roof 330 doskonale sprawdzi
sie na duzych powierzchniach. Jedna butla
tego kleju wystarczy do zamocowania do
120 m? paneli. Co istotne, zastosowanie
Soudatherm Roof 330 skraca czas prac ter-
moizolacyjnych az o potowe w poréwnaniu
z klejami rozlewnymi. Przy realizacji mniej-
szych projektdw powszechnie stosowany
jest Soudatherm Roof 250 (zawartos¢ jed-
nego opakowania umozliwia zamocowanie
okoto 14 m? paneli). Natomiast klej ptynny
Soudatherm Roof 170 jest zalecany przede
wszystkim do montazu wetny mineralnej.

CIEPLE PODDASZE

Soudal oferuje réwniez nowo-

czesne produkty dekarskie

do ocieplenia dachow me-

toda natryskowa. Metoda ta

pozwala na bardzo szybkie

wykonanie petnej i bezszwo-

wej izolacji termicznej. Na

dachach ptaskich stosowana

jest piana zamknietokomor-

ka Soudafoam SPF do ocie-

plania metoda natryskowa.

Umozliwia ona bardzo szybkie

wykonanie petnej izolacji ter-

micznej, ktéra maksymalnie

redukuje straty ciepta. Po apli-

kaciji piane zabezpiecza sie dodatko-

wa powtoka przeciw promieniowa-

niu UV. Po natryskowym natozeniu
wytwarza ciggta, bezspoinowg war-

stwe izolacyjng, ktéra szczelnie przy-

lega do podtoza i trwale wypetnia

nawet trudno dostepne przestrzenie.

Z kolei piana otwartatokomorkowa
Soudafoam SPF WH?2 jest przezna-

czona do termoizolacji dachow sko-

$nych od wewnatrz. Ze wzgledu na
bardzo dobre parametry techniczne

tej pianki, warstwa izolacji moze by¢ o wiele
ciensza niz ma to miejsce w rozwigzaniach
tradycyjnych (mniej wiecej o potowe w po-
rownaniu do wetny mineralnej). Jest ona
paroprzepuszczalna, dzieki czemu para
wodna krazaca w powietrzu (bedaca wy-
nikiem ztej wentylacji) nie skrapla sie na jej

powierzchni i nie powoduje powstania ple-
$ni. Pianka otwartokomaérkowa jest bardzo
lekka, nie obcigza konstrukcji, a sztywniejac
dodatkowo jg wzmacnia. Pianka naktadana
przez natrysk cisnieniowy wypetnia wszyst-
kie trudno dostepne miejsca i przestrzenie,
tworzac ciggta warstwe izolacji o doskona-
tym wspotczynniku przenikania ciepta i opo-
ru dyfuzyjnego.

DACH ODPORNY
NA DESZCZE | BURZE
Pamietajmy, ze takze pogoda w Polsce po-
trafi zaskakiwag, i to nie tylko wysoka tem-
peraturg, ale réwniez intensywnymi opada-
mi deszczu i wichurami.
Zacieki i plamy plesni na
suficie, zniszczona instala-
cja elektryczna czy zalane
pomieszczenia to potencjal-
ne konsekwencje nieszczel-
nego pokrycia dachowego.
Przy uszczelnianiu kotnierzy
okien dachowych i komi-
néw, a takze przy naprawie
rynien i rur spustowych ide-
alnie sprawdzi sie Colozinc
firmy Soudal — wyjgtkowo
mocny klej-uszczelniacz.
Charakteryzuje sie on bar-
dzo dobrg przyczepnoscia
do betonu, ceramiki, meta-
lu, szkta, kamienia, drew-
na i tworzyw sztucznych.
Co istotne, moze by¢ on
uzywany na wilgotnych
powierzchniach. Colozinc
nie powoduje korozji i nie
przebarwia brzegdéw mate-
riatbw porowatych, mozna
go stosowac do polistyrenu
i podtozy wrazliwych che-
micznie. Klej ten jest nie-
wrazliwy na dziatanie skraj-
nych czynnikéw atmosferycznych. Colozinc
po utwardzeniu daje sie malowaé¢ wszelkimi
rodzajami farb, dzieki czemu z fatwoscig za-
dbamy o estetyke uszczelnienia.

Wiecej informacji na temat produk-
tow Soudal mozna znalez¢ na stronach
— www.soudal.pl i www.domszczelny.pl.

FOT.: SOUDAL
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Rys. 7. 1zolacja dachu pod krokwiami ptytami PIR w gazoszczelnych oktadzinach

nowac ryzyko? Utozyé warstwe paroizola-
cyjng w miejscu 1 lub 2 jak na rys. 5. Nie
zmieni to warunkéw termicznych - nadal
$ciana konstrukcyjna bedzie dostatecz-
nie ciepta, aby nie pojawit sie w niej kon-
densat pary wodnej, a wetna mineralna
z pewnoscig pozostanie sucha, gdyz ilos¢
pary wodnej, jaka sie do niej przedostanie
bedzie zbyt mata, aby kondensat pary wod-
nej mogt sie w ogdle pojawic¢. Schtodzenie
powietrza zbyt suchego nigdy nie bedzie
skutkowac¢ pojawieniem sie kondensatu.
Czy ta $ciana ,oddycha"? Nie.

A co bytoby, gdyby zastosowac termo-
izolacje gazoszczelng, jak 10 cm ptyty
z PIR? Spéjrzmy na rys. 6. Grubo$¢ ptyt
PIR po pierwsze jest mniejsza, dzieki cze-
mu rozktad temperatur jest porownywalny
z poprzednimi przyktadami (to jest zwia-
zane z parametrem \). Punkt rosy, czyli
temperatura +10,7°C réwniez nie wysta-
pi w cieptej Scianie konstrukcyjnej, tylko
w termoizolaciji, okoto 0,5 cm poza Sciang
konstrukcyjng, ale réwniez w tej sytuacji nie
pojawi sie zaden kondensat pary wodnej,
gdyz to termoizolacja PIR w gazoszczel-
nych oktadzinach. llos¢ pary wodnej, jaka
przedostanie sie do obszaréw chtodnych
jest zerowa, wiec i mozliwo$¢ wykroplenia
sie kondensatu jest zerowa. Czy ta Sciana
,2oddycha"? Nie.

Analogiczne przyktady mozna utworzy¢
réwniez dla dachu. Zwyczajowo w Polsce
stosuje sie zasade, potwierdzong sta-
tystycznie — styropian na $ciany, wetna
mineralna na dach. Pod tg wetng zawsze
montuje sie w budynkach z wentylacja gra-
witacyjng paroizolacje od strony podda-
sza, powtarzajac przy tym, ze ,dach musi
oddychaé”. Powyzej termoizolacji w dachu
(wytacznie powyzej termoizolacji) ksztattu-

je sie szczeling wentylacyjna. | znéw w tym
momencie jestem zmuszony dodac¢ — je-
zeli istnieje ryzyko powstania kondensatu
pary wodnej w termoizolacji, powyzej niej
(od strony zewnetrznej), nalezy wytworzy¢
szczeline wentylacyjnag, aby umozliwi¢ jej
skuteczne i efektywne osuszanie. Takie
ryzyko istnieje zawsze zwtaszcza, gdy pa-
roizolacja nalezy do grupy materiatéw ,eko-
nomicznych”. Widziatem duzo przyktaddw,
gdzie po kilkunastu latach z paroizolaciji
pozostaty jedynie kolorowe strzepy, a para
wodna z wnetrza budynku, nie napotykajac
zadnej przeszkody migrowata sobie po-
przez termoizolacje i wskutek schtadzania
wykraplata sie swobodnie. Skoro zatem
dach wrecz nalezy zamkna¢ dyfuzyjnie od
strony poddasza i pozbawi¢ go mozliwosci
przenikania powietrza wewnetrznego wraz
z wilgocig oznacza to, ze 100 folii paroizo-
lacyjnych zapewni nam wielokrotnie wyz-
szy poziom zabezpieczenia przed powsta-
niem kondensatu.

Spéjrzmy na rys. 7. Ten przyktad poka-
zuje jedno z wielu zastosowan ptyt PIR
do termoizolacji dachu. Taki uktad nie jest
przepuszczalny dla powietrza, ani pary
wodnej. Ptyty PIR, jako materiat gazo-
szczelny, oprécz funkcji termoizolacyjnej
petnig w tym rozwigzaniu role paroizola-
cji doskonatej. Wzgledny wspodtczynnik
oporu dyfuzyjnego S, > 3 000 m sprawia, ze
taka izolacja jest pod tym wzgledem réw-

JACEK LAZUKA

nowazna 150 przecigtnym foliom paroizo-
lacyjnym PE o wspotczynniku S, réwnym
20 m. Podobnie jak przy zastosowaniu pa-
roizolacji dach z ptytami PIR réwniez nie
oddycha, a zapewnia wyjatkowo wysoki
komfort termiczny wewnatrz pomieszczen
mieszkalnych.

W powszechnej komunikacji zbyt cze-
sto przywotuje sie w btedny sposob kwe-
stie oddychania $cian i dachow w aspek-
cie warunku koniecznego dla komfortu
mieszkania i zapewnienia trwatosci bu-
dynku. Waznym dodatkowo aspektem
jest to, ze wentylacja w budynkach jest
projektowana w taki sposdéb, aby zapew-
ni¢ w pomieszczeniach mieszkalnych 9
wymian powietrza na dobe, a w kuchni, ta-
zience i toalecie — 13 wymian na dobe. Ta
wymiana powietrza stanowi wedtug wielu
szacunkow 99,6% ogdlnego bilansu. Na
pozostate 0,4% sktadajg sie nieszczelnosci
budynku, otwieranie drzwi zewnetrznych
w trakcie komunikacji, mikrowentylacja
w skrzydtach okiennych itp. oraz — wresz-
cie! - dyfuzja poprzez $ciany i dachy. Nie
sg to ilosci, ktére w jakikolwiek sposdéb
mogtyby podnies¢ lub obnizy¢ jakos¢ lub
wilgotnos$¢ powietrza, ktéra mogtaby skut-
kowac niekorzystnymi zjawiskami, jak wil-
goé, grzyb itp., tym bardziej, ze czas przej-
$cia czgsteczki pary wodnej przez warstwy
dachu lub $ciany jest liczony w tygodniach.
Jezeli powyzsze objawy sie pojawig, to za-
wsze sg efektem mostkdw termicznych,
czyli btedow projektowych lub wykonaw-
czych i niesprawnej wentylacji. Przenikal-
nosc¢ $cian i dachéw dla powietrza i pary
wodnej nie sg w tym wypadku wybawie-
niem z ktopotéw, ani pozadane.

Na zakonczenie pozwole sobie powté-
rzy¢ moj sposob rozumienia kwestii oddy-
chania przegréd budowlanych: blokujmy
wejscie pary wodnej do przegrody do po-
ziomu punktu rosy, a za nim umozliwiajmy
wysychanie w kierunku zewnetrznym. Ale
tylko wtedy, kiedy jest to potrzebne, bo
perforowanie oktadzin zewnetrznych ptyt
warstwowych nie jest dobrym pomystem.

Ekspert Balex Metal, tworca wielu produktow z kategorii pokry¢

dachowych i izolacyjnych. Najlepszy znawca mozliwosci ptyt
izolacyjnych z rdzeniem PIR
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- UV

a membrany wstepnego krycia

Na famach ,Naszego Dekarza” pisalismy juz [1] o problemie oddziatywania
promieniowania ultrafioletowego na wysokoparoprzepuszcezalne
membrany wstepnego krycia (MWK). Wracamy do tego tematu,

poniewaz pojawity sie nowe odmiany tych popularnych produktow
| warto zastanowic sie, czy sg one lub mogg by¢ bardzie] odporne na Swiatto stoneczne.
Przy te] okazji warto zaprezentowac wszystkie obecne na rynku rodzaje MWK

Tekst KRZYSZTOF PATOKA

FOT.: KRZYSZTOF PATOKA
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Polsce wysokoparoprze-
puszczalne membrany
wstepnego krycia (MWK)
sg powszechnie stosowa-
ne juz od kofica XX wieku. Najczesciej
stosuje sie te, ktére przepuszczajg pare
wodng na zasadzie efuzji przez mikropo-
ry, a rzadziej te przekazujgce pare na za-
sadzie dyfuzji (ramka). Najpopularniejsze
w obecnych zastosowaniach membrany
efuzyjne sg laminatami wytwarzanymi
w catosci lub w wiekszosci z PP (fot.1).
Najwazniejszym ich elementem jest
warstwa nazywana filmem funkcyjnym
znajdujgca sie w srodku pomiedzy dwo-
ma wtokninami polipropylenowymi (typu
spun-bond) o réznych gramaturach (cie-
zarach powierzchniowych - g/m?). Na
ich spodzie wtékniny sg stabsze o matej
gramaturze (20-30 g/m?), a te na wierz-
chu sg mocniejsze ( 50-150 g/m?2). Film
w wiekszosci jest produkowany tez z PP,
ale z dodatkami, ktére w procesie orienta-
cji (rodzaju rozciggania) samego filmu lub
gotowego laminatu powodujg powstawa-
nie mikroporéw o wielkosci mniejszej od
0,1 um. To przez te struktury przechodzi
para wodna na zasadzie efuzji (ramka).
taczenie filmu z wiékninami spun-bond
odbywa sie na réznych zasadach. tacze-
nie moze polega¢ na klejeniu, kalandro-
waniu lub punktowym zgrzewaniu. Jeden
z polskich producentéw stosuje niepowta-
rzalng metode tgczenia widknin filmem
w trakcie jego wylewania w polu elektro-
statycznym, osiggajac dzieki temu bardzo
wysoka paroprzepuszczalnos¢ membrany.
W niektérych membranach jest wklejany
film polietylenowy (PE), ktéry jest troche
cienszy od filmu z polipropylenu (PP)
i z tego powodu jest bardziej delikatny.
Najstarsze membrany, nalezgce do
drugiego typu membran dyfuzyjnych,
wykorzystujg specyficzne wtasnosci po-
liuretanéw (PU), ktére sa najbardziej pa-
roprzepuszczalne (na zasadzie dyfuzji) ze
wszystkich polimeréw. Pierwsze wersje
tych membran miaty bardzo matg, jak na
tg grupe produktows, paroprzepuszczal-
nos¢ (tabela — S, = 0,3 m). Obecnie sprze-
dawane membrany tego typu sktadajg sie
z dwéch warstw: najczesciej z wiékniny
poliestrowej i jej powtoki z termoplastycz-
nych poliuretanéw (oznaczanych jako
TPU lub TPE-U) o bardziej odpowiednich
wtasnosciach, w tym o lepszej paroprze-

Tabela. Podziat stosowanych w MWK filméw

Zasada Proponowana
Tworzywo )
Typ filmu w MWK filmu przechodzenia S, [m] nazwa
pary wodnej MWK
Monolityczny
PTU / TPE-U dyfuzj 0,1-0,3 dyfuzyj
niskodyfuzyjny / yluzja yiuzyjna
Mikroporowaty PP /PE efuzja 0,015-0,03 efuzyjna
Monolityczn soko-
ryezny TPE dyfuzja 0,002-0,010 WysoK
wysokodyfuzyjny -dyfuzyjna

*S, — wartosc orientacyjna, poniewaz membrany majg réznicowang powierzchniowo grubosc i dlatego ten para-
metr jest mierzony na wielu probkach i usredniony; dodatkowo podane wielkosci pochodzg z réznych produktéw

puszczalno$ci (tabela - S, = 0,1 m) niz
pierwsze wersje. Natomiast najczesciej
stosowane membrany efuzyjne s3a la-
minatami trzy- lub czterowarstwowymi
zbudowanymi z udziatem wtéknin polipro-
pylenowych (PP). Wybér tego tworzywa
wynika z tego, ze PP ma odpowiednie dla
membran wiasnosci chemiczne, termicz-
ne i mechaniczne. Z tego powodu PP jest
najczesciej uzywanym polimerem w pro-
dukowanych MWK.

W jedynej polskiej klasyfikacji [2] okre-
$lajagcej paroprzepuszczalnosé MWK,

jako parametru decydujgcego o sposobie
uzycia tego typu membran oraz w nor-
mach dopuszczajgcych te produkty do
sprzedazy [3], uzywa sie wspotczynnika
S, nazywanego réwnowazng dyfuzyjnie
gruboscig powietrza (ramka). Oznacza
to, ze bez wzgledu na rodzaj zjawiska po-
wodujgcego przekazywanie pary wodnej
(efuzja czy dyfuzja - rys.1) do okreslania
jej ilosci uzywa sie tego samego parame-
tru (S,), a w normatywnych obliczeniach
wilgotnosciowych pomija sie sposob
przechodzenia pary, stosujgc te same

DYFUZJA

Jest to proces rozprzestrzeniania sie czasteczek w gazach, cieczach lub
ciatach statych, spowodowany przypadkowymi, nieuporzagdkowanymi
zderzeniami miedzy czgsteczkami (ruchy Browna). Ten przypadkowy ruch
jest tym intensywniejszy, im wigksza energie cieplng majg czasteczki. Wyzsza
temperatura przyspiesza ten proces, a niska go spowalnia. Dyfuzja prowadzi
do samoistnego mieszania sie gazow, cieczy jak rowniez ciat statych.
Powoduje samorzutne wyréwnanie koncentracji (stezenia) réznych zwigzkéw
chemicznych. Dyfuzja jest przyczyna przenikania gazéw przez ciata state,

w tym pary wodnej, przez niektore materiaty budowlane.

DYFUZJA PARY WODNEJ

Jest to ruch czgsteczek pary wodnej w mieszaninie gazéw (na przyktad
w powietrzu) zmierzajgcy do wyréwnania stezenia pary w tej mieszaninie.
Dzieki dyfuzji, para wodna moze przechodzi¢ przez przegrody na zasadzie
wyroéwnania cisnienia czgstkowego panujgcego po obu stronach przegrody.
Przebieg tego procesu zalezy od warunkéw panujgcych na przeciwnych
stronach przegrody. Jezeli méwimy o przegrodzie budowlanej, to proces
dyfuzji pary wodnej przez te przegrode zalezy od temperatury i wilgotnosci
powietrza po obu jej stronach — od réznicy w cisnieniach czgstkowych pary

wodnej po obu stronach.

Dekarz
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FOT.: KRZYSZTOF PATOKA

Fot. 1. Zdjecie przekroju membrany efuzyjnej z filmem mikroporowatym. Film jest w Srodku
miedzy dwoma widkninami. Przy czym gorna jest zdecydowanie grubsza o wiekszym

ciezarze powierzchniowym (gramaturze)

wzory i wskazniki. Jest to stuszne i uza-
sadnione, poniewaz efekty obu zjawisk
(efuzji i dyfuzji) sg te same, a roznice nie
maja znaczenia dla dziatania membran.
O intensywnosci tych zjawisk (decyduje
temperatura, chociaz w rézny sposoéb.
Temperatura jest istotnym elementem dla
dziatania wysokoparoprzepuszczalnych
membran wstepnego krycia (MWK), ponie-

waz to ona w sposéb zasadniczy decyduje
o intensywnosci przeptywu powietrza nad
MWK oraz o ilosci pary wodnej pod MWK.
Im wiecej wilgoci znajdujacej sie pod MWK
zamieni si¢ w pare wodng oraz im szybciej
zostanie ona odebrana przez powietrze
przeptywajgce nad nig, tym szybciej od-
bedzie sie proces wysychania konstrukcji
i termoizolacji dachu. Bardzo wazne dla

Rys. 1. Schemat pokazuje dziatanie membrany, ktéra ma wysoka paroprzepuszczalnosé
dzieki efuzji lub dyfuzji. Dolne schematy pokazuja réznice w dziataniu efuzji (z lewej)
i dyfuzji (z prawej). Film dyfuzyjny przepuszcza pare wodng pomigdzy swoimi czasteczkami

RYS.: KRZYSZTOF PATOKA

zrozumienia specyfiki dziatania MWK jest
to, ze produkty te dziatajg efektywnie tylko
wtedy, gdy wokét nich jest para wodna. To
zas zalezy wtasnie od temperatury powie-
trza otaczajgcego MWK. Ta zalezno$¢ jest
podwdjna, poniewaz i wentylacja pokrycia,
i ilo$¢ pary wodnej po obu stronach MWK
decyduja o skutecznosci ich dziatania,
a zalezg od temperatury.

MWK | UV

Jak juz pisali$my w ,Naszym Dekarzu” [1],
specyfika oddziatywania promieniowania
UV na MWK polega na tym, ze sg one wy-
twarzane z tworzyw sztucznych w formie
cienkich, lekkich i elastycznych laminatow,
ktoérych gtéwnym zadaniem jest potacze-
nie dwéch funkceiji: uszczelniania pokrycia
i przepuszczania pary wodnej z wnetrza da-
chu. Z tego powodu ich mata grubos¢ (kt6-
rej czesto towarzyszy przezroczystosé) jest
powodem tatwego ich uszkadzania przez
promieniowanie UV, bedace czescia skta-
dowa $wiatta dziennego. Miejscem prze-
znaczenia membran jest wnetrze dachu,
gdzie tego promieniowania nie ma lub jest
go mato, ale zdarza sie, ze z powodu bted-
nych decyzji sg one zbyt dtugo oswietlane,
co powoduje ich uszkodzenia.

Najwiecej uszkodzen (okoto 80%) po-
wstaje wskutek naswietlania MWK od
spodu, gdzie ich filmy sg najstabiej chro-
nione, poniewaz sg ostoniete bardzo cien-
ka warstewkg wtéknin. Promieniowanie
UV dociera do ich spodu przez doswie-
tlenia (okna dachowe, lukarny itp.) niewy-
konczonych poddaszy, przeznaczonych do
uzytku mieszkalnego.

Drugim najczestszym powodem jest po-
zostawianie MWK na dachach bez pokrycia
zasadniczego. Problem polega na tym, ze
pokrycia tymczasowe (na przyktad papy na
deskach) - jezeli sg juz uzyte — moga leze¢
przez dtugi czas, ktéry w praktyce (czesto
ku zaskoczeniu dla uktadajgcych) jest dtuz-
szy od czasu, jaki byt zaplanowany. W takiej
sytuacji uktadanie MWK jako pokrycia tym-
czasowego hie ma zadnego sensu, ponie-
waz MWK nie sg do tego przeznaczone. De-
klarowane przez niektérych dystrybutoréow
MWK najdtuzsze ,odpornosci na promie-
niowanie UV" nie przekraczajg roku. Takie
deklaracje nie majg zadnego uzasadnienia
technicznego i sg jedynie efektem dziatan
marketingowych niektérych producentéw
i dystrybutoréw, ktérzy chca sie przypodo-
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bac¢ dekarzom i uzyska¢ zwiekszong sprze-
daz. W dzisiejszych czasach, gdy najlepsi
dekarze nie narzekaja na brak zamdwien
i sg zainteresowani szybkim, sprawnym
dziataniem, nie jest im potrzebny sztucz-
nie przeciaggniety czas ekspozycji MWK na
$wiatto stoneczne (i UV). Bardziej potrzeb-
na jest im prawdziwa informacja, ktéra po-
zwala dobrze wykona¢ dach.

Wedtug przepiséw i norm europejskich
nie podaje sie odpornosci na UV, lecz bada
sie kazdg MWK w procesach starzenio-
wych i gdy membrana spetnia okreslone
w normach wymagania moze by¢ stoso-
wana na dachach. Przy tej okazji warto
wspomnieé, ze te firmy, ktére podaja od-
pornos$é na UV w miesigcach, nie moga
podac¢ zadnej normy, wedtug ktorej okresli-
ty taki czas odpornosci, bo takich norm juz
nie ma. Podawane pod tym okresleniem
dane mozna nazwac ich zyczeniem lub
domniemaniem. Jak takie domniemania
powstajg? Podpowiem im wszystkim naj-
lepszy sposob tworzenia takowych, ktory
opiera sie 0 norme dopuszczajgcg mem-
brany do obrotu w Unii Europejskiej (UE).

Obecnie w UE wszystkie MWK produku-
je sie i dopuszcza do stosowania (sprze-
dazy) wedtug normy PN-EN 13859 -1: 2010
[3], ktora nakazuje wykonanie sztucznego
starzenia membrany wedtug norm: PN-EN
1297 [4] i 1296 [5] ze zmianami z PN-EN
13859 -1 zat. C. Przed i po starzeniu bada
sie: odpornos$¢ na przesigkanie (PN-EN
1928 [6]), odpornos$¢ na rozcigganie i wy-
dtuzenie. Warunki badania starzeniowe-
go membran wstepnego krycia (wedtug
PN-EN 13859 -1: 2010 [3], zat. C) sg naste-
pujace: temperatura badania 50 (+3/-0)°C;
czas ekspozycji na $wiatto UV 336 h. Od-
powiada to 55 MJ/m? energii napromie-
niowania w czasie badania starzeniowe-
go. Zrédtem $wiatta w tych badaniach sa
lampy UVA (zZrodta ksenonowe), wytwa-
rzajgce nieco wiekszg ilos¢ UV niz jest to
w Swietle dziennym.

Wedtug ustawodawcow porcja promie-
niowania UV o energii 55 MJ/m? odpowia-
da srednim warunkom europejskim i jezeli
MWK wytrzyma taka porcje UV, to moze
by¢ stosowana na terenie catej Europy.
Oczywiscie wedtug tej zasady membrany
powinny réwnie dobrze sprawowac sie za-
réwno w Hiszpanii, na Sardynii lub Grecji,
jak i w Szkocji lub Skandynawii, gdzie pro-
mieniowania stonecznego jest duzo mnie;j.

EFUZJA

Jest to proces przechodzenia gazéw przez przegrode porowatg (z bardzo
matymi otworami) rozdzielajgca przestrzenie o nieréwnych cisnieniach. Gazy
przechodza z osrodka o wyzszym cisnieniu do o$rodka o nizszym ci$nieniu.
Wyptyw gazu (lub cieczy) przez tak mate otwory wynika i zalezy od r6znicy
cisnien. Czesto réznica cisnien jest efektem roznicy temperatur pomiedzy

osrodkami wymieniajgcymi gaz.

FILM W MWK

Warstwa funkcyjna przepuszczajgca pare wodng i zatrzymujgca wode;
najczesciej znajduje sie w srodku miedzy wtékninami ostonowymi lub na
jednej wtékninie nosnej (na przyktad film z TPU na widkninie poliestrowej lub

polipropylenowej).

PROMIENIOWANIE ULTRAFIOLETOWE (UV)

To promieniowanie elektromagnetyczne o dtugosci fali krétszej niz Swiatto
widzialne i dtuzszej niz promieniowanie rentgenowskie. Stowo ,ultrafiolet”
oznacza ,powyzej fioletu” i jest utworzone z tacinskiego stowa ,ultra” (ponad)
i stowa ",violet”, oznaczajgcego barwe o najmniejszej dtugosci fali w $wietle

widzialnym.

Podstawowy podziat ze wzgledu na wptyw na cztowieka wyznacza nastepujace

zakresy:
+ UV-C - dtugos¢ fali 200-280 nm;
+ UV-B - dtugos¢ fali 280-320 nm;
+ UV-A - dtugosé fali 320-380 nm.

Promieniowanie UVC jest prawie catkowicie pochtaniane przez warstwe
ozonowg atmosfery, otaczajgca kule ziemska, tak wiec promienie UVC
nie wystepuja w Swietle stonecznym docierajgcym do powierzchni Ziemi.
Promienie UVB stanowig 5% catego promieniowania ultrafioletowego
docierajgcego do powierzchni Ziemi. Odpowiadajg za pojawianie sie
rumienia i oparzen stonecznych, a takze powoduje pigmentacje, czyli efekt
opalonej skéry. Promieniowanie UVA stanowi 95% catego promieniowania
ultrafioletowego docierajgcego do powierzchni Ziemi.

Lampa kwarcowa emituje promieniowanie ultrafioletowe, ktére wykorzystuje sie
w solarium do sztucznego opalania. Ultrafiolet powoduje Swiecenie
- fluorescencje i fotoluminescencje wielu substancji chemicznych. Mozna
go wykorzystac do analizy zabezpieczonych przed podrobieniem banknotow
albo w ogledzinach miejsca zbrodni. Fluorescencyjne znaczniki moga stuzy¢
do oznaczania badanych substancji organicznych, dzieki czemu mozna tatwo
obserwowac ich przemiany w organizmach zywych. Ultrafiolet ma wtasnosci
bakteriobojcze oraz wysoka aktywnoscig biologiczna.

Mimo to, mozna przeprowadzi¢ nastepu-
jace rozumowanie. Jako przyktad niech
postuzy Polska. Z wielu pomiaréw wynika,
ze $rednia roczna ilo$¢ promieniowania
UV, jakie dociera do powierzchni gruntu
w naszym kraju, wynosi 100 MJ/m?. Czy-
li napromieniowanie MWK w procesie
starzenia zalecanego wedtug normy [3]
odpowiada okresowi napromieniowania
w Polsce w czasie 6,6 miesigca naswie-
tlania, poniewaz 100/55 = 12/6,6. Jest to
proste wyliczenie, ale czy jest prawdziwe?
0t4z nie i to z kilku powoddw.

symalng porcjg UV, jaka ustalili
e ustawodawcy dla wszystkich
MWK badanych i sprzedawanych w Eu-
ropie bez wzgledu na jej region, uznajac
ze dla produktéw naswietlanych w dachu
tylko okresowo to w zupetnosci wystarczy
(przeciez membrany docelowo lezg pod
pokryciem).
Takie wielkosci nie uwzgledniajag

2 e W Polsce anomalii pogodowych

dosc¢ czesto pojawiajacych sie
typu: dtuzsze okresy nastonecznia lub

1 Wielkos¢ 55 MJ/m? jest mak-
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FOT.: KRZYSZTOF PATOKA

dziury ozonowe i z tego powodu tego typ

wyliczen nie ma sensu, bo niczego nie
gwarantuje.

W celu zwiekszenia odporno-

$ci membran na UV producenci

o w trakcie ich produkcji dodajg do

surowcow srodki uodparniajgce (nazywa-

ne stablilizatorami UV), ktérych gtéwnym

celem jest zwiekszenie trwatosci MWK le-

zacych pod pokryciem, gdzie dociera bar-

mieniowania UV. Jednak w Polsce, roz-
graniczenie tych dwéch etapéw (budowy
i gotowego dachu) jest utrudnione, ponie-
waz bardzo duzo dachéw jest zaprojekto-
wanych z poddaszami mieszkalnymi, ale
sg w ten sposéb uzytkowane dopiero po
dtuzszym okresie przerwy w pracach wy-
konczeniowych. Z tego powodu, niczym
nieostonieta od spodu MWK jest naswie-
tlana przez okna w lukarnach, scianach

Fot. 2. Typowo wykonany dach pochyly z warstwa uszczelniajaca pokrycie zasadnicze
wykonana z MWK. Skrét MWK oznacza wedtug [2] wysokoparoprzepuszczalng membrane

wstepnego krycia o okreslonych wiasnosciach dyfuzyjnych

dzo mato $wiatta (ale dociera). Te $rodki
sg stopniowo wypalane przez UV i gdy
naswietlanie bedzie trwato wtasnie te 6,6
miesigca to stabilizatory zostang wypalo-
ne (i co dalej?).

Biorgc to wszystko pod uwage, nalezy
uwzgledni¢ bardzo istotny podziat funk-
cjonowania membran na dwa etapy: czas
budowy i czas normalnego funkcjono-
wania w zbudowanym juz dachu. W obu
tych fazach nastepuje naswietlanie MWK,
ale w rézny sposéb. 0d spodu swiatto
stoneczne dociera tylko w fazie budo-
wy. Natomiast w normalnej eksploatacji,
w gotowym dachu, od spodu membrany
nie powinno by¢ zadnego doptywu pro-

szczytowych lub przez okna potaciowe
oraz wytazy dachowe. Taka przerwa w bu-
dowie powoduje dtugoletnie dziatanie UV
na membrane od strony, gdzie film funk-
cyjny nie jest odpowiednio chroniony, bo
jest tam tylko cienka przezroczysta wtdk-
ninka. Z tego samego powodu w czasie
budowy, gdy MWK lezy na wiezbie bez

zadnej ostony, jej dolna strona jest takze
naswietlana przez UV. Czyli naswietlanie
filmu od najmniej ostonietej strony jest
przyczyna wiekszosci uszkodzen (80%)
membran wstepnego krycia. Wiedzac
o tym, trzeba jak najszybciej zastania¢
MWK od spodu i nie bedzie tylu proble-
mow z ich uszkodzeniami przez promie-
niowanie UV.

Opisane wtasnosci i budowa dotyczg
gtéwnie najbardziej popularnych mem-
bran efuzyjnych z filmem mikroporowatym
(fot. 1). Warto doda¢, ze w MWK najnow-
szej generacji wykonanych z filmem wy-
sokodyfuzyjnym problem uszkodzen od
strony spodniej nie bedzie juz wystepowat,
poniewaz mozna je wykona¢ w wersji sy-
metrycznej, czyli takiej, w ktdrej obie stro-
ny filmu bedzie ostaniata tak samo gruba
wtdéknina. Takg membrane bedzie wiec
trudniej uszkodzié¢ przez UV docierajace
od spodu.
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NOWOSC
STALOWY SYSTEM RYNNOWY

Dwudziestoletnie doswiadczenie w produkgcji systemow rynnowych BRYZA PVC,
wspotpraca z dekarzami oraz otwartos¢ na potrzeby Klientow zaowocowaty stwo-
rzeniem nowego stalowego systemu rynnowego BRYZA STAL. System rynnowy
BRYZA STAL jest produkowany ze stali ocynkowanej najwyzszej jakosci, powlekanej
powtokg poliuretanowa, co zapewnia wieloletnig trwatosc¢ i wytrzymatose na najtrud-

niejsze warunki zewnetrzne.

BRYZA

rynnybryza.pl
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Rcl:lben

Promocja

Podczas wyboru
materiatu na pokrycie
dachu jego odpornos¢
na silne porywy wiatru

nabiera ostatnio

szczegolnego znaczenia.

W naszym kraju

mamy do czynienia
juz nie tylko z wichurami,
ale coraz czesciej
takze z orkanami
i trgbami powietrznymi.
Na szczescie dachowki
ceramiczne marki Roben
s3 na nie odpowiednio
przygotowane.
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Rgben

okrycie dachu ceramika zapew-
nia bezpieczenstwo i ochrone
budynku nawet na setki lat. Tra-

dycyjne dachowki charaktery-
zuja sie wysokimi parametrami
technicznymi i wytrzymatosciag. Na szcze-
go6lng uwage zastuguje fakt, ze w poréw-
naniu z innymi materiatami pokryciowymi,
poprawnie utozony dach z dachéwek cera-
micznych jest doskonale przygotowany na
zmienne warunki atmosferyczne, ktére na
niego oddziatuja.

ELEMENTY DACHOWE

Z CERAMIKI

Ciezkie pokrycie dachowe, jak klasyfikowa-

ne sg dachéwki ceramiczne, jest rozwigza-

niem dtugowiecznym i wytrzymatym. Pod-

czas gdy blachodachowki mogg zosta¢

zerwane przez nawatnice, elementy

ceramiczne beda bardziej odpor-

ne na dziatanie sit ssacych,

powstajgcych podczas

wichur. W czasie zywio-

tu sg one jedynie podry-

wane, a nastepnie -

dzieki swej wadze

i poprawnemu

montazowi -

opadajg na swoje

miejsce. To zjawisko,

zwane klawiszowa-

niem, zapewnia bezpie-

czenstwo nawet w czasie huraganéw.
Przewaga dachéwki jest réwniez jej nie-

wielki format. W czasie wystepowania eks-

tremalnych warunkéw atmosferycznych

moze sie zdarzy¢ jedynie, ze pojedyncze

elementy pokrycia ceramicznego odpadng

od potaci, ale wtedy tatwo bedzie uzupetnic¢

powstate ubytki. Przy pokryciu z blachoda-

chéwki musimy sie liczy¢ z powazniejsza

wymiang pokrycia, a nawet catkowitym re-

montem dachu.

PARAMETRY TECHNICZNE

I NOWOCZESNY KSZTALT
DACHOWEK

Wszystkie dachéwki ceramiczne marki
Roben, spetniajg wymagane normy i wy-
kazuja wysoka odpornos¢ na zmienne wa-
runki atmosferyczne. Sg odporne na mréz
- z powodzeniem przechodzg 150 cykli za-
mrazania i odmrazania, co stanowi gwaran-
cje ich mrozoodpornosci. Pokryty nimi dach
bedzie odporny na ulewne deszcze, ogien,

promieniowanie UV, uderzenia, zabrudzenia,
rozwéj mchéw, grzybow i porostéw. Tworza
szczelng warstwe izolacyjng, zaréwno ter-
miczna — chronig przed zimnem i nadmier-
nym przegrzewaniem, jak i akustyczng — co
jest szczegolnie istotne, jesli poddasze jest
uzytkowe. Te wyjgtkowe cechy dotycza
wszystkich modeli dachéwek marki Roben.
Do wyboru mamy profil dachéwki z wyrazng
falg, jaka charakteryzuje na przyktad model
PIEMONT i MONZAplus oraz ptaski ksztatt
BERGAMO, dzieki ktéremu uzyskujemy no-
woczesng i minimalistyczng forme potaci.

MONTAZ CERAMICZNEGO
POKRYCIA

Aby dachéwki spetniaty swoja funkcje
ochrony dachu, musza nie tylko

by¢ dobrej jakos$ci. Wymagajg one profe-
sjonalnego utozenia na potaciach, z wyko-
rzystaniem asortymentu montazowego,
zapewniajgcego warstwie pokryciowej

szczelnosé, trwatos¢ i odpornosé na zmien-
ne warunki atmosferyczne.

Zaletg materiatu wytwarzanego z gliny
jest to, ze uktadane na potaciach, przylega-
ja do konstrukcji dachu pod wptywem wta-
snego ciezaru. Produkty Roben to modele
zaktadkowe, czyli przeznaczone do ukta-
dania ,na zaktad” (na potaci zachodzg na
siebie) i w konsekwencji kazda dachowka
jest dociskana do nastepnej. To sprawia, ze
pokrycie staje sie szczelniejsze i bardziej
stabilne. Ponadto produkty Rében sg wypo-
sazone w specjalne ,zabki”, ktére pozwalaja
na precyzyjne przypiecie ich do tat. Mocujgc
je spinkami mamy pewnosc, ze wytrzymajg

silne podmuchy wiatru. Zale-

ca sie, aby podczas montazu

klamrowac co trzecig dachéw-

ke na catej powierzchni dachu.

To zwiekszy bezpieczenstwo

podczas silnych wi-

chur i nawatnic.

W stworzeniu od-

pornego oraz szczel-

nego pokrycia pomoga

réwniez systemowe akcesoria

dachowe, ktore znajduja sie w ofercie

producenta. Dachowki skrajne, kalenicowe

czy gasiory, zapewnig solidnos$é catej kon-

strukcji, ale takze podkresla estetyke bu-

dynku. Ciezkie pokrycia ceramiczne marki

Roben sa naturalne i w petni ekologiczne,

odporne na trudne warunki atmosferyczne.

Spetniajg standardy wymagane przez bu-

downictwo energooszczedne oraz wykazu-

ja sie bardzo duza trwatoscia. Producent

potwierdza to wszystko udzielajgc na nie
30-letniej gwarangiji.

Dekarz

FOT.(3): ROBEN
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Promocia

MARKI KORAMIC

Wykanczajgc kazdy
dach musimy pamietac,
ze kiedys przyjdzie
czas, aby na niego
wrécic i przeprowadzic¢
konserwacje, drobng
naprawe czy kontrole.
Dlatego tez dobrze
jest zadbac zaréwno
0 swWoje, jak i innych
bezpieczenstwo i zadbac
o odpowiednig
komunikacje dachowa.
Tekstinz. PATRYK RYTEL

omunikacjg dachowg nazywa-

my system potgczonych ele-

mentow, stuzacy do bezpiecz-

nego przemieszczania si¢ po

dachu. Sktadajg sie na niego

tawy, pomosty i stopnie kominiarskie po-

taczone ze wspornikami. Dzieki temu two-

rzymy bezpieczne dojscia do wszystkich

newralgicznych elementéw. Brak takiego

system sprawia, ze chodzenie po dachu

jest co najmniej niebezpieczne i moze skut-
kowacé rowniez uszkodzeniem pokrycia.

Drugim réwnie istotnym systemem,

ktéry warto zamontowac, jest ochrona

przeciwsniegowa w postaci rurowej lub

ptotkow z ewentualnym uzupetnieniem

$niegowstrzymywaczami, ktére chronig

przechodniéw przed Sniegiem osuwa-

jacym sie z potaci. Oba systemy oferuje

marka Koramic i to wtasnie tym dwém
systemom przyjrzymy sie blizej.

KOMUNIKACJA DACHOWA

A WYMAGANIA PRAWNE

| MONTAZ

Przepisy” w Polsce jasno okreslajg wyma-
gania montazu akcesoriéw komunikacyj-
nych, ktére powinny by¢ na dachu, jesli
jego potacie majg kat nachylenia wiekszy
niz 25° i sg pokryte materiatami tamliwy-
mi. W tej sytuacji nalezy zapewni¢ odpo-
wiednie doj$cia zabezpieczone przed po-
Slizgiem do komindw, anten czy urzgdzen
technicznych.

Przed montazem powinnismy dopa-
sowac elementy komunikacji do rodzaju
dachu, natomiast samo miejsce i sposob
mocowania ustala projektant w zaleznosci
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Wienerberger

od wymagan obiektu i zaprojektowanej
konstrukcji. tawy kominiarskie sg dostep-
ne w réznych wymiarach. Moga mie¢ one
nastepujgce dtugosci: 0,40 m, 0,80 m, 1 m,
2 m lub 3 m, co pozwala na dopasowanie
do kazdego rodzaju dachu.

tawy i stopnie dachowe montujemy
za pomocg wspornikéw i mocownikéw.
Do zamontowania wspornikéw jest po-
trzebna dodatkowa tata konstrukcyjna
o wymiarach 4 cm x 5 cm, ktérg montu-
jemy pomiedzy juz istniejgcymi tatami.
Dopiero o nig zahaczamy, dopasowujemy
i mocujemy wspornik za pomocg ocyn-
kowanych wkretéw min. @5 (wedtug PN
82503/DIN 97). Dodatkowo przy dachow-
kach ceramicznych gérng i dolng krawedz
przylegajgcg do wspornika nalezy deli-
katnie podszlifowaé na szerokos¢ okoto
40 mm tak, aby dachowki nie kotysaty sie
na podstawie wspornika. Nastepnie do
mocownikéw przykreca sie tawy za pomo-
cg srub M8 x 50 i — po wypoziomowaniu
— do wczesniej zamontowanych wsporni-
kéw réwniez srubami M8 x 50. Tym spo-
sobem jest juz zamontowana kompletna
tawa, do ktérej musimy zrobi¢ dojscie
za pomocg stopni kominiarskich. Same
stopnie montuje sie podobnie jak tawy
— zahaczamy wspornikiem o dodatkowe
taty konstrukcyjne, przykrecamy wkretami
i tam tez — po wypoziomowaniu — mocu-
jemy za pomocag Srub.

OCHRONA
PRZECIWSNIEGOWA

W odréznieniu od komunikacji dachowej,
gdzie mamy ustawowo okreslone wyma-
gania, tutaj wszystko zalezy juz od inwe-
stora i jego woli, czy zamontuje ochrone
przeciws$niegowa na dachu swojego domu.
Poniewaz w nie ma zadnych konkretnych
przepisow. Inwestor powinien jednak pa-
mietac, ze system ten zapewnia bezpie-
czenstwo, na przyktad przed osuwajgcym
sie $niegiem, ktéry moze spasc¢ na pdzniej-
szych uzytkownikéw, zablokowaé¢ drzwi
wejsciowe lub uszkodzi¢ rynny, drzewka
czy samochdd. Szczegdlnie nalezy zwré-
ci¢ uwage na dachy o spadku ponizej 30°,
poniewaz nie sg one na tyle strome, aby
samoistnie i regularnie odprowadzac $nieg,
ktory z czasem gromadzi sie na potaciach

Montaz sniegowstrzymywaczy

Zamontowana tawa kominiarska

i zalega na nich w wigkszych ilosciach.
W tym systemie najczesciej stosuje sie
dwa rodzaje zabezpieczen. Pierwszym sa
$niegowstrzymywacze wykonane z pta-
skownika stalowego i stuzgce do rozbija-
nia warstw $niegu. Drugim zas sg ochrona
rurowa i ptotki przeciwsniegowe, czyli ele-
menty zapobiegajgce gwattownemu zsu-
waniu sie niebezpiecznych bryt $niegu.
W ofercie marki Koramic mozemy znalez¢
rury przeciwsniegowe o dtugosciach 2 m
i 3 m wraz ze wszystkimi niezbednymi ak-
cesoriami, w wielu kolorach, tak aby dobra¢
kolorystke do pokrycia dachowego.
Sniegowstrzymywacze sg oczywiscie
jednoelementowe i montowane réwniez
na pomocniczych tatach konstrukcyjnych
z podszlifowaniem goérnej i dolnej czesci
dachowki, tak aby nie powodowaty odsta-
wania pokrycia. Ochrona rurowa i ptotki

Montaz wspornikow pod tawe kominiarska

$niegowe sktadajg sie z dwdch elementow
i — po zamocowaniu wspornikow — wkta-
damy w nie rury przeciwsniegowe lub ptotki
$niegowe. W przypadku ptotkéw powinien
nastgpic¢ tak zwany ,klik” lub ,wstrzelenie”
ptotka we wspornik.

BEZPIECZENSTWO
Podsumowujgc, zamontowanie komunika-
cji dachowej i ochrony przeciwsniegowe;j
stuzy przed wszystkim bezpieczenstwu
mieszkancéw i ich gosci. Natomiast, jesli
spojrzymy na koszty takich systemow to
sg naprawde niewielkie w poréwnaniu do
catosci pokrycia dachowego. Dodatko-
wo mozna je montowacé réwniez na juz
istniejgcych dachach, dlatego jezeli przy
budowie domu nie skorzystano z takiego
rozwigzania, w kazdej chwili mozna to
nadrobi¢ i zamontowaé na dachu.

“Rozporzadzenie Ministra Infrastruktury z dnia 1 stycznia 2018 r. w sprawie warunkéw technicznych, jakim powinny odpowiadac¢ budynki i ich usytuowanie,

paragraf 308 ust. 4

Dekarz

FOT.(4): WIENERBERGER
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ozyskiwanie energii z fotowolta-

iki odznacza sie sezonowoscig

i duzymi fluktuacjami nawet

w ciggu jednego dnia. Dlatego
jej magazynowanie i przechowywanie
stato sie jednym z najbardziej palgcych
wyzwan technologicznych. Tu w sukurs
przychodzg akumulatory do fotowoltaiki.
Czym s3 i jak dziatajg?

JAK DZIALAJA
AKUMULATORY

DO INSTALACJI
FOTOWOLTAICZNYCH?
Magazyny energii stuzg do akumulowania
wyprodukowanych nadwyzek pradu do
pbézniejszego wykorzystania, jednak juz
poza siecig energetyczng. Wykorzystywa-
ne sg w instalacjach typu off-grid, ale tez
on-grid. Akumulatory uzywane jako maga-

zyny energii w fotowoltaice zbudowane
sg z ogniw galwanicznych. Sg to ogniwa
wtorne, ktére w przeciwienstwie do ogniw
pierwotnych moga by¢ wielokrotnie ta-
dowane i roztadowywane. Wszystkie do-
stepne na rynku rodzaje akumulatoréw
elektrycznych gromadzg, a nastepnie
uwalniajg energie elektryczng dzieki od-
wracalnym reakcjom chemicznym, ktdre
to zachodza w elektrolicie i na potgczeniu
— granicy elektrolitu i elektrod.

Wtasciwie skonfigurowany magazyn
energii zbiera nadwyzke pradu wyprodu-
kowanga przez moduty w ciggu dnia i jest
w stanie oddac jg od razu wieczorem lub
wczesnym rankiem, kiedy nowy cykl pro-
dukciji jeszcze sie nie rozpoczat ze wzgledu
na brak storica. Tym samym akumulator po-
zwala na efektywne zwiekszenie autokon-
sumpcji, a to przektada sie bezposrednio na

zwiekszenie zyskdw prosumenta z instalacji
fotowoltaicznej. Akumulator, a raczej caty
ich zespot jest niezbednym elementem
instalacji off-grid, ktéra pozostaje autono-
miczna wobec sieci energetycznej. Duza
liczba paneli produkuje duze nadwyzki pra-
du, ktére muszg by¢ gdzies magazynowe,
aby skutecznie zaspokajaty potrzeby ener-
getyczne wtedy, gdy storica brak i zjawisko
fotowoltaiczne nie zachodzi.

JAKI WYBRAC
AKUMULATOR?

Istnieje kilka sposobow doboru wielkosci
akumulatora. Jesli inwestor musi takg de-
cyzje podejmowac szybko, to najczesciej
popetnia btad i decyduje sie na dobér ta-
kiej samej mocy akumulatora jak moc
instalacji PV. Przyktadowo, jesli instalacja
fotowoltaiczna ma moc 8 kWp to decy-
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duje sie na zakup akumulatora 8 kWh. To
btedne postepowanie. Moc i pojemnos¢
magazynu energii mozna dobra¢ doktad-
niej. Jak? Dobor ten powinien opierac sie
na decyzji, co bedzie zasilane awaryjnie
i jak dtugo. Nie mozna bowiem oczekiwad,
ze magazyn energii pokryje cate zapotrze-
bowanie energetyczne domu od kilku do
kilkudziesieciu godzin. Zasilane moga by¢
tylko wybrane kluczowe elementy, takie
jak lodéwka, 2-3 gniazdka, kuchenka czy
ogrzewanie w jednym lub dwéch wybra-
nych pomieszczeniach. Taki akumulator
powinien moéc zakumulowac od 25 do 50%
dziennego zapotrzebowania na prad w da-
nym gospodarstwie domowym. | to zima.

CZY TO SIE OPLACA?

Jesli prosument przez nastepne 15 lat
bedzie objety starym systemem rozliczen

FOT.: REVOLT ENERGY

w ramach net-meteringu to zakup akumu-
latora moze wydawac sie nieatrakcyjny
finansowo. Jesli jednak prosument prze-
analizuje doktadnie tempo wzrostu cen
pradu i wezmie pod uwage konsekwencje
nowego systemu rozliczen w ramach net-
-billingu i/lub chce uzy¢ akumulatora jako
zasilania awaryjnego, to jak najbardziej
zakup tego urzadzenia bedzie optacalny.
Tym bardziej, ze zapowiadane jest jego
dofinansowywanie w ramach programu
Mdj Prad.

JAKIE SA TYPY
AKUMULATOROW

DO FOTOWOLTAIKI?
Akumulatory zwane dzi$ czesciej magazy-
nami energii to urzadzenia, ktére przecho-
wujg i oddajg prad elektryczny wykorzy-
stujgc do tego celu zjawiska chemiczne.

Akumulatory
w technologii
litowo-jonowej
radza sobie
duzo lepiej
niz zelowe.
Sg one
doskonatym
rozwigzaniem
dla firm.
Przede wszystkim
dlatego,

Z€ zapewniajg
stabilnosc
Drocesow
technologicznych,
szczegolnie
W sytuacjach,
kiedy mamy
do czynienia
7 automatyzacjg
produkaji.

Zachodzg one w elektrodach zanurzonych
w elektrolicie.

Akumulatory zelowe. S3 przyktadem tego
jak szybko rozwija sie technologia. Jesz-
cze nie tak dawno byty nowoscig, dzis$ po-
woli sg wycofywane z rynku. Stosowany
w nich elektrolit ma posta¢ gestego zelu.
Gtéwnymi zaletami sg wysoka sprawnos¢
i szybki czas tadowania, a takze mozli-
wos¢ pracy w réznych potozeniach i dtugi
czas samoroztadowania. Ten typ akumu-
latora sprawdzi sie najlepiej, gdy prosu-
ment ma z niego zamiar zasila¢ sprzety
AGD i RTV.

Akumulatory litowo-jonowe. Technolo-
gia litowo-jonowa to lekkos¢ konstruk-
cji, odpornosc¢ na wibracje, nawet kilka
tysiecy cykli tadowania i roztadowania,
a jesli o tym mowa, to akumulator moze
osiggnac¢ 80% mocy juz po niespetna go-

Dekarz
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dzinie tadowania. Mate ogniwa potaczone
w swego rodzaju paczki sg sterowane
przez elektronike. Technologia ta dominu-
je w dzisiejszej elektronice. Nic wiec dziw-
nego, ze znalazta zastosowanie réwniez
w fotowoltaice do magazynowania energii
stoneczne;.

AKUMULATORY ZELOWE

— DOSKONALE ZRODLO
ENERGII

A moze jednak nie tak doskonate? Gdy
byty nowoscig, chwalono je miedzy innymi
dlatego, ze wolno sie roztadowujg i moga
pozostawac roztadowane nawet kilka
miesiecy, co nie wptynie na ich ponowny
rozruch. Ceniono tez to, ze sg fabrycznie
przygotowane do uzytku i nie trzeba ich
uzupetniac elektrolitem. Wraz z rozwojem
technologii dzi$ dostrzega sie gtéwnie ich
duzg mase — sg ciezkie. Problematyczna
jest tez ich mata liczba cykli tadowania
oraz waskie zakresy tadowania i roztado-
wania. Na wspofczesne potrzeby ich para-
metry to za mato.

Akumulatory w technologii litowo-
-jonowej radzg sobie duzo lepiej. Sa
one doskonatym rozwigzaniem dla firm.
Przede wszystkim dlatego, ze zapewnia-
jg stabilnos$¢ proceséw technologicz-
nych, szczegdlnie w sytuacjach, kiedy
mamy do czynienia z automatyzacja
produkcji. Nawet najmniejsze przerwy
w dostawie prgdu moga prowadzic
do powaznych zaktécen, a w zwyktym
gospodarstwie domowym skutkowac
uszkodzeniem czesto bardzo wartoscio-
wego osprzetu.

MONTAZ | EKSPLOATACJA
AKUMULATOROW

By podtagczy¢ magazyny do instalacji PV,
potrzebne sg same akumulatory i regula-
tor tadowania dobrane odpowiednio do
modutéw fotowoltaicznych i ich wielkosci.
Wszystkim steruje regulator i elektronika.
Jezeli jednak prosument chce tadowa¢
magazyn bezposrednio z PV, musi zasto-
sowac falownik hybrydowy.

Falownik hybrydowy petni jednocze-
$nie trzy funkcje. Pierwsza to oczywiscie
inwerter fotowoltaiczny, przeksztatcajacy
prad staty na przemienny. Druga to tado-
warka akumulatoréw. Natomiast trzecia
to przetwornica konwertujgca prad DC
na AC.

50%
NAWET TYLE DZIENNEGO
ZAPOTRZEBOWANIA

NA PRAD MOZE

ZMAGAZYNOWAC ZIMA
AKUMULATOR

POPULARNE

MARKI )
AKUMULATOROW

DO INSTALACJI
FOTOWOLTAICZNEJ

SolaX jest jednym z absolutnych liderow
rynku — marka jest dostepna w ponad 120
krajach. Magazyny sktadajg sie z wielu
ogniw litowo-zelazowo-fosforanowych
(LFP, Li-FeP0O4) - to jedna z najbezpiecz-

MARIUSZ GORSKI

niejszych technologii na rynku.

LG Chem to jeden z najbardziej doswiad-
czonych producentéw nowoczesnej elek-
troniki i systemoéw akumulatorowych na
$wiecie. Technologia Li-on umozliwia
bardzo gtebokie roztadowanie, o czym juz
wspominalismy.

Tesla Powerwall. Tesli jako marki nikomu
chyba przedstawiac¢ nie trzeba. Magazyn
Powerwall sam wykrywa przerwy w do-
stawie pradu i automatycznie staje sie
zrodtem energii. To inteligentne rozwig-
zanie wspotpracuje zaréwno z siecia, jak
i instalacjg PV.

Enphase baterry to technologia solarna
wprost z Doliny Krzemowej. Akumulatory
te to technologia pamieci masowej trzeciej
generacji. Majg budowe modutowg bez cze-
$ci ruchomych i wszystkie sg wyposazone
w mikroinwertery dwukierunkowe. Dzieki
czemu po sprawnym ich podtgczeniu réw-
nie szybko sg w stanie podjgé prace.

Kierownik Dziatu Projektowego w Revolt Energy. Odpowiada za
dobor i wdrazanie rozwigzan technicznych i technologicznych

w instalacjach fotowoltaicznych. Jego motto w pracy to sky is the
limit, nie ma dla niego rzeczy niemozliwych, a branza PV nie ma
przed nim tajemnic. Prywatnie fan koszykowki i Star Wars.

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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Sposob zazielenienia dachéw w uprawie ekstensywne;
zalezy od kilku czynnikéw. Przede wszystkim od tego,
z jakim typem dachu mamy do czynienia, jak szybko
potrzebny jest efekt petnego zazielenienia dachu,
jakie sg oczekiwania zamawiajgcego, jakim budzetem
dysponujemy oraz w jakiej porze roku instalujemy rosliny.

esli chodzi o dachy spadziste

oraz lekkie, na przyktad wykonane

z lekkiego substratu, czy ocieplo-

ne wetng mineralng, to konieczne
jest zastosowanie prekultywowanej maty
roslinnej.

Przykrycie warstwy wykonanej z lek-
kiego substratu matg rozchodnikowg to
czynnosé, ktérag nalezy wykonaé od razu
po roztozeniu substratu. Inaczej lekki sub-
strat zostanie wywiany z dachu. Podobnie
jest z warstwa wetny mineralnej — jesli nie
zostanie przykryta prekultywowang mata
roslinng, to z czasem ulegnie zniszczeniu.

Z kolei na dachach stromych stosuje
sie maty wegetacyjne ze wzgledu na ko-
niecznos¢ utrzymania trwatosci struktury
i zabezpieczenia warstwy podtoza przed
wywiewaniem i osuwaniem sie.

Dachy ptaskie, gdzie uzywany jest stan-
dardowy substrat ekstensywny, mozemy
zazieleni¢ na kilka sposobow:

+ rozrzucajac pociete pedy rozchodnikdw,

+ wysiewajgc mieszanke siewng do da-
chow ekstensywnych,

+ wysadzajgc sadzonki lub

+ uktadajgc prekultywowang mate roz-
chodnikowg lub prekultywowang mate,
gdzie zastosowano rozchodniki i inne
rosliny w uprawie ekstensywne;j.

Nie opisujemy pozostatych warstw, kt6-
re powinny sie znalez¢ na dachu zielonym
w uprawie ekstensywnej. Opisujemy tylko
spos6b wykonania ostatniej warstwy, czyli
zastosowanie roslin i najczesciej stosowa-
ne metody zazieleniania dachéw w upra-
wie ekstensywnej. Przedstawione sposo-
by mozna stosowac¢ samodzielnie lub ze
sobag taczy¢.

TEKST PIOTR WOLANSKI

POCIETE PEDY
ROZCHODNIKOW (SEDUM)
Rozrzucenie na przygotowanym wczesniej
substracie pocietych pedéw rozchodnikéw
to najtafisza metoda zazielenienia dachu
w uprawie ekstensywne;j.

Zaraz po dostawie, pedy Sedum nalezy
réwnomiernie rozrzuci¢ na przygotowane;j
wczesniej powierzchni ekstensywnego
substratu dachowego, a nastepnie zagra-
bi¢, dzigki czemu cigte pedy bedg miaty

lepszy kontakt z podtozem, co utatwi ich
ukorzenianie. Te metode mozna stosowac
nie wczesniej niz w kwietniu i nie pézniej
niz jesienig. Po rozrzuceniu na substracie
pocietych pedéw rozchodnika, dach pod-
lewamy przez okres 2-3 tygodni, kiedy to
sadzonki pedowe beda wytwarzac korze-
nie przybyszowe i sie ukorzeniaé. Nalezy
pamietac, ze dach zielony ekstensywny
nawadniamy réwniez interwencyjnie,
w czasie dtugo trwajgcej suszy. Rosliny

Pociete pedy rozchodnikow

Dekarz
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Rozchodniki na zielonym dachu przed wykonaniem nawozenia

Czesto mozna sie
spotkac
Z okresleniem
2Wysiew
rozchodnikow",
CO W praktyce
najczescie)
0zZnacza
rozrzucenie
mieszanki
pocietych pedow
roznych
gatunkow
rozchodnikow.

podlewamy rano lub wieczorem, kiedy nie
ma mocnego stonca.

+Wytyczne dla dachéw zielonych. Wy-
tyczne do projektowania, wykonywania
i utrzymywania dachéw zielonych” FLL
(wydanie polskie Stowarzyszenie Wyko-
nawcow Dachéw Ptaskich i Fasad DAFA)
okreslajg, ze minimalne zuzycie pocietych
pedoéw rozchodnikéw na dachu zielonym
w uprawie ekstensywnej to 60 g/m?, przy
czym nie mniej niz 100 sztuk pedéw, w co
najmniej czterech gatunkach. Jesli za-
chodzi potrzeba szybszego zazielenienia
powierzchni dachu, warto zastosowac

300 g cietych pedéw rozchodnikéw na
1 m?2. Czesto mozna sie spotkaé z okresle-
niem ,wysiew rozchodnikéw", co w prak-
tyce najczesciej oznacza wtasnie rozrzu-
cenie mieszanki pocietych pedéw réznych
gatunkoéw rozchodnikéw.

MIESZANKA SIEWNA
ROSLIN EKSTENSYWNYCH
Innym sposobem zazielenienia dachu
w uprawie ekstensywnej moze by¢ za-
stosowanie specjalnie przeznaczonej na
dachy zielone ekstensywnej mieszanki
siewnej, ktora sktada sie z nasion réz-
nych gatunkéw bylin. Warto pamieta¢,
ze mieszanke siewng nalezy wymieszac
z suchym piaskiem w celu tatwiejszego
rozprowadzenia nasion na podtozu. Po
wysiewie nasiona nalezy zagrabic¢, aby
ulegty zmieszaniu z wierzchnig warstwa

substratu, a nastepnie obficie podla¢
wodg. Mieszanke siewng do dachéw eks-
tensywnych warto uzupetni¢ rozrzuceniem
pocietych pedéw rozchodnikéw.

SADZONKI ROZCHODNIKOW
Najczesciej wykorzystuje sie na dachach
zielonych ekstensywnych sadzonki o $red-
nicy bryty korzeniowej okoto 2,5 cm lub
4 cm, przygotowane w multipaletach do-
niczkowych. Sugerowana rozstawa sadzo-
nek o $rednicy bryty korzeniowej 2,5 cm,
to 24 sadzonki na 1 m2. Jesli budzet na
to pozwala i jest zalecany szybszy efekt
petnego zazielenienia dachu, stosuje sie
wigksze sadzonki. Nasadzenia mozna
uzupetni¢ rozrzuceniem pocietych pedow
rozchodnikdéw.

MATA ROZCHODNIKOWA
Maty wegetacyjne to wysokiej jakosci po-
krycia z dojrzata roslinnoscia dla dachu,
tarasu lub do roztozenia bezposrednio na
gruncie (podobnie jak trawa z rolki). Co
najmniej 90% roslinnosci wyhodowanej
na matach jest rozwinieta juz w momencie
dostawy, dzieki czemu uzytkownicy moga
cieszy¢ sie natychmiastowym rezultatem
zielonego dachu czy tarasu.

W praktyce maty rozchodnikowe sa
instalowane w Polsce przez caty rok,
z wyjatkiem okresu, kiedy jest mréz. Po-
niewaz sg one wczesniej prekultywowane
w szkotce, to instalujgc mate osiggamy
natychmiastowy efekt zazielenienia da-
chu. Instalacja jest prosta, mate rozktada
sie jak trawe w rolkach, uktadajac po-
szczegolne kawatki koto siebie. Przy ukta-
daniu nalezy zwraca¢ uwage na to, czy nie
robig sie zaktady na bokach, maty powinny

Efekt zastosowania mieszanki siewnej roslin ekstensywnych z uzupetnieniem rozchodnikami
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by¢ uktadane tak, aby stykaty sie brzega-
mi. Wazne jest to, zeby nie utwardzaé sub-
stratu przed roztozeniem mat, poniewaz
utrudni to ukorzenianie sie rozchodnikéw.
Nalezy nawodni¢ podtoze przed roztoze-
niem maty, a po instalacji podlewaé przez
okres 2-3 tygodni.

Na dachach ptaskich stosuje sie maty
rozchodnikowe produkowane na osnowie
z wtékna kokosowego, ktére z czasem
ulega biodegradacji. Rosliny rosng na
substracie, ktéry jest wprasowany w war-
stwe nosng z wtékna kokosowego, a po
roztozeniu w miejscu docelowym wrasta-

PIOTR WOLANSKI

ja w podtoze, ktére znajduje sie w miejscu
instalacji.

Maty wykorzystywane do dachow stro-
mych powinny mie¢ wzmocniong warstwe
nosna. Na takich wzmocnionych matach
jako spodnig warstwe stosuje sie wtdkno
kokosowe oraz siatke wzmacniajaca. Ro-
s$liny rosng na substracie wprasowanym
w te spodnie warstwy, a nastepnie ukorze-
niajg sie w podtozu w miejscu instalacji.

Warto zauwazy¢, ze maty rozchodniko-
we majg rowniez zastosowanie na zielo-
nych torowiskach, w pasach drogowych,
w ogrodach czy na skarpach.

Pielegnacji dachu zielonego w upra-
wie ekstensywnej poswiecimy artykut
w kolejnym numerze. Tu warto zazna-
czy¢, ze po instalacji roslin na dachu zie-
lonym nalezy je podlewa¢ az do ukorze-
nienia sie. W trakcie pierwszego roku po
zatozeniu dachu nalezy wykonac¢ nawo-
zenie — po okoto 4 tygodniach od insta-
lacji roslin, ale nie pdzniej niz do potowy
sierpnia.

Na istniejgcych juz dachach zielonych,
rosliny réwniez wymagajg wiosng nawo-
zenia specjalistycznymi, wielosktadniko-
wymi nawozami.

0d 15 lat zajmuje sie dachami zielonymi, konsultuje projekty, realizuje inwestycje, wspétpracuje ze srodowiskiem
naukowym przy projektach innowacyjnych dla branzy. Byt wspoétzatozycielem Grupy Merytorycznej Dachy Zielone

w ramach Stowarzyszenia DAFA, a takze jednym z inicjatorow wydania w Polsce ,Wytycznych dla dachéw zielonych”
FLL. W latach 2012-2019 petnit funkcje koordynatora grupy merytorycznej Dachy Zielone. Aktywnie uczestniczyt
w pracach zespotu redakcyjnego DAFA, opracowujacego dwa polskie wydania wytycznych. Jest takze cztonkiem
zwyczajnym Polskiego Stowarzyszenia ,Dachy Zielone”.
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a serfowanie w Internecie po-

$wiecamy $rednio nawet 6 go-

dzin dziennie, a mtodziez czesto

jeszcze wiecej. Nic dziwnego
zatem, ze kazda marka stara sie zaznaczy¢
swojg obecnosé w wirtualnym $wiecie. Co
wiecej, publikowane tam recenzje konsu-
menckie majg duzy wptyw na sprzedaz.
Budowanie zaufania w oparciu o tak zwane
~gwiazdki” jest szczegdlnie istotne dla bran-
dow, ktére dopiero walczg o miano lidera
w swojej branzy, a takze lokalnych firm.

IM WIECEJ GWIAZDEK,

TYM LEPIEJ

Wedtug badan Local Consumer Review
Survey na Amerykanach, w 2021 roku jesz-
cze wiecej konsumentéw czytato recenzje
w Internecie w poréwnaniu do poprzednich
lat. Przy wyszukiwaniu lokalnych firm az
77% ankietowanych sprawdzato je ,zawsze”
lub ,regularnie”. Do oceny wykorzystywane

zawsze znaczgco przewyzszac te wyraza-
jace jakakolwiek dezaprobate, nawet jesli
wydaje sie ona mato obiektywna czy tez jest
dzietem nieuczciwej konkurencji. Dlatego
warto wdrozy¢ dziatania z zakresu marke-
tingu szeptanego.

CZYM JEST MARKETING
SZEPTANY?

Nazywany bywa takze buzz marketingiem,
a opiera sie na wykorzystywaniu sity spon-
tanicznego przekazu, na przyktad na forach
internetowych, blogach, w poréwnywarkach
cenowych czy grupach dyskusyjnych na
Facebooku. Cieszy sie wiec duzg wiarygod-
noscig. Ma forme rekomendaciji i dziata po-
dobnie do ,poczty pantoflowej”, wywotujgc
efekt wirusowego rozprzestrzeniania sie in-
formacji. Towarzyszy ona merytorycznym
poradom, ktdre sg przekazywane w sposob
naturalny i niewymuszony. Nikt nie zacheca
nas wprost do kupna danej rzeczy (nie lu-

Granica
miedzy sympatycznym poleceniem
a nachalnym nagabywaniem
wbrew pozorom jest bardzo cienka.

byto zwtaszcza Google, a w dalszej kolej-
nosci Facebook. Co wazne, okazato sie,
ze duzo chetniej dzielimy sie¢ pozytywnym
doswiadczeniem — 67% badanych zadekla-
rowato che¢ wystawienia recenzji w przy-
padku zadowolenia z produktu czy ustugi,
a tylko 40%, gdy zakup nie spetnit oczeki-
wan. Jedynie 3% oso6b stwierdzito jednak,
ze rozwazytoby skorzystanie z oferty firmy,
ktéra ma tylko dwie gwiazdki lub mniej (po-
zytywna ocena wyrazona w gwiazdkach
jest zatem istotnym sposobem na zaim-
ponowanie potencjalnym klientom). Nale-
zy jednak pamietac, ze negatywne opinie
w sposoéb naturalny wysoko pozycjonujg sie
w Google, a wiec moga skutecznie znieche-
cac¢ do zakupow potencjalnych odbiorcow.
Dlatego ilo$¢ pochlebnych tresci powinna

bimy przeciez nachalnych sprzedawcéw).
Celem tego typu dziatan jest zwiekszenie
widocznosci marki wsrod potencijalnych
klientow oraz zbudowanie zaufania do pro-
duktéw czy ustug nig sygnowanych.
Trzeba jednak podkresli¢, ze marketing
szeptany to narzedzie, ktére nalezy umie-
jetnie i z wyczuciem wykorzystywac. Tylko
woéwczas przynosi zamierzony efekt. Gra-
nica migdzy sympatycznym poleceniem
a nachalnym nagabywaniem wbrew pozo-
rom jest bardzo cienka. A wigc nawet jeden
nieudolnie stworzony post moze bardzo
szybko skompromitowa¢ marke w Interne-
cie, a stracone zaufanie trudno jest odbu-
dowac. Dlatego warto powierzy¢ tego typu
prace profesjonalistom, ktérzy dodatkowo
zoptymalizujg je pod katem SEO.

MARCIN WOJCIECHOWSKI
CEO & Creative Director w Marketing AVEEX. Przedsiebiorca, designer, wizjoner. W ciagu niemal dwoch dekad pracy
wspottworzyt wiele globalnych brandéw, miedzy innymi: Pirelli, Electrolux, Philips, Unilever, Wisniowski czy Betafence.

JAK SZEPTAC?

Warto $ledzi¢ internetowe dyskusje zwigza-
ne z nasza branza i aktywnie w nich uczest-
niczy¢. W takiej konwersacji moga bra¢
udziat promotorzy danego brandu incogni-
to jako osoby prywatne, bedace cztonkami
danej spotecznosci internetowej. Przydatny
moze by¢ takze gtos oficjalnych rzecznikéw
firmy — 0séb, ktére pracuja dla danej marki
i wypowiadajg sie w jej imieniu. Warto wtg-
czy¢ w dziatania tez ambasadoréw, ktérzy
sprawdzili rozwigzania oferowane przez
nasz brand, i sg z nich zadowoleni. Dzieki
temu ich ocena jest petna i autentyczna.
Popularng praktyka jest bowiem wysytanie
produktéw do testow influencerom.

Strategia zarzadzania reputacjg powinna
by¢ ukierunkowana na generowanie statego
strumienia ocen i opinii, na ktére firma musi
odpowiada¢ (komentowac nie tylko nega-
tywne, lecz takze pozytywne recenzje), bo
tego oczekujg klienci. Firma moze pozyski-
wac recenzje na rézne sposoby, na przyktad
poprzez: osobisty kontakt sprzedawcy pod-
czas sprzedazy, e-mail, telefon, social me-
dia, chatbota, a nawet w zamian za znizke
czy gratisowy upominek. Najlepiej te prace
powierzy¢ specjalistom, ktorzy zbuduja sie¢
0so6b promujacych dang marke.

Zaletg marketingu szeptanego jest moz-
liwosc¢ szybkiego i skutecznego dotarcia do
duzego grona potencjalnych klientéw. A to
z kolei pozytywnie wptywa na zwigkszenie
potencjatu sprzedazy naszych produktéw
czy ustug. Regularna aktywnos$¢ moze wy-
kreowac nawet mode na dang marke i wspie-
ra¢ korzystne dla niej trendy konsumenckie.
Wtedy dzieli nas juz tylko krok od tego, aby
informacje rozprzestrzenity sie wirusowo po
sieci bez naszego udziatu. Co wiecej, szep-
czac, mozemy dotrze¢ z komunikatem na-
wet do osdb, ktére blokujg wszelkie reklamy.
To takze dobry sposéb na wyréznienie sie
wsrod konkurencii, ktora przeciez tez ,nie $pi”
i dziata w Internecie. Przy pomocy marketingu
szeptanego mozemy ponadto szybko reago-
wac na ewentualne kryzysy i skutecznie je ta-
godzi¢. Bedac aktywnym w sieci, lepiej pozna-
my takze branze i oczekiwania konsumentow.

Jego bogate zZycie zawodowe przetozyto sie na wnikliwy wglad w prawa rzadzace swiatem biznesu. Dzigki wrazliwoscig
wizualnej, potrafi wyrazi¢ marke w formie atrakcyjnego dla jej odbiorcoéw przekazu. Z zespotem agenciji i przy pomocy
narzedzi marketingowych AVEEX z tatwoscig zmienia produkty generycznie normalne w marki, ktore ludzie kochaja.
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Dach to jeden z podstawowych elementéw konstrukcji kazdego budynku.
Aby spetniat swoje wymagania potrzebuje prawidtowej termoizolaciji,
ktéra jest nie tylko gwarancjg komfortu cieplnego, ale przyczynia sie do oszczednosci
zwigzanych z rachunkami za zuzytg energie. Dach ma réwniez aspekty wizualne,
poniewaz stanowigc element budynku wptywa na jego wyglad i estetyke.

Az 69% Polakéw uwaza, ze wyglad dachu wptywa na wyglad catego budynku.

Tekst BEATA TOMCZAK-MAJEWSKA, ALINA WOZNIAK
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zy obecnie to nie inwestorzy sg
dla dekarzy, ale dekarze dla inwe-
storéw? Praca dekarza nie ogra-
nicza sie wytgcznie do montazu
pokrycia dachowego. Dekarz odgrywa réw-
niez ogromna role w procesie decyzyjnym
klientow ostatecznych. Oczywiscie sami
inwestorzy sg coraz bardziej Swiadomi wy-
boru i przywigzuja wigksza uwage do roz-
wigzan ekologicznych. Sprzyja temu szeroki
dostep do Internetu, gdzie mozna poszuki-
wac informacji o produktach i producen-

FOT.: SHUTTERSTOCK.COM

tach, a takze przejrze¢ rankingi marek. Jed-
nak nadal kluczowa opinie, wptywajaca na
wybor produktu, maja dekarze. Ich zdanie
jest tym wazniejsze, ze pracujgc z pro-
duktami od lat, moga o nich powiedzie¢
najwiecej, a to sprawia, ze sg najbardziej
wiarygodni. Fachowcy wskazujg swoim
klientom konkretne rozwigzania, a czasami
odradzajg zakup okreslonych produktow.
Az 88% dekarzy poleca konkretng marke
pokrycia dachowego. Wykonawcy powinni
by¢ zatem waznym ogniwem w planowaniu
strategii marketingowej i komunikacyjnej
przedsiebiorstw. Tym bardziej, ze ich gtos
w procesie decyzyjnym klienta ostateczne-
go jest niezmiernie wazny.

W gestii inwestora pozostaje natomiast
dobdr koloru, ktéry bedzie pasowat do este-
tyki budynku. Obecnie najwieksza popular-
noscig w opinii dekarzy, cieszg sie pokrycia
dachowe w kolorach grafitu i jego odcie-
niach — az 88% dekarzy uwaza, ze jest to
kolor najchetniej wybierany przez klientow.

rzysta. Dlatego tak wazna jest relacja na linii
dekarz-producent. Dobra, bezproblemowa
wspotpraca, z ktorej bedzie zadowolony de-
karz skutkuje bowiem wiekszym odsetkiem
polecen produktéw tej marki, co przektada
sie bezposrednio na zwigkszong konwersje
zakupowa.

Na rynku pokry¢ dachowych stale poja-
wiaja sie nowosci produktowe oraz bardziej
ekologiczne rozwigzania. Jednak w kwestii
montazu, samo doswiadczenie w branzy
nie jest wystarczajace. Ciggte zmiany na
rynku budowlanym wymagajg od specjali-
stéw ciggtego samodoskonalenia i podagza-
nia za trendami. Aby jednak nowe produkty
montowane na dachu, utrzymywaty okre-
Slone w dokumentach parametry technicz-
ne niezbedny jest prawidtowy montaz. Tak
wiec szkolenia sg nieodtgcznym elemen-
tem pracy dekarza i to wtasnie szkolen pro-
duktowych oraz montazowych oczekuje od
producentéw 72% fachowcéw z branzy de-
karskiej. Fachowcy sa gtodni wiedzy zaréw-

DEKARZY POLECA
MARKI POKRYC DACHOWYCH

Sporg popularnoscia cieszg sie réwniez
pokrycia dachowe w kolorze czarnym. Na-
tomiast mniej montowanych jest dachéw
brgzowych i czerwonych.

PRACA DEKARZA
ZAPRZECZENIEM
MONOTONII

Rekomendacje dekarza sa kluczowe przy
wyborze produktu przez inwestora. Spro-
wadzaja sie one do polecania okreslonej
gamy produktéw, z ktérych fachowiec ko-

no teoretycznej, jak i praktycznej, i oczekuja,
ze to wiasnie producenci im jej dostarcza.

Bardzo waznymi dziataniami wspiera-
jacymi dziatalnos¢ dekarzy jest réwniez
oferowanie narzedzi oraz odziezy robo-
czej — tego rodzaju wsparcia oczekuje 42%
dekarzy. Z kolei 31% fachowcéw chetnie
otrzymywatoby od producentéw materiaty
informacyjne na temat produktéw oraz ga-
dzety promocyjne. Jedynie 12,8% dekarzy
nie oczekuje zadnego wsparcia od produ-
centéw pokry¢ dachowych.

‘Dekarz
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NAJWAZNIEJSZE OCZEKIWANIA DEKARZY
WZGLEDEM PRODUCENTOW POKRYC DACHOWYCH

Szkolenia

DEKARZE DOSTRZEGAJA
TRENDY RYNKOWE!
Trendy determinujg wybory konsumentéw
w kazdej dziedzinie zycia. Dlaczego tak
jest? Kazdy z nas — mniej lub bardziej —
chce by¢ ,na czasie”. Jesli duzo osdb wy-
biera dach w kolorze czarnym, to jest duze
prawdopodobienstwo, ze znajda sie kolejni
nasladowcy. Dlatego warto wiedzie¢, jakie
trendy panujg aktualnie w branzy. Badanie
trendéw dostarcza bowiem aktualnej wie-
dzy na temat tego, co lubig konsumenci
i jakie produkty wybierajg najchetniej. Wie-
dza ta pozwala ukierunkowa¢ dziatalnos$¢
firmy na wtasciwe tory, czyli skupi¢ sie na
produktach, ktére majg najwiekszy poten-
cjat sprzedazowy i dostosowac oferte do
aktualnych wymagan rynku.

Najsilniej widocznym trendem, zauwa-
zanym przez dekarzy, jest wieksze zainte-

Narzedzia i akcesoria robocze

resowanie produktami premium. W 2020
roku 57% dekarzy dostrzegato to zjawisko,
natomiast w 2022 roku odsetek ten wzrost
do 62%. Zainteresowanie tego typu produk-
tami $wiadczy z jednej strony o wiekszej
$wiadomosci konsumenckiej oraz ekolo-
gicznej, a z drugiej strony — o zwiekszonej
ilosci projektow nowoczesnych, a wiec
doméw energooszczednych, gdzie lep-
sza jakos¢ zamontowanego rozwigzania
dachowego przektada sie na wyzszg kla-
se energooszczednosci catego budynku,
a w bardziej wymierny sposoéb wigze sie
z obnizeniem kosztéw utrzymania oraz
eksploatacji budynku.

Waznym trendem, dostrzeganym przez
dekarzy, jest réwniez rosngca ilos¢ reno-
wacji budynkéw. Wsréd dostrzegajacych
to dekarzy az 73% przewiduje, ze prace re-
montowe dachéw beda w przysztosci sta-

Materiaty informacyjno-promocyjne

nowi¢ wiekszosé rynku, a prace na nowych
budynkach bedg stanowity coraz mniejszy
odsetek.

Aktualne informacje o branzy dekar-
skiej znajduja sie najnowszej edycji rapor-
tu ,Rynek pokry¢ dachowych w Polsce.
Wielkos$¢ i prognozy rynku 2021-2025".
Raport ten od lat stanowi kompendium
wiedzy o polskim rynku pokry¢ dacho-
wych. W biezacej edycji znajdg Panstwo
zaréwno dane rynkowe, jak rowniez mar-
ketingowe, odnoszgce sie do procesu
decyzyjnego, trendéw czy sity marki na
rynku pokry¢ dachowych. Dodatkowo
dzieki dtugim szeregom czasowym za-
prezentowalismy wielkos¢ rynku pokryc¢
dachowych na lata 2012-2021 wraz z pro-
gnoza do 2025 roku. Informaciji o rapor-
cie udziela Beata Tomczak-Majewska
b.tomczak@asmresearch.pl.

TRENDY DOSTRZEGANE PRZEZ DEKARZY

Zauwazalny jest spadek prac na dachach
skosnych na rzecz dachéw ptaskich

Coraz wiecej prac dotyczy remontéw,
a nie nowego budownictwa

BEATA TOMCZAK-MAJEWSKA
Dyrektor Dziatu Badan Rynkowych

i Syndykatowych

Zauwazalny jest wzrost montazu

produktéw premium

ALINA WOZNIAK
Analityk rynku

2/2022 m www.naszdekarz.com.pl
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Produkujesz pokrycia dachowe, DOWIEDZ SIEt

systemy rynnowe, okna dachowe

lub akcesoria/komponenty do budowy dachéw? JAKIE SA
PERSPEKTYWY
DLA BRANZY
resesrcn DEKARSKIEJ
S DO 2025 ROKU!

Aktualny raport rynkowy
to niezbedne dane i analizy,
ktérych potrzebujesz

w budowaniu strategii
przedsiebiorstwa.

Kontakt:

Beata Tomczak-Majewska
b.tomczak@asmresearch.pl
+48 603 765 304

Rynek pokryc¢
dachowych
w Polsce

Od 25 lat WIELKOSC

wskazujemy
droger | PROGNOZY

RYNKU
2021-2025

research
solutions
Luty 2022 Strategy

WWW.ASMRESEARCH.PL

asmresearch.pl

B JAKIE MARKI STANA NA PODIUM

W KATEGORIACH DEKARSKICH?

H CZY TWOJA MARKA JEST CENIONA
PRZEZ FACHOWCOW?

B JAKA MASZ KONKURENCIJE?

Tego i wiele wiecej dowiesz sie z raportu

Budowlana Marka Roku 2022.
Zgtos sie do Rankingu!
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Pozyskiwanie dekarzy
i innych pracownikéw
do rozwijajacych sie
firm w branzy to aktualnie
jedno z najwiekszych
wyzwan srodowiska.
Jego zrodiem jest
sytuacja, w ktorej
na rynku jest ograniczona
liczba potencjalnych,
dobrych kandydatéw,
a zapotrzebowanie
znaczaco ja przekracza.

Tekst MATEUSZ CEPKO

-K

ys$lac o rozwoju stanu oso-
bowego firmy, pracodawca
musi sie wykazac¢ wysoka
sprawnoscig przede wszyst-
kim w dwoch obszarach: aktywnym po-
zyskiwaniu kandydatéw oraz efektywnym
prowadzeniu rozmow rekrutacyjnych.
Zacznijmy od pierwszego aspektu, jakim
jest pozyskiwanie kandydatéw. Sytuacja
wymusza koniecznos¢ szczegdlnej aktyw-
nosci w ich wyszukiwaniu. Celowo wzmac-
niam ten element, poniewaz stosowanie
tradycyjnych modeli, w ktérych pracodawca
dokonuje selekcji sposrdd kilku czy kilkuna-
stu kandydatéw, mineto i prawdopodobnie
nie wréci w najblizszym czasie. Dla branzy
dekarskiej nie jest to szczegdlna nowos¢,
gdyz problem dobrych kandydatéw towa-
rzyszy jej od dawna. O pracownikéw nalezy
zabiegac¢. Wobec tego warto zwrdéci¢ uwa-

RUTACJIA
do firmy dekarskiej

ge na obszary, ktére wymagaja szczegoélnej
aktywnosci. Jednym z nich jest budowa-
nie wizerunku firmy — to temat, ktéry sze-
rzej opisywaliSmy w poprzednim numerze
.Naszego Dekarza". Kandydat musi mie¢
wilasciwe wyobrazenie na temat potencjatu
firmy. R6znymi metodami szuka jego po-
twierdzenia, a tym samym informacji o przy-
sztym, potencjalnym pracodawcy. Jakie sg
czeste Zrédta tych informacji? Oczywiscie
opinie pracownikow, klientéw, ale takze to,
jak firma wyglada ,na zewnatrz": auta fir-
mowe, reklamy, czasami siedziba, opinie
w Internecie — to wszystko elementy, na
ktére prawdopodobnie zwrdci uwage kazdy
pracownik poszukujgcy zatrudnienia.
Kolejny obszar to obecnos¢ w srodowisku
branzowym. Bardzo pomocne w tej kwestii
jest Polskie Stowarzyszenie Dekarzy, ktére
od kilku lat aktywnie i skutecznie promuje

zawdd dekarza. Namacalnym skutkiem
dziatan Stowarzyszenia i jego Oddziatéw
w catej Polsce oraz potencjalnym zrédtem
kandydatow sg klasy dekarskie. Warto by¢
aktywnym we wspétpracy z PSD i poszukac
swojej roli w dziataniach zwigzanych z pro-
mowaniem zawodu, co daje dostep do ob-
jetych programem szkét i uczniow.

Drugim, branzowym zrédtem pracowni-
kéw moga by¢ partnerzy handlowi, produ-
cenci. Warto zaangazowac wspotpracuja-
cych z firma przedstawicieli w poszukiwanie
dekarzy czy innych specjalistow, dzieki cze-
mu sita kontaktéw wzrosnie.

Nastepnym obszarem jest stata obec-
nos¢ w srodowisku lokalnym. Oczywistym
Zroédtem jest Urzad Pracy i biura posrednic-
twa — oczywistym, ale niezbyt kalorycz-
nym. Warto skierowac¢ swoje kroki takze
w inne miejsca takie jak na przyktad szko-
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ty techniczne - inne, poza dekarskie. We
wspétpracy z nimi sprawdzi sie najbardziej
kontakt osobisty, na przyktad obecnos¢
na lekcji wychowawczej w trakcie roku
szkolnego w ostatniej klasie oraz bezpo-
$rednia prezentacja firmy i propozycji pra-
cy, a wczesniej stazu/praktyk. Nie jest to
szczegolnie wygodne i wielu dekarzy nie
znajduje na to czasu, ale warto rozwazyc¢
taka aktywnosé.

Inne dziatania lokalne - targi pracy, pikni-
ki, ogtoszenia, sponsoring, banery. Im wiek-
sza aktywnos¢, tym wieksza perspektywa

MATEUSZ CEPKO

na sukces, czyli znalezienie odpowiednich
kandydatéw do pracy w swojej firmie.

No dobrze, mamy juz potencjalnego kan-
dydata. Co dalej? Rekrutacja najczesciej
rozpoczyna sie od rozmowy telefoniczne;j.
Jest to pierwszy kontakt potencjalnego pra-
cownika z firma/przysztym szefem. Bywa
niedoceniana, a przeciez juz na tym etapie
nalezy zadbac o profesjonalizm, a rozmowe
przeprowadzi¢ tak, aby kandydat otrzymat
wszystkie, niezbedne na tym etapie infor-
macje. Nie chodzi tu o wnikanie w szczego6-
ty dotyczgce warunkéw zatrudnienia — na
nie przyjdzie czas w trakcie bezposredniej
rozmowy. Mowimy tu przede wszystkim
o ustaleniu miejsca i terminu spotkania,
udzieleniu informacji na temat dojazdu
i przebiegu spotkania. Warto réwniez, juz
w trakcie rozmowy telefonicznej, zadac¢ py-
tania do samego kandydata, aby wzmocnié
poczucie profesjonalizmu, a takze dowie-

maciji o firmie i potencjale, jakim dysponu-
je — liczba lat na rynku, partnerzy handlowi,
dostawcy, wielko$¢ zatrudnienia, wykonane
inwestycje.

A o co pyta¢ kandydata? W branzy dekar-
skiej zwykle to umiejetnosci i doswiadcze-
nie sg kluczowymi aspektami, na ktérych
zalezy wtascicielowi firmy. Kluczowe jest,
aby przed rozpoczeciem rozmowy wtasci-
ciel zdefiniowat, jakich umiejetnosci moze
nauczy¢ swojego przysztego pracownika po
zatrudnieniu, a jakich kompetencji i wiedzy
od niego oczekuje.

Bardzo dobrze sprawdzajg sie pytania
o konkretne zachowania i wiedzeg przyszte-
go pracownika. Jedng z takich metod jest
SBO (z ang. Situation-behawior-outcome).
Polega na zadawaniu pytan o konkretng sy-
tuacje, zachowanie w niej kandydata oraz
rezultat, jaki zostat osiggniety. To metoda,
ktdra daje realny obraz umiejetnosci i za-

Kluczowe jest, aby przed rozpoczeciem
rozmowy wiasciciel zdefiniowat,
jakich umiejetnosci moze nauczyé
swojego przysztego pracownika, a jakich
kompetencji i wiedzy od niego oczekuje.

dzie¢ sie czegos o potencjalnym pracow-
niku — Czym sie pan wczesniej zajmowat?
Jakie ma pan doswiadczenie w branzy?

0 spotkaniu z kandydatem trzeba przede
wszystkim pamietac, a najwyzszym stop-
niem profesjonalizmu jest przygotowanie
sie do niego. Nalezy zabezpieczy¢ czas na
rozmowe, a takze dobrze dobra¢ miejsce
do jej odbycia. Ci dekarze, ktorzy maja sie-
dzibe, biuro, powinni wtasnie tam umawiac
spotkania. Rozmowa rekrutacyjna jest za-
rowno weryfikacjg kandydata przez szefa,
ale takze daje mozliwo$¢ odpowiedniego
»Sprzedania” miejsca pracy, co zwtaszcza
przy niedoborze wykwalifikowanych pra-
cownikow, staje sie waznym elementem
rekrutacji. Dlatego wtasnie warto zacza¢
rozmowe od kilku najwazniejszych infor-

chowan rozmdwcy w sytuacjach praktycz-
nych. W rzeczywistosci moze ona dotyczy¢
na przyktad konkretnej techniki dekarskie;j.
To oczywiscie model, ktéry moze byé wy-
korzystywany gtéwnie do prowadzenia
rozmow rekrutacyjnych z poczatkujgcymi
dekarzami. W kolejnych artykutach rozwi-
niemy temat rekrutacji i wdrozenia do pracy
doswiadczonych pracownikdw.

Ostateczny sukces rekrutacyjny, czyli
stworzenie zespotu zaangazowanych i wy-
kwalifikowanych pracownikéw jest wypad-
kowa kilku Swiadomych dziatan i wysokiej
aktywnosci szefa. Nie mozna zapominac
réwniez o tym, ze jest to proces staty — ni-
gdy nie mamy pewnosci, w ktérym momen-
cie bedziemy potrzebowali nowego pracow-
nika (rozwaj firmy, rotacja, inne).

Konsultant i trener Mitura Academy. Inspirujacy entuzjasta posiadajgcy wiedze, umiejetnosci i doswiadczenie
sprzedazowe, ktdre zamieniaja prowadzone przez niego szkolenia w wartosciowy biznesowo warsztat.

Dekarz
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ontakty z dekarzami i zaintereso-

wanie poszczegdlnych cztonkéw

PSD programem ubezpieczenia

OC daje podstawe do stwierdze-
nia, ze wszyscy dekarze, ktérzy profesjonal-
nie podchodza do swojego zawodu, zdaja
sobie sprawe, iz ubezpieczenie OC jest
niezbedne dla bezpiecznego prowadzenia
tej szczegdlnej profesji budowlanej. Chyba
najwyzszy czas, aby w sposéb mozliwie
przystepny wskazaé na przyktadach, jak
ubezpieczony powinien postrzega¢ ochro-
ne ubezpieczeniowa, wynikajgca z umowy
ubezpieczenia OC.

Na prostym przyktadzie przedstawiam
kilka uwag do chyba najczesciej wystepuja-
cych wypadkéw — zdarzen, ktére prowadza
dekarza do jego polisy OC w poszukiwaniu
pomocy. Stan faktyczny sprawdzat sie do
tego, iz:

Dekarz wykonywat prace dekarskie
1 zwigzane z wymiang pokrycia da-
e chowego z blachy.
Prace byly wykonywane z materia-
2 téw, ktére na miejsce prac dostar-
o czyt dekarz oferujac zleceniodawcy
dodatkowe upusty w cenach poszczegdl-
nych materiatéw. Wartos$¢ tych materiatow
zostata rozliczona po zakorczeniu prac de-
karskich wraz kosztami pracy i pozostatymi
zwigzanymi z robotami.

Dekarz wykonat swoje prace ter-
minowo, zostaty one pozytywnie
e odebrane, a wynagrodzenie zostato

przelane na konto dekarza.
Po trzech miesigcach od zakoncze-

4 nia prac zleceniodawca stwierdzit,
o 7e w trakcie opadéw atmosferycz-
nych przez pokrycie dachowe przedostaje
sie woda deszczowa, ktora:

a. zamoczyta warstwy izolacji z wetny mine-
ralnej i deskowanie,

b. zawilgocita ptyty gipsowo-kartonowe wraz
z malaturg, stanowigce wewnetrzne wy-
konczenie pomieszczenia na poddaszy;

c. doprowadzita do uszkodzenia podtogi

w tym pomieszczeniu, ktéra byta takze
wymieniana, ale ten zakres prac byt re-

JACEK BARANOWSKI

alizowany juz po zakonczeniu remontu
dachu przez innego wykonawce;

d. zamoczyta i uszkodzita izolacje w stropie
oddzielajgcym parter budynkéw miesz-
kalnego od pomieszczen poddaszowych;

e. spowodowata zalanie salonu na parterze
- stwierdzono rdzawe zacieki na suficie
i Scianach, woda zalata i trwale uszkodzi-
ta dywan oraz kanape, a takze zalata ulu-
biony sprzet audio zleceniodawcy.

Zleceniodawca i jednoczesnie po-

5 szkodowany skontaktowat sie z de-

e karzem, wzywajac go na miejsce
zdarzenia w celu ustalenia i potwierdzenia,
ze wymienione problemy wynikajg z wadli-

wie wykonanych prac dekarskich.
Dekarz jako do$wiadczony profe-

6 sjonalista dos¢ szybko stwierdzit

e i potwierdzit, ze powyzsze jest kon-
sekwencjag wadliwie wykonanych prac przez
jego firme. Zobowigzat sie takze do szybkie-
go usuniecia stwierdzonych wad i usterek,

a takze potwierdzit, ze jest ubezpieczony

w ramach ubezpieczenia OC. Podat takze

poszkodowanemu zleceniodawcy numer

dokumentu ubezpieczenia swojej firmy
dekarskiej, aby ten mogt wystgpic¢ bezpo-
$rednio z roszczeniem do ubezpieczyciela

w ramach ubezpieczenia OC.

Poszkodowany niezwtocznie doko-

7 nat zgtoszenia szkody i roszczenia

o do zakfadu ubezpieczen.

Ubezpieczyciel przyjat zgtoszenie

8 i skierowat na miejsce szkody swo-

e jego rzeczoznawce, ktory de facto
potwierdzit opisany wczesniej przebieg zda-
rzania oraz ustalit charakter uszkodzen, ich
rozmiar i ostatecznie dokonat wyliczenia

wartosci strat zwigzanych ze zdarzeniem.
Poniewaz dekarz starat sie chroni¢

9 swoj wizerunek, zobowigzat sie do
e wykonania wszelkich prac napraw-
czych w statych elementach budynku przez
swojg firme i dostarczy¢ faktury wraz kosz-

torysami powykonawczymi.
Dekarz przestat rozliczenie

1 O dotyczace wykonanych przez
e Niego prac w budynku, zas

wiceprezes zarzadu Pierwszego Polskiego Domu Brokerskiego

SAGA Brokers Sp. z o.0. ul. Stoneczna 15A, 60-286 Poznan
www.sagabrokers.pl

poszkodowany przestat do ubezpieczyciela
swoje rozliczenie dotyczace prac napraw-
czych w mieniu ruchomym, ktére takze ulegto
szkodzie w wyniku zalania wodg deszczowa.
Ostatecznie ubezpieczyciel
1 1 wydat decyzje, w ktorej:
[ ]

a. wytgczyt z pokrycia ubezpieczeniowe-
go w ramach ubezpieczenia OC wszel-
kie koszty, ktére byly zwigzane de facto
z usunieciem wad i usterek, do realizacji
ktorych dekarz byt zobligowany na pod-
stawie rekojmi lub gwaranciji.

b.uznat koszt naprawy stwierdzonych
uszkodzen w statych elementach budyn-
kéw oraz w mieniu ruchomym i po po-
traceniu franszyzy redukcyjnej wyptacit
odszkodowanie.

Jak wynika z powyzszego przyktadu sytu-
acja dekarza jako zobowigzanego i dtuznika
wobec zleceniodawcy okazata sie dos¢ ko-
rzystna. Bo tylko tak mozna okresli¢ sytu-
acje, w ktdrej dekarz w wyniku wadliwych
dziatan swojej firmy na etapie wykonywania
prac byt zobowigzany do prowadzenia ich
we wtasnym zakresie i na swoj koszt albo
sfinansowania kosztéw zwigzanych z usu-
nieciem wad wykonanego pokrycia. W tej
sytuacji gtéwny cigzar finansowy sprowa-
dzajacych sie do wartosci szkdd, jakie wa-
dliwosci spowodowaty pokryt zaktad ubez-
pieczen. Taki rozdziat pomiedzy kosztami
usuniecia wad i usterek, ktére musiat pokry¢
dekarz oraz wartoscig szkdd, ktére zostaty
wywotane wadami wykonawczymi, wynika
z zakreséw pokrycia ubezpieczeniowej, ja-
kie godza sie przyjmowac na siebie zaktady
ubezpieczen w ramach ubezpieczenia OC.

Whniosek dla dekarza z tego dos¢ nie-
skomplikowanego przyktadu jest jeden
- nie moze on liczy¢ na to, ze po zawar-
ciu umowy ubezpieczenia OC jakikolwiek
ubezpieczyciel bedzie refundowat i pokry-
wat koszty sprawdzajgce sie do wartosci
prac polegajacych na usunieciu wad i uste-
rek. Ten rodzaj zobowigzan jest wytgczony
z ubezpieczenia OC. Zaktad ubezpieczen
wyptacajac z ubezpieczenia OC odszkodo-
wania poszkodowanym pokrywa szkody, do
ktérych doszto w wyniku lub w nastepstwie
wadliwie wykonanych prac dekarskich.

W kolejnym opracowaniu przedstawimy
sytuacje mniej klarowne i bardziej skompli-
kowane, w ktorych zakres szkdd pokrywa-
nych przez ubezpieczyciela moze okazac
sie wezszy niz w opisanej sytuacji.

Dekarz
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Zt UDNE ZASADY
SPRZEDAZY

W procesie sprzedazy
podczas obstugi klienta
nalezy i warto stosowac¢

niezliczong liczbe zasad.
Reguly te, to na og6t
sSwietny zbior wskazowek,
ktore prowadza
do podpisania
umow z klientem
i sfinalizowania sprzedazy.

Tekst LESZEK SERGIEL
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FOT.: SHUTTERSTOCK.COM

iekszos¢ z nich to ,stare

i sprawdzone” metody, kt6-

re dziataty, dziataja i dzia-

ta¢ bedg wiecznie. Rzeczy-
wiscie warto wykorzysta¢ doswiadczenie
w nich zawarte. Sg to przeciez doswiad-
czenia nie jednego, nie dziesieciu, ale se-
tek i tysiecy handlowcow, ktérzy sami gro-
madzili je przez dziesigciolecia w réznych
warunkach.

Gtoéwny cel wigkszosci szkolen i warszta-
téw handlowych to wyposazenie uczestni-
kéw w konkretne zasady, porady, techniki
wywierania wptywu i to naturalny porzadek
rzeczy. W wiekszosci sytuacji nie mozna
odméwic stusznosci tym wszystkim wska-
zéwkom. O czym jednak nie mozna zapo-
minac? O tym, ze mimo ogromnej przydat-
nosci zawartych w owych wskazéwkach
prawd, istnieje kilka zasad, ktore Smiato
mozna zakwalifikowaé do grupy mitéw.

czasy” z drugiej. Dodajmy, ze to oczeki-
wanie w naiwnej nadziei na to, ze trudny
okres minie i nic nie warto w tej chwili ro-
bi¢. Naiwny optymizm, to réwniez przeko-
nanie, ze wystarczy wytgcznie chcieé, aby
odnie$é sukces. Zycie natomiast podpo-
wiada, ze warto jednak dotozy¢ prace do
silnej woli i wowczas znacznie wzrasta
prawdopodobienstwo sukcesu.

MIT DRUGI

~Sprzedawanie to wojna”, ,sprzedawanie
to walka”, ,sprzedaj albo gin”.

Czy aby na pewno? Wielu handlowcéw
wychodzi na wojne. Co to powoduje?
Klient to wrdg, a w najlzejszym przypad-
ku jedynie przeciwnik. Jaki jest skutek?
Konfrontacja, a nie wspdtpraca. W gtowie
handlowca niepotrzebnie budzi sie che¢
zwyciestwa, za ktore uzna podpisang
umowe. Niewatpliwie finalizowanie sprze-

Dla doswiadczonych handlowcow
pytanie o cene ze strony klienta,
to najpiekniejsze pytania, jakie moga
sobie wymarzy¢. Dlaczego?
Bo wiasciwie kogo interesuje cena?
Wytgcznie tych, Ktorych cos interesuje
| rozwazajg zakup oraz konkurencje.

Wiara w te mity powoduje z kolei, ze han-
dlowcy moga ponosi¢ porazki, majac przy
tym Swietne wyttumaczenia racjonalizuja-
ce brak pozadanego wyniku handlowego.
Oto klika powszechnych mitéw lub ich
grup (niekoniecznie najwazniejszych).

MIT PIERWSZY

.Pozytywne myslenie zapewni sukces
w kazdych warunkach”.

Tak, ale przy zatozeniu, ze rzeczywiscie
jest to pozytywne myslenie, a nie ,naiw-
ny optymizm”. Réznica jest ogromna, ale
nie kazdy jg dostrzega. Pozytywne my-
$lenie pozwala na tatwiejszg akceptacje
trudnosci i mobilizuje do wytezonej pracy
(zwtaszcza w kryzysie). Naiwny optymizm,
pozwala na usprawiedliwienie porazek
z jednej strony, ale przede wszystkim po-
woduje gtéwnie oczekiwanie na ,lepsze

dazy jest celem pracy sprzedawcow, ale
che¢ zwyciestwa moze dopuszczac¢ zwy-
ciestwo za wszelkg cene. Mit ten zawie-
ra dodatkowe niebezpieczenstwo, jakim
jest zapomnienie o wazniejszej zasadzie
modwigcej o tym, ze czesto wiecej sprzeda
sie nie sprzedajac czego$ co nie do konca
bedzie dobre dla klienta. Korzystniej jest
powiedzie¢ klientowi, ze nie ma sie dla
niego adekwatnej do potrzeb oferty lub
rozwigzania niz podpisa¢ umowe w imie
zwyciestwa. Handlowiec, ktory ,walczy”
z klientem nie jest w stanie zastosowac
zasady WIN-WIN, bez wzgledu na to naiilu
szkoleniach o niej ustyszy.

MIT TRZECI

»Dobry ,bajer” to potowa sukcesu”.
Wtasciwie najprosciej jest zdeprecjono-
wac to przekonanie faktem, ze jednak lu-

Dekarz
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dzie majg dwoje uszu i jedne usta, a nie
odwrotnie, ale kilka dodatkowych stéw
przyda sie tym, ktérzy tkwig w silnym
przekonaniu o stusznosci tego powiedze-
nia. Klient ,zagadany” przez handlowca
— jezeli jeszcze ten ostatni bedzie szafo-
wat zargonem technicznym i nomenklatu-
rg branzowg — moze rzeczywiscie zosta¢
oczarowany i kupi. Pytanie, czy to bedzie
$wiadomy zakup? Jezeli tak, to nic sie nie
wydarzy. Jezeli jednak klient bedzie uswia-
damiat sobie swoja decyzje juz po zaku-
pie i okaze sie jednak, ze nie kupit tego, co
chciat, to straty mogg by¢ wysokie. Han-
dlowiec, ktéry nie rozpoznat wtasciwie
jego potrzeb, naraza sie na zwrot zaku-
pionego towaru (wypowiedzenie umowy)
albo zastrzezenia. Klient, ktéry zorientuje
sie w ztudnych korzysciach to klient, ktéry
juz nie wréci oraz nie poleci innym tego
sprzedawcy i danej firmy. Korzystniej niz
wierzy¢ w ten mit jest stuchac klientow
i w odniesieniu do tego, co sie ustyszy,
zajacé swoje stanowisko oraz ztozy¢ ade-
kwatng oferte.

MIT CZWARTY

+Klientow interesuje wytacznie cena” lub
»cena to jedyne na co patrza klienci”.

W ten mit wierzg i rozpowszechniajg go
sprzedawcy bez doswiadczenia lub na tyle
leniwi, aby zada¢ sobie pytanie dlaczego
jednak klienci kupuja w ich firmie produk-
ty, ktére nie sg najtanisze? Faktem jest, ze
wiekszos$¢ klientéw rozpoczyna rozmowe
od pytania o cene, ale to nie jest réwno-
znaczne z tym, ze cena to jest jedyne, co
ich interesuje. Dla doswiadczonych han-
dlowcow pytanie o cene ze strony klienta,
to najpiekniejsze pytania, jakie moga sobie
wymarzyé. Dlaczego? Bo wiasciwie kogo
interesuje cena? Wytagcznie tych, ktérych
cos interesuje i rozwazajg zakup oraz kon-
kurencje. Pytaniem retorycznym pozosta-
je pytanie, ilu z czytajgcych te stowa osob
wie ile kosztuje aktualnie akr ziemi rolnej
w USA lub w Kanadzie? Wie to doktadnie
tyle osdb, ile sie interesuje ewentualnym

LESZEK SERGIEL

zakupem takiej ziemi. Znajg cene, ponie-
waz tylko te osoby o to kogos zapytaty.
Whniosek, jaki sie nasuwa, to wtasciwie
stwierdzenie, ze im wiecej pytan o cene ze
strony kupujacych, tym wieksze prawdo-
podobienstwo zakupu i sprzedazy.

MIT PIATY

sJezeli nie podpiszesz umowy lub nie
sprzedasz klientowi praktycznie bezpo-
$rednio po rozmowie z nim, to klient juz
nie wroci” lub ,jezeli klient nie kupi do ty-
godnia od rozmowy, to juz nie wréci”.

W sytuacy
%dy nie byto
rmalnych
przeszkod
a proces decyzj
Jozwleka' sie
Zbyt dtugo, szanse
na sprzedaz
lub podpisanie
umowy maleja.
Nie jest to jednak
,haturalna”
prawidiowos¢
klientow,
a jedynie brak
profesjonalizmu
sprzedawcy.

Ten mit ma swoje silne potwierdzenie
w zyciu. Istnieje duze prawdopodobien-
stwo, ze w sytuacji, gdy nie byto formal-
nych przeszkdd, a proces decyzji ,rozwle-
ka” sie zbyt dtugo, to szanse na sprzedaz
lub podpisanie umowy maleja. Nie jest to
jednak ,naturalna” prawidtowos¢ klien-

téw, a jedynie brak profesjonalizmu sprze-
dawcy. Nie mozemy zatem nazywac tej
sytuacji mitem zwigzanym z zachowa-
niem klienta. Mozemy $miato natomiast
powiedzie¢, ze w wiekszosci sytuacji to
handlowcy doprowadzajg do tego typu sy-
tuacji poprzez miedzy innymi brak zacho-
wania standardu aktywnego monitorowa-
nia decyzji klienta. Monitoring, to miedzy
innymi telefony z pytaniami i ewentualne
rozwiewanie mogacych wystapi¢ watpli-
wosci. Druga przyczyna, generujaca takie
przekonania i bedaca jednoczesnie czyn-
nikiem pozbawiajgcym handlowca szansy
na dalszg sprzedaz, jest brak stworzonej
klientowi mozliwosci powiedzenia stowa
,NIE”, czyli umozliwienia nabywcy odmo-
wy zakupu.

Wielu klientow nie potrafi odmoéwié
lub oznajmi¢ bezposrednio handlowcowi
swojej negatywnej decyzji w postaci stow,
ktore musiatby brzmiec¢: ,nie kupie u Pan-
stwa”. Aby mie¢ szanse na wspotprace
z klientem, ktory nie kupit nalezy mu po
prostu utatwi¢ odmowe. Tak, odmowe.
Istnieje tysigce powodow, dla ktérych na-
sza oferta moze nie zosta¢ wybrana przez
konkretnych kupujacych. Aby unikngc¢ od-
powiedzi, niektdrzy klienci nagle nie odbie-
rajg telefondéw, unikajg rozmow, ktamig, ze
proces wyboru jeszcze trwa itd. Nie robig
tego ze ztosliwosci. Wiekszos$¢ z nich nie
potrafi odmawiaé, bo mysli, ze zrobi sprze-
dawcy przykro$é. W koncu widzag wykona-
ng prace w oferte, projekty, przeliczenia
etc. Co traci handlowiec nie utatwiajac
klientowi odmowy na przyktad poprzez
poinformowanie klienta o tym, ze kazda
odpowiedz jest dla handlowca dobra? Tra-
ci klienta na zawsze. Klient, ktéry nie kupit
jednej oferty i do tego unikat ktopotliwej
rozmowy o odmowie, nie wréci juz do tej
firmy, bo bedzie mu niezrecznie. Zatem
warto utatwia¢ odmowe zakupu jednego
asortymentu, po to aby mie¢ szanse na
sprzedaz innego w przysztosci. W innej
sytuacji traci sie klienta jeszcze zanim do-
konat sprzedazy.

Zatozyciel firmy Witalni. Licencjonowany trener sprzedazy i zarzadzania, doradca, interim manager, mentor, trener
metoda Horse Assisted Education. Specjalizuje sie w szkoleniach kadry handlowej i zarzadzajacej. Przeprowadzit

juz blisko 20 000 godzin szkolen. W ramach outsourcingu zarzadza zespotami handlowymi w wielu firmach. Doradca
w zakresie organizacji przedsiebiorstw, zarzadzania, handlu i rekrutacji. Prowadzit zajecia we wroctawskiej i opolskiej
Wyzszej Szkole Bankowej, réwniez na poziomie MBA. Kontakt: biuro@witalni.pl, www.witalni.pl
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Nowi Cztonkowie Wspierajgcy
POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY

owstata w 1990 roku firma Klimas
p Wkret-met jest najwiekszym w Pol-

sce producentem zamocowan bu-
dowlanych. MOCNI NA POKOLENIA to
misja i wizja firmy, ktéra okresla zaréwno
kierunek rozwoju, jak i wartosci, jakimi
kieruje sie producent.

Klimas Wkret-met ma najbardziej
zaawansowane linie technologiczne
w Europie, a wytwarzane produkty sg
synonimem najwyzszej jakosci. Dosko-
nate zaplecze produkcyjne i logistyczne
pozwala na sprawng i szybkg dystrybu-
cje produktow na catym swiecie. Pro-
dukty Klimas Wkret-met trafiajg do po-
nad 65 krajow, a ciggty rozwéj wpisany
w DNA firmy prowadzi jg na kolejne od-
legte rynki.

Producent oferuje szerokie portfolio
produktéw przeznaczonych do réznych
segmentéw budownictwa. Szczegdlng,
dedykowang dekarzom i cieslom, grupa
produktow sa wkrety i tgczniki do kon-

strukcji drewnianych, ktore dzieki zasto-
sowaniu nowatorskich rozwigzan pozwa-
lajg na redukcje czasu pracy o 40% oraz
znaczaco wpltywaja na jej ergonomie.

Wkret-met

KLIMAS

REATON Polska - lider na rynku
C dachéwek ceramicznych i jedna
z czotowych polskich firm w branzy
budowlanej o miedzynarodowym
zasiegu, od wielu lat podejmuje
liczne inicjatywy skierowane do
srodowiska dekarskiego. Kolejny
rok, jako partner strategiczny w ka-
tegorii ciezkich pokry¢ dachowych,
wspiera dtugofalowy program Pol-
skiego Stowarzyszenia Dekarzy
,Zawod Przysztosci Dekarz”. Dzia-
tanie objete patronatem honoro-
wym Ministra Edukacji Narodowe;j
ma na celu promocje zawodu de-
karza wsréd uczacej sie mtodzie-
zy. Eksperci Akademii CREATON
prowadzg liczne szkolenia dla pro-
fesjonalistéw w formie stacjonarnej w no-
woczesnym centrum szkoleniowym lub on-
line. Okazjg do merytorycznych rozmow
jest réwniez czesty udziat przedstawicieli
firmy w piknikach dekarskich i spotkaniach
z pracujgcymi ekipami w miejscach budéw.

Ogromnym zainteresowaniem wsrdd deka-
rzy cieszg sie rowniez prowadzone przez
CREATON Polska kolejne edycje programu

dla profesjonalistéw , Top Dekarze”, ktérego
uczestnicy majg mozliwos¢ poszerzenia
wiedzy oraz wziecia udziatu w rywalizacji
o wiele atrakcyjnych nagrod.

Cztonkostwo CREATON Polska w Sto-
warzyszeniu daje dekarzom jeszcze lepsza

mozliwos$¢ poznania cenionych w Europie
rozwigzan dachowych CREATON. Firma nie-
przerwanie kontynuuje w naszym kraju bo-
gatg, ponad 130-letnig tradycje eu-
ropejskiej marki. Marki, dzieki ktorej
powstaja jedne z najpigkniejszych
dachéw swiata. Potwierdzeniem jej
najwyzszych standardéw sg tysia-
ce zadowolonych klientéw z catej
Europy — inwestordw, ktérzy zdecy-
dowali sie na dachéwki i akcesoria
CREATON oraz dekarzy chetnie
podejmujacych sie ich montazu.
W ramach wspétpracy z PSD fir-
ma bedzie aktywnie wspiera¢ ko-
lejne inicjatywy Stowarzyszenia,
$wiadczy¢ patronat ekspercki nad
przygotowywanymi publikacjami
i aktywnie uczestniczyé w konferencjach
skierowanych do profesjonalistow.

CREATON #

Dekarz
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Marek Tynka

Z MEDALEM SW. JOZEFA

marca przypada $wigto $w. Jo-
zefa, patrona miasta Krakowa.
W tym wyjatkowym dniu, juz

od 20 lat Matopolski Cech RzemiesInikow
i Przedsiebiorcéw Budowlanych oraz Ma-
topolska Izba Rzemiosta i Przedsiebiorczo-
$ci wrecza zastuzonym dla miasta meda-
le $w. Jozefa. W tym roku jedna z dwéch
wyréznionych oséb zostat Marek Tynka
— za wktad pracy w organizacje samorzadu
gospodarczego dekarzy.

Marek Tynka — to nazwisko w Polskim
Stowarzyszeniu Dekarzy nie jest nikomu
obce. Nie kazdy jednak wie, jak rozpoczeta
sie jego kariera dekarska.

Jak to sie stalo, ze zostat Pan dekarzem?
W 1978 roku ukorczytem w Bochni szkote
zawodowag o specjalnosci blacharz budow-
lany. Tak wiec jestem z zawodu blacha-
rzem. Wkrétce po szkole podjatem swoja
pierwszg prace w Krakowie. Po 10 latach
zatrudnienia postanowitem podnies¢ swoje
kwalifikacje zawodowe zdobywajac papiery
mistrzowskie jako blacharz-dekarz.

Jakie byly poczatki Pana pracy? Jak ona
wyglada obecnie?

W 1990 roku wrécitem po rocznej pracy
z zagranicy i to wtedy postanowitem zato-
zy¢ swoja firme. W tamtych latach dla ma-
tych prywatnych firm najwigksza bolgczka
byt brak podstawowego sprzetu i narzedzi.
Na poczatku pracowatem tym, co przywio-
ztem z zagranicy. Duzym wyzwaniem byto
zdobycie pierwszych maszyn, po ktére jez-
dzitem do Wroctawia.

Praca dekarza jest bardzo cigzka i wyma-
gajaca, jednak daje duzo satysfakcji i nie
zamienitbym jej na inna. Zajecie to jest de
facto sezonowe, ale w Polsce nie ma to zna-
czenia. Trzeba bardzo uwaznie planowac¢
zlecenia na przestrzeni catego roku, aby
w czasie zimy, kiedy nie wszystko mozna
zrobié, nie pozostac bez srodkéw finanso-
wych i zaje¢ dla pracownikéw.
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Obecnie do pracy dostepne sg wszelkie
nowoczesne maszyny, urzadzenia, narze-
dzia, ktdre przyspieszajg realizacje zlecen
i uzupetniajg braki kadrowe. Istniejg tez
rézne formy zakupu sprzetu. W latach 90-
tych ubiegtego wieku byto to niemozliwe.
Ogromny przeskok jest tez na rynku mate-
riatéw — kiedy$s mozna byto wybiera¢ po-
miedzy kilkoma rodzajami pokry¢, dzisiaj
mozemy wrecz przebiera¢ w ofertach firm
handlowych. Najwiekszg bolaczka jest brak
ludzi do pracy oraz mfodziezy do wyszkole-
nia w zawodzie.

W jaki sposob przystuzyt sie Pan miastu?

0d poczatku wykonywania zawodu jako
dekarz jestem zwigzany z Krakowem. Dla
miasta wykonuje prace remontowe, nowe
dachy i inne ciekawe realizacje. Nie spo-
séb wymieni¢ wszystkich prestizowych
obiektdw, ktore wykonatem. Przez wiele lat
stuze wiedzg i doswiadczeniem na rzecz

wizerunku miasta Krakowa. Wykonuje row-
niez ciekawe obiekty w r6znych miejscach
catego kraju.

Jakie korzysci ma przynaleznos¢ do Sto-
warzyszenia i Cechu?
0d 2006 roku naleze do PSD. Organizacja
ta zrzesza dekarzy z catej Polski. Jeste-
$my grupa ludzi dbajgcych o jakosé pracy
w zawodzie. W Stowarzyszeniu wymienia-
my sie doswiadczeniem i wiedzg. Podnosi-
my nieustannie swoje kwalifikacje, aby by¢
na biezaco z coraz to nowymi technikami
i materiatami pokrywczymi. Naleze rowniez
do Matopolskiego Cechu RzemiesInikow
i Przedsigbiorcéw Budowlanych. Jest to
prestizowa organizacja z ponad 500-letnig
tradycja. Zrzesza ona rzemiesInikéw pracu-
jacych na rzecz miasta Krakowa.

Dla nas dekarzy najwazniejsze wydarze-
nia to coroczne targi Budma w Poznaniu
oraz Dzien Dekarza w lipcu. Integracja de-

karzy i przedstawicieli firm handlowych jest
dla nas okazjg do mitych spotkan, czesto
catymi rodzinami, co nas jeszcze bardziej
jednoczy. W Cechu najwazniejszym wy-
darzeniem jest dzien $w. Jézefa patrona
miasta Krakowa (19 marca) oraz spotkanie
optatkowe (6 stycznia). W uroczystosciach
tych uczestniczg wtadze miasta, Matopol-
ska lzba Rzemiosta i Przedsiebiorczosci
oraz przedstawiciele innych krakowskich
cechoéw.

Obchody dnia $w. J6zefa rozpoczyna-
ja sie uroczystg mszg w bazylice Bozego
Ciata na krakowskim Kazimierzu. Po mszy
prezydent miasta co roku wrecza dwa me-
dale. Medal $w. Jbzefa jest prestizowym
odznaczeniem w Cechu, przyznawanym od
20 lat. Laureatem pierwszego zostat papiez
Jan Pawet II, a po nim wiele zastuzonych
dla Krakowa 0s6b oraz instytucji. Jestem
dumny i zaszczycony, ze mogtem znalez¢
sie w takim gronie. (K.H-M.)
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I WYDARZENIA PSD

ODDZIAL LODZKI

FOT.(4): ODDZIAt £ODZKI PSD

Na targacn

dniach 12-13.03 2022 roku od-
byty sie w Atlas Arenie tddzkie
Targi Nieruchomosci & Budowa

Domu. To najwazniejsza i najwieksza im-
preza targowa w todzi, ktéra skupia niemal
wszystkie firmy z sektora branzy nierucho-
mosci, branzy budowlanej (od komplekso-
wej budowy domu pod klucz) po branze
finansowa i wyposazenia wnetrz.

Impreza jest adresowana do wszystkich,
ktorzy chcieliby zamieszka¢ w todzi i oko-
licach. Gtéwna ideg, ktdra przyswieca orga-
nizatorom, jest pokazanie korzysci wynika-
jacych z zakupu nieruchomosci na rynku
pierwotnym. Niepowtarzalna atmosfera,
atrakcyjne ceny nieruchomosci, edukacja na
wysokim poziomie, doskonata i stale popra-
wiajgca sie komunikacja z wszystkimi mia-
stami w Polsce - to tylko niektére powody,
dla ktérych wiele oséb decyduje sie naby¢
tu nieruchomosc.

W tegorocznych targach wziagt udziat
takze Oddziat £ édzki Polskiego Stowarzy-
szenia Dekarzy przy wsparciu firm Fakro
Blachotrapez i B.Pro. Obecnos¢ dekarzy
zostata doceniona statuetka ,Debiut tar-
gow”, ktorg odebrat Dariusz Similski, prezes
Oddziatu. (K.G.)
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Targi Bud-Gryf z Oddziatem
ZACHODNIOPOMORSKIM

a nami 29 edycja Targéw Bud-Gryf
Z& Home, ktére po dwuletniej przerwie

wrocity na szczecinska arene wysta-
wienniczg. W dniach 25-27 marca na hali
Netto Arena Oddziat Zachodniopomorski
Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy wraz
z firmami Ruukki, Tegola, Veldach, Velux,
Corotop, Bogener i Galeco stworzyt stoisko,
na ktorym odwiedzajgcy mogli zasiegna¢
porad dotyczacych dachow. Byt to czas
spotkan i owocnych rozmoéw. Dziekujemy
wszystkim odwiedzajgcym. (M.S.)
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I WYDARZENIA PSD

2 ZIMOWA OLIMPIADA
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ostatni weekend lutego 2022
roku w malowniczej miejsco-
wosci Muszyna odbyta sie

Konferencja FAKRO potgczona z 2. Zimo-
wa Olimpiada Dekarska. W zmaganiach
uczestniczyto 16 druzyn, w tym 14 ztozo-
nych z przedstawicieli poszczegdlnych Od-
dziatéw Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy
oraz zespot reprezentantow Zarzgdu Gtow-
nego i zespét ztozony z pracownikow biur
PSD. To wyjatkowe wydarzenie cieszyto sie
sporym zainteresowaniem.

Kazdy Oddziat PSD w Polsce wystat swo-
ich reprezentantéw, a hotel ACTIVA w Mu-




szynie w catosci wypetnit sie dekarzami,
ktorzy do Beskidu Sadeckiego przybyli ze
swoimi rodzinami. Zawody dla dorostych
sktadaty sie z dwéch konkurencji: jazdy na
saneczkach na torze Sankolandii, potozonej
na zboczach Kotylniczego Wierchu w miej-
scowosci Muszyna Ztockie oraz narciarskie-
go slalomu na stoku MasterSki w Tyliczu.
W zawodach saneczkowych wzieto udziat
101 zawodnikéw, a na nartach swoje umie-
jetnosci sprawdzito 68 uczestnikéw. Ry-
walizacja byta zacieta, a pogoda sprzyjata
zaréwno zawodnikom, jak i kibicom, ktérzy
chetnie dopingowali swoje druzyny. Osob-
na i wyjatkowa kategorig byta konkurencja
specjalnie przygotowana dla dzieci, ktore
po raz pierwszy uczestniczyty w jezdzie na
sankach. Delikatny mréz i piekne stonce
zachecaly réwniez do poznawania urokéw
regionu, z czego goscie chetnie korzysta-
li. W drugim dniu pobytu odbyt sie wyjazd
do siedziby FAKRO w Nowym Saczu, gdzie
w trakcie konferencji zostata przedstawiona
nowa linia okien GREENVIEW.

Ogtoszenie wynikéw 2. Zimowej Olimpia-
dy Dekarskiej odbyto sie w trakcie oficjal-
nego bankietu, a zwyciezcg zostat Oddziat
L édzki Polskiego Stowarzyszenia Dekarzy,

bronigc tym samym tytutu sprzed 2 lat. Oko-
licznosciowe puchary z nagrodami wreczat
prezes FAKRO Ryszard Florek. — Bardzo
cieszymy sie z wizyty naszych gosci, ktérzy
wzieli udziat w konferenciji i Olimpiadzie De-
karskiej. Byt to czas spedzony nie tylko na
pogtebianiu wiedzy, ale takze na zabawie,
radosci i sportowej rywalizacji. Najwazniej-
szg wartoscig jest integracja oséb z catego
srodowiska dekarskiego, ktére do Muszyny
i Nowego Sacza przyjechaty ze swoimi rodzi-
nami — komentuje Pawet Kotbon — kierow-
nik Centrum Szkolen i Wspotpracy z Wyko-
nawcami.
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I NASZA PASJA SA DACHY

| WSPOLPRACA
z Polskim Stowarzyszeniem Dekarzy
RAZEM MOZEMY WIECEJ!

Polskie Stowarzyszenie Dekarzy jest najstarsza organizacja zrzeszajgca dekarzy, blacharzy i ciesli z catej Polski. JesteSmy cztonkiem
Miedzynarodowej Federacji Dekarzy IFD. Razem walczymy o to, aby zawdd Dekarza byt szanowany i rozpowszechniany. Podnosimy
kwalifikacje zawodowe dekarzy, blacharzy i ciesli, szkolimy ich, walczymy z szarg strefa, zapewniamy najkorzystniejsze ubezpieczenie
OC oraz integrujemy srodowisko Dekarzy i Producentéw. Promujemy najlepsze materiaty dachowe. Prowadzimy kampanie reklamowe
dla Cztonkéw Wspierajacych. Za swoje dziatania zostali$my wyréznieni nagroda Fundacji Godta Polskiego Teraz Polska!
Stowarzyszenie zalozone zostato przez Dekarzy i dla Dekarzy!

Wszystkie informacje o wspétpracy z PSD mozna znalez¢ na stronie internetowej www.dekarz.com.pl.

FIRMY WSPIERAJACE POLSKIE STOWARZYSZENIE DEKARZY
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FIRMY WSPIERAJACE ODDZIALY POLSKIEGO STOWARZYSZENIA DEKARZY

ODDZIAL KUJAWSKO-POMORSKI

ul. Dworcowa 87, 85-009 Bydgoszcz, tel.: +48 500 098 631, e-mail: bydgoszcz@dekarz.com.pl

= A-RDACH sp. z o.0.

= PPH. ANDREXIM Andrzej Dylik

= BLACHY PRUSZYNSKI

= PH. CEGPOL Leszek Basikowski

= DORADO Sylwia Nyks

= GENDERKA sp. z 0.0.

= Z.U.HiB Krzysztof Wisniewski

= Przedsiebiorstwo Wielobranzowe MAT-BUD sp. z 0.0. sp.k.
= NOVATECH sp. z 0.0.

ODDZIAL LUBELSKI

= Firma Stowinski

= SIG sp. z 0.0.

= PPH.U. WAL-MAR sp. z 0.0.

= AHI ROOFING Kft. sp. z 0.0.

= XT24 Pawet Adaszak

= ARTMASTER Karolina Wilczyriska

= MBL Materiaty Budownictwo Logistyka Maciej Gawronski
= BUDMAT Bogdan Wiecek

Czerniejéw 49A, 23-114 Jabtonna, tel.: +48 503 123 889, e-mail: lubelski@dekarz.com.pl

= GALECO sp. z 0.0.

= DACHSERWIS sp. z .0.0.

= KOALA Farby Lakiery sp. z o.0.
= SAWE Wojciech Sikora

= P W. WAT sp. z 0.0.

= AHI ROOFING Kft.

= INWESTOR sp.j.

= BLACHY PRUSZYNSKI

= LUBELSKI OSRODEK KSZTAt CENIA DEKARZY sp. z 0.0.
= ZIELONA ENERGIA sp. z 0.0.

= BUDMAT Bogdan Wiecek = STILO ENERGY SA

= RUUKKI Polska sp. z 0.0. = BLACHOTRAPEZ

= LUB-DACH SPOLKA JAWNA = FAKRO

ODDZIAL BILGORAJSKI

ul. Wira Bartoszewskiego 18, 23-400 Bitgoraj, tel.: +48 780 033 875, e-mail: psdbilgoraj@wp.pl

= BLACHY PRUSZYNSKI

ODDZIAL LODZKI

ul. Kopcinskiego 5/11, 90-242 £6dz, tel.: +48 515 137 040, e-mail: k.galor@dekarz.com.pl, lodzkie@dekarz.com.pl
= BLACHOTRAPEZ = BLACHY PRUSZYNSKI

= FLORIAN CENTRUM S.A. = AHI ROOFING

= PBN INVEST sp. z 0.0. = RUUKKI Polska sp. z 0.0.
= ,GRO-DACH" GRUPA DEKARSKA MAGDALENA SZCZERBIAK = ALTATERRA KFT

ODDZIAL MALOPOLSKI

ul. Moszynskiego 9, 30-698 Krakow (biuro nr 2), tel.: +48 516 028 125, e-mail: malopolski@dekarz.com.pl

= SIG sp. z 0.0. = BLACHY PRUSZYNSKI

= ABITO J. Deren, M. Deren sp.|. = BLACHPROFIL 2 sp. z 0.0.
= ALTATERRA KFT = PREFA POLSKA sp. z 0.0.
=CBS.A. = DACH | STRYCH Sp. z 0.0.
= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.

ODDZIAL MAZOWIECKI

ul. Promyka 24/26, 05-800 Pruszkdw, tel.: +48 509 447 590, e-mail: mazowieckie@dekarz.com.pl, www.dekarzemazowsza.pl

= GRUPA DEKARSKA sp. z 0.0.

= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.

= ALTATERRA POLSKA sp. z 0.0.

= TEGOLA POLONIA LTD.

= BLACH-POL KRZYSZTOFIK, PALYGA sp.j.

= BUDMAN CERAMIKA BUDOWLANA MIROSLAW MANKO

ODDZIAL W NOWYM SACZU

= BAUDER POLSKA sp. z 0.0.
= SINIAT sp. z 0.0.

= CEDRAL

= FAKRO

= PREFA

Nowy Sacz tel.: +48 507 656 821, e-mail: nowysacz@dekarz.com.pl

= RUUKKI POLSKA sp. z 0.0.

= BLACHOTRAPEZ

= EXTRADACH sp. z 0.0. sp. k.
= BUDMAT BOGDAN WIECEK

= COMPLEX-SERWIS s.c. PIOTR KURCZYNSKI SYLWESTER LESNIK
= FIRMA PRODUKCYJNO-HANDLOWO-UStUGOWA ,BLACHDOM” TECHNIKA BUDOWLANA sp. z 0.0.

Dekarz
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I NASZA PASJA SA DACHY

FIRMY WSPIERAJACE ODDZIALY POLSKIEGO STOWARZYSZENIA DEKARZY

ODDZIAL WARMINSKO-MAZURSKI
Lubelska 41E, 10-408 Olsztyn, tel.: +48 518 928 768, e-mail: biuro@psd.mazury.pl

= PHU ,FALBUD" = PFLEIDERER Polska sp. z 0.0.
= RUUKKI Polska sp. z 0.0. = BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.
= DACHLAND sp. z. 0.0. = BLACHY PRUSZYNSKI
= Przedsiebiorstwo TOOLCO Kazimierz Mitroszewski = BUDMAT Bogdan Wiecek
ODDZIAL PODKARPACKI
ul. Ogrodowa 93, 38-420 Korczyna, tel.: +48 798 463 271, e-mail: a.zych@dekarz.com.pl
= ,DACH SYSTEM" sp.j. Roman Kotra Jan Smigiel = NEVADA S.C. Krzysztof Zajchowski, Dariusz Przypek
= FAKRO sp. z 0.0. = BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0.
= RUUKKI Polska sp. z 0.0. = BPOLSKA sp. z 0.0.
= AHI ROOFING Kft. sp. z 0.0. = BLACHY PRUSZYNSKI
ODDZIAL POMORSKI
ul. C. K. Norwida 47, 84-240 Reda, tel.: +48 503 123 907, e-mail: pomorskie@dekarz.com.pl
= TOMASZCZYK | SYNOWIE Piotr Tomaszczyk = BALEX METAL
= RUUKKI Polska sp. z 0.0. = FAKRO
= PREMIUMDACH Szymon Biatk
ODDZIAL SLASKI
ul. Marysia 39a, 42-200 Czestochowa, tel.: +48 570 120 662, e-mail: lan-dach@wp.pl, k.galor@dekarz.com.pl
= PHPU ,SEMEX” sp.j. = BLACHY PRUSZYNSKI
= MD CENTRUM Mariusz Biernacki = Firma Budowlana CARBON
= Firma Produkcyjno-Handlowo-Uslugowa ,Piastek” = DOMLINE sp. z 0.0.
Tomasz Piestrzynski = FAKRO
= Blachotrapez sp. z 0.0. = AHI ROOFING
= ALCHIPOLSKA sp. z 0.0.
ODDZIAL PODLASKI
ul. Wiadystawa Reymonta 1a, 15-717 Bialystok, tel.: +48 502 274 707, e-mail: biuro@dekarzepodlasia.pl, www.dekarzepodlasia.pl
= BLACHY PRUSZYNSKI = Dakea
= NEXMAR sp. z 0.0. = Punto Pruszynski
= ROBEN Polska sp. z 0.0. i wspélnicy sp.k. = Solarstag (AC)
= RAMIDREW
ODDZIAL WIELKOPOLSKI
ul. Jeleniogérska 4/6, 60-101 Poznan, tel.: +48 512 361 270, e-mail: wielkopolski@dekarz.com.pl
= TERMO-DEK SPOLKA JAWNA Roman Bartczak, = DACH BUD PMT sp. z 0.0. CENTRUM POKRYC DACHOWYCH
Andrzej Markowski = PREBENA
= METZINK sp. z 0.0. = ,PIMAR” POKRYCIA DACHOWE MALECCY - SPOLKA JAWNA
= WA.SZ.DACH sp. z 0.0. HURTOWNIA POKRYC DACHOWYCH = PRZEDSIEBIORSTWO HANDLOWO UStUGOWE ,,OLSTAL"
= BLACHOTRAPEZ sp. z 0.0. Mirostaw Rygus
= EGGER Polska sp. z 0.0. = FAKRO
= TOMDACH Mateusz Tomczak = DACH I STRYCH Sp. z 0.0.

ODDZIAL ZACHODNIOPOMORSKI
Al. Wyzwolenia 7 (Il pietro, pok. 30), 70-552 Szczecin, tel.: +48 503 122 565, e-mail: szczecin@dekarz.com.pl

= Veldach Niemcewicza sp. z 0.0. = BLACHY PRUSZYNSKI

= Swiat Drzewa = TEGOLA sp. z 0.0.

= Proizolacje.pl sp. z 0.0. = AHI ROOFING Kft. sp. z 0.0.

= RUUKKI Polska sp. z 0.0.

ODDZIAL SUDECKI

Jelenia Gora, tel.: +48 604 178 736, e-mail: sudecki@dekarz.com.pl

= ALTATERRA KFT = BMI

= Dorken Delta Folie sp. z 0.0. = Biisscher & Hoffman Polska sp. z 0.0.

= Blachprofil 2
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PIERWSZA NA RYNKU

PLYTA LUPKOWA
scienna i dachowa

@ Superizolacja @ Balex Metal Polska b a lEXo e u
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